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Estribillo
se va enredando, enredando
como en el muro la hiedra
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como el musguito en la piedra
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INTRODUCAO

A analise econdmica diz respeito principalmente a bens e servicos "com
mercado” que s&o objeto de alguma transagdo ocorrendo nos mercados. Porém,
diz respeito também a bens e servicos nao comercializaveis - ou "sem mercado" -,
cujo preco ndo é determinado por mecanismos de mercados proprios. Os valores
de tais bens e servicos ndo podem ser observados diretamente, devendo entao
ser avaliados através de métodos indiretos.

Trata-se de mensurar, por um lado, valores cuja expressdo nao seja
definida pelo uso propriamente dito e, por outro, valores de uso cuja expressao
monetaria nao apareca de modo isolado, em mercados especificos. A beleza
cénica de certos sitios, por exemplo, ndo expressa seu valor diretamente e, sim,
através dos valores dos imoveis cujo uso permite seu desfrute.

Existem diversos métodos para se "valorar" tais bens ou servigos, sendo
que o verbo "valorar" é usado neste trabalho com o sentido de atribuir/determinar
algum preco. Freqlientemente, os métodos sdo classificados de acordo com seu
campo de aplicagdo. DIXON [1990], por exemplo, propde uma classificagdo
visando a valoragdo dos impactos ambientais. Com as devidas modificacoes,
revela-se extremamente Util para os processos de valoragao econémica dos bens
sem mercado em geral, entre os quais os bens publicos.

Entre os métodos, o de valoragado contingente, objeto especifico deste
trabalho, apareceu em 1947, a partir dos trabalhos de CIRIACY-WANTRUP
[1947], sendo aplicado efetivamente nos anos sessenta por DAVIS [1963]. O
método elaborado por Davis para avaliar os beneficios recreativos propiciados
pelas florestas do Estado de Maine aos cagadores baseou-se na técnica dos
lances de leilao (bidding games), em que o entrevistador desempenha o papel de
vendedor de bens publicos.

Nesta técnica, propde-se ao entrevistado um certo preco por um certo bem.
No caso dele aceitar, € proposto um outro pre¢o mais alto, até obter-se uma
resposta negativa. A disposicdo a pagar é entdo definida como sendo o ultimo



valor aceito. Caso a primeira proposta seja negada, sdo oferecidos pregos cada
vez menores até obter uma resposta favoravel. Novamente, o Gltimo pre¢o negado
é considerado como sendo a disposi¢ao a pagar pelo individuo.

A partir deste primeiro experimento, muitas técnicas diferentes de entrevista
foram elaboradas (referendum, cartdo de pagamento etc.), sempre no sentido de
captar o valor que o individuo esta disposto a pagar para conservar e/ou melhorar
um determinado bem. Durante os anos setenta e oitenta, o método de valoragdo
contingente difundiu-se, primeiro nos Estados Unidos e, depois, em alguns paises
europeus.

O exemplo mais famoso que resume a dificuldade de se captar tais valores
consiste provavelmente no naufragio do navio petroleiro Exxon-Valdez, em 1989,
ao largo das costas do Alasca, o qual teve por conseqiléncia o derramamento de
cerca de 258.000 barris de petréleo bruto no mar. O primeiro impacto exerceu-se
certamente sobre os pescadores, bem como sobre os hoteleiros e outros agentes
 turisticos da regido. Mas além das perdas diretas sofridas pelos "usuarios” do
sitio, o desastre ecoldgico atingiu toda a regido, provocandeo custos que nao se
expressam através de variacoes dos fluxos de bens ou de servicos. Tais custos
consistiram em perdas de valores de ndo uso, ou valores de existéncia, que
correspondem aos pagamentos virtuais dos agentes pela preservacéo do sitio em
seu estado original. Dado que o sitio, no seu estado original, era oferecido
"gratuitamente”, os valores de nao uso nao podiam ser observados.

Apoés o naufragio, o Estado de Alasca encomendou um estudo de avaliagao
da disposicdo dos cidadaos americanos a pagar para evitar este tipo de acidente
ecologico, num horizonte temporal de dez anos. O resultado da pesquisa,
realizada junto a uma amostra de mil pessoas, apontou uma disposicdo média de
US$ 30, totalizando entdo para toda a populagao o astronémico montante global
de US$ 2,8 bilhdes.

Perante a ameaga que constitui este tipo de avaliagdo para as atividades
industriais comportando altos riscos ecolégicos, teve inicio entre os economistas
uma polémica quanto a validade e aos resultados do método de valoragao
contingente.



Um passo decisivo para a difusdo do método de valoragéao contingente foi
dado nos Estados Unidos quando o CERCLA - Comprehensive Environmental
Recovery, Compensation and Liability Act - reconheceu explicitamente o método e
passou a comportar uma responsabilidade financeira dos agentes potenciaimente
responsaveis por dejecoes de matérias perigosas. Apesar das reservas
claramente expressas quanto a fiabilidade das avaliagbes resultantes da valoracéao
contingente, o US Department of Interior admitiu, em 1989, que esta consistia
entdo no unico método disponivel para se estimar os valores de nao uso.

Apébs o episddio j4 mencionado do Exxon-Valdez, o Departamento do
Comeércio Norte-Americano foi encarregado, em 1990, de redigir suas normas e
regulamentacdes para a avaliacdo dos danos decorrentes de algum acidente, no
ambito da NOAA - National Oceanic and Atmospheric Administration -. A NOAA
encomendou um estudo a um comité especialmente constituido - liderado por dois
"Prémios Nobel" de Economia: Kenneth Arrow e Robert Solow - sobre a
capacidade do método de valoracdo contingente em produzir estimativas
confiaveis das perdas de valores de ndo uso e sobre a conseqiiente possibilidade
de se usar tal método para estimar os danos ambientais. Nao se tratava, portanto,
de questionar a existéncia dos valores de nao uso e, sim, de avaliar a validade do
método. O veredicto do "NOAA Panel', publicado em 1993 (ver ARROW et. al.
[1993)), foi favoravel ao método, com a ressalva de que certas regras de ordem
metodologica fossem escrupulosamente respeitadas (ver PORTNEY [1994]).

Desde entao, o método de valoragdo contingente tem sido crescentemente
utilizado, essencialmente na economia ambiental. Junto com a difusdo do método,
a literatura a seu respeito também cresceu. Seu campo de aplicagdo tende a se
expandir rapidamente, alcancando outras areas da economia nas quais se
necessita atribuir um valor/prego a bens intangiveis e/ou a bens e servigos cujos
precos ndo sdo determinados por mercados especificos.

Os modelos econométricos permitem definir a disposi¢cao a pagar a partir
dos resultados das entrevistas realizadas junto a individuos. As perguntas feitas
nestas entrevistas definem os valores de diversas variaveis, entre as quais o
suposto valor da disposicdo a pagar que ndo é observavel diretamente, sendo a



variavel dependente constituida pelas respostas - positiva ou negativa - dos
entrevistados relativas ao consentimento em pagar. Por ser discreta esta variavel,
os modelos convencionais de regressao ndao podem ser empregados, devendo-se
recorrer a outros modelos economeétricos tais como, entre outros, os modelos
Probit e Logit.

Este trabalho propbe-se a analisar detalhadamente os procedimentos
economeétricos mais empregados para tal, bem como a mostrar como o campo de
aplicacdo da técnica de valoragdo contingente é mais amplo que apenas a
economia do meio ambiente. Os exemplos escolhidos para tanto consistiram em
pesquisas de valoracdao contingente visando estimar o valor de existéncia de
conjuntos arquitetdnicos urbanos com valor patrimonial histérico.

Num primeiro capitulo, faz-se um rapido apanhado dos diversos
argumentos teoricos que constituem a base do desenvolvimento da mensuragao
através do método de valoragao contingente. Em seguida, descreve-se 0 método
de valoracao contingente, abordando as principais ressalvas e criticas das quais
foi alvo.

Num segundo capitulo, procura-se fazer uma resenha atualizada dos
métodos econométricos usados para a determinacao da disposi¢do a pagar. Os
modelos mais empregados sdo explicados, com uma preocupacao didatica.

Finalmente, no terceiro capitulo, retoma-se o método de valoracdo
contingente de modo a adapta-lo @ mensuracao de valores de héo uso, no caso
especifico do patriménio histérico. Sdo apresentados os diversos conceitos de
valor a ser captados pela valoragdo contingente e, em seguida, dois estudos
realizados para estimar o valor do patriménio histérico: o primeiro diz respeito a
Medina da cidade marroquina de Fes e o0 segundo, que acompanhamos
pessoalmente, concerne os centros histéricos urbanos brasileiros, objetos de um
projeto de restauracéo/reabilitagdo desenvolvido em parceria pelo Ministério da
Cultura do Brasil e o Banco InterAmericano de Desenvolvimento (BID-MinC).
Estes exemplos evidenciam o potencial de extensao das técnicas desenvolvidas
no ambito da economia do meio ambiente para outras areas.



CAPITULO |
FUNDAMENTACAO TEORICA

Il  FUNDAMENTOS TEORICOS - MICROECONOMIA

Um principio de base da economia do bem estar é o de que todos os custos
podem assumir a forma de redugdes de bem estar em termos de utilidade dos
individuos. Tal principio aplica-se tanto para os custos das politicas publicas
quanto para aqueles do uso privado do meio ambiente. A teoria deve permitir que
se defina uma medida monetaria aceitavel da mudanca de bem estar econdmico
de um individuo.

1. As preferéncias

A teoria basica das preferéncias e da demanda individuais por um bem, tal
como apreendida pela teoria do bem estar, parte da premissa segundo a qual os
individuos sao os melhores juizes de seu préprio bem estar e as inferéncias sobre
o bem estar podem ser tragadas para cada individuo ao observar-se as escolhas
feitas pelo mesmo entre diferentes cestas alternativas de bens e servigos.

O contetdo de tais cestas ainda é freqlientemente objeto de controvérsia,
porém é de costume incluir todos os bens e servigos disponiveis nos mercados
para o consumidor, bem como o tempo — por ser algum fator interferindo na
mensuragao do lazer e vendido por salario — e os servigos publicos e ambientais —
tais como qualidade do ar e da agua, beleza cénica etc.

Sao duas as propriedades basicas — além da transitividade e da quase
concavidade - que revelam a ordenacdo das cestas que os individuos realizam de
acordo com suas preferéncias: 1/ a ndao saciagao — ou “quanto mais, melhor” — que
leva o individuo a preferir uma cesta com maior quantidade de um bem,



mantendo-se iguais as quantidades dos demais bens; 2/ a substitutibilidade entre
os componentes da cesta, permitindo compensar a diminuicao da quantidade de
um bem através do aumento da quantidade de outro bem.

Esta ultima propriedade é de suma importancia para se definir o conceito de
valor. A substitutibilidade permite estabelecer relagées de trade-off entre pares de
bens relevantes para os individuos. O pregco de um bem no mercado constitui
apenas um caso particular de uma relagdo de frade-off no sentido de que o
dinheiro dado para se comprar uma unidade de determinado componente da cesta
constitui uma proxy das quantidades de um ou mais dos outros bens da cesta.

Se a ordem das preferéncias tem essas caracteristicas, pode ser
representada por uma func¢do de preferéncia ordinal, ou uma fungéo de utilidade

que atribui um nimero a cada cesta como uma funcédo das quantidades de cada
elemento da cesta:

u=u(X, Q, T) onde:

X é o vetor das quantidades do bem comercializavel;

Q é o vetor dos bens publicos e servicos ambientais cuja quantidade ou
qualidade é determinada pelo individuo;

T é o vetor do tempo dedicado aquelas atividades que propiciam utilidade
para o individuo.

Nota-se que esta funcéo é diferente daquela fungédo cardinal de preferéncia
dos utilitaristas classicos. Dado que ndo ha unidade de medida desta utilidade
ordinal, ndo se pode somar ou comparar as utilidades dos diversos individuos.

Consideremos um individuo cuja utiidade é uma fungdo s6 de bens
privados que podem ser comprados e vendidos nos mercados. Supomos que 0s
gostos e as preferéncias sdo dados e permanecem invariantes. O individuo esta
frente a um conjunto de determinados precos para esses bens e escolhe as
quantidades dos bens desejadas de modo a maximizar sua utilidade, dentro das
restricoes de preco e de uma renda M determinada.

O problema da maximizagéo € entao expresso como:

max u = u(X) com a restricao Ipix;= M



A solugdo leva a um conjunto de fungbes de demanda: x; = x; (P, M).

Substituindo-se x pelas fungées de P e M na fungdo de utilidade direta,
temos a funcao indireta de utilidade, ou seja, a utilidade em funcdo dos precos e
da renda, supondo as escolhas étimas dos bens: u = v(P, M).

As fungbes de demanda também podem ser expressas em termos de
derivadas da fungao indireta de utilidade’:

ov/op;

xi(P’M)z EYEY

Por sua vez, a funcao de gastos também representa uma perspectiva (til
para o problema da escolha individual. Deriva-se do problema da maximizag¢ao da
utilidade. O individuo, supostamente,‘ minimiza seu gasto total:

e = IpiX; com a restricdo do nivel alcangado de utilidade u(X) = u°
onde u° é a utilidade maxima alcangada. Da soluggo do problema de maximizagéo
da utilidade, deriva-se um conjunto de fungdes que fornecem as quantidades
6timas de determinados precos e utilidades. Sdo fungbes hicksianas de demanda
compensada, que revelam as quantidades consumidas a diversos pregos,
supondo-se que a renda é compensada e que, portanto, a utilidade se mantém
constante em u’.

Substituindo essas fungbes de demanda na expressdao do gasto total,
obtém-se a fungdo de gasto. A expressdo da a quantidade minima de unidades
monetdrias que se deve gastar para alcancar determinado nivel de utilidade,
dados os precos de mercado:

e=¢e(P,u’ onde e representa a quantidade de unidades monetarias
gastas. As funcdes de demanda compensada hicksianas também s&o obtidas ao
derivar a fungdo de gastos em relagéo a cada um dos precos:

oe/op, =h,(P,u°)

" Ver a prova deste resultado (Identidade de Roy) em VARIAN [1992].



Consideremos agora o conjunto de fungdes de demanda comuns obtidas a
partir da solugdo de maximizagdo da utilidade. Para determinar diretamente a
forma funcional e os parametros de tais fungées de demanda, precisariamos
conhecer a fungéo de utilidade subjacente que nédo se pode observar diretamente.
Suponhamos que se esteja observando o comportamento de um individuo e
estimando as fungbes de demanda descritas pelas respostas do individuo em
relagdo a mudancas nos precos e na renda. Tais fungbes compreendem as
mesmas informagdes que as funcbes subjacentes. Isto garante que as fun¢des de
demanda satisfazem as chamadas condigées de integrabilidade. Estas condigdes

requerem que seja simétrica e semi-definida no universo negativo a matriz dos
termos de substituicio de Slutsky?

ox(P.M)  ox,(P.M)
p, M

Uma vez satisfeitas essas condigbes (de segunda ordem), o sistema de
fungées de demanda pode ser integrado para se obter a fun¢ao de gastos que, por
sua vez, é usada para encontrar as fungdes direta e indireta de utilidade. Caso
nao se possa satisfazer as condigdes de integrabilidade, as fungées de demanda
observadas deixam de ser compativeis com a maximizacdo de uma funcéo de
utilidade bem comportada. Quando satisfeitas, porém, torna-se possivel utilizar as
descricoes deduzidas empiricamente do comportamento da demanda para se

obter uma descricdo completa das preferéncias subjacentes, bem como as
medidas exatas da mudanca de bem estar.

2. Mudanca de preco

Consideremos o caso simplificado de dois bens. Sao basicamente cinco as
técnicas alternativas de mensuragao de tal mudanga de bem estar que constam

2 Ver a respeito da equago de Slutsky o capitulo 8 em VARIAN [1992].



da literatura, cuja exposicdo mais detalhada sera feita adiante, apdés uma breve
apresentacao geral.

A primeira destas técnicas consiste no excedente do consumidor
marshalliano. O excedente do consumidor é medido pela area abaixo de uma
curva de demanda comum de Marshall, acima da linha horizontal do prego. Como
se vé, ndo pode ser definido em termos da fungao de utilidade subjacente, por
incluir o efeito-substituicdo e o efeito-renda. Além do mais, sera geralmente
diferente das demais medidas descritas a seguir, as quais consistem em
derivacdes tedricas do excedente do consumidor comum hicksiano.

A variacdo compensatéria (CV - Compensating Variation) procura
determinar qual deve ser o pagamento compensatério — isto €, uma mudanga de
renda — necessario para que o individuo torne-se indiferente entre a situagdo
original e o novo conjunto de precos. A variacdo equivalente, por sua vez,
determina qual a mudan¢a na renda levaria 8 mesma mudanc¢a de utilidade que
aquela provocada pela mudanca no pre¢o de algum bem xy.

O excedente compensatério procura determinar qual o pagamento
compensatério que deve ser realizado para deixar o individuo indiferente entre a
situacdo original e a oportunidade de adquirir uma nova quantidade do bem cujo
preco mudou. O excedente equivalente, finalmente, mede a mudanca de renda
necessaria, dados os antigos pregos e o nivel de consumo de um bem, para fazer
com que o individuo esteja tdo bem agora com os novos pregos.

De modo geral, considera-se uma mudancga marginal ocorrendo no prego p1
de um dos dois bens. A medida basica do bem estar consiste na mudanca
necessaria no gasto para se manter constante o nivel de utilidade. Sendo w, a
medida marginal do bem estar, temos:

oe(P,u)

T P.u)

e, da funcéo de utilidade indireta e da identidade de Roy, temos:



ov/op, _ dM

—— =X, ou =-X
ov/oM dp,

1

A primeira equacao mostra que a utilidade marginal do preco é convertida
em unidades monetarias ao se dividir pela utilidade marginal da renda, enquanto a
segunda expressdo mostra que a mudanca de renda necessaria para se manter
constante o nivel de utilidade é igual a mudanca no preco multiplicada pela
quantidade adquirida do bem: dM = -x4 dp;

0O excedente do consumidor marshalliano

Suponhamos que o pre¢o do bem x; diminua de p’y para p”’1. O individuo
reage ao se mover do equilibrio original em A para o ponto B da nova reta
orgamentaria, conforme mostrado no grafico 1 a seguir.

GRAFICO 1
variagdo compensatéria
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No grafico 2, reproduz-se essas posigdes de equilibrio em fungdo dos
precos e quantidades. Aparecem as duas curvas de demanda, a comum,
mantendo o preco de x; e a renda constantes, bem como a demanda compensada
hicksiana (veja adiante).

Dado que o excedente marshalliano associado ao consumo de um bem
com determinado preg¢o consiste na area abaixo da curva de demanda, a variagéo
S do excedente correspondente a uma variagdo (queda) no prego do bem é a area
total preenchida por cinza, isto é:

s = [0x,(P.M).dp, [1]

enquanto que a area mais escura apenas representa a variagdo compensatoria.

GRAFICO 2
demanda compensada e variagdo compensatoria

prego

A

Py

P
P

Usando-se a identidade de Roy, as condi¢bes em que S pode ser

interpretado como um indicador da mudanca de utilidade se escrevem como:
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_av(P.m)/a p,

X PM)=-=1 P.M)aM 2]

e, substituindo [2] em [1], temos:

vy OV/0 p
- [ 2VOP 4
T

Se a utilidade marginal da renda permanecer constante com a mudanca de preco,
podemos escrever:

S- [V(p”1 ’pz’M)‘ V(p'1 ’pz’M)]
6V6M

Esta expressdo mostra que o excedente marshalliano pode ser interpretado
como a medida da mudanc¢a no nivel de utilidade convertida em unidades
monetarias através de um fator de ponderacéo, a utilidade marginal da renda. Se
esta for constante, pode-se dizer que S é proporcional a uma mudang¢a da
utilidade decorrente da mudanca de preco. Porém, esta consténcia constitui um
tipo de restricdo. A utilidade marginal da renda n&o pode ser invariante
simultaneamente para a renda e para a mudanca de preco.

Variacdo compensatoria (CV)

Suponhamos agora que o pre¢o p1 de um bem x; sofra alguma diminuicéo.
Dada tal mudanca e a variagcdo compensatéria associada na renda, o individuo
permanece em equilibrio no ponto C (grafico 1). Ambos os pontos A e C estao na
curva hicksiana de demanda compensada que reflete apenas o efeito-substituicao
na mudanca de pregos relativos. O efeito-renda da mudanca de pregos foi
eliminado através das retiradas compensatérias da renda monetaria. Desde que
se considere que x; € um bem normal (com elasticidade renda positiva), a curva
de demanda compensada hicksiana é menos elastica em relagéo ao preco do que
a curva comum de demanda. A diferenca entre as duas fun¢ées constitui uma das
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mais relevantes consideragcdées na comparagao entre as diversas medidas obtidas
a partir dos conceitos citados aqui.

O grafico 1, ja exibido, mostra a medida da variacdo compensatoéria (CV) da
mudanc¢a de bem estar associada a diminuicdo de um prego, ou seja, a redugao
na renda necessaria para o individuo se manter na mesma curva de indiferenga
original. Em termos da fungao de utilidade indireta, a variagdo compensatoria é a
solugao para:

v(P,M)=v (P’ M-CV)=1°

A variacdo compensatoéria também pode ser definida em termos da fungéo
de gastos. Consiste na diferenga entre os gastos necessarios para se manter o
mesmo nivel de utilidade para os dois niveis de precos:

CV =e(p1pzu’)—-e(p’,p2u’) >0

=M-e (p"1, p2 U’ [3]

Por ser definida como a diferenga entre dois niveis de gastos, a variagéo
compensatoria também pode ser escrita como:

cV = L"‘:"”_e('l‘i).dm = [2hy(Pu)-c,

" 0p,

Dado que o fato de gastar a renda M com os novos pregos leva a um maior
nivel de utilidade, podemos escrever também:

M=e (p"1, p2 u")

e, por substituicao, temos entao:

CV=e (p"1, p2, u') —e (p"1, P2, U9 [4]

Em outras palavras, embora a variagdo compensatéria seja definida em
termos de u’, ela também mede a quantidade de moeda necessaria para subir do
nivel u® de utilidade para o nivel u’ com o novo conjunto de pregos. A variagéo
compensatoria é igual a area a esquerda da curva hicksiana de demanda
compensada entre os dois precos, ou seja, a area p”’1CAp’1. A derivada parcial da
fungdo de gastos em relagdo ao prego fornece a mudanga no gasto (renda)
necessaria para manter o individuo em u® com pequenas variagbes em p1. Essa
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derivada da a curva de demanda compensada de Hicks, isto &, a quantidade 6tima
de x4, mantendo constante o nivel de utilidade. Para variagdes finitas, a integral
desta derivada é a area a esquerda da curva hicksiana, ou seja, a variagao
compensatoria. Em outros termos:

= ™ o).
cv= [, (P.u°)-dp,
Diferentemente da medida marshalliana — o excedente do consumidor —,
esta medida ndao se baseia em nenhum pressuposto quanto a constincia da

utilidade marginal da renda. Isto é possivel porque a mesma integra ao longo de
uma curva de indiferenca com utilidade constante em u®.

Variacdo equivalente (EV - Equivalent Variation)

A variagdo equivalente também pode ser derivada da fun¢do de gastos. O
grafico 3 mostra a mudanca de pregco de um bem. Com a diminui¢éo de p4, a
variacdo equivalente é definida como o gasto adicional (renda) necessério para
alcancar o nivel u' de utilidade, dados os precos iniciais. Em termos de fungao de
utilidade indireta, a variacao equivalente consiste na solucao de :

v(P,M+EV) = v(P", M) = U’

Observa-se que a variagdo equivalente corresponde ao gasto adicional
necessario para que se sustente o ponto C’ acima do ponto A nos pregos iniciais.
Podemos escrever:

EV =e(Pp,pzu) - e pzu’) >0 |

=e(p’1,pau') - M [5]

Sendo que os niveis de gasto sdo os mesmos em A e em B, ou seja, sendo
que e (p’1, P2, u) = e (p”1, p2, u'), podemos escrever também:

EV =e(p'1,p2u’) - e(p™,p2u) [6]

Em outros termos, embora definida enquanto equivalente monetario de uma
mudanga de u® para u', a variagio equivalente também pode ser medida através
da mudang¢a no gasto decorrente de uma mudanca nos precos com o dado nivel
u' de utilidade.
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GRAFICO 3

variagdo equivalente

Além disto, a variacdo equivalente também pode ser expressa como a
integral da medida do valor marginal:

Py 6e(P,u1).d

Ev=_ 5o,

1

A derivada em relagdo ao pre¢o da fungdo de gastos — mantendo constante
a utilidade no nivel u' — gera uma outra curva hicksiana de demanda compensada
que passa pelo ponto B. A medida da variagdo equivalente é entdo a area a
esquerda desta curva entre os dois pregos, conforme mostrado no grafico 4 pela

area cinza:

EV = j::m (P.u')-dp,

Da mesma forma que a variagdo compensatéria, esta variagdo nao requer o
pressuposto da constancia da utilidade marginal da renda.
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GRAFICO 4
demanda compensada e variagdo equivalente

Py

X.‘(P, M)

h,P,ul)

N

Comparando-se as f{rés definicbes arroladas até agora, a saber, o
excedente do consumidor marshalliano, a variagcdo compensatéria e a variagao
equivalente, cabe formular uma critica a primeira. Esta ndo pode medir nenhuma
definicdo da mudanca de bem estar tal como definida aqui. Rigorosamente, nao
poderia constituir um indicador da mudanca de utilidade — a ndo ser em condigées
muito especificas — e nem uma medida do ganho/perda que se possa usar em
algum teste de compensacdo. O excedente marshalliano fica em alguma parte
entre a variagdo compensatoria e a variagdo equivalente.

Em compensacéo, as variagdes equivalente e compensatéria representam
medidas relevantes das mudanc¢as de bem estar. A primeira (EV) é o equivalente
monetario de uma mudanca no preco. Pode ser interpretada como um indicador
de utilidade no sentido em que imputa o mesmo valor monetario a todas as

mudancas em relacdo a uma situacao inicial que resultassem num mesmo nivel
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final de utilidade. Isto ocorre porque avalia todas as mudangas desde uma posicdo
inicial no mesmo conjunto de precgos.

A variacao compensatéria, por sua vez, nao pode ser considerada como um
indicador de utilidade. Mede a mudanga que deveria operar na renda de modo a
“evitar” uma possivel mudanca no nivel de utilidade.

A variagcdo equivalente é igual a variagdo compensatoéria quando a
elasticidade-renda da demanda pelo bem x4 é nula. Em tal caso, a curva hicksiana
e a curva comum s&o iguais. Com uma elasticidade-renda positiva, a variagéo
equivalente & maior que a variagdo compensatéria quando o preco diminui e a
situagao inversa ocorre quando o prego aumenta (EV < CV). Quanto maior for a
elasticidade-renda da demanda de x;, maior sera a diferenca entre as variagdes
equivalente e compensatoria.

Cabe notar agora que o problema colocado para a economia do bem estar
aplicada consiste no fato de que as medidas do bem estar desejado, tanto a
variacao compensatoria quanto a variagéo equivalente, sdo baseadas nas fungoes
hicksianas de demanda compensada que ndo sdo observaveis, enquanto que a
medida baseada nas fungbes marshallianas — observaveis — de demanda é
imperfeita como indicador de bem estar. Na pratica, no entanto, o excedente
marshalliano tem sido amplamente usado, embora as justificativas sejam muito
numerosas (efeitos-renda pequenos, apenas um preco muda etc.). Alguns autores
chegam até a comparar a variagdo compensatéria ou a variagéo equivalente com
o excedente para chegar a conclusdo de que a diferengca entre as medidas é
“razoavelmente” pequena.

WILLIG [1976] procurou relacionar as trés medidas citadas, elaborando
assim uma maneira de calcular a magnitude das diferencas existentes entre as
mesmas para um dado conjunto de pre¢os, quantidades e renda. Tais diferencas
dependem da elasticidade-renda da demanda do bem em questao e do excedente
do consumidor como proporgéo da renda. Sao, de fato, pequenas, provavelmente
menores que os erros da estimativa dos parametros das fungbes de demanda
realizada através dos modelos econométricos.
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Os limites de Willig no tocante aos erros de aproximagéo sao baseados no
fato de que as diferengas entre o excedente do consumidor e a variagdo
equivalente ou a variagdo compensatéria surgem do efeito-renda na quantidade
démandada. A magnitude deste efeito depende da variacdo de renda real
provocada pela variacdo de preco bem como da elasticidade-renda da demanda
pelo bem.

Isto pode ser visualizado no grafico 5, a seguir, no qual supbe-se que as
fungbes de demanda, tanto compensatéria quanto ordinaria, ttm uma forma linear.

SejaS=a+b, temosentaoCV=a=S-b e portanto:

EV=a+b+c=S+c

O erro que ocorre ao se usar S para aproximar EV e CV §é,
respectivamente, b e c.

Se mudar o prego p’ para o preco p”, os fatores que influenciam o tamanho
do erro podem ser vistos ao se examinar os determinantes da area b:

CV-8 = -b = % Ap. AX* [7]1

onde Ax* representa o efeito-renda sobre a quantidade demandada de x
associada a reducdo de renda suficiente para se manter a utilidade no nivel u’,
reducéo esta que representamos por AM*. Por definicdo, AM* é a propria variagao
compensatoria. A definicao da elasticidade-renda da demanda é:

_M& M
AM x
de onde deduzimos :
Ax* :-_EM .x.é_M_.
M

¢, por substituicdo, obtemos a expressao:

cv.s_.Ap-X-Ey-CV
M

M

Para pequenas mudangas de preco, temos Ap.x = - S.

Finalmente, dividindo pela variagdo compensatdria ambos os termos,
obtemos a medida do erro em termos percentuais:
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cvV-S  E,

cVv 2

n

2w

Esta expressdo significa que o erro é proporcional a elasticidade-renda da
demanda bem como ao excedente do consumidor como percentual da renda.
Nota-se que um raciocinio semelhante pode ser feita de modo a mostrar a relagéo

entre a variacdo equivalente e o excedente do consumidor.

GRAFICO 5
Willig: aproximagao de S por CV

Concluséo
A selecao entre os diversos conceitos para se avaliar o bem estar envolve

aspectos tanto de adequacgdo quanto de aplicabilidade. Embora ndo sendo
rigorosamente apropriado, o excedente do consumidor marshalliano é

freqientemente escolhido por constituir um instrumento pratico. Outras
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abordagens procuram tornar mais facil o calculo da variacdo compensatéria bem
como o da variacao equivalente.

Mas uma questao continua colocada, que diz respeito a saber se dispomos
de informacgdes suficientes quanto a forma funcional da funcéo de utilidade para se
elaborar métodos exatos de mensuragao.

3. Mudanca de quantidade

Muitas vezes, ocorre alguma mudanca nas quantidades ou nas qualidades
dos bens e servicos ambientais sem mercado, no lugar de mudancgas nos pregos
dos mesmos. Do ponto de vista do individuo, a caracteristica mais importante dos
bens ambientais & que estes, em geral, estdo disponiveis apenas em quantidades
fixas e inalteraveis. Tais quantidades agem como restriges sobre cada escolha
individual entre diversas cestas de bens. A anadlise deve se fazer entdo em termos
de bem estar sob restricdo ou imposicao de quantidades (JOHANSSON [1987]).

No modelo basico das preferéncias individuais sob restricdo de quantidade,
consideramos um individuo cuja funcéo de utilidade reveste a forma:

u=u(X Q)
na qual X(x1...Xn) € 0 vetor das quantidades dos bens privados e Q(q+...qm) € um
vetor dos fluxos de servicos ambientais e recursos oferecidos ao individuo. Sejam
R e P os vetores precos de, respectivamente, Q e X. O individuo maximiza sua
utilidade sob a restricao orcamentaria P.X + RQ = M, onde M é a renda
monetaria. Temos portanto uma série de fun¢des de demanda condicional® pelos
bens: x; = x(P, M- R.Q, Q).

Ao inserir as fungdes de demanda condicional dentro da fungdo de
utilidade, temos a fungéo de utilidade indireta: v = v(P, M- R.Q, Q).

O termo “condicional” se refere ao fato de que estas fungdes sdo condicionadas pela quantidade
imposta Q. E comum se falar também em fun¢des de demanda restringida.
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Invertendo a fungao de utilidade indireta condicional para o termo M — R.Q
temos uma fungéo de gastos condicional que fornece o gasto minimo no mercado
de bens necessario para se produzir um nivel de utilidade u, sendo P e Q dados:

e =M-RQ=¢e*P,Q,u)

Trata-se entdo de minimizar os gastos sob a restricdo de que a utilidade

seja igual ou maior que algum nivel u°. A solugdo deste problema fornece a funcao
de gasto restringida:

e=e(P,R, Q,u%
que é o gasto total com os bens necessarios para alcangar u®, sendo
exogenamente determinados P, R e Q. As funcgdes de gastos tanto restrita quanto
condicional estao contidas na expressdo e = e* + R.Q
Podemos definir as medidas do bem estar em termos tanto de uma dessas
funcoes de gastos quanto da outra. Ambas as formas de funcdo de gastos
coincidem apenas quando R é nulo.

As medidas de bem estar podem ser definidas tanto a partir de mudangas
em Q quanto em R ou em ambos. Para simplificar — e dado que mudangas em R
ndo correspondem a novidades em relagdo ao ja visto — apresentamos as
medidas de bem estar apenas quando ocorre alguma variagado em Q. Supomos
que Q é composto por apenas um elemento q cujo prego & r. Inicialmente,
examinamos o caso geral em que r é positivo. Supomos ainda que, dada a renda
e dados os pregos, o individuo optaria por mais q se pudesse.

O valor marginal de um pequeno aumento de q € uma reducdo na renda
suficiente para que se mantenha a utilidade no seu nivel original. Sendo wq 0 valor
marginal da mudanca de q, derivamos a func¢éo de gasto restrita em relagdo a q:

0
Wq ::—5—2 [8]

Esta expressado também é igual em valor absoluto a inclinagao da curva de

indiferenca no ponto em que se avalia a mudan¢a de bem estar. Portanto a
equacao [8] também se escreve:
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Wo=-Zg " 9]

O fato de se tratar de um problema com restricbes de quantidade torna
impossivel para o individuo que ele possa ajustar a quantidade de q que satisfaz
as condicoes de otimizagado de igualdade das taxas marginais de substituicdo e
dos precos. Portanto, o excedente compensatério (CS) bem como o excedente
equivalente (ES) constituem as medidas adequadas da mudanca de bem estar. A
escolha entre um e outro depende das mesmas consideragées ja mencionadas a -
respeito da opcao possivel entre a variagdo compensatéria e a variagdo
equivalente no caso de mudanca de preco.

Sao varias as maneiras de apresentar o excedente equivalente e o
excedente compensatorio.

Em primeiro lugar, a partir da fungdo de utilidade indireta condicional, o
excedente compensatério e o excedente equivalente sao definidos implicitamente
como as solugdes do que segue:

e excedente compensatério é solugdo de:
viP,M-rg%q® = v(P,M-rq'-CS,q"

e excedente equivalente é solugdo de:
viP,M-rq°+ES,q% = v(P,M-rq', q")

Ambas essas medidas podem ser definidas em termos da fun¢do de
gastos. No caso do excedente compensatoério, usando a fungdo de gasto restrita,
temos:

cs =e®Pr,q%u) -e(P,rq' ud

=M - e (P,r,q",u%

Este caso é mostrado no grafico 6, a seguir. Na posi¢ao inicial, em A, o
individuo consome q° e x° para alcancar o nivel u® de utilidade. O aumento de q
possibilita ao individuo alcangar o nivel u' em B. Se reduzir a renda pelo
excedente compensatorio, o individuo deve voltar ao nivel u® no ponto C.
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GRAFICO 6
excedente compensatério para mudanga
de quantidade

0 qO 1

A funcao condicional de gastos serve também para mostrar que a medida
do bem estar é constituida de dois componentes. Lembrando que a fungéo de
gasto condicional da o gasto necessario para se alcancar um nivel especifico de
utilidade dado o nivel de q, temos:

e*(P,qg%u) =eP,r,g®u%)-r.q°
e portanto:

CS

e*(P.q”u) +rq”-eP,q" ) -rd
e (P.q%u%) -e(P.q u) - r(g'-q% [10]
A ultima parte desta expresséao corresponde ao valor da renda que reflete o

gasto extra de q dado r. Conforme mostra o grafico 6, a reducéo dos gastos de x
que é dada pelos dois primeiros termos da equagéo [10] exagera o ganho de bem
estar decorrente de um aumento de q quando r é positivo. O verdadeiro ganho de
bem estar pode ser encontrado ao deduzir de Ae* alguma quantidade igual ao

inevitavel aumento de gasto de q, r(q" — q°).
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A medida do excedente equivalente, por sua vez, é dada por:
ES =e®Pr,q’u)-eP,rq’ul
=ePr,q%u) -M
conforme mostrado no grafico 7, abaixo. Como anteriormente, o aumento em ¢
permite que o individuo se mova até o ponto B com um nivel de utilidade igual a
u'. Por outro lado, se a renda fosse aumentada do excedente equivalente
enquanto g permanece constante, o individuo poderia alcancar um nivel u' de

utilidade no ponto C.

GRAFICO 7
X excedente equivalente para
M+ES. c mudanga de quantidade
Es b \ r
| M
A
B
r
\
Uy

0 qo q’ q

A segunda maneira de apresentar o excedente compensatorio e 0
excedente equivalente baseia-se na fungdo de gastos condicional:

ES=e*(P,q° u") + rq° - e*(P,q% u% - r.q°

Como a medida de mudanca de bem estar é definida em termos de
mudanca de renda mantendo-se q constante no nivel q°, nao é preciso levar em
conta o valor da renda para uma mudanga de quantidade.
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Se q for um puro bem publico com r = 0, ndo é preciso considerar o valor da
renda para nenhuma das medidas de bem estar. As retas de renda séo
horizontais, conforme aparece no grafico 8. As fungbes de gastos tanto completa
quanto condicional sdo as mesmas e o excedente equivalente e o excedente do
consumidor correspondem as medidas mostradas no grafico.

GRAFICO 8
excedente compensatorio e excedente equivalente

para mudanga de quantidade quandor=0

MHES

XK=

M-ES

A terceira maneira de derivar o excedente equivalente e o excedente
compensatério recorre a equagéo [8] citada supra. O valor da mudanga nao
marginal ocorrendo em q corresponde a integral de [8]:

W, = —j::ae(P, r,q, u‘)/aq -dq

Esta medida pode ser tanto do excedente compensatério quanto do excedente
equivalente dependendode set=0out=1.
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Outro modo ainda de se apreender o problema da mensuragdo do bem
estar consiste em se perguntar sobre quais seriam os niveis de renda e os pregos
necessarios para garantir cada cesta com restricdo de quantidades como uma
cesta livremente escolhida de maximizacdo de utilidade. Consideremos, por
exemplo, a posig&o inicial mostrada no grafico 9, para q° e o individuo no ponto A
que realiza o nivel de utilidade u®. Uma reta de orgamento “virtual’ que passa por

A e é tangente a u’ tem inclinagao igual a b® e intercepto com o eixo das

ordenadas igual a uo. Pode-se interpretar b® como o prego virtual de q e uo como

a renda virtual associada ao ponto A. Entdo b e p sdo funcdes de g, u e os pregos

dos bens com mercado. A funcdo b(-) € uma funcdo de demanda inversa
compensada para q. Pode também ser chamada tanto de funcéo de disposicao a
pagar marginal quanto de fungéo de prego virtual. Temos:

oe
b= % [11]

Esses termos permitem mais uma base de definicdo do excedente

e em q para se alcangar o mesmo nivel de utilidade que aquele que se atinge
quando se aumenta q até q":

ES = u'(P, b%P, q°, u%), @, u') - (P, bOP, °, u°), ¢°, u°)
Isto corresponde ao segmento AC que mede o excedente equivalente no grafico 8.
Do mesmo modo, o excedente compensatério corresponde a diminuicdo da renda
virtual que mantém u® dado o aumento de g, supondo b', ou seja:

CS = p(P, yb1(P, q°, u'), u%) - pulp, b'(P, ", u'), u%
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GRAFICO 9
variagdo equivalente "virtual” para
mudanga de quantidade
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As rendas e os precos virtuais podem também ser usados para definir uma
variacdo equivalente chamada de “EV” no grafico. E o aumento na renda que tem
o mesmo efeito que o aumento de g, supondo-se, contudo, que o individuo pode
escolher uma quantidade 6tima de q. Uma curva de orgcamento € tangente a curva
de indiferenga de nivel u' no ponto B do grafico 9. O aumento na renda virtual
necessario para se alcangar o ponto B corresponde a “EV”, que € menor que ES,
mostrando assim que é preciso um aumento menor na renda se o individuo pode
se ajustar otimamente em relagéo a situacéo de restricdo de quantidade.

Através de um raciocinio semelhante, pode-se derivar o excedente
compensatério virtual, “CV”, e mostrar que este é maior que CS. Isto ocorre
porque uma parcela maior da renda pode ser retirada de um individuo que
ajustasse otimamente q do que na situacado de restricdo de quantidade.
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As funcbes de preco virtual sdo também usadas para se medir o bem estar.
Sendo o prego virtual igual a inclinacdo da curva de indiferenca neste ponto,
também é igual a de/5q neste ponto. Temos, portanto:

W, = j::b(P, q,u‘)~dq

Esta medida serve tanto para o excedente compensatério quanto para o
excedente equivalente, dependendo deset=0out=1.

A questdo que se coloca agora € de saber a respeito da relacdo que
descreve o comportamento do individuo em relagdo as escolhas de q que é, pelo
menos teoricamente, observavel e pode servir para explicar a fun¢do de utilidade
indireta ou a funcdo de gastos da mesma maneira que alguns autores (HAUSMAN
[1981]) determinaram a mudanga exata de bem estar no caso de mudanca de
preco.

As diversas propostas para se obter a fungdo de gasto ou a fungdo de
utilidade indireta em situacdo de restricdo de quantidade (ver, entre outros
autores, LANKFORD [1988], BERGLAND & RANDALL [1984]) requerem
informacgodes que reflitam as escolhas de um individuo que maximiza sua utilidade
com restricdes apenas de prego e de renda. De alguma forma, na auséncia de
restricao de quantidade e se conhecendo a razao entre os pregos, pode-se inferir
as taxas marginais de substituicdo a partir das escolhas de maximizacdo da
utilidade. Mas, a partir dos graficos 6 e 9, fica claro que a presenga de restrigbes
relativas as quantidades significa que as taxas marginais de substituicdo nao séo,
geralmente, iguais as razbes entre os precos e que, portanto, as taxas marginais
de substituicdo ndo séo reveladas diretamente.

As técnicas citadas precisam de informagdes a respeito do que o individuo
escolhe fazer quando pode escolher liviemente q com pregos exégenos. Tal tipo
de dados é dificiimente conhecido no tocante a bens ambientais.

Trata-se de saber se existe alguma contrapartida observavel da medida

marshalliana para mudanga de precgo e, se existisse, saber qual seria sua relagéo
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exata com as medidas de excedente compensatorio e de excedente equivalente
para mudanca de quantidade. RANDALL & STOLL [1980] analisaram a diferenca
entre o excedente equivalente e o excedente compensatério e sua relagdo com o
excedente do consumidor marshalliano.

De qualquer maneira, o excedente marshalliano é algo inusitado e nao
observavel diretamente. Para explicar isto, precisamos definir duas fungbes. A
primeira é a “funcéo de lance” condicional sobre M e r. Supbe-se que o individuo
recebe g e paga r por unidade. A fungéo de lance fornece a maxima disposicao a
pagar para uma unidade adicional de q em fungdo de g, permanecendo
constantes os demais precos bem como a renda disponivel para alocar entre um g
adicional e X, (M —r.q). Tal fungcio se escreve:

b*=b* (p,q, M-r.q) [12]

Isto indica a inclinagao da curva de indiferenga que passa pelo ponto definido por
g, M —r.q. No ponto A do grafico 10, temos b* = b enquanto que nos demais niveis
de g, esta igualdade nao se verifica. Por exemplo, em q1 neste mesmo grafico,
b*(.) indica a inclinagao de u' no ponto D enquanto b(-) dado pela equagao [11] da
a inclinagao de u° no nivel q" e b* > b. Tal fungdo nao pode ser invertida para se
ter a escolha étima de q como fungao de b*; a ndo ser no caso especifico em que
b*=r.

A segunda fungéo a ser definida também determina um lance, b**, mas faz
com que este lance dependa de q e da renda virtual, p = M + (b - r)q. Esta funcao
de lance compensada pela renda é dada por:

b** =b* [P, q, M+ (b** - r)q] [13]

Dada q°, o grafico 10 mostra que p = p° e b** = b® em A. Se q aumenta até q', a
funcdo de lance compensada da o novo b** e a renda virtual necessaria para
alcancar D numa escolha 6tima. Em outras palavras, em D, b** = b', inclinacdo de
u'emD.

Em principio, esta fungdo poderia ser invertida para se encontrar a escolha
6tima de q sendo b** dado. Mas néo se teria uma verdadeira fungdo marshalliana

de demanda posto que supde uma compensagdo para o valor da renda em Aq.
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Além do mais, ndo pode ser estimado a partir dos dados observaveis porque
apenas M, q e r sdo observados e ndao M + (b** - r)q.

A relacdo entre a fungao inversa de demanda compensada hicksiana dada
pela equacao [10] e a funcdo de lance b(-) € mostrada no grafico 10, a seguir.
Para q°, coincidem b’%-) e b*(-). Mas assim que q aumenta, b°(;) diverge de b*(-),
isto porque a primeira curva tem utilidade constante enquanto que, na segunda, a
renda (M) é constante.

Conforme mostrado por LANKFORD [1988], se a fungdao de lance
compensada pela renda — como dada pela equacdo [13] — for conhecida, é
possivel resolver para a fungéo condicional de gasto e, assim, obter a medida
exata do excedente compensatério bem como a do excedente equivalente. O
excedente compensatério corresponde a area sob b%(), entre q° e q', enquanto
que o excedente equivalente corresponde & area sob b'(-) no mesmo intervalo.

RANDALL & STOLL [1980] desenvolveram uma linha de raciocinio
semelhante aquela de WILLIG [1976] para analisar os erros decorrentes do fato de
se usar a area sob a fungao b**(-) como uma aproximacgao tanto do excedente
compensatorio quanto do excedente equivalente. Do mesmo modo que fizemos
anteriormente, seguindo FREEMAN Ill [1993], supomos uma situagdo com
somente um bem com restricado de quantidade. Como se vé no grafico 10, para
uma mudanga de q° para q', as trés medidas correspondem as areas:

excedente compensatério CS =a
excedente do consumidor S =a+b
excedente equivalente ES =a+b+c¢

RANDALL & STOLL [1980] mostraram que quando:

S E
M 2

IA

0.05
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entao os limites do erro sdo:

N | M

S = S
M2 S M

mi

q

.§_.—=—— §-..—....
M2 s M2

onde S é a area sob b*(:) e Eq é a flexibilidade de prego da renda, definida por:

_ab" P.gM) M

E
a oM b*

GRAFICO 10
demanda inversa compensada e fungéo de lance paraq

prego

~ b'(P, g, )
b (P, o, Uy
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Como se vé, é razoavel usar a area sob b*(:) para aproximar o excedente
compensatoério ou o excedente equivalente mas sem perder de vista, no entanto,
que nao se pode observar b*(-).

O resultado parece implicar também que o excedente compensatério — ou
disposi¢ao a pagar por uma mudanga — bem como o excedente equivalente —
disposicdo a receber compensagdo por renunciar a uma mudanca — podem ser
aproximadamente iguais em diversas circunstancias.

.l O METODO DE VALORAGAO CONTINGENTE

Dadas as limitagcdes, em muitas situacdes, das técnicas de mensuragédo de
valor a partir das observacdes das escolhas feitas pelos individuos, precisa-se
dispor de modelos cuja informacéo decorra das respostas dadas pelos individuos
a perguntas hipotéticas do tipo: "O que faria em tal circunstancia?", "Estaria
disposto a pagar por tal coisa?" etc.

Na maioria das vezes, pergunta-se as pessoas qual o valor que atribuem a
determinado fator/mudanca ambiental ou qual o valor que estariam dispostas a
pagar para conservar ou obter o mesmo. As respostas sdo entdo consideradas
como a expressao direta do valor e interpretadas como medidas do excedente
compensatorio.

Em outras situagdes, as perguntas sdo feitas indiretamente, ou seja,
pergunta-se ao individuo se aceitaria - "SIM" ou "NAQ" - pagar R$ X por tal coisa.
As respostas revelam os limites superior (se "NAQ") e inferior (se "SIM") da

medida de bem estar, mas nao fornecem medidas monetarias diretamente.
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As dificuldades principais destes métodos chamados de hipotéticos dizem
respeito a validade e a confiabilidade dos dados, pois a natureza hipotética das
perguntas induz inevitavelmente a algum viés. Torna-se necessaria, portanto, uma
discussao a respeito dos cuidados a serem tomados na aplica¢ao de tais técnicas
e das limitacoes das mesmas.

1. O guadro analitico

E comum pensar nos modelos hipotéticos como sendo algo bastante
simples de se realizar, como sair as ruas perguntando qualquer coisa a qualquer
um e de qualquer maneira, contrastando com os modelos descritos anteriormente.
No entanto, a dificuldade de se trabalhar com questionarios decorre, justamente,
do fato de se elaborar perguntas que ja ndo estejam induzindo algum tipo de
resposta, além da preocupacao em se apreender da maneira mais exata possivel
as preferéncias dos interrogados.

Ja nos anos setenta, quando estas técnicas hipotéticas - ou contingentes -
comegaram a aparecer na literatura econémica do meio ambiente, encontravam-
se varias discussoes a respeito dos vieses potenciais intrinsecos das mesmas.

FREEMAN Il [1979] identificou dois motivos de precaugdes relativas aos
modelos hipotéticos em geral: os incentivos conscientemente passados aos
entrevistados de modo a se sugerir estrategicamente o comportamento dos
mesmos, por um lado e, por outro, a auséncia de incentivos visando a obtengéo
de respostas muito acuradas a perguntas demasiadamente hipotéticas.
Posteriormente, CUMMINGS, BROOKSHIRE & SCHULZE [1986] retomaram o
problema destes vieses e, finalmente, MITCHELL & CARSON [1989] resolveram
uma lacuna importante na literatura, no sentido de que elaboraram uma
metodologia para se classificar os tipos de erros ocorrendo nas respostas
hipotéticas.

Apresentamos aqui sumariamente a adaptacdo que fizemos a partir de
FREEMAN Il [1993] do arcabouco tedrico destes autores, notando que, embora o
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facamos em termos de valor diretamente revelado, é possivel, com as devidas

modificagdes, aplica-lo a qualquer forma de obtenc¢ao de respostas hipotéticas.
Seja DAPv; a verdadeira disposigdo a pagar do individuo i, enquanto DAPT;

é a disposicao a pagar revelada. A primeira depende da magnitude de Aq, a

mudanca ambiental sendo avaliada, bem como da renda, M, e de um vetor de
outras variaveis socioecondmicas, S;, ou seja: '

DAPv; = DAPy; (Aq, M;, Si)
Pode haver diferencas entre DAPv; e DAPr; por, basicamente, trés motivos.
(i) a existéncia de algum processo de erro aleatério - de média zero - afetando a

disposicao a pagar revelada. Pode ser escrito como 1 (X, o) onde X é um vetor

de varias variaveis e o & o vetor dos parametros que descrevem tal processo.
Este processo é aquele chamado por Freeman de "problema da acuracia”
(FREEMAN 111 [1979)). e, por outros autores, de "viés hipotético™.

(i) a presenga de um processo de erro sistematico afetando DAPr; que pode
incluir os erros relacionados a maneira com a qual séo definidos os cenarios.
Ter-se-ia entdo f, (DAPv;, Y, ) onde Y e B representam um outro conjunto de
variaveis e parametros descrevendo o referido processo. Os fendmenos
captados por este processo dizem respeito, essencialmente, ao
"comportamento estratégico” também chamado de "viés do ponto de partida".

(iii) A terceira razéo diz respeito a probabilidade de se observar realmente DAPT;.
Pode-se escrever f3 (DAPv;, Z, v), tendo Z e y como um terceiro conjunto

descritivo de variaveis e parametros. O processo representa o viés de
amostragem e o viés de pergunta ndo respondida.

Desta forma, a disposicdo a pagar revelada do i*™ individuo pode ser
escrita conforme segue:

4 Para uma andlise mais detalhada deste viés, ver, entre outras obras, CUMMINGS,

BROOKSHIRE & SCHULZE [1986]. Freeman ndo concorda em chamar este processo de viés
pois, em seu modelo, assume a hipotese de que a inacuracia aleatéria tem média zero.
Queremos ressaltar desde ja que, embora ndo se deva assemelhar o viés com uma variagao
aleat6ria, esta confusio é freqlientemente notada na bibliografia a respeito.
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DAPr; = g { DAPv; (.), f1(.), f2(.), fa(.) }

onde g¢g{.} agrega as trés fontes de divergéncia entre os valores revelado e
verdadeiro.

Se n&o houver erro sistematico na disposicdo a pagar revelada do
individuo, entao tem-se:

E [DAPr; - DAPv] =0 paraV i

Nestas condigbes, ndo ha nenhum viés na mensuracdo da disposicdo a
pagar individual e o instrumento da pesquisa é valido. Percebe-se que a Unica
fonte de diferenga entre as disposi¢cbes revelada e verdadeira a pagar hédias de
uma amostra consiste no erro aleatério. Pode-se reduzir o impacto do mesmo ao
aumentar o tamanho da amostra e melhorar a composicao desta.

2. As diversas formas de perquntas hipotéticas

Doravante, chamaremos de cenario o conjunto dos trés elementos que, de
acordo com MITCHELL & CARSON [1989] e FREEMAN Ill [1993], devem constar
de uma pesquisa de valoragcao contingente/hipotética, e que constituirdo o pano de
fundo de todos os desenvolvimentos posteriores. Estes trés elementos séo:

(i) a descricao dos bens (ou cestas de) ou servigos entre os quais deve ser
feita a escolha pelo individuo;

(i)  as perguntas de escolha a partir das quais sera inferido o valor atribuido
pelo individuo;

(iii) perguntas a respeito do entrevistado: caracteristicas socioecondmicas tais
como renda, idade, sexo, grau de formacdo bem como, se necessario,
informagbes relativas a atitudes, comportamentos, crengas de modo a
testar hipoteses no tocante a possiveis influéncias.

35



Expressoes diretas de valor

Os dados obtidos de perguntas hipotéticas com expressées diretas de valor
sdo os mais facilmente interpretados. Pede-se a um individuo que determine sua
maxima disposicdo a pagar por algum atributo/servico ambiental (excedente
compensatoério) ou para evitar a perda do mesmo (excedente equivalente). Ao
contrario, pode-se perguntar a respeito da compensag¢ao minima que o individuo
aceita receber para tolerar uma perda (excedente compensatorio) ou renunciar a
algum incremento (excedente equivalente).

E consenso admitir a existéncia de uma diferenca substancial entre a
disposicao a pagar e a disposi¢cdo a aceitar compensa¢ao por um mesmo bem
ambiental, bem como o fato de a disposicao a pagar ser um indicador mais
confiavel da mudanca de bem estar do que a disposicao a aceitar compensagao
(ver, a respeito desta discussdo, CUMMINGS, BROOKSHIRE & SCHULZE
[1986]).

A respeito das implicagdes decorrentes das disparidades entre os valores
das disposicoes a pagar e a receber, RIBEMBOIM [s.d.] menciona uma pesquisa
realizada junto a cagadores de pato norte-americanos que revelou que se, por um
lado, os cacadores estavam dispostos, em média, a desembolsar 250 délares para
garantir a existéncia do pantano onde os patos habitavam, por outro lado, os
mesmos declaravam que s6 aceitariam o aterro do pantano se lhes fosse paga
uma compensacao de 1050 dodlares... Ribemboim lembra que a prospect theory
baseia-se no fato que os individuos costumam dar maior peso a uma perda do que
a um ganho equivalente. Nao se trataria da hipétese da utilidade marginal
decrescente da renda mas sim de uma espécie de aversdo a perdas que
contribuiria a explicar entdo, sem negar a existéncia dos diversos vieses, as
citadas disparidades. Ribemboim menciona também diversas formas de
"comportamento irracional” tais quais a preguica mental (como os mercados sao
hipotéticos, os entrevistados dao o valor que primeiro lhes vem a cabega), o
sentimento de perda ou medo de arrependimento e, finalmente, a falta de
compreensdo da pergunta especifica ou do problema global (que leva a uma
situacao de subotimalidade).
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Sao varias as maneiras de fixar o valor proposto. No inicio da difuséo
destes métodos, recorria-se freqlientemente a técnicas iterativas tal como o "jogo
de leilao" (bidding game, ver MITCHELL & CARSON [1989]): pergunta-se primeiro
ao individuo se pagaria uma certa quantidade X; se responder afirmativamente,
refaz-se a pergunta com alguma quantia maior e se continua desta forma,
aumentando a quantia até o individuo responder "NAO". O maior valor aceito é
considerado como sendo a maxima disposi¢do a pagar. Caso a primeira pergunta
receber um "NAO" como resposta, a iteracdo deve seguir diminuindo a quantia
proposta até conseguir uma resposta afirmativa.

Os pesquisadores logo descobriram, através de testes dividindo-se as
amostras e aplicando diversos niveis, que a magnitude do preco proposto
inicialmente exerce alguma influéncia sobre as respostas. E o chamado "viés do
ponto de partida” (starting-point bias).

Uma alternativa consiste em deixar em aberto o valor (open-ended
questions): pergunta-se o quanto estaria disposto a pagar. O problema deste tipo
de abordagem € que confronta os individuos com uma situagdo pouco familiar:
geraimente, as pessoas defrontam-se com conjuntos de bens, todos estes com os
precos determinados e conhecidos. Raramente tém a possibilidade de fazer uma
oferta para o vendedor aceitar ou recusar. Constatou-se nas pesquisas que 0s
individuos tém reais dificuldades com este tipo de perguntas open-ended. Nao é
estranho, portanto, que tais pesquisas resultam muitas vezes num nimero grande
de itens nao respondidos e/ou em respostas cujos valores sdo altamente
improvaveis, demasiadamente altos ou baixos.

Com o intuito de se resolver estes problemas, pode-se mostrar ao individuo
um painel com varios valores escritos e pedir-lhe para apontar o valor que aceita
ou enuncia-lo caso nao conste da lista. O problema deste procedimento consiste
na variancia dos valores escolhidos das respostas, a qual tende a diminuir quando
comparada com as informagdes obtidas através dos demais métodos citados até
agora nesta parte (MITCHELL & CARSON [1989]).

Outro ponto sensivel na elaboracdo de cenarios consiste na necessidade
de se escolher um veiculo para o pagamento da quantidade que o individuo esta
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disposto a pagar que seja perfeitamente plausivel quanto a sua credibilidade. E
comum, no Brasil, utilizar-se da conta telefénica ou de algo incorporado ao carné
de imposto territorial, por exemplo. Estes cuidados sdo necessarios para se evitar
a presenca de viés-do-veiculo (vehicle bias), como é chamado na literatura, que
acaba influenciando o valor aceito. FISCHHOFF & FURBY [1988], em especial,
mostraram como os individuos sé@o sensiveis ao veiculo de pagamento e acabam
associando o valor que estdo dispostos a pagar a algum valor ligado ao veiculo - a
magnitude da conta telefénica ou do imposto, por exemplo.

Os "jogos de leildo", tanto quanto as questdes de disposi¢do a pagar do tipo
open-ended, ndo exigem andlise para se obter a medida da mudanga de bem
estar individual. Analisa-se apenas econometricamente as respostas de uma
amostra de individuos, testando-se as hipoteses relativas a influéncia da renda, as
preferéncias etc. As técnicas econométricas sdo também freqlientemente usadas

para testar diversos valores iniciais bem como os diferentes veiculos de
pagamento possiveis.

Questées de Referendum

Na sua forma mais simples, o0 método de questdes de referendum consiste
em perguntar ao entrevistado se aceita ou ndo pagar uma certa quantidade de
dinheiro para obter determinada quantidade de bem/atributo ambiental. Quando a
resposta é positiva, indica que a disposi¢éao a pagar é maior ou igual a quantidade
proposta. Quando a resposta é negativa, a quantidade de dinheiro proposta pode
ser considerada como sendo o limite superior da verdadeira disposi¢ao a pagar.

Os entrevistados podem ser repartidos aleatoriamente em varios
subconjuntos da amostra, sendo que em cada subconjunto propde-se um mesmo
valor. Pode-se entdo testar a hipétese de que a disposi¢cao a pagar diminui em
fungao do aumento do prego do bem ambiental. Os dados sédo processados
através de um modelo de escolha discreta para se obter uma estimativa das
funcoes de utilidade indireta ou bid functions.

Pode-se também adotar um procedimento do tipo follow-up: quando o
entrevistado aceita pagar a quantidade de dinheiro proposta, pergunta-se em
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seguida se aceita pagar uma outra quantidade maior definida aleatoriamente. No
caso de uma negativa, quando da primeira pergunta, pode-se propor uma
segunda quantidade menor.

A principal vantagem das questdes de referendum consiste em colocar os
individuos entrevistados numa situagao familiar, lembrando muitas situagdes de
reais transagdes comerciais em que o individuo decide comprar ou nao um bem
ou servico em fungao de suas preferéncias, num contexto de "pegue-o ou deixe-o"
(take-it-or-leave-it). Além desta vantagem, o método consiste num problema de
decisao relativamente simples para o entrevistado, fato este que permite ter um
baixo nimero de questionarios mal ou nao respondidos e portanto inutilizaveis,
bem como poucas recusas de se participar da pesquisar. Outra vantagem é que
os diversos vieses existentes nos métodos indiretos sao relativamente evitados,
na medida em que nao se torna possivel estabelecer estratégias e/ou calculos
numa pergunta do tipo SIM/NAO, aceita/recusa.

Ordenamento contingente (Contingent Ranking)

O método do ordenamento contingente consiste em propor diversas
alternativas ao entrevistado e pedir-lhe que as ordene de acordo com suas
preferéncias. Cada alternativa costuma ter varios atributos distintos, sendo que em
geral um deles tem alguma dimensao monetaria, o prego por exemplo, de modo a

facilitar o calculo dos valores. O modelo que se usa para extrair a informacéo do
ordenamento consiste numa extensao direta de um modelo de escolha discreta.
MITCHELL & CARSON [1989] alertaram quanto ao fato de este método
constituir um exercicio mais dificil e mais demorado para os entrevistados do que
a simples ordenacdo de valores monetarios diretamente expressos.
Recomendaram que se use este método com alternativas contendo apenas dois

bens/atributos®, aproximando-se desta forma do método das questbes
referendum.

® Trata-se em geral de uma cesta constituida por um bem/atributo ambiental e um bem com preco
perfeitamente definido e conhecido.
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3. A mensuracao

As respostas das perguntas diretas a respeito da disposicao a pagar podem
ser interpretadas como sendo as estimativas do excedente compensatério ou do
excedente equivalente de cada individuo, dependendo de como foi formulada a
pergunta.

Para transformar as respostas do tipo SIM/NAO de questdes referendum
numa medida monetaria, deve-se recorrer a um modelo de escolha discreta para
expressar a utilidade expressa na resposta. A natureza hipotética do método de
referendum permite obter mais informagées do que seria possivel ao observar as
escolhas individuais em mercados reais. Em escolhas reais, todos os individuos
estao confrontados ao mesmo conjunto de pregos para o conjunto de alternativas
entre as quais devem escolher. As diferencas entre as respostas se devem a
diferencas entre as caracteristicas individuais. Mas, numa pesquisa hipotética de
referendum, torna-se possivel observar os entrevistados aleatoriamente divididos
entre diversos subconjuntos frente a pregos diferentes. Como FREEMAN 1l [1993]
lembra, os dados obtidos através do método do referendum permitem explicar as
escolhas individuais em termos de fungao de disposi¢ao a pagar e ndo em termos
de diferencas de utilidade indireta (ndo observaveis).

Em 1990, McConnell comparou os modelos de CAMERON [1988] e de
HANEMANN [1984] até entdao entendidos como concorrentes € mostrou que
ambos podem ser derivados do mesmo arcabouco tedrico de utilidade subjacente.
Na formulagdo determinista, ambos os modelos fazem as mesmas predi¢oes
quanto ao comportamento e a escolha. Diferem apenas em termos estocasticos,
por introduzirem o componente aleatério de duas maneiras distintas. Como
sintetiza BELLUZZO Jr [1995], "A interpretacédo [de] Hanemann considera que a
variavel latente é a diferenca de utilidades [...]. A interpretagdo de Cameron, por
outro lado, considera que a variavel latente € a propria variacéo, equivalente ou
compensatoéria [...]".
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Adota-se aqui o modelo exposto por FREEMAN Il [1993] que, a nosso

juizo, constitui uma excelente sintese dos diversos desenvolvimentos realizados
sobre o tema durante a década de oitenta.

Seja um individuo devendo decidir entre responder "SIM" ou "NAO" a uma
pergunta do tipo: aceita votfar a favor de um projeto que permite aumentar a
quantidade de determinado atributo ambiental de q° para q’ se isto lhe custar uma
quantidade T de dinheiro?

A fungcao de utilidade indireta € u(M, q, C) onde C é um vetor de

caracteristicas individuais. Supondo-se que os pre¢os permanecem constantes,
pode-se omitir o vetor de preco de mercado.

A resposta a pergunta sera "SIM" quando tiver:

u(M-T,q,C) - uM,q°C) =0 e "NAO" caso contrario.

Seja v(-) o componente observavel da utilidade; a probabilidade de se obter
um "SIM" é dada por:

Pr(SIM) = Priv(M-T, q*, C) + &1 > v(M, q° C) +g] onde g representa os
termos aleatérios, ndo observaveis, da utilidade. Sendo os termos aleatérios

independentes e distribuidos identicamente, pode-se rescrever a probabilidade de
uma resposta positiva como:

Pr(SIM) = (1 +e™)™" onde Av =V'-Vv°
Invertendo o sinal da diferenca, obtém-se a probabilidade de se ter uma
resposta negativa:

Pr(NAO) = (1 + ™)™

A disposicao a pagar por q' (CS) é implicitamente definida por:
u(M-CS,q") = u(M, q°

e Vv(MCS,q)+&1-g = V(M,q°)
Em termos de fungéo de utilidade observavel, CS é uma variavel aleatéria,
devido a presenca do termo €1 - €. A probabilidade de se aceitar fambém é,

entdo, a probabilidade de se ter CS > T, enquanto a probabilidade de nao aceitar é
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a de se ter CS < T. Trata-se de uma fungcdo de densidade acumulada, F(T),
representada no grafico 11, a seguir.

O valor esperado da variavel aleatéria CS é calculado a partir da fungéo de
densidade acumulada:

Ekﬂ:%-wde

GRAFICO 11

Fungado de densidade acumulada para rejeicao de q' por T
Valor esperado de CS

Pr(Nao)
1

F(T)

E representado pela area cinzenta do grafico 11, abaixo de Pr(NAO) = 1.
Para um determinado valor de T, por exemplo, um individuo com baixa disposicao
a pagar pela mudanca de q teria uma maior probabilidade de rejeitar a oferta e,
consequentemente, a area cinzenta correspondente seria menor. Em
compensacdo, uma oferta de uma quantidade g*> > q' por um determinado T
diminui a probabilidade de um individuo rejeitar a proposta: F(T) é rebaixada e
E[CS] se torna maior.
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Especificando-se uma forma funcional para o componente observavel da
utilidade, torna-se possivel estimar os parametros da diferenca de utilidade das
equacoes anteriores. Se, por exemplo:

v=a+b.InM + c.Ing
entao:

Av = (a1 - ag) + b.In(1-T/M) + c.In(q"/q°)

e, assim, obtém-se uma estimativa para E[CS].

A principio, como se viu, F(T) é integrada até o infinito. Com o intuito de
evitar estimativas excessivamente elevadas do valor esperado de CS, pode-se
optar por restringir a integracéo até determinado valor finito de T.

Uma outra maneira de se analisar os dados de referendum é baseada na
funcao de disposi¢éo a pagar (ou bid function). CAMERON [1988] chamou esta
funcao de fungéo de valoragao (valuation function), enquanto McCONNELL [1990]

a chama de funcéo de variagdo (variation function). Pode ser derivada a partir da
funcao de gasto:

B(@° q", u°, C) = e(q° u°, C) - e(q", u°, C)

Um individuo responde "SIM" quando tiver:

B(g% q',u>,C) = T e "NAO" caso contrario.

A probabilidade de se aceitar a oferta de q' por T pode ser expressa em
termos da funcéo:

Pr(SIM) = Pr[B*(q° q*,u°,C)-T>n1]

onde B* € o componente observavel da bid function € n € o componente aleatério
nao observavel da disposi¢do a pagar. Em outras palavras:

B(a® q',u° C) = B*q° q', u°, C) + 11

Percebe-se que é preciso assumir algumas hipéteses quanto a distribuicao

do termo aleatério. Para Cameron (ver CAMERON & JAMES [1987]), 1 segue
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uma distribuicdo normal com média 0 e variancia constante 2. Recorre entdo a
um modelo Probit com:

Pr(SIM) = 1 - @[T - X'B/o]

onde X' & um conjunto de variaveis explicativas e coeficientes e onde @

representa a densidade acumulada de uma normal padronizada (ou reduzida).
Tem-se entao:
B*=X'B + ¢

Tendo estimado os parametros desta equacdo, pode-se calcular diretamente a
disposicao individual a pagar.

Uma hipétese alternativa consiste em supor que 1 segue uma distribuicéo
logistica:

Pr(SIM) = [1+e® -

Da mesma forma que anteriormente, apbés estimar os parametros da bid

function, obtém-se a disposicdo a pagar, bem como as probabilidades de
aceitagao.
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CAPITULO I

OS MODELOS ECONQMETRlCOS EMPREGADOS NA
TECNICA DE VALORACAO CONTINGENTE

Il MODELOS ECONOMETRICOS

Nos modelos usados na técnica de valoracdao contingente, diferentemente
dos modelos classicos de regressao, a variavel endégena € uma variavel discreta
representando a escolha do individuo. Tais modelos sdo conhecidos na literatura
como os modelos de "resposta qualitativa” (QR models: qualitative response
models), ou modelos com varidveis dependentes discretas (Discrete choice
models, ver GREENE [1993]). A variavel dependente Y pode, por exemplo,
representar a resposta de um individuo quando indagado a respeito de sua
disposicdo a pagar para desfrutar/preservar algum sitio histérico (resposta SIM =
1, resposta NAO = 0) ou, ainda, representar a escolha do mesmo entre diversas
"cestas" de bens contendo diferentes quantidades do bem que se quer avaliar
(CESTA1, CESTAZ etc. ou nenhuma cesta, CESTAQ).

Tais modelos ndo podem ser tratados de modo adequado com os
procedimentos convencionais de regresséo linear classica, conforme mostraremos
a seguir. E preciso, portanto, antes de detalhar os modelos utilizados no método
de valoragdo contingente, relembrar rapidamente alguns elementos estatisticos
basicos da teoria da estimacao.

Vejamos quais sdo as particularidades dos procedimentos adequados para
tratar de variaveis de resposta com limitagcdes/restricoes de valor que podem
assumir, como € o caso das variaveis exdgenas nos modelos de valoracado
contingente (ver, por exemplo, PICCHETTI [1999]). Tais variaveis, de fato, s&o
discretas por representar a escolha do individuo e sofrem restricbes quanto aos
valores passiveis de serem preditos.
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Seja um modelo de regresséao linear comum com p variaveis exégenas (ou
covariadas):

Yi = Bo + B1iXu + ... + BXip + &
podendo ser representado matricialmente como:

Y=XB +¢
A média da variavel de resposta Y € condicionada a X: E[Y]X] = X e a teoria
da regresséao diz respeito, precisamente, a estimacgao do vetor de coeficientes p.

Quando a varidvel Y possui algumas caracteristicas tais como restricoes de
valor, nada garante que o valor médio condicional estimado pelo modelo classico
de regressao linear - dado por X B - produza um valor que satisfaca estas

caracteristicas. A classe dos modelos lineares generalizados garante uma maneira
de contornar este problema.

Definindo os componentes dos modelos lineares generalizados, tem-se, em
primeiro lugar, o componente aleatério ou esperanca da variavel endégena E[Y|X]
que representamos por u. Diferentemente dos modelos classicos de regressao,

que consideram o termo de erro como sendo o termo aleatério, os modelos
lineares generalizados consideram a esperan¢a da variavel de resposta como o
termo aleatorio.

O segundo componente (ver PICCHETTI [1999]) € o preditor linear, dado

pela combinagéo linear do conjunto de covariadas do modelo e de seus
respectivos parametros:

anB: xijBi

W M'c
-

O terceiro e ultimo componente de modelos lineares generalizados fornece
a 'ligacdo entre ambos os componentes anteriores (o preditor linear e o
componente aleatdrio): trata-se de uma funcdo (geralmente monotbnica
diferenciavel) chamada funcéo de ligacao:

n=g(w
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E precisamente esta funcéo g(-) que, nos modelos lineares generalizados, permite
produzir o resultado esperado entre os componentes do modelo, garantindo que o
valor do preditor seja adequado a variavel de resposta representada por sua
média condicional. ,

Portanto, os modelos lineares generalizados apresentam uma aplicabilidade
maior que os modelos classicos de regressao linear no sentido de que, por um
lado, eles permitem supor uma série de fungdes de distribuicbes alternativas para
o componente aleatério em vez de se limitar a distribuicdo normal e, em segundo
lugar, permitem mais op¢des quanto a forma da ligagao entre o preditor e a média
condicional do modelo, evitando a restricdo imposta na regressao cléssicé onde se
temp=n.

Dentre as fungbes matematicas mais utilizadas para representar as fungoes
de ligacao, destacam-se a Logistica e a Normal Cumulativa:

* | ogisticacomo fungdodeligacao: n=log {.1_&__}
—H

*Normal Cumulativa como fungéo de ligagao : n=0"(u)

onde ®@(x)= [("":/.;;n—e)(p (_ g__(x _ u)zj

Os modelos de variaveis discretas que usam a fun¢édo Logistica como fungéo de
ligagdo sdo chamados de modelos Logit, enquanto os modelos usando a fungéo
Normal Cumulativa sdo chamados de modelos Probit (embora a apelagdo "Normit”
pareca mais apropriada!)®.

O estimador dos minimos quadrados, calculado nos modelos de regressao
linear classica, € obtido a partir da minimizacdo da soma dos quadrados dos erros
(residuos) produzidos pelo modelo. Tal estimador coincide com o estimador de
maxima verossimilhanga no caso dos pardmetros das variaveis exdgenas. Ele é
representado por uma relagao linear que estima o valor dos parametros a partir
das observacdes amostrais. No caso de modelos do tipo Logit ou Probit, a

% Nota-se que os nomes Probit e Logit aparecem as vezes na literatura em portugués como Logite
e Probite.
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minimizagao da soma dos quadrados dos residuos resulta numa forma nao linear
para a estimagdo dos pardmetros das covariadas e da varidncia do termo
aleatério. O procedimento conveniente que se adota consiste, entdo, em estimar
os valores por meio do método da maxima verossimilhanca.

1. O Modelo Probit

A funcéo Probit, conforme vimos anteriormente, é relacionada com a
distribuicdo gaussiana de probabilidade. Define-se por:

f(z)=plz j"/__ {—-—u }du

sendo a funcdo de densidade de probabilidade da variavel aleatéria normal
padronizada z:

f(z)=J—%_-_7;exp{——;—zz}

Representa uma relagdo funcional em forma de S entre uma variavel aleatéria
qualquer x e sua probabilidade p. Pelo grafico abaixo, percebe-se que a medida
que x cresce, a curva de probabilidade sobe rapidamente no inicio, passando a
crescer com uma taxa decrescente depois de certo ponto. A variagdo na
probabilidade correspondente a variagdo de uma unidade em x é dada pelo
coeficiente angular desta curva, coeficiente este que, portanto, ndo é constante: a
probabilidade depende do valor de x.

O modelo estatistico Probit expressa a probabilidade de p de y tomar o
valor 1 como:

p=p[Z<B, +B,x]=F (B, +B.x)
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A vantagem deste modelo consiste no fato de ndo apresentar as principais
falhas dos modelos lineares de probabilidade do tipo:
y=p1+px+e
quais sejam:
1. apresentar um termo aleatério heterocedastico cuja varidncia varia de
observagao para observagdo (ver GRIFFITHS et al. [1993)), e:
2. obter valores de p negativos ou maiores que 1, valores estes que nao tém
sentido em probabilidades
Em bomparag:éo com os modelos lineares restritos de probabilidade,
PINDYCK & RUBINFELD [1991] mostram, conforme o grafico abaixo, que a
inclinacdo de um modelo Probit € maior que a do modelo linear no meio da
distribuicdo e menor nos extremos do intervalo de definicdo, chegando a ser nula
fora do intervalo [-2,+2].
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Autores como MADDALA [1992] chamam a variavel endégena em tais
modelos de variavel "latente” para ressaltar a existéncia de uma variavel
subjacente latente para qual se observa uma realiza¢do dicotdomica, envolvendo
conceitos de "propensao”, "disposi¢cao" etc.

Na economia ambiental, o modelo assume como pressuposto que o valor
que cada individuo estd disposto a pagar para conservar e/ou desfrutar um
atributo ambiental (DAP) depende, além de sua vontade, de uma série de
variaveis exdgenas que condicionam seu comportamento e suas preferéncias, ou:

DAP=XB-¢
onde X representa a matriz das observacbes, & um vetor de coeficientes e € é 0
erro aleatério normalmente distribuido com média O e variancia constante ¢2.

Sendo ndo observavel o valor que o individuo esta disposto a pagar,
trabalha-se com a variavel discreta Y que reflete a disposicdo a pagar. Esta

variavel binaria assume o valor 1 caso o entrevistado aceite pagar o valor
oferecido (VALOF) e 0 caso nao o aceite. A resposta sera positiva caso o valor da
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disposicao a pagar seja maior ou igual ao VALOF e negativa caso contrario. Em
outros termos, para o entrevistado i, tem-se:

1 se DAP, > VALOF,
Y, =

0 se DAP, <VALOF,
Sendo a probabilidade de sucesso p; = p(Y; = 1), tem-se

E(Y)=pi e Var(Yi) = pi(1-p)
por definigdo das variaveis do tipo Bernoulli. Pode-se rescrever sob a forma:

p, =p (DAP, > VALOF,)=p (X, — ¢, > VALOF,)

_p(ﬁ < XiB—VALOFijz(D(XiB—VALOFi)

C (&) ()

onde @ é a fungdo de probabilidade acumulada. A partir de n observagées, pode-
se entéo escrever a fungao de verossimilhanca:

L(ps.--P 1Y+-Ya)= TP [T0-p)) =L(B.c| X VALOR

ty=1 ty,=0

-TI q)(XiB—VALOEJ H[*‘ Q(XiB——VALOEH

ty,=1 ¢ ty;=0 °c

Estima-se entao os coeficientes B através da maximizagdo desta fungdo para
obter os valores da DAP tais que:

DAP = X8

Aplicando-se, por exemplo, esta metodologia ao patrimbnio historico,
assume-se como pressuposto basico que cada individuo esta disposto a pagar
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pela recuperacdo/manutencdo do patrimonio em fungdo de sua vontade bem
como de diversas variaveis soécio-econdmicas que condicionam seu

comportamento e suas preferéncias, tais como a renda, a idade, o nivel de
escolaridade, de informacao etc.

Modelo LogProbit

Este modelo supde que os valores da disposicdo a pagar sao nao
negativos. Tais valores séo relacionados com as variaveis explicativas através de
uma fungao exponencial:

DAP =exp {XB - ¢}

onde se supbe que os termos aleatdrios seguem uma distribuicdo normal de
média 0 e varidncia constante o2 e que a DAP é sempre positiva ou nula.

A variavel endégena DAP é ndo observavel e, como anteriormente,
observa-se uma variavel binaria Y tal que:

1 se DAP, > VALOF,

0 se DAP, <VALOF,

Sendo Y; uma variavel de tipo Bernoulli com probabilidade de sucesso p;, tem-se:

p, =p (DAP, > VALOF,)=p(In(DAP, )> In(VALOF,))
. X B~ In(VALOF, ))
o

=p(X,B-¢, zln(VALOFi))zp(%‘-

_ @(xi B ~In(VALOF, ))

C

@ representa a fungdo de probabilidade acumulada da distribuicdo normal

padronizada. A partir de n observagbes, a funcdo de maxima verossimilhanga é
dada por:
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LP--Pal¥s-¥a)= TP [1(1-p:)=L(B.c| X, VALOF)

iy;=1 Ly;=0

T q{XiB -—In(VALOFi)] H[“ q)[XiB-—In(VALOFi))]

iy;=1 c i y;=0 (&)

Estimando-se o vetor dos coeficientes B pela maximizacdo da funcdo de
verossimilhanca, pode-se finalmente estimar os valores da disposicdo a pagar
através de:

DAP = exp {X B}

Modelo LogProbit truncado
Este modelo consiste numa variagéo do modelo LogProbit com a introducao
de um limite superior: a renda do individuo constitui um limite superior natural e

evidente para o valor que o mesmo se declara disposto a pagar. Em outros
termos:

DAP = exp {XB —¢}

onde os erros seguem uma distribuicdo normal de média O e variancia constante
o2 e onde se tem 0 < DAP <RENDA.

Observa-se a varidvel binaria Y; do tipo Bernoulli definida conforme
anteriormente, tendo sua probabilidade de sucesso p; dada por:

pi = p(DAP; > VALOF; | DAP; < RENDA)
Pela regra das probabilidades condicionais, tem-se:

_ p(DAP, >VALOF, ]~ [DAP, <RENDA,) _ p(VALOF, <DAP, <RENDA,)
' p (DAP, <RENDA,) - p (DAP, <RENDA,)

_ p(In(VALOF, )<X; B +¢,<In(RENDA,))
B p(X; B +¢; <In(RENDA,))
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_p(e;<In(RENDA,)-X,B) - p(g; <In(VALOF,)-X; B)
- p(e; <In(RENDA, )- X, B)

(¢} (o)

@(In(RENDA.,)- X, B)

(D(ln(RENDAi)—Xi B] B q{!n(VALOFi)-—Xi B]

(o

(D[ln(VALOFi )= X, ;3)

(&)

(D(In(RENDAi)—- X, B)

(¢]

@ representa a fungdo acumulada de probabilidade da distribuicao normal
padronizada. Por conseguinte, conhecendo n observacdes de Y; obtém-se a
funcéo de verossimilhanc¢a dos p;:

Lps-PalYsi¥a) = [Ip [T0-p) = L@ oc|XVALOF)

ty;=1  ty;=0

cI)(ln(VAl_oE)- X, ﬁ) (D(In(VALOFi)— X B)

) Iy_L . q)(m(RENDj\i)" X B) 1;[ q)(ln(RENDj\a)* X; B)

o

o

Maximiza-se a fun¢ao para estimar o vetor de p e obtém-se finalmente os valores

da disposicao a pagar através de :

DAP = exp {Xf3}



2. O Modelo Logit

O modelo Logit, conforme visto, & baseado na fungéo logistica acumulada
de probabilidade. Define-se por:

1 1
P, =F(Zi)=F(ﬁ1 +Bzxi)=1+exp{-—zi}: 1+exp{—(ﬁ1 +B2Xi)}

Por ter uma formulacdo muito semelhante aquela do modelo Probit, o
modelo Logit é freqlientemente substituido por este (ver PYNDICK & RUBINFELD
[1991]). A diferenca mais relevante entre os dois modelos diz respeito a hipétese
de normalidade do erro assumida no Probit. O modelo Logit, por sua vez, assume
que os termos aleatdrios seguem uma distribui¢ado logistica:

DAP=XB - ¢ com g ~ Logistica(0,6?).

Novamente, a variavel ndo observavel DAP é captada através da variavel
binaria Y definida por:

1 se DAP, > VALOF,
Y. =

1

0 se DAP, <VALOF,

Sendo a probabilidade de sucesso p; = p(Yi= 1), tem-se
E(Y)=pi e Var(Y;) = pi(1-p)
por definicao das variaveis do tipo Bernoulli. Pode-se rescrever sob a forma:

p, = p(DAP; > VALOF,) = p(X; ¢, > VALOF))

_ p(gi_ < XiB—VALOF;) _ F(X;[%VALOFEJ

(9 o 18

o)

{xi B — VALOF, }
exp
- XiB——VALOFi}(log't)

(o]

1+exp{
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A partir de n observagdes, obtém-se a fungao de verossimilhanca:

L(P;.-P. Y+-¥a)=] T T]0-p)) =L(B,o| X VALOR

iy=1 iy;=0

[ D{XJ%VALOE} 1 T 1
expy —mMm—— 1
(0}
=11 I1
= PN p{XiB-—VALOE} 59 1., ox D{XiB-—VALOE}
L

() 18

exp {In(VALOFi )-X, B}

(o)

F[ln(VALOFi )-X, B} 1+exp{ln(VAL0Fa )-X, B}
= 1 - ° =1 - d
F(ln(REND:i )-X, B) - {ln(REND;\i )-X, B}

1+exp{

(8

In(RENDA , )- X, B}

Estima-se pelo método da maxima verossimilhanga o vetor de coeficientes
B e obtém-se os valores da disposicdo a pagar:

DAP = X

Modelo LogLogit

Este modelo assume que os valores da disposicao a pagar sao nao
negativos e relacionados com as variaveis explicativas através de uma funcéo
exponencial:

DAP = exp {XB — &}
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onde se supfe que os termos aleatérios seguem uma distribuicdo logistica com
média 0 e variancia constante ¢* e que DAP é sempre positiva ou nula.

Sendo a DAP nao-observavel, observa-se através de pesquisa a variavel
binaria Y tal que:

1 se DAP, > VALOF,
Y, =
0 se DAP <VALOF,

Sendo Y; uma variavel de tipo Bernoulli com probabilidade de sucesso p;, tem-se:

p, = p(DAP, = VALOF,)=p (in(DAP, )= In(VALOF,))
=p(X;B—¢; >In(VALOF, )):p(% . X B-In(VALOF, ))

(X% B-In(VALOF,)\ _ {Xi - mfsVALOFi )}
"F( o )_”exp{xiﬁ-ln(VALOFi)}

Conhecendo n observagdes de Y;, a fungao de verossimilhanca é dada por:

L(Ps--Pa | Yse-¥a)=TTP: [T(-p:)=L(B.c| X VALOF)

byi=1  iy;=0
X8 - In(VALOF, )}
-1 i I :
5| 14 exp {XiB-ln(VALOFi)} 0 1.4 exp {Xiﬁ——ln(VALOFi)}
o (¢

E, portanto, maximizando esta fungdo para B, obtém-se os valores da
disposi¢ao a pagar através de:

DAP = exp {X ﬁ}
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Modelo Logl ogit truncado

Da mesma forma que no modelo anterior, limita-se aqui o valor da
disposicao a pagar por um individuo por sua renda:

DAP = exp{Xp - €}

onde g segue uma distribuicdo logistica de média 0 e varidncia constante ¢ e
onde

0 < DAP < RENDA

A probabilidade de sucesso da varidavel observavel Y; binaria de tipo
Bernoulli ja definida, é dada por:

pi = p(DAP; > VALOF; | DAP; < RENDA))
Pela regra das probabilidades condicionais, tem-se:

_ p(DAP, > VALOF,)n p (DAP, <RENDA,) _ p(VALOF, <DAP, <RENDA i)
N p (DAP, <RENDA,) p(DAP, <RENDA,)

_p(n (VALOF,)< X, B +¢, <In(RENDA,))
p(X; B+ <In(RENDA )

(s <In(RENDA,)-X,B) - p(& <In(VALOF,)-X;B)
p(e; <In(RENDA,)- X, B)

(o) (8]

F(In(RENDAi)- X B)

F(ln(RENDAi)—Xi 5) _ F(In(VALOFi)——Xi BJ

(6]

X

R

(RENDA,)’ +exp{

}
}

|

1 [VALOFi )

RENDA. X;

=

(VALOF,)° +exp{

|
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Conhecendo n observacdes de Y;, obtém-se a fungao de verossimilhanca para os
pi como:

L(p1°--pn|Y1---Yn) = Hpi H(1“ﬂ)

ty;=1 Ly;=0

L (B, o | X, VALOF)

]

X X8
Ml ( VALOF Jc (RENDA,Y +exp{~(——;} ( VALOF )c (RENDA,Y + exp{—}
tne  \RENDAU (VALORF +exp {%‘i} v \RENDAJ | (vALOF Y + exp{xi B }

que é maximizada para se obter a estimagdo de j e, entdo, encontra-se os valores
da disposicao a pagar através de:

DAP =exp {X ﬁ}

3. Modelo ndo paramétrico

Além dos modelos anteriores, pode-se recorrer a técnicas nao paramétricas
para estimar a disposicdo a pagar de um individuo, vale dizer, técnicas que nao
envolvem a estimativa de parametros desconhecidos associados a variaveis
covariadas. Trata-se de modelos desenvolvidos a partir dos trabalhos de
TURNBULL (1976) e KRISTROM (1990) que estimam a média e a mediana do
valor da DAP a partir de uma distribuicao de probabilidade empirica, obtida por
interpolagdo linear dos resultados observados em pesquisa de campo. Conserva-
se, como nos modelos anteriores, a hipdtese segundo a qual a DAP é uma
variavel ndo observavel que deve ser nao negativa e limitada superiormente pela
renda do individuo. Observa-se uma variavel binaria Y tal que:

1 se DAP, >VALOF,
Y. =

0 se DAP, <VALOF,

Lembrando que:
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p(Y = 1) = p(DAP > VALOF) = 1 - F(VALOF)
onde F € a fungdo de probabilidade acumulada de DAP, e sendo DAP uma
variavel aleatéria ndo negativa, sua média pode ser calculada seguindo:

E[DAP]= [(1-F(VALOF)).d VALOF = Tp (DAP > VALOF).d VALOF
0 0

A mediana é obtida por ser o valor da DAP tal que:
p(DAP > VALOF) = p(DAP < VALOF) = 1/2

A estimacdo de distribuicido empirica da DAP é feita com base nas
percentagens de respostas positivas (Y = 1) em relacdo ao total de respostas.
Interpolando linearmente essas percentagens, € construida uma distribuicao
empirica para:

1 - F(VALOF) = p(DAP > VALOF)

Encontra-se entdo o valor médio da disposicdo a pagar através da area
inferior da distribuicdo empirica, bem como a mediana que & o valor que
corresponde ao ponto em que 1 - F(VALOF) = 1/2, conforme pode se ver no
grafico abaixo representando dados ficticios.

Supde-se n individuos questionados a respeito de k valores oferecidos
diferentes. A partir do nimero de respostas positivas (aceita pagar) obtidas para

cada valor, calcula-se a percentagem deste em relagcdo ao total de entrevistados
sobre este valor.

VALOF | aceita pagar | ndo aceita pagar total aceita pagar

Y=1 Y=0 %

ki n-sim4 n-nao¢ N:= n-simy + n-ndo4 p1= n-simq / N4
ko n-simo n-nao- N> P2
ks n-sims n-naos N3 P3
ks n-simy N-nao4 N4 P4
ks n-sims n-naos Ns Ps

média = Zp;/ 5

total| Zn-sim; Zn-nao; ZN; ou Zn-sim;/ ZN;
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Representacéo grafica do exemplo

1- F(1VALOF)

media

0 Kik2 ks ke ks
mediana

«VALOF

ii.Ii MECANISMOS BASICQS PARA DADOS DE
REFERENDUM - QUESTOES ESPECIFICAS

Seja um individuo a quem é feita a pergunta: "aceitaria aprovar um
programa de melhoramento da qualidade ambiental de um nivel g° para um nivel
q" se isto lhe custasse uma taxa anual de R$ B?".

A funcao de utilidade indireta pode ser u(Y, q, X) onde X & um vetor das
caracteristicas individuais do individuo e onde o vetor P dos precos de mercado €
voluntariamente omitido desde que se suponha que os pregcos mantém-se
constantes.

O individuo respondera "SIM" se:

Ml uY-B,g.X) - ufY,q%X) = 0 e respondera "NAQO" se < 0.
Seja h(-) o componente da utilidade que se pode observar; a probabilidade

de uma resposta positiva é dada por:
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2] Pr = Prh(Y-B,q" X)+&: > h(Y, q°% X) + &]

Os termos &; (i = 0, 1) sdo varidveis aleatorias independentes, identicamente
distribuidas com média zero e o termo de erro representa as influéncias sobre a
utilidade que ndo se pode observar, ou o erro aleatério do proprio processo de
escolha entre aceitar ou néo.

Supondo-se que a diferenca entre os erros segue uma distribuicdo
Logistica, a probabilidade de se obter um "SIM" pode ser expressa em fungdo de
um modelo aleatdrio de utilidade (RUM - Random Utility Model).

3] Pry = (1+e™N" em que Ah = h'- h°

Este indice de diferenca de utilidade linear, Ah, nos RUM "sem efeitos da
renda" &€ usualmente determinado como uma funcao do valor bid (bid level) B, e de
um conjunto de variaveis socioecondmicas, S, que inclui um termo constante mas
nao considera a renda como um fator. Em outros termos:

Ah =(o1-ag) + BB + £S.

Assume-se a hipotese da constancia da utilidade marginal da renda para
simplificar a determinagéo do valor esperado da disposi¢éo a pagar’.

Ao inverter-se o sinal da diferenca de probabilidade, tem-se a probabilidade
de um individuo ndo aceitar a proposta:

[4] Pro = (1+e*)"

Define-se a disposicdo a pagar (DAP) para o nivel q' pela quantidade de
dinheiro que deve ser retirado do individuo desfrutando o melhoramento g’ tal que
o deixa tao satisfeito quanto na situacao inicial (qualidade q° e renda Y). Ou seja:
5] u(Y-B,q" X) = u(Y, q° X)

e

6] h(Y-DAP,q")+g1-g = h(Y,q°
DAP é uma variavel aleatéria por causa do termo €+ - €. A probabilidade de

se aceitar a proposta é entdo também a probabilidade de se ter DAP > B, do

" Recorde-se a defesa do uso da curva de demanda marshalliana apresentada no capitulo anterior.
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mesmo modo que a probabilidade de se rejeitar a oferta € também a probabilidade
de se ter DAP < B. Esta é uma fungao de densidade acumulada, notada F(DAP).
De acordo com HANEMAN [1984], o valor esperado truncado (restrito) da variavel

aleatéria DAP pode ser calculado a partir da fungdo de densidade acumulada,
como:

E[DAP]= ?[1 ~F(DAP)]- dDAP

Aqui, a integragéo s6 pode se fazer para valores positivos de DAP pois se
houver um aumento da utilidade, a disposi¢cdo a pagar, teoricamente, ndo pode ser
negativa.

Usando o modelo logit de probabilidades, HANEMANN [1984, 1989] e
ARDILA [1993] sistematizaram as féormulas da disposi¢cdo a pagar para o valor
esperado sem restricdo, o valor mediano e o valor esperado truncado que
restringe a DAP a valores positivos, tal como apresentados no quadro da préxima
pagina.

A letra o € usada neste quadro para representar o aumento do intercepto
que absorve a constante e as influéncias da variavel das caracteristicas
socioeconémicas. Em outros termos, o = (a1 - ag) + £S.

A letra C, por sua vez, designha a medida de tendéncia central, seguindo a
representacdo de Hanemann, precursor desta sistematizacdo. Em alguns
modelos, pode-se substituir o por um intercepto mais complexo utilizando as
estimativas dos coeficientes realizadas a partir das médias das variaveis
independentes, com excecéo, evidentemente, do preco bid, B.

Nos seus trabalhos da segunda metade dos anos noventa, McConnell
(McCONNELL [1995] e HAAB & McCONNELL [1997]) retoma a técnica nao
paramétrica de Turnbull e a variante de Kristrém, bem como elabora seu préprio
método alternativo buscando estimar a disposicao a pagar através dos modelos de
escolha discreta do tipo referendum sem a necessidade de se restringir
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arbitrariamente a DAP ao valor zero ou a algum limite superior - ou a ambos. A
alternativa de Haab e McConnell consiste numa reformulacdo dos modelos Probit
ou Logit tal que seja automaticamente garantido que a disposicdo mediana a
pagar seja sempre maior que o limite inferior zero e nunca maior que a renda. Sao
apresentadas a seguir estas diversas técnicas.

Quadro resumo dos métodos de estimativa da DAP

DESCRICAO simbolo EQUACAO
média E[DAP] C+ o/B
-0 < DAP <
DAP mediana c* o/B
média truncada E[DAP] c' In(1+exp{o}y
O0<DAP<w ( p{ }) g
média truncada E[DAP]
0 < DAP < Brax C~ 1 1/8 In[(1+exp{od)/(1+exp{o-BBmad)]

(onde Brax € 0 bid maximo)

média truncada, transform. Log

Elexp{in(DAP)}] exp{-alp} [(n/B)(sen(n/B))
-0 < In(DAP) < Cnn (somente se 0 < 1/p < 1, caso contrario

modelo Logit, log do nivel bid, . " , .
sem limites inferior e superior requer aproximagao numérica)

média truncada, transform. Log

E[exp{In(DAP)}]
- < In(DAP) < In(RENDA) C~in sem expressao analitica
modelo Logit, log do nivel bid, (requer aproximagao numérica)

sem limite inferior mas com limite
superior dado pela renda

mediana truncada, transf. Log C*n exp{-o/B}

Fonte: elaboragdo propria a partir de ARDILA [1993].

1. A técnica nao paramétrica de Turnbull
A técnica de Turnbull consiste numa técnica ndo paramétrica "livre de

distribuicao" (distribution-free) para obter as estimativas dos limites inferiores da
média e da mediana. ’
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Seja uma pergunta de valoracéo contingente: "Estaria disposto a pagar uma
quantidade b;?". Os valores b; sdo diferenciados pelo indice j = 0, 1...M+1 sendo
que bj< bxpara j<k e adota-sebg=0.

Seja p; a probabilidade de a disposi¢ao a pagar do individuo entrevistado
estar no intervalo de valores bid que vai de b;1 a b; . Isto pode ser escrito como:

[71 pj=Pr(ba <DAP <b;) paraj=1..M+1
ou, de outro modo, pela fungao de distribuicdo acumulada:
[B] Fj=Pr(DAP<b;) paraj=1.M+1 comFm=1

Espera-se que bu:1 seja suficientemente elevado de modo a se ter Fy1 = 1.

Ou seja, bu+1 fica de fato infinito, entao:

O pi=Fj - Fp e Fo=0

O Turnbull pode ser estimado tanto através de Fj, para j variando de 1 a M, quanto
de p;, para j variando de 1 a M como paréametros.

As probabilidades podem ser estimadas facilmente. Supondo:

[NAO;/ (NAQ; + SIM))] > [NAO;1/ (NAOj1 + SIM;1)]

para todos os j entre 1 e M, ent&o:

p; = [NAO; / (NAO; + SIM))] - [NAO;.1/ (NAOj4 + SIM;4)]

A probabilidade NAOQ; (NAO; - SIM;) representa a proporgdo dos individuos que
respondem "NAO" para b Como tal, constitui um estimador natural de Fj. O
estimador de Fj pode entdo ser escrito como:

NAO.

Pi=Fi=Fia  onde =g oM,
i i

A disposicao a pagar esperada pode ser escrita como:

© M+1 B
£[DAP]= [DAP-dF(DAP)= 3 [DAP-dF(DAP)
0

i=1p;_,
Substituindo a disposi¢ao a pagar pelo limite inferior de cada intervalo, obtém-se
um limite inferior estimado do valor esperado da disposicao a pagar:
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E[LInfye]=0-Pr(0 <DAP <b,)+b, -Pr(b, <DAP <b, )+---
--+b,, -Pr(o, <DAP <b

m+1

A variancia do limite inferior € dada pela expressao:

o) Bt 5o ]

2. A técnica ndao paramétrica de Kristrom

A técnica nao paramétrica desenvolvida por KRISTROM [1990] também é
de facil compreensao e de realiza¢do tdo simples quanto a de Turnbull. Trata-se
de organizar a freqiiéncia das respostas afirmativas para cada classe de valores
propostos (bid) em ordem decrescente correspondente & ordem crescente dos
niveis bid. Interliga-se estes pontos por interpolagéo linear e se aproxima a integral
sob a curva da densidade acumulada empirica resultante para se obter a média.

Diferentemente de Turnbull, o nivel bid que leva a probabilidade de
aceitacdo a 0 deve ser especificado pelo analista - quando nao revelado pela

pesquisa -, 0 que torna a média obtida pelo método de Kristrém dependente em
parte deste valor arbitrario.

3. A técnica inicial de Haab & McConnell

Ao invés de partir da especificacao de um modelo do tipo RUM, como se
fez inicialmente, Haab e McConnell (HAAB & McCONNELL [1997b], [1998b] e
[1999]) consideram uma expressdo da disposicdo a pagar que representa o
montante que o individuo esta disposto a pagar, expressado como o produto da
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renda por uma proporcéo da renda entre 0 e 1. Como num RUM, a propor¢ao
consiste numa funcéo do valor bid e de outras variaveis socioecondmicas.

Como esta abordagem nao tem nenhum tipo de exigéncia para ser
consistente com uma funcido tedrica de utilidade indireta, esta resolvido o
problema pratico de se encontrar algum valor ndo nulo da disposi¢édo a pagar que,
ao mesmo tempo, nao seja superior a renda.

A disposi¢éo a pagar do individuo i, cujo valor deve estar entre 0 e A, é
definida por:

A.

[10] DAP; = T+ exp {-IXiB_Si} =p(e)A,

onde

p(si) L

T lrexp-XB-e)

deve estar no intervalo (0,1), com g; ~N(0, &?).

XiB € o produto escalar das variaveis (X; = Xi1...Xj) pelo vetor de coeficientes
B. Por sua vez, A; € uma constante conhecida para cada individuo, tal qual a renda
ou alguma propor¢cdo da renda, assumindo razoavelmente o papel de limite
superior para a disposicao a pagar.

Supdbe-se que os erros sdo normalmente distribuidos, o que leva a um
modelo derivado do modelo Probit. Caso se suponha que os erros seguem uma
distribuicdo logistica, os desenvolvimentos a seguir deverdo sofrer a substituicéo
do modelo Probit pelo Logit.

Dado um determinado valor de g;, se o valor de X8 for grande e positivo, o

valor de DAP; aproxima-se de A;. Se X3 for grande e negativo, DAP; tende a zero.

A derivada da disposi¢ao a pagar em relagio a X assume a forma:

ng PAR g A exp{-XB—¢)
X ! (1+exp{- XiB—Si})z

=B, [1 -P (85 )]DAPi

67



Perguntando ao entrevistado se estaria disposto a pagar por um
determinado servico, a probabilidade deste responder "NAO" consiste na
probabilidade de a disposicdo a pagar estar abaixo do valor proposto, b;. Tal
probabilidade pode entao ser escrita como:

A,
[12] Pr(DAP <b,)= Pr(1 T Xp el bi)
_ln[Aibnbi]_xiB
=Pr E‘—< i
(o3 o

Sendo & normalmente distribuidos, o Gltimo termo representa a contribuicéo

a uma funcao de verossimilhanca para um modelo Probit padronizado, onde a
probabilidade de se responder "NAQ" depende de X; e de In[(A; - bi)/b]. Da mesma
forma, a probabilidade de ter a resposta "SIM" é:

In(Ai"bi
3]  P(AP, >b,)=Pr| &< D
(¢)

)+Xi[3

G

Combinando as duas equagdes precedentes, obtém-se um modelo Probit
em X; e In[(Ai - bj)/bj]. O parametro estimado para X; € um estimador de p/c e 0
parametro estimado para In[(A; - bi)/bj] constitui uma estimativa para 1/c. As
estimativas assim obtidas para p/c e 1/c possuem as propriedades dos
estimadores de maxima verossimilhanga.

A partir deste procedimento simples, os passos a seguir para se estimar um
limite no Probit (ou Logit) podem ser resumidos como segue:
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a) criar uma variavel X; j+1 = In[(Ai - b;)/bj] onde A; assume o papel de limite
superior para a disposicédo a pagar do i*™ individuo, e onde b; é o valor bid

oferecido ao i*™ individuo;

b) rodar um programa computacional econométrico (LIMDEP, por exempio)
com as respostas 0/1 ("NAO"/"SIM") sobre o novo vetor {X;, X j+1}, incluindo
uma constante;

c) estimar p dividindo os coeficientes de Xi(B/c) pelo coeficiente de X; j+1(1/c).

A disposicdo a pagar mediana pode entdao ser calculada ao zerar g na

equacao [10], sendo que a mediana é justamente o valor que divide em duas
partes iguais o erro de média zero e simetricamente distribuido. Tem-se ent&o:

A,

1+ exp {- X8}

Md o, =

4. A contribuicdo de McConnell e Haab: determinacido de modelos com
limites

Em artigo de 1997, Haab e McConnell propuseram uma alternativa a estes
modelos tradicionalmente utilizados e que nao dispéem de valores limites - a néo
ser valores arbitrariamente prefixados - para a estimativa da disposi¢cdo a pagar,
através da definicdo de critérios garantindo uma medida da disposi¢céo a pagar
limitada inferiormente pelo valor 0 e superiormente pela renda do entrevistado. Os
RUM - Random Utility Models - com termos de erros nao limitados sao portanto
rejeitados. O modelo desenvolvido por Haab e McConnell baseia-se na
distribuicdo Beta. Resumimos aqui os pontos essenciais da contribuicdo destes
autores, a qual tem sido fundamental na modelagem empregada na valoragao
contingente.

Até este artigo, as solugbes mais comuns para se evitar um valor da
disposicdo a pagar negativo ou incompativel com a renda consistiam, como foi
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visto, em trabalhar com modelos que garantissem valores nado negativos, bem

como em truncar as distribuicbes. Mas os modelos resultantes tendem a

apresentar caudas mais grossas tornando a disposicdo a pagar uma funcéao

crescente da variancia e, até, levando a uma estimativa exagerada da disposicéo
média a pagar®.

Em termos de flexibilidade da modelagem, se, por um lado, os modelos
lineares com distribuicdo normal ou logistica constituem, por sua rigidez, um
extremo, por outro lado, os modelos ndo paramétricos constituem o outro extremo.
Estes ultimos, entre os quais as versdes de Turnbull e de Kristrom sdo as mais
difundidas conforme foi visto, limitam suas inferéncias sobre a disposigéo a pagar
aos diversos valores propostos aos entrevistados. Kristrém, por exemplo, usa o
ponto médio do intervalo entre dois niveis consecutivos muitiplicado pela
proporgdo de respostas afirmativas em tal categoria para estimar a disposicao a
pagar daquela parte da amostra. As abordagens deste tipo sdo, provavelmente, as
mais praticas de se usar quando o propésito € estimar a disposicdo a pagar de
uma amostra. Mas a limitagado das mesmas revela-se quando se deve inferir a
partir dos parametros. ‘

HAAB & McCONNELL [1997] argumentam a favor da necessidade de se
recorrer a intuicdo ndo apenas ao calcular a disposi¢cdo a pagar como também ao
estima-la: "Parece razoavel esperar-se que a distribuicido da disposicao a pagar
atenda a um minimo de critérios consistentes com as preferéncias dos
consumidores e com as restricbes de renda tanto na fase de estimativa quanto na
de célculo” (p. 4). Esses critérios sao detalhados pelos autores como segue:

1. A disposicdo a pagar deve ter um limite inferior ndo negativo e um limite
superior nao maior que a renda: na maioria dos casos, a disposicao a pagar
deve consistir numa pequena percentagem da renda. O fato de se tomar a
renda como limite superior garante que: a) o limite inferior seja ndo negativo na
amostra - portanto a disposicao a pagar média também sera nao negativa, e b)
o valor condicional esperado da disposi¢cdo a pagar devera também ser ndo
negativo.

8 para o detalhamento de tais consequéncias, ver HAAB & McCONNELLL [1997].
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2. A estimativa e o calculo devem ser realizados sem truncamento arbitrario: por
menor que seja o impacto de um truncamento sobre a estimativa do bem estar,
deve-se evitar esses efeitos por sua natureza arbitraria.

3. Deve haver consisténcia entre a aleatoriedade da estimativa e a aleatoriedade
do calculo: usando-se a restricao de nao negatividade no calculo e ndo na
estimativa, os parametros estimados podem se tornar nao eficientes ou, até,
nao consistentes, dado que informagbes a respeito da distribuicido da

disposicAo a pagar sao conhecidas mas ndo usadas na estimacdo
(misspecified estimated distribution).

Estes critérios sao conservadores mas eliminam a possibilidade de se usar
modelos baseados nas diferencas de utilidade com termos aleatérios aditivos sem
restricdo. Com o reconhecimento destes critérios, Haab & McConnell mostram que
se deve admitir que, na realidade, os RUM sem restricbes utilizados tantas vezes
e por tanto tempo n&o sdo mesmo modelos convenientes para a valoragdo
contingente com referendum. Os autores ressaltam que, no RUM, a resposta
"SIM" ocorre se:

U4(Y - VALOF) + g4 > Uo(Y) + g
ou

U«(Y -VALOF) -Uo(Y) > g - €& =¢

sendo U4(Y - VALOF) a utilidade indireta sob condigdes determinadas, Ug(Y) a
utilidade indireta se abrir mdao da mudanga e mantendo-se o nivel de renda Y,
VALOF a quantidade a ser paga para se beneficiar da mudanca e g9 - €1 0s
termos de erro. Os erros, neste modelo, nao sofrem nenhuma restricdo em termos
de valor, variando de menos a mais o infinito. Como se vé na segunda forma da
equacao, isto faz com que a diferenca entre os dois erros também possa assumir
qualquer valor e, portanto, a diferenca de utilidade possa seguir uma distribui¢éo
do tipo logisitico ou normal. No caso dos bens publicos, conforme ressaltado por
HAAB & McCONNELLL [1997]: "o bem cujo valor esta sendo estimado pode ser

simplesmente ignorado se ele nao proporcionar um aumento de utilidade" (p. 5).
Em outras palavras, espera-se:

71



UiY)+e1 2 Ug(Y)+eo

para todos os individuos, sendo que no caso de haver uma igualdade entre os
dois termos, significa que o individuo mostra-se indiferente perante a mudanca. A
restricdo imposta desta forma pode variar, dependendo da forma da distribuicéo
de U.

Num modelo linear, por exemplo, onde a utilidade assume a forma:

Ui(Y) = ai + BY
a restricao passa a ser:

e<o COMaoa=o1-a.

A maior falha destes modelos &€ que permitem uma diminuigdo do nivel de
utlidade mesmo tratando-se de um bem cujo consumo seja gratuito. Em
decorréncia deste termo de erro sem restricdo, 0 RUM pode predizer uma utilidade
decrescente e, portanto, uma disposigao a pagar negativa®.

A solucéo proposta por HAAB & MCCONNELL [1997] consiste em deixar de
utilizar o RUM para estimar a disposicao a pagar. Os autores procuram modelos
que satisfacam os critérios propostos e permitam inferéncia baseada nas
estimativas dos parametros. As distribuicdes ndo negativas - tais quais a
LogNormal ou a Loglogit - sdo rejeitadas por néo satisfazer o critério do limite
superior, embora o do limite inferior ndo negativo o seja, bem como as
distribuicoes truncadas, pelos motivos de arbitrariedade ja mencionados.

A solucgao proposta por Haab & McConnell consiste em usar a distribuigao
Beta por causa de sua flexibilidade e pelo fato de ter o valor 0 como limite inferior
e admitir um parametro como valor superior.

No modelo Beta, a distribuicdo da disposicdo a pagar é funcdo de dois
parametros estruturais p e q. A densidade de probabilidade da disposi¢céo a pagar
é dada por:

® N3o se nega o fato de poder existir bens publicos causadores de uma diminuicdo de utilidade
para determinada parte da populacio. Todavia, quando a provisdo de um bem nédo traz
externalidades negativas, um modelo autorizando uma disposic8o a pagar negativa nédo é
plausivel.
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DAP °-'(LIMSUP - DAP )"

pw (DAP )= B 6. q)LIMSUP 0 < DAP < LIMSUP
onde:
B(p.q)= [t (1-t)"" . dt p.q >0
0

Os parametros sdo, portanto, o limite superior da distribuicdo LIMSUP e os
parametros estruturais da distribuicdo, p e q, que ndo sédo suscetiveis de
interpretacao em termos econdmicos. Em termos da distribuicdo, pode-se mostrar
que a relacdo p/q determina sua configuragdo. Num modelo Beta padronizado
(reduzindo-se para o intervalo 0-1), a distribuicdo & simétrica em torno de 0,5
quando p = q. Quando p é maior (menor) que q, a distribuicdo tem assimetria a
esquerda (a direita). Com p e g tendendo ao infinito, a relacdo p/q permanece
constante e, portanto, a distribuicdo Beta padronizada tende a uma distribuicéo
Normal padronizada (ou Reduzida).

As preferéncias sé@o reveladas a partir das respostas "SIM" ou "NAQ" dos
entrevistados a respeito de um determinado valor VALOF (ou bid B). A
probabilidade de se obter uma resposta negativa é dada simplesmente por:

VALOF

Pr(NAO )=Pr(DAP < VALOF )= [p, (w)-dw
0

A disposicao a pagar média € dada por:

E[DAP ]=LiMsup P _
p+q

Como a razao p / (p+q) esta sempre entre 0 e 1, é interessante especificar
LIMSUP como sendo a renda porque, desta forma, o modelo estima a disposicéo
a pagar como uma proporcao da renda.

Numa forma alternativa, o modelo Beta pode especificar LIMSUP como

uma parte da renda: LIMSUP = yy com 0 <y < 1. Encontra-se esta forma em
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estudos querendo levar em conta o fato que os individuos alocam uma certa
percentagem de sua renda a determinado tipo de atividade, lazer por exemplo,
percentagem esta dentro da qual a disposicao a pagar passa a ser, por sua vez,
uma determinada percentagem. A critica feita por Haab e McConnell a esta forma
diz respeito a arbitrariedade denunciada anteriormente bem como ao fato de todos
os individuos néo necessariamente dedicarem a mesma proporgao de sua renda
aquela atividade, o que pode acarretar distor¢gdes na estimativa.

Para ilustrar o modelo Beta, expde-se um modelo limitado superiormente
pela renda. A partir da funcdo de densidade descrita acima, integrando de 0 ao
valor oferecido VALOF;, o modelo Beta assume a forma:

VALOF, 1-0(XiB)

p _ pnXe)
PrOAR <VALOF)= [ — (RENDA, — w) aixp)

0 1- q)(XiB) E;E—-4
B(p,p o(Xp) )RENDAi (Xp)

-dw

Normalizando Beta, a disposicdo a pagar DAP passa a ser DAP/RENDA; e a
probabilidade de se ter a resposta "NAO" é ent&o:

VALOF,  1-o(XB)
PriDAP, < VALOF;)=BETA L.p, :
"BAP < VALOF,) [RENDAi PP oxp)

onde @(-) representa a funcdo de densidade acumulada normal padronizada. A
escolha da forma funcional € arbitraria. BETA() representa a funcédo de densidade
acumulada Beta padronizada (intervalo 0-1), obtida a partir da transformacao de
variavel aleatéria DAP em DAP/RENDA;. A variavel de interesse DAP deve ser
padronizada pelo limite superior da distribuicdo, vale dizer pela RENDA, para
garantir que a variavel aleatdria esteja ente 0 e 1. Ao padronizar desta maneira,
HAAB & McCONNELLL [1997] ressaltam a aparente semelhanca entre este
modelo e a fun¢ao logaritmica de utilidade desenvolvida por Hanemann em 1984.
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Neste artigo de 1997, Haab e McConnelll comparam o modelo Beta com
outros modelos entre os quais dois especialmente atendem aos critérios propostos
acima: o modelo Logit "espremido” (Pinched Logit) - ou PL - e 0 modelo LogProbit
Truncado - ou TLP.

No modelo PL, o limite (pinching point) € dado pela renda do entrevistado e
se tem a seguinte expressao:

PDAR <VALOF)=

ol

No modelo TLP, o ponto de truncamento (truncation point) também é igual a
renda do entrevistado e se tem a expressao:

q)(ln(VALOFi) - XiBTLP ]
Orp
(D['n(RENDA i)" XiBTLP J

Orp
Para melhor comparar, lembramos aqui as formas de outros trés modelos

convencionais.
¢ Modelo Logit (L):

Pr(DAP, < VALOF,)=

1

PrHDAR <VALOR )= o VALOF —XE.)

e Modelo LoglLogit (LL):

1
Pr (DAPi < VALOF i)'“ 1+ exp {_ (B vaor 1N (VALOF i)- XBu )}

e Modelo LogProbit (LP):

Pr(DAP, < VALOF )= q{'” (VALOF ;)— XB.p J

Crp
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Os trés modelos acima (L, LL, LP) sdo os mais usados e citados na
literatura referente a valoragao contingente. Note-se que o modelo Loglogit e o
modelo LogProbit representam uma versao sem limite - superior - do Pinched
Logit e do Logit Truncado, bem como que o modelo Logit representa uma versao
sem limite - inferior - do modelo LogLogit. Como o limite superior tende ao infinito
no Pinched Logit, surge o LoglLogit. Da mesma forma, como o ponto de
truncamento do LogProbit Truncado tende ao infinito, aparece o LogProbit
padronizado.

A tabela a seguir procura organizar estes diversos resultados levantados
por HAAB & MCCONNELL [1997], de modo a melhor visualizar as propriedades -
limitacbes e perspectivas - das varias distribuicoes. Desta forma, aparecem
claramente as vantagens do modelo desenvolvido por Haab e McConnelll.

PROPRIEDADES DAS DISTRIBUIGOES ESTIMADAS

Propriedades| param. média mediana limites
Distribuicoes
sem solucdo
RENDA*F(XB) predeterminada 0 a RENDA
Beta Buacor. p.a (equagao nao linear)?
sem solucio sem solugao
Pinched Logit BrL predeterminada predeterminada 0 a RENDA
(integracéo)’ (equacéo néo linear)?
sem solugdo sem solugio
bit Trunc. predeterminada predeterminada 0 a RENDA
LogPro Brp (integracso)" (equacdio n3o linear)?
Logit BL XiBL / BvaLor XiBL / Bvaor to
LogLogit B 1) exp{XiPu/Buator} | 0a+x
Log Probit BLp (2] exp{Xi BLp} 0 a +wo
[ o

1

2

(Bre
falcs 1
) gPwor | /EVAIOE | g0 <
média, = { [Sen (H / ﬁVALOF)] B
o)

T1/Buaor

VALOF
seé nao

processo de integracéo para resolugao de:

LIMSUP

fh-

LIMINF

solucéo de equacdo nao linear: {DAP | p(w < DAP) = 0,5}

p(DAP < w)]- dw

média , = exp{x B +

Fonte: elaboracdo prépria a partir de HAAB & McCONNELL [1997].
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A titulo de ilustragdo, HAAB & McCONNELL [1997] citam uma pesquisa de
valoragao contingente realizada em 1988 pelo Instituto Gallup de Montevidéu para
o Banco Interamericano de Desenvolvimento sobre um projeto de recuperacao de
praias uruguaias (encanamento, rede de esgoto, coleta de lixo etc.). As respostas
negativas recebidas para os diversos valores oferecidos constam da tabela a
seguir:

VALOF (US$) | n° de entrevistados | % de respostas "NAO"

5,82 130 51,5
14,55 132 59,1
25,45 128 65,6
36,36 125 68,0
54,55 123 69,1
76,36 122 75,4
90,91 127 78,7
109,10 129 77,5
127,30 130 79,2
145,50 130 85,4

Fonte: HAAB & McCONNELL [1997].

Na préxima tabela estdo os resultados obtidos da amostra em termos de
disposicdo a pagar mediana e média aplicando-se os diversos modelos citados
aqui. Constam também da tabela os resultados obtidos ao se repartir os
entrevistados por faixa de renda, de modo a ter varios limites superiores distintos
(para cada classe, considerou-se a renda média do subgrupo).

Chama a atengcdo a semelhan¢ca dos resultados dos trés modelos
satisfazendo os critérios definidos. Os intervalos de confianga a 95% (processo
Krinsky/Robb) dos modelos Beta e Pinched Logit se sobrepdem. Dado que mais
de 50% dos entrevistados responderam "NAO" para o menor valor oferecido, é
razoavel esperar de um modelo que aponte para uma disposi¢cao a pagar mediana
inferior ao menor VALOF, ou seja, inferior a US$ 5,42. Percebe-se na tabela que
ambos o Beta e o Pinched Logit estimam uma mediana em conformidade com
esta deducdo. Os demais modelos apontam valores incompativeis, quando nao
negativos.
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ESTIMATIVAS DE DISPOSIGAO A PAGAR (US$)

consistentes com os critérios

nao atendem todos os

de Haab & McConnell critérios
MODELOS
Beta | Pinched | LogProbit | Logit | LogLogit | LogProbit
Logit | Truncado | Padr.
média amostral 228 167 163 -25 1944 4451
intervalo de conf.| de 149 a de 131 de 112 de -52 de 1840 de 713
(95%) 337 a2ls a 183 a-6 a 1979 a 270106
mediana amostral| 3,85 2,66 11,57 -25 14,59 145,15
intervalo de conf| de 1,38 | de 1,99 - de-52 | de 840 de 7,90
(95%) a 7,69 a321 a-b a 2246 a 224,10
médias condic.’
- renda 0-33% 36 44 41 -93 858 537
- renda 33-66% 95 111 106 -35 1586 1930
- renda > 66% 210 259 257 15 2955 6274
médias condic.?
- renda 0-33% 72 66 64 -61 980 1100
- renda33-66% | 179 154 146 -4 1641 3951
- renda > 66% 363 368 365 46 3356 124486

1 Amostra de ndo usuarios das praias.

2 Amostra de usuarios das praias.

Fonte: HAAB & McCONNELL [1997].

Em suma, através deste artigo, Haab e McConnell mostraram de modo
claro a extrema valia de um método computacionalmente simples, de facil
realizacéo e cujos resultados sdo muito precisos e consistentes.
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CAPITULO Il

DO MUSGO A PEDRA: APLICAGAO DO METODO DE

VALORACAO CONTINGENTE AO  PATRIMONIO
HISTORICO

Desenvolve-se neste Ultimo capitulo o uso do método de valoragao
contingente numa area que vai além do campo da economia do meio ambiente,
vale dizer, o patriménio historico. Para tal, recupera-se primeiramente as diversas
nogdes de valor incorporadas na discussdo do meio ambiente e que servirdo neste
caso. Em seguida, apresenta-se uma possivel adaptagao dos conceitos da analise
de custo-beneficio, passando-se "do musgo a pedra", ou seja, adequando os
avancos realizados na area do meio ambiente aos aspectos especificos da
questdo do patrimdnio histérico. Localiza-se inclusive o papel cumprido pelo
método da valoragdo contingente dentre as diversas técnicas de valoragdo de
beneficios. Finalmente, sdo apresentadas duas pesquisas de valoracdo
contingente sobre o patriménio histérico, de modo a evidenciar o potencial de
aplicacao de tal técnica.

lil.I OS DIFERENTES CONCEITOS DE VALOR

A hipétese subjacente que se faz aqui € a de que as pessoas atribuem um
valor monetario aos recursos ambientais que é independente do uso presente e
efetivo que fazem deles. Por exemplo, os individuos podem encontrar utilidade em
saber que se esta protegendo os botos cor-de-rosa contra a ameaca de extingao,
mesmo sem jamais planejarem ir vé-los no seu habitat natural. Esses mesmos
individuos podem, até, estar dispostos a pagar uma certa quantia para garantir a
preservacdo da espécie. Por tras de tal hipotese, esta se supondo que existe
alguma maneira significativa de definir o uso de modo que se possa distinguir os
valores decorrentes deste uso daqueles que lhe sao independentes.

79



E freqlente encontrar na literatura expressées como valor “de preservacao”
ou “de existéncia”, valor “intrinseco”, valor “de nao usuario” ou, ainda valor “de nao
uso”. Tais valores surgem por diversos motivos, geralmente ligados ao senso de
responsabilidade para com a preservacdo de determinadas caracteristicas
naturais, ao desejo de legar certos recursos ou atributos ambientais as geragoes
futuras ou, ainda, a vontade de preservar opg¢des para um uso futuro.

Se agora, por um lado, é praticamente consensual o reconhecimento da
existéncia deste valor de ndo uso, por outro ha uma franca diversidade entre os
economistas quanto a terminologia adequada, as definicbes, aos motivos que
levam as pessoas a atribuir valores de nao uso e, principalmente, quanto a como
mensurar 0s mesmos empiricamente.

O primeiro a introduzir o conceito de “valor de existéncia” ou “valor de nao
uso” na literatura econdmica da corrente dominante foi John Krutilla. Num artigo
publicado em 1967 (ver KRUTILLA [1967]), argumenta que as pessoas n&o
precisam ser consumidores ativos e efetivos de algum recurso ambiental e que
sua disposicao a pagar pode ser apreendida por um proprietario monopolista
discriminatério de pregos, de modo a derivar valor a partir da manutencéo da
existéncia de algum recurso ambiental Gnico e insubstituivel. Ele evoca duas
razoes pelas quais as pessoas podem atribuir valor independentemente do uso
direto do recurso: preservar opgdes para um uso futuro e garantir o uso do mesmo
para as geragoes futuras.

Mais tarde, KRUTILLA & FISHER [1975] encararam a preocupag¢do para
com o legado para as geragdes futuras como sendo uma das explicagées para um
puro valor de existéncia. Escrevem: “No caso do valor de existéncia, aceitamos o
fato de que os individuos que atribuem valor a um sitio ambiental/natural sem vé-
lo de fato podem nunca reivindicar o uso dos servicos in siftu que o mesmo
propicia. [...] Contudo, se, por um lado, admitimos que uma motiva¢do baseada na
vontade de legar aos descendentes os atributos em questdo esta presente no
comportamento individual de maximizacdo de utilidade, por outro, o valor de
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existéncia pode ser apenas o valor de se preservar algum ambiente notavel para o
beneficio dos descendentes”.

Nos anos oitenta, McCONNELL [1983] apresentou um ponto de vista
diferente, notando que uma atitude altruista de preocupacdao com o uso que os
demais individuos podem fazer dos recursos constitui também uma fonte de valor
de existéncia: “A nocéo de que um bem tem valor apenas pela sua existéncia, ou
seja, que propicia servigcos/beneficios ndo in situ, tem muitos desdobramentos. Na
maioria dos casos, os recursos sao valorados pelo seu uso. O valor de existéncia
existe apenas na extensdo em que prevalecam nogdes altruistas ou de legado’.
Para este autor, embora a origem do valor de existéncia esteja associada ao uso
que alguém faz do recurso, isto &€ independente de qualquer uso que faz a pessoa
para quem o mesmo tem valor de existéncia.

As divergéncias aparecem também no tocante a definicdo e a classificagéo
dos diversos valores de nao uso. E freqiiente encontrar abordagens que definem o
valor de uso em termos de valor econémico associado ao uso in situ do recurso
como, por exemplo, no caso de visitas a determinado local para se observar
alguma espécie animal protegida. O valor total é apreendido como a disposi¢do do
individuo a pagar para preservar ou manter o elemento ambiental no estado atual.
Se este valor total for maior que o valor de uso, a diferenga é o valor de ndo uso,
também chamado como ja mencionamos de valor intrinseco, valor de existéncia
ou de preservacao.

Alguns autores optaram por uma dessas expressfes para designar a
diferenca total e, depois, analisaram os diversos componentes possiveis desta
diferenca. Por exemplo, FISHER & RAUCHER [1984] usam o termo valor
intrinseco para representar o agregado e apresentam o valor total intrinseco como
sendo a soma do valor de opg¢ao, do valor estético, do valor de existéncia e do
valor de legado. SUTHERLAND & WALSH [1985] utilizam a expressao valor de
preservacao para fazer referéncia ao agregado e entendem que se trata da soma
dos valores de opg¢ao, de existéncia e de legado.

FREEMANN I1I [1993] questiona a magnitude da atencdo dada a questdo
da classificacédo e dos motivos na literatura. Argumenta que as motivagdes nao
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desempenham nenhum papel relevante na analise empirica da demanda por bens
comercializaveis. Denuncia que a argumentacao a este respeito parece constar
dos estudos mais com o intuito de convencer o leitor quanto a “plausibilidade da
hipétese segundo a qual os valores de nao uso séo positivos. Mas o verdadeiro
teste de tal hipétese da-se através dos dados. No lugar de continuar debatendo
mais e mais as definicées e as motivagdes possiveis, seria mais Gtil proceder a um
teste de hipbtese a respeito de se os valores de ndo uso sado positivos ou
negativos. Se os dados confirmarem esta hipétese, entdo se deveria concentrar as
pesquisas nas hipéteses relativas aos determinantes da magnitude do valor de
nao uso em diversas situagdes. Neste estagio, estudos sobre os motivos podem
ser Uteis para a formulagdo das hipoteses mas a escolha das variaveis
explicativas sera baseada nas diferencgas significativas empiricamente”.

Um ponto muito relevante na literatura sobre o valor de nao uso diz respeito
a como definir o uso que estd por tras do valor de uso. A abordagem mais
frequente consiste em identificar certos bens ou servicos comercializaveis
suscetiveis de ser complementos do recurso, no tocante ao consumo, e em definir
e mensurar o uso em termos de quantidades adquiridas deste bem complementar.
Se o recurso consiste num parque florestal, por exemplo, o bem complementar
pode ser a compra de passagens para se viajar até o parque. O uso é entdo
medido através do numero de viagens adquiridas. No entanto, de acordo com
FREEMANN III [1993], tal abordagem constitui uma simplificacdo um tanto radical
de alguma situagéo real mais complexa, por ndo levar em conta inimeros outros
fatores relevantes (proximidade fisica ao local, grau de informacao etc.) para os
quais nao ha conexao clara entre o tipo de uso e qualquer bem com mercado.

Alguns autores sustentaram que o uso nao requer a proximidade fisica do
usuario ao recurso. Para eles, pode-se definir o uso para incluir a aquisicao de
algum bem comercializavel complementar que incorporasse alguma
representacéo visual ou literaria do recurso. Pode-se ler a respeito do recurso em
algum livro ou revista, assistir a algum programa visual documentario etc. Consiste
basicamente naquilo que BOYLE & BISHOP [1987] chamaram de valor de uso
indireto.
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O fato de se definir o uso desta forma gera varios problemas quanto a
maneira de mensurar o valor. Um deles, relacionado com as formas indiretas do
uso, diz 'respeito ao fato de que uma transacdo comercial observavel - por
exemplo, a compra de alguma revista ou de uma fita - ocasiona freqiientemente o
uso simultaneo de varios recursos ambientais. Portanto, a alocacdao de tal
transacao a algum recurso especifico nao é possivel.

Outra questdo polémica diz respeito a saber se a distingdo mais relevante
deve ser estabelecida entre valor de uso e valor de ndo uso ou entre valor para
usuarios e valor para nao usuarios. FREEMANN 11i [1993] opta pela distingao uso
versus nao uso por esta focalizar a andlise a respeito da existéncia ou ndo de
atividades envolvendo o recurso diretamente, no lugar de dar énfase a discussao
sobre as caracteristicas dos individuos que atribuem valor.

Com efeito, ndo ha razdo légica pela qual o usuario de algum recurso
ambiental ndo poderia também atribuir valor independentemente do uso e
decorrente de motivos como a preservagao, a existéncia ou a preocupag¢do com
as geragbes futuras. Por definicdo, os ndo usuarios s6 podem reconhecer um
valor de nao uso mas, de fato, a reciproca ndo é verdadeira: é perfeitamente

concebivel que algum usuario identifique tanto um valor de uso quanto um valor
de nao uso.

.1 DO MUSGO A PEDRA

Muitos dos problemas inerentes a analise econdmica do patrimbnio
histérico podem ser encontrados no rol das preocupagdes que aparecem na
analise econdmica do meio ambiente. Sdo muitos, por exemplo, os servicos a
serem valorados para os quais ndao existem mercados, ou entdo existem de modo
bastante indireto e/ou imperfeito. Numerosos, também, sdo os beneficios
intangiveis deste tipo de acdo. Além disto, do ponto de vista conceitual, os
beneficios decorrentes de conjuntos arquitetonicos relevantes em termos de
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patriménio s&o semelhantes aqueles fornecidos por parques nacionais, por
exemplo. Na problematica da valorizagdo, € praticamente irrelevante a diferenga
que possa haver entre um beneficio recreativo decorrente da visita a um museu e
outro de uma pescaria ou, ainda, a diferenca entre o beneficio em termos de
beleza cénica ao se contemplar uma arvore ou um prédio do século passado.
Tratamos aqui de adequar os avancos realizados na area da economia do
meio ambiente no tocante a andlise de custo-beneficio, na medida em que tal

andlise torna-se indispensavel para qualquer projeto envolvendo patriménio
histérico. |

Quando se pergunta a respeito do valor de um patriménio histérico, esta-se
geralmente relacionando dois tipos de questdoes. Em primeiro lugar, pode-se estar
querendo conhecer o valor do sitio histdérico enquanto ativo. Esta-se entéo
querendo, implicitamente, avaliar o quanto pior ficaria se tal sitio deixasse de
existir. E a questao que estaria colocando se estivesse interessado em avaliar a
riqueza. Em segundo lugar, pode-se querer conhecer os custos e os beneficios de
acoes que modificam o patrimdnio histérico. Tal seria a questdo caso
considerasse um projeto que trouxesse melhoras/prejuizos ao patrimonio histérico.
Em tal contexto, estaria interessado na mudanca de valor resultando do projeto e
ndo mais no valor global do patriménio. Este é o enfoque desta parte: embora a
primeira questao seja relevante, nossa preocupacgdo aqui esta mais focalizada
para o tipo de analise exigida na avaliagdo de programas/projetos de
restauracdo/conservacgao de patriménio, a qual inclui na maioria das vezes passa
uma analise de custo-beneficio.

Por outro Ilado, em muitos casos envolvendo projetos de
reabilitagdo/conservagdo de patriménio histérico, a abordagem mais adequada
pode ser uma analise de custo-eficacia e ndo de custo-beneficio. Isto porque,
freqientemente, se argumenta que € necessario preservar o patriménio a todo
custo em virtude do carater unico ou, ainda, exemplar de determinados conjuntos
arquitetonicos. Em tais casos, de fato, o problema consistira mais em procurar as
alternativas de menor custo e mais eficientes para se alcancar o objetivo de



preservacao do projeto, do que em admitir a possibilidade de nao se realizar o
projeto.

Em compensacao, tal analise torna-se pouco adequada quando se dispde
de um amplo leque de possibilidades quanto ao grau e & natureza dos
aproveitamentos. A unicidade pode justificar algum nivel minimo de protecao e

conservagao mas gastos adicionais sao provavelmente melhor apreendidos pelos
testes dos métodos de custo-beneficio.

1. Categorias de valor

Os conjuntos de patrimdnio histérico diferem dos demais lugares turisticos
pela sua significancia estética, historica, cultural e/ou social. Os projetos
envolvendo obras de restauragdo/conservagdo de patriménio histérico tém uma
ampla gama de efeitos. Alguns destes sdo diretamente relacionados com a
dimenséo de patriménio histdrico dos conjuntos, outros ndo o séo e outros, ainda,
podem resultar numa mistura de ambos. Em circunstdncias semelhantes,
conforme vimos, o economista ambiental recorre ao conceito de Valor Total
Economico. Este valor resulta de varios componentes, sendo que as categorias de

valor que nos interessam sao: 1/ valor de uso extrativo; 2/ valor de uso nao
extrativo; e, 3/ valor de nao uso.

Valor de uso extrativo

Este valor deriva do uso que se pode fazer dos bens situados diretamente
no sitio de patrimdnio histérico. Esta categoria de valor é geralmente simples de
se medir, desde que envolva quantidades observaveis de produtos cujos pregos
também sejam suscetiveis de ser observados. Mesmo quando esta observagado
dos pregos ndo € tao direta - como, por exemplo, o uso do patriménio histérico
para habitagdo residencial propria - € possivel atribuir um valor, entre outras
maneiras, através do uso de valores de produtos substitutos/semelhantes
dispondo de preco.
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Valor de uso néo exitrativo

Este valor diz respeito aos servicos proporcionados pelos sitios de
patrimonio historico. Tais servicos possuem valor porém o desfrute dos mesmos
nao precisa ser materializado em nenhum bem concreto. Alguns requerem a
presenca fisica dos individuos no local - a necessidade de se passear no sitio para
aprecia-lo, por exemplo. Avaliar o valor de tais servigos constitui uma tarefa ardua,
pois & sempre dificil de se precisar a quantidade de servigos proporcionada. Além
disto, muitos destes servicos nao dispdem de mercados em que sejam trocados e
através dos quais se poderia valora-los, o que faz com que o pre¢o dos mesmos
seja extremamente dificil de se encontrar. Com freqliéncia, os bens pulblicos sao
suscetiveis de ser desfrutados por um individuo particular sem que se prejudique a
satisfagdo dos demais, assim como no caso de muitos bens ambientais tais como
a beleza cénica, embora em alguns casos a frequentacgao intensa possa provocar
problemas como congestionamento de trafego etc.

No caso dos projetos envolvendo o patriménio histérico, o valor de uso nao
extrativo aparece principalmente nos casos do valor estético e do valor recreativo.
GRAVES [1991] define os beneficios estéticos como aqueles para os quais "a
experiéncia sensitiva é separada do efeito material sobre o corpo ou as posses".
Nao deixa de ser um valor de uso, embora indireto, pois exige alguma experiéncia
sensitiva. No entanto, os beneficios estéticos sao freqlientemente relacionados
com beneficios fisicos. Em segundo lugar, embora os beneficios recreativos
decorrentes de algum sitio sejam considerados como uma fonte prépria de valor,
eles sdo na realidade o resultado de diversos servigos oferecidos pelo sitio. A
extensao de tais beneficios depende da natureza, da quantidade e da qualidade
dos servicos. Um parque ecoldgico pode, por exemplo, oferecer um lago para
nadar, velejar ou pescar, uma area para acampar, trilhas para se observar
passaros etc., de modo que a satisfacéo desfrutada pelos visitantes em cada um
destes servicos dependa de fatores variados tais quais a limpeza da agua ou a
variedade dos passeios ecolégicos. Novamente, o fato de desagregar o beneficio
entre diversos componentes ajuda na tarefa de valora-lo.
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Valor de néo uso

O valor de ndo uso provém dos beneficios oferecidos por um sitio de
patrimonio histérico que n&o implicam na visita e/ou no uso efetivo do mesmo. Na
maioria dos casos, o beneficio mais relevante consiste no valor de existéncia (ou
valor de preservacéo), vale dizer, o valor que existe pelo fato dos individuos
saberem da existéncia do sitio, mesmo que nao planejem visita-lo. O valor de
opcéo, por sua vez, decorre do fato de se manter a possibilidade de desfrutar do
valor de uso de um sitio num momento futuro. Este tipo de valor é claramente o

mais dificil de se valorar, dado que, muitas vezes, por definicdo, nao é refletido
através do comportamento dos individuos e é, portanto, particularmente

inobservavel. No entanto, € de suma importancia para a avaliagdo dos sitios de
patriménio histérico.

Além de avaliar os beneficios oferecidos pelo sitio em si, as técnicas de
economia ambiental permitem também uma avaliagdo dos impactos da mudanga
ambiental que pode ocorrer no sitio. Pode-se avaliar os beneficios das agdes em
separado, de modo a perceber quais seriam caso o sitio ndo tivesse uma
importancia cultural.

Existem também impactos que nao sao essencialmente relacionados com a
natureza cultural do sitio. Melhoramentos nas linhas de telefone, por exemplo, vao
permitir melhores comunicagbes para os residentes mas isto n&o decorre
diretamente do patriménio histérico per se. Tais beneficios (ou custos) serao
integrados a analise econdmica através das técnicas convencionais. Mas alguns
outros beneficios podem ser afetados devido justamente a sua localizagao. Por
exemplo, a reducdo da incidéncia e dos danos provocados por incéndio pode ser

de maior importancia quando se tratar de conjuntos arquitetonicos de valor
histérico insubstituivel.

As diversas categorias de valor nem sempre crescem simultaneamente.
Pode haver importantes trade-offs entre elas. Por exemplo, a infra-estrutura
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necessaria para se ter um uso recreativo do sitio pode afetar negativamente a
estética do conjunto. Embora um cuidadoso planejamento possa reduzir a
maghnitude dos mesmos, tais trade-offs ndo serao totalmente eliminados.

2. Os destinatarios dos beneficios

E muito importante definir quais os grupos que serdo afetados pelo projeto
e de que maneiras. De fato, o valor atribuido aos diversos aspectos do patriménio
histérico depende sempre de preferéncias que variam entre grupos. Um residente,
embora podendo ter um mesmo nivel de preferéncias que um visitante ocasional,
deriva maiores beneficios do sitio etc. A analise deve distinguir, pelo menos, trés
categorias de beneficiados: 1/ residentes do sitio: podem desfrutar os beneficios o
ano todo bem como também podem sentir mais fortemente os eventuais trade-offs
entre objetivos conflitantes; 2/ visitantes: ao visitar o sitio, eles também recebem
os beneficios, embora estes possam estar numa outra medida em relagao aqueles
auferidos pelos residentes; e, 3/ outros: entendendo-se que eles “poderiam” visitar
o sitio, eles t&ém o valor de opgao durante toda sua existéncia. Entendendo-se que
eles nao visitam o sitio, eles ttm apenas o valor de existéncia.

Pode ser relevante, em certos casos, distinguir outras categorias dentre
estes grupos: nivel de renda dos residentes, residentes trabalhando no local ou
nao, diversas categorias de visitantes (renda, motivagéo etc.).

Quando o sitio desperta um interesse internacional, é necesséario distinguir
os visitantes nacionais dos outros, porque as preferéncias sao diferentes e,
portanto, os valores atribuidos podem variar, além de que apenas uma parte do
beneficio recebido pelos visitantes estrangeiros permanecera no pais.

E muito importante se preocupar com a postura dos grupos em relagéo ao
projeto: a favor ou contra, pois o valor atribuido, evidentemente, pode ser alterado.
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Os efeitos do projeto
Como em qualquer analise de custo-beneficio, a primeira etapa consiste em

definir aquilo que aconteceria com e sem o projeto, incluindo todos os efeitos

induzidos sobre a atividade do setor privado. Sem se entender exata e claramente

como o projeto vai afetar o sitio (positiva ou negativamente), ndo se pode fazer

nenhuma analise econdmica.

= Projeto sem: geralmente, é possivel identificar a motivagdo do projeto -
decadéncia do sitio, deterioracdo fisica ou/e estética, esvaziamento da
populagéo ou congestéo populacional etc. Um desenvolvimento ndo planejado
pode alterar seriamente as condi¢des do sitio, tanto para os residentes quanto
para os visitantes (barulho, poluigdo, higiene, incéndios etc.), que resultam em
custos econdmicos tangiveis ou, até, numa diminuicdo do valor cultural,
historico ou estético do sitio. Os niveis e taxas de deterioracéo dos diversos
beneficios certamente variam muito e ndao devem ser necessariamente
correlacionados. Deve-se determinar as conseqiéncias de cada um dos
problemas em relacdo as fontes de valor gerado pelo sitio. Por exemplo, a
deterioracdo de prédios habitados pode afetar o valor desfrutado pelos
residentes como também o valor estético tanto para eles quanto para os
visitantes.

= Projeto com: o projeto consiste numa série de atividades. Deve-se estabelecer
o impacto que tais atividades exercem sobre as condicdes prévias do sitio e,
portanto, sobre as diversas origens do valor oferecidas pelo mesmo.
Geralmente, os projetos procuram desacelerar, interromper ou reverter o
processo de deterioragdo. Os beneficios, portanto, podem surgir tanto na forma
de custos impedidos/desviados quanto de beneficios aumentados. O projeto
deve determinar quais os beneficios aumentados, em quanto e quais os
individuos contemplados. E preciso se ter um horizonte longo de tempo na
medida em que certos beneficios ndo ocorrem imediatamente.

= Custos do projeto: deve-se considerar duas categorias de custos. O primeiro
diz respeito as atividades propostas. O segundo consiste no custo de
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oportunidade das atividades destinadas a serem extintas ou modificadas em
decorréncia do projeto.

3. Metodologia

De posse da lista dos eventuais impactos sobre o meio ambiente
decorrentes de um determinado projeto, classificados de acordo com o tipo de
valor afetado e com a categoria de beneficiados, pode-se escolher dentre os
diversos métodos servindo para valorar os beneficios.

Antes de vermos mais detalhadamente cada método existente, convém
ressaltar que esses instrumentos diferem entre si quanto a suas pretensbes, no
sentido de que alguns procuram medir diretamente o valor enquanto outros
pretendem estabelecer as contribuigées do projeto no tocante aos diversos tipos
de valores. Além disto, os métodos diferem também por deduzirem o valor
atribuido a partir da observacdo do comportamento dos individuos ou por
aplicarem diretamente questionarios junto aos consumidores.

Métodos envolvendo precos de mercado

Embora muitos dos beneficios retirados da existéncia de algum local
relevante do ponto de vista do patriménio histérico ndao disponham de mercados,
alguns tém um preco definido como, por exemplo, o ingresso - ou taxa de visitagéo
- para o sitio. A renda gerada por estes ingressos representa uma medida direta
do valor atribuido pelos individuos. Certos usos de um sitio histérico dispéem de
substitutos préximos que se pode utilizar para avaliar o valor destes usos: o valor
de algum prédio histérico transformado em escola, por exemplo, pode ser

estimado através do custo que representaria a implantagdo de um mesmo
estabelecimento em outro espaco. Por outro lado, os sitios histéricos induzem
atividades econdmicas paralelas, principalmente no setor turistico (hotéis,
restaurantes, comércio em geral). A dificuldade reside geralmente em se prever o

impacto de alguma mudanca ocorrendo no sitio sobre a quantidade deste tipo de
servicos, e ndo na estimativa do valor dos mesmos.
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Em outras situagées, recorre-se ao custo de substituicdo de determinado
bem para aproximar o valor do mesmo. No caso do patriménio historico, tal
método apresenta dois problemas. O primeiro diz respeito ao fato de que,
freqlientemente, os elementos de algum sitio histérico sdo precisamente Gnicos e
insubstituiveis. Apenas nos casos em que o sitio sofre algum dano simples, usa-se
o custo da restauragao. A outra dificuldade decorre do fato de que utilizar o custo
de substituicdo ja supde que foi tomada a decisdao para a qual o método deveria
ter sido util. E verdade, por outro lado, que a medida pode ser adequada para
aspectos/elementos essenciais do sitio histérico, quando se puder tomar o valor
deste, com seguranga, como muito alto. Em tais situagbes, de qualquer modo,
prefere-se uma abordagem de custo-eficacia em lugar do custo-beneficio.

Método de Custo de Viagem

O método do custo de viagem constitui um exemplo de técnicas procurando
deduzir o valor a partir de observagées de comportamentos. Utiliza informagoes
relativas ao gasto total realizado por um visitante em determinado sitio de modo a
derivar a curva de demanda pelos servigos do sitio. Tal técnica supde que as
mudangas nos custos da viagem eqiivalem a mudanc¢as nos ingressos. A partir
desta curva de demanda, pode-se calcular o beneficio total obtido pelos visitantes.
Cabe ressaltar novamente, no entanto, que o valor do sitio ndao é dado
diretamente pelo gasto total e, sim, derivado da curva de demanda.

Este método é utilizado essencialmente nas avaliagcbes de beneficios
provenientes de lugares turisticos e de lazer. Os dados necessarios séo
geralmente coletados através de pesquisas realizadas diretamente nos sitios junto
aos visitantes.

Em termos de limitagdes, note-se que as hipoteses necessarias a aplicagao
deste modelo sdo numerosas e podem ser discutiveis. Por exemplo, no caso do
turismo internacional, é problematico supor, como o faz o método, que o custo da
viagem é proporcional a distancia entre o lugar de residéncia e o sitio, bem como
que os individuos que residem a igual distancia do sitio ttm a mesma preferéncia.
Esta hipétese nem sequer € plausivel no caso de viagens internacionais. Além do
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mais, tal técnica sugere que o motivo da viagem seja unicamente a visita ao sitio
em questao e deixa portanto de considerar as viagens com muiltiplos objetivos.

Métodos Hedbnicos

Os modelos hedbnicos - ou, de pre¢os hedonicos - sdo amplamente
utilizados para analisar as contribuicées de diversos atributos ao valor tanto de
bens imoveis quanto dos salarios, sendo que um destes atributos representaria
justamente a qualidade ambiental.

Parte-se da suposicdo de que o valor de uma propriedade, por exemplo,
depende de atributos fisicos do imével (nimero de quartos, de banheiros, de
vagas na garagem, padrdo da construcdo etc.) bem como da localizagéo
(proximidade de escolas, de comércio etc.) e de determinados aspectos, nao
tangiveis, tais como a qualidade ambiental. Com um numero suficiente de
observagoes e mantendo-se constantes os demais atributos, torna-se possivel
observar estatisticamente as diferencas de precos entre os bens iméveis e atribui-
las a fatores incorporados ao valor. Muitos aspectos do patrimonio histérico podem
ser apreendidos desta forma: tal propriedade situada & proximidade de um sitio
historico apresenta um valor mais alto que uma outra com elementos fisicos
eqiivalentes, sendo que a diferenca permite avaliar o valor dos fatores néo
tangiveis. Em suma, as técnicas de pre¢o hedonico estimam os precos implicitos
de diversos atributos que, em conjunto, formam o pre¢o no mercado imobiliario.
Tais precos podem ser usados diretamente para estimar o impacto de mudancas
marginais, porém mudangas nao marginais exigem mais etapas.

Os dados necessarios para 0 método do pre¢co heddnico consistem em
observacoes relativas aos precos dos bens e a seus atributos e, para se poder
estabelecer comparagoes validas, devem ser muito numerosos, exigéncia esta
que nao raro, no Brasil, impossibilita seu emprego.

Quanto aos demais problemas de tais técnicas, cabe ressaltar a hipétese
segundo a qual o mercado funciona perfeitamente com os precos refletindo a
disposigcao dos individuos a pagar pelos diversos atributos. No entanto, em muitas
situagoes, varios mercados operam simultaneamente e se deveria entéo aplicar a
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técnica a todos eles para evitar que se misturem os beneficios. Por outro lado,
nem sempre € possivel distinguir claramente a dimenséo especifica da variavel de
interesse: enquanto os atributos fisicos podem facilmente ser observados e
mensurados e tao facilmente usados como varidveis explicativas, os demais
atributos nao tangiveis raramente o sdo. Aspectos tais como a localizagao - dentro
ou fora do sitio, longe ou perto do sitio - podem ser, de fato, observados e
integrados na analise estatistica enquanto variaveis explicativas mas néo se pode
perder de vista que eles proprios correspondem, na realidade, a conjuntos de
diversos atributos. Em muitos casos, considera-se o valor residual do modelo
como sendo a medida dos atributos ambientais/culturais, vale dizer, a fragdo do
preco nao explicada depois de medir as influéncias de todos os demais atributos.

Método de Valoracéo Contingente

Como ja foi explicado, a técnica de valoragio contingente consiste em
perguntar diretamente aos individuos a respeito de sua disposicdo a pagar para se
obter um bem/servico ambiental. As formas concretas de se captar o valor séo
variadas (ensaios "pegue-o ou deixe-0", técnica Delphi, jogos de leildo etc.).

Esta técnica pode, a priori, ser usada para a valoragdo de qualquer
beneficio ambiental. Além disto, sendo que, ao oposto das demais técnicas, nao
se trata de deduzir preferéncias a partir de dados, pode-se pensar que a medida
do valor assim obtida & mais acurada por ser ela deduzida de perguntas

especificas, precisas e diretas, a respeito do beneficio potencial do projeto
analisado.

Inicialmente utilizada para estimar beneficios de ordem estética, a
valoragéo contingente é essenciaimente empregada quando se pretende captar
valores de existéncia. De modo crescente, recorre-se também a mesma para
avaliar bens publicos tais quais fornecimento de agua e/ou saneamento basico,
rede de esgoto etc.

A dificuldade principal deste tipo de técnica consiste na montagem de
questionarios a serem aplicados a uma amostra grande, sendo que 0os mesmos
devem ser cuidadosamente testados varias vezes através de pesquisas-piloto de
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modo a se evitar os possiveis vieses. A origem, bem como as possiveis correcoes,
destes vieses foram objeto de muitas discussbes, conforme vimos anteriormente,
certos criticos indo até a recomendar o nao uso de tal técnica. No entanto, trata-se
de um instrumento hoje em dia aceito e crescentemente utilizado, além de que
continua sendo o objeto de muitos estudos cientificos no sentido de
aprimoramento.

Nos paises com renda baixa e/ou distribuigcdo de renda bastante desigual,
serd necessario ter sempre em mente a restricio de ordem orcamentaria que
frequentemente esta presente, bem como a possivel descren¢a nas instituicoes
encarregadas de desenvolver o projeto e/ou nas instdncias publicas quanto a
efetivacdo, ambos aspectos que podem provocar vieses importantes nas
respostas. Sem estes cuidados, o valor apontado pela pesquisa de disposicao a
pagar podera ser um numero absurdo.

Transferéncia de Beneficios

Sem ser uma técnica propriamente dita, a transferéncia de beneficios é
frequentemente utilizada na avaliagdo de bens. Os beneficios retirados por
individuos ao observar a vida selvagem em determinado parque/reserva, por
exemplo, podem ser transferidos para se avaliar os beneficios da observagao da
vida selvagem em outro parque, sob certas condi¢des. Implica na identidade entre
os bens/servigos considerados bem como na igualdade das caracteristicas das
duas populagdes.

Dado que os sitios histéricos costumam ser Unicos, parece dificil assumir
tais pressupostos. No entanto, alguns aspectos podem torna-los plausiveis, em
especial no tocante aos beneficios associados ao turismo internacional. As
motivacoes de determinado grupo de turistas interessados em visitar tal sitio, por
exemplo, podem ser consideradas equivalentes as de outro grupo visitando outro
sitio e, portanto, é razoavel supor que ambos os grupos atribuiriam o mesmo valor
a mesmos Sservicos.
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Em suma, a escolha da técnica de valoragdo depende do problema
especifico que se estd estudando. Na maioria das vezes, recorre-se

simultaneamente a diversas técnicas para apreender diversas categorias de
beneficios.

L1 APLICAGOES - A MEDINA DE FES
INTRODUGAO

Em 1997, a Agence pour la Dédensification et la Réhabilitation de la Medina
de Fes (Marrocos) desenvolveu um estudo a respeito da situagéo do conjunto
arquitetonico anico constituido pelo sitio da Medina, visando a elaboragéo de um
projeto de reabilitacéo e recuperagéo de seu potencial histérico e econdmico.

A cidade de Fes é a mais antiga das quatro cidades imperiais marroquinas,
com origem provavel no ano 789. Tem sido ao longo dos séculos uma referéncia
cultural e religiosa essencial para Marrocos e para o mundo islamico em geral.

O sitio da Medina conta hoje com uma popula¢do estimada em 100.000
habitantes e contém cerca de 12.000 prédios antigos que abrigam, além de
moradores, um sem nGmero de pequenos comércios tradicionais e turisticos. E la
também que estd a mesquita mais antiga da Africa do Norte, bem como uma
famosa universidade islamica fundada em 859, entre indmeros prédios
caracteristicos da arquitetura dos séculos 11 a 13.

A importancia cultural da Medina de Fes foi reconhecida pela UNESCO em
1980, que lhe atribuiu o titulo de "First Place" em Marrocos, em termos de
patrimdnio da humanidade.

Ao longo das ultimas décadas, a falta de investimento em manutencgao
relacionada com a ma situacao econdémica do pais, bem como o fluxo crescente
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de turistas, provocou uma deterioracdo assustadoramente rapida do sitio a ponto
de sua integridade encontrar-se ameacgada.

O projeto de reabilitacdo foi submetido ao Banco Mundial para busca de
recursos financeiros. O Banco encomendou um relatério incluindo uma pesquisa
de valoracao contingente a R.T. Carson, R.C. Mitchell, M.B. Conaway e S. Nayrud
(ver WORLD BANK [1997]).

Nesta pesquisa, decidiu-se por classificar os beneficios econdmicos
decorrentes do projeto de reabilitagdo em cinco categorias, de acordo com o tipo
de beneficiario: 1) marroquinos residentes em Fes; 2) marroquinos nao residentes
em Fes; 3) visitantes estrangeiros de Fes; 4) visitantes estrangeiros em Marrocos
sem visitar Fes; e, 5) estrangeiros sem visitar Marrocos. Na pesquisa de valoragao
contingente, considerou-se apenas as categorias 3, 4 e 5 (as duas primeiras
categorias podendo ser avaliadas através de outras técnicas). Os beneficios
destas categorias sdo expressos em termos de excedente do consumidor ou, mais
precisamente, em termos de disposicao maxima a pagar por agente econdmico.
Para as categorias 3 e 4, os agentes considerados foram adultos nao marroquinos
(estrangeiros) visitando Marrocos. Na ultima categoria, considerou-se unidades
consumidoras (familias) residentes na Europa (os quinze paises membros da
Unido Européia mais Noruega e Suica). Esta parte da pesquisa foi realizada
utilizando a técnica Delphi® com um grupo de trinta peritos.

METODOLOGIA

Foi definida uma amostra de 600 individuos adultos - falando inglés ou
francés - viajando a Marrocos nos meses de junho e julho de 1997, qualquer que
fosse o motivo da viagem (turismo ou negécios). A escolha dos idiomas foi feita a

¢ para mais detalhes a respeito da técnica Delphi, ver DIXON [1994]. Lembramos aqui que esta
técnica, que poderia ser chamada em portugués de técnica Delfos, com referéncia ao oraculo
grego, constitui em reunir um grupo de peritos em varias dreas a quem se pergunta,
individuaimente num primeiro momento, a respeito do valor que atribuiria a determinado
fato/atributo. Em seguida, os peritos discutem juntos os resultados e estabelecem um valor
consensual, tendo eventualmente outras rodadas, sempre seguidas de discussao.
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partir da constatacao de que as pessoas originarias de paises francéfonos e
angléfonos representam uma parte muito importante dos viajantes: pegando o ano
de 1996 como referéncia, constatou-se que 28,1% do total de visitantes
estrangeiros a Marrocos eram franceses e 15,4% anglo-saxdes (da Gra Bretanha,
Canada e Estados Unidos). Além do mais, considerou-se o fato que o ingiés
constitui geralmente a segunda linguagem falada por estrangeiros, 0 que garante
uma compreensao maior dos termos da pesquisa por parte dos entrevistados.

Das seiscentas entrevistas, quatrocentas foram realizadas em Fes, cento e
vinte em Casablanca e as ultimas oitenta em Tanger, de modo a contemplar os
diversos grupos de beneficiarios definidos como categorias 3 e 4. As entrevistas
foram realizadas em hotéis selecionados de cada cidade.

A pesquisa envolveu 16 perguntas na busca de informagoes a respeito dos
motivos da viagem a Marrocos, do conhecimento prévio sobre o pais e Fes em
particular, de experiéncias anteriores de viagens inclusive em outras cidades
marroquinas - Marrakesh, Méknes, Rabbat: eventuais pragas substitutas para Fes
-, do interesse pessoal na Medina, do grau de recomenda¢édo da visita que
pretendem fazer aos amigos, da eventual pretensdo em visitar novamente o sitio
numa viagem futura etc.

Os veiculos de pagamento escolhidos foram: 1) uma taxa a ser paga pelo
visitante ao se registrar no hotel em Fes; ou, 2) uma taxa a ser paga no aeroporto
pelo visitante ao deixar o pais.

Optou-se por uma pesquisa com mecanismo de escolha discreta, sendo a
resposta binaria, a respeito de um determinado valor oferecido: aceita pagar/ndo
aceita pagar.

Os valores propostos (pricepoints), seis ao todo, foram definidos a partir de
resultados de pesquisa piloto e grupos de foco (focus groups), sendo estes: US$
2,50; 5; 12,50; 25; 50 e 100 ou US$ 5; 10; 25; 50; 100 e 200, dependendo da
cidade onde era aplicado o questionario.

Finalmente, foram elaboradas algumas poucas perguntas com o intuito de
avaliar, entre outros aspectos, a renda do entrevistado, sua idade, se viaja
acompanhado ou sozinho, seu pais de origem, seu grau de escolaridade etc.
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RESULTADOS

1. Visitantes estrangeiros de Fes - Categoria 3
Os entrevistados em Fes tiveram que opinar quanto a aceitar pagar, em sua

conta de hotel, valores entre US$ 5 e 200 para a conservacgao/reabilitagio do sitio.
A distribuicao das respostas esta apresentada na tabela a seguir:

VALOR OFERECIDO nao aceita pagar aceita pagar
(US$) (%) (%)
5,00 16,87 83,13
10,00 25,00 75,00
25,00 45,00 55,00
50,00 57,89 42,11
100,00 69,74 30,26
200,00 72,22 27,78

FONTE: elaboragao propria a partir de WORLD BANK [1997].

Aplicando a técnica ndo paramétrica proposta por TURNBULL (1976),
foram obtidas as probabilidades por faixa de valor, apresentadas na tabela a

seguir:
limite limite probabilidade | erro padrdao | probabilidade de ser "no

inferior superior do intervalo minimo iguala ..."

Uss$ o US$ 5 0,1687 0,0411 0,8313

5 10 0,0813 0,0626 0,7500

10 25 0,2000 0,0730 0,5500

25 50 0,1289 0,0794 0,4211

50 100 0,1184 0,0774 0,3026

100 200 0,0249 0,0746 0,2778

FONTE: elaboracao prépria a partir de WORLD BANK [1997].

A partir destes dados, percebe-se que a disposicdo mediana a pagar esta
entre US$ 25 e 50, pois 55% dos individuos declaram-se dispostos a pagar mais
de US$ 25 e 42% a pagar mais de US$ 50.

Com os modelos LogNormal e Weibull - para garantir um resultado positivo
-, a técnica paramétrica permitiu estimar uma disposicdo mediana a pagar de US$
38,28 no primeiro caso e de US$ 42,00 no segundo, com os respectivos intervalos
de confian¢a a 95% sendo [29,32 ; 50,79] e [31,47 ; 53,87].
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Em seguida, a equipe do Banco Mundial estimou a fungéo de valoragao (ver
MITCHELL & CARSON [1989]), para predizer as respostas dos entrevistados a
uma pergunta de disposi¢do a pagar de escolha discreta binaria em fungao do
valor oferecido e de variaveis relativas a sua renda e a seu interesse pelo bem
sendo valorado (vide capitulo Il).

A respeito da renda, optou-se por nao perguntar diretamente o montante da
renda, de modo a levar em conta o carater as vezes confidencial e sensivel da
pergunta. A dificuldade decorre do fato de ndo se dever considerar o simples
salario do chefe da familia e, sim, o total da renda disponivel. Para tal, pediu-se ao
entrevistado que situasse sua renda em relagdo a distribuicdo em seu pais,
através de perguntas do tipo: "Qual é a percentagem de familias em seu pais
dispondo de uma renda maior que a sua? Diria que apenas 1%? ou 10%, 20%
etc.? Diria que metade ou mais das familias em seu pais dispdem de uma renda
maior que sua?". A vantagem destas perguntas consiste em tornar a questao da
renda menos sensivel a resposta do que no caso de uma pergunta esperando
resposta quantitativa dificilmente precisa. Perguntava-se também ao visitante se
viaja sozinho ou ndo, bem como em que categoria de hotel estava hospedado.

Quanto ao interesse em se visitar Fes, foram testados varios aspectos. Em
primeiro lugar, criou-se uma variavel para os visitantes residentes na Franca ou na
Espanha, sendo esses os paises europeus mais proximos geograficamente: a
hipdtese era que, para tais visitantes, uma viagem a Marrocos podia ser menos
exotica do que para viajantes residindo em regiées mais distantes. Em segundo
lugar, buscou-se avaliar os motivos da viagem a Marrocos: desejo de visitar Fes,
beleza natural, praias etc. Perguntava-se também quanto a intencéo de visitar Fes
novamente no futuro e ao grau de recomendacao que iriam fazer aos amigos
quanto a visitar Fes. As cidades imperiais de Marrakesh (distante de Fes) e Rabat
(proxima a Fes) foram citadas como bens similares: perguntou-se aos
entrevistados se pretendiam visitar ou haviam visitado essas cidades.

N&o constam do modelo definitivo variaveis relativas a sexo, idade, numero
de dias passados em Fes ou em Marrocos, se comegou ou terminou a viagem por
Fes: revelaram-se insignificantes quanto a disposicao a pagar em estudos prévios.
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A tabela na pagina seguinte relata as estimativas dos parametros da fungéo
de valoragao estimada pelo modelo Probit, usando o valor oferecido em logaritmo.

O modelo apresentou um pseudo R? de 0,262 (com um valor de log-
verossimilhanca de -242,771), indicando que a fungédo de valoragdo alcangou um
ajustamento relativamente bom em termos de valoragdo contingente.

Todas as variaveis apresentam o sinal esperado e sdo estatisticamente
significativas. O parametro estimado da variavel FRANCE/SPAIN - negativo -
sugere que os visitantes originarios destes paises mostram-se menos dispostos a
pagar que os demais, fato este que pode ser relacionado a proximidade
geografica, conforme antecipado. "

O sinal negativo associado a variavel BEFORE mostra que o fato de
conhecer a cidade no estado em que esta faz o visitante estar mais disposto a
pagar pela reabilitagcéo do sitio.

A agregacéao estimada dos beneficios anuais dos visitantes estrangeiros a
Fes foi obtida multiplicando os resultados da pesquisa pelos dados fornecidos pelo
Ministério do Turismo: 168.672 visitantes passaram pelo menos uma noite nos
hotéis de Fes.

Este namero foi reduzido da quantidade estimada de visitantes com menos
de 18 anos (4,3%) ja que a taxa proposta devia ser descontada na fatura de hotel
relativamente a adultos.

Aplicando estes dados ao limite inferior da disposicdo meédia a pagar
(Turnbull), chegou-se a um beneficio anual pertencendo a um intervalo a 95% de
confianca indo de US$ 9.297.734 a 13.168.562.
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FUNGAO DE VALORAGAO ESTIMADA

Variavel estimativa erro valor de média da
padrao prova variavel

INTERCEPTO 1,2653 0,3218 0,001 -

LAMT

valor oferecido (em log) -0,5461 0,0576 0,001 3,4252

TINC

renda 0,4048 0,1490 0,007 0,3312

THOTEL

categoria do hotel em Fes 0,3467 0,1679 0,039 0,7686

ALONE

viaja sozinho ou néo -0,2728 0,1471 0,064 0,6348

uGco

grau de escolaridade 0,3791 0,1436 0,008 0,6879

FRANCE/SPAIN

residente na Frang¢a ou na -0,3596 0,1598 0,024 0,6348

Espanha

HBCITY

motivos da visita a Fes 0,3002 0,1520 0,048 0,3800

RTRIP

intencéo de voltar 0,7403 0,1695 0,001 0,3248

FTRIP

intencdo de recomendar 0,2988 0,1635 0,068 0,6837

MARRAKESH

cidade imperial distante 0,2562 0,1394 0,066 0,5244

RABAT

cidade imperial préxima -0,2391 0,2391 0,087 0,5159

BEFORE

entrevista antes ou depois -0,5933 0,2133 0,005 0,1359

da visita a Fes

FONTE: elaboracdo propria a partir de WORLD BANK [1997].

2. Visitantes estrangeiros em Marrocos - fora de Fes - Categoria 4

A pesquisa realizada junto a estrangeiros visitando Marrocos sem visitar
Fes foi semelhante aquela realizada em Fes. O tamanho da amostra, todavia, foi
muito menor (126 entrevistados), correspondendo a um ter¢o da pesquisa. Foi
aplicada nas cidades de Casablanca e Tanger. Os valores oferecidos foram
menores do que aqueles da pesquisa de Fes - entre US$ 2,50 e 100 - em virtude
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de que nao parecia razoavel partir de um valor maximo de US$ 200. Os resultados
da pesquisa sdo apresentados na tabela abaixo:

VALOR OFERECIDO nao aceita pagar aceita pagar
(US$) (%) (%)
2,50 19,05 80,95
5,00 27,27 72,73
12,50 30,00 70,00
25,00 38,10 61,90
50,00 63,64 36,36
100,00 90,00 10,00

FONTE: elaboracgéo propria a partir de WORLD BANK [1997].

As probabilidades por faixa foram:

limite limite probabilidade | erro padrao | probabilidade de ser "no
inferior superior do intervalo minimo iguala ..."
UsS$ 0 US$ 2,50 0,1905 0,0857 0,8095
2,50 5 0,0822 0,1279 0,7273
5 12,50 0,0273 0,1397 0,7000
12,50 25 0,0810 0,1474 0,6191
25 50 0,2554 0,1475 0,3636
50 100 0,2636 0,1226 0,1000

FONTE: elabora¢ao prépria a partir de WORLD BANK [1997].

A disposicdo mediana a pagar estd no intervalo [12,50 ; 25,00]. Pelo
Turnbull, obtém-se um limite inferior para média de US$ 30,92.

Com o LogNormal, a mediana é 22,40 com intervalo a 95% igual a [13,83 ;
39,88], enquanto que pelo método Weibull, a mediana € US$ 25,01 com intervalo

[14,43 ; 35,59].

Foram elaboradas duas variaveis especificas de comportamento, nesta

pesquisa, para levar em conta o fato de os entrevistados nao visitarem Fes e,

portanto, ndo serem perguntados a respeito de Fes: uma variavel averigua visitas

anteriores a Marrocos e uma outra variavel considera visitas - passadas ou

previstas - a alguma outra cidade imperial (Marrakesh, Rabat ou Meknes).
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A tabela a seguir mostra as estimativas reveladas do modelo:

Variavel estimativa |erro padriao| valorde média da
prova variavel

INTERCEPTO 1,0950 0,3359 0,001 -

LAMT

valor oferecido (em log) -0,5596 0,1097 0,001 2,7851

TINC

renda 0,7228 0,2810 0,010 0,3333

PMVISIT

ja visitou Marrocos 0,4845 0,2635 0,066 0,4444

IMPERIAL

ja visitou ou pretende| 0,3796 0,2695 0,159 0,4603

visitar uma cidade imperial

FONTE: elaboracgo prépria a partir de WORLD BANK [1997].

Novamente, o ajustamento deste modelo pode ser considerado satisfatério
em termos de valoracdo contingente: valor de log-verossimilhanga -64,625 e
pseudo R quadrado 0,253.

A Organizagdo Mundial do Turismo estimou, para o ano de 1996, em
1.876.070 o numero de visitantes estrangeiros a Marrocos hospedados em hotéis.
Retirou-se deste namero os visitantes de Fes e a parte abaixo de 18 anos
(11,5%). Aplicando o método de Turnbull, obteve-se entdo um limite inferior do
beneficio anual estimado de US$ 46.879.945 com um intervalo a 95% de
confianga indo de US$ 33.507.335 a US$ 60.267.718.

3. Estrangeiros nao visitantes de Marrocos (categoria 5) - resultados do
exercicio Delphi

Aos integrantes do grupo Delphi, sugeriu-se levar em consideragéo trés
pontos principais para a realizacdo de uma pesquisa de valoragdo contingente
junto a residentes europeus.

O primeiro ponto perguntou a respeito de quais estudos empiricos poderiam
ser relevantes para estabelecer valores iniciais de disposicdo a pagar razoaveis.
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As respostas revelaram as sensibilidades dos participantes quanto a projetos
semelhantes aquele envolvendo a Medina e permitiu o conhecimento de muitos
trabalhos n&o publicados de valoragdo contingente envolvendo bens/recursos
culturais.

A segunda pergunta indagou a respeito de estudos (diferentes dos ja
mencionados) suscetiveis de ajudar a elaborar a pesquisa na Europa. Os modelos
estatisticos mais mencionados foram aqueles apresentados por HANNEMANN &
KRISTROM (1995).

Finalmente, perguntou-se aos membros do grupo Delphi a respeito dos
maiores problemas que podiam antecipar na aplicagdo de uma pesquisa de
valoracdo contingente sobre a Medina de Fes na Europa. Foi evocado o baixo
grau de conhecimento do sitio por parte dos europeus, sendo que o fato de ser
"Patriménio da Humanidade" constituiria o U(nico ponto capaz de permitir o
interesse do entrevistado, embora esta caracteristica fosse percebida
diferentemente pelas pessoas em fun¢ao do pais de origem. Um outro problema
maior salientado pelos peritos diz respeito a dificuldade de se definir um veiculo de
pagamento plausivel para os entrevistados europeus. Outros problemas foram
também levantados, entre os quais: julgar que a reabilitacao de Fes constitui uma
preocupacao e uma responsabilidade do governo marroquino e dos turistas; a
situagao politica em Marrocos ou, mais geralmente, na Africa do Norte etc.

Os resultados das duas rodadas realizadas com as trinta pessoas do grupo
Delphi sao apresentados nas tabelas a seguir. Na primeira, esta registrado o valor
da disposicdo média a pagar estimada para uma pesquisa de valoracéo
contingente supostamente realizada na Europa a respeito da Medina.

Rodadas meédia erro padrao| mediana max. min.
(US$) (USS$) (US$) (US$) (US$)

| 16,92 4,85 10,28 138,25 0,10

] 11,09 2,17 9,04 40,32 0,10

FONTE: elaboracao propria a partir de WORLD BANK [1997].
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Percebe-se uma diminuicdo da DAP média entre as duas rodadas, devida
ao fato de muitos participantes terem trabalhado inicialmente com valores muito
altos que foram revistos para a segunda rodada.

A segunda tabela (abaixo) revela as estimativas da disposicao mediana a
pagar dos peritos:

Rodadas meédia erro padrao| mediana max. min.
(US$) (US$) (US$) (US$) (US$)

| 12,27 4,27 3,12 115,21 0,00

i 4,90 1,30 2,15 23,04 0,00

FONTE: elaborac&o prépria a partir de WORLD BANK [1997].

~ Constata-se que a mediana cai de modo ainda mais abrupto de uma rodada
para outra, como acontece freqiientemente neste tipo de exercicio.

l.N.2  APLICAGOES - O PROJETO MONUMENTA

APRESENTAGAO

Em 1997, o Banco InterAmericano de Desenvolvimento - BID - deu inicio a
um projeto intitulado Programa de Preservacdo do Patriménio Histérico Cultural
Urbano, em parceria com o Ministério da Cultura do Brasil - MinC. Como seu
nome indica, o Programa - que ficou conhecido como Projeto Monumenta - visa a
restauracdo, recuperacao e/ou a preservacao de diversos sitios historicos em
contextos urbanos, sendo eles centros histéricos, conjuntos monumentais ou
edificios/monumentos isolados e seu entorno.

O objetivo basico do Programa é a reabilitacdo e promocgdo do uso
sustentavel de bens, através de acdes/obras relativas a atividades de turismo, a
revitalizacao de atividades comerciais e de servicos bem como as facilidades de
acesso aos bens e servicos. Foi previsto o financiamento de reparacées
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emergenciais, recuperagdo de monumentos e de espaco publico de areas
tombadas, aporte de recursos para incentivar restauragées privadas (iméveis de
propriedade particular situados no local), infra-estrutura relacionada com o local
(estacionamento, pavimentacéao, iluminagado, mobilia urbana etc.), implantagdo de
sistemas de capacitacdo de recursos humanos orientados a preservagdo do
patriménio cultural (oficinas-escola etc.) e fortalecimento institucional. Comportava
também a possibilidade de obras relacionadas com o saneamento, a prote¢ao e
recuperagao ambiental, transportes (obras viarias urbanas) e, finalmente, acées
de dinamizagao e promogao sociocultural.

Como em todos os casos similares, o BID exigia uma andlise econdmica de
custo/beneficio devendo resultar numa taxa de retorno igual no minimo a 12%. Ao
lado dos beneficios tangiveis decorrentes das ac¢des previstas no Programa, era
essencial a avaliagdo do valor de existéncia do patrimonio histérico brasileiro, tal
como apresentado no projeto, através de uma pesquisa de valoragdo contingente.

O Ministro da Cultura Francisco Weffort designou o arquiteto Pedro
Taddei para montar e coordenar a equipe responsavel pela elaboragdo do projeto.
Esta equipe central - conhecida como Unidade Central de Gerenciamento/UCG -
foi entdo constituida por profissionais de diversas areas - juristas, economistas e
econometristas, administradores, socidlogos, especialistas do meio ambiente,
arquitetos, sociélogos etc., de modo a serem contemplados todos os numerosos
aspectos de um projeto de tal abrangéncia.

Inicialmente, sete cidades brasileiras mostraram interesse em participar
deste programa, a saber: Sao Luis/Centro, Recife/Bairro do Recife, Olinda/Centro
Histérico, Salvador/Centro, Sao Paulo/Estacdo da Luz, Ouro Preto e Rio de
Janeiro/Praca Tiradentes.

ANALISE DE CUSTO/BENEFICIO

A anadlise da viabilidade econ6mica comportou dois componentes. O
primeiro componente consistia no calculo de custo/beneficio de cada agéo,
devendo-se considerar todos os custos necessdrios para que se obtivessem os
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beneficios € sendo ambos avaliados a precos de eficiéncia. Procurava-se calcular
neste momento da analise o valor de uso dos beneficios atingindo duas categorias
de beneficiarios: a populacao local diretamente afetada pelas intervencoes
previstas (ou beneficiarios diretos) e os usuarios das atividades de turismo e lazer.

Considerou-se como beneficios: 1) a melhoria da qualidade da vida da
populagao local, que inclui servigos publicos de esgoto, sistema viario, drenagem,
transito e seguranga publica; 2) a valorizagdo patrimonial para a populagéo local;
3) a oportunidade para novas atividades economicas; 4) o aumento da oferta de
empregos; €, 5) a capacitacao técnica profissional. O valor de uso da maioria
destes beneficios era suscetivel de ser avaliado, depois da realizagdo de estudo
do tipo with-and-without (cenarios com e sem projeto), a partir de bens ou
mercados substitutos e do calculo de custo de oportunidade (decorrente da néo
exploragao do local, da ndo geracao de renda, do nao aumento do fluxo de turistas
bem como dos eventos culturais, da falta de mao de obra especializada, do custo
crescente de recuperagao, da inseguranga etc.), diferencial de salarios, diferenca
de valor de mercado dos iméveis e do valor presente dos aluguéis, novas receitas
geradas (estacionamentos, comércios, taxa de visitagéo etc.)'".

O segundo componente da analise dizia respeito a uma terceira categoria
de beneficiarios: aqueles que ndo fazem uso direto das areas envolvidas mas que
se beneficiam pela recuperacdo do patriménio em fungdo de seu valor histérico,
cultural, paisagistico. Tratava-se, portanto, de captar o valor de existéncia do
patrimdnio historico e cultural urbano. Dada a escassez de dados estatisticos e

informacgdes quantitativas fiaveis, optou-se por realizar uma pesquisa de valoracao
contingente para avaliar este ultimo beneficio.

O ESTUDO DE VALORAGAO CONTINGENTE

As fases de elaboragdo, organizacdo e realizagdo da pesquisa de campo
para a valoracédo contingente couberam a administradora Fernanda Gabriela
Feldman Borger, contando com o consultor norte-americano do BID, Robert

" para o detalhadamento da metodologia do calculo dos beneficios, ver as notas técnicas da UCG.
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Mitchell. Outro consultor, o econometrista Ted McConnell, da Universidade de
Maryland, prestou assessoria aos economistas/econometristas da equipe na parte
do tratamento econométrico dos dados, desde a montagem das diversas amostras
até a propria modelagem para estimar a disposi¢ao a pagar.

Para cada cidade participando do projeto, realizou-se uma pesquisa junto a
néo usuarios, além de uma pesquisa de ambito nacional efetuada em trés cidades
brasileiras nao diretamente envolvidas com o Programa - Niteréi (RJ), Fortaleza
(CE) e Campinas (SP). Relatamos aqui esta ultima e, a titulo de exemplo, a

pesquisa feita para Recife e Olinda por esta ter sido a que serviu de modelo para
aplicar as demais.

1. Pesquisa de campo especifica - Recife e Olinda

Os questionarios elaborados pela equipe central (UCG) apés varios testes
em grupos de foco (focus groups) foram aplicados pela TC/BR - Tecnologia e
Consultoria Brasileira SA, em outubro de 1998, em quatro municipios
pernambucanos: Recife, Olinda, Jaboatio da Serra e Paulista.

Foram utilizados dois questionarios distintos - "questionario-Recife” e
"questionario-Olinda" (em anexo). O primeiro apresentava todo o projeto de
recuperacgédo das areas histéricas para esta cidade e perguntava se o entrevistado
estava disposto a pagar pelas obras. Em seguida, apresentava o projeto de Olinda
e perguntava por qual projeto estaria o entrevistado mais interessado. Por sua
vez, o "questionario-Olinda" continha as mesmas questdes que o outro, porém
invertendo a ordem de apresentagao (apresentava primeiro o projeto de Olinda). O
objetivo de tal estratégia era evitar o viés de cenario.

A amostra foi definida em funcdo da renda familiar, assumindo-se a
hipétese - a pedido dos consultores internacionais - de que apenas as entrevistas
realizadas junto a familias de classe média poderiam ter validade. Desta forma, a
partir dos dados censitarios do IBGE, foi estabelecida uma amostra de 650
domicilios abrigando familias com renda no minimo igual a cinco salarios minimos,
sendo que 44 entrevistas foram anuladas, tendo entdao um conjunto total de
informagées validas de 606 entrevistas.
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Destas 606 entrevistas, 456 foram realizadas na cidade do Recife, 55 em
Olinda, 78 em Jaboatdo e 17 em Paulista, sendo as proporgdées de domicilio
visitados semelhantes as da populagéo alvo.

Estudou-se primeiramente a freqUéncia com a qual os entrevistados
visitavam (por lazer ou por razdées profissionais) os centros histéricos alvo dos
projetos. Os dados sdo apresentados na tabela a seguir, em funcdo do local de
residéncia do entrevistado.

TABELA 1
Freqiiéncia média de visita aos centros histéricos de Recife e Olinda
(n° de vezes nos ultimos trés meses, por cidade)

Recife Olinda Jaboatao Paulista
Centro Histoérico de Olinda 1,39 14,09 0,65 6,94
Bairro do Recife 5,05 4,82 2,14 12,71

FONTE: TC/BR, relatério Out/98.

Nos ultimos trés meses, a freqliéncia média de pessoas que foram ao
Centro Histérico de Olinda para trabalhar foi de 1,2 vez, enquanto foi de 2,1 vezes
no Bairro do Recife, cerca do dobro. Para passear (lazer), a freqiiéncia ao Bairro
do Recife foi maior do que ao Centro Histérico de Olinda: 2,58 vezes contra 1,1
vez, respectivamente. Somando-se as visitas, independentemente do motivo, a
freqiéncia média de visitas nos ultimos trés meses ao Bairro do Recife foi 4,9 e ao
Centro Historico de Olinda foi 2,6 vezes.

Nota-se ainda que as pessoas residentes em Olinda e Paulista
freqentaram mais o Centro Histérico de Olinda que os moradores de Recife e
Jaboatdo. Entretanto, o Bairro do Recife é freqlentado pelos moradores das
quatro cidades pesquisadas, destacando-se que os residentes de Paulista
apresentam uma freqliéncia superior. Este resultado deve-se ao grande nimero
de pessoas residentes em Paulista que vao ao Bairro do Recife para trabalhar.

Os valores oferecidos e suas porcentagens de aceitagdo sao apresentados

na tabela a seguir, bem como a percentagem de entrevistados que, além de
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responderem afirmativamente ao projeto, concordaram em assinar um termo
formal de compromisso da contribuicdo'.

TABELA 2
Valores Oferecidos

VALOF total de n° de entrev. n° de entrev. que % de entrevistados
(R$) entrevistados que aceitam('y) assinam - aceitando que assinam

2 120 63 48 76,2
52,5 40,0

7 120 44 35 79,5
36,7 29,2

16 123 37 20 54,1
30,1 16,3

48 122 14 9 64,3
11,5 7,4

75 121 9 4 44,4
7.4 3,3

TOTAL 606 167 116 69,5
27,6 19,1

FONTE: TC/BR, relat6rio Out/98.

Observa-se que mais da metade da amostra (51%) aceita pagar o primeiro
valor oferecido (R$ 2,00), caindo este resultado quando submetido a assinatura
(40%). Dos 167 entrevistados que aceitaram pagar pelo projeto, 30% recusaram
assinar. Os motivos alegados foram: ndo querer se comprometer (35%);
possibilidade da assinatura acarretar problemas (31%); falta de credibilidade no
governo (17%); falta de credibilidade no érgéo de pesquisa (3%).

Os motivos da concordancia levantados foram: preocupagdo com a
preservagdo do patriménio histérico (46%); interesse pelo projeto (30%),
considerar o valor da taxa razoavel (7%).

Finalmente, as principais causas da recusa em pagar foram: obrigagdo do
Governo e nao dos particulares (32%); ja paga impostos (26%); problemas

2 E muito comum, nas pesquisas de valoragdo contingente, perguntar aos respondentes se
aceitam assinar um cartdo/documento que descreve a resposta que acabaram de dar quanto a
sua disposicdo a pagar. Pode-se entdo trabalhar com todos os questionarios ou, numa analise
mais fina, optar por considerar apenas os questionarios nos quais o entrevistado aceitou assinar.
Vé-se que se trata de algum recurso que, se por um lado oferece um maior grau de confianca na
resposta - por representar um compromisso formal por parte do entrevistado - por outro lado
restringe enormemente a quantidade de questionarios entdo considerados "validos".
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financeiros particulares (13%); valor da taxa excessivo (8%); interesse pelo projeto
mas nao aceita pagar (8%).

Em relagdo a coeréncia das respostas, apenas as respostas dos
entrevistados de Recife apresentam um decréscimo regular da aceitagdo em
funcdo do aumento dos valores oferecidos, conforme mostrado na tabela a seguir.
Este fendmeno foi atribuido a influéncia do tamanho das diversas amostras (maior
amostra em Recife enquanto as amostras nas demais cidades foram
excessivamente pequenas).

TABELA 3
Aceitacao de acordo com os valores oferecidos
(%, por cidade)
% de entrevistados que aceitam pagar

VALOF (R$) Paulista Olinda Recife Jaboatio
2 20,0 41,7 57,3 429
7 0,0 50,0 39,1 25,0
16 100,0 20,0 32,3 18,8
48 0,0 18,2 12,2 5,6
75 25,0 0,0 7.9 7.1

FONTE: TC/BR, relatorio Out/98.

Quanto a preferéncia por um ou outro projeto, nota-se, conforme a tabela a
seguir, que a maioria dos entrevistados residentes em Recife (60%) e em
Jaboatédo (72%) prefere que seja realizado o projeto de Recife, enquanto a maioria
dos moradores de Olinda (80%) e de Paulista (71%) prefere o projeto de Olinda,
confirmando assim a hipétese de uma preferéncia pelo projeto envolvendo a
cidade mais préxima geograficamente.

TABELA 4
Preferéncia por projeto
(%, por cidade)
% dos entrevistados por preferéncia

Preferéncia por... Recife Olinda Jaboatao Paulista TOTAL

Recife 60,1 7,3 71,8 17,6 55,6
Olinda 23,2 80,0 17,9 70,6 29,0
sem preferéncia 15,8 12,7 9,0 11,8 14,5
nenhuma 0,9 0,0 1,3 0,0 0,8

FONTE: TC/BR, relatério Out/98.
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O resultado extremamente favoravel ao projeto de Recife (coluna "Total",
55,6%) decorreu provaveimente do peso muito maior dos entrevistados residentes
em Recife na amostra.

Os motivos levantados com maior frequéncia pelos entrevistados para
explicar a preferéncia foram: ser o lugar onde mora (40%); ser patriménio histérico
mundial (12%). Dez porcento dos entrevistados disseram que ambos séo
importantes.

A préxima tabela revela o grau de aceitagdo do projeto em funcéo da renda:
este aumenta a cada intervalo de renda com excecdo do Uultimo, menos
representado na amostra.

TABELAS
Aceitacdo de acordo com a faixa de renda do entrevistado
intervalo de n° de entrev. % de entrev. que % de entrev. aceitando
Renda (R$) % aceitam que assinam
até 1.300 159 26,2 24,5 71,8
de 1.301a21.950 116 19,1 25,0 69,0
de 1.951a2.600 123 20,3 26,0 68,8
de 2.601a4.420 107 17,7 34,6 81,1
acima de 4.421 101 16,7 29,7 53,3

TOTAL 606

FONTE: TC/BR, relatério Qut/98.

Para determinar o valor da disposicao a pagar, utilizou-se da valoragéo
contingente de referendum: perguntou-se aos 606 entrevistados (com renda
superior a cinco salarios minimos e que possuissem telefone) se aceitavam pagar
um determinado valor, uma Unica vez, através da conta telefénica, para usufruirem
dos beneficios resultantes da execug¢do das obras. O valor da DAP foi estimado
trés vezes: pelo método nao paramétrico de Turnbull (tipo @) e pelos modelos
Logit e Probit, transformando a variavel preco (VALOF) em semi-log (logaritmo
natural da variavel, chamada aqui In[VALOF], tipos ® e ®, modelos 1 a6 e 13 a
18) ou trabalhando com o logaritmo da relagdo entre a renda e o prego (logaritmo
natural da relacdo entre renda e preco, In[(renda - prego)/preco] chamada aqui

IN[RVALOF], tipos ® e ®, modelos 7 a 12 e 19 a 24). Finalmente, apresentamos
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uma estimacgao feita a partir de modelos truncados em zero (tipo ®, modelos 25 a
27).

1] DAP via Turnbull

As tabelas a seguir expdem os resultados da pesquisa aplicados no modelo
para se estimar o valor da DAP:

TABELA Turnbuil-1
Resultados da pesquisa: todas as entrevistas

VALOF (R$) n°® de entrevistados resposta NAO resposta SIM
%

2 120 57 63 53

7 120 76 44 37

16 123 86 37 30

48 122 108 14 11

75 121 112 9 7
TOTAL 606 439 167

FONTE: TC/BR, relatério Out/98.

TABELA Turnbuli-2

Resultados da pesquisa: "questionario-Recife”
VALOF (R9) n° de entrevistados resposta NAO resposta SIM
%

2 61 24 37 61

7 60 38 22 37

16 60 40 20 33

48 64 59 5 8

75 63 58 5 8
TOTAL 308 219 89

FONTE: TC/BR, relatério Out/98.
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TABELA Turnbull-3

Resultados da pesquisa: "questionario-Olinda”

VALOF (R$) n°® de entrevistados resposta NAO resposta SIM

%
2 59 33 26 44
7 60 38 22 37
16 63 46 17 27
48 58 49 9 16
75 58 54 4 7

TOTAL 298 220 78

FONTE: TC/BR, relatério Out/98.

TABELA Turnbull-4

Estimativa da disposigao a pagar

pesquisa n° entrev. valor DAP erro padrao
(R$ por familia)
todos os quest. 606 11,27 1,21
quest.-Recife 308 10,69 1,55
quest.-Olinda 298 11,97 1,87

FONTE: TC/BR, relatério Out/98.

O valor estimado médio geral da disposicdo a pagar pelas obras de

recuperagdo do patriménio histérico de Recife e Olinda &, como se vé, de R$

11,27 por familia.

Percebe-se que, no caso do "questionario-Olinda", o menor valor oferecido

ndo alcanca a metade de respostas positivas, o que acarreta um valor estimado
da DAP para este caso (R$ 11,97) maior que no caso de Recife (R$ 10,69).
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DAP via Logit - modelo In(VAL OF)

todos os questionarios:

modelo1: AV = o + B4 RENDA + B,In(VALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiar em R$
In(VALOF): logaritmo natural do prego

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante 0,401 0,237 0,091

RENDA 0,00014 0,000058 0,017 2.574,00
In(VALOF) -0,696 0,080 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 3,13 por familia, desvio padréao 1,07

modelo2: AV = o + psCONTR + B, RENDA + Bs3In(VALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
CONTR: variavel binaria referente a contribuigcéo financeira ja
realizada pelo entrevistado para alguma instituicao
no ano anterior ao da pesquisa (0=NAO, 1=SIM)
RENDA: renda familiar em R$
In(VALOFY): logaritmo natural do preco

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante 0,260 0,244 0,287

CONTR 0,554 0,204 0,007 0,44

RENDA 0,00010 0,000059 0,080 2.574,00
In(VALOF) -0,707 0,081 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 3,38 por familia, desvio padrao 1,83
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"questionario-Recife":

modelo 3: AV = o + B RENDA + B, In(VALOF)

sendo A V: medida de alteracdo do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiar em R$
In(VALOF): logaritmo natural do preco

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante 0,789 0,338 0,019

RENDA 0,00013 0,000083 0,108 2.490,00
In(VALOF) -0,818 0,116 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 4,09 por familia, desvio padrao 1,14

modelo4: AV = o + B;INTCONT + B, RENDA + BsIn(VALOF)

sendo A V: medida de alteracédo do bem estar com e sem projeto
INTCONT: grau de interesse na continuidade das obras
(1=muito interessado, 2=ndo muito interessado,
3=pouco interessado, 4=nao interessado)
RENDA: renda familiar em R$
In(VALOF): logaritmo natural do prego

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante 1,327 0,462 0,004
INTCONT -0,404 0,233 0,083 1,36
RENDA 0,00012 0,000084 0,150 2.490,00
In(VALOF) -0,810 0,117 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 4,17 por familia, desvio padrao 1,96
(note-se estimativas negativas neste modelo).
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"questionario-Olinda":

modelo5: AV = o + p; RENDA + B, In(VALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiar em R$
In(VALOF): logaritmo natural do preco

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante 0,003 0,338 0,992

RENDA 0,00014 0,000081 0,072 2.662,00
In(VALOF) -0,574 0,112 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 2,16 por familia, desvio padrao 0,97

modelo 6: AV = o + B4 NUMRES + B2In(RENDA) + Bs3In(VALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
NUMRES: namero de residentes no domicilio
In(RENDA): logaritmo natural da renda familiar
In(VALOF): logaritmo natural do preco

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -3,044 1,677 0,069
NUMRES -0,178 0,094 0,057 4,20
In(RENDA) 0,540 0,227 0,017 7,68
In(VALOF) -0,570 0,113 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 2,40 por familia, desvio padréo 1,93
(note-se estimativas negativas neste modelo).
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DAP via Logit - modelo in(RVALOF)

todos os questionarios:

modelo7: AV = o + 31 RENDA + B In(RVALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiarem R$
In(RVALOF): logaritmo natural da relagao:

RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -4,257 0,421 0,000
RENDA -0,00012 0,000061 0,050 2.574,00
In(RVALOF) 0,697 0,080 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 3,21 por familia, desvio padrao 1,14

modelo 8: AV = o + B4 VISIT + p,RENDA + B3 In(RVALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
VISIT: variavel binaria sobre visitas aos centros historicos de
Recife e Olinda efetuadas nos ultimos trés meses
(0O=nao visitou, 1=visitou)
RENDA: renda familiar em R$
In(RVALOF): logaritmo natural da relacao

RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -4,483 0,452 0,000
VISIT 0,336 0,225 0,136 0,71
RENDA -0,00013 0,000062 0,035 2.574,00
In(RVALOF) 0,700 0,080 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 3,28 por familia, desvio padrao 1,32
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@ "questionario-Recife":

modelo9: AV = o + 41 RENDA + B2 In(RVALOF)

sendo A V: medida de alteracao do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiar em R$
In(RVALOF): logaritmo natural da relacao

RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -4,627 0,603 0,000
RENDA -0,00017 0,000089 0,059 2.490,00
In(RVALOF) 0,809 0,115 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 4,13 por familia, desvio padrao 1,29

modelo 10: AV = o + B4 VISITOL + B, RENDA + B3 In(RVALOF)
sendo A V: medida de alteracdo do bem estar com e sem projeto
VISITOL: n° de visitas ao Centro Histérico de Olinda nos
ultimos trés meses
RENDA: renda familiar em R$
In(RVALOF): logaritmo natural da relagao

RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -4,636 0,616 0,000
VISITOL -0,113 0,057 0,047 1,97
RENDA -0,00016 0,000089 0,073 2.490,00
In(RVALOF) 0,831 0,118 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 4,43 por familia, desvio padrao 1,89
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"questionario-Olinda":

modelo 11: AV = a + p; RENDA + B, In(RVALOF)

sendo A V: medida de alteracdo do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiar em R$

In(RVALOF): logaritmo natural da relacao
RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value valor medio
constante -3,898 0,595 0,000
RENDA -0,000068 0,000085 0,424 2.662,00
In(RVALOF) 0,586 0,112 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 2,27 por familia, desvio padrao 0,98

modelo 12: AV = o + 1 NUMRES + B; In(RVALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
NUMRES: numero de residentes no domicilio
In(RVALOF): logaritmo natural da relagao

RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -3,221 0,679 0,000
NUMRES -0,181 0,091 0,047 4,20
In(RVALOF) 0,563 0,107 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 2,38 por familia, desvio padrao 1,73
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DAP via Probit - modelo in(VALOF)

todos os questionarios:

modelo 13: AV = o + B4 RENDA + B;In(VALOF)

sendo A V: medida de alteracdo do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiar em R$
In(VALOF): logaritmo natural do preco

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante 0,237 0,144 0,010

RENDA 0,000082 0,000034 0,016 2.574,00
In(VALOF) -0,415 0,046 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 3,11 por familia, desvio padrao 1,06

modelo 14: AV = o + B4 CONTR + B2 RENDA + B;In(VALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
CONTR: variavel binaria referente a contribuicao financeira ja
realizada pelo entrevistado para alguma instituicao
no ano anterior ao da pesquisa (0=NAO, 1=SIM)
RENDA: renda familiar em R$
In(VALOF): logaritmo natural do preco

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante 0,156 - 0,147 0,288

CONTR 0,336 0,120 0,005 0,44

RENDA 0,000061 0,000035 0,084 2.574,00
In(VALOF) -0,424 0,046 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 3,37 por familia, desvio padrao 1,82
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"questionario-Recife":

modelo 15: AV = o + B1 RENDA + B.In(VALOF)

sendo A V: medida de alteracdo do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiar em R$
In(VALOF): logaritmo natural do prego

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante 0,469 0,204 0,022

RENDA 0,000080 0,000049 0,103 2.490,00
In(VALOF) -0,487 0,065 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 4,09 por familia, desvio padrao 1,15

modelo 16: AV = o + (31 INTCONT + B, RENDA + B3 In(VALOF)

sendo A V: medida de alteracdo do bem estar com e sem projeto
INTCONT: grau de interesse na continuidade das obras
(1=muito interessado, 2=ndo muito interessado,
3=pouco interessado, 4=néo interessado)
RENDA: renda familiar em R$
In(VALOF): logaritmo natural do prego

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante 0,770 0,273 0,005
INTCONT -0,225 0,133 0,091 1,36
RENDA 0,000071 0,000050 0,154 2.490,00
In(VALOF) -0,480 0,066 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 4,15 por familia, desvio padrao 1,85
(note-se estimativas negativas neste modelo).
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"questionario-Olinda":

modelo 17: AV = a + B4 RENDA + B, In(VALOF)

sendo A V: medida de alteragao do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiar em R$
In(VALOF): logaritmo natural do prego

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -0,002 0,205 0,991

RENDA 0,000086 0,000048 0,072 2.662,00
In(VALOF) -0,343 0,065 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 2,11 por familia, desvio padraoc 0,93

modelo 18: AV = o + B; NUMRES + ,In(RENDA) + B;In(VALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
NUMRES: namero de residentes no domicilio
In(RENDA): logaritmo natural da renda familiar
In(VALOF): logaritmo natural do preco

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -1,829 0,983 0,063
NUMRES -0,111 0,054 0,041 4,20
In(RENDA) 0,326 0,133 0,014 7,68
In(VALOF) -0,344 0,066 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 2,39 por familia, desvio padrao 1,97
(note-se estimativas negativas neste modelo).
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DAP via Probit - modelo In(RVALOF)

todos os questionarios:

modelo19: AV = o + B RENDA + B In(RVALOF)

sendo A V: medida de alteracdo do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiar em R$
In(RVALOF): logaritmo natural da relacgéo:

RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value  valor médio
constante -2,541 0,235 0,000
RENDA -0,000072  0,000036 0,045 2.574,00
In(RVALOF) 0,416 0,046 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 3,18 por familia, desvio padrao 1,12

modelo 20: AV = o + B4 VISIT + B, RENDA + p; In(RVALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
VISIT: variavel binaria sobre visitas aos centros historicos de
Recife e Olinda efetuadas nos ultimos trés meses
(0=nao visitou, 1=visitou)
RENDA: renda familiar em R$
In(RVALOF): logaritmo natural da relagao

RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -2,680 0,253 0,000
VISIT 0,202 0,131 0,124 0,71
RENDA -0,000078  0,000036 0,032 2.574,00
In(RVALOF) 0,418 0,046 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 3,25 por familia, desvio padrdo 1,31
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"questionario-Recife":

modelo 21: AV = o + B; RENDA + B, In(RVALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiar em R$
In{(RVALOF): logaritmo natural da relagao

RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -2,744 0,330 0,000
RENDA -0,00010 0,000053 0,054 2.490,00
In(RVALOF) 0,480 0,064 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 4,10 por familia, desvio padrao 1,26

modelo 22: AV = o + B4 VISITOL + B, RENDA + B3 In(RVALOF)
sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
VISITOL.: n° de visitas ao Centro Histérico de Olinda nos
altimos trés meses
RENDA: renda familiar em R$
In(RVALOF): logaritmo natural da relagédo

RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -2,740 0,337 0,000
VISITOL -0,068 0,033 0,043 1,97
RENDA -0,000098  0,000053 0,062 2.490,00
In(RVALOF) 0,493 0,066 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 4,40 por familia, desvio padrao 1,84
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"questionario-Olinda":

modelo 23: AV = o + B1RENDA + B2 In(RVALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
RENDA: renda familiar em R$

In(RVALOF): logaritmo natural da relagdo
RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -2,335 0,336 0,000
RENDA -0,000041 0,000050 0,408 2.662,00
In(RVALOF) 0,351 - 0,065 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 2,24 por familia, desvio padréo 0,96

modelo 24: AV = o + B NUMRES + B, In(RVALOF)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
NUMRES: namero de residentes no domicilio
In(RVALOF): logaritmo natural da relagéao

RENDA - VALOF

VALOF
variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -1,930 0,387 0,000
NUMRES -0,113 0,053 0,033 4,20
In(RVALOF) 0,339 0,062 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 2,36 por familia, desvio padréao 1,74
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(6] Modelos truncados

Ao se estimar o valor da disposicdo a pagar pelas obras de Recife e Olinda
através dos modelos semi-log, deparou-se com estimativas negativas: as pessoas
gostariam de receber uma compensacdo pelas obras. Esta situacdo ¢é
evidentemente inconsistente com a realidade. As estimativas dos modelos lineares
ajustados apresentaram uma quantidade conseqiiente de valores negativos, a
ponto de se obter algumas vezes uma média negativa também. Para resolver este
problema, a UCG propés truncar as estimativas da disposicéo a pagar em zero, de
modo a prevenir o caiculo da média das estimativas utilizando nameros negativos.
Estimou-se entdo novamente o valor da disposi¢do a pagar a partir dos modelos 4,
6, 16 e 18, truncando as estimativas negativas em zero.

Apresentamos trés modelos lineares Logit truncados em zero:

® todos os questionarios:

modelo 25: AV = o + B4 PREOC + B, RENDA + B3 VALOF

sendo A V: medida de alteracao do bem estar com e sem projeto
PREOC: grau de preocupacdo com a preservacao do
patriménio histérico(1=nao se preocupa, 2=pouco
preocupado, 3=preocupado, 4=muito preocupado,
S=extremamente preocupado)
RENDA: renda familiar em R$
VALOF: preco - valor oferecido em R$

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -1,458 0,363 0,000

PREOC 0,331 0,094 0,000 3,27

RENDA 0,00010 0,000058 0,078 2.574

VALOF -0,038 0,005 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 2,86 por familia, desvio padrao 5,36
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"questionario-Recife™:

modelo 26: AV =q + B¢ INTCONT + p VISITOL
+ ps RENDA + 4 VALOF

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto

INTCONT: grau de interesse na continuidade das obras
(1=muito interessado, 2=nao muito interessado,
3=pouco interessado, 4=nao interessado)

VISITOL.: n° de visitas ao Centro Histérico de Olinda nos
ultimos trés meses

RENDA: renda familiar em R$

VALOF: preco - valor oferecido em R$

variavel Coef. erro-p. P-value  valor médio
constante 0,434 0,413 0,293
INTCONT -0,383 0,233 0,099 1,36
VISITOL -0,107 0,058 0,062 1,97
RENDA 0,00011 0,000084 0,175 2.490,00
VALOF -0,044 0,007 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 4,88 por familia, desvio padrao 4,93

"questionario-Olinda":

modelo 27: AV = o + 34 PREOC + B2 RENDA + pB; VALOF

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
PREOC: grau de preocupagado com a preservacao do
patrimoénio histérico(1=nao se preocupa, 2=pouco
preocupado, 3=preocupado, 4=muito preocupado,
5=extremamente preocupado)
RENDA: renda familiar em R$
VALOF: preco - valor oferecido em R$

variavel Coef. erro-p. P-value  valor médio
constante -2,096 0,538 0,000

PREOC 0,456 0,140 0,001 3,30

RENDA 0,00012 0,000082 0,137 2.662,00

VALOF -0,038 0,007 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 2,97 por familia, desvio padrao 6,33
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Comparacdo das estimativas

A tabela a seguir apresenta os resultados das diversas estimativas obtidas
segundo os modelos diferentes, de modo organizado.

TABELA 6
Valor da_disposic¢&o a pagar: resultados dos diversos modelos

VALOR MEDIANO DA DAP (R$ por familia)

todos os quest. quest.-Recife quest.-Olinda
MODELOS nimero média desvio p. média desvio p. média desvio p.

Modelos Basicos

Logit, In(VALOF) 1,35 3,13 1,07 4,09 1,14 2,16 0,97
Probit, In(VALOF) 13,715,177 3,11 1,06 4,09 1,15 2,11 0,93
Logit, IN(RVALOF) 79,11 3,21 1,14 413 1,29 2,27 0,98
Probit, In(RVALOF)19,21,23 3,18 1,12 4,10 1,26 2,24 0,96
Melhores Modelos

Logit truncado em O,

linear em VALOF 25,2627 2,86 5,36 4,88 4,93 2,97 6,33
Logit, In(VALOF) 246 3,38 1,83 417 1,96 2.,40* 1,93
Probit, In(VALOF) 14,16,18 3,37 1,82 4.15* 1,85 2,39* 1,97
Logit, InN(RVALOF) 8,170,712 3,28 1,32 443 1,89 2,38 1,73
Probit, IN(RVALOF)20,22,24 3,25 1,31 4,40 1,84 2,36 1,74

Turnbull (valor médio) 11,27 1,21 10,69 1,55 11,97 1,87

FONTE: TC/BR, relatério Out/98.
* possui estimativas negativas.

Percebe-se por esta tabela que, com excegcdo da estimativa obtida pelo

método de Turnbull™®

, as estimativas da disposicdo a pagar sdo semelhantes tanto
pelos modelos semi-log quanto nos modelos trabalhando com a relacdo do prego

bid com a renda, enquanto as primeiras tendem a ser maiores que as segundas.

DAP em funcdo do compromisso assinado

Utilizou-se também o banco de dados da pesquisa tomando como variavel
indicativa da aceitacdo ndo mais a resposta SIM/NAO mas sim a variavel

® Este valor é mais elevado que as demais estimativas. Deve-se lembrar que o método de
Turnbull faz referéncia ao valor médio da estimativa - influenciado, portanto, pelos valores
extremos - enquanto que os outros valores estimados se referem a mediana.
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ASSINA/NAO ASSINA o cartao de compromisso por escrito em contribuir (ver nota
de rodapé 12 neste capitulo). Esta varidvel pode ser considerada com sendo a
verdadeira varidvel de aceitacdo do projeto dado que assume o valor 1 quando o
entrevistado aceitou pagar pelas obras de recuperagdo e assinou 0 compromisso
formal confirmando sua resposta. Por este motivo, embora a percentagem de
entrevistados que assinaram ndo tenha passado de 40% (ver a pendltima coluna
da tabela 2), considerou-se relevante trabalhar com esta variavel.

Foram considerados todos os questionarios (©), sendo impossivel
desagregar para ajustar modelos especificos para os questiondrios "tipo Recife” e
"tipo Olinda" em separado.

modelo 28: AV = o + B1INTCONT + B> RENDA + B;In(VALOF,ASSINA)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
INTCONT: grau de interesse na continuidade das obras
(1=muito interessado, 2=nao muito interessado,
3=pouco interessado, 4=ndo interessado)
RENDA: renda familiar em R$
iIn(VALOF,ASSINA): logaritmo natural do preco

variavel Coef. erro-p. P-value valor médio
constante -2,335 0,336 0,000
RENDA -0,000041 0,000050 0,408 2.662,00
In(VALOF ASS.) 0,351 0,065 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 2,24 por familia, desvio padrao 0,96

Este modelo apresentou estimativas negativas. Quando truncado em zero,
tem um valor médio de R$ 1,90 por familia, com um desvio padrdo de 0,76.

modelo 29: AV = o + B1INTCONT + B2 RENDA + B3 In(RVALOF,ASS.)

sendo A V: medida de alteragdo do bem estar com e sem projeto
INTCONT: grau de interesse na continuidade das obras
(1=muito interessado, 2=ndo muito interessado,
3=pouco interessado, 4=néao interessado)
RENDA: renda familiar em R$
In(RVALOF,ASS.): logaritmo natural da relagao

RENDA - VALOF
VALOF
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variavel Coef. erro-p. P-value valor médio

constante -3,937 0,579 0,000
INTCONT -0,898 0,247 0,000 1,36
RENDA -0,000017 0,000072 0,017 2,574,00
In(RVALOF) 0,764 0,094 0,000

Valor médio estimado da DAP: R$ 1,78 por familia, desvio padrao 0,94

Ambos esses modelos foram rodados com 604 observagdes (excuiu-se 0s
questionarios em que a variavel INTCONT assumia o valor zero, "NAO SABE").

Comparando estes resultados com aqueles obtidos a partir da variavel
ACEITA/NAO ACEITA, percebe-se uma nitida diminuicdo do valor da disposi¢éo a
pagar, por volta de 40%, resultado este que & bastante comum neste tipo de
pesquisa.

2.  Pesquisa de campo nacional™

Para captar o valor atribuido pela sociedade brasileira a recuperagcéo e
preservacdo de prédios/sitios selecionados nas sete cidades participando do
Programa, foi feita uma pesquisa de valoracdo contingente em trés cidades -
Campinas, Niterdi, Fortaleza - entre os meses de agosto e outubro de 1998. Essas
cidades foram selecionadas em virtude de dois aspectos essenciais: 1) séo
cidades tradicionalmente consultadas em pesquisas mercadolégicas por serem
representativas das diversas facetas da populacdo brasileira urbana como um
todo; 2) ndo eram previstas obras ou investimentos do Programa nesta cidade.
Este dltimo ponto permitia que os entrevistados avaliassem o projeto
independentemente dos possiveis beneficios diretos do uso dos bens/servicos
envolvidos no mesmo. O propédsito era exatamente estimar uma proxy do valor de
existéncia do patriménio histérico.

O questionario - em anexo - contava com trés partes: 1) a descricdo do bem
sendo avaliado e a circunstancia hipotética sob a qual esta disponivel (exposicao

dos cenarios), 2) a questdo que extrai a disposicdo a pagar seguida da

% Ver o relatorio final da pesquisa elaborado por Fernanda G. Feldman Borger pela UCG.
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identificacdo dos motivos do entrevistado para a rejeicdo/aceitacdo da mudanca
proposta; e, 3) caracteristicas do entrevistado (idade, renda, educacéo, sexo efc.).

A pergunta sobre a disposicdo a pagar seguiu 0 modelo referendum, com
critério de pagamento Gnico, sendo o veiculo de pagamente a conta telefénica.
Foram estabelecidos cinco valores diferentes (bid prices) aleatoriamente
propostos aos entrevistados.

A amostra foi montada a partir dos Censos Demograficos para ser
constituida por pelo menos 600 familias com renda igual ou superior a cinco
saldrios minimos residentes em setores urbanos "normais" (ndo favelas).

Quanto as caracteristicas dos elementos da amostra, constatou-se os
seguintes resultados descritivos: a maioria dos "chefes de familia” entrevistados é
composta por mulheres (51%) e pessoas casadas (72%). A idade média é 45
anos. Dois tergos tém pelo menos o segundo grau de instrugdo (37% com curso
superior completo). Quanto a ocupacgao, 23% sao autbnomos ou possuem negocio
préprio, 17% sao aposentados/pensionistas, 15% sao funcionarios publicos. O
numero médio de moradores no domicilio € 3,8. A renda familiar média observada
foi de 19,3 SMs, sendo que 30% dos entrevistados possuiam renda superior a 20
SMs.

De cada dez entrevistados, oito ja ouviram falar em projetos de recdperagéo
do patriménio histérico, apesar de apenas 31% terem visitado os correspondentes
locais apés alguma recuperagéo.

A maior preocupacdo dos entrevistados em relagdo ao futuro do pais diz
respeito ao desemprego (74% de "EXTREMAMENTE PREOCUPADOQ"). A seguir,
com a resposta "MUITO PREOCUPADQ", vem a criminalidade urbana, a polui¢céo
da agual/ar e a educagao dos filhos. Quanto a preservacéo do patriménio histérico,
a maioria dos entrevistados declarou-se apenas "PREOCUPADA". Considerando-
se 0 grau de escolaridade, esta distribuicdo ndo se altera. O mesmo acontece
quando se considera as entrevistas de individuos com renda entre 6 e 10 SMs ou
acima de 30 SMs. No entanto, nota-se uma preocupacéao diferente em relagédo ao
desemprego no grupo dos entrevistados com curso superior completo
(declararam-se majoritariamente "MUITO PREOCUPADOS" em vez de
"EXTREMAMENTE PREOCUPADOS").
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Dentre os sete projetos apresentados, os entrevistados escolheram
preferencialmente os de Rio de Janeiro, Ouro Preto e Salvador, sendo o de Ouro
Preto simultaneamente o mais citado e o preferido, conforme mostrado nos
graficos 1 e 2, a seguir. Percebe-se a diferenca significativa entre a "celebridade"
dos locais intuitivamente relacionados com o patrimoénio histérico e a preferéncia
pessoal expressa aqui.

GRAFICO NACIONAL-1

PROJETO MAIS CITADO (% das respostas)

1
Cidades

QOuro Preto @ Salvador ] Rio de Janeiro 1 Olinda s Recife g Sdo Luis g S3o Paulo
FONTE: relatorio final UCG.

GRAFICO NACIONAL-2

PROJETO PREFERIDO (% das respostas)

Cidades

= Ouro Preto @ Salvador [J Rio de Janeiro £1Qlinda m Recife 8 Sao Luis @ Sao Paulo

FONTE: relatério final UCG.

A tabela a seguir revela a distribuicdo da aceitacdo do projeto pelos
entrevistados em funcao do valor oferecido.
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TABELA NACIONAL-1
Distribuicdo da disposicao a pagar por valor oferecido

n° de entrev. n° de entrevistados

% de entrevistados

VALOF tota_l de que aceitam que ass_inam o aceitando pagar que
(R$) entrevistados pagar % cartao % assinam o cartio
5 127 61 40 65,57
48,03 31,60
10 126 37 22 59,46
29,37 17,46
40 126 34 14 41,18
26,98 11,11
75 126 19 9 47,37
15,08 7,14
100 125 17 6 35,29
13,60 4,80
TOTAL 630 168 91 54,17
26,67 14,44

FONTE: relatério final UCG.

A primeira constatacdo a se fazer é que, considerando o resultado geral -
sem distingdo de valores oferecidos - a maioria dos entrevistados rejeita o projeto
(73,33%). O principal motivo alegado é que uma tal tarefa constitui uma
"OBRIGACAO DO GOVERNO" (40% das respostas). Outros 14% dos
entrevistados alegaram "PROBLEMAS FINANCEIROS" para recusar e 13%.
julgaram ja estar "PAGANDO MUITOS IMPOSTOS". Em compensag¢éo, o maior
motivo citado para justificar a aceitacdo foi a "PREOCUPACAO COM A
PRESERVACAO DO PATRIMONIO".

Dentre os entrevistados que se declararam dispostos a pagar pelo projeto,
54,17% aceitaram firmar o compromisso e assinaram o termo escrito. Dos cerca
de 46% dos entrevistados que se recusaram a assinar, a maioria justificou dizendo
"NAO QUERER SE COMPROMETER" (40% das respostas). Em segundo lugar
(38%), foi citada a "FALTA DE CREDIBILIDADE DO GOVERNO". Em termos de
local da pesquisa, constata-se que os entrevistados de Campinas aceitaram mais
o projeto (32% de dispostos a pagar), tendo no entanto a menor percentagem de
entrevistados aceitando assinar o compromisso formal. Os graficos a seguir
(Nacional-3 e Nacional-4) resumem as informag6es por municipio pesquisado.
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GRAFICO NACIONAL-3

S 4 DISTRIBUIGAODAACEITAGAO (% por municipio)
100 -
) - 77 75
" ,
40 2
20 -
Campinas Niteréi Fortaleza

FONTE: relatério final UCG.

GRAFICO NACIONAL-4

Dassina ENTREVISTADOS QUE ACEITAM O PROJETO:
. . assinam/nao assinam (%)
g ndo assina
100 87 86
80 -
60
40 -
20
0 A ; ;
Campinas Niterdi Fortaleza

FONTE: relatério final UCG.

As variaveis' caracteristicas dos entrevistados selecionadas para a

montagem do modelo foram:

@ sexo do enftrevistado: notou-se que os homens foram mais propensos a

aceitar pagar o valor de R$ 100 do que as mulheres (19% contra 9%) mas nao ha

® Foram realizados testes de diferencas entre proporcdes de modo a considerar essas
caracteristicas e ndo o valor oferecido, recorrendo & estatistica qui-quadrado, com nivel de

significancia de 5%.



diferenca significativa entre os sexos no tocante aos demais valores (valor de
prova 0,54).

@ faixa de idade do entrevistado: tampouco foram constatadas diferengas
significativas (de 19 a 29 anos: 30% de aceitacéo; de 30 a 39 anos: 28%; de 40 a
49 anos: 23%; de 50 a 59 anos:25%; e, de 60 a 65%: 33%). Levando-se em conta
o valor oferecido, os extremos etarios (primeira faixa - dos mais jovens - e Ultima
faixa - dos mais velhos) sdo os com maior disposi¢cdo a pagar o menor valor (valor
de prova 0,434).

® estado civil do entrevistado: sem diferengas significativas (solteiros: 30% de
aceitacdo; casados: 27%; vitvos: 21%; e, divorciados: 25%) valor de prova 0,805.
Apenas se observou que os solteiros parecem mais dispostos a pagar R$ 100 do
que os casados (27% contra 15%).

@ nivel de escolaridade do entrevistado: os entrevistados com nivel de
instrucdo superior completo estdo mais dispostos a pagar do que os demais
(hipotese nula de nao haver diferencas foi rejeitada, valor de prova 0,052).

® renda familiar mensal: no geral, percebe-se que os entrevistados com maior
renda estdo mais dispostos a pagar (valor de prova 0,046). Aqueles com renda
superior a cinco salarios minimos reveleram-se indiferentes ao valor oferecido,
além de constituir o grupo de maior disposicdo a pagar (VALOF R$ 5: 60% de
aceitacdo; R$ 10: 38%; R$ 40: 63%; R$ 75:47%; e, R$ 100:25%).

® categoria da ocupagéo do entrevistado: o assalariado com carteira assinada
esta mais disposto a pagar enquanto as donas-de-casa revelaram-se menos
dispostas (valor de prova 0,015).

@ contribuicdo financeira realizada no ano anterior para instituigcbes: os
entrevistados que ja contribuem financeiramente para alguma instituicdo revelam-
se nitidamente mais propensos a pagar do que os que ndo contribuiram (valor de
prova 0,001).

conhecimento anterior a respeito de projefos para a recuperagdo do
patriménio historico: a disposicdo a pagar ndo é significativamente afetada pelo
conhecimento do entrevistado relativo a projetos de recuperacdo de patriménio
histérico (valor de prova 0,387).
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©) preocupagdo do entrevistado com a preservagdo do patrimbnio: o0s
entrevistados respondendo com um grau pelo menos MEDIO de preocupagéo com

a preservacao do patrimbnio estdo significativamente mais dispostos a pagar
(valor de prova 0,007).

Em suma, pode-se caracterizar o individuo mais disposto a pagar como
sendo um assalariado, com um nivel elevado de escolaridade, que ja contribuiu
financeiramente para algum tipo de instituicdo, dispondo de renda maior que cinco
salarios minimos e com uma certa preocupag¢do com o patrimdnio histérico,
independentemente do sexo, da idade, do estado civil e de ter ou ndo ouvido fair
em questbes relacionadas a preservacao do patriménio historico

Para determinar o valor da disposicdo a pagar, utilizamos os modelos
paramétricos Logit e Probit tais como retomados por HAAB & MCCONNELL
(1997b, 1998b, 1999), a saber, as formas originais de Logit e Probit sao
transformadas para estimar os parametros das varidveis explicativas que definem
a parcela da renda que os individuos estéo dispostos a pagar pela recuperagéo do
patrimonio historico. Ap6s isto, o valor da disposi¢ao a pagar € estimado, portanto,
através do produto desta parcela estimada com a renda média da populagdo. A
vantagem deste método, conforme mostramos anteriormente, consiste em garantir
estimativas da disposicao a pagar nao negativas e nem superiores a renda.

Para uma estimativa ndao paramétrica, utilizamos aqui também o modelo
Turnbull (ver McCONNELL [1996]). Estima-se, lembramos, o limite inferior para a
disposicdo média a pagar e para a mediana, com base na distribuicdo de
probabilidade empirica observada.

Na montagem dos modelos de determinagdo da disposicdo a pagar,
testamos numa fase inicial diversos modelos chegando a utilizar dez variaveis
explicativas sendo que apenas duas se mostraram significativas (ver adiante).

Utilizamos duas variaveis binarias endégenas sendo que a primeira (SIM)
recebe o valor 1 quando o entrevistado aceita pagar e o valor 0 caso contrario,
enquanto a segunda variavel (SIMASSINA) recebe o valor 1 quando o
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entrevistado, ap0s ter aceitado pagar o valor oferecido, aceita também assinar o
cartdo de formalizagdo da aceitagdo do pagamento e o valor O caso contrario.

As variaveis exdgenas que selecionamos foram: o valor oferecido (VALOF,
com cinco valores distintos aleatoriamente distribuidos entre os entrevistados,
sendo eles R$ 5, 10, 40, 75 e 100), o valor da renda familiar mensal do
entrevistado (RENDA) expressa em reais e o grau de escolaridade (SCOLAR).
Esta ultima foi construida em termos binarios, recebendo o valor 1 caso o
entrevistado tivesse acessado um curso superior e o valor 0 caso contrario.

Apresentamos na tabela na pagina seguinte (Nacional-2) os resultados
sintetizados das estimag¢des obtidas, em fungdo do tipo de modelo utilizado, por
cidade e para o conjunto:

Percebemos como as estimativas diferem em funcdo do modelo utilizado.
No entanto, observando cada cidade isoladamente, constatamos que os
resultados dos modelos Logit e Probit sdo substancialmente coerentes, sendo as
estimativas bastante parecidas. Essa coeréncia € mantida quando trabalhamos
com a variavel endégena do compromisso escrito (SIMASSINA). Confirmando as
previsdes, o valor estimado da disposicdo a pagar mediana neste caso é
nitidamente inferior quando comparado com o resultado usando a variavel sem
assinatura (SIM), como explicamos anteriormente.

Na pesquisa realizada em Campinas, a bruta eleva¢ao do valor estimado da
disposi¢do a pagar quando introduzimos a variavel exégena RENDA (passa de R$
7,23 para R$ 12,08, pelo modelo Probit, por exemplo) revela uma maior
instabilidade dos dados desta distribuicdo. As demais estatisticas amostrais
calculadas a partir desta distribuicdo, tais como a varidancia amostral e diversos
coeficientes de assimetria e curtose (ver Tabela Nacional-3), também destoam
daquelas das demais distribuicbes, sem que consigamos explicar realmente este
fenomeno: o tamanho da amostra é idéntico ao das outras duas, assim como o
questiondrio e todos os aspectos procedimentais da pesquisa. A Unica
caracteristica distinta diz respeito a renda da cidade de Campinas (média mais
elevada) bem como a sua distribuicdo (menos desigual, com maior proporgéo de
"classe média", acima de cinco salarios minimos). Teria sido util fazer uma outra
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TABELA NACIONAL-2
VALOR ESTIMADO DA DISPOSICAO MEDIANA A PAGAR

Tabela Nacional-2a Modelo com a variavel SCOLAR

var.dependente: SIM var.dependente: SIMASSINA
CIDADES Probit Logit Probit Logit
Campinas 7,23 7,36 0,94 0,99
Niterdi 1,84 1,91 1,38 1,66
Fortaleza 4,53 4,69 2,17 2,49
GERAL 4,05 4,20 1,27 . 1,53

Tabela Nacional-2b Modelo com as variaveis SCOLAR e RENDA

var.dependente: SIM var.dependente: SIMASSINA
CIDADES Probit Logit Probit Logit
Campinas 12,08 12,13 0,40 0,41
Niteréi 2,22 2,31 1,89 2,16
Fortaleza 4,82 4,99 3,05 3,41
GERAL 4,97 5,09 1,64 1,95
Tabela Nacional-2c Modelo TURNBULL
CIDADES var.dependente: SIM var.dependente: SIMASSINA
Campinas 7,22 3,28
Niterdi 4,30 3,58
Fortaleza 4,77 4,20
GERAL 4,81 3,65
Tabela Nacional-2d Modelo LogLogit Truncado com a variavel
CIDADES independente RENDA; var. dependente SIMASSINA
Campinas 3,37 média 5,01 erro padrédo 0,36
Niterdi 2,45 média 3,82 erro padréo 0,26
Fortaleza 4,01 meédia 4,06 erro padrédo 0,03
GERAL 3,64
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rodada da pesquisa de modo a ampliar significativamente a amostra, para verificar
a origem da instabilidade.

Percebe-se, finalmente, como o valor estimado pelo modelo Turnbull tende
a ser maior, pelos mesmos motivos expostos anteriormente (valor médio,
influenciado pelos valores extremos).

Optamos por trabalhar com o valor de RS$ 3,64 para a disposi¢ao a pagar,
resultado do modelo LoglLogit (Tabela Nacional-2d), como estimativa nacional, em
virtude de sua semelhanca com o resultado Turnbull e de ter um erro padrao
global minimo. Para situar tal resultado, apresentamos também, na tabela a
seguir, as estimativas de todas as pesquisas realizadas, nacional e especificas,
obtidas a partir deste mesmo modelo LogLogit truncado com a variavel RENDA,
sendo SIMASSINA a variavel dependente.

TABELA NACIONAL-3

ESTATISTICAS DAS PESQUISAS NACIONAL E ESPECIFICAS
diversos indicadores

CIDADES : média | mediana| erro variancia |tamanho da
padrao amostral amostra
Pesquisa Nacional
Campinas| 5,01 3,37 0,36 27,34 210
Niteréi| 3,82 2,45 0,26 14,27 210
Fortaleza| 4,06 4,01 0,03 0,16 210
Caso Geral 4,53 3,64 0,13 9,90 630
Projetos Especificos
Olinda| 4,54 3,92 0,11 4,04 348
Recife| 4,86 3,45 0,26 20,49 303
Sao Luis| 4,08 3,42 0,08 1,87 279
Salvador| 4,68 3,90 0,10 4,26 402
Ouro Preto| 4,26 3,72 0,11 5,95 452
Sao Paulo| 5,16 3,82 0,25 15,67 254
Rio de Janeiro| 5,60 4 .66 0,23 17,89 351
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Tomando-se este valor como referéncia para a disposicdo a pagar,
utilizamos os dados fornecidos pelo IBGE para calcular o valor de existéncia dos
sete projetos.

A pesquisa sobre rendimentos realizada pelo IBGE em 1998 sinaliza
35,6% das familias recebendo um rendimento mensal acima de cinco salarios
minimos (de 5 a 10: 19,0%; de 10 a 20: 10,3%; e, acima de 20: 6,3%). Por sua
vez, a contagem da populagdo realizada em 1996 pelo IBGE' apontava
40.220.930 familias ("Unidades de Habitagdo") no Brasil. Aplicando a proporgédo
anterior a este dado - sem levar em conta o crescimento populacional ao longo de
dois anos por falta de dados -, obtém-se 14.318.651 de familias contempladas
pela pesquisa. Multiplicando o valor estimado da disposicéo a pagar (R$ 3,64) por
esta quantidade de familias, obtém-se entdo o valor atribuido ao Programa, que é
R$ 52.119.890. Lembrando que o valor inicial do Programa era de US$ 400
milhdes, percebe-se que a taxa de retorno de 12% exigida pelo BID para qualquer
projeto estd amplamente satisfeita apenas pelo resultado obtido nesta pesquisa de
valoragéo contingente, sem contar os beneficios relativos a valores de uso direto e
indireto calculados a parte com outros métodos.

'® |BGE - Distribuigdo das familias residentes em domicilios particulares, por grandes regiées,
segundo a situagdo de domicilio e as classes de rendimento mensal familiar - 1998, informagao
divulgada em hitp:///www.ibge.gov.br/estatistica/populacao/trabalhoerendimento/pnad9s.

' |BGE - Contagemn da populagcédo - 1996: Unidades de habitagdo, por situagdo e sexo do chefe da
unidade de habitagdo, segundo caracteristicas investigadas, informacdo divulgada em
hitp://iwww.ibge.gov.br/estatistica/populacac/contagem/caracteristicas.
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CONCLUSAO

Através dos estudos que detalhamos na Uultima parte desta tese,
pretendemos ter mostrado claramente como o método de valoragdo contingente,
originaimente desenvolvido para atribuir precos a bens - beneficios/danos,
atributos/qualidades - ambientais, é suscetivel de ser utilizado em outras areas
com sucesso, de modo a permitir que andlises econdémicas de tipo custo-beneficio
incorporem o valor de bens e servicos que, sem isto, ndo poderiam ser levados
em conta (lIL111).

Vimos também como a econometria, essencial para esta técnica, evoluiu no
sentido de desenvolver métodos cada vez mais precisos embora de facil
compreensdo. Ressaltamos a contribuigdo de Ted McConnell neste processo que,
principalmente ao longo dos anos noventa, elaborou uma técnica prépria a partir
de modelos existentes para tratar dados de referendum, sendo esta forma dos
dados a mais freqiientemente utilizada nas pesquisa de valoragdo contingente
(10.11).

Retomamos a teoria microeconémica que estd na raiz destes
desenvolvimentos, recuperando os principios basicos da teoria do bem estar sem
os quais ndo se poderia encarar a disposi¢do a pagar como medida da mudanca
do bem estar, expressa em termos de excedente.

Em suma, esperamos ter contribuido para a difusdo do método de
valoracdo contingente para além da area do meio ambiente, sem menosprezar,
todavia, as dificuldades que possam ser encontradas no desenvolvimento de tais
pesquisas especificamente no Brasil, em termos de restricbes tanto tedricas
(forma da distribuicdo de renda, elasticidades etc.) quanto organizacionais (falta
de habito com a ardua tarefa de formar equipes capazes de aplicar os
questionarios sem viés, desatualizagdo dos censos para montagem das amostras,
custo financeiro elevado etc.). Parece-nos claro que, apesar destas dificuldades, a
técnica de valoragdo contingente constitui um poderoso instrumento de

incorporagdo de muitos aspectos - até entao ignorados - a andlise econémica.
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ANEXO 1

QUESTIONARIO DA PESQUISA DE CAMPO

ESPECIFICA RECIFE-OLINDA
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Municipio: Data: / /1999

Bom Dia. Boa Tarde. Boa Noite

Meu nome é e estou participando de um estudo para saber a
opinido das pessoas sobre o futuro das cidades brasileiras. Esse trabalho esta
sendo realizada pelo Instituto de Pesquisa

CARACTERIZAGAO DO ENTREVISTADO

1. Vocé é um dos chefes da familia? 1 Sim 2 Nao (Ele(a) nao esta)
(Caso os chefes da familia ndo estejam, agradeca e va para o domicilio seguinte)

2. Vocé tem telefone? 1 Sim 2 Nao
(Caso néo tenha telefone, agradeca e va para o domicilio seguinte)

3. Um dos chefes da familia tem renda mensal igual ou superior a R$ 650,00
(5 SMs)?

1 Sim 2 Na&o (Agradeca e va para o domicilio seguinte)

4. Sua idade esta entre 18 e 65 anos? 1 Sim 2 Nao (Agradeca e va
para o domicilio seguinte)

Essa entrevista tem uma duragcdo aproximada de 30 minutos. Todas as
informacdes sdo confidenciais. Se alguma pergunta nado for bem entendida, sinta-
se a vontade para pedir esclarecimentos. Podemos comecar?

Hora doinicio: _____

5. Existem muitos problemas que nos afetam no dia a dia. Pensando no
futuro do Brasil, dé uma nota de 1 a 5, de acordo com o seu grau de
preocupacao para os temas que vou ler. (Mostrar Cartio 1)

1 Niome 2 Pouco 3 Preocupado 4 Muito 5 Extremamente
preocupo preocupado preocupado preocupado
(LER AS OPCOES)

5.1 EDUCAGAO DOS SEUS FILHOS

5.2 CRIMINALIDADE NAS CIDADES ]

5.3 PRESERVAGAO DO PATRIMONIO HISTORICO
5.4 POLUIGAO DO AR

5.5 POLUICAO DAS AGUAS

5.6 DESEMPREGO

5.7 FALTA DE AREAS DE LAZER

5.8 SERVICOS DO CORREIO

g sy ] pmey gy gy gy ey
L e S TR R S R
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Gostaria agora de conversar um pouco com vocé sobre Patrimdnio Histérico.

Patrimbnio Historico sdo as construcbes que ficaram das épocas passadas da
nossa Histbria. Sao monumentos, prédios, fortalezas, igrejas, iméveis, galpdes,
enfim, evidéncias concretas que lembram e preservam a histdéria de nossos
antepassados, de nosso povo, das cidades e do pais.

6. Cite um lugar ou um prédio ou monumento que o lembre a histéria do
Brasil. [ ] 1 Nenhum lugar

AGORA VOU MOSTRAR ALGUNS EXEMPLOS DE LOCAIS QUE FAZEM
PARTE DO PATRIMONIO HISTORICO DO BRASIL. (MOSTRAR FOLHA 1)

Ha cidades que sao histéricas, sao conjuntos que representam uma época ou um
periodo da histéria. Essas cidades mantém o tracado original das ruas, as casas,
os prédios, igrejas como na época passada. (APONTAR FOTO 1).

Ouro Preto € uma das cidades histéricas do Brasil. Representa o periodo da
mineragdo de ouro e de pedras preciosas. Foi o local onde nasceu Tiradentes e
também do escultor e arquiteto Aleijadinho. (PAUSA)

(APONTAR FOTO 2) Olinda, também é uma das cidades histéricas do pais.
Representa o periodo da colonizagéo e do ciclo da cana de acucar. Foi a primeira
capital de Pernambuco. (MOSTRAR FOLHA 2).

Em algumas cidades do Brasil existem os “centros histdricos”, que sdo os lugares
onde comecaram essas cidades. Nesses locais encontramos prédios, casardes e
monumentos que mostram como era a cidade no passado.

Esse é o caso dos centros histéricos de Salvador (APONTAR FOTO 3) e de S&o Luiz
do Maranhdo. (APONTAR FOTO 4).

E também sao considerados patriménio histérico monumentos e esculturas que

representam um estilo artistico caracteristico de uma época. (MOSTRAR FOLHA 3,
ESCULTURA DE ALEIJADINHO E AZULEJARIA DE SALVADOR).

Ha muitos outros exemplos de Patrimdnio Histérico espalhados pelo pais.

Essas areas foram, em épocas passadas, centros de importancia econdmica e
social. Muitas vezes, as atividades econdmicas se deslocam para outros locais —
seus prédios, iméveis e areas em torno se desvalorizam - tornando-se propicios a
ocupacdo irregular e invasdes, levando a problemas sociais como inseguranca,
falta de condi¢des de vida, etc.

Este processo é um circulo vicioso e explica, em parte, porque essas constru¢des,
que constituem o patriménio histérico, estdo em péssimas condigdes.

153



7. Vocé ja ouviu falar de projetos para a recuperagdo de patrimodnio
histérico? 1 Nao 2 Sim.

E vocé visitou algum desses locais depois da recuperacdo? 1 Ndo 2 Sim
(MOSTRAR FOLHA 4)

Essas fotos mostram dois locais que foram restaurados: a Rua do Bom Jesus em
Recife e o Pelourinho em Salvador. (APONTAR FOTOS 5 e 6)

AGORA VOU APRESENTAR A VOCE O PROGRAMA DE RECUPERACAO DO
PATRIMONIO HISTORICO, O PROGRAMA MONUMENTA, E O QUE ELE
PRETENDE FAZER EM SETE (7) CIDADES BRASILEIRAS. VOU FALAR SOBRE
ESSE PROGRAMA E AO FINAL GOSTARIA DE OUVIR SUA OPINIAO. POSSO
COMECAR? (MOSTRAR FOLHA 5 - MAPA DO BRASIL)

Essas sdo as cidades onde o programa pretende recuperar parte do Patrimonio
Historico: Sao Luiz, Recife, Olinda, Salvador, Ouro Preto, Rio de Janeiro e Sao
Paulo.

O programa pretende recuperar uma parte do patrimbnio histérico, dando
continuidade as obras de recuperacdo que ja foram realizadas ou iniciando o

processo. Nao se trata da recuperagéo de todo o centro histérico dessas cidades,
mas de uma parcela dele.

Para cada cidade foi feito um projeto especifico, mas de maneira geral, para
recuperar o patrimdnio histérico é preciso realizar:

e Obras de restauragdo de monumentos, igrejas, casarées e fachadas dos
iméveis e recuperacdo da parte interna;

e Obras de contencdo de encostas para evitar rachaduras e futuros riscos de
desabamento das igrejas, dos imoveis e dos monumentos;

e Urbanizar ruas, arrumando calcadas e pavimentos das vias, e, em alguns
casos, transforma-las em ruas para pedestres,

¢ Melhorar os espacos publicos como pragas, areas verdes em torno dos
imoveis, prédios e monumentos;

e Enterrar os fios elétricos e de telefone, iluminar as &areas mantendo as
caracteristicas da época;

o Reorganizar os espacos de estacionamento e passeio para melhor
acomodacao de veiculos e circulagcdo de pedestres;

Todas essas obras, além de tornar as areas mais bonitas e agradaveis fardo com

que elas recuperem seus contornos originais, preservando as caracteristicas que

fizeram com que se tornassem centros histéricos de nosso pais.

AGORA VOU MOSTRAR RESUMIDAMENTE, O PROJETO EM CADA CIDADE.

(MOSTRAR FOLHA 6 — EM ORDEM ALEATORIA)

154



Essas fotos mostram o detalhe do Projeto RECIFE
O Programa tem por objetivo recuperar uma area do centro histérico do Recife, chamada pél
Essa foto, por exemplo, mostra um imével do século XIX que sera restaurado. Como se vé
seu estado & precario e, hoje em dia, somente o andar térreo é utilizado; a foto sequint
mostra a rua da moeda que sera transformada em rua de pedestres e restaurados tré:
imoveis.

Essas fotos mostram o detalhe do Projeto OLINDA
O Programa visa recuperar varios locais da cidade e integra-los de maneira que as pessoas
possam andar pelas ruas que serdo recuperadas, apreciando a arquitetura antiga.
Entre estes locais, temos o Alto da Sé, onde serdo feitas obras que organizardo o espaco par:
melhor atender os visitantes.
Serdao restauradas igrejas da época colonial como a Igreja do Carmo e a Igreja de Nossa
Senhora do Rosario.
Se as obras de restauragdo nao forem realizadas, corre-se o risco de comprometer a estrutura
fisica desses monumentos.

Além de restaurar as igrejas propriamente ditas, serdo feitas obras nas areas ao redor das

Essas fotos mostram o detalhe do Projeto SAO LUIZ
A area do projeto que sera recuperada fica no centro histérico de S3o Luiz e é chamada Pélo
Nazareth.
Os imoéveis que serdo recuperados sdo do século XVill e, como se pode ver nas fotos, tém

fachadas de azulejos, uma das caracteristicas mais marcantes da nossa arquitetura colonial.
FOTO 1

A foto 2 mostra com detalhes o estado avangado de deterioragdo do imével.
A foto 3 mostra uma area do centro historico ja recuperada, o Convento das Mercés e seu

Essas fotos mostram o detalhe do Projeto SALVADOR
Em Salvador o projeto vai recuperar uma area com 121 sobrados do século 19. Essa area é
considerada a matriz do centro histérico da cidade, cidade que foi a primeira capital do pais.
Esta prevista a restauracdo desses imdveis e a urbanizacédo das ruas.
Grande parte do centro histérico de Salvador ja foi recuperado, como mostra a foto 1. A
préxima etapa de recuperacédo do centro, inclui iméveis cujo estado de conservagado pode ser
exemplificado na foto 2.

Essas fotos mostram o detalhe do Projeto RIO DE JANEIRO
No Rio de Janeiro, sera recuperada uma praca no centro antigo, a Praca Tiradentes e a area
que esta em sua volta.
Nesta pracga existe um monumento a D. Pedro | (APONTAR FOTO 1). Um conjunto de esculturas
tinico, feito por artistas do século XIX como Louis Rouchet e com a colabora¢ido do jovem
Rodin. Este monumento sera restaurado e também iméveis da mesma época.

Essas fotos mostram o detalhe do Projeto SAO PAULO
Em Sido Paulo, sera recuperada a area em volta da Estacdao da Luz, uma estacdo de trens
construida no comecgo do século, para o transporte do café de Sao Paulo para o porto de
Santos. Esta area é chamada de Bairro da Luz.

As obras prevéem a recuperacdo do Jardim da Luz, o primeiro parque publico da cidade.
FOTO 1. E revitalizar e ordenar a rua Maua, que fica ao lado da estacao FOTO 2



Essas fotos mostram o detalhe do Projeto OURO PRETO

Em Ouro Preto, serdo recuperadas pontes construidas no periodo colonial. Essas obra:
consideradas emergenciais pois, se ndao forem feitas, havera rapido comprometiment
esfruturas das pontes. Além dessas obras, estd prevista a recuperacdo de m
importantes da arquitetura barroca como a “Casa do Gonzaga”, personagem da Inconfid¢
a Capela Nossa Senhora das Dores, concluida em 1788 e o Teatro Municipal, dentre outro
Serdao recuperadas, ainda, areas verdes como o Horto Botanico e o Vale dos Cc
implantando-se espacos publicos para lazer e visitas.

Como vocé pode ver, Patrimdnio Histérico se refere a construgées herdadas do
passado, provas concretas de nossa Histéria.

A recuperacdo das areas do patrimdnio histérico, previstos no programa,
envolvem desde a restauragao dos bens, iméveis e monumentos para recuperar e
manter suas caracteristicas originais até a urbanizagdo e ordenagdo do espacgo
em volta destes bens.

Ao se recuperar o patriménio histoérico, preservam-se provas materiais de nossa
histéria para a presente e futuras geragodes.

Os trabalhos de recuperacdo desse patrimdnio necessitam de muitos recursos.
Parte deles podera ser obtido junto a instituicdes internacionais que auxiliam e
incentivam projetos como esse. Mas, mesmo com esses recursos, sera necessaria
a participagao da populagéo.

DISPOSICAO A PAGAR

A participacéo da populagéo serd na forma de um e somente um pagamento que
sera cobrado na conta de telefone apdés o término das obras. O Programa
somente sera realizado se um nimero suficiente de pessoas contribuir.

E importante que vocé saiba que o Programa sera administrado por um conselho
com representantes do governo e de varios setores da sociedade como
instituicoes educacionais, religiosas e representantes da iniciativa privada, entre
outros. Isso assegurara que os recursos serdo destinados exclusivamente ao
Programa. (TUDO BEM ATE AQUI?)

Ha varias razées para vocé participar ou ndo da realizagdo do Programa.

As razdes para vocé nao participar podem ser: o Programa ndo é importante para
vocé, é muito caro ou vocé prefere usar seu dinheiro em outras coisas.

A razéo para vocé participar é a preservagdo dos monumentos historicos. Se os
prédios, as igrejas e os monumentos ndo forem recuperados, em um futuro
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préximo eles estardo totalmente destruidos e, com eles, parte de nossa prépria
histéria.

AGORA VOU FAZER UMA PERGUNTA E GOSTARIA QUE VOCE REFLETISSE
E RESPONDESSE. SINTA-SE A VONTADE PARA RESPONDER
SINCERAMENTE.

8. O que vocé prefere?

1 Pagar R$ para a realizagdo das obras previstas no Programa,
sendo que esse valor serd pago uma unica vez através de sua conta
telefonica e somente apés a realizacdo das obras.

ou

2 Nao pagar R$ e ndo ter esse patriménio recuperado? (va para a

questdo 11)

9. Por que vocé concordou em pagar?
1 Se interessa pelo projeto
2 O valorda taxa é razoavel
3 Se preocupa em preservar o Patriménio Histdrico
4 Outro motivo:

(Caso ele(a) tenha concordado em pagar, entregue o0 CARTAQ).
Por favor leia esse cartao.

(Apos a devolucdo do cartdo, verifique se o entrevistado assinou o cartio).

10. Vocé poderia me dizer o motivo de ter aceito o Programa, mas nao ter
assinado o cartdo?

1 Falta de credibilidade no 6rgao de pesquisa

2 Nao quer se comprometer

3 Falta de credibilidade do governo

4 Assinatura pode me acarretar problemas

5 Outros:
11. Por que vocé nao concordou em pagar?

1 Se interessa pelo projeto, mas nao aceita pagar

2 O valor da taxa é muito alto

3 Problemas financeiros

4 Prefere gastar o dinheiro em outras coisas
5 Nao acredita que o Projeto va se realizar
6
7
8

Obrigac¢ao do governo financiar
Ja paga muitos impostos
Outros motivos:
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Como foi dito anteriormente, parte dos recursos para a realizagdo do Programa
vira de organismos internacionais. Ha, porém limitacdo dos recursos, fazendo com
que sejam realizados apenas alguns dos projetos mencionados. Assim sendo,
gostaria que vocé me respondesse:

12. Se vocé tivesse que escolher 4 (quatro) entre os sete projetos

mencionados, qual seria a sua escolha? (na ordem em que for mencionado)
1 Nenhuma ( Va para a questio 13) 2 Qualquer uma

Olinda Recife SaolLuiz Salvador Ouro Preto Sao Paulo Rio deJ.

1 11 1 [ 1 [ 1 [ 1 I 1

12.1 E se fosse realizado apenas um, qual seria sua preferéncia?

CARACTERIZAGAO DO DOMICIILIO

13. Qual a sua idade? anos
14. Qual o seu estado civil?

1 Solteiro 2 Casado 3 Viavo
4 Divorciado 5 Outro

15. Qual o seu nivel de escolaridade ?

1 Primario incompleto 2 1° grau (ginasial) incompleto
3 2° grau (colegial) incompleto 4 2°grau completo
5 Superior incompleto 6 Superior completo

16. Qual a sua principal ocupag¢ao?
Assalariado c/ carteira assinada
Funcionario Publico
Profissional Libera
Autonomo/Negocio proprio
Executivo/Empresario
Servico temporario/bico
Aposentado/Pensionista
Estudante

Dona de casa

10 Outros

woo~NoOOEWN -

17. Quantas pessoas moram em sua casa? | | pessoas.

18. Qual o Rendimento mensal da Familia? R$
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19. Renda Familiar Mensal em Salarios Minimos (No caso de ndo mencionar o valor)

de 5 a 10 SM (R$650,00 a R$1300,00)
de 10 a 15 SM (R$1300,00 a R$1950,00)
de 15 a 20 SM (R$1950,00 a R$2600,00)
de 20 a 30 SM (R$2600,00 a R$3900,00)
de 30 a 50 SM (R$3900,00 a R$6500,00)
mais de 50 SM (mais de R$ 6500,00)

DN WON =

20. No ano de 1998 vocé contribuiu financeiramente para alguma instituicao?
1 Sim. Qual? | | Valor: R$

2 Nao

MUITO OBRIGADO POR SUA COLABORAGAO

DADOS DA ENTREVISTA

NOME DO ENTREVISTADO:

ENDERECO:

TELEFONE: SEXO:M/F

HORA DE TERMINO:

ENTREVISTADOR (COD):
SUPERVISOR (COD) I VISTO:
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ANEXO 2

QUESTIONARIO DA PESQUISA DE CAMPO
NACIONAL
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PESQUISA NACIONAL
Fortaleza, Campinas, Niteroéi
MONUMENTA-BID/MinC

Data:
Questionario n°:

Bom dia / Boa tarde / Boa noite.
Meu nome é
pessoas a respeito do futuro das cidades brasileiras. Esta pesquisa estd sendo

realizada pela Escola de Arquitetura e Planejamento Urbano da Universidade de
Sao Paulo.

UCG/SP

. Participo de um estudo sobre a opinido das

Se alguma pergunta ndo for bem entendida, sinta-se a vontade para pedir
esclarecimento.

Nao ha resposta certa ou resposta errada. Este questionario é estritamente

confidencial. Podemos comecar? (hora:

1.

)

Existem muitos problemas que nos afetam no dia a dia. Pensando no
futuro do Brasil, dé uma nota de 1 a 5, de acordo com o seu grau de
preocupacao para os temas que vou ler.

Mostrar Cartao 1.

Nao me 2 Pouco

preocupo preocupado

3
Preocupado

4 Muito
preocupado

5 Extremamente
preocupado

2,

Historico. Cite um lugar que o lembre da histéria do Brasil:
Lembra de algum outro lugar ou cidade? Qual(is)?

WOeNOAONA

EDUCAGCAO DOS SEUS FILHOS

SAUDE

CRIMINALIDADE NAS CIDADES

PRESERVAGAO DO PATRIMONIO HISTORICO

PRECOS/INFLAGAO (CUSTO DE VIDA)
POLUICAODOAR E DAS AGUAS

DESEMPREGO/RECESSAO

FALTA DE AREAS DE LAZER

SERVICOS DO CORREIO

Uy ey g pr—y ey — ey peey ey

Sl Bl e Sl Sumaed) Summll Svamudt Sovadl el

Gostaria agora de conversar um pouco com vocé sobre Patrimdnio

Sabe se este(s) lugar(es) esta(ao) em bom estado de conservagao?
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1. Sim, bom estado de conservagéo
2. Muito pouco conservado
3. Nao lembra

3. Ja ouviu falar das obras de restauracio do Pelourinho em Salvador ou do
Bairro do Recife em Recife ou, ainda, em Sao Luis?
1. Sim

2. Nao
Mostrar as fotografias das dreas restauradas.

Gostaria de falar-lhe agora a respeito do Programa de Restauragédo do Patriménio
Histérico Cultural Urbano. Este Programa inclui seis cidades.

As cidades sdo Recife, Séo Luis, Olinda, Salvador, Ouro Preto, Rio de Janeiro e
Sao Paulo. Para cada cidade foi desenvolvido um projeto especifico. Trés deles
consistem em obras para a continuacado de projetos de reabilitagdo em centros

historicos e os outros quatro constituem projetos novos de reabilitagao.
Mostrar no mapa do Brasil a localizacdo dos projetos.

Os projetos envolvem:
- arestauracdo de prédios, monumentos e igrejas;
- areabilitacao de ruas, calgcadas, areas verdes e pragas;

O projeto especifico de Recife inclui a restauracdo da area da Igreja Madre de
Deus, a restauracdo da fachada da Casa da Alfandega, do edificio Chantecler e

de trés prédios da Rua da Moeda, com a transformacéo da rua em area pedestre.
Mostrar fotos. »

As préximas imagens séo relativas ao projeto de Olinda, que inclui:

- obras de contengdo dos muros de encostas para prevenir os deslizamentos de
terra afetando os iméveis;

- restauracdo de monumentos;

- reabilitacdo de ruas, cal¢adas, areas publicas e parques.
Mostrar o mapa com as areas de intervengdo previstas ressaltadas.

Essas fotos mostram:
- apraca e a Igreja do Carmo que deve ser restaurada;
- acolina da Igreja de Nossa Senhora do Rosario;

- apaisagem da area em volta da Igreja de Nossa Senhora do Rosario;
- arestauracdo do Alto da Sé;

- arestauracdo do imével que abrigava o hospital Herman Lundgren.

A préxima pagina mostra o projeto de Sao Luis.

As fotos mostram a continuacdo da restauracdo dos imdveis Solar dos
Vasconcelos e Escola de Musica.
Mostrar novamente o mapa comentando sobre 0s demais projetos.
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O projeto em Salvador diz respeito a um bairro chamada Barroquinho, vizinho do
Pelourinho, e constitui a oitava etapa do Programa de Restauragdo do Centro
Historico.

No Rio de Janeiro, o projeto envolve a Praca Tiradentes, incluindo a restauracao
da estatua equestre de Dom Pedro |, a renovagéo do prédio Solar Visconde do Rio
Seco e uma série de imdveis das ruas Lavradio e Goncalves Ledo.

Em Sao Paulo, trata-se da Estacdo da Luz e arredores, incluindo a praca da Luz e
a fachada dos antigos casardes.

Finalmente, em Ouro Preto, pretende-se restaurar as pontes Antdnio Dias do
Rosario e da Seca, além de reabilitar varios monumentos tais quais a Escola de
Direito. Sao previstas também obras para recuperacdo de areas publicas e
parques como o Jardim Boténico e o Vale dos Contos.

4. Poderia me dizer se um destes projetos tem sua preferéncia?
Nao Sim Qual?

E importante salientar que, para garantir que os recursos sejam destinados
exclusivamente ao projeto, de modo efetivo e transparente, o Programa sera
administrado por um Conselho com representantes de varios segmentos da
sociedade tais quais instituicdes educacionais, entidades religiosas,
representantes da iniciativa privada e do governo.

DISPOSICAO A PAGAR

O custo destes diversos projetos € muito elevado. Os governos federal bem como
municipais deverdo obter recursos e financiamentos junto a instituicdes
internacionais que auxiliem e incentivam projetos como este. Mesmo assim, sera
necessaria a participacao da populagao.

Ha varias razées para vocé participar ou ndo da realizagao do Programa.

As razbes para vocé participar financeiramente do Programa consistem em
garantir que este sera levado adiante. Se as pessoas nao estiverem dispostas a
pagar, o Programa néo sera realizado.

As razbes pelas quais ndo se aceita pagar sao que o Programa nao & importante
para vocé, & muito caro ou prefere usar seu dinheiro em outras coisas.

Por favor, leia este cartdo. Tome tempo para refletir e responda.

Aceita pagar R$ na forma de um dnico pagamento na sua conta
telefénica para a realizagao do Programa?

Se aceitar, por favor assine este cartdo e escreva seu nimero de telefone.

1. Sim, aceito Assinatura n°® de telefone _____

2. N3o aceito
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Por que vocé concordou em pagar?

1. Interesse pelo Programa

2. Valor da taxa julgado razoavel

3. Preocupacao em preservar o patrimonio histérico
4, Outro motivo

Vocé poderia me dizer o motivo de ter aceito o Programa mas ndo ter
assinado o cartiao?

Falta de credibilidade no 6rgao de pesquisa

Nao quero me comprometer

Falta de credibilidade no governo

Assinatura pode me acarretar problemas

Outro motivo

LN

Por que vocé ndao concordou em pagar?

interessado pelo Programa mas nao aceita pagar
Valor da taxa muito aito

Problemas financeiros

Prefere usar o dinheiro em outras coisas

Nao acredita que o Programa vai se realizar

E obrigacao do governo financiar

Ja paga muitos impostos

Outro motivo

PN RLON S

CARACTERISTICAS DO(A) ENTREVISTADO(A)

Durante o ano 1997, contribuiu para alguma instituicao?

1. Sim Qual?

2. Nao

Observacdo: gostariamos de saber se é uma instituicado governamental ou
nao, bem como o tipo de objetivos envolvidos: sociais, ambientais ou
outros.

Onde vocé nasceu?
Por quanto tempo esta morando nesta cidade?

Durante o més passado, freqiientou algum museu, teatro, galeria de arte,
exposicao ou livraria? 1. Sim 2. Nao

Quantas pessoas moram em sua casa?
Quantas possuem renda?
Qual o rendimento mensal de sua familia?
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Casc um montante especifico ndo seja indicado, sugerir expressar a renda em Salarios
Minimos, como segue:

- entre 5 e 10 SMs (R$ 601 a R$ 1.200)
- entre 10 e 20 SMs (R$ 1.200 a R$ 2.400)
- acima de 20 SMs (mais de R$ 2.400)

Vocé (o/a entrevistado/a) é:
1. Ola chefe de familia
2. O conjuge

3. Filhof/filha

4. Qutra situagao

Caracteristicas do chefe de familia:
Sexo

Idade

Grau de educacgao
Estado civil
Nimero de filhos
Ocupacao

ook WN =
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