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RESUMO

Este trabaiho investiga o comportamento da distribui¢do funcional e pessoal da renda na
gconomia brasileira, tendo por base a primeira metade da década de 90 e por preocupacgio
central organizar a discussdo em tomo dos impactos das transformagdes recentes sobre a
estrutura distributiva dos principais complexos da atividade secundaria (industria) e tercidria
{servigos). Para operacionalizar empiricamente esta tarefa, a parfir da concepgio tedrica de que
ambas as abordagens precisam ser tratadas de maneira complementar nos estudos que visam
estabelecer relagbes com 0s determinantes do desenvolvimento econdmico, a pesquisa langa
méo de duas bases de dados também complementares. Os quadros contendo 0s ‘componentes
do valor adicionade’, extraidos das matrizes de insumo-produte do IBGE, fundamentam o
capitulo que trata da estrutura e evolucBo da distribuicdo funcional da renda, enquanto as
PNAD's subsidiam as analises que tém por objetivo desvendar a estrutura e evolugdo da
distribuicdo pessoal dos rendimentos do trabalho.

As principais conclusbes sdo que, do ponto de vista da distribuiglo funcional, o fato da
maior parte do vailor adicionado a cada ano pela economia brasileira ser apropriada pelos
rendimentos do capital (massa de lucros), sob a forma de umna maior taxa de acumulagdo, ndo
garante que haja, necessariamente, uma reinversac produtiva favoravel ao crescimento
econdmico, ainda mais num' contexto onde se multiplicam as alternativas ficticias de
valorizacdo. Do ponto de vista da distribuicSo pessoal dos rendimentos do trabalho, a
recomposicao setorial do emprego e das remuneragdes engendram uma situagdo de melhora
distributival na industria, mas de piora relativa nos servigos, num sinal indicativo de
desestruturagdc do mercado de trabatho nacional, j& que na nova configuragdo setorial e
ocupacional da mao-de-obra predominam insergdes em atividades de baixo poder de geracéo
de vaior adicionado (ou niveis reduzidos de produtividade), caracterizadas por vinculos
informais de trabatho (assalariamento sem carteira e trabalho por conta propria).



APRESENTACAO

Este trabalho procura cumprir 0s requisitos minimos de uma dissertagio de mestrado,
desenvolvida e apresentada no ambito do programa de pés-graduacio do Instituto de Economia
da Universidade Estadual de Campinas.

Embora n&o seja costume exigir originalidade de uma dissertacio, o minimo que se pode dela
esperar € que sirva de referéncia para se (re)pensar questdes consideradas relevantes por seu
autor, seja a teoria, seja 4 histéria. Ainda é possivel que, embora ndo original em seus termos ¢
formulagbes, a dissertacdio {re)apresente a discussdo de um dado problema sob uma dtica que
suscite novas reflexies sobre 0 tema. Este & o objetivo mais amplo do trabaiho.

Nesta linha, o texto valeu-se de subsidios empiricos obtidos no cofidiano de trabatho junto a
Diretoria de Politica Social do IPEA, onde desenvolvo, atuaimente, minhas atividades
profissionais, como Técnico de Planejamento e Pesquisa da instituic2o. O trabalho académico,
por sua vez, contou com a orientaco do Prof. Dr. Marcio Pochmann, do LE. - Unicamp.

Na seqliéncia, apresento uma breve discusso introdutéria ao tema sob investigagdo, como
nota explicativa dos objetivos e justificativas gerais do trabalho, dos procedimentos
metodoidgicos adotados, bem como da estrutura geral de sua exscucio,



INTRODUGAO

“Quem estd fora da corrente dominante n3o tem que ler Soluges para tudo.
O importante é ter um sistema de idéias™
- Milion Santes, Visbes da Crise, 1998 -

A gravidade da situagio relativa a elevada concentragéo de renda no Brasil voltou a compor a
pauta de discussGes dos anos 90, ainda que nunca tivesse deixado de manifestar-se em
avidéncias empiricas e estatisticas. E no momento em gue nos aproximamaes do final do milénio,
a sociedade brasileira continua a ser caracterizada por um perfil distnbutivo dos mais desiguais e
concentrados do planeta, qualguer gue seja o critério adotado.

Uma légica intrinseca perversa, consolidada ao longoe dos processos de industrializacio e
urbanizacdo, parece ter resistido ao avango do progresso econdmico — nos termos dos autores
desenvolvimentistas' dos anos 50 e 60 ~, requerendo, portanto, uma atencio especial dos
estudiosos e uma intervencio deliberada dos poderes pablicos constituidos, no sentido de
transgredir as {eis de reproducdo do modelo concentrador e instaurar um padrdo de reparticdo
virtuoso no tempo, capaz de compatibilizar crescimento sustertado dos niveis de produto,
emprago e renda para o conjunto da pcpulagéo.

_E claro que este objetivo é fundamentaimente politico, mas uma vez gue ¢ fendmeno
distributivo finca suas raizes em determinantes também de origem econdmica, & preciso
investiga-los desde uma perspectiva mais ampla. Se a iogica do sistema, situado nos marcos de
um modo capitalista de producio, &, por assim dizer, estruturaimente concentradora, entdo néo
existern mecanismos puramente econdmicos capazes de redistribuir renda igualitariamente.

Num pais de capitalismo tardio como o Brasil, todas essas caracteristicas congénitas do
sistema foram historicamente reforgadas para dar origem a um modelo de desenvolvimento
sxcludente. E assiste-se, nos ditimos anos do século XX, o desmonte precoce de um arcabouco
institucional que um dia pretendeu ser 0 embrido de um Estado de bem-estar social abaixo da
linha do Equador, mas que, na verdade, nem chegou a fase adulta, sepuitando, até prova em
contrario, as esperangas de construcio de uma nagiio verdadeiramente soberana e justa.

' Estamos nos referindo acs trabalhos classicos de Lewis, Rostow, Kuznets & outros, como também ao pensamento
cepaling de 'primeira geragaa, que acreditava ser possivel eliminar o problema do subdesenvolvimento nes paises
atino-americanos com o avango da industriaiizacdc. Esta visdo se mostrou definitivamente falsa nos anos 70, com o
colapso dos modelos nacional-desenvolvimentistas até entdo em voga na regifio. Uma noco abrangsnte destes
estudos pode ser vista na coletinea organizada por Agarwala & Singh (19682).



Assim, © estudo da distribuicBo da renda, segundo a pretensdo de investigar sua anatomia
mais profunda, estd conectado ao objetivo de ndo se prender simplesmente aos aspectos mais
visiveis do fendmeno, dos gquais a apresentacfo dos resultados ligados a hierarquia dos
rendimentos do trabalho é a caracteristica mais aparente. Trata-se, ao contrario, de enfrentar a
tarefa de dissecar a estrutura distributiva propriamente dita da economia brasileira, promovendo
uma analise minuciosa de seus componentes mais importantes de determinac&o.

Para tanto, o capitulo 1 - rumo a uma abordagem integrada entre desenvolvimento
econdmico e distribuigio de renda no Brasil ~ fornece um marco analitico geral a orientar a
execugdo futura do trabalho. Através da concepcio tedrica de que o fendmeno distributive é, na
verdade, um resultado derivado da forma gue assume o desenvolvimento em dado espaco
econdmico e tempo histérico, procura-se evitar o facit caminho de estudar a distribuicdo da renda
como aspecto isolado do funcionamento restante da economia. Trata-se, contudo, muito mais de
propor o retomo & um método cientifico do tipe historico-estrutural, do que, propriamente,
desenvolvé-ic de modo novo e acabado. Esta é uma tarefa que ainda esta por ser feita no campo
das ciéncias humanas, tdo necessaria quanto dificil nos limites estreitos desta pesquisa.

Mas uma vez lancadas as bases conceituzis e histéricas do trabatho, pode-se adentrar
concretamente nas suas proposicées empiricas. Em linhas gerais, pretende-se tratar do
comportamento da distribuicio da renda no Brasil dos anos 90 (periodo 1980-98), segundo um
corte de anélise setorial, com énfase sobre os complexos econdmicas dos segmentos secundario
(industria) e terciario (comercio e servigcos). Com o enfoque centrado sobre a distribuicdo da
renda por grandes segmentos e principais complexos da atividade econdmica, serd possivel
estabeiecer dois tipos de tratamentos analiticos. A primeira dimensdo do estudo pretende
apresentar a estrutura e a evolugéo da distribuicdo funcional da renda para o pericdo 1990-986,
segundo dados desagregados das matrizes de insumo-produto do IBGE. A segunda dimenséo
consistira em apresentar a estrutura e a evolugio da distribuigdo pessoal para os anos de 1982 e
1996, mas com dados desagregados das PNAD's / IBGE.”

Tanto a énfase centrada em complexos econdmicos construidos a partir dos 42 setores de
atividade fomecidos pela mairiz insumo-produto, quanto o periodo priorizado no trabatho (1990
96), explicam-se pela oportunidade oferecida pela recente divuigacdo do novo sistema de contas
nacionais do IBGE. Os dados permitiram, por um iado, resgatar um tipo de abordagem sobre a
distribuicdo funcional da renda que somente era possivel com pesquisas em nivel censitario

A op¢éo pela abordagem pessoal, a0 invés, por exemplo, de fazer o estudo pela abordagern da distribuicso familiar
da renda deve-se, fundamenialmente, ao interesse em investigar o fandmeno distributivo desde um ponto de vista
seforial, confrontando-o com os resulfados oblidos & partir do enfoque funcional, & nd0 necessariamente & iuz da
estrutura de consumo das famiiias.



como a de 1985, data do Ultimo censo socioecondmico realizado no pais (capitulo 2). Por outro
lado, a aglutinaglo dos setores em complexos da atividade econdmica também possibilitou
organizar os dados da PNAD / IBGE de uma maneira ndo convencional, com vistas a arlicular a
abordagem funcional com a classica abordagem pessoal da distribuicSo dos rendimentos do
trabaltho, de tal sorte a oferecer novas evidéncias empiricas para o tratamento da questio
distributiva no Brasil dos anos 90 {capitulo 3).°

0 primeiro corte de andlise esta concretizado no capituio 2 — estrutura e evolugfio da
distribuigdo funcional nos anos 90 — segundo a concepcdo geral de que, num plano 16gico, a
distribuicdo funcional da renda deva preceder e condicionar a distribuicio pessoal dos
rendimentos do trabatho. O estudo da disiribuit;éo funcional, avaliada por grandes segmentos &
principais complexos da economia, serve de liga¢io direta & compreensdo de conjunto dos
principais fatores relacionados a trajetéria descrita pela economia brasileira nos anos 90. Em
outras palavras, elege-se a produtividade média do trabalho como condicionante econdmico mais
importante da geragdo de valor adicionado por trabathador ocupado, e os fatores kaleckianos da
distribuic8o, a saber, mark ups e relagdo custos variaveis’, como os condicionantes econdmicos
responsaveis pela identificagdo da parte do valor adicionado devida aos rendimentos do capital
{montante de lucros) e, residualmente, pela parte devida aos rendimentos do trabalho (Conjunto

de remuneragdes),

G segundo corte analitico € executado no capitulo 3 — estrutura e evolugio da distribuigdo
pessoal nos anos 90 ~, segundo a concepgdo geral de que o perfil distributivo de cada grande
segmento & principais complexos da economia demonstram ter estreita vinculagdo -com as
insergles de ordem setorial e ocupacional da populagdo ocupada. isto é, estabelece-se a
posicdc na ocupacdo principal, juntamente com © sefor da atividade econdmica no qual estd
jocalizado o individuo, como 0§ fatores econdmicos mais importantes a explicar 0s desniveis de
rendimentos enire os trabalhadores. Os atributos de natureza individual dos trabailhadores s&o
concebidos, portanto, como determinantes secunddrios do perfit que assume a distribuicdo
pessoal dos rendimentos do trabaiho.

Ag final, o grande objetivo @ mostrar que é possivel — € mesmo desejavel — estudar o
fendmeno distributivo a luz de uma dupla articulacdo, De um lado, operando as abordagens
funcional e pessoal da distribuicdo da renda de forma complementar, ao invés de antagdnica. De
outre, resgatando a abordagem da distribui¢o funcional como elo privilegiado de ligagdo entre
alguns importantes aspectos econémiéos do desenvolvimento e da distribuicio pessoal dos

* Diante dos aspectos metodoldgions envolvidos na construcdo da base empirica dos capitulos 2 e 3, recomenda-se a
teitura prévia dos anexes 1 e 2, como forma de facilitar o entendimento de ambos os capituics.



rendimentos do.trabalho, Dentro de uma perspectiva tedrico-metodolégica, sustenta-se que seja
possivel tratar a distribuic8io funcional da renda como uma categoria analitica de mediagdo entre,
de um lado, os fatores econdmicos do desenvolvimento e, de outro, os determinantes em
primeira ordem da distribuicio pessoal.

E com tal objetivo em mente que a estrutura do trabalho se caracteriza por combinar, ao longo
dos capitulos, a vislo tedrica e histdrica de cada uma das abordagens centrais {(enfoques
funcional @ pessoal da distribuicdo da renda), com a respectiva apresentacao dos resultados
empiricos, de tal sorte que se tentasse evitar aquela classica dicotomia entre, numa primeira
parte, a apresentacio dos capitulos de referéncias histéricas e tedricas, e depois, 0s capituios
empiricos. Com a altemnativa proposta, esta dicotomia, se continuar existindo, pelo menos estara
minimizada em cada um dos capitulos centrais, tentando tornar a apresentacdo das idéias mais
articulada entre as varlas instancias de representacio - teoria, histéria, empiria - ao mesmo
ternpo que mais convargente acs objetivos iniciais de tratar a relagdo entre desenvolvimento
economico e distribuicio de renda de forma mais organica e abrangente.




CAPITULO 1

RUMO A UMA ABORDAGEM INTEGRADA ENTRE
DESENVOLVIMENTO ECONOMICO E DISTRIBUICAO DE RENDA NO BRASIL

1.1 -~ introdugéo.

A distribuicdo da renda em uma economia capitalista é apenas o resultado final de processos
econdmicos, politicos e sociais mais amplos, complexamente determinados, Estuda-la tal como
- s@ apresenta ao cabo de dado processo seria enfocar o fenbmeno, tdo somente, pelo que possui
de mais aparente e revelador o grau de desigualdade vigente na sociedade, num certo momento
do tempo. Embora fundamental, constitui-se, na maioria das vezes, em mero exercicio descritivo
de uma situagdo ja dada, sem uma preocupagio maic;r em torne de seus aspectos fundantes.

Neste sentido, é particularmente interessante tentar uma investigagdo que (rejestabeleca os
elos mais importantes entre as esferas da produgéo, da distribuicc e da apropriacdo final da
renda, Para tanto, & preciso identificar os elementos que condicionam o processo distributivo
dentro de uma concepcdo econdmica mais abrangente, criando, com isso, as bases para uma
abordagem articulada a0s principails aspectos do desenvolvimento. Erﬁ outras palavras, trata-se
de buscar umn referencial tedrico para estudos mais consistentes em tommo das questdes da

producac e da reparticdo do excedente econdmico,

O primeiro passo nesta diregio pode estar sendo dado neste capitulo, ac pretender localizar, &
iz de um modeio geral simplificado, alguns elementos constituintes de uma dinamica distributiva
sityada nos marcos da reprodugio de um regime capitalista (item 1.2). Em seguida, a partir da
trajetdria industrial retardataria desérita pela economia brasileira, procura-se extrair elementos a
justificar as raizes do modelo concentrador de renda existente no pais, como base as reflexdes
gue s fazem nos capitulos sequintes (item 1.3). Sequindo a estratégia de aproximar-se passo g
passo do objete sob investigagio, pretende-se apresentar 0 marco de referéncia conceitual a
histdrico acerca da conformagdo do mercado de trabalho brasileiro e sua relagdo com ¢ padréc
distributivo aqui constituido (item 1.4). Por fim, faz-se uma breve incursdo no debate sobre
distribuicdo de renda no Brasil, travado ao longo dos anos 70, bem como o estado da arte que se
configurou durante a década de 80, para entdo lancar as bases da discussdo que ressurge no
pais em pericdo recente (item 1.5). ‘



1.2 -« Modelo simplificado do processo distributivo da renda.

O estudo da distribuicio da renda em uma economia capitaiista de industrializagdo tardia e
periférica como a brasileira ndo pode desvincular-se do contexto histérico e dos determinantes
mais gerais que ddo origem a sua forma especifica de comportamento. Assim, na andiise a
sequir, busca-se extrair os elementos mais importantes ligados ao tema, todos referidos a
caracteristicas especificas da distribuico da renda que & gerada em um contexto onde
prevalecem as regras de reprodug@o ampliada do modo capitalista.

Este aspecto ndo pode ser de modo algum negligenciado, pois como ja havia mostrado Marx,
“segundo a maneira costumeira de ver, essas relagbes de distribuicdo aparecem como relagles
naturais, como relac8es que se originam da natureza de toda e qualquer produgéo social, das leis
da producBo humana pura e simplesmente...”, observando em seguida que “a analise cientifica
do modo de producdo capitalista demonstra, pelo contrario, que ele é um modo de produgdo de
cardter peculiar, com uma determinagdo histérica especifica; que ele pressuple certo nivel das
forcas sociais produtivas e de suas formas de desenvolvimento como sua condicdo historica...,
que as relacBes de producdo coresponcentes a esse mode de produgdo especifico,

historicamente determinado - relagGes em que 0s homens entram em Seu processo de vida
social, na criagdo de sua vida social - 18m um cardter especifico, historico e transitério; e que

finalmente, as relacfes de distnbuicdo sdo essencialmente idénticas a essas relagbes de

producgdo, sendo um reverso delas, de modo tal que ambas partiiham o mesmo cariter

historicamente fransitério” (Marx, 1988: 293, livro iil; originai de 1880},

O regime de acumulagdo capitalista define, portanto, as formas historicas especificas a partir .
das quais ds agentes da producdo social se organizam com 0s objetivos da producdo,
distribuicdo e apropriagdo do excedente econdmico. Embora sejam ‘momentos’ logicamente
separaveis, é fato que estdo confidos numa unica e mesma configuracio do regime de
acumuiagdo, de tal modo ser possivel afirmar que “© prﬁpﬂo capital ja pressupie uma
distribuicdo” @ que “as assim chamadas relacles de distribuico correspondem a e se originam,

portanto, de formas historicamente determinadas e sociaimente especificas do processo de
producae e das reiacdes que os homens estabalecem entre si no processo de reprodugdo de sua
vida social” (Marx, 1988: 296, livro Hl}.

No ambito deste trabalho, o esquema simplificado da distribuicdo da renda que se apresenta
no quadro 1 procura dar uma idéia geral do entendimento sobre o fendmeno distributivo que
subjaz e orienta o desenvolvimento restante da pesquisa. Adverte-se para o fato de que, embora

o objetivo central do trabalho seja construir argumentos que ajudem a compreender a natureza
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especifica do padrio distributivo no Brasil, forna-se necessario, num primeiro momente, ilustrar
genericamente 08 componentes do modelo tedrico que, apesar de ndo possuir aderéncia
histérica imediata, reflete um certo consenso em torne dos principais mecanismos que atuam em
economias capitalistas contemporaneas (Davidson & Kregel, 1989; Checchi, 1987).

Quadro 1: Modelo Geral Simplificado do Processo Distributivo da Renda.

Distribui¢io Primaria da Renda

| Primeira Dimenso b~ Seounda Dimensdo i  Tercsira Dimepssc |

: ;

|__EsferadaProducdc | | EsferadaDisiribuiclo | | Esferada Aproprisgio |

'

Estruturagdo dos ) Perfil da Distribuigdo ~ Perfil da Distribuicio
Setores Econdmicos Funciena Setotisl da Renda- : Passosl Setonal da Henda

Politica Econdmica Movimento Sindical
& Pojificas Sociais Orpanizads

Distribuigio Secundaria da Renda

Considera-se, por simplificacdo, que 08 clementos presentes no quadro 1 fagam parte
preponderante da experiéncia recente (pds segunda guerra mundial) das economias capitalistas
desenvolvidas, mas também, ainda que em menor grau de inslitucionalizacdo, das economias
capitatistas periféricas como a brasileira. E isto, fundamentaimente, por ter conseguido atingir um
nivel elevado de maturidade industrial que acionaria, em ultima instancia, 0s mecanismos
presentes no modelo de distribuicio ilustrado acima.

Feitas as devidas ressalvas introdutdrias, o0 modelo tedrico proposto procura defender a idéia
de que o padrio de distribuig8o dos fluxos de renda de um pais resulta, num plano mai_s geral, da
forma pela qual os diversos @ heterogéneos grupos sociais sé articulam e se orgafiizam com
vistas a produgéo, distribuicio e apropriacace da riqueza econdmica. '

Do ponto de vista da distribuicdo priméria da renda, o fendmeno distributivo seria, na verdade,
um aspecto derivado da logica de operacdo do sistema econdmico em seu conjunto, ndo sendo
possivel isold-lo como varidvel independente de um modelo estatico: “a distrbuicdo de renda ndo
é um aspecto isolado do processo econbmico, mas sim o resuftado do funcionamento da
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ecoriomia como um todo” (Ramos & Reis, 1981: 22). Trata-se, por assim dizer, de um fendmeno
cuja dinamica de operagiio somente pode ser afetada de forma indireta, pois a estrutura
econdmica da distribuilo primaria responde pelo processo mais geral de acumulacfo de capital
que se instaura numa economia de natureza capitalista, e ndo existem, nos marcos deste modo
de producdo, mecanismos puramente econdmicos para distribuir renda igualitariamente. “a
aceleracdo do desenvolvimento estd necessariamente condicionada ac aumento da taxa de
exploragdo, que se traduz inevitavelmente em concentragdo da renda” (Singer, 1975: 77).

No entanto, o padrio de reparticio da renda de uma economia nédo € o resultado imediato da
acio de mecanismos puramente econdmices, motivo pelo qual é possivel observar perfis de
distribuicd0o os mais variados entre os paises capitalistas, em seus diferentes estagios de
desenvolvimento historico. Sobre os imperativos que emanam da esfera tipicamente econdmica
estio sobrepostos condicionantes de natureza histdrica, politica e social, refletidos em relagdes
especificas de poder, cujas instituigbes e regras limitam e organizam o conflito distributivo numa
escala mais ampla: “a reparficdo da renda néic se da a frio, movida unicamente por mecanismos
econdmicos. Ela se d& no contexto de um sistema de dominacse que dita os parametros que
determinam, de um lado, a repartigdo do produto entre necessano e excedente, e de outro, 0
modo de apropriagdo do excedente” (Singer, 1975: 76). '

Em outras palavras, através dos interesses e instrumentos de acdo politica construidos pelo
Estédo, e também pelo movimento sindical organizado pela classe trabalhadora, é possivel
interferir de modo mais direto sobre o resultado da distribuigdo primaria, no sentido de
transformé-la para combater ou reduzir as disparidades gritantes, dando origem a chamada
distribuiclo secundaria da renda: “estes € outros expedientes de maior ou menor eficacia e
viabilidade visam somente & redistnbuicdo da renda, sem imiscuir-se nos fafores que
originalmente podem deferminar uma reparicdo dada de rendas” (Pinto, 1978: 107).

O marco institucional legal de regulagBo das relagdes de trabalho estabelecido pelo Estado,
juntamente com as politicas de perfil macroecondmico e as politicas publicas de natureza social,
podem interferir decisivaments no arcabougo distributivo que emana tdo incisivamente da agdo
das for¢as econdmicas do sistema. No caso do movimento sindical, por sua vez, o potencial de
intervencdo estd diretamente ligado ao poder de organizagdo e sustentacio de interesses
especificos, que derivam da fradiglo histdrica dos movimentos operarios e se diferenciam
brutaimente entre as nagdes.

Em termos da concepgfo distributiva do modelo, portanto, € possivel tratar a questio como
inerente-ac modo de funcionamento do sistema econdmico, sendo importante estabelecer quais



os principais determinantes de natureza estrutural {ou a conformar o padréo de longo prazo) que
atuam ‘desde dentro’ da légica de operacionalizagdo da economia, diferenciando-os dos
determinantes de natureza ciclica ou de curto prazo, oriundos dos impactos que emanam das
politicas publicas e das estratégias sindicais adotadas em cada momento do tempo.

Em linhas gerais, considera-se que 0s mecanismos responsaveis pelo funcionamento das
nstancias de determinacéo da distribuicdo primaria da renda colocam a economia brasileira em
posicio mais proxima das economias centrais do que, como se vera, os mecanismos que agem
no plano da distribuicdo secunddria. No campo da distribui¢do secundaria da renda, para
apresentar efeitos distributivos progressivos no tempo, suas instancias de atuacdo dependem de
uma trajetéria histdrica de formaglo das instituigfes publicas e civis que, no caso brasileiro,
aproximou-se apenas longinquamente do padrio conquistado pelos paises desenvolvidos. Neste
sentido, apesar de exercerem papel mais fragil (e ndo necessariamente positivo) junto ao
reordenamento do perfil distributivo vigente na sociedade brasileira, 0s mecanismos deg a¢io pelo
lado da distribuic8o secundaria também devem fazer parte do modelo explicativo sugerido para o
Brasil. O faio destas instancias de determinagio ndo terem se mostrado historicamente eficazes
para a melhoria da estrutura distributiva brasileira ndo autoriza negar sua existéncia e influéncia
no processo, ainda que o facam por omissdo ou de forma a acentuar a regressividade vigente na
distribuicdo de renda do pais.

Assim, ainda em termos tedricos, a articulag@io entre as trés dimensdes de determinagdo da
estrutura distributiva de uma economia, nos moldes de um circuito producdo / distribuicdo /
apropria¢do da renda, conforme sugerido pelo quadre 1, deve girar em tomo da concepgdo da
demanda efetiva (Keynes, 1988; original de 1936; Kalecki, 1976, original de 1954), através de
cujo principio geral de determinagdo da renda e do emprego agregados se determina a estrutura
predutiva dos mercados de bens e servicos do sistema econdmico.”

Quarndo atentos a dtica da produgdo, este marce analitico fomece uma boa aproximacio ao
entendimento de como se monta num sistema econdmico a sua estrutura setorial de atividades,
que j& traz consigo uma estrutura condicionada de cargos e postos de trabatho, como se
procurara mostrar ao longo deste capitulo, sob a idéia central de que a estrutura ccupacional
reflete, em grande medida, as condigdes sociais de produgdo de cada setor da economia.

Ng plano da distribuigdo propriamente dita, o padrio de reparlicdo da renda gerada na
economia depende de um conjunto de fatores ligados & estruturagdo histdrica dos diversos

* Hirschman {1861; 1981) fornece um referencial muito interessante de como se monta uma estrutura produtiva setorial
através do que chama de poder de encadeamentos (inkages). Ver anexo 1.
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setores da economia, os quais definem, grosso modo, & estrutura da distribuicio funcional da
renda entre capital (massa de rendimentos da propriedade) e trabalho (massa de remuneragbes).

Como se verd no capitulc 2, 0s principais vetores de determinagdo para a distribuicdo
funcional da renda sdo, de um lado, os niveis médios de produtividade do trabalho, como
indicador privilegiado para dimensionar a capacidade setorial de gerag@o de valor agregado por
trabathador, e de outrc lado, os niveis setoriais combinados de mark ups e ‘relacdo custos
varigveis (consumo intermediario / remuneragSes), como sinalizadores do potencial de
apropriagdo da parte dos rendimentos do capital, originando, em contrapartida, a propria massa
de remuneragdes. Um dos principais indicadores desta dimens83o, também apresentado
ampiricamente no capitulo 2, é o grau de concentragio econdmica relativa dos mercados,
podendo ser medida por um conjunto amplo de varidveis, como pessoal ocupado, valor da
produgdo, valor adicionado, montante de rendimentos do capital (sinteticamente chamados de
lucros) e rendimentos do trabalho (remuneracGes), de tal sorte que da articulagdo entre elas se
define a parcela de lucros apropriada pelos rendimentos do capital em relagdo a parcela de

remuneracies. .

Evidentemente, uma pior distribuigo funcional da renda num dade setor ndo significa que sua
massa de remuneracbes seja inferior 2 de um outro setor em que o grau de concentragdo
funcional € menor. O indicador de concentragdo funcional deve ser analisado relativamente aos
demais setores. Ele também nio diz nada acerca da distribuiciio pessoal intra-setorial, embora
defina, em termos exclusivamente 16gicos, 0 limite superior da massa de remuneragdes que deve
ser distribuida® Ainda em termos puramente lGgicos, & possivel sustentar, no ambito da
concepgao tedrica relatada pelo quadro 1, a idéia de que a distribui¢do funcional da renda deva
preceder & condicionar os limites dentro dos guais pode se movimentar a distribuicdo pessoal em
cada setor especifico da atividade econémica. E claro que, concretamente, a articulag@o entre
ambas as dimensSes da distribuicdo depende das caracteristicas proprias de cada setor de
atividade, bem c¢omo do impacto causado pelos fatores que operam externa e coercitivamente
sobre eles, tais como politicas econdmicas setoriais, marco reguiatério da concorréncia e da
formagao de precos, poder dos sindicatos etc.

® Diante das relacdes existentes entre distribuicdo funcionai e distribuicsio pessoal da renda entre os distintos setores
da sconomia, é possivel gue um setor combine, de um lado, uma péssima distribuigdo funcional e de outro, a0
mesme tempo, um pedil de distribuicic pessoal muito melhor que um outro que ndo tem uma concentragdo funcional
30 elevada As combinagdes diferenciadas entre distribuigSio funcional e distribuicdo pessoal, em cada selor da
afividade econdmica, véo depender das especificidades préprias a cada um (grau de concentragdo de mercado, gray &
tipo de exposigdo @ concorméncia estrangeira, caracteristicas de apropriacdc e difusdo tecnoldgicas, composiclo
ecupacional do emprego etc), constituindo-se em importante aspecto investigade no capitule 3 da pesquisa.
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Ao redor do principio da demanda efetiva, tem-se ainda que as diversas estruturas de
producdo que vao sendo incorporadas aos respectivos setores da economia, evidenciando o
padrdo da fecnologia vigenté, determinam o perfil dos postos de trabaltho e a qualidade dos
empragos gerados. O atributo de qualidade dos postos de trabalho gerados pelo sistema
econdmico, nos termos propostos, diz respeito ao nivel de qualificacdo exigido, a hierarquia
associada de remuneragbes, as possibilidades tante de estabilidade quanto de ascensio
profissional, aspectos estes abordados na sequiéncia deste capitulo.

Finalmente, a terceira dimens&o do circuito produgdo / distribuicio / apropria¢do da renda
depende de fatores ligados tanto a atributos sociais (relagdes de trabalho, hierarquias funcionais
£ ocupacionais), quanto pessoais (escolaridade, raca, género, faixa etaria, conhecimentos tacitos
ete). Este ampio conjunto de fatores é considerado ¢ responsavel pela reparticdo de determinada
massa de lucros enfre as diversas esferas do capital, e de remuneragbes, entre os diversos
grupos ocupacionais (assalariados com e sem carteira, e trabalhadores autdnomos), onde faz
muita diferenca, atuaimente no Brasil, a insercdo setorial de cada trabalhador, bem como o tipo
de insergao ocupacional vigente nas relagdes de trabalho d

Do ponto de vista deste conjunto de fatores ligados a apropriagdo final da renda, os quais
definem a évolugdo da distribuiglo pessoal entre os distintos grupos ocupacionais, 0§ principais
vetores de determinacio sao, como sera empiricamente tratado no capitulo 3, a insercdo setorial
dos trabalhadores, de um iado, e de outro, a respectiva posicdo na ocupacao principal.

O padrao de ocupac@o dos postos de trabalho que se estabelece na dindmica do sistema
econdmico, depende, entdo, por um lado, do tipo de relagdo de trabalho vigente, tanto no que
respeita ao grau de institucionalidade entre trabalhadores e empregadores, quanto ao tipo de
competicio e organizaclo presente entre os proprios trabalhadores. Todos estes aspectos,
evidentemente, ligados ao nivel socicecondmico alcangado pela sociedade em questio. Por
outro lado, depende fambem da estrutura social que preside os quesitos ligados ao nivel
educacionat da forga de trabalho, sua composigio por género & idade, apenas para mencionar 0s
mais importantes. .

Em sua versdo mais crua, a abordagem aqui privilegiada acredita que o aprefundamento do
capitalismo em um contexto dependente e periférico como o brasileiro apenas reforca as
desigualdades préprias do sisterma, podendo conduzir & deterioragdo do padrdo de vida da

® N0 por acaso @ PNAD/1896 aponta para um aumento do rendimento da populacdo ocupada sem carteira de 8,7%,
contra 0 ganho médio real do conjunio da populacso ocupada de 2,8%, sendo o dos trabathadores com carteira de
apenas 0,6%. Além disso, cabe mencionar que a maior parte da populagio ccupada sem carteira encontra-se no setor
terciario da economia.

12



populacdo. Deposita-se grande relevancia nos aspectos politico-institucionais e também na forma
de organizacdo da sociedade para a geragdo do produto social, como fatores explicativos da
conformagio do padro distributivo da renda em cada sociedade e momento do tempo.

Aé raizes do padr@o distributivo se localizam no modelo de desenvolvimento econdmico
adotado peia sociedade em questéo, com o que a estrutura dos mercados locais converte-se em
importante fator causal da composicdo dos empregos gerados, bem como dos tipos de
segmentagio que podem se estabelecer entre trabalhadores de diferentas setores de atividade e
regifes geograficas, com as devidas implicacbes sobre as remuneragdes.

Por isso é interessante, deste ponto de vista, resgatar uma abordagem que privilegie o
enfoque da distribuicdo funcional da renda, aspecto considerado fundamental para levar a frente
uma discussio sobre as articulagbes entre os determinantes do desenvolvimento econdmico e 0s
condicionantes, em ultima instancia, de dado perfil distributivo socialmente estabelecido.

A énfase sobre um enfoque funcional da distribuicdo de renda no Brasil atende n&c sé os
requisitos de uma discussdo mais ampla acerca do tema, intimamente ligada a problematica do
desenvolvimento econdmico, como também, a par disto, supera duas limitagbes dos estudos
exclusivamente centrados sobre a abordagem pessoal da distribuicBo, a saber: i) um aspecto
extremaments descritivo da evolugdo dos rendimentos segundo os estratos da distribuigso,
caracterizando um enfoque sem uma fundamentacdo tebrica muito arraigada,’ e i) um aspecto
exclusivamente centrado na distribuicdo dos rendimentos do trabalho, sem possibilidade de
confronta-la com a natureza da apropriagdo da renda entre rendimentos do trabalho e do capital,
aspecto este necessaro para reintegrar 0 tema da distribuigdo de renda na perspectiva do
desenvolvimento econdmico.

Importa ressaitar, no entanto, que os estudos sobre o tema deveriam ter sempre em
considera¢do ambos os enfoques, o da distribuic8o funcional e o da distribuicdo pessoal da
renda, pois além de seremn mais complementares que substitutos entre si, possibilitariam uma
compreensic mais abrangente do problema.® O enfoque centrado na distribuicio pessoal da
renda, de seu lado, permite explorar de forrna mais desagregada os determinantes e principais

" A este respeito, & possivet afirmar que s dificuidade em se localizar uma teoria da distribuicdo pesseal denva da
natureza particular do objeto de estudo; ... apenas expondo a determinagda simufténea de todos os rendimentos pode-
58 expicar a distribuicBo geral da rends pessoal. A formea da distnbuicdo, todavia, resufts de uma sifuagdo onde
fanémenos de natureza muifc diversa e de estatutos tedricos incompativeis intaragem, impossibiftando a geragéo de
uma teoria no rigor do termo” (Coutinho, 1884: 38).

8 Qu dito de outra forma: “nda basta saber qual & parceda do produte nacional apropriada pelo trabalho (ou pelo capital);
& necagsdrio também saber como a renda globai do trabaitho & dividida entre os trabathadorss™ (Ramos & Reis, 1081
7). Um estudo interessante que também articula ambas as abordagens pode ser visto em Checchi {1997,
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caracteristicas.da desigualdade salarial, ainda que isso limite as andlises fundamentaimente ans
agentes que possuem seus rendimentos provenientes do trabalho, e ndo do capitat *

Em suma, a relevancia deste aprofundamento tedrico se jusfifica com base nas evidéncias de
que, em uma economia monetaria da producéo, os diversos setores da sociedade tém que
recorrer @ forma-dinheire (padrdo monetario vigente) para obter determinada participagdo na
renda nacional agregada, ainda gue 0$ mecanismos para tanto revelem formas diferenciadas de
atuagdo, seja por grupo social, lugar efou tempo histdrico (Carvaltho, 1989). Por ‘formas
diferenciadas’ deve-se entender 0s mecanismos que cada agente economico possui, dentro de
um certo arcabougo institucional historicamente determinado, capazes de garartir ou fazer
aumentar sua participacio na distribuicdc da renda total, & luz do processo socializado de
producio da rigueza, mas sendo privados 0s seus canais de apropriagdo. E claro que ¢ poder de
apropriagio entre os sefores sociais &€ também diferenciado, sendo tdo mais desigual quanto
menor o grau de organizacdo ou de institucionalizacdo das regras (formais efou tacitas) de
repértigéo que vigoram nesta sociedade, as quais definem as formas e o tipo de atuagéo dos
segmentos sociais no campo econdmico.”

Com as consideragles acima quer-se enfatizar, novamente, e num plano de abstragdo
elevado, que a discussdo sobre a distnbuicdo da renda na economia brasileira precisa fazer parte
da problematica do modelo de desenvolvimento em operagdo no pais, a partir do qual se
estrutura a dindmica de repartigio tanto do valor adicionado setoriaimente quanto dos fluxos de
rendimentos provenientes do trabalho.

Em funglo diste, a énfase dos estudos sobre distribuigdo de renda ndo pode permanecer
centrada no ambitos exclusivo do mercado de trabaiho, mas sim nos fatores que determinam o '
emprego & a renda na econumia. Embora os determinantes da renda e do emprego, proprios ao
mercado de trabalho, sejam importante dimensao do problema, certamente sdo insuficientes para
entender a dindmica mais profunda de determinagao do padrio distributivo de uma economia: “o
nivel da distribuicdo é entendido comoe sendo defterminado, primeiramente, pela estrutura de

producdo da sociedade , num segundo momento, pelas condigGes inerentes ao proprio mercado

? Urna pequena parie destes rendimentos s8c, na verdade, jucros distribuidos a acionistas como dividendos dos
ganhos de capital. Apesar disto, a situacdo dos trabathadores ndio se altera muito em termos qualitatives.

¢ por axempip, as grandes empresas do setor privado da economia padem se valer de seu poder oligopdiico de
mercado para flexibifizarem seus mark-ups até o ponto e gue se sintam ameagadas pela concorréncia. Por sew tumo,
os trabathaderes, ainda que ndo disponham das mesmas possibilicdades, histericamente conseguiram conquistas
importantes, no boio do forialecimento sindical, no sentide de rigidificarem os saldrics nominais para baixo e
ampliarem © leque de beneficios sociais, cujc ponfo méximo verificou-se sob o dominio do padrio fordista de
requiacdo, notadamente no pds-guerra, sob a forma do weffare sfafe nos paises mais desenvolvidos, E também o
Estado, langande mio do imposte inflaciondrio ou da senhoriagem, sra capaz de ampliar seu raio de acdo sobre a
esfera scondmica das respectivas sociedades nacionais. O capitulo 2 avanga em alguns pontos esta discussdo.
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de trabalho” (Casseb, 1996 367). Deste modo, uma abordagem alternativa tem que ser,
necessariamente, uma abordagem integrada, a qual, se por um lado, é intrinsecamente mais
dificit de se implementar pela complexidade do fendmeno, por outro, é a unica capaz de fornecer
uma explicacio histdrico-estrutural mais abrangente do problema.

Isto posto, o objetivo deste capitulo é justamente contextualizar historicamente as razbes do

carater aitamente concentrado da renda no Brasil, servindo como etapa necessaria de mediagdo -

entre a concepcdo tedrica sintetizada no quadro 1 e o comportamento concreto da distribuigio

funcional e pessoal nos anos 90, dado nos capitulos seguintes. E 6bvio que o tratamento -

adequado a cada um dos aspectos mencionados demandaria um esforgo proprio de reflexo, o
qual certamente extrapola os limites e objetivos deste trabalho. No entanto, é de fundamental
importancia localizar 0s marcos dentro dos quais se situa a discussio aqui realizada, a fim de
deixar claro que no que segue pretende-se apenas esbogar uma abordagem critica sobre a

questdo distributiva no Brasil, a partir de um determinado ponto de vista conceitual e histérico do .

problema, sem a pretens3o de responder todas as questdes pertinentes apresentadas agima.

1.3 — Industrializagdo tardia e dindmica distributiva estruturaimente concentrada.

O desenvolvimento industrial brasileiro pode ser caracterizado como um processa retardatadio -

de expansdo do capitalismo, querendo indicar, com isso, tanto o momento histérico mais geral do
qual o pais partiu rumo a industrializacdo, quanto a base material interma que definiria ¢ potencial
de superacaoe de certas etapas necessarias ao longo do tempo (Mello, 1986; original de 1975).

O estudo das chamadas ‘raizes do capitalismo retardatdric’ desnuda os limites da visdo
cepaling acerca da constituicdo exitosa deste regime de produgéo na América Latina. Enfatizam-
se as especificidades da inserg80 do capitalismoe na periferia, onde este sistema produtor de
mercadonias teve origem a partir da consolidagdo da economia cafeeira exportadora,
primngiraments escravista, depois com assalariamento da mao-de-obra, etapa esta decisiva dentre

aquelas necesséarias a plena vigéncia dos condicionantes capitalistas de produgdo.

Seguramente, foi o capital cafesiro quem pramoveu a primeira expansao industrial no pais

(Furtado, 1961; Mello, 1986; Suzigan, 1988). Desde meados do século XIX, a producéo de café

se consolidou como principal atividade econdmica intema, concentrando em sua esfera as

principais decisdes de investimento, a maior geracdo de empregos e divisas e, assim, a maior

capacidade de importacdo de bens ainda ndo produzidos domesticamente. Desta atividade -

comegaria fluir um conjunto significativo de impulsos econdmicos que dariam inicio ao
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desenvolvimento industrial brasileiro e & consolidagio de um mercado interno com chances de
promaover a interligagdo do pais e intemar o processo de acumulfagio de capital,

Como faces da mesma moeda, estavam tanto a formagio e evolugio do complexo cafesirs
capitalista quanto a constituicio e o desenvolvimento de relagSes capitalistas de producdo. No
entanto, aoc mesmo tempo em que a atividade cafeeira promovia as condi¢des de expanséoc dos
outros setores da economia, também era responsavel pela imposico de limites aquela
expansdo. Se a criagdo de alguma reserva de mercado para os produtos nacionais, em virtude de
desvalorizages do cambio promovidas em épocas de depress@o dos pregos externos do café,
visava primeiramente proteger a lucratividade dos cafeicultores, tal pratica, indiretamente,
acabava também por se transformar em mecanismo de migraciio do capital cafeeiro para o
capital industrial (Furtado, 1961; Silva, 1978).

Paradoxalmente, em épocas de crise da economia cafeeira, ac mesmo tempa em que as
desvalorizacdes da moeda nacional representavam tentativas de manutencdo do nivel de renda
dos exportadores, e alguma protegio a produgdo doméstica de manufaturas, por seu tumo, em
épocas de ascensfio da atividade exportadora, expandia-se a disponibilidade de divisas para
importagdo, ac mesmo tempo em que se imprimiam restrigdes & implantagc@o de industrias

produtoras de géneros similares aos importados.™

A industrializacao, assim compreendida, trazia em si uma dindmica tal de acumulacdo que
acelerava a passagem do modelo de desenvolvimento voltado para fora, tendo como centro
dindmico o setor externo da economia no mercado mundial, para um maodelo de desenvelvimento
fundado numa estrutura voltada para dentro, cujo centro dindmico passava a ser o mercado
interno. Em outras palavras, migrava-se de um modelo onde o crescimento industrial era
condicionado e induzido pela expansdc do setor exporntador, para um modeio onde o
desenvolvimento passava a ser preponderantemente induzido por encadeamentos produtivos
internos. A I6gica de .acumulacdo de capital passava a ter uma dindmica endbgena de
determinagdo, na qual a inddstria gerava seu préprio potencial de crescimento, ainda que
atrelado a0 comercio exterior no que se referia & capacidade para importar certos componentes
industriais indispensaveis as etapas posteriores do processo de industrializacio.* "

" Ne primeiro caso, a desvalorizacio cambial tornava os precos dos importados mais altos, estimulande a sua
substituigBo interna desde que houvesse capacidade para importar os bens de capital e insumos pecessarios a
indisiria doméstica. No sagundo caso, os excedentes gerados da atividade cafeeira somente se traduziriam em
inddstrias nacionais se o tamanho do mercado & as tecnologias dispeniveis de producdo garantissem, a um sd terapo,
reserva de mercado suficiente para a instalagdo de unidades minimas de operacdo ¢ se o dominio das condigdes de
producdo significasse preco e glaiidade similares aos importados.

2 A crise de 29, embora ndo tenha side a causadora imediata da quebra da hegemonia do café na economia paulista,
certamente pode ter favorecido a inddstria em trés niveis. No primeiro, quando ¢ governo opta pela desvalorizacdo da
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Assim, as especificidades da ‘industrializacdo retardataria’ no Brasil podem ser acompanhadas
a partir de um ‘esquema endégeno’ de investigaglo para o processo de acumulagdo de capital
que se pde em curso a partir da década de 1930."° Sua natureza estava localizada em dois
vetores: i) o ponto de partida da industrializagdo brasileira, que residia no fato de a economia
nacional estar assentada, no século XIX, sobre uma atividade produtiva de natureza tipicamente
exportadora, o complexo cafeeiro; ii) 0 momento da partida da industrializagdo nacional em
termos mundiais, que estava ja marcado pelo capitalismo monopolista em escala giobal.

Nestes termos, a chamada ‘probiematica da industrializagdo capitalista retardataria’ no Brasil
“deve ser entendida como © processo de constituicdo de forgas produtivas capitalistas, mais
precisamente, como o processo de passagem ao modo especificamente capitalista de produgdo”
(Mello, 1975. 97). E por ‘constituicio de forgas produtivas capitalistas’ deve-se entender o
processo de criacdo das bases matenais do capitalismo, notadamente a gestagdeo e maturagdo
de um departamentc de bens de produgBo capaz de ‘endogeneizar o fendmeno da
(auto)determinac@o do capital, base de um processo econdmice em gue a dinamica de

acumulacdo torna-se especificamente capitalista.

Isto posto, os principais fatores condicionantes do retarde da industrializagdo brasileira, & luz
das caracteristicas acima apontadas, podem ser resumidos nos seguintes elementos. Primeiro,
no gue toca a natureza do processo social de acumulagao capitalista, verifica-se que “a posigdo

- subordinada da economia brasileira na economia mundial esta duplamente determinada; pelo
lado da realizagdo do capital cafeeiro e pelo lado da acumulagdo do capital industrial. Esta
dependéncia resuifa da ndo constituiggo de forgas produtivas capifalistas” (Mello, 1988: 108).

Segundo, no que se refere & estruturagdo do mercado de trabalho brasileiro, o fato de ter

perdurado, apds a abolicBo da escraviddo, um imenso contingente de trabalhadores néo
incorporaveis pela emergéncia e expansio dos mercados domeésticos, aspecto este responsavel
tanto pela manutencdoe de uma estrutura concentrada da renda e da riqueza, quanto pela
reproducdo da pobreza e da marginalizacdo social no campo e mesmo nas cidades. Situagio

moeda nacionai, eleva-se o prego dos produtos importados, criando-se, artificialmente, uma certa resarva de mercado
para & produgdio doméstica. No segundo, a poiitica de defesa do café (compra e queima dos estoques, elc) permitia 2
sustentacio dos niveis de renda & emprego do complexo, ndo s6 na lavoura, mas sobretudo nos demais setores a ela
ligados, garantindo a demanda agregada do sistema. Finalmente, com a gueda dos pregos externcs do café, havia
grande desestimulo a reinversdo produtiva nesta mesma cultura, o que, aliado & propria queda de rentabilidade do
setor, favorecia aiguma migracdo do capital cafeeirs para o industrial, impriminde maior poder de acumulacdo
nagqueles sefores da inddstria que desfrutavam de 1axas de retorno 2 oportunidades de invers3o maiores que a do café.
A respeito, ver Cano (1985). -

3 £ justamente neste ponto que reside yuma das criticas basicas ac modelo cepaling cldssico: embora ¢ pensamento
da CEPAL estivesse centrada no entendimento da indusirializagdc pacionaf a partir de uma situagdo periférica, neste
arcabougo “ndo hd nem sombra de um asglema enddgenc de acumidagdn, visualizando-se os impactos interncs do
procasso de industnalizagéa pela dtica neociassica das fung@es macro de produgdo” (Meilo, 1986: 95).
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esta que se agravaria com a ‘importagdo’ de mio-de-obra estrangeira no comego do século,
mediante uma maciga imigracdo européia e japonesa, dando origem a um mercado de trabalho
de base muita ampla, com grande excedente estrutural de forca de trabalho. Terceiro, as
dimensdes estreita e subordinada do mercado interno em relagio & dindmica comportamental do
complexo cafeeiro, principaimente até os anos de 1930, quando um novo padrio se
gstabeleceria na dinamica de acumulacio de capital no pais.

Entre 1933-55, grosso modo, a economia brasileira feria se movido segundo a légica da
‘industrializacdo restrihgida‘, de acordo com a qual o movimento da acumulagio esteve fundado
na expansdo industrial intema. O movimento endégenc de acumuiagdo de capital no pais era,
parém, restrito, pelo fato de as bases técnicas e financeiras da acumulagio apresentarem-se
ainda incapazes de prover as condigBes indispensaveis a implantacdo e consolidagio do setor
produtor de bens de capital. E por esta razdo que a industrializagao restringida se move segundo
um padrdc de acumulacdo limitado em trés dimensdes: pelo lado da capacidade para importar,
pelo lado da questiio tecnoldgica e de escala minima, ¢ pelo lado da insercéo do Estado na
asfera econdmica. '

Do ponto de vista da dindmica distributiva que se instaura nas primeiras etapas da
industrializagdo, Conceicio Tavares, valendo-se de esquemas kaleckianos tri-departamentais, a
resume Como um processo ja estruturalimente concentrado, na medida em que, apesar do padrdo
de acumulagdo se onentar fundamentalmente pela reprodugio ampliada de D, (bens de consumo
dos trabalhadores), a superabundancia de mio-de-obra ajuda a manter 0s baixos niveis salariais
urbanos descolados dos ganhos de produtividade do trabalho, os quais podem sér entdo
apropriados para satisfazer a expansdo do consumo capitalista. Deste modo, “os problemas de
realizacdo em Dy, que implicam um aumento do consumo dos trabalhadores, tenderdo a resoiver-
s& via expansdo do emprego proporcional & taxa de acumulac8o e ndo via aumento da faxs de
salgrios. Nestas condigbes, a forrna de exploragdo da méao-de-cbra direta é horizontal, e a
crescente massa de lucros é apropriada pelos capifalistas para incrementar o seu consume & a
reproducdo ampliada em Da e Dy, O consumo capitalista ndo tem efeifo posifive sobm_-_a taxa e
acumutacde real, na medida em que ndo exista ainda na estrutura industrial um Dz, produtor
especifico de bens de consumo para os capilalistas. Nesse caso, o consumo capitalista
representa apenas a apropriagdo de parfe do excedents que € gerado nos distinfdé setores
produtivos da economia e, em geral, fillra-se para o exterior, via demanda de inibortagées
sunfudrias e, porfanto, contribui para uma diminuicdo do potencial de acumulagdo interna”
{Tavares, 1979 49-50; original de 1963).
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Apesar disto, no periodo de industrializagdo pré JK, a expanséo da renda gerada intemamente

engendrava a constituicdo de uma estrutura de demanda compativel com a ampliagdo da
estrutura produtiva, apontando para uma possibilidade de homogeneizacdo dos padrées de
consumo da maioria da populacio urbana, tendéncia esta que € alterada profundamente no

periodo seguinte de industrializagéo. ™

O segundo momento da industrializagfo brasileira se concretizaria entre 1956-61, mediante a
efetivagiio do Plano de Metas no periodo JK, a partir de quando se pode falar de uma
industrializacdo pesada’ no pais. Mas “o nascimento tardio da inddstria pesada implicava uma
descontinuidade tecnoldgica dramatica” (Mello, 1886: 112), apenas solucionada com uma certa
‘divisdo industrial do trabalho’, sobre a qual se conformaria ¢ ‘tripé’ da industrializago prasileira. ™

Com a consolidagdo de uma cadeia industrial complexamente articulada, a economia hrasileira
passava a comportar-se segundo uma dindmica estruturaimente ciclica, de forma que, apoés a
fase inicial de expansic do enorme bioco de inversdes produtivas devidas ao Plano de Metas, o
sistema adentraria numa fase de desaceleracio, marcada pela queda das taxas de crescimento
do produto e do emprego, peio desequilibrio do balango de pagamentos e por uma aceleragio
dos niveis de inflagdo. Todos estes, aspectos que evidenciavam tanto os desajustes ainda
presentes entre as estruturas de oferta e demanda, como também uma crise de realizagio do
potencial de acumulagdo crescente. Vidam & tona fortes suspeitas guanto ao término e

adequagao do processo de industrializacio no Brasil e, principaimente, quanto & idéia de que a

" Francisco de Oiiveira enfatiza a mudarnica no padrac de acurnulagdo vigente no pals gue se vinha gestando desde oS
anos 30 e que se altera radicaimente duranie a concretizag@o do Plano de Metas {1956/61). De um modelo antes
potenciaimente determinade peia dindmica interna de acumulagdo, tem-se que a padir daquele momento, “a
industriafizacfo das economias dependentes enfrava na divisdo infernacional do trabatho do mundo capitalista como
uma pova forma de expans§o desse sistema” (Oliveira, 1877, 83). E com a conformacio do tripe i qual se
consubstanciou na economia brasileira, com o segmento fordneo dominando os sstores mais din@micos €
tecnologicaments avancados da inddstria de bens durdveis de consumo, a reprodugac em escalta ampliada do modelo
ficava condicionada & dindmica de acumuiagdo do capital estrangeirc no pals, na forma dos grandes grupos
cligopolices. Uma vez que "o DY da economia nacional siua-se fora do circufto interno da acumuiagdo. situa-se no
Inisrior das economias centrais @, nas sconomias dependentes, so as exportagbes sobretude primarias que cumprem
0 papel de financiar as compras de bens de capital, este tipo de relagdo exporta também o esfimulo & producdo de
bens de capital” (Oliveira, 1877 84). Deste modo, o padrao de acumulacBo fundado no departamento produtor de bens
duraveis de consumo imprimia como contrapartida uma relefiva atrofia ao setor produtor de hens de capital da
economia nacional, suscitando ‘uma crise recorrente do balango de pagamentos, que se expressa na confradig8o sntre
uma industrializagdc voltagda para o marcado interno mas fnanciada ou confrolada pelo capiial estrangeiro o a
insuficiéncia de geracdo de meios de pagamentos infernos para fazer voltar & circulagdo internacional de capitais @
parte do excedente que perfence ao capital estrangeiro” (Oliveira, 1977: 87}, O capital estrangeiro no Brasil, se por um
tado ocupava espagos imporiantes para a constituicgo de uma estrutura industrial moderna e diversificada, por outro,
condicionava decisivamenie o riimo, a intensidade e a direcSo da acumulacgho, sufocando o embrionario
desenvolvimento industrial domeéstico e relegando-o a espagos menos rentaveis economicamenie, com implicaghes
irreversiveis sobre toda a estrutura produtiva & do mercado de trabaiho nacionat.

* O tripé consistia na segmentagio do mercado industrial internc, tal que a¢ Estado cabia a responsabilidade
desenvolvimentista dos setores de infra-estrutura basica e insumos intermediarios; ac Capital Estrangeiro destinava-se
o segmento mais rentdvel e tecnologicamente avangado, o setor de bens dwrdveis de consumo, além de segmentos
especificos de outros setores; e finaimente, ao Capital Nacional sobrava parte do setor menos dindmico, o de bens de
consumo tradicional, além da insergdo subordinada em cadeias produtivas lideradas pelo capital estrangeiro.
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(autoydeterminacdo do capital seria capaz de assegurar, de fato, tanto a reproducic ampliada do
sistema como a superagao da dependéncia e do subdesenvolvimento nacional.

As implicagbes para a dinAmica distributiva, decorrentés da modemizagdo de Dy (bens de
consumo para os trabalhadores, ou bens de consumo ndo duravel), da instalagdo abrupta de D,
{hens de consumo para os capitalistas, ou bens de consumo durdvel) e da expansfo da
capacidade produtiva de [y (bens de produgdc e insumos intermediarios), passavam pela
complexificacdo do apareiho produtivo domséstico. Nesta fase da industrializagdo brasileira, toma-
se “gvidente que a distribuigdo funcional se inclina ainda mais em favor dos lucros, realimentados
dinamicamente pelos gastos infernos dos capitalistas, em consumo (Dy) e investimento (Dy)”
{Tavares, 1979: 50-51).

O aspecto fundamental neste momento era o descolamento entre 0 processo de constituigdo
da estrutura de consumo intema que se vinha gestando desde 1930 & a nova estrutura de
producio que se sobrepunha & estrutura vigente, instaurando-se num curto espago de tempo no
pais: “a operacdo dos novos sefores esta de saida ligada a um tipo de demanda de consumo que
era Iniciaimente privilégio das classes capitalistas, mas que requer para sua expansdo
subsequente uma incorporagdo progressiva de novos estratos consumidores com maior poder de
compra que 0s niveis médios dos salarios urbanos” (Tavares, 1879; 59).

A concentracfio da renda pessoal nos dois decis superiores da distribuigdo operava como
solucao ndo definitiva aos novos problemas de realizacdo que passarniam a fazer parte da
economia brasileira: “a nova descontinuidade que se coloca para a distrbuicdo da renda pessoal
sumge quando, uma vez intemnalizado o efeito-demonstragdo de padries de consumo das classes -
allas na propria configuragdo do aparato produtivo, se requer expandir 0 mercado ir}temo das
novas industrias de consumo duravel instaladas sob forte protegdo do exterior, e cujos pregos
absolutos requerem consumidores com rendas rmuito supeniores 8 média nacional. A imitagdo dos
padres de consumo sera, desse modo, insuficients para expandir a demanda. O problema ndo
reside pois no efeito-demonstragdo, mas na necessidade de antecipar a demanda, E;uer dizer,
distrbuir 8 renda de modo mais concentrado, uma vez esgotada a reserva de mercado existente”
(Tavares, 1979: 54).

A redistribuico da renda pessoal em favor dos novos estratos consumidores, e contra os
assalariados e consumidores de base, consolidava ufna grande dispersdo na estrutura de
remuneragdes da economia brasileira, “isto passando a servir como requisito ao funcionamento
dos novos setores de consumo duravel. O descompasso provocado por esta caracteristica
singular da dinadmica de funcionamento do modelo brasileiro se expressava de forma mais pura
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junto a0 segmento da populagdo de maiores rendas, justamente agquele que se beneficiava das
potencialidades do capitalismo na esfera do consumo, enquanto a maior parte da populacio

N . P 15
permanecia & margem do processo produtivo e do mercado consumidor em larga ascala,

En;r suma, na etapa da industrializacdo chamada restringida, era possivel identficar nas
estruturas técnica e financeira os limites endogenos a reprodugdo ampliada do capital, pois que
“os fluxos de comércio e de capital estrangeiro nédo deferminam exogenamente a dinamica da
acumulagdo, apenas se articulam com ela ¢ a modificam desde dentro, acentuando as mudangas
internas em curso, na estrutura produtiva, e no padrdo histérnco de acumulagdo” (Tavares, 1974:
119). Na etapa da industrializa¢do pesada, por sua vez, a partir da constatag@o de que,
historicamente, todas as industdatizac;ﬁes retardatdrias contaram com a presenga decisiva do
Estado efou do capital estrangeiro para a implantagfio das respectivas industrias de base,
conclui-se que “nem as interpretagBes do tipo substituicdo de importagdes, nem tampouco as de
dependéncia, sio suficientes para esclarecer satisfaforiamente a especificidade histérica e

tedrica do subdesenvolvimento” (Tavares, 1974: 128)."

Entdo, os condicionantes basicos que explicavam a forte presenga do Estade e do capital
estrangeiro no ciclo de industrializac@o pesada no Brasil podem ser resumidos nos saguintes
pontos, 0s mesmos gue conferem um elevado grau de heterogeneidade a estrutura produtiva da
economia.”® Primeiro, 2 escala minima de operagio dos grandes projetos industriais implicava o
crescimento da capacidade produtiva sempre a frente da demanda originaimente preexistente.
Segundo, de maneira associada & escala estava o problema das tecnclogias de processo
produto, cuja estrutura nacional; técnica e financeira, além de gualitativamente diferente dos
padrGes externos, era ainda quantitativamente insuficiente para a dimensfo dos grandes

A industrializaclo se realizava em beneficio de uma minoria, ¢ que restringia as dimensfes e o potencial do
mercado doméstico, e comprometia os ganthos de produtividede da industria: "o nivef lecnoldgico correspondente aos
padres de consumo restringe a difusdo do progresso ao conjunto das atividades produtivas, dando ofgem a um
processc excludents de desenvatvimento™ (Furtade, 1972 28).

Y Conceigio Tavares (1974) realiza uma revisdio critica de um frabalho anterior classico {1979, original de 1963),
promovendo uma espécie de reformuiacdo de conceitos a fim de adotar uma abordagem explicativa para o fendmeno
da industrializago no Brasil muito préxima aquela desenvolvida por Melip (1988, original de 1975). Nestes termos,
circunscreve o conceito de “substituicio de impartagbes’ ao caso em que é tomado exciusivamente em termos formais,
ou seja, do “ponfo de visia da dindmica contraditéria dos estrangulamentos suecessivos o sefor externo” (Tavares,
1974: 116). Tirante este caso, ‘ndo podem ser abrangidas por este conceito as transformagbes estruturais da industia
que se produzem a partir da presenca crescente do Estade g filiais astrangefras” {Tavares, 1874: 116}, portanto, ndo
pede caracterizar nem o pericda pré-1830, nem tampouco a industrializagdo pesada a partir do Plano de Matas.

¥ & fato comum, dentre as industrializages de carater tardio, em contraste com aguelas ditas origindrias; observar a
presenca ativa e o papel diferenciador dos Estados nacionais no processo de condugdo de politicas econdmicas
desenvolvimentistas voitadas & superagdo do atraso em contextos de subdesenvolvimento (Landes, 1872; Oliveira,
1885}, No caso especifico da América Latina, é incontestével o papel do Estade na conducho esiratégica das
industriatizaces, cuia postura pragmatice provinha, especigimente apds a Segunda Grande Guerra, da
impossibilidade de uma industrializacdo espontanea na regifo, para © que se “propunha um programa de induglo &
modernidade que deveria ter na indistnia a sua locornctiva o no Estado o seu planefador @ impulsor” (Fion, 1985h: 123).
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projetes, Terceiro, 0 carater concentrado, no tempo, do bloco de investimentos macicos ligades
as industrias de base, no caso do Estado, e de ponta, no caso do capital estrangeiro. Quarto, a
fragilidade financeira do empresariado nacional desnudava a auséncia de instrumentos de
mobiliza¢8o e centralizagdo do capital indispensaveis aos grandes projetos industriais. Quinto, em
conclusdo, o fato de que, em se tratande de industriglizacdo pesada retardataria, a varidvel
investimento teria de ser primordialmente auténoma, de forma que apenas o Estado e o capital
esirangeiro podiam cumprir esta exigéncia (Tavares, 1974)."°

As implicagbes destes aspectos para a heterogeneidade da estrutura produtiva da economia
brasileira estavam ligadas principaimente & despropor¢ac existente entre o tamanho das novas
plantas industriais frazidas do exterior e a dimens3o econimica dos mercados setoriais
domésticos. As plantas importadas dos paises centrais se caracterizavam por técnicas
avangadas de producdo, geraimente poupadoras &e mao-de-obra, que eram mais do que
suficientes & cobertura dos mercados locais. Como os estimulos da época a tais instalagles
provinham basicamente do potencial de crescimento do mercado intemno, € ndo de possiveis
esiratégias exportadoras, gerava-se um excesse de capacidade produtiva ociosa, conformando-
se uma estrutura industrial necessariamente oligopolizada no pais (Tavares, 1986). Além disso,
como os precos industriais acabavam sendo mais altos que seus similares no estrangeiro, isto se
gonvertia, juntamente com a estrutura de baixos saldnos dominante, em mais um elemento
explicativo a impedir a formagao de um amplo mercado consumidor de massas no Brasil. Como
decorréncia desta forma de organizagdo da produgdo doméstica, impunha-se um padrdo de
consumo reflexo e dependente dos paises centrais, descolado da estrutura de demanda da maior
parte da populagio.

A situacdo paradoxal, do angule do mercado de trabatho e de consumo de massas, & que se
estava constituindo uma estrutura indusirial, em grande medida, poupadora de mao-de-obra,
incapaz de absorver 0 imenso contingente de forca de trabalho excedente, mas ac mesmo
tempo, necessitada de uma escala minima de operacdo superior 2 dimens@o do mercado
consumidor interno. Isto engendrava um perfil de _distribuir,;éc de renda estrutﬁxralmenta
concantrado, disposte sobre um mercado de trabalho heterogéneo desde a origem.

E & justamente no contexto da crise do inicio dos anos 60 que o governo militar instaurado em
1864 conseguiria levar a cabo o PAEG (Programa de Ag¢do Econdmica do Gové'mo), um
programa de estabilizagio que pretendia reverter, em curto espago de tempo, a trajetdria das
principais varidveis macroecondmicas intemas: déficits crescentes, inflacio em aita e grande

' Por tudo isto, @ aulora caracteriza o periodo como sendo o da ‘industrializagdo induzida pele dindmica externa-
interna” {Tavares, 1974 133), ao invés do antigo conceite de ‘industrializacdo substituidora de importaqéesi
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capacidade ociosa néo planejada nos principais setores da economia. Para tanto, elegeu-se a
aceleraggo inflaciondria como o principal obstaculo & retomada do crescimento sustentado, ja
que, segundo o diagnéstico oficial, estava sendo pressionada por excessos de demanda
provenientes dos deéficits crescentes do setor publico, cuja forma de financiamento recorrente era
o uso discricionario e erratico de uma politica monetaria expansionista; por credito amplo para os
tomadores do setor privado, em um contexto de retragdo dos niveis domésticos de produgéo; e
finaimente, como ndo poderia deixar de ser num diagndstico desta natureza, por aumentos

abusivos de salarios.®®

O PAEG, além de um planc de estabiliza¢@o para a economia no curto prazo, assumiu
também a forma de um conjunio de reformas abrangentes (criaggo do Conselho Monetario
Nacional @ do Bacen, corregio monetaria, BNH, mercado de capitais, ORTN), visando a
retomada dos investimentos de longe prazo e a (rejadequagio do aparato institucional. A
principal preocupacdo dizia respeilo a conformacdo de um padr8o de financiamento e
investimento adequado as novas necessidades de crescimento da economia brasileira (Teixeira,
1983). Mas, diante do diagnodstico ortodoxo do governo em relagdo as causas da inflagdo nos
anos 60, o receituario sequido s6 podia desembocar em um periodo recessivo para a economia
brasileira entre 1964-67. Apesar da combinagéo virtuosa entre cortes nas despesas publicas e
significativa elevagdo da receita federal no periodo, a queda da inflac8o ficou abaixo do

esperado, sinalizando 41% em 1966, contra os 10% originalmente previstos.”’

Gracas aos estimulos dados a indistria durante ¢ ano de 1865, a taxa de crescimento do
produto intemo atingiu 5,1% em 18686, suficiente para que o governo brasiieiro conseguisse obter
importantes empréstimos extemos dos EUA, ratificando-se, com isso, 0 apoio a seqléncia de
medidas gue estavam por vir. Isto também permitiv que se continuasse a monitorar 0

* piante de tal guadro, e contra um fratamento de choyue para a economia, gue a época era entendido, basicaments,
por congelamento de pregos e satarios, optou-se, no Ambito do programa de estabilizagho do PAES, por medidas
gradualistas de combate 3 inflac8o. A pattir do governo federal, tentou-se forte redug3o das despesas consideradas
nac esgenciais, e acopiado a isto, maior empenho @ rigor junto acs Grgdos respansdveis peia arrecadacio tributaria do
Estado, come também uma recomposielio de pregos e tarifas do setor publico e estatais, responsével a curto prazo
pela fal da inflagdo corretiva, tudo com o objetivo de combater e reduzir o déficit e seu impacto sobre a divida interna
da Unido, Em segundo lugar, implementou-se um corte radical do crédito ao setor privado, com o infuife de eliminar,
ou B0 menos amenizar, as pressbes inflaciondrias pelo lado da demanda privada, bern de acorde com o diagnostico
oficial, Por Oitimo, através de uma politica salarial contencionista, estabeleceram-se cbstacuios as pressdes onundas
do iado dos saldrios. Eles seriam ragjustados apenas uma (Unica vez por ang, segundo um métode de calculo gue se
haseava no salario real médio dos dltimos vinte e quatro meses, permitinde algurna compensagdo pelo aumento de
produtividade a cada ano, mas com reajustamento da inflagic residual esperada no anc seguinte, seguindo previs8o
do governe, em gerat, subestimada emn relagfo 2 inflagio verdadeiramente apurada, Para fazer valer esta politica
salarial pelos anos vindouros, sindnimo de arrocho progressivo dos salérios, o govermo atuou energicamente sobre os
sindicatos, Intervindo arbitrariamente sobre seus métados e afastando seus principais lideres. A respeito, ver Teixeira
{1983},

# A receita pubiica federal passou de 8,3% do PIB em 1964 para 8,9% em 1968 e 11,1% am 1966, conseguindo-se,
com isso, reduzir o déficit de 3,2% do PIB em 1864 para 1,6% em 1965 {appud Teixeira, 1963)
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comportamento da balanga comercial, impedindo qualquer tipo de pressdo altista sobre a inflagdo
proveniente do balango de pagamentos, O PAEG seria considerado um plenc sucesso com a
retomada do crescimento econdmico a partir da segunda metade de 1967, pois se acoplaria
perfeitamente 20 momento de ascendéncia do ciclo de expansdo intemacional, ensejando um
periodo de altas taxas de crescimento interno, denominado genericamente de milagre brasileiro:
‘dada a existéncia de folgadas margens de capacidade ociosa na industria, a economia reiniciou
sua trajetdria de crescimento, sem um grande esforgo de investimento, ac menos nos primeirs
anos do milagre. A partir de 1970, no entanto, a fase ascendente do ciclo conhece um segundo
momento, comespondente ac seu auge, quando $e conjugam altas taxas de crescimento com
elevada formagdo bruta de capital” (Teixeira, 1993: 118).%

A ldgica reformista do PAEG, ainda gue n3o tenha alterado significativamente o padrio de
financiamento para o crescimento da economia brasileira, conseguiu reformar minimamente os
aparelhos de Estade, no sentido de toma-los mais adequados a nova complexidade da estrutura
econdmica nacional. Desta forma, o padrio de crescimente levado a termo entre 1967-73
ratificava a logica do tripg da industrializacdo nacional desde os anos 50, onde capital estatal e
estrangeiro puxavam a economia, trazendo consigo o capital privado nacional. Esta opgéo de
financiamento do investimento produtivo no pais era consequéncia, em grande medida, dos
rumos seguidos pelo mercado de capitais desde sua constituicdo em 1985, muito pouco voltado a
provisdo de recursos de longo prazo para a economia come um todo.*

A analise do periodo 1967-74 permite extrair a conciuso de que o movimento da acumulagio
vivido pela economia brasileira inevitavelmente acabana por trazer problemas de realimentagéo

dindmica, dados, fundamentaimente, pela existéncia de capacidade ociosa em setores lideras do

Z 03 mais curioso com relaglo ans resultados obtidos pelo PAEG é que, a despeito do éxito de algumas das reformas
empreendidas a parlir de 1964, portants, dentro do ambito de abrangéncia da concepgiio original do programa de
establiizacdo, o comportamento das variaveis macroscondmicas apenas comega & melhorar quando os dogmas
oriodoxos debam de ser imperativos 2 ordem dos dias. Cu seja, & justamente no momento em que as politicas
monetara e fiscal se liberffam um pouco das amarras do monetarismo pragmatico da época que os indicadores
econBimicos eshocam reago positiva. Quando a isto se somam as condighes extremamentie favoravels do comeércio
mundial a partir de 1968, as medidas internas tendem a se sincronizar em relagfo ao boom eocnﬁm:oo axterng,
acompanhando-0 para dar vida a0 chamado milagre brasilgiro.

* Grande parte dos problemas de financiamento ao investimento produtivo de longo-prazo na economia brasileira nos
anos 70 esteve centrada na suséncia de umn mercado de capitais operande nos moldes dos -paisas capitalistas
desenvolvidos. N8o obstante as tentativas empreendidas neste sentido pelas reformas financeiras do PAEG durante os
anos de 1964-67, o fato & que “a criagdo de instituigdes e de instrumentos para o financiamento do capital fixo das
smprasas ndo se impunha, naquels cortexto, como um requisito de primeira ordem. De um lado, alyavam razdes
conjuniurais, uma ver que & generafizagio de capacidade ociosa néic planejada, que se seguiu a0 boom de inversdes
nos anos cinglenta @ & crise do inficic dos sessenta, inibia os investimentos em capital fixo. De outro lade, e aqui &
razdco de fundo, & medida que era chancelado o padrfo industrial anterior, reprodiuziam-se formas de financiamento
que, no imite, prescindiam de um marcado de capitais doméstico” (Cruz, 1894 73} A consequéncia fol, como se sabe,
o atrofizmento deste importante segmento institucional no pals, e o esgargamentn das condigdes de financiamento de
ipngo-prazo para os capitais operantes na economia brasileira,
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crescimento industrial (bens de consumo duraveis), associado a expansdo das margens de
endividamento familiar no curto prazo, fruto das reformas financeiras do PAEG (Mello & Belluzzo,
1982: Coutinho & Belluzzo, 1982),

Além disto, outros fatores atuavam na mesma direcd0 desestruturadora do sistema. Dentre
eles, cabe destaque para o fato de que foi devido ao investimento piblico que a reversao diclica
n&0 se manifestou ja em fins de 1973, sendo prolongada em forma de uma sobrevida até 1977,
por conta do conjunto de inversées realizadas a partir de 1974 no bojo do Il PND. Este pacote de
investimentos estatais que se materializaria em meio a crise internacional, aprofundada peio
choque do petroleo, pretendia tornar a estrutura produtiva intema relativamente independente,
através da implantagBo daquelas industrias de base que ainda ndo estavam consolidadas no
pais. Em parte, isto foi possivel devido a que ndo cessou, no periodo, a entrada de recursos
externos, notadamente sob g forma de empréstimos em moeda estrangeira, somado ao fato de
gque a E_:apacidade fiscal do governo e de autofinanciamento das estatais ainda ndo estava
definitivamente comprometida.

Com respeito a0 contexto vivido pela economia brasileira na segunda metade da decada de
70, no qual se deu a implementacdo do Il PND, deve ser enfatizado justamente 0 problema do
recurso extremo ao endividamento extemo, sob a forma predominante de empréstimos em
moeda estrangeira, ao invés de investimenios diretos, Dada a natureza dos projetos industriais
envolvidos, bem como 0 seu relativo sobredimensionamento diante das condicbes de demanda
corrente, a relagdo capital / produto era elevadissima, o que comprometia seriamente a
capacidade de autofinanciamento das empresas estatais e & propria capacidade de cumprimento
dos contratos estabelecidos com o exterior.

Este problema, associado ao momento historico em que foi realizado, ou seja, quando a
economia nacional j&§ desacelerava apds o auge ciclico de 1973, e a conjuntura intemacionat -
tendia a recessao apds o choque do petrdleo em 1974, apontava para um estrangulamento das ;
condigdes de financiamento a base de empréstimos em moeda estrangsira. O encurtamento dos .
prazos de amortizacdo, associado a elevagdo das taxas de juros de referéncia, eram a expresséo -
clara das condigdes extremamente desfavoraveis da forma adotada de financiamento, indicagdo -
das dificuidades fuluras que o pais iria enfrentar junto a comunidade econdmica intemacional.

Por fim, deve-se enfatizar a autonomia dos novos investimentos em relagdo ao ciclo -
precedente, os guais funcionaram como variavel independente no modelo e suscitaram um salto ;'
tecnotégico e de capacidade produtiva instalada sem precedentes no pais. Tal comportamento
ensejou uma espeécie de sobre-ciclo no periodo 1974-80, nitidamente liderado pelo Estado, com
duas caracteristicas bastante claras. A primeira € que forgou o deslocamento do investimento
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privado pelos gastos publicos e estatais, comprometendo, com isso, tanto ¢ engajamento
produtivo de outros setores industriais importantes, quanto a propria articulagdo intema do
conjunto de inversdes. A segunda é que representou uma mudanga radical na composigdc do
investimento, mudanga esta de cardter mais compensatério que inovador. Enquanto no perfodo
1974-76 o investimento ainda crescia acima da producdo corente, entre 1977-80 isto ndo mais
acontece, com ¢ investimento crescendo abaixe do produto (Cameiro, 1992). Este fendmeno
indicaria a inconsisténcia da estratégia implicita no It PND, sinal inequivoco de esgotamento do
padréo de crescimento até entdo vigente,

Em tal contexto, a economia passava a operar segundo a ldgica do sfop and go (Castro &
Souza, 1985), ou da 'fuga para frente’ (Fiori, 1995a), apenas adiando uma reversdo que seria
praticamente inevitavel do ritmo de acumulag8o. Mas enguanto a crise mais geral era adiada,
pdde se sustentar, ao longo dos anos 70, uma conjuncdo de fatores positivos peio lado do
emprego e do consumo agregados. O resultado do “crescimentc na oferta intermna de bens de
consumo, crescimento no salério real, junto ao crescimento do emprego privado e do gavemo,
resultou no crescimento da massa de salano. Esta pbde ser entdo absorﬁi&gﬁé}é ééohomia, Pois
ndo se vernficou efeitos de aumentfos de prego significativos desses bens, no periodo. A
coninibuicdo positiva do gasto do setor pablico para a renda de salério foi possivel sem geracdo
de dJdéficit, mas com superdvit nas contas do govermnoe” (Casseb, 1996: 359-60). Este
comportamento ratificava, de alguma forma, a idéia de que ¢ estrangulamento da economia
astava concentrado, basicamente, no lado das contas externas, cujo financiamento dos gastos e
consumo corrente via endividamento extermno crescente ndo poderia ser ilimitado no tempo.

E por esta razfio que © esgotamento do modelo adotado de industrializacio se tomava claro
na conta do balango de pagamentos, cujos desequiii'brios tormaram-se recorrentes e acentuados
depois de 1973. A divida externa, que se vinha acumulando de forma crescente desdes o inicio da
década, ganhava a partir de 1974 uma dimensao marcadamente financeira, e desde de 1978 seu
crescimento ja era totalimenite estéril, pois coincidia com a desaceteragéo'da taxa de investimento
e com a diminuicdo da demanda de importagdes. A divida externa convertia-se, assim, em
“mecanismo ficticio de acumulacic de capital financeiro ao permitir a transferéncia intercapitalista
de lucros a favor dos bangueiros internacionais que para aqui dirigem o seu excesso de liquidez
internacional, movidos pefo diferencial entre juros internos e juros externos” (Tavares, 1978: 126).

A inflagdo brasileira, por esta época, também ja camregava uma dimensdo estritamente
financeira, ainda que permeada por trés momentos bem definidos, a saber. primeiro movimento
am 1973, quando o repique para cima da inflagdo, em relagdo aos niveis verificados até entdo,

“oi determinado basicarmente pela colagem dos pregos intermos acs pregos extemos” (Tavares,
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1978: 131); segundo movimenio em 1974, guando novo salto inflacionario se verifica por conta
do chogue de petrdleo, resultando como mecanismo principal uma politica defensiva e
generalizada de remarcacdo para cima dos mark-ups; e terceiro movimento no biénio 1975-76,

quando os mecanismos de realimentacgio da inflagio tornam-se claramente financeiros.

Ambos 0s aspectos mencionados, divida extema e inflagdo, eram sinais explicitos da crise
estrutural pela qual passava a economia brasileira ao final dos anos 70. Qu seja, o
‘desenvolvimentismo  industinializante’ perseguido pelo Brasil durante os cinquenta anos
compreendidos entre 1930-80, tinha esgotado seu folego frente ao colapse de seus mais
importantes elementos de sustentagfo. A segunda crise do petréleo em 1979 e a subida das
taxas de jurps norte-americanas acabariam por acelerar o processo de desarticulagdo interma da
economia nacional. No plano internacional, os .acontecimentos de fins desta década
representaram a ruptura do padrio de regulagdo que tinha norteado o processo de
internacionalizagdo do sisterna capitalista no pdés guerra, dando origem a uma nova onda de
liveralizagdo dos mercados, a partir do inicio da década de 1980.

0Os anos 80 no Brasil foram entdo marcados por uma conturbada trajetéria politica, no ambito
das relagbes de poder, e pela estagnacgdo do produto e altas taxas de inflagdo, no campo das
decisbes econdmicas. A concepglo a respeito dos descaminhos da economia brasileira neste
periodo procura enfatizar a idéia de que muito contribuiu para o aprofundamento da crise, o
padrdo de ajustamento macroecondmico efetuado no periado entre 1979-83.

Apos o periodo relativo ao ajustamento externo, no inicio da década, a economia produzira
grandes e seguidos superavits em suas conias extemas, associados ao baixo nivel de absorgéo
interna e as recorrentes desvalorizagSes cambiais. Entretanto, os superavits gerados tinham
como nica finalidade a transferéncia de recursos reais liguidos ao exterior, devidos em sua
maior parte ao pagamento de juros sobre a divida externa contraida em periodos anteriores. Pelo
fato de a divida externa brasileira encontrar-se, desde 0s primeiros anos da década de 80,
praticamente toda em mdos do Estado, e considerando ainda que 0s setores privados eram am
grande parte 0s detentores dos megasuperavits comerciais conquistados nestes aneos, ¢ setor
publico precisava adquirir as divisas do setor privado para envid-las ac exterior, valendo-se, para
tanto, de emissdo de divida plblica intema, principal responsavel pelo endividamento crescente
do setor publico ao longo da década,

O carater financeiro do déficit publico fez com que taxas de juros crescentes e prazos cada
vez mais curtos se tormassem a regrg, comprometendo seriamente a capacidade de
financiamento do Estado brasileiro diante da crise. £ no bojo deste quadro de desajustamento
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patimonial do setor publico que a inflagdo viia a se constituir no principal problema
macroecondmico da década de 80, suscitando o desiocamento do eixo das discussdes, que
antes girava em tomo da problemética do desenvolvimenic econdmico do pais com
endividamento externo crescente, para centrar-se em tomo das causas e conseqiiéncias da

inflacde em paises de industrializagdo retardatdria ou em contextos de subdesenvolvimento
crénico.

Embora muito se tenha elogiado © éxito do ajustamento externo da economia brasileira no
inicio da década de 80, ¢ possivel afirar que ele ndo teria condicbes de manter-se nos seus
préprios termos, diante da segunda crise do petrdleo e do chogue altista dos juros intemacionais
por conta da politica rorte-americana de refortalecer sua moeda nacional. O outro lado do
fenémeno revelaria o aprofundamento da crise econdmica intema, nos marcos de uma crise fiscal
¢ financeira do Estado sem precedentes na historia, &€ uma deterioracio geral das condigBes de
vida da maioria da populagdo, evidenciada nos indices de elevada concentracio da renda e piora
dos indicadores de qualidade de vida.

De um lado, se o agjuste logrou sucesso relativo do ponto de vista das contas externas, o fez
amparado muito mais no amadurecimento ¢ entrada em operagdo dos grandes projetos do 1t
PND, aliado a fortes e continuas reducdes do nivel de importagdes e de atividades domésticas,
do gue propriamente decorrente do axito do setor exportador ou do acerto das medidas de
politica econdmica. Por outro |ladn revelou-se 0 seu contrario, isto &, o desajuste intemo
estabeleceu as condigdes para a perpetuaco da crise e da inflagdo, & materializou, em grandes
proporgfes, um tipo de apartheid social @ econdmico unice em economias com o grau de

urbanizagdo e industrializacéo similares ao do Brasil.

A proposta de ajustamento diante da crise primava por salvaguardar os setores privados,
nacional e estrangeiro, fazendo recair sobre ¢ Estado e o setor produtivo estatal o Gnus do ajuste
{Afonso, 1990; Cameiro, 1892). Isto foi feito de varias formas, desde o mecanismo contra o risco
cambial (resolugio 432 do Bacen), pelo qual os devedores extemos privados puderam depositar
o valor de suas dividas junto ao govemno antes das desvalorizagfes cambiais, passando pela
politica deliberada de contencdo dos precos e tarifas phblicas com fins anti-inflacionarios, até o
mecanismo de encampacéo, via BNDES, de empresas privadas deficitdnias ou empréstimos
voltadas ao saneamento financeiro de empresas em situacéo critica de liquidez (Cruz, 1984).%

* pelo primeira caminho, intensificou-se o processo de estatizacBo da divida exerna, com © seu conseqlente
crescimentd pof conta das desvalorizagdes cambiais e politica de juros altos dos principais credores infernacionais.
Através do segundo mecanisme, viabilizou-se uma transferéneia indireta de recursos publicos para o setor privado,
dado gue os insumas publicos (energia elétrica, gds, dleo, ferro e agn) eram componentes importantes das planilbhas
de cusios das indistrias. Finalmente, com o audlio financeiro e encampacsc estatal de empresas privadas em

28



Como consequéncia da altemativa seguida, gerou-se um setfor publico altamente endividado e
imobilizado, ac mesmo tempo que um setor privado liquido e saneado financeiramente. Com isso,
na medida em que se elegeu o setor publico como depositario dos custos do ajustamento extemo
da economia, criou-se uma situaciio na qual o Estado foi perdendo o poder de outrora de
condutor do desenvolvimento, seguindo o pais o rumo da estagnac¢sdo. O capital privado,
movendo-se por estimulos de mercado, notadamente rentaveis no curto prazo, transferu e
concentrou grande parte de sua riqueza em ativos financeiros ao invés de produtives. Ainda
mais, néo foi capaz de ocupar o espaco do setor estatal com o objetivo de redirecionar o ‘sentido’
do desenvolvimento, fundando um novo pacto politico apto a dar conta da superacgdo da crise.

Em suma, a crise dos anos 80 toma a forma de uma crise fiscal, financeira e de capacidade de
planejamento do Estado, uma crise do seu histérico p'adrén de financiamento e de seu mode
particular de intervenciio, que desnuda a natureza do fendmeno de ruptura do modelo nacional-
desenvolvimentista fundado, grosso modo, nos anos 30, aprofundado nos anos 50 e rompido nos
80, esgotamento e faléncia do modelo peculiar de industrializagdo do Brasil. Crise que se
manifesta mais claramente peié estagnacdo do crescimento econdmico e pela trajetoria de alta
inflagBo que fraz como resultado uma piora acentuada nas condigbes de operagio do mercado
de trabatho & uma deterioragio profunda na distribuicdo funcionai e pessoal da renda.

1.4 — Heterogeneidade estrutural, mercado de trabalho pouco estruturado e concentragdo

de renda.

Pelo exposto até aqui, & possivel afirmar que a histdria do subdesenvolvimento brasileiro se
confunde com a propria histéria da industriatizac3o do pais, uma vez que, em fungho do tipo
particular de insergéo do Brasil na divisédo intemacional do trabatho, conformou-se um ‘modelo’ de
desenvolvimento excludente, pelo qual as transformacdes dos padrfes de consumo na periferia
nao encontram correspondéncia com as transformacgdes e incorporagdes dos padrfes técnico-
- produtivos ao nivel da esfera de produgdo industrial (Furtado, 1872). Em outras palavras, o
subdesenvolvimento decomeria da assimilag@o da diversificagdo dos bens e servigos finais,
portanto, da permanente alteracio da composicdo do consumo, e da concomitante ndo absorcioe
das transformagdes do progresso técnico junto acs processos produtivos intemos.

O modelo, assim constituido, desenvolveu-se num sub-6timo, ja que o crescimento com

concentracdo de renda envolve um processo ndo imediate, ou mesmo insuficiente, entre o0s

dificuidades, aprofundou-sé o assistencialismo do capital piblico ao setor produtive privade, dando margem A
ampliagdo da cfise do selor produtivo estatal.
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ritmos de introducdo de novos produtos ao consumo final (@ processos mais modemos
tecnologicamente) e a sua difusdo ou generalizagio posterior ao conjunto da populagio (ou ao
conjunto de empresas nacionais). Desta forma, "a estrutura industrial brasileira teve de adaptar-
se, desde o inicio, & um perfif de demanda caractenzado por um desnivel consideravel entre os
padrdes de consumo da massa e 0s de uma pequena minoria. Em razdo da oferta fotaimente
elastica de méo-de-obra, os incrementos de produtividade engendrados pelo progresso técnico e
pelas economias de escala puseram em funcionamento um mecanismo adicional de
concentragdo de renda; como o poder de compra realmente em expansdo era ¢ dos grupos de
aftas rendas, o desenvolvimento tendeu a assumir a forma de infroducéo de novos produfos e
diversificagdo do consumo. A concentracdo da renda, ao entorpecer ¢ processo de difusdo em
beneficio do de diversificagio, j& que © consumo da minona de altas rendas deve acompanhar a
evolugdo do consumo dos grupos de rendas medjas ¢ altas de pafse_s muito mais ricos, limitava
0§ recursos disponiveis para investimento ao processo de diversificagdo do consumo da referida
minoria, em prejuizo do processo de difusdo” (Furtado, 1972: 30-31).

Assim, 0 processo de desenvolvimento capitalista no Brasil ensejou a formacdo de uma
estrutura econdmica diferenciada e heterogénea do ponto de vista dos niveis médios de
produtividade do trabatho alcangados pelos diversos setores industriais. Esta hetercgeneidade
evidenciava-se mais claramente na constatagio de gue os setores intermedidrios e mais
atrasados recebiam menos que proporcionalmente os novos investimentos em expansdo da
capacidade produtiva & em modermnizagdo (apropriacdo e difusdo) tecnologica, com o que o
diferencial de produtividade média tendia a se alargar constantemente no tempo: “a
modemizagdo e a intensifica¢do de capital tendem, efetivamente, a processar-se de modo restito
a algumas dreas e subsetores. Com isso, enquanto ampliam-se 0s esltrafos modemos,
aprofunda-se, necessanamennte, a heterogeneidade estrufural” (Tavares, 1979: 188). '

Sobretudo o conjunto de empresas lideres setorialmente, de origem transnacional, eram as
que estavam em posicdo privilegiada para gerar & apropriar maiores parcelas do excedente
social, na medida em que apreseniavam produtividade fisica mais alta pelo uso intensive de
tecnologias avangadas, e também porque n&o havia, no sistermna econdmico nacional, forgas
competitivas capazes de obrigar uma transferéncia maior de suas vantagens relativas aos
precos, com o que elas pediam, inclusive, remunerar melhor seus funciondrios, em repasses nio
raras vezes superiores #0s incrementos de produtividade real,

Este ultimo aspecto fez com que a heterogeneidade da estrutura produtiva brasileira
engendrasse, por sua vez, uma esfrutura de ocupagdes fambém heterogénea, ja que marcada
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por padrbes muito distintos para a relagdo produtividade / saldrios, para ndo falar na
heterogeneidade reinante nas relagbes e condigdes de trabalho. Isto quer dizer que a
heterogeneidade estrutural da economia brasileira ndo se manifesta somente ao nivel da
estrutura produtiva, na coexisténcia de distintas formas de organizagdo da produgdo, cuja
multiplicidade de processos técnicos combinam afividades de niveis muito diferentes de
produtividade do trabalho (Pinto, 1976; Rodriguez, 1998), mas pode também ser percebida do
ponto de vista das relagBes sociais e de poder. Mais especificamente, por relagtes de trabatho de
distintas naturezas que se manifestam em uma grande variedade de contratos de trabaiho e
possibilidades de apropriagdo de renda, e por uma “ordem institucional que sanciona e garante a
forma e o funcionamento do sistema de direitos e privilégios” (Peliano, 19982: 75).

Pode-se dizer que 0s dois principais vetores de determinagdo da heterogensidade estrufural
presente na economia brasileira tenham sido, de um lado, a dinamica desigual e descontinua da
industrializagdo tardia e, de outro lado, o atavismo reinante na histéria da formacao da sociedade
nacional, particularmente o qtavisma existente nas relacSes sociais do campo, que impediram a
transformacgio da estrutura fundiaria e retardaram o avango da modemizagdo (incorporacio e '_
difusdo do progresso técnico) as suas relagdes mais fundamentais de produgdo. Neste quadro,
estimulou-se uma violenta migraglo rural em diregBo as cidades que, aliada a um ritmo intenso
de crescimento demografico no pos-guerra, explicam boa parte do surgimento de um excedente
estrutural de mao-de-obra ativa que ndo consegue ser inteiramente absorvido pela dindmica de -
expansdo da economia brasileira, precisando criar meijos alternatives de sobrevivéncia 48 margem
dos mercados de producdo e de consumo modernos.?

A ‘informalizag@o’ das relagbes de trabalho e a ‘marginatizagiio’ de parte nfio desprezive! da
populacBo rural recém urbanizada, resultante do processo acima descrito, conformaram um
mercado de trabalho pouco estruturado no pais, que se caracteriza por tipos muito diferenciados
de insercao setorial @ ocupacional, reflexo sobretudo de tipe de use e remuneragdo da forga de
trabalho por parte dos empregadores (Baltar & Dedecca, 1997).%°

Esta caracteristica singular do mercado de trabalho brasileiro estd, portanto, referida a uma
situagdo de heterogeneidade da estrutura produtiva que se rebate numa heterogeneidade da

# mlém da acentuada migracdo rural-urbana, e o consegiente declinio relativo do emprege na agricultura, & preciso .
iembrar que também contribuem para a existéncia de um excedente estrutural de mao-de-obra no Brasil ¢ aumento
das taxas de padicipacdo da forga de trabatho, com especial & crescente incorporacéo de jovens e mulheres ao |
mereado de trabalbo urbano, o ritmo insuficiente de acumulacdo de capital ditada pelo nicleo tecnoiogicaments
dindmico da economia, a elevada relagdo capital / rabatho e, consequentemente, © baixe pesa do emprego industrial |
a0 emprego total gerado pelo sistema. (Baitar, 1985: 234).

* A natureza e as caracteristicas principais do setor informal da economia brasiieira; tanto no bojo do processo de
industriafizacBo dos anos 70, quanto diante das recentes transformagBes do mercado de trabalho nos anos 80, estio
methor detaihadas no capitulo 3 desta dissertac#io, '
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estrutura ocupacional e de rendimentos para a maior parte da populagio ocupada do pais. Em
outras paiavras, ha uma cisao pronunciada no padrio de insercdo da forga de trabalho ativa que
reflete, em primeira instancia, os desniveis de organizacio das unidades produtivas, e apenas
secundariamente, os atributos individuais proprios de cada trabathador: “a estrutura industrial, ao
responder em cada momento, pela distribui¢do dos postos de trabalho, é a principal responsgvel
pela segmentacdo do mercado de trabalho” (Baltar, 1985: 180).%7

De modo bastante estilizado, o segmento do mercado de trabalho considerado ndo organizado
se caracterizaria por uma oferta abundante de mio-de-obra, compondo a base geral & ampla do
mercado de trabalho, com individuos em geral de baixa qualificagdo técnica, sem organizagioc
sindical, disputando empregos instéveis; portanto de elevada rotatividade, baixo nivel de
qualificacio exigida e prometida, que oferecem poucas perspectivas de ascensdo profissional e
produzem baixos niveis de produtividade individual e coletiva (Souza, 1980b). A determinagéo
salarial neste segmento desestruturado do mercado de trabaltho esta ligada a formas atipicas e
variadas de contrataci0, uso e remuneragiio da forga de trabalho, dada fundamentaimente por
uma concomréncia que se estabelece pelo lade da oferta de méo-de-obra, o que define e
reproduz sempre baixos niveis médios de rendimentos. “consideragdes ligadas a diferentes
quantidades de capital humanoc ndo fazem parte do processo de decisdo dos empregadores com
relagdo a essa mio-de-obra, e dai educagio, expenéncia, treinamento e oufras formas de
vaiorizagdo pessoal néo explicam diferenciais de salario num tal contexto” (Lima, 1980: 254).

Em contraposi¢do, o chamado mercado organizado de trabalho se distinguiria por uma oferta
de trabatho que é regulada pelo ritmo de expansio das atividades estruturadas em moldes
dinamicamente capitalistas, oferecendo empregos mais estaveis e portanto com taxas deé
rotatividade mais baixas, cujo nivel de qualificagio de entrada exigida e prometida é mais
elevada, sendo mais promissoras as perspectivas de ascenséo profissional nos planos de cargos
¢ salarios das empresas, com o que 0§ niveis individuais e coletivos de produtividade s3o
necessariamente superiores (Souza, 1980b). A determinacio salarial nestes segmentos mais
organizados do mercado de trabalho € dada por uma concorréncia que se instaura pelo lado da
demanda por mao-de-ohra, mediatizada, por um lado, pelas estruturas hierérquico-:_funcionais
intemas as empresas, e por outre lado, pela a¢do sindical que na verdade sanciona e reforga os
inomeros segmentos internos do mercado de trabaiho. Nos mercados de trabaiho estruturados,
onde prevalece o assalariamento da mao-de-obra, as rerﬁuneragﬁes sdo apenas marginaimente

¥ Existe uma grande literatura voltada a0 estudo da segmentagsio do mercado de trabalho, Mo caso especificamante
brasileiro, alguns dos trabalhos expondo conceitos e aplicagbes & realidade nacional podem ser vistos em Considera
{1980), Lima (1980); Souza (1980a e 18980b); Tavares & Souza (1981); Coutinho {1984); Baitar {1985); Tavares
{1988}; Peliano {1992}
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influenciadas pelas condi¢cBes provenientes do lado da oferta de forga de trabatho. Em primeira
instancia, elas s8o definidas pelas caracteristicas dos postos de trabalho que conformam a
estrutura produtiva da economia: ‘os trabalhadores sdo distribuidos pelas ccupagles de acordo
com 0s requenmentos técnicos da organizagio produtiva e 0s saldnios sdo pagos de acordo com
as caracteristicas da emprego” (Peliano, 1992; 85).%

De modo geral, portanto, sustenta-se a idéia de que, no dmbito dos mercados de trabalho
organizados, a produtividade e a remunera¢do sejam atributos mais da ocupacgdo e menos das
caracteristicas de natureza individual, de tal sorte que “@ educagdo e outras formas de
capacitagdo, assim como as caracteristicas de origem racial, socio-econdmica e outras,
funcionarm como credenciais, como titulos de habilitacéo a postulagdo de ocupagles, e ndo mais
como determinantes dos rendimentos” (Coutinho, 1984: 30). E uma vez intemalizados aos
segmentos esfruturados do mercado de trabalho, os individuos e seus atributos pessoais
‘contribuem para enquadrar as possibilidades individuais de progresso dentro de determinados
padrées ou comentes de 'mobiﬁdadé“ (Baltar, 1985: 134). As correntes ou cadeias de mobilidade
relacionam-se, por sua vez, com as estruturas hierdrquico-funcionais das empresas,
estabelecendo certos parémetros rigidos a progresséio profissional dos trabalhadores,
obviamente mediatizados pelos respectivos atributos de natureza pessoal.

No caso brasileiro, durante a experiéncia de industrializa¢8o e urbanizacado vivida ao longo dos
anos compreendidos entre 1950-80, @ possivel constatar um movimenio de expansdo do
segmento dito organizado do mercado de trabalho, fruto do alargamento das atividades
assalariadas formais (regulares e registradas em carteira), com uma concomitante reducgdo das
ocupagdes sem cobertura legal, sem remunerago e par conta propria (Pochmann, 1997).% Este
fendmeno foi em parte possivel gragas a incorporagdo de méo-de-obra pelo avango do nicieo
dindmico do capitalismo no pais, fundamentalmente industrial, que, ndc por acaso, fez crescer
sensivelmente seu pesc no processo de absorgdo urbana: “3 expansdo dos empregos requlares
registrados e das ocupagfes nos segmenlos organizados da economia indicou © movimento
geral de estruturagdo do mercado de trabalho, que ocorreu, em grande medida, por forga da
implementagdo e consolidagdo do projefe de industrializagdo nacional, bern como devido &

# Ainda & possivel mencionar pelo menos dois outros aspectos a influenciar 2 determinagBio dos salérios nos
segmentos organizados: “de um lado, us trabalhadores estic protegidos contra a inseguran¢a o de outro, o8
smpragadores estio comprandy umea certa quantidade de prote¢Bo contra greves, interrupedes do processc produtivo,
bem como uma espécie de lealdade dos trabathadores para com a smpresa” (Lima, 1980: 255). Assim, a experiéncia
pelo tempao de servigo na emprasa, aliada as habilidades conquistadas pelos treinamentos nos locais -de trabailho,
constituem-se em importantes fatores diferenciadores de salarios.

* Neste periado, & possivel observar que, “de cada 10 ocupacdes goradas, B oram assajpripdas, sendo 7 com regisiro
& uma sem registro. As ocupagbes por conta propria, 08 sem remunsragdo e os empregadoras representavam apenas
20% do total dos postos de trabatho criados” {Pochmann, 1887: 05).
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institucionalizagao das relagdes de trabalho, compartiihada pelo conjunto de normas legais
difundidas a partir de um cédigo de trabalho no pais” (Pochmann, 1997: 06).%

Por seu tumo, a partir da década de 80, associado ao cbiapso do padrao de desenvolvimento
industrial, houve também a ruptura do padrdo de estruturagio do mercado de frabalho, que se
refletiv, por um lado, no perfil setorial das ocupagbes urbanas localizadas no tercidrio e, por
putre, no alargamento dos segmentos considerados ndo organizados do mercado de trabalho.
Ou seja, ‘g partir dos anos 80, observou-se uma desaceleragdo na queda das ocupagdes no
sefor primério da economia, enquanto o sefor secundério deixou de apresentar maior contribuicéo
refativa no tofal das ocupagdes. Um inchamento do sefor tercidrio ccomeu, ao mesmo tempo em
que o desemprego tornava-se maior e mais precarias eram as ocupagbes geradas” (Pochmann,
1997. 08). Ainda que a taxa geral de assalariamente tenha se mantido praticamente inalterada na
década de 80, ja era possivel perceber a revers@o da trajetoria pretérita de organizagdo do
mercado de trabalho, evidenciada pelo aumento do peso relativo dos trabalhadores sem carteira
assinada, bem como dos empregadores e trabalhadores por conta propria.™’

Neste retrato simplificado da evolugBo dos segmentos organizado & ndo organizado da
aeconomia, as implicagfes que a heterogeneidade do mercado de trabalho brasileiro confere as
dimensdes funcional e pessoal da distribuigdio de renda estio fundamentalmente relacionadas,
de um lado, com a insergdo setorial dos individuos no processo produtivo e, de outro, com a
insercdo ocupacional que desfrutam dentro dos respectivos setores de atividade.

Do ponto de vista da distribuigdo funcional da renda, ou mais propriamente, da participacio
dos saldrios na renda nacional, esta se apresenta estruturaimente reduzida no Brasil, em
comparacdo com paises desenvolvidos, por conta de pelo menos dois fatores gque agem na
mesma direcdo.” Em primeiro tugar, a manutengdo de um peso elevado de trabaihédares em
mercados de trabalho desestruturados, que marcados pela auséncia de movimenios sindicais

organizados & politicas publicas de transferéncias de renda e protegao social, reproduzem um

*® nao serta exagero afirmar que “anfo entre 1940 e 1970, como sobretudo nos anos 70, o crescimento do emprego foi
determinadt pela trajeténia de industrializaco do pais. Entre 1940 e 1970, a industria de transformagdo contribuiy com
guase 15% dos novos postos de trabalhc e a construgdo civil com outros 10%. Entre 1970 e 1980, estes percentuais
foram ainda mals exprassivos. 29% para a industria de transformacdo e 11% para construgdo civil, tolalizando 40% dos
noves postos de trabatho” (Pacheco & Pochmann, 1988; 13-14). '

* De modo sintético, pode-se dizer que “de cada 100 empregos assalariados gerados sntre 1980 @ 1991, cerca de 99
foram sem registros @ apenas 1 tinha registro. .. Das occupagBhes ngo assalariadas, 8 de empragador e de conta prépria
foram as que mais crasceram entre os anos de 1980 o 1991" (Pochmann, 1397 10).

32 om base em informagbes de 1985, pode-se mostrar que “s participagdo do saiério no produto interno lquids a custo
da fatores ara 73% para vs pafses industrializados e 44% para os paises da América Laling” (Kilsztajn, 1958: 81).
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distanciamanto'pennan&nte entre ganhos de produtividade e repasses reais acs salarios.® Em
segundo iugar, como reflexo do tipo de crescimento econdmico que e imposto pela dinamica
especificamente capitalista no Brasil, o ritmo insuficiente de absorgéo de forga de trabatho ativa
nos segmentos mais organizados do mercado de trabatho da origem a uma massa reduzida de
remuneragbes que & conseqléncia em grande parte da utilizagdo intensiva de tecnologias
poupadeoras de mao-de-obra,

Reforcando ambos os aspectos acima mencionados, tem-se no caso brasileiro que tanto a
auséncia de politicas salariais de orientac@o estruturante do mercado de trabaihe, quanto o poder
restritc dos sindicatos na fixagdo dos saldrios nominais, constituiram-se em fatores adicionais
para manter reduzida a participagdo dos salarios na renda nacional. No qgue toca as
caracteristicas do sindicalismo no pais, “a pulverizagdo do numero expressivo de sindicatos por
base municipal, a fraca presenga da representa¢do dos empregados por local de frabalho ¢ a
inexz‘stéricia de instrumentos voltados para a coniratagdo coletiva retiram parte significativa do
poder de barganha sindical na determinacgédn do saldric nominal” (Pochmann, 1994. 862). E com
respeito a esfera de influéncia do Estado, “a auséncia de politicas ativas para os saldrios gerais e
o salaric minimo contribuiu para a abertura do leque salanal @ a manutengdo de salarios baixos
para o conjunto dos assalariados” (Pochmann, 1994: 663).

Por sua vez, do ponto de vista da concentrago pessoal da renda, ja foi visto que “a esfrutura -
produtiva organiza os mercados de trabalho € as escalas de rendimentos, sendo a distribuicdo de
renda nada mais que a contra face da distribuigdo de cargos no aparato produfive” {Coutinho, '
1984: 08). Em outras palavras, como a hierarquia de remuneragbes responde as caracteristicas -
da estrutura produtive, preponderantemente vinculada aos segmentos estruturados dos |
mercados de trabalho, & como o peso e a dinamica deste setor ndo consegue absorver :'
integralmente toda a oferta efetiva de mio-de-obra, tem-se necessariamente um perfil altamente
concentrado para a distribuicdo dos rendimentos provenientes do trabalho, que é reforgado pela ;'
existéneia de um nivel muito baixo de saidrios para a maior parte das pessoas pertencentes &
base n&0 organizada do mercado de trabalho. |

A este respeito, é preciso lembrar que ‘@ rapidez e a descontinuidade do processo de

industrializagdo brasileira, ac fado do intenso processo de urbanizagdo porque passaram 05

* Ainda usando a mesma referéncia da nota anterior, pode-se mostar que "o safdrio por lrabathador nos paisses da |
América Lating correspondia a 13% do saldrio dos peises industrializados. Ajustedo pela PPP para o produto, © safério
dos pafses de América Latina passa para 27% do salanio dos paises industriaizados. E importante ressaltar que o
saldriv na América Latina ndo acompanha o nivel de produtividade da regifio em refagio aos palses ingustriafizados: ...
tedos os palsss indusirializados apontam uma refagSo préxima a 1.0; para 8 América Lating o nivel de saldrio .
representa 60% do nivel de produtividade (67% para o Brasif). O peder de compra do saldrio na América Lating nfo
acompanha sequer 0 (baixo) nivel de produtividade da regido” (Kilsztajn, 1998: 83).
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paises da América Latina conduziram a uma organizagéo do mercado de trabalho com uma base
muita ampla e poucos segmentos especificos que ndo proporciona, para uma grande proporgdo
de assalariados, as condigbes estruturajs necessanas para barganhar salarios compativeis com o
nivel de produtividade que vai assumindo o sistema industnial & medida que avanga ¢ processo
de industrializacd0” (Baltar, 1985: 12).

O mercado de trabalho com uma base muitc extensa e poucos segmentos especificos
explicam em boa medida a existéncia e a reproducfio de uma taxa salarial de nivel muito reduzido
como referéncia para o sistema econdmico, tanto em termos de custo industrial (peso reduzido
dos salarios na composicio do custo total dos produtos), como se pensada em termos do poder
de compra dos bens e servigos de consumo dos trabalhaderes.“ Quanto menor o piso salarial do
mercado‘ de trabalho, maior tende a ser a diferencia¢do salarial possivel de se verificar no
sistema, ja que ela se estabelece em func@o da hierarquizagdio de cargos e remuneragbes
derivadas do grau de complexidade da estrutura produtiva da economia como um todo.

Por tudo o que foi dito até aqui, & possivel concluir que uma anadlise integrada entre
distribuicio de renda, considerando suas dimensdes funcional e pessoal, e o caminho percormido
pelo desenvoivimento econdmico do pais, passa entio pelo reconhecimento, de um lado, de que
o estudo da distribuicdo funcional é importante para identificar e qualificar as origens econémicas
dos rendimentos, bem como 08 agentes relevantes ao funcionamento dinamico do sistema e, de
outro iado, pelo reconhecimento de que o estudo da distribuico pessoal n80 precisa ser visto
simpiesmente como ‘ponto de chegada' dos analistas do mercado de trabalho nas questdes
vinculadas aos salarios e ao emprego, mas pode ser concebido na verdade como ‘ponto de
passagem’ obrigatdrio as andlises das transformactes na estrulura produtiva, nos padrfes de
consumo agregado e finalmente na natureza do crescimento econdmice derivado. Em sintese,
deve ficar claro que ambas as abordagens sdo antes complementares que substitutas no intento
de clarificagio gue se pretende para as relagdes entre distribuicdo e desenvolvimento econdmico.

3 (0 conceito de taxa de salarios estd ligado a idéia de menor remuneragiio do trabalho nao qualificado que se verifica
no nucleo ofganizado em moldes verdadeiramente capitalistas, sobre a qual se estrutura a distribuiclo salarial. Em
termos  tedricos, a taxa salarial baliza o 'piso salarial’ para os trabalhadores assalariados organizados
capitatisticamente e, ao mesma tempo, serve como referdncia para o “teto salatial dos trabalhadores vinculados aos
segmentos ndo. organizades do mercado de trabalho. Quando tomadoes em conjunto, taxa salarial e estrutura salarial
{que é a distribulcdo dos saldrios entre ag distintas categorias de trabathadores) definem ¢ ‘padrio salaral' de uma
sconomia,. sendo importante observar que "0 processo de acumufagdo de capital exige a adequagso entra o padréo de
acurmlacic, a estrulura produtiva, 3 composigdc da demanda, a distribuic8o salarial @ o5 esquemas de financiamentos
para a reafizacdo da produgdo corrente. Desta maneira, uma variagdo na faxa salariaf ndo s6 provoce afferagbes na
distribuig8o sslarial como também implice em mudangas na composicio da demanda. Esta, por sua vez, pars serem
vidveis do ponto de vista do processo de acumulagdo de capital, requerem siteragbes sefa na estrutura produtiva, seja
nos esguemas de financiamento” (Souza, 1980a: 60). A respeito, ver ainda Souza (1880b) e Tavares & Souza (1981).
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1.5 — Notas sobre o debate acerca da questdo distributiva e a agenda dos anos 90.

De posse do instrumental conceitual e histdrico minimo sobre a formagdo tardia do capitalismo
industrial no Brasil e suas conseqiéncias para a constituicdo de um padr@o distributivo
estruturalmente concentrado que aqui se instaurou, & possivel resgatar alguns aspectos
interessantes do debate que se configurou no pais durante a década de 70, amorteceu-se nos
anos 80 e voltou & agenda de discussées em periodo recente

Com a constatacdo de que a distribuicdo pesscal da renda havia piorado de maneira
preoccupante entre os anos de 1960 e 1970 (anos de coleta de informagbes pelos Censos
oﬁciais),"‘_‘_ estabeleceu-se um debate acirrado sobre as causas desta deterioragdo e sobre o perfil

das politicas publicas que estavam sendo adotadas desde que o governo militar de 1964 assumiu
o comando das esferas econdmica e politica da vida nacional.

O expoente da vers&o governista para justificar a piora no comportamento dos indicadores da
distribuicdo pessoal foi Langoni (1973), ao redor de cujo trabaiho se alinharam os defensores do
modelo de desenvoivimento sequido pelo Brasil sob orientacdo do govemo militar, Em linhas
gerais, siza preocupacac era desvendar os efeitos distributivos de mudangas que haviam ocomido
na composicdo regional, setorial e, particularmente, nas aiteragdes qualitativas da forga de
trabalho, relacionadas ac nivel de educagdio, idade e sexo, para concluir que "as mudangas
ciassicas, que acompanham o processo de desenvolvimento econémico,' fgvam a um aumento
nos indices agregados de concentragdo sem que seja possivel atribuir‘hes qualquer sentido de
deterioramento de bem-estar. esfe é o caso tipico do fluxo de mio-de-cbra que deixa regides e
sefores cuja renda real é relativamente mais baixa; da entrada no mercado de trabalho de jovens
e mutheres; e, principaimente, da melhona ou ascensdo educacional da forga de traba!ho,‘
existente e em formagao” (Langoni, 1973: 97).%

* No que segus, a opgo adotada para abordar o debate em cada momento especifico do tempo foi a de privilegiar os
temas em pauta, considerando os aspectes tedricos ¢ evidéncias empiricas, av invés de repassar exaustivaments as
contritisicdes de cada importante autor pare a construcdc do debate. Nao ohstante, as diversas posigbes sobre o
assunto, defendidas por estudiosos de diferentes filiagdes tedricas, podemn ser vistas nas coletAneas de Tolipan &
Tinsili (1975), para o debate travado nos anos 70, Sedlacek & Barros (1889), para o debate dos anos 80, e Camargo &
Giambiagi {1981), ja apontando algumas guestbes pertinentes aos anos 90,

% pntre 1960 e 1570, com excegdo do primeira decil superior da érvore de distribuicdio, todos o5 demals decis
perderam parlicipa¢do refativa na renda total. O indice de Gini saltou de 0,80 em 1960 para 6,58 em 1870, O aumento
da concentragdo de renda podia ser vista n&o s6 pelo maior peso dos lueros na renda nacional em relagio aos saldrios
{aumento da conceniracfo funcional), como tamhbém pelo processo. de diversificacdo da estrutura salarial @ aumento
da dispersfo e da desigualdade entre os rendimentos do trabalho {aumento da concentragdio passoal). Este fandmenc
se deu f@nto na indlsiria como nas atividades do comércio e servicos, A respeito, ver Tolipan & Tinelli (1975),
Considera (1980}, Souza (1980a) e Bonelli & Sediacek (1989).

¥ as mudancgas aiocativas e qualiitativas da PEA foram estudadas por Langoni a partir de funcdes iog-iinearss em que
a variavel dependente (log da renda individual} era explicada pele nivel de educagdo, pela idade, pelo sexo, peio setor
de atividade e pela regido.
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Ne modelo tedrico adotado pelo autor, “a refagdo entre nivel de educacdo e remuneragdo do
trabalho é justificada a priori pela teoria do capital humano”, com base na crenga de que
investimentos em educagdo resultam em acréscimos de produtividade, cuja contrapartida no
mercado sdo ganhos de saldric real que se constituem justamente nos beneficios privados destes
investimentos” (Langoni, 1873: 103). Em termos do modelo econométrico proposto, por sua vez,
o autor procurava demonstrar que "as varfavels incluidas no modeio explicaram uma proporgio
substancial das diferengas individuais de renda: 50% em 1860 e 57% em 1970. Os resuitados
apresentados destacam a importdncia da varidvel educagdo. Hé, entrefanto, uma proporgéo
elevada da varidncia da renda que permanece inexplicada. & razodvel admifir que este residuo
esteja associado a varidveis cuja medida é impossivel obter-se a partir dos dados censitaros. £
ainda provével que estas varidveis exciuidas estejam correlacionadas com as incluidas na
regressao e trafadas como independentes” (Langoni, 1973 128).3"

A luz destes resultados, e considerandoc num primeiro momento as implicagbes empiricas do
modele, o0s criticos procuraram rebater o tipo de tratamento econométrico dispensado por
Langoni as informacgdes: “c modelo de Langoni ndo deixa de ser um tanlo insatisfatéric mesmo
em seus proprios termos, na medida em que suas vanavess deixam uma substancial parcela da
variancia nas diferengas de renda ndo explicadas” (Malan & Wells, 1975: 250). Nestes termos, as
varaveis utilizadas, além de apresentarem pouco poder explicativo, ainda poderiam estar
encobringo varidveis ndo utilizadas mais importantes. Mesmo no que diz respeitc a variavel
educacdo, Langoni ainda ndo explica a diferenca entre os rendimentos de individuos com o
mesme grau de escolaridade. E como o que se faz geraimente & supor que os rendimentos
estejam refletinde adequadamente a produtividade dos individuos, torna-se impossivel testar
empiricamente as hipdteses basicas da teoria. Por fim, adverte-se que seja “preciso pensar
claramente na validade de atnbuir & educacgdo, sexo e idade o cardter de vanédveis explicativas”
{(Malan & Wells, 1975. 259), sendo talvez mais sensato trata-las como ‘descritores’ de uma dada
situac@o de desigualdade a partir da qual se inicia a verificagdo dos determinantes mais robustos.

Considerando 0s aspectos propriamente tedricos do modelo utilizado por Langoni, é preciso
dizer, em primeiro lugar, que a teoria do capital humano, tendo por tras ¢ paradigma equilibrista
necclassico, ndo deixa de estar presa a teonas do tipo ‘etapas do desenvolvimento econdmico’
{Rostow, 1968), ou alguma ‘curva em forma de sino ou U invertide’ (Kuznets, 1969), fazendo crer

* Cm termos da contribuicdo de cada variavel incluida no modeto para explicar os diferenciais de rendimentos entre os
individuos, a variavel Educagdo responderia por 30,79% da explicaglo para o ano de 1960 e por 41,01% em 1970,
seguida da varidvel idade, que como proxy de experiéncia de traballso, explicaria 18,67% em 1560 « 20,57% em 1870,
Ma seqiiéncia, estariam as varidvels Regido (23,36% em 1960 e 12,92% em 1970), Sexo (14,88% em 1960 & 13,26%
am 1870) e Selor de Atividade (3,96% em 1960 ¢ 12,26% em 1970). Ver Langoni {1873: 112).
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qué o subdesenvolvimento e seu padrdo perverso de distribuigdo de renda nada mais seriam que
etapas necessdrias do processo de crescimento de uma economia capitalista, portanto,
inexoravelmente superaveis com o aprofundamento deste modo de produgéo no pais.

Em segundo lugar, esta abordagem acredita numa coexisténcia ndo antagdnica entre os
agentes econdmicos (no sentido de que ndo ha - ou ndo é relevante - conflitc distributivo entre as
classes ou segmentos sociais), de modo que cada grupo se apresentaria no mercado como
detentor de determinado fator de producdio, buscando uma remuneragdo que dependena da
respectiva disponibilidade relativa dos fatores e também das caracteristicas da tecnologia
presente na fungdo de produgéio em vigor. A reparticdo da renda, nestes termos, refletiria uma
relacio técnica de produgdo, guiada pela contribuicdo de cada fator produtive a geragéo do
produto total, isto é, sua respectiva produtividade marginal no computo final da gera¢do de valor-
utifidade. A produtividade do trabalho, porfanto, seria diretamente afetada pelas habilidades
inatas e por aquelas adquiridas pelos trabalhadores ac longo do tempo. isto é, educacgao formal
associada a treinamentos especificos e idade (ou tempo de servigo no posto de trabalho) seriam
0s principais fatores capazes de incrementar a qualificacdo final dos trabalhadores, podendo
explicar grande parte das diferencas de remuneragdo entre os individuqs.

Demonstrando a relag@o entre salarios & capacidade individual, sintese de atrbutos como
habilidades inatas (ou dotacdo inicial de recursos intangiveis), educacdo formal, treinamentos
espécificos, aprendizado no posto de trabatho (on the job fraining), idade ou tempo de servico
acumutado no mesmo posto de trabatho (como proxy de experiéncia acumulada), entre outros,
esta teoria transfere a problematica da determinagdo dos salfarios do nivel extra-individual,
relativo & estrutura do mercado de trabalho e natureza das ocupagbes, para o ambito proprio a
cada um dos trabathadores. O fundamento principal do esquema ‘capacidade — produtividade ~
rendimentos’ estabelece uma causalidade e uma direcionalidade entre produtividade marginal do
trabalho e remuneragdo. Estendendo o principio da produtividade marginal a todos os fatores de
producdo que contribuem para a gerag¢do do excedente erondmico em determinado momento do
tempo, a escola neoclassica forneceria um critério ‘cientifico’ para a compreensdo do padrio
distributivo da renda em gqualquer economia regida pelas normas capitalistas.

A distribuicdo funcional da renda seria determinada, primordiaimente, pela disponibilidade
relativa de cada um dos fatores gue integram as funges de producdo em certo momento, e de
cujo padrio tecnoldgico vigente se exirai a participacdo quantitativa de trabaiho e capital. Por
meio do valor da produfividade marginal, cada fator de produgdo cobteria sua remunera¢io no
plano microecondmico, sendo que a agregacio respectiva produziria a remuneragdo de cada
fator no plano macro, chegando-se, portanto, a prépria distribuicdo funcional da renda.
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Ja a distribuicdo pessoal estaria centrada nas condi¢des e no potencial de apropriago de
renda a partir de urna dtica individual, cuja teoria do capital humano constitui a express&o mais
desenvolvida da idéia segundo a qual cada trabalhador seria de fato remunerado a luz de sua
contribuigdo marginal ao produto total, sendo as diferencas de rendimentos entre trabathadores
de mesma qualificacdo explicada por todo o conjunto de fatores secundarios ja enunciado acima.

Em suma, a chamada teoria do capital humano constitui, na verdade, uma abordagem
astilizada do paradigma neoclassico para explicar aspectos determinantes da formacéo de
salarios e, com isso, fornecer um marco de analise para a questao distributiva da renda. Parte
dos problemas que apresenta,' portanto, estao referidos aos problemas também enfrentados
pelos postulados mais gerais da escola neoclassica, tais como a igualacdo enfre prego (saldrios)
e ufilidade marginal (produto marginal do trabaiho); otimizagdo paretiana na alocag@o dos
recursos disponiveis, mediante as forgcas da concorréncia perfeita (primeiro teorema do bem-
asfar); existéncia, unicidade e estabiidade da condigdo de equilibric gerat;, hipdtese
comportamental de racionalidade maximizadora dos agentes, cuja verséo mais modema é a das
expectativas racionais; dentre os mais im;:mr’tantes.e’9

No émbim restrito &s particularidades da teoria do capital humano, é preciso mencionar alguns
aspectos que desqualificam sua aplicabilidade a casos concretos de determinac&o salarial. Um
primeire conjunto de probiemas diz qué para desfrutar de validade operacional, a teoria do capital
humano precisa supor, do lado das condigbes de oferta de mao-de-obra, plena mobilidade e
substitutibilidade entre os fatores, e do lado das condigbes de demanda por trabalho, auséncia de
gualguer tipo de segmentagiio, como num confinuum de ocupagdas no mercado de trabalho, sem
correspondéncia real diante da estrutura ocupacional constituida pelas modemas organizagoes
produtivas. !sto €, precisaria supor a inexisténcia de uma estrutura de carges e fungdes
consolidada no interior das empresas modemas, o que certamente simplifica e distorce em
demasia o verdadeiro processo de determinacdc de saldrics dentro de dqualquer tipo de
organizacdo empresarial hierarquicamente estruturada: “se assumimos que a estufura Jdos
postos ocupacionais nas firmas € dada, o papel da capacitagdo individual sera no maximo o de
fomecer credenciais para o ingressae nas ocupagdes” (Coutinho, 1984: 21), tomando a relagio

* p respeito, um dos mais impertantes precursores da escoia marginalista, ainda que procurasse demonstrar como &
produtividade marginal do trabalho representa um dos aspectos causais que regulam os saldrios em uma economia
capitalista, advertia para o fato de que ‘ndo hé fundamento vélido para & protensdo de que isto traduza uma teoria dos
sufdrios” (Marshall, 1988: 137). Ademais, em nota de rodapé, o auior chamava atencdo para a necessidade de
rendimentos decrescentes (ou no maximo constantes) a fim de garantir a condigéo de igualdade entre salario s produta
marginal. “sste métode ndo 6 facimente aplicdvel &s indusirias que seguem a lei dos rendimentos crescentas de
ascala” {Marshall, 1988; 138). Com este tipo de adverténcia, pretendia apostar para a Inexisténcia de uma teoria geral
de determinacdo dos satarios, decorremte da imensa dificuidade em articuiar e congregar #m uma mesma teoria
explicativa toda a gama de fatores que influenciam a formacio dos saldrios. Para uma critica contundente aos
principais postulados da doutting neoclassica, ver Vercelli {1891},
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capacidade - rendimentos totalmente dependente da mediagdo imposta peia estrutura

ocupacional.

Um segundo conjunto de dificuldades mosira que apesar da teoria do capital humano postular
que investimentos planejados em educacdo serfio recompensados por ganhos futuros em
maiores salarios, & virtualmente impossivel isolar 05 gastos desta natureza feitos nos individuos.
Ou seja, & impossivel saber que parte do investimento em educaglio geral e em treinamentos
especificos se transfere ou se converte em maior produtividade aplicada ao trabaiho. Também ha
um custo de capacitagdo envolvido no processo que deveria ser descontado dos calculos de
rendimentos futuros, mas que é igualmente impossivel de se obter, Diante deste acumulo de
insuficiéncias, “o estudo da determinagdo dos rendimentos assentade na feoria do capital
humano tem como contrapartida légica a transgressdo de procedimentos analiticos minimos ¢ a
eriagdo de um quadro de referéncia inadequado & realidade” (Coutinho, 1984: 24).

Todavia, em que pesem os argumentos contra este referencial tednico de filiagdo neoclassica
aplicado & problemdtica distributiva da renda, é preciso reconhecer que tampouco as vertentes do
pensamento keynesiano conseguiram, até o presente, avangar satisfatoriamente nesta questéo.

" De modo particular, trata-se de considerar, brevemente, as contribuicdes de Kaidor (1956) e
Pasinetti (1979; original de 1974), cujas tentativas de imprimirem uma abordagem dinédmica a
distribuicdo da renda, associada a uma certa frajetdria de crescimento do produte agregado,
acabaram esbarrando em hipéteses tipicamente neockeynesianas que resfringem o poder
explicativo integral da concepgao envolta no principio da demanda efetiva, situada num conteﬁto
em que se ressalta a natureza monetana do sistema. Por isso, tanto as criticas, r.iuanto as
propostas alternativas de um modelo de distribuigéo e crescimento, formuladas por estes autores
a partir de principios oriundos, na verdade, da chamada sintese neoclassica, n&o superaram as
contribuiches originais da tradigdo keynesiana-kaleckiana, sustentadas no ambitoe deste frabalho.

Em primeirc lugar, porque aqui se procura, como se vera especialmente no capitulo 2,
enfatizar & importancia das configuragdes concentradas de mercado, como imperativo que
emana da estrutura econdmica especifica dos setores de atividade, sobre 3 lbgica da formagdo
de precos por parte de empresas que atuam em ambiente de acirrada concorréncia
intercapitalista. Este aspecto (micro)fundamenta as decisdes capitalistas de pregos, produgdo e
emprego, sendo também responsavel, em ultima instancia, pela determinacfio da renda
agregada, particulammente da parte relativa a remuneracg8o do ‘capital’, cuja massa de lucros é a
sua forma de manifestacio mais aparente. O tipo de abordagem efetuada aqui, portanto, ndo
encontra correspondéncia nos trabalhos dos citados autores — Kaldor ou Pasinetti — constituindo-
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se em uma importante limitacdo dos modeios que pretendem explicar processos reais do
capitalismo contemporaneo,

Em segundo lugar, o tratamento conferido por estes autores ao principio da demanda efetiva
esta restrito a uma efetividade de curto prazo, quando, segundo os preceitos neokeynesianos,
sefia possivel manifestar-se o fendmeno do desemprego involuntario. No longo prazo, valeriam
as suposigles fipicamente neoclassicas, notadamente a de equilibrio geral a pleno emprego,
guando o principio da demanda efetiva se confundiria com a propria lei de Say que Keynes tanto
trabathou para refutar. A construgao tedrica aqui empreendida procurou, ac contrario, indexar ¢
principio da demanda efetiva no contexto tipicamente capitalista de produgio, cuja marca singular
& possuir um carater monetdno que impede concluses deterministicas sobre equilibrio a pleno
emprego dos fatores no longo prazo. Para este periodo também valem as implicagbes do
principio da demarnda efetiva, tal como formulada originaimente por Kalecki ¢ Keynes,

embora Keynes jamais tivesse explorado 0s aspectos distnibutivos de sua teoria, Kaldor
acreditava ser possivel formular uma feoria keynesiana da distribui¢8o a parir do multiplicador da
renda: ‘o principio do multiplicador podenia ser ailternativamente aplicado a determina¢do da
refagdo entre pregos e salérios, se o nivel de produtc e emprego fosse tomado como dado; ou &
determinacgdo do nivel de emprege, se a distribuicdo fosse dada” (Kaldor, 1956: 84),

Para este autor, seria possivel estabelecer uma rela¢@o entre a taxa de lucro do sistema e a
distribuicdo da renda entre massa de salarios e lucros, conectada a taxa de crescimento da
economia, por meio da interagdo observada entre as propensbes a poupar de frabalhadores e
capitalistas, da maneira que segue:®

5@ Y=W+P
i=8S

* Inclusive por isso, também n3o serd preciso entrar numa das famosas controvérsia de Cambridge entre Kaidor-
Fasinedti varsus Samuelson-Modigliani, acerca da fungdo poupanca dos trabathadores ~ sugerida por Pasinetti - e suas
conseqiéncias sobre a parcela de lucros 8 salarios da economia. A sste respeltn, Davidson (1893) classifica a
contravérsia como uma “tempestade em uma xicara ¢e ché” e neste trabalho, vamos desconsiderar os termos deste
debate em nome do realismo, pois ndo parece muito produtive abordar & hipdtese de Samuelson-Modigliani - desde o
infoio, pousn verossimil - de que uma elevada propens&o a poupar dos trabalhadores acabaria, no limite, fornandc-os
responsaveis par toda a acumulago de capital, fazendo convergir para zero a partivipaclo dos capitalistas na renda
total. Em primeiro lugar, porque ndio parece provavel que a totalidade - ou mesmo a maior parte - da clagsse
trabaipadora possa desfrutar de uma propensdo a poupanca elevada, maior que sua respectiva propensfio ao
eonsumo. Em segundo, porque mesmo testa hipdlese, serd gue os trabathadores passariam a ‘pensar £ agir' camo os
capialistas, reinvestindo para acumular mais ao longo do tempo? Se isto viesse a ocomer, o5 impactos sobre a
estrutura produtiva do regime capitalista seriam 8o pronunciados que (& ndo mais seria possivel afirmar que estas
pessoas estariam vivendo sob as mesmas condigdes de reproducso sistémica gue hoe,

“ Onde ¥: nivel de renda agregada em pleno émprege, W massa dos salgrios (soma de todos os rendimentos do
trabalho), P massa dos lucros (soma de todas as rendas de propriedade]; I nivel de investimento agregado; 8: nivel
de poupanca agregada; Sw. nivel de poupanca dos trabathadores, sw: propensdo a poupar dos trabalhadores, Sp:
nivel de poupanca dos capitalisias; sp: propens3o a poupar dos capitalistas.

42



S=3w+8p com Sp=spP e Sw = sw.\W mas sw<sp
entdo 1=swW+spP

[ =sw.(Y-P)+s5pP

= (sp-sw)P +swY
HY={Ep-swiP/Y+swY/Y
PiIY=[l!/Y{sp-sw)]-sw/(sp~sw} gue ficou conhecida na literatura
como a ‘equacac de Cambridge’

ou se sw={
entio P/Y =1/gpY como caso particular.

Neste caso mais simples, se a propensac a poupar dos trabalhadores for nula, o modelo de
distribuicio de Kaldor dird que “dadas as propensdes a poupar, a participa¢do dos iucros na
renda depende simplesmerte da razdo entrs o investimento e a renda” (Kaldor, 1958; 98). Em
outras palavras, como o investimento & um dado exdgeno, e € ele quem determina ¢ montante de
lucros; a distribuicdo dependera tdo somente das decisdes dos capitalistas. Por seu tumo, a
participa¢do dos saldrios sera detanﬁinada endogenamente, como um residuo do modelo.

Nesta situagBio, quando o investimento cresce, a demanda agregada necessariamente tera
que se desiocar para cima, levando consigo 0 nivel de pregos de equilibric e as margens de
Ricro, ocorrends o inverso quando cai o nivel de investimentos. Mas como a hipotese principal € a
de que a economia esta em pleno emprego dos fatores, nédo ha excesso de capacidade ociosa e
0s precos s8o determinados, na verdade, pela demanda agregada. Para se adotar, neste
maodelo, a hipbtese de que os pregos sdo formados por mark ups, é preciso fazer a suposicio
herdica de que os empresarios, individuaimente, ‘acertam’ 0 pre¢o que garante as condigdes de
pleno emprego. Somente por uma incrivel coincidéncia este evenio seria obtido ac nivel
macroecondmico no curtc prazo; o nivel de investirﬁento das firmas e o tamanho do mark up
deveria ser tal que a demanda lofal a ser determinada pela distribuicdo da renda seria
exatamente suficiente para absorver a produgéo de pleno emprego” (Lima, 1681: 51). Ou seja,
em sua tentativa de usar o multiplicador keygesiano para determinar a distribuicio da renda,
Kaldor acabou realizando um “refomo & lei de Say” (Possas, 1987: 108), pois teve que lancar
m&o da hipdtese de que emprego e renda esto dados ao nivel de pleno emprego, inviabilizando
a concepgio de demanda efetiva, principal contribuigo de Keynes na teoria econdmica,

Quanto a Pasinetti, que reelabora ¢ modelo de Kaldor apresentado acima, ndo introduz
mudanga significativa que invalide as criticas dirigidas a este (ltimo. Pasinetti refaz a fungéo
poupanga dos trabalhadores, afirmando que “se os trabalhadores poupam - e, portanto, possuem
parte do estoque de capital - entdo eles também receberdo uma parcela dos lucros folais.
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Pottanto, os préprios lucros totais devem ser divididos em duas cafegonias: lucros gue vio para
os capitalistas e lucros que vdo para os trabalhadores” (Pasinetti, 1979 132). Por este artificio,
ele procura diferenciar a distribuic8o de renda que se da entre massa de salarios e massa de
lucros, daquela que, diferentemente, se verifica entre trabaihadores e capitalistas. Ambas apenas
goincidinam se de fato héo houvesse poupanga alguma por parte dos trabalhadores.

A conclus@o de Pasinetti, a despeito da inovagdo contida na propensfio a poupar dos
rabalhadores, & virtualmente idéntica a de Kaldor. No longo prazo, com a economia operando a
plenc emprego, “a propensée a poupar dos trabalhadores, embora influenciando a distribuicdo da
renda entre capilalistas e trabathadores, ndo influencia a distnbuigdo da renda entre lucros e
salgrios. Nem tem qualquer influéncia sobre a faxa de lucro” (Pasinetti, 1979 135). Ele constrai
wm modelo no qual a participacéo dos trabalhadoreg. € nula para determinar a massa de saldrios,
resultado que em si mesmo ndo contém originalidade em relacdio a Kalecki (1980)%, com a
desvantagem de necessitar de hipoteses de equilibrio a pleno emprego que obscurecem a
importancia do principio da demanda efetiva na determinacdo da distribuico em uma economia
monetaria.

Em suma, embora se possa constatar no mundo real a difereng:a apontada por Pasinetti (a
distribuicdo da renda enftre massa de saldrios e massa de lucros, de um lado, e a distribuicdo
entre frabalhadores e capitalistas, de outre), o aspecto crucial ndo é exatamente este, mas sim o
fato de que isto ndo muda em nada a esséncia dos processes de producdo, distribuigdo e
apropriagdo do excedente econdmico gerado no regime capitalista. Em outras palavras, essa
diferenca, ainda que de fato imprima alguma modificagio na distribuicdo pessoal da renda, uma
vez que esta referida & heterogeneidade dos rendimentos oriundos do trabalho, certamente joga
um papel apenas marginal com respeito a distribuicdo funcional.

A contribuigdo de Pasinetti poderia ser relevante no caso em que, empreendendo-se a
separacio analitica entre os ‘dois tipos’ de distribuicdo da renda, separar-se-ia fambém entre os
sgentes (capitalistas e trabalhadores), os 'determinantes’ da geragdo da renda e do emprego
agregados, & consequentemente, os determinantes dos lucros e dos salanos numa economia,
agora, ndc mais capitalistal Como obviamente este nfo é o caso, pois o fato de parte dos
trabalhadores poupar parte dos ganhos do capital (sob a forma de lucros distribuidos a
acionistas), seguramente ndo os transforma em capitalistas dotados de quantidade significativa
de recursos, nem tampouco thes transfere ‘poder de comandc' sobre os elementos da

* Na verdade, Katecki, ao iratar dos aspectos gue infiuenciam o 'grau de monopdiic’, leva em conta a ‘barganha
salari@l' empreendida pelos trabathadores que se representam via sindicatos razoavelments organizados, como uma
das formas de agdo ‘politica’ - e ndo exatamente econdmica - para tentarem obler uma participacdo mais elevada na
renda gerada setoriaimente.
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acumulagiio de capital, sejam meios de produgdo como maquinas, equipamentos, matérias
primas etc, seja forca de trabatho ativa. Entdo, finalmente, permanecem praticamente intocadas
as caracteristicas fundamentais do modo de produg@o capitalista, particularmente as que dizem
respeito & distribuico da renda entre os agentes econdmicos da produggo social.

Em anos mais recentes, contudo, tém surgido algumas propostas de carater ‘pds-keynesiano’
para tratar a questio distributiva, que procuram levar em conta as especificidades de uma
economia monetaria da producio. Vale mencionar, neste campo, os trabathos de Casseb (1996}
e Carvalho (1989).%°

Casseb (1996), utilizando na fundamentac@o de sua tese os trabalhos de Kregel (1973) e
Minsky (1986), estabelece trés aspectos fundamentais a embasar estudos sobre distribuic8o da
renda em economias abertas. Primeiro, admite a hipdtese segundo a qual o saldrio real varia com
a disponibilidade fisica de bens de consumo (ou bens de saldrio} para 0s trabalhadores,
enquanto 0 mark up dependeria explicitamente do grau de ulilizagdo da capacidade produtiva em
cada setor da atividade econdmica.

Em segundo lugar, atribui um importante papel redistribuidor ao setoer governo na economia,
dependendo da forma que toma seus gastos. Ou seja, “se o govemo gera déficit gastando em
bens de investimento, faz gumentar a taxa de acumulagdo do sistema; se ¢ faz pagando salério,
sem aumentar a oferta de bens de salario, promove uma demanda monetaria maior que a oferta,
provocandae aumento de prego e queda nc salario real” (Casseb, 1998. 338). Finalmente, o
terceiro ponto procura ressaltar o papel desempenhado pelo setor externo, cuja influéncia mais
importante seria enfraquecer ou limitar o poder de fixagdo dos mark ups por parte dos produtores

domésticos, tanto mais quanto maior for o coeficiente de abertura setorial

“ Bvidentemente, foge ac escopo desta pesquisa, ftratar mais detalhadamente as contribuiches destes & outros
tedricos assumidamente pds-keynesianos. Para tanto, ver Davidson & Kregel {1989), Piveti {1981} e Fanico &
Salvado i {1993),

* A autora sugere, neste ponto, que a abertura externa da economia constrangeria de tat maneira o poder de fixagdo
de pregos dos empresdrios domésticos que seria possivel dizer que os respeclivos mark-ups passariam a ser
determinados ‘endogenamsante’ na economia. QOu saja, quaiguer empresario doméstico seria um ‘tomador dos pregos’
impostos pela competicdo estrangeira, independente de seu poder de mercado interno ou mesmo no mercado
internacional, ou independente do grau de concentragdo econdmica relativa gue exerce. No entanto, ainda que ©s
preqos dos produtos concorrentes externos, a taxa de cambio e os custos internacionalizados das empresas
domésticas sejam os mais importantes balizadores para a composicdo dos precos dos produtos domesticos,
constrangendo o respectivo poder de formagdo de pregos no mercado intermno, iste nfio eliming o ‘carater exdgeno’ ou
decisdrio do agente capaz de arbitrar pregos e mark-ups. Portanto, o fato de uma economia cperar em contexto de
abertura comercial e financeira ndo deve cbscurecer a idéia de gue o prégo, qualquer gue seja, traz em si urn ‘cardder
expectacional’ que refiete ndio sd as possibilidades do empresario realizar uma certa matgem de fucro esperada, mas
também reflete as ‘condigdes’ objetivas de mercado em que isto se torna factivel. Essas condigbes comportam
justamente aqueles fatores trazidos pela inserg@o das empresas numa econgmia aberta e concorrencial.
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Carvalho {1989), por sua vez, € quem mais enfatiza o fato de que o carater monetario do
sistema capitalista influencia sobremaneira a forma como se da a distribuicBo da renda entre
lucros e salérios, Ha, basicamente, trés aspectos que deveriam fazer parte de qualquer teoria
distributiva de natureza poés-keynesiana. O primeiro aspecto esta ligado ao reconhecimento de
que o processo de formacdo de precos dos bens e servigos que va0 ao mercado € inteiramente
distinto e assimétrico daguele responsavel pela formacdo dos satarios. Quando os empresarios
formam seus pregos, eles ja sabem o valor nominal contratual dos salérios a compor seus custos
e, portante, a balizar sua margem de lucro.

Em segundo lugar, como decoréncia mesmo do anterior, a ‘natureza das decisdes’ também &
distinta entre trabalhadores e empresarios. Os trabalhadores sdio contratados por um salario
nominal fixo que somente sera page ao final de certo periodo, quando & incerto o poder de
compra real que esta renda terd. O fato de os trabalhadores conseguirem, 180 somente, fixar
seus salarios nominais, ac invés dos reais, é apenas uma decorréncia da forma como os pregos
s80 formados numa economia monetaria, sendo este um aspecto que independe de hipdteses
relativas & suposta ilusfo monetdria dos trabalhadores. Eles devem balizar suas decisdes,
portanto, tendo em mente o comportamento dos precos dos bens e services necessarios a sua
reproducdo, mas sobre os quais n&o detém controle algum. Por seu tumo, os empresarios tomam
suas decisBes com base em uma renda esperada, que ainda estad por ser gerada. Os riscos e
incertezas, neste caso, estdo referidos a esfera da circulagio, no ambito da concorréncia
intercapitalista. O componente de custo relativo aos salarios ja foi incorporado ao calcuio

amprasarnal como um elemento pré determinado, sobre ¢ qual nao existe mais risco aigum.

O ditimo ponto enfatizado pelo autor constata, em conclus@o, que "as regras do jogo sdo
favordveis aos lucros, por causa da forma como os pregos sd0 formados” (Carvaiho, 1989; 202).
Lembra, ademais, que em uma economia monetaria, a existéncia de créditos financeiros extemos
sd0 ofertados sempre preferenciaimente as empresas, pois estas possuem ativos tangiveis
passiveis de liquidacio em caso de insoivéncia dos negdcios. Os trabalhadores, ao contrario, por
possuirem t80 somente sua forga de trabalho come Unico ative disponivel & venda, a qual ainda
possui um carater intangivel, ndo tdm como alavancar recursos externos para uma possivel
tentativa de acumulagdo nos moldes capitalistas,

Dito isto, ainda que se possa concordar com a afirmacgdo de que “0s principios que. definem a
operagéo de uma economia monetarna ainda ndo estdo adequadamente integrados nos modelos
keynesianos de distribuicdo” (Carvaiho, 1988: 189), o fato é que esta linha tedrica estd mais
praxima do entendimento acerca do fendmeno distributivo predominante em contextos onde vige
¢ regime capitalista de produgio. Em outras palavras, o fendmeno da concentragéo funcional e
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pessoal da renda constatado durante esta fase do debate no Brasil poderia ser explicado por
fatores diversos daqueles sustentados pela abordagens centradas na teoria do capital humano.

Mais concretamente, sobrepondo-se aos aspectos\ de ordem estrutural, ligados as
especificidades do desenvolvimento capitalista no Brasil e, de modo particular, @ natureza e
forma de funcionamento de seu mercado de trabalho (sucintamente explorados no item anterior),
teria havido, na segunda metade dos anos 80, apds o golpe militar de 1864 e a efetivacdo do
PAEG, um conjunto de efeitos deletérios trazidos pela repressdo aoc movimento sindical
emergente e pela politica salarial contencionista a estruturagio do mercado de trabalho urbano.

Tendo em conta o contexto de consolidagdo do aparato produtivo domeéstico e de altas taxas
de crescimento da economia entre 1967-73, pode-se sustentar que “num momento em que o pais
ingressava em periodo de rapida expansdc da producdo e da produtividade, quantio sstavam
dadas favordveis condigdes para a elevagdc dos saldnios reais, o bloqueio & agdo sindical e uma
legislagdo salarial definida sem participagdo popular ou intervengéo sindical reduziam a renda dos
trabalhadores. Enguanto na Europa os sindicatos asseguravam conquistas salariais através dos
contratos coletivos de trabalho e, em muitos paises, amparados por legisiagdo, Estados
democraticos dispunham-se a garantir a progressiva generalizagdo das conquistas, no Brasil as
favoradveis condicdes econdmicas para & elevagdo dos salarios foram desprezadas, num

processo que somente pdde ser viabifizado pela repressaoe politica” (Oliveira, 1994 213).

Nos principais paises industralizados da Europa e mesmo nos EUA, o fortalecimento dos
sindicatos no local de trabalho, como agentes relevantes nas disputas pofiticas, e a
institucionalizagdo dos contratos coletivos de trabalho, como importante instrumento de
reivindicac@o, atuaram no sentido de ‘“civilizar as relagfes entre patres e empregados, e -
colaboraram para que o conjunto dos trabalhadores pudesse usufruir do aumento de _ﬁ
produtividade e da diversificagdc de consumo” (Baitar & Proni, 1995; 11). Por seu turno, no Brasil,
onde o regime de trabatho ndo garante estabilidade no emprego para a grande maioria da -
populacdo occupada, imprimindo, ao contrério, alta flexibilidade e alta rotatividade da méao-de-
obra, os elevados ganhos de produtividade obtidos pelas firmas raramente sdo convertidos em |
aumentos reais de salarios, consolidando tanto um baixo nivel dos salarios de base quanto uma
passima distribuigdo funcional e pessoal da renda, atestada pela enorme desigualdade salarial |
que se verifica entre grupos ocupacionais e setores de atividade. |

Durante o pericdo de autoritarismo no Brasil, a agdo govemamental influenciava por trés
caminhos o processo de formacéo dos saldrios. Primeiro, através da flexibilizac8o do regime de

contratacdo individual do trabatho assalariado, estimulava-se uma alta rotatividade dos
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trabalhadores, sobretudo os de menor qualificagdo, impedindo um processo de estruturacac
virtuosa (maiores saldrios de base e menor dispersdo salarial) do mercado de trabatho urbano.
Segundo, por meio do crescente poder tutelar do Estade para dirimir conflitos trabalhistas e fixar
0s 'raajustes gerais dos saldrios, eliminavam-se as pressbes sindicais extemas 3s empresas,
transferindo-thes maior liberdade na fixag@ic dos saldrios nominais.® Por fim, através das
mudangas governamentais na condugBo da politica de salario minimo, produzia-se um
distanciamento crescente entre o valor do minimo e o custo de reproducéio da forga de trabatho,
outro fator a favorecer uma piora na distribuicdo pessoal da renda.®

Percebe-se entdo que 0s baixos salarios de entrada no mercado de trabalho brasileiro estao
associados aos intensos fluxos de contratagio e desligamentos, que sfo a face extemna da alta
rotatividade e da grande flexibilidade siccativa da méo-de-obra, principaimente para

trabalhadores com pouca escolaridaq: aouco tempo de servigo nas empresas. Os
‘desiocamentos aleatonos infermitentes ¢ 35108 de trabalho completamente diferentes e ndo
interrelacionados, incapazes de pérmftir & grugdo de trajetérias profissionais com uma légica

de ascenséo” (Baltar & Proni, 1995; 11) smpedem que 08 trabathadores que ndo acumulam tempo
de servige possam se distanciar dos saldrios de base, rodando, portanto, apenas entre empregos
instaveis, de baixo nivel exigido de qualificagio e de especializa¢io, e de baixa remuneragio.

Como *a dispensa por iniciativa do empregador sem justa causa é de longe a principal razéo
para os desligamentos” (Baltar & Proni, 1995. 16), coloca-se em duvida a tese de Barres &
Mendonga (1995a; 1995b) de que o principal problema do mercado de trabalhio urbano no Brasil
resida na baixa qualificagdo do trabalhador, € ndo na baixa qualidade do posto de trabalho. Ora,
se associarmos a qualidade do posto de trabalho a estabilidade dos vinculos de emprego, a
possibilidade de ascensdo profissional, juntamente com uma progressdo salarial compativel com
¢ tempo de servi¢o e a produtividade, entdo ndo estd claro porque deve ser eleita a baixa
qualidade do trabalhador como causa unidirecional da baixa qualidade do posto de trabalho, e
ndo o contrario. Em outras palavras, porque ndo conceber a baixa qualidade do posto de trabalho
como resuitado de um processe mais complexo de determinacdo, em que se reforgam

% No Brasil pos 1884, aumenta sobremansira a flexibilidade do mercado de trabalho, pois a0s problemas estruturais
ligados a0 excedente de mac-de-obra somaram-se 0s noves aspectos da legislacdo {rabalhista que eriou o FGTS,
gliminando o estatuto da estabilidade no emprego e reduzinde o custo de demiss@o do trabalnador, de 1l forma ser
possivel dizer que “no capitalismo, lfvre funcionamento do mercado de trabalho significa simplesmente liberdade para
gue o8 empresarios demitam e contratem sem controles externos, iiberdade para o capital fixar unilateralmante os
safdnos, © esfe foi o reino de iherdade instaurado a partir de 1964 no Brasil” (Oliveira, 1894: 215).

B Com respeito aos trés potitos mencionados, ver Pochmann {(1994). Com relacdo ao saidrio minimo no Brasili, cabe
dizer que representava “tdo somente {ern média para 0 perioto 82/93), cerca de 20% da renda per capita; 50% do
cusio des necessidades minimas do trabathador individual e 16% do custo familiar’ {Pochmann, 1984: 653). Apenas
antre o8 anos de 1965/87, o salério minima perdeu 30% de seu poder de compra real, conforme Honelli & Sediacek
{1889: (9).
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mutuamente aspectos ligados, de um Jado, & fragil insergdo dos frabalhadores no mercado de
trabaiho, dada sim pela sua baixa qualificacdo (medida pelo grau de instrugdo em anos de
estudo), mas também pela precariedade de lagos de solidariedade no seio da propria classe
trabathadora, pela auséncia de sindicatos organizados e representativos nos locais de trabalho e
pela auséncia de contratos coletivos de trabalho que facilitassem ¢ ingresso e a permanéncia dos
trabalhadores no interior das emprasas. E, de outro fado, aspectos ligados a fragil insercdo das
empresas no processo produtivo, que se reverte em estratégias empresariais de ajuste voitadas a
precarizacio das relagbes de trabalho, com baixo investimento em recurses humanos, poucas
perspectivas de continuidade na carreira, portanto, reprodugdo de um baixo padrdc de
qualificacao exigido para o posto de trabalho & alta rotatividade de seu quadro de pessoal, com o
quie apenas se reforga a tendéncia de manutengdo de baixos saldrios e apropriagdo desigual dos

-

ganhos de produtividade do trabalho.

Nos @nos 80, todas estas questdes continuavam presentes na realidade Eio mercado de
trabalho nacional, mas tornou-se infimo ¢ espago dedicado a estes temas no bojo do debate
econdmico travado ao longo da década. Em seu lugar, quesiGes ligadas a crise exema,
estagnagdo do crescimento e hiperinflagdo reprimida, monopolizaram as discussfes sobre a
economia brasileira.

Do ponto de vista distributivo, depois de os indicadores terem apontado para aquela drastica
deterioracdo da distﬁbdigéo funcional e pessoal durante a década de 80, com pioras sucessivas
também durante a primeira metade dos aﬁos 70 {apesar do perivdo de intenso crescimento
econdmico entre 1968-73), ha uma ligeira meihora entre 1977-81, com nova regressio até 1986,
ano do Plano Cruzado (Bonelli & Sedlacek, 1989). Durante estes dois Ultimos sub-periodos
{1977-86), a desigualdade comporta-se segundo um padrac anti-ciclico, reduzindo-se nos anos
de crescimento & voitando a crescer nos anos recessivos, fendmeno gue tem a importante fungdo
de demonstrar a “auséncia de confiito enfre mefas expansionistas e objetivos distributivos”
(Ramos, 1993: 78). Ainda durante a década de 70, foi possivel observar um movimento conjunto
de expansdo do produto agregado (inclusive de bens salatios), do emprego (publico e privado),
da produtividade {geral e do trabalho) e dos salarios reais, cuja conseqiéncia foi o crescimento
da massa total de remunera¢des (Casseb, 1996).

Ja durante a década de B0, o unico momento em que a trajetoria concentradora da renda
pessoal se reverteu fol no ano de 1988, por uma brevissima interferéncia distributivista do Plano
Cruzado. O indice de Gini, calculado excluindo-se os trabalhadores sem rendimentos, subiu de
0,592 em 1983 (pior ano da recessdo nesta década) para 0,599 em 19885, caindo no ano sequinte
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para 0,588.7 O valor do indice neste ano tinha premovido, apesar da melhora, tdo somente um
retormno & situaclo vivida em 1979, ano em que teve inicio o agravamento definitivo da situagdo
extemna enfrentada pelos paises periféricos como o Brasil, a qual eclodiria na profunda recessao
do periodo 1981-83, na crise da divida externa a partir dai e, finalmente, numa trajetoria
estaglinflacionista por todo ¢ restante da década.

Diante do cenario vivido pela economia brasileira nos anos 80, nem é de estranhar que todos
08 grupos sociais tivessem piorado suas posigdes relativas na estrutura distributiva, com excegéo
novamente dos grupos mais ricos, fazendo o indice de Gini atingir a inacreditavel marca de 0,635
{axcluindo os trabalhadoras sem rendimentel) no ultimo ano da década: “um aspecto da crise
econdmica e reaceleragdo inflacionaria de 1988 foi um agravamenio da desigualdade de renda
no pajs para indices nunca dantes alcangados” (Bonelli & Sediacek, 1991 684).

A piora distributiva verificada nos anos 80 esteve diretamente associada ao tipo de ajuste
macroacondmico gue se promoveu para enfrentar a crise extema: ‘@ auséncia de crascimento de
produtividade nesses anos e a redugo da quantidade oferfada de bens de consumo no mercado
internc propiciaram queda no saldrio real. A queda no saléno real, associada & redugdo do
volume de emprego, levou & queda da massa de saiano real, provocandn consegquéncias
negativas sobre a distribuigéo de renda” (Casseb, 1888: 362). Ora, como existe uma relagdo
muito astreita na fransmissdo de produtividade entre o setor produtor de bens salarios e os
demais setores econdmicos, capaz de fazer crescer os salarios re=is sem comprometer a
acumulacdo de capital (pela redug®o do valor da forga de trabalho), levantam-se
constrangimentos endogenos A distribuicdo de renda sempre que estas ligagbes ndo se
completam no circuito econdmico.”® E & este fundamentaimente © quadro que se instaura na
economia brasileira durante a década perdida. '

Ao perfit j& extremamente desigual da distribuicdo pessoal da renda herdada dos periodos
anteriores, sobrepds-se a partir de 1980 o fendmeno da acelera¢do inflacionaria, contribuindo
para o empobrecimento das camadas de mais baixa renda, com ¢ que se alargou airda mais a
disténcia das remuneragdes entre os percentis da distﬁbuigﬁo. Mesmo abstraindoc o componente
inflacionario a partir da segunda metade de 1994, a gravidade da situag8o distributiva encontra-

7 0 tndice de Gini, caicuiado com os trabalthadores sem rendimentos, atingiria nestes mesmos anos as preocupantes
marcas de 0,630; 0,637 e 0,620, Depois, voltariam a subir para 0,623 em 1987 ¢ 0,843 em 1988. A respeito, ver
Bonelli & Sediacek {1891 64}

% Em complemento 3 isto, pode-se dizer que *se os recursos se desviam para as alfvidades que produzem bens
saldrios cu sdo complamentares das mesmas, ndo apenas havera uma expansdo apropriada da oferts, mas também
ocorrerg o felo de queé 0§ progressos oa produtividede tenderdo a diminulr 08 preges relatives dos mesmos,
aumnentandc a melhoria da renda real da massa” (Pinto, 1976 23).
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se potencializada na década de 90, em seus tragos estruturais, a medida em que a reproducéo
da desigualdade de renda se traduz em massificagio da pobreza e da indigéncia.

Desde o principio da década de 90 assiste-se ao desmahte, com ritmos bastante diferenciados
entre os paises, daquele modelo de desenvolvimento que tinha orientado a atuac@o dos poderes :
publicos nos Gltimos cinglienta anos. Com iss50, no momento em que © tema da distribuicdo volta
a agenda de discussdo no Brasil, observa-se, em termos mundiais, a conformagéo de um novo ;
formato de desenvolvimento econdmice que tende a reforcar a exclusdo social de grandes
contingentes de populagdo, mesmo nos paises mais avangades. E o posicionamento da :
economia brasileira diante do conjunto de transformagdes provenientes do cenario intemacional f
ndo parece indicar, até o momento, qualquer mudanga de trajetéria para ¢ padrdo histérico de .
distribuigdo da renda. Isto tende a reforgar, por um lado, a inoperancia das politicas publicas na
tentativa de modificar a natureza do padrdo distributivo e, por outro, reforga também a ;'
caracteﬁsﬁca apenas compensatdria das politicas sociais, Estes aspectos tomam-se :
particularmente importantes no momente em que transformagdes de _ordem estrutural tém se
materializado na economia brasileira, ditando a configuracdo de t{rabalhos voltados ao -
entendimento da nova realidade. Pelo menos trés grandes temas tém dominado as agendas de
pesquisas, com repercusstes ndo despreziveis sobre a questdo distributiva em discussdo no
pais, *

Uma parte dos eshudos tem-se voltado para simulagbes em tomo de como ¢ de quanto deveria
crescer o setor exportador domeéstico, como forma de permitir, tanto que se continue com a atual
politica de importagbes, gquanto que se afrouxe o constrangimente extermno ao crescimento do 5:
produto nacional, imposto em grande medida pela rigidez observada no balango de pagamentos
{Amadeo & Camargo, 1992, Amadeo, 1996). De acordo com esta linha de trabalho, seria
esperavel que a énfase em termos de politica industrial e de comércio exterior para 0s proximos -
anos recaisse sobre 0s setores exportadores, tomando crucial entender qual seria o retrato
distributivo de cada setor, além de sua dindmica esperada de comportamento. Em outras .

% No bojo das discussbes relativas ao recrdenarmento do modelo historico de desenvohvimento latino amaricano .
também se insere a nova agenda de trabalhos feitos no ambito do pensamento cepaling de ‘nova geragdo'.
Sucintamente, a CEPAL dos anos 80 tem articulado seus estudos em fomo do projeto de ‘transformacio produtiva |
com eqiidade’ (CEPAL, 1830, CEPAL, 1882), baseada na propostz de constituicdo de um nlcleo endégeno de:
dinamizago tecnolégica, ou seja, o antige tema da incorparago deliberada e sistematica de progresso téonico pelos :
paises da regidic, mas através de uma insercio competitiva e sistémica no novo cendrip de abertura mundial, como
forma de iograr ganhos sustentades de produtividade, geragdo de empregos produtivos {e qualificados) e melhor
distribuicho de renda nio futuro. Os temas principais desta agenda podem ser vistos em Sunke! {1991), sobre ¢ enfoque -
neoestruturalista para a promocdio do ‘desenvolvimento desde dentro’; em Ffrench-Davis & Griffith-Jones {1895), a -
respeito dos efeitos das novas correntes financeiras para a Ameérica Lating e em Bulmer-Thomas {1087), acerca das |
implicagBes deste novo modelo scondmice sobre a distribuigéo de renda e a pobreza. Especiticamente sobre a
gvolugio das idéias da CEPAL, desde os primordios até a nova agenda dos anos 90, ver Bielschowsky {1898c).
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palavras, seria preciso entender como uma politica de incentivos as exportagdes repercutiria em
termos da composic&o setorial de empregos e da sua dinamica especifica de remuneragdes.

Em contraposicdo ac cenario de um modelo de crescimento ancorado na expansdo dos
setores exportadores, ha, grosso modo, 0s estudos interessados nos impactos distributives de
um modeio de crescimento impulsionado pelo mercado interno (Casseb, 1996; Cavalcanti, 1997).
E obviamente falacioso estabelecer uma clivagern de tipos ou opglies de desenvolvimento
econdmico que anteponha modelos certamente ndo excludentes entre si, ainda mais num pais
¢com as caracteristicas do Brasil, onde ndo existe um tipo ideal que se ajuste as necessidades de
inclus@o social de sua populagdo. Ao contrario, € preciso pensar altemativas de desenvolvimento
que combinem aspectos diversos, atentos as especificidades regionais do pais e de suas
populagéo. Com o intuito de verificar 0 peso ou a coniribuicdo possivel a um perfii menos
concentrador da renda, tendo por base 0 cresc.imentr:': dos setores produtivos ligados ao mercado
interno da economia, € que este tipo de exercicic propde que se estude o impacto distributive
decorrente de uma politica que incentive o8 setores produtores de bens salarios, combinando os
resultados com os oblidos na simulag@o anterior, em que se incentiva 0s setores exportadores.

- Finalmente, o terceiro grande tema tem procurado 'avaliar 0s impactos distributivos de um
modelo de crescimento que tem no setor tercidrio a principal fonte gerédora de empregos e uma
dinamica prépria de remuneracgdes (Barros & Mendonga, 1995a; Andrade, 1998; Melo et alfi,
1997, Barros, Mendonga & Camargo, 1897; Melo ef alfi, 1998; Baltar & Deddeca, 1997, Baltar &
Mattoso, 1997). E com respeito a este conjunto de estudos gue esta pesquisa pretende dialogar,
explorando, neste campo de investigacdo, aspectos até agora insuficientemente tratados.

Tradicionalmente, 0s estudos que buscam compreender os efeitos das transformagdes
recentas da economia brasileira sobre a nova dinamica do emprego urbanc e das remuneragfes
tém se concentrado mais nas diferenciagdes de rendimentos que nos niveis que estes assumem,
mais em enfoques centrados na distribuicdo pessocal dos rendimentos do trabalho gue na
distribuic8o funcional da renda gerada, mais nas especificidades das distintas insergdes
ocupacionais que nas determinagbes ditadas por insercSes setoriais especificas, mais em
atrfibutos individuais como grau de escolaridade formal dos trabalhadores, tempo de trabatho
numa mesma empresa, raga, género e faixa etaria que em atributos soCiais e/ou estruturais como
caracteristicas dos postos de trabatho, estruturas de produgdo setoriaimente divergentes etc.

Trata-se, evidentemente, de um universo bastante amplo de possibilidades tedricas &
empiricas a serem exploradas, a maioria delas de natureza complementar, que sustentam a
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montagem de um projeto de pesquisa voltado ao preenchimento de algumas das lacunas acima

apontadas. E precisamente este o objetivo da investigagdo nos préximos capitulos.

1.6 — Resumo,

O objetivo central deste capitulo consistiu em apresentar um referencial analitico geral para
guiar 0 estudo da anatomia distributiva da economia brasileira nos anos 90, segundo a
perspectiva de integrar tedrica & empiricamente as abordagens funcional e pessoal da
distribuico da renda, situando-as nos marcos da trajetoria histdrica de desenvolvimente do pais.

Para tanto, o primeirc passo foi pensar a abordagem da distribuicdo funcional como uma
categoria de analise responsavel pelas mediacbes entre, de um lado, os fatores ligados ao
crescimenio econdmico &, de outrp, o perfil distributivo dos rendimentos do trabatho, em cada
setor de atividade, tendo em conta as distintas insergdes ocupacionais dos trabalhadores (com e
sem carteira assinada, autdnomos e empregadores). Um corolano tedrico desta concepgao € que
a dimens&o funcional da distribuicdo & tida como precedente e condicionante da dimensao
pessoal dos rendimentos do trabalho, no sentido de que a massa de remuneragdes seria obtida,
em termos agregados, como resultado enddgeno da dindmica distributiva, e partir dai repartida
entre 08 trabalhadores com base em suas inser¢des de ordem setorial @ ocupacional.

Em seguida, através de um breve resgate historico do progresso industrial doméstico,
procurou-se apontar algumas das raizes do modelo estruturalmente concentrador da renda e da
riqueza na sociedade brasileira, com implicacdes ndo despreziveis sobre a configuracdo de seu
mercado de frabalho e sobre o padrdo de usc e remuneracgio de sya m8o-de-obra.

A discussdo por fim empreendida sobre o debate travado desde os anos 70 no Brasil acerca
do fenémeno concentrador da renda aproveitou para mostrar algumas deficiéncias dos modelos
tedricos de matriz neoclassica e keynesiana, situando os novos termos nos quais se insere a
discussdo atual, frente a qual este trabalho de pesquisa pretende se posicionar ao longe dos
proximos capitulos., |
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CAPITULO 2
ESTRUTURAE EVOLU(;QO DA DlSTRIBUiC}AO FUNCIONAL NOS ANOS 90.

2.1 - introdugdo.

Este capitulo discute alguns dos principais aspectos ligados ao entendimento da questdo
distributiva no Brasil dos anos 90, apresentando dados trabathados segundo uma dupla
dimensdo de analise: um enfoque na distribuicdo funcional e uma énfase nas particularidades
observadas do confronto das informacdes por grandes segmentos e principais complexos da
atividade econdmica.

A chamada anatomia da distribuicdo funcional da renda estd referida a trés conjuntos de
indicadores, especiaimente construidos para ¢ estudo em questfo, Eles foram aplicados aos
grandes segmentos da economia (agropecudria, industria & servigos) e aos principais complexos
de cada atividade, cuja justificativa e procedimentos de céicule devem ser vistos no Anexo 1
desie trgbalho — aspectos metodoidgicos da construgaoc da base de dados para o estudo da

distribuigdo funcional da renda.

No gus ségue, portanto, apresenta-se o comportamente da distribuicdo funcional no Brasil, a
fuz de uma estratégia que passa pela descricdo dos indicadores de concenfracido econdémica
{item 2.2.1), indices de evolugdo de aspecios considerados economicamente estruturantes da
distribuicdo (item 2.2.2) e, finalmenie, indicadores de apropriagio relativa da renda (item 2.2.3),
{odos tendo por preocupacdo central desvendar os impactos das transformagbes recentes sobre

os determinanies mais gerais da distribuicao no pais.

2.2 - Comportamento da distribuigdo funcionai da renda nos anos 90,

Nao se pretende realizar uma analise por demais pormenorizada sobre a abundancia de
informacgGes levantada pela pesquisa empirica, tarefa esta que exirapolaria os limites deste
trabalho. Trata-se, ac contrario, de um exercicio de carater exploratdério sobre o potencial de
utilizac@o dos dados gerados pela nova metodologia de aferic@o das Contas Nacionais do IBGE,
particularmente os relativos as matrizes de insumo-produto, para o periodo 1980-96, em estudos
voltados ao mercado de trabaiho, especialimente aqueles ligados a distribuigdo funcional da

renda, como no Caso gue esta pesquisa investiga.

Em outras palawas, ¢ que se quer & avaliar em que medida o conjunte de informacdes

prasentes nos frés blocos de analise descritos no Anexoe 1 (quadro 1) — respectivamente, © bloco
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1, de indicadores de concentracdo econdmica relativa; o bloco 2, de indicadores de evolugao dos
condicionantes mais gerais da distribuic&c de renda; e o bloco 3, de indicadores de apropriacéo
relativa da renda — sdo capazes de orientar a discussdo sobre a distribuig0 funcional junto acs

-~ . . 5
compiexos econdmicos selecionados para estudo, °

Neste sentido, investigar a estrutura e a avolugBo da distribuicde funcional numa economia
capitalista como a brasileira ndo se resume simplesmente em apresentar a reparticdo da renda
entre ‘lucros’ e ‘remuneracdes.’’ Em consonéancia com a orientagdo tedrica sustentada ne
capitulo 1, & preciso entender como se apresentam os componentes gue do origem a
determinado padréo distributivo, sendo particularmente importantes o vaior adicionado, o pessoal
acupado, a massa de remuneragfes e a massa de lucros. Empreender a discuss&o em separado
de cada um desies componentes & de certa maneira passar também peia discussdo que se liga
ao estilo de crescimento econdmico em constituicdo no pais, ponto fundamental para estabelecer

as relagdes entre desenvolvimento e distribuicdo de renda.

Apés esta primeira etapa, € preciso avangar no estudo de algumas das principais relagdes
existentes enire aqueles componentes da dinamica distributiva. E gquando se investiga mais de
perto o comportamento da produtividade do ifrabatho, que retaciona vaior adicionado e pessoal
ocupado; ¢ comportamento dos mark ups, que relaciona vaior da produgio e custos diretos
{consumo intermediaric mais remunerac¢bes); e finalmente, o comportamento da ‘relagdo custos

varidveis’, que relaciona os componentes do custo direto. ™

Somente cumpridas as duas etapas anteriores € que se toma legitimo e oportuno apresentar o
formato da reparticdo da renda entre lucros e remuneracdes, ambos ponderados pelo valor
adicionado total, bem como sintetizar o confiito distributivo através da relag@o de apropriagdo que

se observa entre massa de lucros e de remuneracOes.

Sinteticamente, ndo é demais adiantar que o bloco 1 de indicadores retrata o ‘ponto de partida’
dos complexos econdmicos no processo de conformacdo do padrao de distribuicdo da renda
entre rendinientos do capital e rendimentos do trabalho. Isto porque, da forma como se distribuir

o pessoal ocupado, o montante de remuneragbes e de lucros e ¢ vaior adicionado, vai ser

* Ver guadros 1 e 2 do Anexo 1.

" Desde loge, é precisn esclarecer gue a denominacio ‘fucros’ também abarca os demais rendimentos provenientes
da propriedade do capital, tais como juros, aluguéis, dividendos dos ganhos de capilal etc. Por usa vez, a
denominacho ‘remuneracdes’ diz respeitc ac conjunto de fontes de rendimentos do trabalho, tais como saidrios,
ordenados, renda de autdnomos, pro-iabore de empregadores eic. Assim, para facilitar a exposicéo, continuaremos a
utilizar as expressdes ‘fucros’ e ‘remuneraces’,

52 A expresséo ‘relacdo custos variaveis' foi tomada de ermnpréstimo de Ferreira (1998), para desighar mais facilmente o
compenente J da distribuigdo da renda, gue relaciona consumo intermediarnio & montante de remuneragdes. Ver Anexo
1, quadro 1.
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possivel extrair um certo perfil de ‘concentracdo econdmica relativa’ para cada complexo,
anunciando comportamentos distintos que originam padrdes de reparticio especificos entre eles.

& bleco 2 de indicadores, por sua vez, retrata o ‘prbcesso dindmico’ através do qual os
condicionantes estritamente econdmicos da distribuicdo (evolugdo da produtividade média do
trabatho, da relagio custos variaveis e dos mark-ups médios) vao dando forma ao padrdo de
reparticio em cada complexo econdmico.

Par fim, 0 bloto 3 de indicadores representa o ‘resultado’ do processo distributivo, sob a forma
das participagbes relativas do montante de lucros e remuneragdes no valor adicionado, para cada
compiexo da atividade econdmica.

2.2.1 - indicadores de concentragdo econdmica relativa.

As informagbes disponiveis nos quadros sobre ‘componentes do valor adicionade’ das
matrizes de insumo-produto permitern que se construa um- conjunto de indicadores de
concentracio econdmica, de acordo com pelo menos quatro importantes dimensdes de analise, a
saber;

a} valor adicionado setoriaimente;

| b} pessoal ocupadeo na produgio;

¢) montante total das remuneragtes, incluindo salarios e contribuigGes sociais;

d) montante total de lucros (excedente operacionat bruto), excluindoe rendimentos dos autdnomos.

Cada uma das dimensbes escolthidas pode, por sua vez, ser estudada em trés niveis de
desagregacio, isto é, confrontando-se os trés grandes segmentos da economia; comparando os
cornplexos econdmicos do setor industrial e fazendo o mesmo para os complexos do setor
terciario. No que segue, procura-se seguir passe a passo aste roteiro,

a} valor adicionado setorialmente.

A firajetéria descrita pela economia brasileira na década de 90 se da num ambiente
macroecondmico distinto daquele que havia caracterizado a crise mais geral do periodo anterior.
Em linhas gerais, a estagnagdo econdmica da década passada, sob a forma mais aparente de
uma crise fiscal-financeira e de capacidade de planejamerito do Estado, representou na verdade
o colapso do padréo histdrico de desenvolvimento brasileiro, de sua estrutura de financiamento e
do modo particular de intervengio publica e estatal (Baer, 1993; Goldenstein, 1884). Desnudou,
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por assim dizer, o fendmenc mais amplo de ruptura do modelo nacional-desenvolvimentista
fundado, gresse modo, nos ancs 30 e rompido na década de 80, evidenciando o esgotamento
a faléncia do formato peculiar de industrializaciio adotado pelo Brasil (Tavares & Fiori, 1993, Fiod,
1695a).

A primeira metade dos anos 90 represeniou profundas alteragdes no tocante ao conjunto de
expectativas dos agentes, como também desdobramentos concretos diante das novas e incertas
perspectivas de reordenamento do modelo de desenvolvimento. A luz das modificagdes ja
observadas, procurar-se-a descrever as principais conseqiéncias das transformagfes recentes
sobre a base econdmica herdada do modelo anterior, téndo come pano de fundo dois dos
principais processos Macroeconomicos que alteraram o cenario das decisdes domésticas.

De um iado, o retomo do Brasil ao circuito financeiro internacional, como receptor de recursos
externcs, depois de um longo periodo de estancamento dos fluxos na década de 80,
particularmente a partir da moratéria mexicana de 1982, com a crise das dividas externas dos
paises em desenvolvimento. De outro, © processo de abertura comercial iniciado em 1990, depois .
de um longe periodo sob a vigéncia de um coeficiente relativamente baixo de importacbes, com
politica cambial ativa em favor da geraco de superavits comerciais.

Com respeitc ao primeiro aspecto, é preciso situar 0 comportamento giobal dos fluxos de
capitais, desde os uitimos anos da decada de 80 até a atualidade, como a mais intensa etapa do |
movimento geral de internacionalizagdo do capital ja verificado mundiaimente (Chesnay, 1996). :
No entanto, ao contrdrio do movimento de capitais observado nos anos 70, a recente onda de
transnacionalizacdo capitalista tem a caracteristica de revelar de forma radical sua natureza
predominantemente financeira, que potencializa os efeitos desagregadores dos processos de
reestruturagdo produtiva em andamento e submete a capacidade de regulagdo institucional do
sistema (Tavares & Fiori, 1997; Théret & Braga, 1998}

Scbre a dimens&o propriamente financeira da ‘globalizacdo’ capitalista atual, cabe dizer que é
a Unica a comportar, estrito senso, esta genérica designago, ja que envoive, de fato, a quase :
totalidade dos paises engajados no sistema econdmico mundial. Ela é fruto, em grande medida,
de uma conjuncdo de fatores verificados nos anos 70, ligados a crise do padréc monetaric
internacional sob a agide do délar-ouro (Belluzzo, 1995). Ao longo da década passada, por sua ;'
vez, tiveram origem alguns processes provenientes do fendmeno geral de liberalizagio dos
mercados que tomou conta das principais economias do mundo a partir dos EUA e Reino Unido. |

Trés destes processos foram particularmente importantes na conformacio atual dos fluxos de 5
capitais (Gongalves ef afli, 1998). Primeiro, a tendéncia 3 ‘desregulamentacdo’ do maior niumero
possivel de impedimentos institucionais & restrigdes legais aos fluxos de mercadonas e moedas :
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entre 0s paises. Segundo, a crescente ‘desintermediagdo’ bancdria oriunda dos processos de
securtizagdo, com 0 surgimento e rdpida disseminagio de inUmeras inovagdes financeiras,
incrementadoras da quantidade e qualidade dos instrumentos de contratos e de sua velocidade
de circulagdo, entre 08 quais se destacam os contratos de cambio e derivativos de toda ordem.
Terceiro, em conseqléncia do anterior, a ‘descompartimentalizacio’ dos bancos, ou seja, uma
profunda reestruturac@o do sistema bancério rumo ao surgimento dos bancos muitiplos, com uma
nova orientagdo quanto aos tipos de negdcios e operacdes, conquista e relacionamento com os
clientes,

A crise do sistema de crédito mundial vigente do pds-guerra até a década de 70 e a politica de
reafirmacdo do dolar nos anos 80 engendraram novas formas de intermediagdo financeira,
correspondendo 4 consolidacdo e supremacia dos mercados de capitais sobre os de crédito. A
persisténcia de enormes déficits norte-americanos, financiados por meio do inflww de capitais
extemos de paises superavitdrios como Alemanha e Japdo, forjaram tanto o incremento
substancial dos fluxos de capitais em nivel mundial como as recorrentes desvalorizacdes do dblar
em relagio ao marco aleméo e ao iene japonés.

As politicas de flexibilizagBo das taxas de cambio com vistas a regulatizar os desequilibrios
comerciais, na verdade intensificaram as flutuagbes do cambio e também das taxas de juros, dois
dos pregos de referéncia mais importantes do sistema econdmico. Grandes & constantes
possibilidades de arbitragem sobre boiiticas liberalizadas de cambio e juros exacerbaram a
instabilidade j& inerente e 0 risco sistémico, ainda que a ameaga de profundas crses financeiras
tenha sido substituida por uma trajetdria de muitos ciclos curtos de crescimento e recessdo, num
contexto de crise e indefinicdo com respeito ao novo arranio monetano a vigorar no future para
compatibilizar as respectivas zonas de influéncia e poder das trés nagbes hoje hegemdonicas no
mundo: EUA, Alemanha e Japdo.®

No que se refere a abertura comercial, e ao significado da ‘globalizacao’ sobre 0s novos
processos de reestruturacdo tecnoldgica e produtiva, o referido termo ja nfo se aplica

* Quanto ao significade da 'globalizacaa’ sobre a dimenséo institucional de regulagéo do sistema capitalista atual, ¢
preciso dizer que a perda de autonomia ¢ efichcia das politicas publicas de &mbito nacional constiti a contrapartida da
crescente hegamonia financeira mundial em sua livie movimentagio em busca das melhores (ou 3s veZes mais
rapidas) oportunidades de valorizag3o capitalista. Sintomético ainda deste mesmo processo € também o fracasso dos
organismos multilaterais de ambito global, formais ou ndo, como FMI, Banco Mundial, ou G.7, na mesma tentaiiva de
crigr e estabelecer alguns parametros de controle e regulagio sobre a exirema liberdade das finangas internacionais
dessastabilizadoras. Em seu luger, “como coniratendéncia & giohalizagda, esta-se verificando um processo de formagdo
de plocos em termos de protegéo comercial e divisdo de esferas de influéneia, onde ndo sé a geoygrafia & importante,
mas a assimeltria de poder (miftar, economica, financeire e tecnoldgice) é decisiva parg a conformagdo ou ndo de uma
nova ordem mundial” {Tavares, 1993). Neste sentide, talver 'giohalizagdo’ ndo seia a methor designacdo para as
transformacdes institucionais com vistas a reguiamentagde das zonas de influéncia dos recentes fluxes internacionals
de capiais. £ provével, ao contrério, que Mercosui, Nafta, Unigo Européia, Tigres Asidticos ele., representam melhor
as diferentes estratégias de inserglo dos paises no cendrio mundial a partir da regionalizagdo das fronteiras de
abrangéncia o potencial de atuagfo de cada um.
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perfeitamente, haja visto que uma especificidade relevante da dindmica capitalista atual tem sido
a centralizagio industrial com reconcentragio de mercados, em ritmo intenso e abrangéncia
global (Coutinho, 1995). Este fenémeno, por si s6, [a seria indicativo do processo desigual de
difusdo das mudancas tecnoldgicas em curso, bem como dos efeilos desagregadores sobre as
economias menos preparadas, que acabam ficando mais distantes do rol de paises
desenvolvidos.

Esta fase de intensas transformagdes tecnologicas tem impactado de forma radical todos os
setores econdmicos, mas com fortes repercussdes sobre os setores industrial e de servigos de
toda espécie, que se véem obrigados a definirem novos padrées de organiza¢ao tanto da
producdo quanto da administraciio da gestdo empresanal. A tendéncia mais notdria é a da
oligopolizac8c (via centralizagBo efou concentragdo) a escala global, cujas formas de
concorréncia se acirram sobremaneira por conta dos fendmenos de interdependéncia dos
mercados mundiais e aliangas tecnolégicas especificas entre grandes grupos econdmicos ou
blocos de capitais centralizados (Braga, 1996, Chesnay, 1996; Comin, 1996). E justamente a
emergéncia e exacerbacdo déste aspecto, colado a auséncia ou precariedade dos mecanismos
de regulagdo do mcvin{'iento de valorizacdo dos capitais, que autoriza a afimagdo de que a
dinamica capitalista atual esteja sendo comandada predominantemente pela légica de expansao
destes grandes blocos de capitais, genericamente chamados de grupos econdmicos, mas que
assumem diferentes formatos dependencio do pais de origem ou do arranjo especifico que 0
singulariza >

E licito constatar que quanto maijor o grau de exposicdo de um pais a esfera de interesses. e
atuacio destes grandes grupos econdmicos, e quanto maior também o coeficiente de
participacdo do pais no comércio internacional, tanto maiores deverdio ser os impactos e
repercussdes das transformagdes recentes na orbita produtiva sobre 0s: respectivos espagos de
influéncia.” Somado a isto, quanto mais precarios os mecanismos de protecio social,
notadamente aqueles voltados a regulagdo do mercado de trabalho, mais desagregadores da
ordem social e do trabaltho deverdc ser os efeitos da incorporagéo das novas tecnologias
aplicadas aos processos de producio domésticos.

Assim, a questdo dos impactos da abertura comercial sobre a base produtiva brasileira nao
pode ser dissociada dos condicloriantes gerais que nortearam tanto o processe de abertura da
economia nacional acs fluxos intemacionais de capitais e mercadonas como o reordenamento

das empresas aqui instaladas diante das transformagdes mundiais em curso,

% Apenas para examplificar, € possivel identificar e diferenciar claramente o0s keiretsus japoneses dos grandes
conglomerados alemdes, e ambos, das firnas mutidivisionais norte-americanas, bem como do tipe especial de
interpenetragho patrimonial brasileira nomeada de trips,
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Neste sentido, é valido circunscrever o fendmenc da abertura comercial 8 uma das reformas
estruturais de cunho liberalizante, como uma das etapas necessarias ao tipo de ‘modemizacdo’
preconizada pelos representantes e defensores das propostas do Consenso de Washington no
pais. Grosso modo, o horizonte de abrangéncia destas propostas inclui, além da liberalizago
comercial irrestrita, a desregulacdc geral dos impeditivos burocraticos ao livie fluxo de
mercadorias, a liberalizagéo financeira, a privatizagdo abrangente das empresas estatais, uma
reforma tributaria colada 2 disciplina fiscal, com reducdo e focalizaclc dos gastos pliblicos.

Em boa parte dos paises da América Latinga, a expansdo dos fluxos de capital privado na
década de 290 foi possivel gragas a crescente liquidez internacional, mas além disso, também
esteve ancorada na politica de juros altos que, ao criar um diferencial positivo entre taxas
domesticas e extemas, viabilizou um grande acumulo de reservas cambiais em cada pais,
condicBo fundamental para a implementagdo de cada um dos planos de estabilizacio levados a
cabo nestes paises ao longo da década.® N3o cbstante as mugdancas no tipo de fluxo de
recursos para estes paises comportarem uma relativa diversificacéo das fontes de oferta, um
volume bastante significativo partiram dos EUA (cerca de 35%), no pericdo compreendido entre
1987-90. E, embora se verifique para alguns casos o aumento do investimento estrangeiro direto,
aplicagSes em bolsa, titulos e até empréstimos oficiais, o certo & que “uma proporgdo basfante
alta dos ingressos de capital liquido no inicio dos anos 80 corresponde a fluxos de curto prazo,
em que o nisco de volatilidade é fanto intuitivo quanto empiricamente mais alto” (Deviin et alli
1984: 422), desfavorecendo o financiamente produtive de longo prazo.

No caso especifico do Brasil, a captagio de recursos externos entre 0s anos de 1990-85 foi
multiplicada por dez, elevando-se de US$5 bilhdes para cerca de US$50 bilhSes neste periodo, a
despeito da instabilidade macroecondmica interna, associada a crise politica latente e ao coiapso‘
dos indicadores sociais da populagdo, numa clara indicagio da forga das condicbes de oferta dos
fluxos intemacionais de capital (Gongalves, 1895).

(s principais determinantes desta situagao podem ser identificados, portanto, pelo {ado das
condigbes extremamente favoraveis de oferta de recursos, marcada pelo excesso de liquidez
internacional, intensificada por outros dois fatores: i) a propria globalizago financeira discufida
acima, que intensifica o grau e as formas de concorréncia na area financeira mundial e acelers,
por isso, 0 processo de intemacionalizagdo da produg8o de inovagdes e servigos financeiros de
fodo fipo; i) as estratégias de diversificaciio financeira dos investidores estrangeiros
institucionais, 0s mais novos e importantes personagens na conformagdc da dinamica de

funcionamento destes fluxos.

* © aumento na escala dos fluxos internacionais chegou a representar 8,3% do PIB mexicano em 1993; 8,6% do PIB
chitento e 1992; 5% do PIB argentine tambérm em 1982, Ver Devlin, Davis & Griffith-Jones, 1984,
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Do ponto de vista intemo ao pais também existiram fatores a colaborar para o éxito da
estratégia de absorcdo externa de recursos. Estes aspectos estdo ligados, basicamente, ac baixo
prego dos ativos financeiros brasileiros no comego da década, a manutencio de um grande e
atrativo diferencial entre juros intermno e extemo e, ainda, as mudangas de cardter institucional e
legal a facilitar a movimentacdo financeira dos recursos (Gongalves, 1995).

A evolucdo discriminada dos numeros mostra que os principais itens de captagdo extema
concentraram-se em torno dos investimentos estrangeiros de portfélic (JEP), tipicamente de curto
prazo, & empréstimos em moeda sob a forma de bdnus e notes (BN). Os IEP evoluiram
exponenciaimente em cinco ancs, de US$ 171 milhdes para US$ 22,4 bithGes, chegando a
representar em 19984 o equivalente a 80% do total de investimentos obtidos de fora e 50% do
total de recursos captados pela economia. Por sua vez, ¢ item BN, sendo a principal forma de
captacio via empréstimos em moeda, modalidade lider nos anos 70, n&o ultrapassou em 1884 0
percertual de 14% do total de recursos entrantes no pais, mesmgo representando quase 70% dos
empréstimos em moeda neste anc (Gongalves, 1995).

O importante a reter dés dados & que a natureza tipicamente éspecuiativa e curto prazista do
componente [EP pode, a juigar pelo peso que representa no total de recursos captados ¢ grande
facilidade de movimentagdo de que desfruta, impactar violentamente o montante de reservas
cambiais do pais, bem como a politica cambial praticada pelo governo. A predominancia desta
forma de captagic de recursos pelo Brasil, sem o anteparo de mecanismos especificos de
regulacao, foi responsavel, desde 1994, tanto pelo fechamento da sua balanga de pagamentos
{(em déficits seguidos em transagdes correntas), como pela inibicdo daguele tipo de financiamento
interno voltado a acumulagdo doméstica de capital.

Isto posto, a principal conseqiéncia deste formato de captacio de recursos extemos era o
acirramento da vuinerabilidade intemacional, derivada do tipo dominante de insercio dos paises
ditos emergentes nos novos fluxos de capital. O peso do investimento estrangeiro de portfdlio
(IEP) sobre o total, isto é, sobre a soma de IEP e |ED (investimento estrangeiro direto}, passou de f
24 9% em 1980 para 94,5% em 1993, com tendéncia reversa a parlir de entdo (Gongalves,
1898). Este aspecto fomecia claras indicagdes de que, em um contexto onde prévaiecia uma
mobilidade imperfeita de capital, o tipo de inserc8o externa da economia impbe severas
restrigbes cambiais ao pais, quando abordada pela dfica das necessidades de fechamento do
balanc¢o de pagamentos.

A wulnerabilidade externa da economia brasileira podia ainda ser vista pela otica do
financiamento ao investimento produtivo infemo {(ou taxa de acumulagio de capital) necessario
ao crescimento do produto nacional. Neste caso, a relagio entre o IEP & o investimento, medido
pela formacao bruta de capital fixo, cresceu de 0,2% em 1980 para 23,5% em 1983 e 30% em
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199;1. A relacdo entre o IEP e o montante de bens de capital importados passou de 2,8% em
1990 para 174,6% em 1994, tendendo a regredir a pariir dal. Finalmente, a relago entre 0 IEP ¢
o PIB evoluiu de 0,04% em 1890 para 3,3% em 1984, estabilizando-se em tomo a 4.5% no biénio
1994-95 (Gongalves, 1995).

Em conirapartida, o IED como proporgdo do PIB, que tinha sido da ordem de 0,8% no pericdo
1978-80 e de 0,4% entre 1981-89, caiu para cerca de 0,2% entre os anos 1890-84. © ambiente
macroecondomico intemno associado a estabilizagio tinha favorecido um incremento desta relacdo,
que subiu para 0,9% em 1995, 1,3% em 1996 e algo como 2,1% em 1997 (Bielschowsky, 1998a).
Note-se, no entanto, que z relagdo I[ED / PIB, mesmo em contexio de estabilidade monetaria
ainda era aproximadamente a metade do valor representado pela relagdo 1EP / PIB.

Também a relacdo entre o IED e o investimento fixo (FBKF) no Brasil foi ainda inferior a
relacdo IEP / FBKF em cerca de trés vezes. Comoﬁpmporgéo do investimento fixo, o [ED finha
sido de 3,8% no periodo 1878-80, 2,0% entre 1981-86 e apenas 1,0% nos primeiros ancs da
década de noventa, entre 1990-84. Atribui-se & retomada do controle inflacionario o aumento
desta relagdo, que saltou de 4,8% em 1995 para 6,9% em 1996 e algo préximo a 10,9% em 1897
(Bielschowsky, 1998a). Esta trajetéria de crescimento, embora positiva, née garantia um
incremento efetivo no montante de inversbes fixas, uma vez que ndo existem informacdes
precisas quanto a natureza das operagdes realizadas com estes investimentos estrangeiros
diretes, ainda gue se possa dizer que “0s valores representam um fiuxo financeiro com variadas
destinagdes, distrfbuiﬁdo—se principalmente entre privalizagies, fake-overs, reforco de capital de
giro e investimentos fixos propriamente ditos” (Bielschowsky, 1998a: 16), '

Ou seja, também por meio destes indicadores pode-se ratificar a crenga no aumento da
vulnerabilidade do Brasil em relagio a uma crescente dependéncia de recursos especulativos de
curto prazo e, consequentemente, a auséncia de contribuicdo destes fluxos de capitais para o
incremento do investimento produtive, comprometendo sobremaneira o potencial de crescimento
da economia brasileira na década.

Some-se a este aspecto o fato de a abertura comercial brasileira ter promovido, a um sé goipe,
um grande aumento da exposicio da economia aos imperativos da concorréncia intemacional,
pois isto ocorrey de maneira mais ou menos abrupta, devido a velocidade como se deu o
processo de rebaixamento de tarifas alfandegarias e demais prescricbes regulatérias. & ébvio
que o impacto de tal medida ndo poderia ser outro sendo a fragilizaglo de sua base indusirial,
nois viu-se diante de sérias ameacas impostas pela contestabilidade de seus mercados até entdo
cativos. Se, aliado a isto, considerar-se o estado de degradagio patrimonial e atraso téchico-
produtivo a que estava submetido um bom numero de setores e ramos industriais, por conta dos
varios anos de crise econdmica, incertezas e estagnaclo dos investimentos veoltados aos
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objetivos de reestruturacdc de processos e produtos, tem-se, ento, um quadro de muita
fragilizacéio do tecido industrial brasileiro em principios dos anos 90 (Coutinho & Ferraz, 1995),

Algumas conseqiiéncias comegariam a se manifestar de imediato, ainda gque os ritmos
tivessem se diferenciado bastante de acordo com 0 grau de exposicdo intemacional, 0 estagio de
reaparelhamento tecnoldgico e a atenglo dispensada pelas autoridades, no ambito da precana
politica industrial remanescente.

Uma das variaveis que melhor expressa o comportamento do sistema é o valor adicionado a
produgdo por cada segmento da atividade econbmica. Por meio do valor adicionado é possivel
dimensionar, em termos de valor, a contribuicBo de cada setor, ao longo da respecliva cadeia
produtiva, ac conjunto de riquezas geradas anuaimente pelo pais‘ss Deste modo, agrupando os
42 setores da classificacdo IBGE em 17 compiexos { cf. Anexoc 1, quadro 2), e estes nos trés
grandes segmentos produtivos do pais, pode-se ter uma visdo bastante acurada acerca do
comportamento descrito pela economia, em termos do valor adicionado, frente as principais
transformagbes no cendric macro anunciadas acima.

O comportamento dos dados agregados pode ser melhor visto, ao longo do periodo,
enfocando trés momentos especialmente importantes.”’ Entre 1985-89, a economia brasileira
esteve marcada por um coeficiente relativamente baixo de abertura comercial e financeira ao
exterior, e a despeito dos breves momentos de controle inflacionario promovido pela sucessao de
planos de estabilizac@o, a lembranga mais importante é a da vigéncia de um regime de alta
inflagée no pais. Economia relativamente fechada ao exterior e regime doméstico de alta inflagio
conviviam com alternancia de pequenos surtos de crescimento e recessdo, sem uma rajetoria
bem definida para o produto.*

Embora a tabela 1 ndo traga informagdes detalhadas ano a ano para este primeiro
subperiodo, € possivel constatar, grosso modo, que houve uma pronunciada queda no indice de

% © 1BGE define o 'valor adicionado’ como ‘o valor que a atividade acrescenta aos bens & servigos consumidos ng sey
processo produtive. £ a contribuigio ao produto infemo brute pelas diversas atividades econdmicas, obtida pela
diferenga enire o valor de produgdo e o consumo intermedidric shsorvido por essas atividades” (IBGE, 1997a: 302}

" A escoiha de cada um dos perfodos, longe de querer dar conta da explicacho minuciosa do comportamento de cada
variavel estudada por setor de atividade, pretende t8o somente circunscrever a ocomréncia de eventos especificos a
mamentos histéricos bem caracterizados por aspectos unificadores, como por exempio o regime inflaciondrio
predominante ou o grau de abertura externa vigente, que entre outros conformam © ‘pano de fundo' macreecandmico
sobre 0 qual se desenrola cada processo setorial em particular. Da mesma maneirs como poderiamos ter escolhido os
cicios politicos brasileiros para referenciar a discusséio, acabamos optando por escolher aspectos do cendrio
mEcroecondmico parg compor a divisBo dos anos ao longo do periodo estudade, sem nenhuma pretenséio
deterministica peia frente.

% A taxa média de variagdo do PIB entre 1981-83 foi de cerca de —2,1% a.a. Enire 1984/86 foi de aproximadamenie
7% aa. Enire 1087-89, a taxa foi de 2,1% a.a. No periode 1981-89, a taxa anual média de crescimento foi de apenas
22%. A taxa anual média de inflagdo entre 1980-85 foi de 162,5% peio IGP-DI. Entre 1985-88, a mesma taxa subiu
para algo como 825% a.a. A taxa média anual do desemprego medida pelo IBCGE-PME foi de cerca de 3,5% entre
1685-89. Sobre o comportamento da economia brasileira na década de 80, ver Catneiro {1382).
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participacéo da agropecuaria na composicio do valor adicionado total da economia brasileira. Ele
caiu cerca de 46,3% entre 1985-90 e reduziu de 10,1% para algo como 6,9% a participacdo deste
segmento econdmico na geragdo do valor adicionade total, acelerando uma tendéncia que ja
vinha se manifestando desde fins da década de 70 no Brasil,

Neste mesmo contexto de estagnacdo econdmica e regime de alita inflacdo & que também se
reduziu a participagdo do segmento industrial na composicdo do valor adicionado. Entre 1885-80,
a indlstria passou a pesar 16% menos em termos do valor adicionado & economia, isto é,
contribuiu com apenas 33% no comego da década. A contraface deste processo esteve
representada pela expansdo do segmento tercidrio, que a0 crescer cerca de 14,1% em
participagdo entre 1985-90, passou a contribuir com algo como 60,1% de todo o valor adicionado
na economia brasileira no inicio dos anos 80,

Tabela 1: Comportamente do Valor Adiclonado para os grandes segrmentos da atividade econdmica - Brasil.

Valor Adicionado

Agropecuiitia - inddstria Servigos Total
e X malee | X2 indice® | %Y 0 indice | oo

1888 104 g 1463 | 383 160 | 51.6 859

1890 69 1000 | 30 108 | 803 1000
1891 69 ta w8 | o 03 9ro | 811 20 1017 | 1.4
1892 6,2 5.1 01 | 312 40 845 | 625 15 1041 | Ot
1383 58 01 835 | 8 75 962 | 825 33 1040 | 44
1556 58 58 1249 | 351 72 1061 | %3 50 @38 | 58
1995 85 43 124 | 345 19, 1043 | S74 47 o | 37
1596 76 42 1oz | mp 38 1ms | =5 19 974 | 27
txmeas | 72 35 5.1 28 587 34 30

Fonte: IBGE; elaboraglo propria a partir dos dados das MIP's.

{13 Grau de concentraciio econdmica relstiva, medida pela ponderagéo do setor no tofal,

{21 Taxa de crescimento real, calculade mediante deflatores implicitos setoriais, |BGE / DECON.

{3) indice de evalugSo, com 1980 = 100,

C segundo momento particularmente importante € © que se observa entre 1990-93, guando,
tambeém a despeito das novas tentativas de estabilizag&o inflacionaria, a economia foi dominada
ainda por um regime de alta inflagdo. O que mudou, entretanto, foi o grau de exposicéo do Brasil
a0 exterior, Que passou a sofrer os impactos dos processos de abertura comercial e ﬁﬁanceira
deflagrados pelo governe Collor. O retomo do pais como fomador de recursos junto ao sistema
financeiro internacionat foi acompanhado de uma politica comercial externa de rebaixamento de
tarifas de importagdo, que num curto espaco de tempo comprometeu o superdvit na conta de
transagfes correntes. Neste momento, economia aberta e regime ainda de alta "inflagéo
balizavam ¢ comportamento das principais varidveis macroecondmicas domésticas.®

% Entre 1890-83, o crescimento anual médio do PIB fol de apenas 1% No mesme periodo, & taxa anual média de
inflacdio foi de 1.455% pelo IGP-DI. A taxa média anual do desemprego foi de cerca de 5% entre 1990-82, medida pelo
IBGE-PME. '
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Finaimente, o terceiro momento, entre 1964-96, foi marcado por uma continuidade dos influxos
de capitais estrangeiros e pelo agravamento da posigdc deficitaria da conta de transacbes
comrentes com o exterior, como reflexo das politicas de abertura durante a década de 20. A
principal novidade do cendric macroecondmico passava 3 ser a convergéncia das taxas de
inflacio domésticas com as taxas intemacionais, responsavel pelo éxito do programa de
estabilizacdo implementado em 1994 (Plano Real), garantindo um comportamento relativamente
estavel aps pregos internos. Este fendémeno, no entanto, contou com dois componentes que
acompanharam ¢ sucesso do plano desde sua implementagdo, a saber, um diferencial positivo
de grande magnitude enfre as taxas de juros domésticas relativamente as praticadas no exterior,
responsavel pela entrada de grande parte da massa de recursos exiemnos captados pela
economia brasileira nos dltimos anos, e a sobrevalorizagio relativa da moeda nacional, como
conseqiiéneia do anterior, ¢ responsavel, em ultima instdncia, pelo déficit em transagles

correntes e pela criagdo de um ambiente interno pouco favoravel ao crescimento econdmico.®

Em termos do movimento ciclico do produto brasileiro pela década de 90, é possivel distinguir,
com base na taxa anual de crescimento real do valor adicionado pela economia como um todo,
trés subperiodos claramente discemiveis de comportamento do  sistema, exatamente
carrgspondentes aos ciclos curtos de recessfio (1990-92), retomada do crescimento {(1983-94) e
nova desaceleracdo (1995-98), visualizados pela tabela 1. Este comportamento geral, na medida
que se confunde com os dois grandes momentos descritos acima, espelha fendmencs bem
distintos quando vistos desagregadamenie para 0s 3 grandes segmentoé da atividade
econdmica. _

Surpreende a trajetoria manifesta pelo segmento agropecuario, o qual, depois de ter sofrido
um pronunciado decréscimo em participacdo no valor adicionado total e em taxa de crescimento
entre 1985-80, expandiu-se cerca de 10,2% no periodo analisado (1990-96). Tal comportamento,
entretanto, além de ter se dado num segmento que praticamente ndo possui poder de
encadeamentos para tras nas diversas cadeias produtivas de que participa, ocorreu sobre um
conjunto de atividades que tém pequena participacdo relativa na geracio de valor adicionado,
com o que ndo foi capaz de arrastar o crescimento dos demais setores.

Mas particularmente interessante foram os desempenhos dos segmentos secundario e
terciano, uma vez que juntos respondem por mais de 90% de tode o valer adicionado criado pela
aconomia brasileira nos anos 90. Em primeiro lugar, percebe-se claramente que o enorme peso
relativo dos servigos na composicdo do valor adicionado total transforma o movimento ciclico

® A taxa anual média de inflagio, no periodo de vigéncia do Real, caiu para perto de 4% a.a. Neste mesmo periodo, &
conts de transacdes correntes passou a acumular um déficit crescente pela inversBo de comportamento entre
importagdes ¢ exportacdes.
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descrito pelo conjuntn_da aconomia em seu refém. E como se o formato e a intensidade dos
ciclos curtos dos anos 90 refletissem a dindmica do tercidrio em seu movimento de expansio
pela economia.

Em segundo lugar, parece existir um comportamento razoavelmente antagdnico de
crescimento entre as dinamicas industrial e dos servigos, como se a crise de um fosse de alguma
maneira contrabalangada pelo crescimento do oulro, e vice-versa. Tal aspecto pode ser
claramente percebido pela evolugdo dos indices de participagdo do valor adicionado setorial,
segundo 0§ quais nota-se gue a crise recessiva do inicio da década impacta mais intensamente o
segmento industrial, que regride 5,5% entre 1990-92, trazendo para apenas 31,2% o peso da
indastria na composig@o do valor adicionado total. Neste mesmo subperiodo, por outro lado, o
segmento terciario aumenta sua participacdo na composi¢do do valor adicionado para 62,5% do
total, correspondente a um crescimento de cerca de 4,1% entre 1990-82.

No subperiodo 1983-94 ocorre exatamente o inverso. o movimento de recuperagio da
industria € mais intenso que o dos Servigos, de sorte a retomar participacdo relativa na geragio
do valor adicionado, enquanto diminui o peso do terciario. Novo comportamento antagbnico se
manifesta no Gitimo subperiodo estudado (1995-96), mas com resultado liquido mais favoravel a
industria, cuja participag¢do no valor adicionado total cresceu 2,6% entre 1880-96, em contraste
com a taxa negativa de -26% para os servigos. Em termos do peso de cada segmento
econdmice na composicBio do valor adicionado, no entanto, nota-se que 0§ servigos tém
representado mais da metade do total da economia, sendo quase duas vezes Maior que o peso
da industria e mais de sete vezes maior que a parlicipagdo da agropecuaria, numa clara
indicac@o da importancia de suas atividades na estratégia atual de crescimento da economia
brasilgira.

A andlise desagregada dos grandes segmentos em compiexos da atividade econdmica pode
ajudar no entendimento deste fendmeno recente, pois é preciso observar mais de perto como
cada um reagiu as transformagdes nos ambitos produtivo e financeiro, através de seus
rebatimentos sobre o crescimento econdmico, medido aqui em termos do valer adicionado ao
produto total,



Tabela 2: Comportamento de Valor Adicionade para os complexos 4o setor Industrial - Brasil,

Valor Adicionado _
ind. Extrativo Metal-Mecéanico Eletro-
Min. ndo Metilico Mat. Transporte - _ Elatrénico
% w® indice® | %0 X indice® | % WP indice™
1988 A8 1482 81 1349 20 1437 -
1990 26 toals) &0 1000 18 1000
19894 2.7 02 027 58 4,2 g72 1,5 2.7 86,8
4802 23 A5 200 57 28 = 13 118 730
1993 18 38 A 59 154 98BS 12 188 85
1994 20 58 790 87 143 115 15 o712 81,4
199§ 18 38 732 66 06 1095 17 144 236
1996 19 7.3 73,4 6,1 2.6 1061,4 1,8 44 B7.8
X me an 2.2 28 6.1 46 15 93
Madeireiro Papel, Papeiiio Quitmico, Petrog.
Editorlai e Grafico Farm. Borracha e Plistico
bR 9 ipdice®™ | %" ¥ indice® | % x®  indice®
1925 1.1 1250 16 1576 60 1035
1990 o8 1000 10 100,0 58 100,0
1981 08 -1 06,1 13 62 1269 5.4 58 21
1982 06 51 740 08 47 917 80 3.2 1028
1983 07 135 808 07 10,7 £8,1 73 6,1 1244
1954 08 085 w3 o8 as 783 68 44 1185
1995 08 15 w2z 10 13 102.4 57 12 982
1996 08 81 @25 10 27 fcle) 54 32 92,7
wdrowagt OBl 10 35 5.1 2.8
Téxtil, Couros Alirmentos, Construgio
Calgatos Bedidas e Fumo _ Civit
i @ indige™ % i indice™ ot @ indice®™®
1985 3,7 1417 36 1274 58 873
1890 2.6 1000 28 1000 66 1000
1899 24 79 806 | 32 40 1145 63 -1,2 o5,
1992 19 35 712 33 .23 173 62 58 928
1993 18 67 680 31 a9 115 63 47 05,2
1394 1.7 0.2 860 as 37 1234 50 75 1210
1895 1.7 33 53,6 33 10,1 1185 87 04 1207
1998 15 38 57,1 37 6,2 1327 89 55 1338
X me aa 19 1.9 33 43 73 17

Fonte: IBGE; elaboraclio prapa a partir dos dados das MiP's,

{1) Grau de concentragdo econdmica relativa, medida pela ponderacio do setor no tofal.

(2) Taxa de crescimento real, calculado mediante deflatores implicitos seforiais, IBGE / DECON.
{3) indice da evolugko, com 1950 = 100

Tomando em primeiro plano os complexos industﬁais (tabela 2), da para notar que com
excecdo da Construgdo Civil, todos os demais sofreram queda em suas taxas de crescimento e,
consequentemente, em participagéio sobre a geragdo do valor adicionado total, entre 1985-90. O
mesmo fendmeno se repetiu para quase todos os complexos durante a recessdo do pericdo
1990-92.°' As maiores quedas estiveram concentradas nos complexos Téxtil, Couros e Calgados -

5 Dos 11 compiexos industriais, ficaram de fora da apresentagio 606 dados & das andlises 05 complexos de Industrias -
Diversas e de Servicos Industriais de Utilidade Pablica. O primeiro deles simplesmente porque a0 reunir atividades de
origens industriais diversas, ndo revela similaridades técnicas como as que orientaram a consbrugdo dos demais
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{-28,8%;), Eletro-Eletrbnico (-27%) e Madeireiro (-26%), como reflexo imediato da politica de
abertura comercial implementada no inicio da década. Como ela foi realizada num contexto de
desaceleragdo da economia que j& vinha desde 1988, acaba por gerar uma situagdo
generalizada de queda das taxas de crescimento dgo valor adicionado em todos 0s complexos
industriais no ano de 1992, sem excegdo, evidenciando o processo mais amplo de desarticulacdo
das cadeias produtivas e de setores econdmicos historicamente vitais na promogiio do
desenvolvimento brasileiro.

O dnico complexo industrial que sofreu aparentemente menos os efeitos desta crise foi ¢ de
Alimentos, Bebidas e Fumo, que expandiu cerca de 17,3% sua participagdo na composigdo do
valor adicionado entre 1890-82, mantendo-se na casa dos 3% do total. Este mesmo complexo,
alias, foi o que continuou demonstrando crescimento de participagio e de taxas anuais nos
subperiodos sequintes, particularments ¢ 1995-96, j& sob influéncia de um contexto macro de
estabilidade, a despeito da tendéncia ;- fa economia ter sido de nova desaceleragdo. O
balango ao final de 1998 computa umz  _unsdo de 32,7% deste complexo, insuficiente, no
entanto, para evitar o crescimento econonuco geral mais lento devido ao peso relativamente
baixo de sua estrutura na geracéo de vaior adicionado,

Ao lado do complexo Alimentar, pode-se ver que o complexo da Construgio Civil também teve
desempenho giobal favoravel, particularmente a partir de 1993, expandindo-se até 1998 & taxa
média anual de 4,3% apm)dmadamehte. Este resultado permitiv um crescimento do setor na
compoesicdo total do valor adicionado da ordem de 33.8% entre 1990-98, fazendo subir para perto
.cia 9% a participagdce da Construcio Civil na economia brasileira, @ maior dentre os compiexos
industriais.

A trajetéria de recuperacdo industrial no contexto de abertura comercial e altas taxas intemas
de juros se processou de modo muito diferenciado entre os demais complexos econdémicos,
sendo imporiante assinalar o fato de que praticamente nenhum deles tinha conseguido recuperar
a participacdo no valor adicionado que detinham em 1980. O complexo Metal-Mecanico e Material
de Transgporte fol justamente essa excecao. De resto, lideraram 3 queda os complexos Téxtil e
Calgcados (- 42,9%), industrial Extrativo (- 26,6%) e Eletro-Eletrdnico (- 12,4%), seguidos pelos
complexos Madeireiro (- 7,5%), Papel e Gréfico (- 7%) e Quimico, Farmacéutico & Plastico, ¢
qual, depois de ter esbogado uma recuperagdo no subperiodo 1993-94, voltou "a perder
participagio refativa, '

complexos. O segundo deles, por sua vez, simplesmente porque o comportamento de suas varidveis ndo
necessatiamente alende aos singis de uma logica privada de mercado, o que pode, a0 contririo, ser ohservado pelos
demais complexos. Adernals, pode-se diver que a exclusdo destes dois compiexos ajudam & focar mais de perfo ©
comportamento dos principals complexos da atividade econdmica industrial. Ver Anexo 1.
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A escolha do valor adicionado como variavel sintese do movimento de ajuste dos complexos
econdmicos esta intimamente relacionada ao fato dele melhor expressar o resultado dinamico da
estratégia de crescimento adotada pela economia brasileira diante das transformacfes estruturais
em curso pela década de 90. Particularmente no caso dos complexos industriais, o fendmeno
geral de estagnagdo da participagdo na composigdo do valor adicionade simboliza
transformagBes de grande magnitude na estrutura da economia brasileira, bem como em seu
padrdo de desenvolvimento histdrico, motivadas fundamentalimente pela exposigdo industrial
abrupta & competi¢do internacional, aliada & trajetéria interna de crise imposta pela combinagéo
especial dos instrumentos de politica econémica, como juros elevados e valorizagdo cambial f
desde 1994,

Como a iégica do novo paradigma industrial competitivo exige um incremento do componente
tecnoidgico dos produtos a fim de viabilizar a presenca dinamica das empresas no mercado ;
interacional, tem-se que 035 setores potencializadores deste tipo de insergdo teriam sido aqueles
igados, de alguma forma, 2o nlcleo microeletrbnico e telematico (telecomunicagdes +
informatica). Combinando-se a classificagao tipologica realizada pelo ECIB (Coutinho & Ferraz,
1995) com a agregacdo setorial do segmento industrial feita por esta pesquisa (cf. Anexo 1, 5
quadro 2), vé-se que 05 ‘setores difusores de progresso iécnico’ no Brasil estariam conectados
simplesmente aos complexos Eletro-Eleirdnico (informatica, telecomunicagbes, automagdo
industrial, software), Metal-Mecanico (maquinas-ferramenta, equipamentos para energia elétrica,
maquinas agricolas) é Quimico-Farmacéutico (armacos, defensivos agricolas, biotecnologia).
E=stes poderiam ter se constituido em novos setores dinamicos da produgo industrial no pais, &
luz das experiéncias intemacionais, ndo fosse o seu peso relativamente pequeno na estruturagio
das cadeias produtivas domeésticas (pouco mais de 10% do valor adicionado total @ menos de 5%
do pessoal ocupado total), portanto, com baixa capacidade de promover encadeamentos
industriais provedores de aumento de renda e emprego, e ndo fossem, também, as enormes
dificuidades e obstaculos no campo da competicdo internacional, cujos mercados ja estavam
dominados pelos paises precursores desta nova onda dinamiradora de inovagdes.

Ja os complexos da inddstria brasileira apontados como tendo algum grau de ‘capacidade ;z
competitiva’ ndo deixaram de sofrer impactos desestabilizadores. Os setores ligados a
agroindustria do dleo de soja, café e suco de laranja, por exemple, representavam atividades com
elevados coeficientes de integragdo ao comércio mundial, mas cabe lembrar que eram atividades ;f
tradicionais, oriundas do setor primacio e, portante, sujeitas a fortes oscilagBes em seus termos
de trocas internacionais. Além disso, erarn ramos industriais cujos efeitos de encadeamentos
para tras rebatem todos na agricultura, tendo, dai, poucos efeitos multiplicadores sobre a renda e
¢ emprego. O complexo de Papel também possuia baixo valor adicionado total, masmo em
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tem{os das exportagdes na composiclo da pauta brasileira. Por sua vez, 0s selores do complexo
Quimico ligados ao petréleo e & petrogquimica, de grande significado histérico nos momentos de
aprofundamento da industrializagdo no pais, 1ém enfrentado rupturas irreversiveis pelo processo
de privatizacdo em curso, que caminha segundo um modelo de venda isolada das empresas do
setor estatal. Mesmo alguns setores do complexo Metal-Mecénico {minério de ferro, siderurgia,
ahiminio), de grande peso ¢ importancia estratégica nas articulagbes intra e inter industriais do
pais, sofreram ataques da combinagdo entre aberiura externa, juros altos e sobrevalorizagio
cambial, tais como desestruturag@o das cadeias industriais j& constifuidas e desnacionalizaco da
producao nacional,*

E se estes fendmenos se manifestaram sobre os setores classificados com capacidade
competitiva, muito mais sérias foram as conseqiéncias sobre a maioria dos ‘setores com
deficiéncias competitivas’. A estes, setores agfrc-industxiais {abate, Ilaticinios), quimico
{fertilizantes), metalmecanico (automobilistica, autopecas), eletrbnico (bens 91etrénicos de
consumo), t&xtif (t&xdil, vestudrio, calgados, couros), materiais de construgdo (cimento, cerémicas
de revestimento, pldsticos para construcao civil), papel e celulos_e {grafica), madeireiro {mdveis),
restaram os impactos mais duros de todo o processo de abertura.

A regressado do parque industrial brasileiro teve potencializado os efeitos da abertura comercial
guando a ela se somaram os juros elevados e a sobrevalorizagdo do cambio, dois dos
instrumentos mais importantes na estratégia recente de combate a inflagdo. O fendmeno da
desindustrializacdo atingiu mais viclentamente aqueles setores tradicionais, produtores de bens
de consumo final, sendo parte dos durdveis e parte dos ndo-durdveis, favorecendo a
transformagdo dos antigos produtores em noves importadores de mercadorias. Neste caso, trata-
se da ja conhecida ‘modemizacéio’ dos padrdes de consumo das classes média alta e alta, mas
com achatamento do consumo das classes média e baixa, e marginalizacio absoluta de
excedentes crescentes de méo-de-obra desocupada (Furtado, 1992).

Sobre os setores produtores de bens intermedidrios e insumos basicos também se observou
queda da produgdo domestica, dando origem a desnacionalizaciio de grande parte dos
componentes dos produtos industriais finais, fendmeno este que promoveu a desestruturacéo
das cadeias industriais antes constituidas e transformou parte dos antigos produtores em
montadores de bens finais. Fol ¢ caso, por exemplo, da industria automobilistica e setor

* £studos feitos com base emn informagdes presentes nas matrizes insume-produto do IBGE para o periodo 1990/95
apontam para @ ocorréncia de um efeito substituicdo efetivo enfre produclio doméstica e produgdo imporada, tal que
‘e maior penefragdo das imporlagles ocorrey nos segmentos industrisis de equipamentos eleltbnicos (queds da
participagdo nacional na oferta bruta de 81,55% em 1890 para 68,75% em 1895); fabricagSo e manutencdo de
méquinas & equipamentos {de B85.99% para 77,74%); autombveis, caminhdes e Onibus {de 99.47% para 83 18%)
material efétrico (91,13% pars 84,76%); resinas {de 94 36% para 84,98%); fos téxtels artificials (94,98% para 80,48%)
& tocidos artificials (88,30% para 83,37%) {Costanzi, 1998: 18).
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eletrdnico, onde o indice de nacionalizacdo dos produtos se reduziu velozmente.® Os aspectos
positivos oriundos da abertura comercial que se podem mencionar para o caso dos complexos
Metal-Mecanico & Eletro-Eletrdnico estdo ligados a diversificacBio da oferta de produtos de
demanda final, atrelada a um ganho efetivo de qualidade e a uma reduco relativa dos pregos ao
consumo das familias.

A contrapartida desta situacéio de desalento do segmento industrial brasilairo foi o crescimento
do segmento terciario na economia, também medido em termos do valor adicionado ao produto
total. Mas ainda que os servigos tenham concentrado mais da metade do valor adicionado gerado
anualmente, é preciso ter claro, primeiro, que em termos gerais eles cresceram seguidamente de
1885 até 1992, quando iniciaram uma trzjetéria reversa. Em segundo lugar, as trajetorias
descritas pelos cinco complexos do tercidrioc também foram muito distintas entre si, e
particutarmente preocupante pelo tipo de servigo que mais cresceu durante a década de 30.

Tabeia 3: Comportamento do Vator Adicionado para os complexos do setor servicos - Brasil.

Valor Adicionado
Servicos Produtivos Servigos Distributivos Servicos Pessoais
o W indice® | %Y o®  indice® | %" @ indice™

1486 17,2 987 158 1138 4.4 763

1550 180 130 130 100.0 58 100

1861 16,0 20 887 130 15 938 6.1 05 1053

15882 240 -3.2 1334 1158 -10 54,6 58 28 1000

1983 8.4 -1,0 1576 11,2 79 808 56 33 g7

1954 17.2 L9 o956 12,8 $3 2o 80 50 1043

1398 10,7 35 50,6 13,0 10,7 938 7.0 1.7 1211

19458 95 -19 52,9 12,2 38 87,7 7.2 T 124.4
X e aa 17.7 -2 125 5.4 8.2 2.5

Servicos Sociais Servigos Diversos Totai da Econornia
g P indice™ %M P indice Pz

1988 g8 81,4 44 673 '

1850 159 1000 65 1000

1891 136 1.7 857 124 30 1906 1.4

1992 1,7 2.0 7386 83 22 1435 -0

1983 1.4 2.3 B4 82 03 5.0 44

1984 133 a4 837 71 56 gla sk 58

1988 153 08 96,4 110 31 1602 37

1896 153 02 o959 14,4 19 216 27 -
1% e aa 138 1.2 a5 27 30

Fonte: 1BGE; elaboragdo progria a partir dos dados das MiF¥s.

{1) Grau de concentragdo econdnsics relativa, medida pela ponderagde do sefor no total,

{2} Taxa cie cresciments real, caiciiads mediante deflatores implicitos setoriais, IBGE / DECON,
(3% Indice de evolugdo, com 1980 = 100.

% Estimativas do efeito substituigdo entre producdco nacional e importade indicam que “as produgbes domeésticas mais
afetadas seriam nos ramos de squipamentos slpfrdnicos (- 18,2%); automéveis, caminhdes & Gnibus (- 16,4%); tecidos
artificiais (- 15,2%), fios léxtais artificials (- 14,8%); fos téxteis natursis (- 10,4%), resinas {- 8,9%); fabrcacdc s
maeanutenpdo do maquinas e squipamentos (- 9,6%)” {Costanzi, 1998: 13).
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A tabela 3 mostra que a participacdo no vaior adicionado total dos Servigos Produtivos
(instituiches financeiras e demais servigos prestados as empresas), que tinha crescido um pouco
entre 1985-80, cai praticamente 2 metade (9,5%) ao final dos subperiodos seguintes, depois de
ter subido de 18% para 28,4% na primeira fase da abertura comercial, entre 1890-93, marcada
por um regime de alta inflagio no pais, fendmeno este que deve ter influenciado o desempenho
das instituicbes financeiras no periodo. Depois, na segunda fase da abertura, com relativa
estabilidade da moeda, entre 1994-96, 0 mesmo motivo que tinha gerado o inchago deste
complexe no valor adicionado gera também seu retrocesso. Em todos os anos estudados, no
entanto, as taxas de crescimento do valor adicionado dos Servigos Produtivos revela-se negativa,
em indicagao ao fato de que os respectivos setores possuem uma dinémica de operacao ligada a
dinamica da produgfio industrial {cf. Anexo 1).

0 complexo de Servigos Distributivos, também ligado a dindmica industrial, embora pelo lado
do funcionamento do circuito da circulagdo de mercadorias (comércio, transportes e
comunicagbes) apresentou um comportamento geral de queda de participagéo no valor
adicionado totai, que apenas asbogou reagdo em periodo recente, entre 1994-85, mas com nova
tendéncia de baixa em 1996. A década de 90 contabiliza, para este complexo, uma perda de
12,3% em termos de participacdo na composigdo do valor adicionado.

O terceiro compliexo do segmento dos servigos a apresentar queda de participagdo no valor
adicionado foi o dos Servigos Sociais, pela propria natureza de suas atividades, todas de filiagdo
publica. Apesar disto, foi um complexo que apresentou taxas anuais positivas de crescimento do
valor adicionado, ainda que mediocres, notadamente no subperiodo marcado pela estabilizagio,
entre 1994-96. )

Ao contrario dos servicos descritos até aqui, os complexos de Senvigos Pessoais e de Servigos
Diversos foram os gue na verdade sustentaram tanto taxas anuais positivas de crescimento do
valor adicionado quanto crescimente percentual de participacio na composigdo do produto
agregado. Os Servicos Pessoais, que concentram atividades de prestagdo de servicos as
familias, demonstraram crescimento desde 1985, quando expandiram sua participagio em cerca
de 23,7% até 1990, Tiveram um comporiamento irregular durante a primeira fase dé abertura
gcom alta inflagdo, entre 1990-93, mas depois expandiram-se seguidamente no co'ntexto de
aberiura com estabilidade, a partir de 1984. Com o crescimento de 24.4% acumulado entre 1820-
08, esta categoria de servigos praticamente dobrou sua participagdo na composicdo do valor
adicionado a economia, encontrande-se, no uitimo ano para o qual 8 pesquisa dispds de dados,
com 7,2% do total.

Com um dasempenho ainda mais expressivo seguiu ¢ complexe de Servicos Diversos, que
abrange atividades de carater ndo mercantil e de dificil enquadramento nas tipologias anteriores,
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Entre 1985-90 estas atividades evoluiram cerca de 32,7% sua participagio no valor adicionado, e
entre 1990-96 esta taxa foi de incriveis 121,6%. O crescimento real nos anos 80 foi de 2,6% ac
ano, 0 que influenciou diretamente a expansdo desta categoria de servicos para algo como
14,4% do valor adicionado total gerado pela economia em 1996,

Os resultados conjuntos dos Servicos Pessoais e Diversos néo deixam de ser impressionantes
quando, primeiro, se confere o tipo de atividade econdmica que pertence a cada complexo. Isto
é, atividades privadas demandadas pelas familias, como os servicos de hospedagem,
restaurantes, reparagdo, divers@o, decorac3o, jardinagem, emprego doméstico, assisténcia
técnica, servigos privados de educacdo e saldde, no caso dos Servigos Pessoais, e atividades
como fundagdes, instituigdes estrangeiras sem fins Jucrativos, associagles civis e comunitarias,
organizagbes ndc govemamentais, cuifurais, esportivas e religiosas, partidos politicos,
consulados e embaixadas, loterias, administraciio de imdveis, no caso dos Servicos Diversos, E
em segundo lugar, quando se compara com o peso relafivo dos compiexos industriais no valor
adicionado, onde se percebe que, deixando de lado 0 compiexo da Construgdo Civil, Servigos
Fessoais ¢ Diversos praticamente geram juntos a mesma magnitude de valor adicionado que ©
segmento industrial, alge como % do total. '

Assim, & luz dos resultados preliminares verificados com 0 novo cendrio macroecondmico
constituido no pais, pode-se antever que se trata mesmo de uma nova orientacdo em termos do
modelo brasileiro de desenvolvimento, fundada em uma concepgdo liberglizante do sistema
econdmico. Segundo tal proposta, 0 motor para 0 novo crescimento do pais deveria ser fruto da
especializagdo orientada pelo mercado, tida como a alternativa capaz de inserir o Brasil no rol
das economias desenvoividas ¢ resolver, com isso, os principais problemas nacionais, como se a
democracia, enquanto modelo politico, & o bem-estar, enquanto aspira¢do social, fossem, a um
$6 tempo, subprodutos do ajuste liberal modemo. Mesmo do ponto de vista da inserg8o
econdmica, a via da especializacdo pelo mercado ndo satisfez dois dos principais aspectos do
capitalismo intemacionalizado na forma dos grandes grupos econdmicos: "a) centralizagdc do
capital em grupos muitissetforiais com forte presenca de industrias lideres em crescimenio e em
inovagéo tecnvldgica; b) articulagdeo solidaria entre banco e indastria, com a organizagdo bancéria
funcionando como pulméo financefro do grupo multissetonal” (Coutinho & Ferraz, 1985 189).

No Brasil, onde a estrutura empresarial conformada em grupos ainda € precaria e
heterogénea, e onde os grupos de origem extemna dominam os setores mais dindmicos, a
cormnpeticAc entre capitais privados nacionais e estrangeiros assume formas muito desiguais.
Certamente, a via da especializacio fieio mercado ndo proverd o capital privado nacionat,
historicamente preso a setores tradicionais, corn a articulagdo com o capital financeiro em vistas &
concentragiio e centralizacBo destes capitais em grupos econdmicos de porte razoave! para
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ingressarem na estrutura competitiva concentrada de hoje. £ o capital produtivo estatal, antes
potenciaimente apto a se estruturar com o objetive de competir internacionaimente em condicdes
de igualdade aos grandes capitais, principalmente nas dreas de petroquimica (Petrobras),
telecomunicagdes (Teiebrés) e exploracio e refinamento mineral (CVRD), foi subordinado a um
modelo precaric de privatizagdo, que prescindiu de uma discussdo mais profunda sobre o
significado e potencialidades de uma politica industrial ativa, perdendo-se de vista a possibilidade:
de fratar as empresas estatais do setor produtivo como instrumentos diretos para uma estratégia
de crescimentso econdmico.

Assim como a tentativa de constituicio de um modelo de crescimento voltade ac mercado
externo fracassou nos anos B0, também parece evidente o fato desta tentativa ndo ter sido
factivel na década de 90. Além dos aspectos ja mencionados, hd, pelo menos, outros trés que
merecem destaque.

inicialmente, dado que o comportamento das economias desenvolvidas se volta para um novo
ciclo de crescimento ancorado em setores que conformam os complexes microgletronico e da
tecnologia da infcrmagéo,' palco da terceira revolucdo industrial e fonte do novo dinamismo do
capitalismo central, o Brasil, que ainda ndo se integrou plenamente a este novo padrio
tecnologico produtive, tenderia a especializar-se na exportag8c de produtos industriais
tradicionais, refundando por outras vias o velho modeio de economia exportadora de bens
intensivos em méao-de-obra barata e desqualificada.

Com isso, o pais reforqaria a antiga dependéncia extemna em relagdo a matriz tecnolégica
modema que, de fato, é a que permite alguma capacidade de crescimento auténomo. A se
cumprir o destino histérico imposto pela nova divisdo intemacional do trabalho, o Brasil cairia
numa armadilha perversa, posto que seus setores exportadores sdo de natureza tal que nao
conseguiriam, por si §0, dinamiz'ar a economia interna, ou seja, 0s setores de exportacdo geram
pequenocs efeitos de encadeamentos inter-industriais & de complementaridade técnica sobre a
economia como um fodo,

Finalmente, um ultimo aspecto crucial que inviabilizaria no Brasil um modelo de crescimento
ancorado na primazia do drive exportador & a sua inexoravel dependéncia, em Gltima instancia,
em relagfio ac comportamento do mercado mundial, onde chogues externos recorrentes, tipicos
de um modo capitalista desregrado que se move em ciclos, solapariam as bases da economia

nacional.
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b) pessoal ccupado na producéo.

Tomando como referéncia o Gitimo censo sécio-econdmico realizado no pais, pode-se ter uma
idéia geral acerca da composicdo do pessoal ocupado pelos trés grandes segmentos da
atividade econdmica: em 1985, 452% da populacdo ocupada ja estava concentrada no setor
terciario da economia, seguida por 31,8% que trabathavam no setor primario e apenas 23% no

secundario.

A par{ir de 1990 intensifica-se significativamente a mesma tendéncia, de modo que &
populagdo ocupada vai aparentemente migrando dos segmentos agropecudrio & industrial para
0s servigbs. O ultimo dado disponivel mostra que 56,9% dos ocupados estavam em atividades
ligadas aﬁs servigos, contra 23,3% ainda na agropecuana e tdo somente 19,8% em atividades

industriais (tabela 4). R

Tabela 4: Compartamento do Pessoal Ocupado para 08 grandes segmentos da atividade econdmica - Brasii.

Pessoal Ocupado -
Agropecudria indistria Servigos Totai
W P indice® | WY tl indice®| W0t indice™ | 00
1585 38 1251 | 230 984 | 462 88,3

W | X5 129 1000 | 234 108 1000 | 512 W5 1000 | 80
1991 =t} 24 10t | g BsE 0 we | 522 28 1020 | o8
1982 26,4 24 187 | 07 51 887 | 529 18 w83 | 04
1993 261 05 1028 | 208 1,2 82 | 530 10 1086 | 08
1494 %4 13 999 | 205 04 817 | 54 33 187§ 13
1998 248 13 973 | 200 -11 886 | 5.2 35 10re | 14
1996 232 83 o913 198 28 85,1 569 08 1111 | -23
fxmeaa | 253 -1,1 210 23 538 2.3 04

Feonte: IBGE; staboracdo propria a partir dos dados das MIP's.

{1} Gray de concantragio econdmiGa relativa, medida pela ponderacdo do setor no total.

{2) Taxa de creseimento real. Valor de 1890 calculade com base em 1985, demais vaiores com reiac3o ao ano anterior.

{3) indice de evolugdo, com 1880 = 100,

Os dados gerais podem ser melhor vistos, seguindo a mesma divisdo de antes. Entre 1985-90,
enquanto a economia brasileira se caracterizava por ser relativamente fechada ao exterior e por
conviver com um ambiente altamente inflacionario, o comportamento do produte movig-se
segundo a dindmica do sfop and go, altemando sucessivos ciclos curtos de crescimento e

recessio,

Embora a tabela 4 ndo traga dados ano a ano, & possivel perceber ao final deste primeiro
subperiodo que o pessoal ccupado na industria havia crescido aige em tomo a 10,8%, contra
23,5% do pessoal ocupado no tercidrio, numa evidéncia de que 0 movimento migratério da
populacdo ativa para as atividades do comércio e servicos ja se anunciava na década de 80. O
setor primério da economia, entretanto, apresentou uma redugio da ordem de 12,9% de seu
pessoal ocupado entre 1985-90, seguindo tendéncia ja manifesta desde fins dos anos 70.
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A partir de 1980 o. quadro macroecondmico sofreu mudancas significativas, sendo as mais
importantes aquelas que fizeram da economia brasilefra uma economiag mais aberta aos fluxes
internacionais de mercadorias e de capitais, ainda que até 1893 continuasse a vigir um regime de
aita inflagdo e um ritmo baixo de crescimento do produto doméstico, com conseqgiéncias nio
despreziveis sobre o funcionamento do sistema: forle recessdo nos primeiros dois anos da
década, com retomada do crescimento do produto a um nivel historicamente baixo; forte queda
do emprego industrial, com absor¢do insuficiente do setor tercidrio; elevagfio das {axas de
desemprego aberto e ocuito; massificacdo da pobreza nos centros urbanos.

A tabela 4 mostra que o seftor industrial, em conjunto, comeca a perder capacidade
empregativa justamente quando se sobrepde a abertura comercial abrupta iniciada em 1990 o
movimento recessivo doméstico de 1989-92. O resultade foi uma queda da participacéo do
emprego industrial no emprego total gerado pela economia, que desce dos 23,4% em 1990 para
cerca de 20,8% em 1893. Como contrapartida, o comportamento agregado dos outros setores
mostra um crescimento do pessoal ocupado de cerca de 6,2% entre 1990-93, sendo sempre
positivas as taxas para 0s servigos.

Finalmente, entre 1994-96, ¢ terceiro subperiodn foi dominado por uma trajetoria declinante do
nivel geral de precos, em resposta, num primeiro momento, & convergéncia das taxas de inflagdo
domésticas com as taxas internacionais, fruto, em grande medida, da abertura comercial €
financeira a0 exterior, @ num segundo plano, a engenharia econdmica de desindexacdo dos
contratos promovida pelo Plano Real.®

Mesmo sob a influéncia deste ambiente macro de estabilidade monetaria, a industria c.ontinuou
a perder postos de trabalho, apresentando taxas negativas de crescimento do pessoal ocupado
entre 1984-96, o que deixou 0 setor com uma participacao inferior a 20% do total em 1996.
Também negativas foram as taxas de crescimento anual da populagdo ocupada na agropecuana
para este terceire subperiodo, sob influéncia de um conjunto articulado de constrangimentos
macroecondmicos, O setor servicos, por seu tumo, realizou importante fun¢do absorverdora de
mé&o de obra na década de 90. Como reflexo de taxas sempre positivas de crescimento de seu
pessoal ocupado, particularmente no biénio 1994-85, a participacao deste setor no emprego tofal
cresceu algo como 11,1% entre 1990-98. Desde 189280, portanto, este segmento passa a
empregar mais da metade da populacdo ocupada no pais, consolidando uma grande mudanga
das insergbes setoriais sobre a trajetéria pretérita de desenvolvimento da economia b'rasiieira,
cujo estudo desagregado dos nimeros por complexos da atividade econdmica pode fomecer

importante contribuic8o a0 entendimento dos fendmenos recentes do emprego no Brasil.

% O desenvoivimento completo deste argumento pode ser visto em Cardoso Jr. & Mattos (1998),
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Assim, ha que se notar, pela tabela 5, que o comportamentc do pessoal ocupado apresenta
particularidades importantes dentre os complexos industriais selecionados. Entre as
similaridades, & preciso destacar o fato de todos eles terem expandide os postos de trabalho na
trajetéria de economia fechada e aita inflagdo entre 1985-80. Em termos percentuais, o
crescimento mais significativo foi 0 do complexo Eletro-Eletrdnico (23%), seguido de Alimentos,
Bebidas e Fumo (18%) e Papel, Editorial e Grafico (16,6%). O menor crescimento foi verificado
no complexo Metal-Mecanico e Material de Transporte, com apenas §,9%,

Tabeia §; Comportamento do Pessoat Ocupado para os complexos do setor industrial - Brasil,

Pessoal Ocupado
ind, Extrativo Metal-Mecinico Eletro-
Min. ndo Metélico Mat. Transporte _____ Eietrénico
aitt tx’z‘ indice™ arlt @ iﬂdh‘:&m %[f) tx® im’llo&“"
1986 15 1012 32 B30 ca 886
1980 158 7.7 100,06 31 59 1000 08 230 1000
199% 1,4 -7.1 L2 P V4 28 24 889 a5 -14.3 85,1
1992 1.3 586 8a7 28 -7.4 830 04 -18.3 684
1593 1.3 £8 855 25 28 a1 G4 33 &7
1854 1,2 3.5 81,4 25 20 a6 G4 86 i
1595 1.2 37 768 25 -1,0 787 10 37 721
1588 1.1 87 a7 25 24 m7 04 81 &878
e rne aa 1.3 B2 2,8 35 05 5,4
Madeireiro Papel, Papeldo Quimico, Petroq,
Editorial e Grifico Farm. Borracha e Plastico
w0 o® indice® | % 0 indice™ | %0 oD indice™
1388 15 _ 1023 0,7 s 1Y 13 8.3
19580 1.5 65 00 08 166 1000 1,3 109 1000
1891 1.4 ~1.2 o921 o8 2.3 @7 0 13 23 a7
1992 1,3 8.7 856 a7 -1.9 848 1.2 5.9 o0
1953 1.4 76 S15 G.7 -G89 876 1,2 2.3 883
1954 1.4 i4 915 07 45 0.4 1,3 30 84.6
1998 i4 18 "a 0,7 15 205 1.1 -1.1 825
1986 1.4 15 5.4 a7 26 90,2 1,3 42 808
X e as 14 4,3 0,7 -1.3 12 ~31
' Téxtil, Couras Alknentos, Construgio
Calcados Bedidas e Fune Civil
v P indica® YD o P W ] indicet®
1985 42 8.7 23 NG 64 a78
1950 43 . 0.4 1000 25 16,0 1000 6,7 15 1000
1841 &0 52 3.1 25 35 1027 8.2 B.5 928
1882 38 4,2 888 2.6 1.1 1034 58 £3 867
1953 4.0 42 220 25 22 1005 80 29 286
1584 38 £, 20,7 25 1.2 10,4 58 18 858
1985 38 -1.9 B7.8 25 24 1015 58 -1.6 534
1996 3.8 6,7 asa 25 -38 999 59 24 a7.4
tx me aa 38 25 25 0.4 50 -1.8

Fonte: IBGE; elaboragio propria a partir dos dados das MiF's. :

{1} Graw de concentragdio econdmica relativa, medida pela poniferagdo do setor no total.

{2} Taxa de crescimento real. Valor de 13990 caiculado com base em 1985, demais valores com relagdo ao ano anterior.
{3) indice de evolugio, com 1980 = 100
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No segundo subperiodo, a abertura comercial e a recessdo do inicio da década alteraram
drasticamente 0 comportameritc do pessoal ocupado entre os complexos industriais. Com
excegdo do complexc Alimentar, Bebidas e Fumo, todos os demais promoveram gueda de
emprego entre 1980-92, com recuperacdo bastante diferenciada no subperiode 1994-98. Embora
nenhum dos complexos industriais tenha retornado ao nivel de emprego do inicio da década, é

preciso destacar aqueles que tiveram alguma recuperacdc apds a recessio.

O complexo de Alimentos foi 0 (nico a praticamente manter o0 mesmo nivel de emprego,
embora tenha anunciado sua maior quada (3,8%) em 1996. Também o complexo Madeireiro,
depois do choque recessivo, conseguiu fazer crescer o seu pessoal ocupado, ainda gue em 1896
ainda estivesse cerca de 5% abaixo do nivel obtido em 1980. O complexo da Construcio Civil,
maicr empregador industrial do pais, apresentou decréscimos sucessivos de pessoal ocupade
enire 1990-85, apenas retomando taxas positivas em 1986 (2,4%), ano que fez este setor
acumuiar perda da ordem de 12,6% na década.

Os complexos Eletro-Eletrbnico e do Papel-Grafico, justamente dois dos que mais tinham
crescido na segunda metade da década passada, e que anunciavam uma recuperagio no
crescimento do pessoal ocupado no biégnio 1894-95, voltaram a ter taxas negativas em 1996,
apontando para a entrada da economia brasileira em uma nova fase recessiva, como reflexe da
crise infernacional deflagrada em fins de 1985 Na mesma diregdo estavam os complexos ind.
Extrativo Min. n&o Metdlico; Metal-Mecanico e Mat. Transporte; Quimico, Petroquimice,
Farmacéutico, de Borracha e Plastico; Téxtil, Couros e Calgados, gue continuaram a ter seu
contingente de pessoal ocupado reduzido ano ap6s ano, sugerindc que iambém a abertura
comarcial, efemento comum da década de 90, possa ter tido papel determinante nas trajetorias

especificas de reestruturacdo industrial destes complexos.

A trajetdria descrita pelo pessoal ocupado nos complexes econdmicos do tercidrio foi bem
diferente do respectivo comportamento dos complexos industrigis. Na verdade, a unica
semelhanga evidente foi o fato de todos os compiexcs em servicos terem aumentado sua
- populacdc ocupada entre 1985-80, com destaque para o complexo de Servigos FPessoais, que
cresceu 53,2% no primeiro subperiodo. Também expressivo foi o crescimente do pessoal
ocupade ne complexo de Servigos Distributivos (27%) € no de Servigos Produtivos (18,2%). Os
compiexos de Servicos Sociais e de Servicos Diversos tiveram taxas de crescimenie neste

subperiode similares aos industriais (tabela B).

Ainda que os segmentos industrial e de servigos tenham revelado, entre 1985-90, uma mesma
tendéncia de incorporacao de mao de obra, as semelhangas acabam por agui, uma vez que,
tante as magnitudes dos aumentos foram bem distintas, quanto as trajetdrias de cada complexo
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pela década de 90. Com exceqlio dos Servicos Sociais, que abrangem atividades ligadas a
funcbes publicas, todos os demais tipos de servicos tiveram crescimento expressivo do pessoal

ocupado,

Como o tercidrio & o segmento gue mais emprega na economia brasileira, toma-se de
fundamental relevancia investigar o tipo de inserco que ganhou espago, como forma de
vislumbrar ¢ novo perfil setorial em constituicdo no pais. Ademais, espera-se tambem mostrar
como este fendbmeno de mudanca setorial das ocupacbes afeta a din@mica de reparticdo da
renda numa economia que fransita de um ambiente macroecondmico marcade por abertura

externa e alta inflagdo para um de abertura com estabilidade monetaria.

Tabela 6: Comportamento do Pessoal Ocupado para os complexas do setor servigos - Brasil.

Peszoal Ocupado

Servicos Produdivos Servisos Distributivos Servicos Pessoais
%! ! indice™ % tx indice™ o % indice™
1885 39 922 145 859 9,1 71,1
13346 a4z 18,2 1000 166 270 1000 128 532 1000
195814 4,2 10 1003 168 0z W5 12,8 jage’ 1001
1592 43 2.2 1021 168 0.6 o877 128 1.0 1008
1993 43 0.7 1021 176 53 1043 128 41 9.0
1984 45 45 1084 180 30 106.9 134 7.2 1047
1985 4.6 51 109.3 185 39 1096 14.1 72 1108
19496 49 40 118.4 185 Gt 1123 147 1.4 1150
tx me aa 4.4 28 17,8 23 133 2B
Services Sociais Servigos Diversos Total da Economia
Pl o indice™ o) x4 indice™ tyitt
1988 ; 100 1027 7.7 10t .8
18940 o8 6.1 1000 7.8 7.1 1000 g0
14991 103 48 1040 83 101 1093 o8
1992 1086 48 1087 83 05 100,4 c4
1993 100 B0 1026 88 3.4 112.4 08
1594 83 -5.8 955 82 80 175 1.3
1895 87 3.8 89,1 a3 81 1230 1.4
1946 9.0 07 38 g4 -18 1238 -2.3
ix e aa o6 -1.0 86 41 04

Fonte: tBGE. elaboraglo propria a partir dos dados das MIP's.

{1) Grau de concentragfo econdmica relativa, medida pela ponderagao do setor no total,

{2) Taxa de crescimento real, \ alor de 1860 calculado com base em 1885; demais valores com refacde 2o ano amterior.

{3) Indice de avalugia, com 1990 = 100,

Para tanto, cumpre observar que o complexo de Servigos Distributivos, o qual congrega
atividades ligadas aos mais variados tipos de comércio, transportes e comunicagdes, respondeu
pelo mator crescimento ahsoluto de postos de trabatho, saltando de 16,9% para algo como 18,9%
a sua participacdo no volume total de pessoas ccupadas no pais entre 1980-95. Neste uitimo
ano, apenas para ter um idéia, as atividades figadas ac comércio representavam cerca de 15%

do total, enguanto as atividades ligadas aos transportes e comunicagbes apresentavam
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decréscimo de pessoal ocupado.® Ou seja, ainda que as atividades perfencentes ao complexo
de Servigos Distributivos estejam vinculadas a uma demanda das empresas, por mais e meihores
canais de distribuigdc da producgdo, o fato de atuarem no circuito da circulacdo de bens e
senicos, ao invés do circuito produtive, acaba por favorecer sobremaneira toda a gama de
fungfes do comércio, cujos postos de frabalho gerados nao sdo exatamente de grande contetdo
tecnologico. Ao contrario, sao atividades que exigem qualificacSes médias e baixas e cujo
rendimento médio por ocupado também ndc & dos mais elevados, como se vera adiante. Em
suma, ao ter a maior parie dos trabalhadores do pais ocupados em atividades deste tipo, limita-
se o potencial setorial de geragio de valor adicionado, ainda mais quande se sabe que a
produtividade média do trabatho nestas atividades € reconhecidamente baixa, mesmo que de
dificit mensuragdo.®

O complexo de Servigos Produtivos, cujas ativida::ies de intermediacso financeira e servicos
prestados as empresas tendem a crescer em resposta ao dinamismo industrial, uma vez que
astdo ligadas diretamente ao circuite da produgao de mercadorias, expandiu consid—eravelmente o
pessoal ocupado os anos 90 (cerca de 16,4%), apesar do crescimento pifio da indastria como um
todo.¥ No entanto, pode-se perceber ritmos diferenciados de crescimento entre os dois
subperiodos desta década. Entre 1990-83, sob a influéncia da abertura abrupta num contexto
inferno recessivo e de alta inflagdo, este complexo de atividades havia aumentado o contingente
de pessoas ocupadas em cerca de 2,1% apenas, como refiexo da intensa crise industrial. Entre
1984-86, por ouird lado, 0 aumento do pessoal ocupado em servigos distributivos foi da ordem de
4 5% a0 ano, num ambiente macro de abertura e estabilizacdo, certamente mais favoravel a
efetivaclo de processos de reestruturacio produtiva e organizacional, que teve como uma das
principais carécteristicas a terceirizacdo dos servicos auxiliares antes intemalizados nas grandes
empresas industriais. Esta suspeita pode ser confirmada pelo fato de que as afividades de
servigos. prestados as empresas (fais como seguros, Consorcios, servigos de seguranca,
comunicacdo e publicidade) tiveram crescimento mais expressivo de pessoal ocupado que as
atividades ligadas & intermediacdo financeira, as quais, por sua vez, na verdade promoveram um
forte corte de postos de irabalho por comta da reesfruturacdo bancaria (automacioe e
informatizacao) e também por causa da queda da inflagao em pericdo recente.®

 InformagBes ao nivel dos 42 setores da classificacéo IBGE podem ser vistas nas tabelas do Apéndice.
%0 tépicn 2.2.2 adiante trata especificarnente da questio da produtividade do trabatho.

8 (O crescimento do segmento industrial entre 1890-06 em termos de Valor Adicionado foi apenas de 2,6%, como se
viu o itern anterior.

% As tabelas do Apéndice trazem informagdes ao nivel dos 42 setores IBGE. No caso dos setores pertencentes ac
complext Distributivo (intermediacdo financeira e servigos prestados s empresas), é possivel verificar que o primeiro
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Tendo em vista, até aqui, apenas as mudancas setoriais do pessoal ocupado em atividades
dos complexos de Servigos Produtivos e Distributivos, pode-se notar que o emprego tem migrado
nara postos de trabalho daqueles setores que possuem 0s mengres requerimentos em termos de
qualificagdo da mio de obra, baixa produtividade em termos do valor adicionado por pessoa
ocupada e baixa remuneracio média, ou seja, os setores do comércio em suas mais variadas
formas (com destaque para as ocupagdes do comércio de alimentos, vestudrio e ambulante, que
empregam mais de um mihdio de pessoas cada um). Mesmo os Servicos Produtivos, que
concentrariam os meihores postos de trabalho em termos dos atributos acima mencionados, tém
expandidb o emprego das atividades de prestacdo de servicos as empresas (com destaque para
as ocupalgées dos servicos de seguranga, servicos juridicos e de contabilidade, que juntos
empregam mais de um milhdio de pessoas), em detrimentoc das atividades de intermediagdo

financeira, de maior conteddo tecnolégico.

Esta também parece ser a tendéncia das ocupagdes em ascensdo no complexo de Servigos
Pessoais, que concentra atividades ligadas ndc as demandas das empresas, mas
fundamentalmente as demandas privadas das familias, como os servigos de hospedagem,
restauranies, reparag8o, diversdo, decoracdo, jardinagem, emprego doméstico, assisténcia
técnica etc. Também estlo incluidas neste conjunto as atividades iigadas a0s servicos privados
de educaglo e saude, pois embora sejam de conteude ocupacional bem distinto, também
atendem & procura particular das familias. O conjunto destas atividades seguiu um
comportamento parecido com o dos Servigos Produtivos, isto €, crescimento pific do pessoat
oéupado no subperiodo 1980-93, mas crescimento acelerado no subperiodo subsequente, a taxa
de 52% a0 ano, em presenga de um ambiente de estabilidade e abertura externa. Tal
comportamento fez elevar a participa¢do do complexo de Servigos Pessoais, no total de pessoas
ocupadas, de 12,8% no primeiro ano da década, para algo como 14,7% em 1996, Dentre os
principais servicos prestados as familias destacam-se o emprego doméstico remunerado (que
ocupava mais de 5 milhdes de pessoas em 1896), os servigos de bares e restaurantes (com mais
de 2 milhfes em 19986) e os servicos de assisténcia técnica (mais de 1 milhdo). As afividades
privadas de ensino e saude empregavam também em 1996 aproximadamente 2 mihdes de
pessoas. %

deles teve reduzida sua participacsio, em termos de pessoal ccupado, de 1,7% do tofal empregade em 19990 para algo
em torne @ 1,3% do total em 1896, enquanto, de outro lado, servicos prestados as empresas teve expandida sua
participacdo, no mesmo periodo, de 2,58% para 3,6% do total de pessoas ocupadas,

® Todos estes dados se referem a PNAD de 1995, Acerca das novas insergfes ocupacionais nos anos 890, ver
Pochmann {1998a e 1858b).
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0O complexo de Servigos Sociais abrange toda a gama de servigos publicos das 3 instancias
de poder (executivo, legislativo e judicidrio) nas trés instancias do Estado (governos federal,
estaduais e municipais), além das fungBes de policia e dos servigos ptblicos de educagdo e
salide. £ responséave! por um contigente de pessoas ocupadas que oscila entre 8% e 10% do
total empregado no pais, mas ao contraric da trajetoria de crescimento descrita pelas oc:upag:ﬁé's
pertencentes aos outros servigos, o complexo de Servigos Sociais tem apresentado quedé
sistematica de pessoal ocupade desde 1993, provaveimente como reflexo da crise fiscal mais
geral da Unido e dos govemos locais, que os tem impulsionado a realizarem reformas
administrativas desarticuladoras das politicas publicas, calcadas no desalento e dispensa de
funcionarios. NSo obstante a queda de pessoal ocupade para o conjunto destas atividades, &
possivel identificar algumas que isoladamente estdo sofrendo incorporagiio de quadros, com
destague para as funcdes ligadas as administragbes municipais, policias militar e civil e servigos
publicos de ensino € saude.

Por fim, o complexo de Servigos Diversos, que assim foi definido por reunir atividades de
carater ndo mercantit (como fundagdes, instituicOes estrangeiras sem fins lucrativos, associagdes
civis € comunitarias, organizacées néo governamentais, culturais, esportivas e religiosas, partidos
politicos, consulados e embaixadas), ou de dificil enquadramento nas tipologias anteriores (como
servigos diversos, loterias ¢ administracdo de imdveis), tem sido responsave! pela absorgio de
um montante significativo de pessoas. Entre 1990-96, o conjunto destas atividades expandiu-se
em cerca de 23,8%, o maior crescimento relativo entre todos 0s complexos da atividade
econdmica. A sua participa¢do na incorporagio de pessoas, na casa dos 9,4% do total em 1996,
por representar um volume expressivo em relagdo a industria e em relag8o @o nucleo dos
servigos produtivos (intermediagdo financeira), distributivos (comunicagdes e transportes) e
socials {educacdo, saude e seguranca), sugere que a grande rmassa de ocupados no Brasil
esteja se concentrande em atividades néo diretamente ligadas a promogdo do crescimento
econdmico sustentavel no tempo.™

As evidéncias até o momento apresentadas em relagdo 3 reparti¢do do pessoal ccupado pelos
diversos complexos da atividade econdmica indicam uma mudanga sensivel na composicio
setorial do emprego. Embora o crescimento dos servigos seja fendmeno relativamente recente,
datando apenas da segunda metade da década de 80 uma pronunciada elevagio de sua
participagdo no total do emprego gerado intemamente, t80 somente nos anos 90 é que se

® Um estudo recents confirma esta canclusdo, ao afirmar que o Brasil “tenderia a se distinguir da estritura ocupacional
das sconpmias avenganas, pois aprosentaria alta concenlragSo de trabalhedores nas ocypeybes profissionais inferiores
@ baixa concentragdo nas ocupagles profissionais infermodidnas o supenores”(Pochmann, 1998b: 05).
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configura uma situagio de fato evidente de migragdo do pessoal ocupado nas atividades

industriais para os setores do tercidrio.”

No caso especifico do Brasil, a radicalidade com gque sé processaram as transfonnaﬁ;ﬁes no
emprego setorial sugere que ndo se tratava de um deslocamento natural da populagdo ativa em
direcdo aos empregos tipicos de uma sociedade capitalista moderna, ainda que de fato a maior
parte dos trabalhadores dos paises industriaimente desenvolvidos estejam concentrados nos
setores da atividade econdmica ligados aos servigos. Ndo se pode confundir um maior peso do
terciario na composicdo do emprego com um nivel necessariamente superior de desenvolvimento
da economia, como num tipo de analise mecanicamente importada da experiéncia dos paises

centrais.

A experiéncia da industrializagic e da urbanizagdo no bojo do processo de desenvolvimento

da economia brasileira mostra que o crescimento do emprego no setor terciario responde apenas

em parte ao processo normal de desenvolvitnento das atividades industriais e agropecuarias,
podendo ser, nos anos 90 principaimente, explicado em grande parte pela atrofia dos setores
industriais, isto €, pela incapacidade de ¢ ritmo e intensidade do crescimento industrial absorver a
forga de trabatho em idade ativa que a cada ano se incorpora ac mercado de trabalho urbano.

No Brasil, ‘o crescimento nos servigos é uma resposta a oferta de méo de obra que ndo é
absorvida em oulros sefores e que, desta maneira, procuram postos de trabalhe inferiores” (Melo
et allj, 1998: 27). Dai que as taxas de desempreqgo aberto da economia brasileira, postas em um
patamar mais elevado na década de 90, somente ndo tém sido ainda maiores por conta do papel
absorvedor de méo de obra que esteve sendc desempenhado pelos setores do comércio e dos
servigos até 1996, operando como um elemento anticiclico & crise mais geral do emprego
industrial urbano no pais.”

" Estudos recentes sobre a dinamica do emprego nos paises da QCLE apontam para a exisiénoia de elasticidade
produto-emprego negaliva para aiguns paises europeus nos anos 80, notadaments nos seus setores primario e
securddrio da atividade econdmica. O setor tercidrio, por sua vez, tem apresentado elasticidade positiva elevada, mas
decrescente no tempo, de forma Gue a capacidade de atsorcio de forga de trabatho pels ferciério parece deciinar no
longo praza, com efeitos nefastos sobre o desemprego aberto. A respeito, ver Piacentini & Pini (1998).

7O setor servigos, que tinha expandido 0 emprego & taxa de 3,4% 20 ano no Diénio 1984/85 apresentou um
crescimento de apenas 0,6% em 1996, E este resultado ndo veio em beneficio dos setores industrials, que em 1958
continuararn a perder postos de trabatho (- 2,8%). Dados da PNAD/OS também apontam para uma reversio desta
tendéncia de crescimento do emprego nos servigos e comércio, configurando uma situagdo preccupante que se reflete
no aumento das taxas de desemprego aberto.
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¢} total de remuneragoées.

O conjunto de remunerag:ées dos empregados corresponde, nesta pesquisa, 4 soma da
parcela de rendimentos do trabaiho mais contribuicdes sociais efetivas, tal qual presente nos
quadros sobre 'componentes do valor adicionade’ fornecidos pelo IBGE. A opgdo em trabalhar
com o total de remuneragbes, ao invés de fixar-se simplesmente na massa de rendimentos, deve-
se & crenga de que, assim procedendo, j& se esta assumindo que 08 pagamentos efetuados
pelos empregadores aos institutos previdencidrios (oficiais e privados), em nome de seus
empregados, foram devidamente incluidos nos calculos.”

Isto posto, & precisc esclarecer, desde loge, que este item ftratard t80 somente do
comportamento da ‘massa de remuneragdes’, segundo aquela mesma periodizag8o feifa acima
para estudar o valor adicionado e o pessoal ocupado. Ndo se preocuparéd, por enquanto, com as
especificidades do movimento tipificado das remunsragdes, isto é, com a forma da ‘distribuicdo
pessoal’ que existe entre diferentes trabalhadores, nos diversos complexos nos quais se situam,
tarefa esta que sera cumprida no proximo capituio.

Este tratamento se justifica porgue na concepcdo tedrica deste trabalho, a distribuigdo
funcional da renda, num sentido 16gico, ‘precede e condiciona’ © perfil da distribuigfio pessoal dos
rendimentos do trabalho. Na medida em que &g distribuicdo funcional seja determinada por fatores
exbgenos ao conjunte de atributos pessoais da mio-de-cbra, ligados a dinamica de operagéo do
sistema econdmico como um todo, mais particularmente, aos determinantes do valor adicionado
setorial, estabelece o limite superior para a massa de remuneragSes que ‘vai ser distribuida,™
Assim, apos ter estudado o comportamento efetivo da massa de remuneragfes pelos diversos
complexos da economia, buscando identificar suas particularidades mais marcantes, poder-se-a
passar a0 estudo de como tal massa de rendimentos se distribui diferentemente pela populagio
ccupada, segundo, basicamente, ¢ complexo econdmico ao qual pertence € a posi¢do na
ocupacdo que preenche.”

A tabela 7 mostra 0 comportamento da massa de remuneragdes de forma agregada para 0s
grandes segmentos da atividade econdmica no Brasil em periodo recente. Pode-se constatar, a

7 O IBGE define ‘salarios e ordenados’ como oS valores recebidos pelos empregades em contrapartida ¢ frabaiho
reaiizada, em moeda ou em maercadorias. Por sua vez, ‘coniribuicBes sociais efetivas’ sdo definidas como “todas os
pagamentos por conta do empragador 8 em pome de seys empregados aos insttulos oficiais de previdéncia o as
previdéncias privadas, necessdrios para garantir ¢ acesso a seus beneficios™ {IBGE, 19972 301). '

™ Este panto i foi desenvolvido no capitulo primeire da dissertagdo.

™ Coro- foi visto no capiiule primeiro, a concepgdo tedrica deste trabatho privilegia mais o0s atributos ligados &
inserclio setorial e & posiclo na ocupagfo dos frabathadores, tomo determinantes em primeira ordem da distribuigio
pessoal, que o atributes de ordem individual, como nas teorias de fiiagho neociassica, particularmente a Teoria do
Capital Humano.
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primeira vista, que enquanto a massa de remuneracbes relativas ao segmento aqropecuarno se
manteve praticamente estagnada na década de 90, ela se reduziu consideraveimente para o
segmento industrial @ apresentou forte elevagéo para o segmento terciario da economia. Estes
resultados gerais revelam-se particularmente interessantes quando se observam os dados de

rmaneira mais criteriosa.

Tabela 7: Comportamento das Remuneracdes para os grindes segmentos da atividade econdmica - Brasil.

Remuheracdes®
Agropecuaria indusiria Servicos
o indice ™ % indice®™ a5 indice™
1986 5.2 186,1 34,0 133,1 608 848
1990 28 100 58 1000 718 1000
1984 29 102,2 268 01,2 73 s
1992 28 1038 242 04,8 729 1a1,7
1893 3.1 1103 25 919 734 1025
1934 30 1088 234 513 736 1028
1998 29 1028 23 873 748 104,4
1996 28 100,1 213 834 59 1069

Forde: IBGE, efaboraclo propria a partir dos dados das MIP's.

{1} Brau de concentragdo econdmica relativa, medida pela ponderacdo do sefor no total,

{2) indice de evolugdo, com 1980 = 100,

{*} Remuneragies inciul: Saldrios + Contribuicdes Sociais,

'Entre 1985-90, quando a economia brasileira atravessava pequenos ciclos de crescimento e
recessao, envoltos num regime altamente inflacionario, o peso das remuneracles do segmento
agropecuario decresceu violentamente, cerca de 86,1% em relagdo ao total, o que fez sua
participag8c se reduzir de 52% em 1985 para tdo somente 2,8% em 1990. Este fendmeno
estave associado, como ja visto, a uma queda de aproximadamente 46,3% da participacdo do
valor adicionado agropecudrio durante este mesmo subperiodo, e a uma queda de 25,1% da
participagéo do seu pessoal ocupado o total da economia. Apenas com estes numeros dé para
notar uma redugdo do rendimento medio por ocupado na agropecudna e concluir que a
distribuic@o funcional deve ter se alterado em favor da massa de lucros.

Fendmeno oposto deve ter se processado nos segmentos industrial e tercidrio durante 1985-
90, embora com intensidades bastante diferentes entre eles. No caso da industria, a queda de
33,1% do peso das remuneracgdes industriais esteve associada a uma queda de valor adicionado
da ordem de 16% e um acréscimo de pessoal ocupado em tomo de 1,6%. Com estes dados, é
possivel dizer que houve uma queda dos rendimentos reais dos ocupados na industria, mas sem
informagles sobre o comportamento da massa de lucros, nada ainda € permitido dizer sobre o
movimento que assumiu a distribuicdo funcional da renda. No inicio da década de 90, o peso das
remuneragdes industriais no total de remuneracSes geradas pela economia brasileira havia
decrescido de 34% em 1985 para algo como 25,6% em 1990, ou seja, uma queda significativa se
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comparada ao ligeiro crescimento da participago do pessoal ocupado na indUstna em relagio ao
iotal, no mesmo subperiodo.

Guanto ao segmento terciario, por outro lado, & possivel afirmar que houve uma mudanca na
distribui¢do funcional em favor das remuneragfes durante este subperiodo, pois 0 crescimento da
participagao do pesscal ocupado de 11,7% foi acompanhado de um incremento mais que
proporcional da massa de remuneragdes correspondentes. (15,2%), para uma expansio em tomo
de 14,1% do valor adicionado. O peso das remuneragbes dos servigos no total saltou entdo de
60,8% em 1985 para cerca de 71,6% em 1990,

A década de 90 se inicia, portanto, com um movimento distributivo que, aparenfemente,
apenas favorece os rendimentos dos trabalthadores ocupados nos servicos, em detrimento dos
rencimentos do pessoal ocupado na agropecudria. A trajetéria descrita pelas remuneragdes do
segmento primario da economia € a unica a comportar-se ciclicamente ao longo dos anos
estudados. Entre 1990-83, enquanto a economia nacional iniciava seu processo de abertura ao
exterior, o valor adicionado da agropecudria regredia (-16,5%) ao mesmo tempo em que ©
pessoal ocupado crescia (+2,8%), ainda que num ritmo menor que ¢ aumento da respectiva
massa de remuneracbes (+10,3%), em evidéncia a um processo de relativa melhora distributiva
diante do quadrp de deterioracdo do subperiodo anterior. Depois, entre 1994-98, ha nova inflexdo
neste comportamento, j& que enquanto o valor adicionado agropecuario voltou a crescer, o seu
passoal ocupado tomou a cair, s& que agora, mais do que a queda da correspondente massa de
remuneragdes, de forma que, embora tenha sido possivel um incremento no nivel de rendimentos
médics, certamente deve ter piorado a distribuigdo funcional neste segmento da economia
brasileira.

No caso da industria, por sua vez, também existiu piora na distribuigdo funcional da renda ao
longo do periodo 1990-96, pois em termos agregados este segmento foi perdendo participagéo
de forma persistente na composicao total das remuneracdes, de 256% em 1990 para apenas
21,3% em 1896, ou seja, um decréscimo da ordem de —16,6% nestes anos. Como este resultado
foi seguido de uma queda do pessoal ocupado industrial, em magnitude praticamente igual (-
14,9%), para um crescimento ainda que infimo do valor adicionado (+2,6%), entdo certamente o
movimento distributivo dever ter favorecido aos lucros.

Uma performance oposta as anteriores foi obtida peio segmento dos servigos, cuja massa de
remuneragdes sustentou uma trajetdria de crescimento praticamente continua entre 1990-86. A
distribuicdo funcional deve ter se movido em diregao as remunera¢des porque o crescimento de
5,9% do conpunto de rendimentos esteve acompanhado de uma expansio de cerca de 11,1% do
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pessoal ocupado, para uma queda aproximada de -2,6% do valor adicionadc nos anos

analisados da decada.

A analise por complexos da atividade econdmica pcde- clarificar meihor as afirmagdes feitas
até aqui. No caso dos complexos do segmento industrial, & possivel perceber que a tendéncia
geral de queda da massa de remyuneragbes foi um fendmeno sem exceg¢des entre 1985.80, como
mostra a tabela 8. Isto, num contexto de redugdo menos que proporcional do valor adicionado
para a maioria dos respectivos complexos industriais, indica que de fato deve ter havido uma
queda dos rendimentos médios dos ocupados nesses complexos, a saber, Metal Mecénico e
Materiai '-de Transporte; Eletro-Eletronico; Quimico, Petroquimico, Farmacéutico, Borracha e
Plasticos; Alimentos, Bebidas e Fumo; e Construgcdo Civil. Quanto acs demais compiexos
industriais, os quais apresentaram uma gueda de valor adicionado mais que proporcional a queda
verificada para as respectivas massas de remuneracSes, ndo & possivel delinear, simplesmente
com essas informagdes, nenhuma tendéncia aprioristica para o comportameanto dos rendimentos

medios de seus ocupados entre 1385-90.

Durarite os anos esmaados da década de 90, por sua vez, dé para perceber um movimento
persistente de queda de participagdo da massa de remuneragdes em sete dos nove complexos
industriais selecionados: Téxtil, Couros e Calgados (-41,3%); Eletro-Eletrdnico (-30,7%); industrial
Extrativo e Mineral ndo Metalfico (-25,3%); Construcdo Civil (-21%); Quimico, Petroquimico,
Farmacéutico, Borracha e Plasticos (-19,8%), Metal Mecanico e Material de Transporte (-19,3%);
Madeireiro (-10,5%). As pequenas flutuagdes zo longo dos anos ndo foram suficientes para evitar
a tendéncia geral de queda das remuneragdes nestes complexos, justamente quando témbém
cairam consistentemente as participagbes do pessoal ocupado no total. E embora se possa
afirmar que para a industria como um todo a distribuigdo funcional deve ter prejudicado o
conjunto de remuneragbes, o resulfade em termos dos seus distintos complexos s6 poders estar
concluido com o sstude feito a frente sobre o comportamento da massa de lucros.
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Tabela §: Comportamento das Remuneragdes para os complexos do setor Industrial - Brasil.

Remunera¢bes’
Ind. Extrativo Matal-Mecinico Eletro.
Min. ndo Metalico Mat, Transporte Efetrinico
L indice’ 2l indice'® gt indice'
1986 2z 1418 g5 1595 1.8 1303
1890 15 1000 6.0 1000 1.4 W00
1991 15 101 4 80 1™M.3 1.2 80,8
1992 1.4 02,6 54 804 10 8.9
1993 12 81,4 50 845 09 56,3
1494 1.2 810 83 B85 10 71.4
1598 1,2 785 52 878 1,0 755
1956 i1 74,7 48 80,7 1.0 69,3
Madeirelro Papel, Papelio Quim. Petrog, Fam.,
Editorlai & Grafico Borracha e Plastico
il indice” o indice’d o indice®
1988 10 1193 13 170 48 1399
1960 08 10,0 11 Ho0 33 1000
1951 07 886 12 106, as 1068
1952 08 720 11 0.4 32 28,1
H43 0,7 798 10 920 30 Ho
1984 0.7 858 1.0 @920 28 870
1895 6,8 040 11 993 2.7 837
1996 Q7 895 1,1 1008 2.6 801
Téxtil, Couros Alimentos, Construgio
Calgagos _Sedidas e Fumo Civil
A indice™ 9% indlce'? %/h indice®
1985 30 1394 EX 1323 ' 51 1305
1580 2.4 1000 23 1000 39 1000
1991 20 @35 iy 1140 37 982
1992 1.7 - 27 1136 35 89,1
1583 17 788 2.4 1033 3z 828
1934 1.6 770 25 1047 30 778
1998 15 ™7 24 1030 28 708
1986 1,2 58,7 23 00,1 3t 700

Fonte: {RGE; elaboragio prigia a partir dos dados das MiP's.

{1} Gray de concentracdo econdmica refativa, medids pela ponderagdio do setor no total,
{2) indice de evoluglio, com 1860 = 100,

{“} Remureraghes inclui: Satdrios + Contribuicdes Scciais.

O mesmo ndo & necessario para as primeiras conclusdes acerca dos complexos do terciario,

uma vez que as evidéncias ja disponiveis, aliadas aos dados da tabela 9, permitem comprovar
um movimento distributivo em favor das remuneraghes, ao longo de todos os subperiodos
analisados, ainda que 0s comportamentos por compiexos tenham sido distintos entre si.

Ertre 1985-90, houve uma expansdo da massa de remuneragles ligadas aos Servigos Sociais
{+29%), Servicos Pessoais (+20,8%) e Servicos Produtivos (+8,7%), enquanto, por outro lado,
acofria um paqueno decréscimo das ra'huneragﬁes junta-aoé Servigos Distributivos (-14,1%) e
infimo para os Servigos Diversos (-0,6%). Ou seja, embora o saido global deste subperiodo tenha
sido positivo para o conjunto de rendimentos do segmento tercidrio como um todo, percebe-se
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diferencas importantes de comportamento entre os complexos, as quais impedem, ainda,
conclusBes definitivas sobre o movimento da distribuicdo funcional em cada um deles. No
entanto, com as informages existentes até o momento, é possivel dizer que os rendimentos
médibs dos ocupados nos Servicos Sociais deve ter crescido entre 1985-90, pois © grande
aumento da massa de remuneracbes esteve associada a uma queda do pessoal ocupado, o
mesmo valendo para o complexo de Servigos Produtives, ainda que em menor intensidade. Ja o
contrario deve ter acontecido com os Servigos Distributivos, pois a reduglio da massa de
remuneragdes esteve associada a um aumentc do seu pessoal ocupado.

Tabeia 2: Comporfamento das Remuneragies para os complexos do setor servigos - Brasil.

Remuneracdes”
Servicos Servigos Servigos Servigos Servigos
Produtivos Distributivas Pesscais Socials Diversos
% jndice™ ] %) indice®] WY indiee® | W indice@} % indice®
1885 128 N3 15,1 1141 52 78,1 248 710 22 1006
1880 4.1 100,G 132 1000 &6 1000 B0 1000 28 1000
1894 158 1120 135 1022 71 plarg> 38 2.4 29 W56
1992 204 1445 | 132 w7 7.4 19258 | 289 828 29 106,2
1893 228 1633 129 975 87 02,4 283 Bin 28 1045
1994 17.4 1238 130 g9748 72 1088 331 847 30 1078
1998 14,1 Y 127 o960 7.4 1124 373 1087 33 143
1856 135 2960 138 1045 B85 1288 38,7 105,0 33 1202

Fonte: iBGE, elaboragp propria a partir dos dados das MiP's.

(1) Grau de cancentrag@o econdmica relativa, medida pela ponderagdio do setor no total,

{2) indice de evolugdn, com 160 = 100,

{"} Remuneraces inclui: Saldrics + ContribuigBes Sociais,

Nos anos 80, o movimento geral de expansdo da massa de remuneragdes para o conjunto do
segmento terciario continuou apresentando dindmicas diferenciadas entre 0s seus complexos
econdmicos. Na verdade, todos os complexos dos servigos sofreram flutuagdes importantes entre
1990-96, mas sem que fosse possivel identificar um comportamento ciclico uniformizador entre
eles.

O complexo de Servigos Sociais, que concentrava a maior massa de remuneracdes entre
todos os demais da economia (mais de 1/3 do total), apresentou, entre 1980-93, uma redugdo
severa de participacio, a qual, igada & expansdo do pessoal ocupado, deve ter gerado uma
retragdo nos rendimentos médios de seus ocupados. Depois, entre 1994-96, pode ter havido
recuperacéo dos rendimentos médios, uma vez que a queda de participagdo do pessoal ocupado
veio acompanhada de crescimento do conjunto de remuneracdes.

Q complexo de Servigos Pessoais, embora tenha continuado a expandir sua participa¢do no
total de remuneragdes pela década de 90 (+28,8% entre 1990-96), foi 0 complexo gue menos
contribuit para a geragiio de rendimentos do trabalho, dentre os principais complexos do
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segmento terciario, com participacdo média nos anos 90 de alge em tomo a 7.2% do total. Este
fato certamente influiu diretamente no baixo nivel de rendimentos médios das atividades deste
complexo, ainda mais considerando que 0 mesmo concentra cerca de 14% de todo o pessoal
ocupado na economia brasiieira nesta década. Apesar de baixos, os rendimentos médios devem
ter crescido entre 1990-96, porque a expansao do pessoal ocupado foi menor que a da massa de
remuneragbes.

O complexa de Servigos Produtivos, por sua vez, apresentou dois momentos bem definidos na
década de 80. Entre 1990-93, quando ainda vigia um ambiente altamente inflacionario no pais, a
sua massa de remuneragbes cresceu viclentamente acima do crescimento do pessoal ocupado,
o que deve ter possibilitado uma sensivel expanséo dos rendimentos medios correspondentes.
Depois, entre 1994.96, em um contexto de estabilidade monetaria, houve uma retraco
igualmenté violenta do conjunto de remuneracdes, fazendo o peso deste complexo no total da
gconomia voltar a niveis da década de 80.

O complexo de Servigos Distributivos foi outro cujo peso no total de remuneragbes oscilou na
casa dos 13% ao final do periodo estudado (em 1996). Mas sua trajetdria pela decada de 90 foi
menos traumatica que a dos demais complexos dos servigos, pois apresentou uma expansao de
apenas 4,5% entre 1990-96, insuficiente para recompor a situagdo verificada em 1985.
Considerando ainda o crescimento de 12,3% do seu pessoal ocupado no mesmo periodo e o
grande peso que representa no total de ocupagdes (cerca de 19%), pode-se tragar um quadro de
baixo nivel de rendimentos médios para suas atividades, com tendéncia de queda pela decada
de 8O,

Por fim, o complexo de Servigos Diversos, que praticamente ndo tinha se alterado entre 1985-
90, apresentou a segunda maior taxa de crescimento dentre todos os complexos econdmicos,
cerca de 20,2% no periodo 1990-96. Este crescimento foi praticamente igual ao verificado para
seu pessoal ocupado no mesmo periodo, mas muitd menor que ¢ ¢rescimento devido ao valor
adicionado, com o que a distribuicdo funcional moveu-se certamente em diregdo aos lucros.
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d) excedente operacional bruto,

O excedente operacional bruto (EOB) é tratado nesta pesquisa como uma boa aproximagéo a
massa de lucros gerada no sistema econdmico pelo conjunto de atividades nele existente. Em
termos operacionais, ele foi calculado como um saldo proveniente do valor adicionado bruto,
descontado do total de remuneracSes pagas aos trabalhadores, dos rendimentos obtidos pelos

auténomos e do total de impostos sem os subsidios.”™

A tabela 10 traz informacdes do comportamento do EOB para os grandes segmentos da
atividade econdmica. Em primeiro lugar, ¢ possivel comprovar as afirmagfes feitas no item
anterior acerca do movimento tendencial da distribuigio funcional da renda para os trés grandes

segmentos econdmicos, a0 longo dos subperiodos estudados.

Tahela #: Comportamento do EOB para os grandes segmentos da atividade econdmica - Brasil.
Excedente Operaciongl Bruto”

A ria Indistria Servicos
o' indice® o indice' % infice™

1488 14,3 . 1158 41,7 995 441 %62
1590 123 100 79 1000 458 100,0
1881 11,3 91,8 5 943 83 1075
1982 84 76,2 86 2,1 52,1 138
1983 85 892 380 0,8 535 1167
1994 148 1205 44,4 1068 408 89,1

1998 E 1264 442 1066 4073 879
1926 138 1121 439 1049 423 a3

Forte: IBGE; elaboragio propria a partir dos dados das MiP's.

{1) Grau de concentraco econdrnica relativa, medida pela ponderagio do setor Ro fotal.

{2) indice de evoizciio, com 1990 = 100,

{*) EOB exciui renditnentos dos autdnomos.

Entre 1285-80, no tocante ao segmentd agropecudrio, de fato a distribuicdo funcional
favorece a massa de lucros, pois enguanto houve reducdes drasticas do pessoal ocupado ¢ da
respectiva massa de remuneragdes (na ordem de 86% do total), a massa de lucros regrediu
muito menos em {ermos comparativos, cerca de 15,9% apenas. Com isso, o peso do segmento
agropecuario na composigdo total de lucros da economia brasileira caiu de 14,3% em 1885 para

12,3% em 1890.

Neste mesmo subperiodo, apesar da queda de valor adicionado observada na inddstria, houve

um ligeiro crescimento da massa de lucros, enquanto nos servicos o aumento da massa de lucros

% O IBGE define 0 EOB como “uma medida do excedants garado pefa produgdo antes da dedugdo de quaisquer
ancargos na forma de juros, rendas ou oulros rendimentos de proprisdade a pagar sobre alivos financeiros, tarranas ou
ouiros ativos tangiveis” (IBGE, 1897a; 301). O pracedimento de calculo desta pesquisa optou por excluir do EOB os
rendimentos dos autdnomos’ em virlude de constituir-s2 come um ‘rendimento misto’, do quat a “remunsragfo pelo
trabatho efetuade pelo proprietario da um negécio ndo pode ser identificada separadamente do seu rendimentas como
ermpresatio” (IBGE, 19874 302).
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foi um pouco maior, mas menos que proporcional a0 aumento da massa de remuneracdes e do
valor adicionado, com 0 que se comprova o destocamento da distribuigdo funcional em favor das
remuneragbes. Ao inicio da década de 90, portanto, os segmentos econdmicos da inddstria e dos
servicos compartithavam quase 0 mesmo peso na composicio da massa de lucros fotais gerada
peia economia: 41,9% para a industria e 45,8% para os servigos.

Durante a deécada de 90, no entanto, modificagdes importantes na estrutura econdmica
alteraram de modo ndo desprezivel aquele quadro. Com relacio a0 segmento agropecuario, a
dindmica ciclica de apropriacdo de lucros mostrou-se exatamente oposta a das remuneragdes.
Entre 1990-93, caiu viclentamente a sua participa¢do na composi¢io global de lucros, de 12,3%
em 1980 para apenas 8,5% em 1993. Mas no subperiodo sequinte, entre 1954.86, a massa de
lucros ¢o segmenio agropecuario voliou a crescer @ superou ¢ nivel de 1990, em dara evidéncia
de deteriorag3o da distribui¢do funcional da renda no cz’mtexto dos anos estudados.

No segmento industrial também foi possivel observar, como balanco geral do periedo 1980-96,
um movimento distributivo em detrimento dos rendimentos do trabalho, ainda gue no subperiodo
1990-93 a massa de lucros industriais tivesse regredido quase 10% em conseqiiéncia do ajuste
forcado & recess8o e & abertura comercial. Depois, entre 1994-96, j@ num contexto de
estabilidade de pregos, o segmento industrial nd0 s6 recuperou as perdaé anteriores como ainda
fez crescer sua participagdo na composicdo total de lucros, saltando de 38% em 1993 para
43,9% em 1996, ou seja, um crescimento de 4,9% em relagao a 1980,

{Com relacio ao segmento terciario, por sua vez, ocorreu um fendmeno distinto dos anteriores.
Entre 1980-83, enquanio cresceu o valor adicionado, cresceram simuitaneamente as
participagles de [ucros e remuneragbes nos respectivos totais, ainda que em magnitudes
diferentes. Ou seja, neste subperiodo, hd um movimento de maior apropriacdo de lucros, pois
elas crescem & taxas superiores ao valor adicionado, acontecendo o inverso com a massa de
remuneracbes. Esta dinamica se inverte no subperiode seguinte (1984.88), guando, num
contexto de retrac@o do valor adicionado, a massa de lucros também cai e a de remunerages
-continua crescendo, mais do que compensando as perdas anteriores, a ponto de a distribuicdo
funcional favorecer os rendimentos do trabalho no balanco global do segmento terciano entre
1980-86. Como resultado global, hd uma queda de participacio da massa de lucros dos servigos
no total gerado pela economia, de 45.8.% em 1990 para 42,3% em 1996, o que representa um
peso menor que o da industria neste ano. |

_E na observacdo mais detalhada das informacdes ao nivel dos complexos econdmicos gue
complem os dois principais segmentos da atividade produtiva que se pode perceber as

92



especificidades mais interessantes do comportamento da massa de lucros na economia brasileira

durante o3 anos pesquisados da década de 90.

Tabela 11: Comportamento do EOB para os complexos do setor industriat - Brasil.
Excedenle Operacional Bruto*

ind, Extrativo Metai-Mecinico Eletro-
Min, nio Metilico Mat. Transporte Eletrénico
% indice'? %" indice™ %" indice'?
1985 80 1325 1.7 06,4 23 o749
1950 38 1000 80 1000 23 100,0
1691 38 0,7 80 1002 19 833
1952 3.4 818 80 00,0 15 688
1993 24 62,1 69 846 15 64,7
13484 28 733 a0 20,4 19 80,6
1998 28 873 7.8 871 23 959
1996 28 63,1 72 296 2.4 ™,3
Madeireiro Papel, Papeldo Quim. Peiroq. Farm.
Editorial e Grifico Borracha e Plastico
o indice® %> indice™ %" indice™
1546 10 1380 1,8 2203 7.4 834
1980 07 100,0 08 100.0 83 1000
1991 08 1046 1.4 1528 7.4 839
1982 05 730 09 1072 8.4 953
1893 08 868 0,4 521 108 1228
1954 08 112 08 2.1 102 186
1998 08 104,3 08 12,3 8BS 56,4
1998 G,7 80,9 07 87,7 80 00,2
Taxtit, Couros ) Alimentos, Construgda
Calcados Bedidas e Fumo Clvil
i . indice'® ot indice® ngt indice™
19858 40 1488 40 1195 55 863
1890 27 1000 3.4 1000 83 100,0
1934 19 89,4 38 1148 7.7 219
1992 19 71,4 39 18,2 75 90,4
1882 15 56,2 37 1089 8,1 971
1984 15 56,5 4.1 1221 11,7 130,7
1998 1.4 50,6 39 114, 133 1594
1998 13 478 46 1375 135 1619

Fonte: {B(E; slaborago propria 4 partir dos dados das MiP's.

{1} Grau de concentracio econdmica refativa, medida pela ponckeracdo do setor no total,

{2) Indice de eveiugdo, com 1960 = 100,

(") EOB exciuyi rendimentos. dos astdnomos.

A tabela 11 informa sobre os complexos do segmento industrial, A primeira vista, constata-se a
piora da distribuicBo funcional para os compiexos Metal Mecanico e Material de Transporte;
Eletro-Eletrénico; Quimico, Farmacéutico e Plasticos; e Construgdo Civil, entre 1985-90, os quais
demonstraram queda de pessoal ocupado e da massa de remuneragdes, mas crescimento da
massa de lucros. O mesmo deve ter acontecido com o complexo de Alimentos, Bebidas e Fumo,
pois apesar da queda de cerca de 19,5% da massa de Jucros, houve queda de 27.1% para o

valor adicionado e de 32,3% para a massa de remuneragdes. No caso dos oufros quatro
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complexes do segmento industrial, houve queda generalizada de valor adicionado, remuneragbes
e lucros entre 1985-90, com o que ainda @ prematuro concluir acerca do comportamento da
distribuico funcional.

Com relag8o ao periodo 1990-98, evidencia-se uma queda da massa de lucros para sete dos
nove complexos industriais selecionados, sendo as excecbes os complexos de Alimentos,
Bebidas e Fumo e o da Construcao Civil, que ao contrario dos demais, expressaram tendéncia de
forte expansao dos lucros. £ como estes dois complexes tém grande peso na composicao dos
lucros industriais, puderam puxar para cima a tendéncia de crescimento manifesta pelo ségmento
como um todo. Certamente houve maior concentrag@io de lucros relativamente as remuneracfes
nestes casos porque foram os Unicos a apresentar grandé_ expansdo do valor adicionado com
estagnacdo {no caso do complexo Alimentar) ou queda (no caso da Construcioe Civil) da massa
de remuneragbes.

J& dos sete complexos que apresentaram refragdo de lucros, cabe dizer que quatro deles
{Metal-Mecanico e Material de Transporte; Eletro-Elelrdnico; Madeireiro; Quimico, Petroquimico,
Farmacéutico, Borracha e Plasticos) tiveram redugac menos que proporcional & reducéo das
respectivas massas de remuneragdes, o0 que em contexio de queda generalizada de valor
adicionado nestes compliexos, indica um movimento distributivo também em favor dos lucros
come halango geral do periodo 1990-86. Evidentemente, ainda que possa ter havido melhora
distributiva nos trés corﬁpiexcs restantes (ndustrial Extrativo & Mineral ndo Metdlico, Papel,
Papeldo, Editorial e Grafico, Taxti, Coumé e Csaicados), ndo foi suficiente para evitar a
detericracadc global da distribuicdo funcional da renda para ¢ segmento industrial nos anos
estudados.

As informactes disponiveis para os complexos do segmento terciano da economia indicam
que entre 1985-90 foi a grande queda da massa de lucros dos Servigos Distributivos e Pessoais,
em combinagdo com o comportamento respectivo das remuneragbes e do valor adicionado em
cada um destes complexos, que explicou o deslocamento global da distribuicdo funcional em
direcdo aos rendimentos do trabalho. Isto porque houve aumento praticamente equivalente dos
lucros e das remuneragoes para o complexe de Servigos Produtivos neste subperiodo (cerca de
9%, enquanio o complexo de Servigos Diversos teve comportamento francamente favoravel aos
ucros (labela 12).



Tabels 12: Comporfamento do EOB para os complexos clo setor servigos - Srasil.
' Excedents Operacional Bruto”

Servigos Sesvicos Servigos Servigos
Produtivos Distributivos Pessoals Diversos
Al indice'” %H incice' o indice' P indice'?

1985 205 20,4 15,4 1458 24 156.8 57 518
1850 27 1000 5 10,0 15 1060 1.0 1000
1981 16,6 733 85 03 2.1 1401 220 1087
1982 2786 1218 T4 €35 2.2 1423 149 1353
1993 34.4 1516 72 &7 n 26 16888 93 84,7
1994 17,7 78,1 8.0 845 25 166,7 11,6 15,3
1958 75 332 895 899 38 2468 19,4 1785
195949 55 242 69 £4.4 3.2 0.2 268 2432

Fonte: |IBGE, eiaborag@o propria a pariir dos dades das MIF's.

(%) Grau de concentragio econdmica reiativa, madida peia ponderagdo do setor no total,

{2} indice de evolugdo, com 1980 = 100

{*) EOB sclui rendimentos dos autdnamos.

Entre 1990-98, por sua vez, foram os complexos de Servigos Distributivos @ Produtivos que
explicaram o direcionamento da distribuicfio funcional em favor das remuneracbes, pois
experimentaram quedas expressivas de ~35,6% e —75,8% nas respectivas massas de lucros. Isto
reduziu violentamente a participacdo dos lucros dos Servigos Distributivos na composicdo dos
fucros totais, que de 10,6% em 1990 passou a 6,8% em 1996, 0 mesmo acontecendo com o pesoc

dos lucros dos Servigos Produtivos, que caiu de 22,7% em 1990 para 5,5% em 1996,

Em contrapartida, houve grande crescimento das participagdes dos lucros dos Servigos
Pessoais (+109,2%) e Servigos Diversos (+143,2%) no total, contrabalancando a tendéncia
anterior de favorecimento das remuneragdes rio periodo 1990-96.

e) sintese de VA, PO, Rn e EOB.

A avaliagic dos complexos econdmicos com base na idéia de ‘concentragdo econdmica
relativa’ esteve ligada a dois objetivos bastante claros. De um lado, pretendeu-se acompanhar os
desdobramentos das transformagbes econdmicas mais evidentes do periodo 1990-96 sobre cada

‘uma das varigveis em estudo (VA, PO, Rn e EOB). Isto foi feito, basicamente, avaliando-se a
evolugdco da contribuig8o de cada grande segmento e complexo da economia no tocante a cada
um dos quesitos investigados. De outro lade, algumas pistas decomentes da analise anterior
puderam ser levantadas para pensar o processo de reparticio funcionat da renda. Neste caso, a
tarefa envolvey a investigagéo detalhada do comportamento do valor adicionado de cada grande
segmento e complexo da economia, bem como do seu pessoal ocupado, a fim de extrair algumas
conclusbes preliminares acerca da evolugio das respectivas massas de remuneracdes e de
lucros. E precisamente esta sintese parcial, visualizada no quadro 1, que se pretende fazer neste
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momento, com wvistas a antecipar o estudo dos elementos responsaveis pela dindmica do
fendmeno distributivo, no proximo item.

Vale esclarecer, portanto, que néo se pretendia, obviamente, deduzir o formato da distribuigdo
funcional de cada um dos complexos somente a partir desté primeiro bloco de indicadores de
concentragdo relativa, Este @ um exercicio que somente estara concluido ao cabo da anélise dos
trés blocos de indicadores previamente apresentado no Anexo 1.

N&o obstante, a partir da observagio conjunta dos quesitos estudados, pode-se iragar um
primeiro retrato prospectivo para o padrao de distribuigao funcional de cada complexo. O quadro
1 fornece uma tentativa de organizacdc dos complexos segundo o grau respectivo de
concaentracdo econdmica relativa, medida pelas dimensGes do valor adicionado, pessoal
ocupado, montante de remunera¢des e massa de lucros. O grau de concentracdo foi obtido pelo
peso medio de cada complexo no total de cada um dos quesitos em questdo, tendo como
referéncia o periodo 1980-86. Eles estio dispostos de modo combinado, numa tentativa de
articuld-los segundo o peso respectivo de cada grande segmento e complexos da economia em
termos do confronto entre, de um lado, ‘contribuicdo ao total de VA em relagdo a PO’ e, de outro,
‘contribuicdo ao total de Rn em relacio a EOB’, querende com isso indicar, tAo somente, a
importancia de cada complexo da economia na geragdo total do valor adicionado, pessoal

occupado, remuneragdes e lucros,

Em primeiro lugar, em conformidade com o exposto 20 jongo da descricdo da posicdo de cada
grande segmento diante das vanaveis estudadas, ratifica-se que o segmento dos servicos
despentou nos anos 90 como o principal conjunto de atividades da economia brasileira. isto
porgue foi responsavel por qguase o dobro da geragdo de valor adicionado frente ao segmento
industrial (e oito vezes a agropecuaria), como ainda representou duas vezes e meia a absorgéo
de pessoal ocupado na industria (e duas vezes na agropecuara). Este enorme contingente de
pessoas empregadas nas atividades terciarias fol responsavel pela geragcio de uma massa de
remuneracoes algo como quatre vezes a gerada na industria @ vinte € cinco vezes a gerada na
agropecuaria. Embora os servicos fambém tenham estado na lideranga do processo global de
geracdo de lucros, sua posicde ja ndo foi tAo distante da industria e representou apenas trés
vezes mais que a agropecuaria.



Ouadyro 1: Grau de Concentragdo Econdmica Retativa por compiexo
da atividade econdmica, segundo o VA, PO, Rn, EOB - Brasil.

peso madio de EOB peso médio de Rn
maior que malor que
peso médio de Rn peso médio de EOB
peza médio de VA Segmento Industrial Segmento dos Servigos
maior que Bervigos Produtivos Senigos Sociais
peso médio de PO Serviges Diverses Papel, Editerial e Grifico
Construciy Civil
Matal-Mecdnico Mat. Transporte
Quimico, Farmacéutico, Pistice
Alimentos, Bebidas e Fume
Ingl. Extrative Min. ndce Metdlico
Eletro-Eletrénico
pesc médio de PO Segmenta Agropecudrio © Servigos Distributivos
aior que Téxl, Courns & Calgatos Servigos Pessoais
peso médic de VA Macteirairo

Obs: O Gl f6 COnCEMagan EConamica Reva foi Medido pela participacas de cada setor nG total,

caicutade pelo peso médio durante os anes X (periodo 1980-56).

As informacfes acima sugerem que a distribuicdo funcional da renda esteja-francamente
voltada péra o conjunto de remuneracgdes, no caso dos servigos, enguanto que na inddstria e na
agropecuaria, o estdo para o montante de iucros. Este é, entdo, o sentido rigido da nogdo de
grau de concentragdo econdmica, na medida em que se pode extrair conglusées gerais acerca do
perfil de distribuiggo funcional com base na observacio comparativa e conjunta dos principais
elementos envolvidos no processo.

Ma observacgiio por complexos econdmicos, percebe-se, em linhas gerais, que o0s
representantes dos servicos, embora apresentem participacbes elevadas no valor adicionado
total, geram relativamente mais remuneragdes que lucros, em convergéncia ao fato de
concenfrarem contingentes expressivos de mio-de-obra em suas atividades. No entanto, as
indicagbes de que a distribuigdio funcional esteja favorecendo mais os rendimentos do trabalho
que do capital encontram resisténcias por parte dos complexos de Servigos Produtivos e Servigos
Diversos, o8 quais contribuem mais com lucros que com remuneracdes, em suas respectivas
posicdes no tofal.

No caso dos complexos industriais, por sua vez, a tendéncia geral de que a distribuicdo
funcional esteja voltada mais aos lucros que as remuneragdes, encontra respalde notério nos
complexos da Construgdo Civil; Quimico-Petrequimico; Ind. Extrativo; Eletro-Eletrdnico; Alimentos
e Metal-Mecanico. Nestes, o peso dos lucros é consideravelmente maior que a contribuicdo em
remuneragbes. Ja4 os complexos Téxtil-Calgados; Madeireiro e Papel-Grafico, ac apresentarem
uma ligeira tendéncia em favor de um maior peso das remuneragdes, vis a vis os lucros, nas
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respectivas composigdes totais, sugerem uma distribuicdo funcional menos concentrada nestes
€asos gue nos outros.

Isto posto, o proximo passo, realmente importante, & avaliar quais teriam sido as molas
propuisoras dos comportamentos descritos acima. Em outras palavras, trata-se de investigar mais
de perto a dinadmica da distribuigdo funcional, & luz de seus elemenios de natureza econdmica,

Nesta perspectiva, concebe-se a produtividade media do trabalho como condicionante, em
ptimeira ordem, da capacidade de geragdo de valor adicionado por trabalhador ocupado, em
cada complexo da economia. Desta forma, a produtividade é entendida, fundamentaimente,
como resultado de uma relagio social para a qual concorrem os diversos agentes da producdo,
tendo em vista a luta pela apropriagdo de determinado excedente econdmico,

Num segundo momento, define-se 0 mark up médio de cada complexo como o condicionante
principal da capacidade de apropriagio daquele valor adicionade ao longo do processo produtivo.
O conceilo de mark up e entendido, basicamente, como resultade do processo dinamico de
reparticdo da renda gerada na economia, entre rendimentos do capital (EOB} e rendimentos do
trabatho. Neste processo, os rendimentos do capital derivam, exogenamente, das estratégias
privadas de formagéo de pregos, enquanto os rendimentos do trabalho sdo vistos como um
resuitado derivado da luta distributiva que se inclina em favor do capital. Juntamente com o mark
up, a relagdo custos variaveis é considerédo outro elemento adicional na identificaciio da parcela

residual da renda devida as remuneragdes.

2.2.2 - condicionantes estritamente econdmicos da distribuigdo.

A dinamica com que se desenvolve o processo de reparticdo da renda em uma economia
capitalista pode ser retratada, nos termos deste trabalho, por meio do estudo sumario de trés
indicadores especialmente construidos para tanto, a saber

a) produtividade média do trabalho;
b} mark up medio; e
&} ‘relagdo custos varidveis’ (consumo intermedidrio / remuneragdes).

Cabe enfatizar, desde logo, € lembrando a discussio ja feita no capitulo 1, que apenas serdo
abordados o©s condicionantes da distrbuicio funcional da renda considerados o5 mais
importantes, de um ponto de vista exclusivamente econdmico. Com isso, quer-se dizer que ndo

98



sera estudada a infludncia exercida por aqueles aspectos de natureza politica, institucional,
; = » = 77
cultural ou social, ainda que certamente relevantes para a explicagdo do fendmeno em guesido.

Assim como foi feito com os indicadores de concentragio econdmica relativa, também aqui o
estudo percorrera, em cada um dos itens enunciados, os rés niveis de desagregacaoc possiveis,
isto &, os grandes segmentos da atividade econdmica, os complexos industriais e os complexos

do terciario, para o periodo compreendido entre 1990-86.

a) produtividade média do trabalho.

A discussdo sobre os ganhos de produtividade que a economia brasileira teria obtido nos anos
90 ainda nfic representa uma questdo inteiramente conclusa. Alguns estudos recentes (Boneli,
1996; Carvatho & Bernardes, 1886; Cacciamali & Bezerra, 1997; Sabdia & Carvalho, 1887)
apontam para um certo consenso em tormno da idéia de gue tais ganhos foram reaimente efetivos,
mas ainda pairam duvidas sobre a sua real intensidade, sobre as possibilidades concretas de sua
sustentabilidade no tempq e também sobre 0s procedimentos metodolégices mais apropriados de
caleulo.”™®

Considerando a confrovérsia a respeito, que se desenrolou com mais intensidade na primeira
metade da década de 80, é preciso realizar alguns breves comentarios sobre o significade que
este trabalho confere ac fendmeno da produtividade no Brasil, a fim de fundamentar a opgéo
metodologica aqui adotada, ainda que sem a pretensdo de esgotar o assunto. '

Depois de fer demonstrado uma imensa capacidade de crescimento da produti%xidade
industrial, da produgdo real & do pessoal diretamente ligado a producfo durante os anos 70, a
gconomia brasileira afravessou a década de 80 com os mesmos indicadores praticamente
estagnados.” Ja durante os anos 90 observa-se uma retomada do crescimento da produtividade,

7 Na verdade, de alguma maneira, estes elementos estfio implicitamente considerados na andlise, na medida em que
o estudo é feilo tendo por base j& o resultado ex post do processe distributivo, e ndo simulagdes de comportamento
futuro, as guais certamente exigiriam maiores consideragGes 20s determinantes de natureza nao estritaments
econGmica.

8 Existemn poucos trabalhos a desafiar a crenca no aumento efetivo de produtividade do trabalho no Brasit dos anos
80. Um deles, utilizando dados ndo usuais da GIACMS {Guia de informagdo e Apuracdo do ICMS) para estimar uma
proxy para o valor adicionado (fiscal) de aiguns setores industriais (Material de Transporte, Mecanica aTéxti
concentrados no Estado de S#e Paulo, afirma que “a produtividade ndo crescey come sugerem os indicadores da Piff-
PF combinados com o niimero de horas pagas da PIM-DG. E evidente que o aumento do conteido importado foi um
siemento central no constrangimento & elevagdo do vaior agregado, represantandc sempre uma redugo na relagdo
valor adicionado sobre vendas fotais” {Pacheco & Pochmann, 1998: 38}

® Entre 1971-80, a produgéo industrial real cresceu 135,8%, o emprego ligado a produgdo cresceu 86,8% e a
produtividade na industria cresceu 28,2%. A taxa anual média de crescimento da produtividade industrial foi de 56%
entre 1971-73 & de 1% enfre 1874-80. Nos anos 80, os indicadores de produta industrial real & emprego declinaram na
primeira metade da década e estagnaram dal até o final, fazendo com que a taxa anual média de crescimento da
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mas de natureza distinta da que orientou os ganhos na década de 70, isto &, com o crescimento
da producao industrial descolade do crescimento do pessoal ocupado ligado 2 produq:éo.m Entre
a maioria dos analistas, ha a crenga de que “as informacgbes ndo devem estar comprometidas &
ponto de invalidarmos os indices de crescimento [da produtividade] alcancados” (Cacciamali &
Bezerra, 1997; 89), em que pese © viés amostral causado principaimente pelos fendmeanos da
recessdo, da terceirizacao, da informalidade e da desnacionalizacdo da producio doméstica.

Com respeito go contexto recessivo pelo qual passou a ecgnomia brasileira no inicio da
décads de 80, embora o esforgo tipico de racionalizagio da produgdo para reduzir custos possa
explicar parte dos ganhos de produtividade-hora registrados, & preciso lembrar que a retomada
do crescimento econdmico em 1993 ndo brecou a trajetéria de expansdo da produtividade do
trabalho, indicando que o fenémeno em questdo possuia, desde o inicio, um componente
também estrutural de explicacdo: “o aumento de produtividade ndo se deve apenas a fatores
conjunturals: estd em curso um processo mundial de abertura da economia e de reestruturagdo
industrial” (Feijd & Carvalho, 1994: 39), |

A abertura comercial brasileira ao exterior trouxe como imperativo de mercado a necessidade
das empresas aqui instaladas promoverem a introducdo e a difusdo de modemas técnicas e
métodos de gestdo da producdo, com o objetivo claro de sustentar ganhos expressivos de
produtividade do trabalho, visande uma maior competitividade internacional. Dentre as
transformagfes mais importantes, destacam-se os métodos de economia de tempo & de materiais
(reducdo lead time, fabricagdo just in time, CAD/CAM, aquisicdo de equipamentos automaticos),
os métodos de organizacio do processo de trabalhe (multifuncionalidade, implementacao de
trabalho em grupo), os de controle e garantia de qualidade (gestao da qualidade total, 1ISO 9000)
e 0s métodos de planejamento e gestdo administrativa (lerceirizagio, reengenharia,
planajamento das necessidades materiais, planejamento estratégico etc) ¥

produtividatde do trabalho na indUstria fosse de 0,34% entre 1981-85 e de 0,25% entre 1986-89. Para maiores
inforrmagbes, ver Bonelli (1956),

¥ Entre 1990-05, a produtividade calculada pele oritério de horas pagas cresceu 44,6% {cerca de 7,4% ao ano)
Enquanto & produto industnial crescey quase 12% neste periodo, o nimero de horas pagas reduziu-se em ~22,5%
entre 1980/95 (Bonelfi, 1986). Tomando outro textos como referéncia, tem-se que as iaxas anuais médias de
crescimento do produto industrial, do emprego, do nimero de horas pagas na producio e da produfividade-hora do
trabatho teriam sido, respectivamente, de 2,3%, -4,8%, -5,3% e 8,1% entre 1980/88 (Cacciamali & Bezerra, 1247, 85).

5 0 pstudo feito por Sabdia & Carvalho (1997), com base em informagdes de uma pesquisa primaria realizada pelo
BNDES, CNI e SEBRAE em 1936, apontou 61 correlacdes sstatisticas significativas e positivas, denire as 96
realizadas, entre 0 grau de utilizagBo de métodps de gestdo da produgdo por setor ¢ a taxa de variagdio da
produtividade industrial, 18t que “og setores industriais que mais avangaram na implementacéo dos mélodos modernos
de gostlo da producso yoltados para o aumentc da competitividads tendem a coincidir com aqusles que apresantaram
08 mafores incrementos de produtividade na primeira metade dos anos 807 (Sabdia & Carvathe, 1897 41}
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A terceirizaciio e a informalidade nas relagdes de trabalho sdo tambem comumente
apresentados como fatores explicativos espurios para os expressivos indices de produtividade
dos anos 90, que estariam manifestando uma certa ‘iluso estatistica’ frente a realidade da
economia brasileira no periodo. Com relagdo a informalizagdo do emprego urbano, ainda que de
tato seja notbria a passagem de trabalhadores com carteira para a condicio de autonomos e sem
carteira, cabe ohservar, primeiro, que este fenémeno & menos intenso na industna que nos
servicos, com o que as estatisticas de pessoal ocupado industrial ainda permaneceriam
relativamente robustas para os calculos de produtividade, e segundo, que este fendmeno vem
acompahhado de queda efetiva de emprego industrial, o que certamente influi na construgio dos
indices c_je produtividade com base no pessoal ocupado ligado a produgdo. No casc da
terceirizacdo, é preciso esclarecer que “apenas a ferceirizacédo da produgdo pode afetar o indice
do IBGE” (Sahdia & Carvalho, 1997: 11). Como a maior parte deste tipo de processo de
racionalizacdo de custos ocorre junto as atividades ndo diretamente ligadas & produgdo das
firmas, como Os servicos de limpeza, seguranga, alimentagdo e transporte, € pouco provavel que

o indice de produtividade eéteja muito sobrestimado devido 2 terceirizagio.

ﬁgora,_. um impacto real da abertura comercial, parkicuiannente da politica de importagbes
adotada peio Brasil, sobre os indicadores de produtividade dos anos 90, deve ter sido a
desnacionaliza¢do da producdo domeéstica, que ao substituir componentes fisicos & valor
adicionado nacionais por componentes e valor importados, cerfamente causa uma
superestimacéo nos indices.® Por conta disto, tem muita importancia 0 métuwdo de caleulo
adotado para a medi¢do da produtividade, o qual, embora possa ndo afetar a constatacio de seu
crescimento efetivo, pode influenciar as conclusbes acerca da magnitude deste aumento.

Em geral, 0s especialistas preferem calcular a produtividade com base na relag8o produgéo
fisica / horas pagas na produgdo, embora reconhecendo que o ideal fosse possuir dados sobre
horas trabalhadas, que ndo existem nas séries oficiais do Brasil, como forma de evitar a
contabilizagdo de horaé pagas mas nao trabalhadas efetivamente, como férias, licengas
remuneradas ete. Acontece que o problema estatistico apontado acima, que retrata uma situagio
na qual estd havendo uma mudanga na composicdo da producdo fisica nacionai, com utilizaco
de uma parcela ndo desprezivel de componentes importados, sem que as principais pesquisas
brasileiras (PIM-PF, PIM-DG e PIA) tenham atualizado as estruturas setforiais de ponderagio,
toma a relagdo produglio fisica / horas pagas um indicador vuinerdvel para o calculo da

%2 A fim de evitar este problema, ‘o cometo sera diminuir o poeso dos prodiutos desse sefor {em processo de
desnacionalizac@o] na PIM-PF, pois agora essas mercadorias agragam menos valor. Como a pesquisa nfo ssté
atualizada, isso nfo é possivel Poriento, ccorrs ume superestimagdo do valor agregado desses segmerdos e,
consequentamente, da predutividade” {Sabdia & Carvatho, 1997; 13).
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produtividade realmente oblida pela economia brasileira na década de 90. Este motivo autoriza o
céleylo da produtividade com base na relagdo valor adicionado / horas pagas ou valor adicionado
/ pessoal ocupado como 08 mais adequados para tentar evitar a situacdo de verificar-se mais
producdo fisica nacional com menos valor adicionado domesticamente, superestimando desta
maneira os indices de produtividade.,

Assim, a utiizacdo da refacdo valor adicionado / pessoal ocupado (VA / PO} foi escolhida
nesta pesquisa para a medi¢io da produtividade por compiexos da atividade econdmica porque,
alem de ser, em principio, um procedimento de calculo metodologicamente mais correto, é na
verdade a unica forma de estimar os ganhos de produtividade da economia com base nas
informacges existentes nas matrizes de insumo-produto para o periodo 1990-96.%

Qutro aspecto fundamental @ que o fendmeno ecandmico de geracdo de produtividade-vafor
se reporta a uma relacdo social de producg@o, mediante a qual diversos agentes interagem no
precesso produtivo e concorrem para a criagcdo de um valor agregado ao valor totat, disputando
uma apropriacdo relativa deste valor. Neste sentido, entendida a produtividade como expressio
econdmica de um objetivo social voltado a produgdo e reproducéo do valor, medir a produtividade
peia razao valor adicionado / pessoal ocupado faz mais sentido que medi-la pela relacdo
produclo fisica / horas pagas. Relacionar valor adicionado a pesscal ocupado, ao invés de faze-
io cornt base em horas pagas, também faz mais sentido porque o conjunto de trabalhadores que
participam do processo de geragdo do valor agregado é a informacdo de fato relevante, para
transformar © conceito de produtividade do trabalho, de uma relacdo apenas técnica de
produgdo, em uma retacio espec:ftcamente social e histdrica, cuja variavel horas pagas e apenas
uma de suas faces aparentes.®

isto posto, pode-se dizer que é forma de caiculo da produtividade adotada aqui, ainda'que nio
s&ia 0 mais exato indicador do fendmeno, certamente € o mais adequado a concepcio tedrica e
aos objetivos perseguidos, isto &, medir a produtividade média de trabalho por complexos da
atividade econdmica industrial e dos servigos, e estabelecer uma base comum de comparagio

2 Toda a discusséo precedente baseou-se nos aspectos refativos aos Caiculos da produtividade do wabatho, As
questdes que dizem respeito a0 conceito de produtividade total de fatores ndo serSo abordadas por dois motivos
bésicos. Primeiro, porque. esta forma de caleulo encontra dificuidades operacionais ainda maiores, ja que exige
informagdes também sobre estoque de capital, entre outras vatidveis relevantes, gue nfio s6 ndio existem nas matrizes
insumo-produio {3 fonte principal de dados desta pesquisa) como ainda ndo permitem calcular produtividade para o
sator servigos, Segundo, porque © conceito de produtividade totat dos fatores é mals necessdrio aos estudos sobre
competitividade da inddstria em nivel internacional, o gue também néc & tema deste trabaiho. A respeito, ver Santos &
fPochmann, 1998,

a'e) desemprege causado pelo tipo de relacdo de produgdo vigente em dada sociedade representa qutra face aparente
da produtividade do trabatho, na verdade, a contraface do processo produtivo gue tern prescindido persistentermente de
uma quantidade crescente de pessoas em idade aliva para a geragio da mesma (ou maior) quantidade de valor
adicinnado e producan fisica.
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entre eles, em termos da produtividade-valor do frabalho. E claro que existe uma grande
controvérsia na literatura especializada acerca dos métodos de mensuracio da produtividade do
trabalho nos setores do terciarioc (comércio & servigos). Mas a opgio metodolégica adotada aqui
sustenta sua aplicagfio também a estes setores da atividade econdmica, uma vez que mede
produtividade como incremento em valor por trabalhador ocupado, sendo desnecessario dizer
que os setores do terciario sdo considerados tio ‘produtivos’ quanto os setores da industria, em
termos do 'pmcesso social de geracdo de valor adicionado & economia como um todo.

Em relacdo aos grandes segmentos da atividade econdmica, a tabela 13 apresenta o
comportamento agregado da produtividade meédia do trabatho para o periodo 1890-96. Pode-se
ver que o crescimento da produtividade foi fendmeno geral para todos os grandes segmentos,
ainda que o dos servigos tenha puxadc para baixo a média da economia como um todo, que
evoluit 4 taxa média de 2,6% ao ano. De outro lado, & justamente na industria que se
concentraram os maiores ganhos de produtividade da economia brasileira, cerca de 352% no
acumulado do periodo, ou uma taxa média de crescimento de §,2% ao ano.

Tabela 13: Comportamento da Produtividade para os grandes segmentos da atividade econimica - Brasil.
Produtividade Métia de Trabalho™

Agropecudria inddstria Servicos Total

! indice® tx indice™ tx'" indics™ fxi?! indiee™
1990 1000 - 1000 1000 1000
1981 140 9.0 6.1 1061 L8 9.2 oe 100.6
1982 28 10,6 11 107.2 0.3 .1 0,4 1002
1993 04 1020 63 1138 23 w4 35 1035
1994 7.2 103 7.7 122.7 18 103, 45 1086
1486 5.6 185 31 1265 1.1 1042 23 1111
1936 137 1313 69 135,2 1,3 1056 52 1168

tx me aa 48 52 cg 26

Fonte: I2GE; elaboracdo propria a partir dos dados das MiP's.

{1} Taxa de crescimenta real. Valores caloulados com refagdo ao ano anterior.

(2} indice de evoiugan, com 1990 = 100,

(") Produtividade Média do Trabaiho foi calculada como a relagdo entre VA / PO,

Os dois movimentos aparentes mais importantes a explicar o desempenho da produtividade
industrial foram, primeiro, uma queda menos acentuada do valor adicionado global da industria,
nos anos de recessdo do inicio da década, em relacdo a queda verificada para o pessoal
ocupado, e segundo, uma retomada do crescimento do valor adicionado industrial em contexto
de persistente queda do emprego nas atividades deste segmento econdmico. Assim, no caso da
inddstria, houve um crescimento sustentado da produtividade média do trabalho, a quat pode ter
se iniciado com o ajuste recessivo dos primeiros ancs da decada de 80, seguindo uma onda de
racionalizacdo produtiva para redugdo de custos, e se consolidado com as transformacgles

estryturais engendradas pela aberfura comercial, tais como terceirizac3o, terciarizacio,
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modificacdo da composicao fisica dos produtos nacionais, com aumento do contetds importads,
antre outras j& apontadas acima.

Nio parece ter sido este 0 caso do segmento agropecudrio, que teve um crescimento
relativamente mediocre da produtividade do trabalho durante os anos de recessio. Apenas
depois de 1984, particularmente no biénio 1995-96, & que a produtividade neste segmento
ganhou impuiso, fruto da expansao do valor adicionado agropecuario em contexto de retracio do
pessoal ccupado,

No caso dos servicos, por sua vez, a recessdo de 1990-82 trouxe taxas negativas de
crescimento da produtividade, as quais também se recuperaram somente depois de 1984, j& num
contexto mais consolidado de abertura e estabilixagdo inflacionaria. Mas n&o por acaso se nata
uma grande diferenca entre as taxas deste segmento e dos demais, pois nos servigos cresceu
rapidamente o pessoal ocupado enquanio caia o valor adicionado, numa indicagde da
insustentabilidade de taxas crescentes da produtividade neste segmento da economia.

Como a produtividade-valor expressa a capacidade dos agentes situados em uma dada rede
de relacdes de produgé’o em criar valor, e a partir dai disputarem sua reparticdo, é preciso
estudar como os distinios complexos operaram este mecanismo, a fim de buscar as
especificidades da dinamica distributiva da economia brasileira nos anos 90.

Em primeiro plano, dentre os complexos do segmento industrial, percebe-se que todos eles
apresentaram trajetdric ascendente para a produtividade durante 0s anos pesquisados, mas as
taxas de crescimento foram na verdade bem difsrenciadas (tabela 14). Os destaques ficaram
com o0s complexos Eletro-Eletronico; Metal-Mecanico Mat. Transporte; e ind. Exdrativo Min. ndo
Metdlico, que tiveram crescimento de produtividade superior a 60% cada um no acumulado 1990-
88, Erm que pesem os problemas estatisticos ja apontados, notadamentg ¢ aumento do contetdo
importado nos dois primeiros complexes, € preciso atentar para o fato de gue 0s respectivos
setores de atividade (elétrico, eletrdnico, automotivo etc) estdo entre os que mais vém sofrendo
os processos de introducdio de novas écnicas e metodos de gestdo da produgdo, voltados a
economia de tempo & de materiais, organizacio do processo de trabalho, controle de qualidade e
planejamento administrativo. Alérmn disso, 0s altos indices de produtividade também pc_dem ser
explicados pelo movimento de queda mais que proporcional do pessoal ocupado ligado &
producgdo, relativamente ao valor adicionado de cada um.
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Tabela 14; Gomportamenic da Produtividade para os complexos do setor industrial - Brasil.
Produtividade Média do Trabatho®

ing. Extrativo Metal-Mecanico Eletro-
Mirs, ndo Metallco Mat. Transporte Eletrénice
! indice® oM indice™ =" indice™
1980 100 00,0 1000
1994 75 1075 9.0 1080 135 135
1992 12 1087 54 1148 93 1241
1893 44 1135 18,7 1361 28 152,4
1994 9.4 1242 121 1525 223 1864
1998 8.7 1380 0.4 153,2 164 264
19496 189 1605 5,1 1609 138 233,7
X me aa 83 84 153
Madeireiro Papei, Papelio Qubm. Petrog. Farm.
Editorial ¢ Grafico Borracha e Plastico
o indice™® e indlce ™ indice
1890 1000 100,0 1000
1951 o0 1000 86 108 5 81 1081
1982 18 1018 02 1088 28 1411
1993 55 1074 1840 12086 86 1207
1894 o7 106,7 D7 1287 7.3 1285
1985 01 1068 02 1285 23 1325
1996 46 1114 55 1365 7.7 142.7
x me aa 18 54 6,1
Téxiil, Couros Albnentos, Construgio
Calgados Bedidas e Fumo Civil
i indice® Yl indice™ ! indice!
1988 a0 1000 100,0
1881 1.8 98,2 05 1005 56 1056
1992 0.7 =51 33 §7,2 04 1060
1993 2.4 11,3 62 1032 18 1079
1954 03 1016 25 108,7 96 1182
1995 1,4 1002 78 1137 12 1195
1996 31 18,2 104 1256 30 1232
1% me aa 05 40 38

Forte: IBGE; elaborag®o propra a partir dos dados das MiP's.

{1) Taxa de crascimento real. Vaiores calculados com relaco as ano anterior.

(2) Indice de evolugao, com 1580 = 100,

{*} Produtividade Média do Trabaiho toi calculada como a refacdc entre VA / PO.

Assim, a caracteristica mais evidente dos ganhos de produtividade industrial no Brasil dos
anos 90, em contraste com o fendmeno verdficado na década de 70, é o descompasso entre
produgdo e emprego, aqui medidos pelas variaveis valor adicionado e pessoal ocupado: ‘femos a
partir de 1990 uma produtividade ‘perversa’ que reflefe o ajustamento & crise e, de forma
crescemte, as mudangas estruturais em curse” (Feijd & Carvalho, 1984: 38). No contexto de
abertura externa e racionalizacdo produtiva dos anos 90, o efeito da produtividade sobre o

emprego somente poderia ser positivo se viesse acompanhado de um grande incremento da
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demanda domeéstica e/ou das exportagdes de manufaturados, fruto da maior competitividade
alcangada pela economia brasileira em seu conjunto (Amadeo & Villela, 1994: 61-62).%

Alids, este mesmo fendmeno (queda mais acentuada do emprego que do valor adicionado)
também fundamenta a explica¢io para outros quatro complexos industriais (Papel, Editorial e
Grafico, Quimico-Petroquimico; Alimentos, Bebidas e Fumo;, e Construgio Civil), os quais
demonstraram taxas médias expressivas de crescimento da produtividade, da ordem de 5,2% ao
ano, considerados em conjunto. As duas excegoes foram os complexos Madeireiro e Téxtil,
Couros & Calgados, que juntos tiveram taxa média de apenas 1,2% ao ano para a produtividade
do trahatho, fruto, em alguma medida, do fato de seu valor adicionado ter caido mais
violentamente na década que 0 pessoal ocupado na produgao.

Quanto aos complexos do terciario, a produtividade geral acumulada entre 1990-96 foi baixa
porque apenas 0s Servigos Distributivos e Servigos Sociais demonstraram capacidade de
crascimento da razdo valor adicionado { pessoal ocupado (tabela 15). No casc dos Servigos
Sociais, a produtividade é resultado do aumento da massa de remuneracdes, ja que suas
atividades ndo se apropriam de lucros. Assim, o crescimento da produtividade neste complexo se
explica por uma queda menos intensa do valor adicionado em refag&o ao pessoal ocupado,
enguanto o aumento de produtividade para o complexo de Servigos Distributivos tem que ser
explicado per motivos menos aparentes, pois enquanto cresceu 0 emprege em suas atividades,
caiy o valor adicionado correspondente. De fato, este comportamento pode ser atribuido aco
grande crescimento dé produtividade do setor de comunicagdes, que compensou as taxas
infimas e as vezes negativas da produtividade dos outros dois setores (transportes e comércio).®

Qutras motivagbes menos aparentes também devem ser buscadas para eipiicar o]
comportamento da produtividade nos complexos de Servigos Pessoais e Servigos Diversos, pois
embora tenha havide aumentc de pessoal ocupado em ambos, 0 valor adicionado
correspondente cresceu ainda mais intensamente. Isto, no entanto, ndo foi suficiente para evitar

% Nos modeios de causacin cumulativa entre crescimento da produtividade e do emprego, geraimente se aponta para
a sxisténnia de efsifos contraditérios sobre o emprego agregado. De um lade, um efeito direto negativo sobre o
emprego (efeito substituicdo), decorrente da introdugdo de progresso téenico no bojo dos processos de reestruturacdo
produtiva que sdo, via de regra, poupadores de mdo de obra. De sutro, um efeito indireto que apenas pode ser positivo
sobre o emprego (efelic compensacdo), na medida em que & produtividade faga crescer a compstitividade externa da
sconomia @ isto promova o crescimento das exportacdes, estimwando a ampliacdo do emprego agregado. Em
sxercicios aplicados deste tipo de modelo de causagdio cumulativa aos pafses da QUDE, “a andlise empirica tem
comnfrmade de wm lado 8 importéncia dos efeifos negativos sohre 0 emprego do processc de inovago através da
acumufagio de capital fisico, mas por outro lado também a existéncia de efeifos compensatérios sobre o emproge em
termos da dindmica de exportagbes” (Piacentini & Pini, 1998: 10).

8 s dados am nivel setorial podem se&r viste no Apéndice.
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taxas- extremamente baixas e decrescentes da produtividade nos setores de servigos pessoais

N a2 . . - . 87
prestados as familias e servigos privados nao mercantis.

De outro lado, os Servicos Produtivos tiveram queda de produtividade no periodo,
basicamente, pelo fato mais visivel de forte contragdo do valor adicionado combinada com
crescimento do pessoal ocupado, traduzindo-se no Unico complexo de atividades a apresentar
taxas negativas de crescimento da produtividade em todos os anos do periodo 1980-96.

Tabela 15: Comportamento da Produtividade para os complexos do setor servigos - Brasil,
Produtividade Média do Trabalho*

Servigos Servigos Servigox Servigos Servigos
Produtivos Distributivos Pesgoais Socials Diversos
BT indice® ] b0V indice?] tx!  indke?] o7 indice”]| "  indice™
1890 100 00,0 1000 1000 1000
1891 30 870 12 wiz | 04 @6 | 30 a7.0 55 §3.5
1992 52 22,0 =Y &6 19 s | -2y 243 1,7 85,2
1993 47 9.4 25 02,2 45 106,1 76 i | -30 o923
1994 52 85.6 52 1075 2.1 plectel 6.4 180 | 04 220
1998 82 %8 65 1145 £1 o8 68 1153 28 894
1996 57 74,1 38 1188 0.2 %8 05 1148 35 2,7
t2 e 22 ~-3.8 28 01 24 -1,.2

Fonte: tBGE, elaboragdo propria a partit dos dados das MIF's.

{1) j!‘axa.da crescimento real, Valores calculados com relagio ao ano anterior.

{2) indice de evolugae, com 1980 = 100,

(*) Produtividade Média do Trabaiha fol calculada camo a relagaa entre VA / PO.

Em suma, a trajetoria descrita pela produtividade-valor do frabatho no caso do segmento
servigos confirma as dificuldades, tanto de captar cstatisticamente o fendmeno, quanic de
dimensionar o potencial verdadeiramente econdmico de expansdo da produtividade neste
conjunto de atividades, & luz do compeortamento das principais varidveis envolvidas, isto é, valor
adicionado e pessoal ocupado. Em outras palavras, ‘os indices de produtividade aparente do
trabalho no setor servigos incorporam desempenhos de muitiplas € heterogéneas alividades.
Entretanto, sua jenta evolucdo em comparacdo com os indices relativos a oultros setores da
atividade econémica 6, de uma maneira geral, explicada pela natureza da atividade. Sendo,
essenciaimente, prestagdo de trabalho, marcada por carater pessoul e pela simultaneidade dos
atos de produgdo e' CONsSwmo, 0§ S$BIvIGos seram, em principio, atividades menos propicias a
incomporagdo de progresso técnico” (Melo ef ali, 1998: 30).* Assim, os servigos, embora
concentrem mais da metade do vaior adicionado pela economia brasileira na década de 80, tém

¥ \dem nota anterior.

8 petes fatores conferem aocs servicos @ caracteristica de serem atividades altarnente intensivas em trabatho,
dificultando 2 apropriagdc de ganhos de escala que poderiam favorecer a ampliagdo. do porte das empresas. Além
disso, por tratar-se de produtos ndo transdvels, as alividades dos servigos possuem um baixo grau de competicdo que
se reforca pela fragmentagio do mercado devido as vanlagens de localizagio dos negdcios. Var Melo et alli, 1898: 30-
32
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apresentado taxas decrescentes de crescimento nos (iimos anos, o que, em contraste com a
tendéncia de concentrar o maior volume de pessoas ocupadas, deve gerar uma complicacdo
para o esforgo de ampliacdo futura da sua produtividade.

Mesmo no caso do segmento industrial, deve haver uma certa acomodagéo ou declinio das
taxas de produtividade-valor porque os seus principais fatores de sustentagdo tendem ac
esgotamento. Dentre eles, pode-se destacar o fato de que a taxa giobal de investimentos na
economia brasileira permanece num nivel historicamente muito baixo e ainda ndo recuperou o
patamar da década de B0, que ja tinha sido uma década de estagna¢Bo do crescimento
econdmico.® Ou seja, grande parte dos ganhos de produtividade obtidos ao longo da primeira
metade dos anos 80 deveu-se a um reordenamento gerencial que prescindia de taxas elevadas
de novos investimentos, mas isto tende a ser cada vez menos possivel na medida em que as
novas técnicas de gestao forem sendo difundidas pelo tecido industrial.

Em segundo lugar, 0s estimulos provenierntes dos processos de abertura comercial ¢ das
privatizacbes tém, por definigdo, um félego curto, restrito ao espago de tempo durante o qual as
transformagdes v&o sendo assimiladas pelo conjunto da economia. Finalmente, cabe destacar,
de um ponto de vista da competitividade sistémica almejada pelo pais, que a sucessio de
periodos recessivos, altermados com pedquenos surtos de crescimento, mais prejudica que
incrementa a capacidade da estrutura econdmica de sustentar ganhos persistentes de

produtividade ao longo do tempo.

b} fundamentacdo tebrica para o processo de formagdc de pregos em economias
monetarias.

Enguanto o conceito de produtividade-valor do trabalho procura explicar a geracdo do valor
adicionado, com base na contribuicdo do pessoal ocupado ao processo produtivo, os conceitos
de mark up e a razdo ‘custos varidveis' relacionam-se mais diretamente aos fatores de

* A taxa miédia do investimento industrial na década de 80 foi de 3,2%, enguanio entre 1997-52 foi de apenas 2,7%: "o
nivel de investimearnto anugl do triénio 1995-97 sefia, em termos absoltos, algo comeo 82% superior ao que poorfel na
média do biénio 1992-93. Apesar desse signflicalivo aumento, as taxas de investimento encontram-se a um nivel ginda
bem abaixo das que se registraram no auge o cicio de investimentos dos snos sefents, @ apenas nas imediaglies das
gue ogorreram na década perdida’, os anos 80" (Biglschowsky, 1988b: 14), Por seu turno, o coeficiente de
investimenio giobal (FBKF/PIB) da economia hrasileira, que tinha sido de 23 5% endre 1971-80, foi de 19,1% entre
1881.83; de 17,1% entre 1984-88; caindo para 14,7% entre 1990-93, com fraca tendéncia de recuperacio a partir daf,
passando para 15,3% em 1994; 16,6% no biénio 1995-06, subindo entdo para 18% em 1997, A respeito, ver
BieischowsKy (1998a:; (2).
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apropriagdo dagquele ‘valor, sendo igualmente importante para a compreensdo da dinamica

distributiva de uma economia.®

Em termos da distribuicdo funcional da renda, a posi¢@0o e a condigdo dos agentes em relagdo
aos meios de producio constituem-se em fatores explicativos da maior importancia para a
conformagdo do padrdc de reparticdo que se estabelece em cada sociedade e momento do
tempo. Desta forma, é preciso enunciar os marcos econdmicos gerais dentro dos quais se
processa a dindmica da distribuicdo da renda em uma economia capitalista de natureza
monetaria. Da opgdio por um enfoque funcional da distribuic@o deriva a necessidade de discutir,
ainda que sem a pretensao de esgotar o assunto, qgual a melthor explicagéo para a ‘formag&o dos
pregos’, como atribute principal da remuneragio do ‘capital’, e qual a meihor explicagdo para a
‘determinagdo dos rendimentos’, como atribute principal da remunerac@c do ‘trabalho’, que
conformam a histéria do conflito distributivo em economias capitalistas.®'

O processo de formagio de precos em uma economia capitalista modemna sofre influéncias
decisivas, por um lado, da estrutura de mercado dominante, quanto, por outro lado, dos aspectos
que condicionam as decisdes das empresas em um ambiente econdmico marcado por
expectativas, riscos e incertezas, tipicos de uma economia de natureza monetaria.

Assim, de um lado, & possivel fundamentar a idéia de gue o padrdo 'normal’ de crescimento de
Uma empresa, em regime capitalista de acumulagdo, a conduz & uma estrutura concentrada ou
oligopélica de mercado, sendo esta a tendéncia historicamente dominante de comportamento do
sistema (Steindl, 1983; original de 1952). Este aspecto toma-se central no atual estagio de
desenvolvimento do capitalismo, uma vez que as empresas, organizadas sob a égide de ;g‘randes
grupos econdmicos, podem atuar em seus respectivos mercados glohais, planejando o grau de
utilizagdo de sua capacidade instalada, condig8o esta fundamental para conceber processos de

® Embora os referenciais tedricos de Kaleck (1976) e Steindg (1983} tenham sido concebidos a partir das experiéncias
das econdmias cenirais (maduras e oligopolizadas), ainda assim, acredita-se que possam servir como irmportantes
marcos de andlise para o caso brasileiro. Isto porque, embora reconhecendo-se a heterogeneidade da estrutura
produtiva nacional, & de seu mercado de frabalho, é fato gue existe grande parte de um nicleo capitalista oligopolizado
ne pajs, cuja kbgica de formacdo de precos guarda estreita correspondéncia com os modelos propostos por Kajecki
Steindl.

A optao adotada nesta pesguisa, em ifrabalhar com 2 separacdo entre rendirmentos do capital e rendimentos do
trabalho, av invés, por exempio, de adotar a sugesto de Pasinetti {1979), separando rendimentos dos trabathadores e
rendimentas dos capitalistas, deve-se a dois motivos badsicos. Primeiro, de um pontc de vista opergcional, ¢ preciso
lembrar que as informactes disponibilizadas pelo IBGE permiter somenta a separacfo cléssica entre massa de
remuneracGes & massa de lucros. Em segundo jugar, de um ponto de vista tedrico, hé evidéncias de que o fato de
parie dos {rabalhadores auferirem, como parte de seus rendimentos, ganhos provenientes do capital, como fucros
distribuidos & acionistas, juros de aplicagdes financeiras, alugusdis, & outras rendas, ndo € condicdo suficiente para
transforma-los em capilalistas, no sentido de que este aspecto apontado por Pasinetti ndo muda em nada & esséncia
dos processos de producdio, distribuicde e apropriacéio do excedente econdmico gerado no regime capitalista. Em
outras palavras, essa diferenca, ainda que de fafo imprima algurma modificagdo na ‘distibuicéo pesscal’ da randa, uma
vez que esta referida & heterogeneidade dos rendimentos oriundos do trabatho, certamente joga um papel apenas
marginal com respeito & distribuicdo funcional. Ver cap.1.
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formagdo de pregos ancorados no ‘prinCipic dos custos totais’ (Labini, 1988, original de 1966), a
partir dos quais se projetam as margens de lucro (mark ups) que deverdo garantir a rentabilidade
esperada dos capitais aos niveis micro e/ou mesoecondmico.

Par outro lado, € também possivel mostrar que a natureza tipicamente monetaria do regime
Capitalista impregna as expectativas futuras que embasam a tomada de decisfes dos agentes
{particularmente o calculo empresarial) de riscos infrinsecos e de um forte componente de
incerteza nao redutivel a probabilidades, de tal sorte que processos de formacdo de precos com
base na adigdo de uma margem sobre os custos diretos unitérios se impdem como imperative do
ambiente macroecondmico, a despeito mesmo de servir como estratégia de valorizacdo dos
capitais individuais (Carvalho, 1989). i

Ne primeiro caso, o conceito central é o de ‘capacidade excedente’ {ou 0 seu contrario, ‘grau
de utilizac8c da capacidade produtiva instalada’), em relac@o & capacidade potencial total da
empresa, pelo gual se observa, de modo empirico, que em praticamente todos 0s sefores da
atividade industrial as firmas constituem-se com algum grau de capacidade instalada ociosa ou
excedente, uma “reserva mantida em decoméncia da previsdo de evenfos futuros, ou devido a
alguma incerteza existente” {Steindi, 1983: 23). Este fendmeno pode ser constatado inclusive
para as firmas produtoras marginais, cujas consequéncias sdo, por um lado, a manutengdo de
estruturas de custos diferenciadas e, por outro, 0 enrigecimento dos pregos finais em patamares
mais elevados que em condigBes de livre competico ™

O aspeacio relevante &, na verdade, a existéncia de uma estrutura de oferta com algum' grau de
elasticidade maior que a unidade, capaz de responder, com aumentos de produgdo, a ﬁbssi-veis
fiutuactes ndic antecipadas da demanda. Segundo este critério, portanto, mesmo empresas
atuanies em mercados altamente competitivos devem possuir algum grau de resposta, por
minimo que seja, frente a flutuacdes inesperadas da demanda, com o que & possivel tratar,
igualmente, todas as empresas, em relacdo ao processo de formacio de precos, pela pratica da
adicdo de um mark up sobre os custos diretos. A diferenca entre empresas que atuam em
mercados ditos competitivos (ou flex prices) daquelas que atuam em mercados considerados
ofigapblicos (ou fix prices), residiria tdo somente em uma questdo de ‘grau de elasticidade’ da
estrutura de oferta. Ou sgja, num contexto de aumento imprevisto da demanda, os precos
passariam a subir além dos custos diretos - sendo portanto determinados a partir da demanda e

¥ £m toda esta abordagem tedrica, & notdrio que a existéncia minima de capacidade ociosa, seja ao nivel da
empress, sejg do setor de atividade, aliada 3 constataciio de que 0s custos diretos unitdrios 580 estlveis no segmento
relevante da produgdo (também aos niveis da empresa ¢ do setor), tornam a andlise completamente incompativel com
o8 preceitos da concorréncia perfeita. Portanto, supbe-se, desde o inicio, a inexist@ncia deste tipo idealizadeo de
estrutura de mercado, e consequentements, do tipo de formagdio de pregos que adviria desta configuracao.
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ndo mais a partir dos custos — no momento em que as empresas vissem cessar sua capacidade
excedente, qualquer que ela seja. Ou dito de outra forma, quando os estoques de capacidade
produtiva {e de produtos j& manufaturados) tivessem side totaimente esvaziados. Apenas nesse
momento, deixaria de vigorar o ‘principio do custo total’ na determinacéo dos pregos, para valer a
pressio de demanda, elevando os mesmos independentemente das modificagfes observadas
nos custos. Em suma, o processo de formagao de pregos via mark up passaria, com isso, a ser
valido como prética corrente para qualquer empresa em qualquer estrutura de mercado, variando
sua efetividade apenas com o grau de capacidade ociosa que cada empresa desfruta em seu
respectivo mercado, ™

No segundo caso, do ponto de vista da natureza monetdria do regime de acumulagdo
capitalista, e a partir do escopo de interpretago fomecido por Steindl, os pds-keynesianos
estenderﬁ' 0 campo de compreensdo da dinamica concorrencial, introduzindo slementes de
anglise qae viabilizam a formulacio de uma 'teoria da tomada de decisdes’ (de investimento,
principairﬁente) ern um ambiente econdmico incerto e imprevisivel (Possas, 1983).

O ponio enfatizado por Keynes e resgatado pelos pos-keynesianos € o que confere a
economia captialista uma dimensdo monetaria que se reflete de modo decisivo sobre os tais
condicionantes do processo de tomada de decisbes, 4 medida em que introduz o dinheiro como
referéncia basica para os calculos capitalistas em suas mais variadas formas: capital de crédito,
capital a juros, capital acionario etc. Em uma e#conomig monetaria, a meeda ndo & neutra. e 0s
atos de compra e venda estabelecidos em dinheiro, tomam a forma de contratos acordados com
base nas expectativas que os agentes envolvidos tém acerca da evolucdo do poder de compra
da moeda, avaliado em termos de um conjunto relevante de bens. Como ndo existe, neste
sistema, mecanismos de pré-coordenagio das deciéﬁes individualizadas, estabelece-se um
cardter andrquice & produgdo, que traz em si mesmo possibilidades de crises cronicas de
realizacdo da produgdo, ou crises de demanda efetiva.

* Este desenvolvimento tedrico ndo esta cbviamente presente em Steind), Kalecki ou Labini, mas hé dois motivos
pelas quais ele € relevante reste trabalho, Frimeiro, de um ponto de vista simplesmente tedrico, a formacdo de preges
via mark up, como pratica resultante do principio do custo tolsl, pode ser concebida para qualquer empresa gue
possua alguma elasticidade de oferta frente a variacdes no comportamento da demanda, tais que influam sobre o
volume de vendas no curfo prazo. Assim, o fato deste fendmeno acontecer em maior intensidade ros mercados
oligopdlicos e monopdlicos ndo implica afirmar que o mesmo também ndo possa ocorrer em outras estruturas de
mercado. Como conciui Possas {1987: 248, rodapé 11) “ndo se excii em pnncipic & adogdo deste método em
mercados compelfitivos.” O segundo motivo esta relacionado & pesquisa empirica feita neste trabatho. Adotando-se a
hipblese de que qualquer empresa, #m qualquer estnstura de mercado, forma seus pregos com base na adicdo de uma
margem de lucro sobre seus custos diretos, serd possivel construir indicadores de mark up para fodos oS setores
existentes da economia, e estender, portanto, a ldgica de deferminago da distribuico funcional da renda a todos os
setores pesquisados, como um critério de validade geral.
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Mas, se 0s riscos e a incerteza diante do futuro sdo elementos fundantes do sistema, entdo os
agentes devem incorporar as expectativas como guia para o processo de tomada de decisées.™
O ‘grau de confianga’ que os agentes depositam nas expectativas se convertem, assim, em
determinante por exceléncia do comportamento das firmas, pelo qual as expectativas dependem
de como a empresa percebe o ambiente no qual esta inserida, hem como pela forma através da
qual reage as mudangas que vdo tomando consisténcia.® A forma pela qual os agentes
comporiam-se diante do sistema depende, por fim, do tipo de ‘racionalidade’ envolvida na
percepcdo que constréem sobre © mundo, e da qual emerge a questio de como eles planejam e
definem as estratégias de crescimento no tempo histérico.®

* Na tradicdo neoclassica, a 'incerteza’ diante dos eventos futuros é tratada como aqui é fratado o 'risco’, isto &, como
urn lipo de incerteza Que pode ser cajculada pelos agentes, antecipando seu comporiamento futuro. Esta proposicas
gstd contida na hipttese de petfeita previsibilidade diante dos eventos futuros, derivada dirstamente da idéia de que as
expectativas dos agentes s&o racionais, ou sefa, ndo sdo passiveis de erros sistemndticos, de onde se excluem
quaisquer possibilidades de surpresas no compottamento do sistema econdmico. O espago para 2 incerteza nos
madeios neocldssicos estd condicionado por irés severas restricdes: primeira, que o conceifo de incerteza esteja, na
verdade, limitade pela nogdo de risto, em que & possivel reduzi-la a um Unico conjunio de distribuiciio de
probabilidades onde © valor esperade & maximizado pelo agsnte, pois compietamente confidvel, segundo, que os
processos estocdsticos com 05 quais 08 decision-mekers se defrontam sefam estacionarios (constantes através do
tampo); terceira, por fim, que tais processos persistam por tempo suficiente pare permitir aos decision-makers se
ajustarem 2 sles, isto &, aprenderam e incorporarem as novas informacgdes que compdem seu information set (Verceili,
1881}, Por sua vez, a nogdo precisa de ‘incertera que faz parte deste trabalho estéd referida a urm “desconhecimento
radical do futuro, irredutivel a qualquer céicuie probabilistico: as expectativas puodem modificar-se a qualquer momento,
regentinamente, de forma exdgens em relagdo a qualquer regra imagingvel, por mais simples e razodvel, que ligue os
resuffados passados as previsfes quanto ao fituro” (Possas, 1983: 68).

* 0s pas-keynesianos e o8 nec-shumpeterianas #&m explorado muito as possibilidades da chamada ‘economia das
convenches’, que atribui um papel fundamental, no Ambito do cdlouio capitalista, ao ‘estado de confianga’ que ¢
gmpresdrios deposttam em tomo de suas previsdes sobre a ocorréncia de determinade evento no futuro. Assim, *a
previsdo depende tanta do julgamento sobre a ocorréncia mais provéved, quanto da confianga am tal julgamento”, de
forma que ‘o estade de conflanpa ndo ¢ um parémetro individual e subjetivo, mas remete a uma realidade socisl
observaval: & representagdo coletiva que os policy markers, empresérios e rentistas - qus sdo os agentses que decidsm
sobre a rigueza capitelista - fagam da plausibiidade de perpefuagic do presente estado dos negdcios. Com & nogio de
conwengdo, a pravislo mais provével adquire o status de uma enfidade coletiva. Q estado de conflanga e o cargter
convencional da avafiagdo tornam-se a base de deferminagio da confiabiidade e das previsbes econdmicas” (Miranda,
1893 82).

" Ds aspactos que envolvem a discussdo acerca do Hipo de racionalidade’ dos agentes econdmicos numa economia
capitalista sfo muito complaxos pary serem fratades de maneira mais rigoresa nos termos deste trabatho. N&o
obstante, vale mencionar, resumidaments, o ponto central que parece constituir a principal limitaciio do cohceito de
racionaiidade que permeia as formulacdes neoclassicas, em relacdo as quais este trabatho pretende se diferenciar. A
fonts original dos problemas das feorias de vinculagdo neoclassica estd centrada na concepegdo pouco referenciada
peta experiéncia, acerca da racionalidade humana, ainda que capitalista. Ao circunscrever a racionalidade dos agentes
a um tipo 'zdaptative’, seja de dimensdo substantiva, se referida ao equilibrio, ou procedimental {procedural), se
referente & dindmica, o fato é que se trata de um conceito particularista, e portanto, reducionista da raz@o humana.
Segunde a 'racionalidade adaptativa’, concebe-se oindividuo como um agente que ndo pode madificar seu conjunto de
opches, posto que este @ formado e constrangido pela estrutura do sistema econdmico, estando além das suas
vontades e possibilidades individuais. © ‘homem econdmico racional’, nestes termos, ndo passaria de um option taker,
ou um tomador de opedes’ (Vercelli, 1991; 92-98). De outre iado, uma concepedc que se coaduna perfeitamente com
urm tipn mais abrangente de racionalidade, dedutivel do comportamento dos agentes 3 luz de sua insergdo em um
ambiente econdrnico ¢ social especifico, estd referida a uma outra dimensdo do amplo e complexo fendmeno que
envolve a constituicBo de um conceito-mais fidedigno para a racionalidade dos agentes, Trata-se da possibilidade de
conceber o individuo n80 como um tormadar de opgbes, mas sim como um formador de opgdes’ (oplior-maker), para
o gqual se #ribui a facuidade de agir scbre o meig gue o envolve, modificando as proprias condicdes contra as quais se
defronta. De um ponto de vista da dindmica global do sistema, que € 0 que reaimente interessa, este conceito seria
concebido em termos de uma ‘racionaiidade criativa programada’, capaz de dar conta, ao menos em parte, do
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A hipotese basica é que a empresa procura maximizar sua taxa de crescimento no jongo
prazo, com base nas expectativas dos empresarios sobreé o futuro. Em oufras palavras, a
empresa tem como objetivo produzir para fazer crescer seus jucros monetarios, com 0§ quais
incrementam seu potencial de crescimento ao longo do tempo. A expressao kaleckiana segundo
a qual os capitalistas ganham o que gastam € aqui traduzida como: “a quantidade de lucros que
uma empresa planeja auferir é determinada pela quantidade de investimentos que ela pretende
realizar" (Wood, 1980: 29). Portanto, as decisdes de investimento se guiardo pelas possibilidades
de lucro monetario, sendo os Jucros retidos a principal fonte de recursos para autofinanciamento.
Além destes, a empresa dispde de fontes externas de financiamento, dadas, via de regra, pelo
seu tamanho em relacio ao mercado, e compostas basicamente pelas possibiiidades de acesso

aos ativos financeiros e aos mercados acionario e de crédito.

A decisdo sobre o tipo e o nivel do investimento a realizar esta intimamente relacionada com a
decisdo sobre os proprios pre¢os, uma vez que “os recursos para financiar @ expanséo da firma
devemn ser oblidos, pelo menos em parte, dos lucros, que é um dos componentes do prego”
(Feijd, 1993: 89), sob a forma de um mark up adicionado aos custos diretos. Desta feita, Eichner,
em sua proposta para fundar uma ‘nova microeconomia’, define ¢ que chama de ‘preco
estratégico’, o qual, diferentemente do conhecido prego competitivo, incorpora as decisbes sobre
a taxa & qual a firma ira crescer no longe prazo. A relagdo entre as decisBes de prego e de
investimento é explicita: “o prego é determinado com base no prego anteriormente prevalecente
na industria e na varagdo daquele prego nécessana para prover 8 megacorporagdo lider de
precus os fundos de investimento necessarios para ofimizar sua posicdo de mercado de longo
prazo” (Eichner, 1985: 33).%

Em suma, & possivel concluir que 0 processo de formagdo de pregos por meio de mark ups é
um fenémeno idgica & historicamente consolidado, junto & pratica das empresas privadas, por
conta de duas forgas que se reforgam mutuamente: de um lado, a influéncia decisiva proveniente

compottamenio compiexo dos individuos em scociedade [Vercelli, 1981: 95-897), Ainda sobre este ponto, ver também
Paulani {1886).

¥ percebe-se gue ¢ mecanismo de formag8o de pregos em uma economia monetaria faz parte de uma das dimensbes
do processo de valorizaco dos capitais, estande deste modo submetida 2 logica de expansdo de lodas as empresas,
e ndc apenas das megacorporagtes. N&o obstante, Eichner aponta {rés obstéculos implicitos da determinagdo do
preco pela lider: i} efefto substituicdo, que pode ocotrer em casa de haver no mercado produtos similares ou
substifutos dagueles gue estdo com 0s pregos acima da media, Neste caso, havendo pouca ou nenhuma importancia a
dernanda cativa da empresa lider, ela cerdamente estard compelida a procurar os produtos substitutos de menor prego;
i) fator entrada, que & ativade quanda a empresa marca seus pregos acima do chamado ‘prego de exclusdo’ {Labini,
1888 44), o qual define ¢ fimite superior da barreira a enfrada de novos concorrentes. Neste caso, havera estimto &
entrada de novos produtores por considerarem atrativas as margens de lucro que estio sendo obfidas pelas empresas
j& inseridas; it} retaliagio governamental, que pode ocorrer devide a varios motives (nacionalizagdo, controfe efou
congelamento de precos, toaclo exclusiva, redugiio de tarifas, liberaglio de estoques estratégicos, processos anti-
trustes etc}, dependendo da situacho especifica de cada economia.
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da estrutura de mercado, ou mais precisamente, do grau de utilizagdo da capacidade excedente;
por oufre, 3 influéneia sobre as decisGes privadas que provém da natureza monetaria do regime
capitalista. Vale dizer, formar pregos com base em mark ups é um imperativo necessario as
amprésas n&o so por causa das condigdes impostas pelas respectivas estruturas de mercado e
suas logicas proprias de concorréncia, mas também por causa das condighes de risco e incerteza
que dominam uma economia monetaria. Este ‘método’ de formagio de pregos converte-se, desta
maneira, em uma estratégia geral, nd0 exclusiva as empresas operantes em estruturas
concentradas de mercado. E ébvio que, tendo os precos um carater fortemente expectacional,
eles receberdo influéncias das condigbes de mercado, principalmente se a estrutura de oferté for
pouco elastica ante as flutuagbes da demanda no curto praze efou ndo haver reservas
planejadas de capacidade excedente.

¢) mark ups e ‘relacédo custos varidveis’' na economia brasileira.

As consideragfes anteriores procuraram levantar os principais fatores a explicar porque as
empresas privadas, operando em condigbes de concorréncia intercapitalista, numa economia
monetaria, s80 praticamente forgadas a determinar seus pre¢os com base o principio do custo
total, adicicnando uma margem sobre os custos diretos unitarios. As principais hipdteses para
tanto, podem ser resumidas como segue.

Em primeiro lugar, admite-se que no curto prazo, ou no ‘periodo de produgdo’ ~ caso se queira
usar a terminclogia marshalliiana —, as empresas operam com algum grau de capacidade
excedente planejada, e isto funciona como estratégia tanto para enfrentar flutuacdes ciclicas da
demanda quanio para expandir mercados, estimulando o crescimento da firma (Steindl, 1983).

A segunda hipdtese importante diz que os custos diretos unitarios s&o estaveis na amplitude
relevante da produgdo, de modo que 0s custos marginais também serdo estaveis neste mesmo
segmento, o que fundamenta a idéia de formacio de precos contida no principio do custo total
(Labini, 1988).%

Em terceiro, é possivel mostrar que uma economia de natureza monetaria introduz riscos e
incertezas a operacdo cotidiana dos agentes, de forma que 0 ambiente econdmico converte-se
em um Jocus de interagdo no qual € impossivel as empresas agirem segundo alguma fungdo
maximizadora de lucros. Em seu lugar, tendo como perspectiva muito mais plausivel a obtencdo

% Segundo Labini, “os empresérios ndo merscem a critica de que nfio levam em conta o custe marginal: ales o levam
sim, quando consideram o custo direto, j& que aste é o custo marginal” (Labini, 1988: 35).
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de uma taxa de lucro minima normal, a principal estratégia € aquela que viabiliza sua existéncia e
crescimento no longo prazo {Keynes, 1988; Penrose, 1962; Eichner, 1985). :

Por fim, ha a idéia de que as empresas si0, a0 mesmo tempo, formadoras ¢ tomadoras de
precos, dependendo da capacidade de resposta da estrutura de oferta frente a flutuagdes
inesperadas da demanda. Como apontado acima, a situacio em que a empresa & ‘formadora de
precos’ & a dominante, independente da estrutura de mercade em que atua.® A efetividade deste
comportamento varia justamente com a dimensdo de capacidade ociosa existente em cada
mercado particular, que obviamente sofre influéncias do tipo de produto negociado e do numero
de empresas concorrentes. Mas o critério relevante, no entanto, para classificar uma empresa
como ‘tomadora de pregos’ deve ser outfro. Ou seja, uma empresa qualquer somente passa da
condicdo de formadora de precos para a de tomadora no momento em que se esgota sua
reserva de capacidade produtiva, e ela n&o ¢ mais capaz de atender, com aumento de producao,
pressdes adicionais que emanam do lado da demanda. Neste momento, “quando as firmas ndo
fém mais capacidade ociosa, urn aumento adicional da demanda iré provocar uma elevacdo do
prego além do consentido pelo muiltiplicador (mark up), indicando que esse excesso de prego
provem da demanda, e ndo mais é comandado pelos custos diretos” (Kalecki, 1978: 66).

bt

Assim, seguindo as mesmas notacSes de Kalecki (1976), é possivel chegar a representacio
do mark up por meio de sua formulagdo de preco: '®

s& p=mu+ np*

entfo dividindo todos os termos por p ¢ supondo p = p*

temos p={m/1-n).p

onde (m/1-n } = k serd a medida para 0 mark up da empresa,

Q prego de uma empresa qualquer, entdo, deve ser um multiplo k dos seus proprios custos
diretos unitarios, de tal sorte que, segundo Kalecki, quanto maior o ‘grau de monopdlio’ de uma
empresa no mercado em que atua, maior devera ser 0 seu mark up, e portanto, maior sera a

distancia entre pregos e custos (p /p )."”

# Considera-se que na totalidade do segmento industrial 2s empresas formem seus preqos com base em mark ups, ao
passo que no segmento agropecu@rnio possa preponderar a formagdo de pregos com base na demanda, mas muito
mais por conta das caracteristicas dos progutos gue pels estrufura de mercado,

'® Ondep: preco da empresa em questdo; y custos diretos unitarios; p*: preco médio das concorrentes, ponderado
pelas respectivas participagdes no mercado; m e 1. pardmetros que caracterizam a poiitica de fixagdo de pregos da
empresa, sendo: m > 1 {indicando que o preco sempre serd maior que o custo direto unitario), e n < 4 {indicando qua o
prego ndo podera estar muito distante dos pregos das concorrentes).

' Ngo ¢ objetiva deste trabalho explorar as limitagles ou incorrecBes presentss fo ‘conceito grau de monoepdlio
utilizade por Kalecki. Para tanto, ver Kaldor {1956), Pasinetti {1979), Labini (1888), Lima (1981) e Possas {1087). Para
efeitos deste trabalho, estd sendo utilizada a idéia de ‘grau de cancentracde’ econdmica relativa, ao invés de ‘grau de
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De qualquer forma, o ‘grau de monopdlio’ deve ser precisamente entendido como a
manifestagdo da “capacidade que fem a empresa de administrar precos a partir de uma dada
estrutura de custo de produgdo, como também de planejar o remanejamento da utilizacio da
capacidade produtiva ante modificagbes da demanda por seus produtos” (Fertreira, 1996 39).
Como expresséo do mark up, o ‘grau de monepdlic’ se converte em um “conceito muite Gt para
expressar os efeitos complexos da estrutura e dindmica competitiva em seu impacto sobre pregos
e distribuicdo, na medida em que ndo se limila & concoméncia entre empresas no mesmo
mercado, mas engloba ¢ processe de apropriacio de renda asscciado as reiacGes capitalistas
infersetorais e as relacbes de classe; é, por assim dizer, uma vanavel-sintese das implicacdes da
estrutura competitiva sobre o processo de apropriagdo da renda em cada industria” (Possas,
1987: 98)."%

Neste sentido, estabelece-se a correta relagdo entre 'grau de monopslic’ e mark up: ‘o mark
up reflele o grau de monopdlic e pode ser visto como a relagdo enire o valor da produgéo e ©
vafor dos custos diretos de um dado ramo industrial” (Ferreira, 1988: 57). No caso desta

pesquIsa, criou-se a seguinte refacao, como proxy para ¢ calculo dos mark ups:

k=VP/{Rn+Cl) onde. VP & o valorda produgdo, obtido por setor de atividade; Rn é o conjunto de
remuneragies (saldrios mais contribuigbes sociais), também por setor; e C! € o consumo intermediario
setorial, como medida dos custos diretos de cada setor.

Assim, passando esbeciﬂcamente ao caso brasileiro, & preciso qualificar a dinamica dos mark
4ps domésticos no contexto de alta inflag&o vivido pelo pais desde 1880, diferenciando-a tanto
do ambiente reiativamente estavel que comecgou a vigorar na segunda metade de 1994, quanto
do regime de abertura comercial a partir de 1890, Conforme havia mostrado Frenkel (1979}, a
natureza altamente instavel do quadro macroecondmico latino-americano tendia a alterar a i6gica
da formacgao de precos dos agentes privados, no sentido de fiexibilizarem seus mark ups para
cima, na tentativa de defender e preservar a rentabilidade dos capitais investidos.

monopdlio’ — que i@ foi obieto de controvérsias tedricas e semanticas tdo exaustivas quanto infrutiferas na histdria do
pensamento econdmico, e para as quais ndo se pretende acrescentar nenhuma novidade. Por sua vez, a idéia de ‘grau
de conceniracio relativa’ estd ligada ao peso relativo das empresas - e seu respeclive poder de arbitrar pregos —
dentro dos mercados nos guais atuam. Neste trabathe, ele foi dimensiocnado em reiagéc aos setores da atividade
econdmica. Para tanto, ponderou-se o peso de cada setor na estrutura geral da economia em fungdo das seguintes
varidvels: pessoal ocupakio, valor adicicnado, montante de remuneracdes g moniante de lucros (excedente operacional
brigo} Vercap. 2, item 221,

Y2 come varidvel-sintese’ da dindraica de apropriagio da renda, o grau de monopdlic representa o resultado ndo 5o
do conflito distnbutivo que antepde capitalistas e i{rabathadores, mas também, o resultado do propric embate
intercapitalista, pelo qual “modificagdes do grau de monopdiio séo de importéncia dacisiva néo s6 para a distribuigdc da
renda entre trabalhadores e capitalistas, como (ambém para a distribuicBe da renda da classe capitalista, que tende a
ser redistribuida, passando das pequenas para as grandes empresas” {Kalecki, 1978 68).
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No quadro vivido pela economia brasileira na década de 80, de economia fechada ac exterior
e vigéncia de taxas elevadas de inflago, “as firmas possuem um viés altista na deferminagéo dos
mark ups desejados. A presséo altista exercida sobre o nivef dos mark ups desejados pode ser
explicada pela existéncia de uma assimetria na percepgdo pnvada do énus implicito associado ao
risco da empresa em cometer uma avaliagdo equivocada — para cima [risco de renda) ou para
baixo [risco de capital] ~ sobre a evolugéo futura dos pregos das mercadorias requendas para
promover a reposicdo do nivel desegjado de estoques” (Pereira & Carvalho, 1998: 20). Em outras
palavras, dada a grande volatilidade das principais varidveis macroeconomicas durante os anos
80, as empresas eram compelidas a constantemente remarcar para cima suas previsdes quanto
a evolucio futura dos seus proprios pregos, sob pena de incorrer ou no ‘risco de capital’ ou no
risco de renda’ (Frenkel, 1979)." Aos olhos das empresas privadas, 0s prejuizos associados ao
Tisco de capital’ tendiam a superar, no contexto dos anos 80, o ‘risco de renda’ decorrente das
decisbes de precos que tinham que ser tomadas em curios periodos de tempo, enguanto
prevaieciam a instabilidade do cenaric macroecondmico e o desconhecimento do futuro,

favorecendo a opgdo por um comportamento defensivo e altista dos mank ups desejados.

Por sua vez, nos anos 90 o cenario macroecondmico se altera profundamente, dando origem
a um padrao diverso de formaco de pregos, em que a abertura comercial impde um fimite
superior & remarcacao para cima dos mark ups. ‘o viés allista — defensivo ¢ decorrente do
ambiente de elevada instabilidade macroeconbmica e aceleragdo inflaciondria —~ contrapde-se 2
pressdo compefitiva exercida pelo acimamento da concorréncia externa, em um guadro de
diminuigdo significativa da protegdo da industria nacional. No perfodo em que se sobrepde
abertura comercial e aita inflagéio, a trajetdna descrita pelos mark ups desejados é indeterminada,
do ponto de vista tedrico” (Perelra & Carvalhe, 1998: 22). Isto porque modificam-se 0s parametros
a partir dos quais as empresas decidem seus mark ups, premidos pela concorréncia externa,
quando “a determinagdo dos mark ups desejados ex ante dependem da evolugdo dos pregos
internacionais, Jda evolugdo esperada da taxa de cambio nominal e do nivel de protegdo da

industria” (Pereira & Carvalho, 1988: 23). A iogica de formagéo de pregos por meio dos mark ups

% Ne primeiro caso, @ eMpresa arcaria com uma perda patrimonial real decorrente de uma politica de remarcacSo de
pregos que teria subestimade @ evolucio futura dos precos de seus Insumos e demais componentes de consume
intermedigric. No segundo caso, a empresa obteria um nivet de iucros correntes inferior ac esperado devide a uma
politica de remarcacio exagerada de seus proprios pregos vis @ vws a evolugdo dos pregos dos concorrentes, poadendo
dar origem inclusive a uma perda temporaria de seu markef share.,

104 Este argumernto pode ser complementade pela idéia de que as barreiras a entrada de potenciais concorréntes
deveriam estar reforgadas pelos maiorss riscos intrinsecos dos novos investimentos, trazidos pelo ambiente
economico aitamente instavel & incerto as decisdes privadas. Com isso, a margem de manobras das empresas &
instaladas se expanditiam, avalizando também a pratica altista dos proprios mark ups. De resto, esta interpretagdo
pode sustentar explicagies pouco convencionais & aceleragdo inflaciondria observada nos anos 80 no Brasil, A
respeito, ver Pereira & Carvatho (1898: 20-21).
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continua, ndo obstante, vaiida para o conjunto dos agentes privados em operaciic no pais, a
despeito da suposta contestabilidade de seus mercados antes cafivos.

Quando ac ambiente de maior competicdo promovida péla abertura comercial se soma a fase
de estabilidade monetéria a partir de 1994, o impulso altista dos mark ups proveniente do regime
de alta inflagdo sofre nova pressdo & baixa, pois ‘@ esfabilizagdo reintroduz a dimenséo
estratégica ao calculo de formagdo de precos das firmas lideres. Esse calculo passa a envolver
consideragbes acopladas as perspectivas de crescimento de longo prazo das empresas € sua
avaliagdo sobrme o nivel de barreiras @ ervrada” (Pereira & Carvalho, 1998 22). Assim, ao

contraric da tendéncia francamente altista ©.provada para os mark ups domésticos ao longo

dos anos 80, como reflexo da estratégia ds 3 patrimonial das empresas privadas no Brasil,
observa-se durante a década de 90 um o zamento diferenciado tanto entre os grandes

segmentos da atividade eonbmica como ta: - 2ntre os complexos industriais ¢ dos servigos,

que de resto, reflete a reacin de cada um oz fenbmenos da abertura comercial e estabilizagdo
inflaciondria em periodo recente.

Considerando o caiculo do mark up para a sconomia brasileira como um todo, é
surpreendente o comportamento contra-ciclico descrite entre 1990-96. Durante a recessdo do
inicio da década, ele subiu a taxas decrescentes até 1993, recuou com a retomada do
crescimentc em 1994-95 e voliou a esbogar outra expansdo no biénio 1995-96, quando a

economia novamente retrocedeu (tabela 16). ™

Dentre 08 principais segmentos da ativiiade econdmica, o comportamento dos mark ups
revela uma tendéncia algo kaleckiana entre 1990-96. No caso da industria, eles sobem a taxas
crescentes durante a recessdo. do inicio da década e arrefecem 0 ritma com a voita do
crescimento positivo do produto. No caso dos servigos, os mark ups também sobem duranie a
recessao, ainda que a taxas decrescentes, caindo com a volta do crescimento econdmico. Ja
para o segmento agropecuario, a tendéncia geral nesses anos parece ser mais pro-ciclica.

"5 Dada a com posicdo do mark up, é cometo dizer que em Kalecki ele sena contra-cictico, com tendéncia a subir nas
fasaes de declinio da gtividade econdmica e a baixar nas fases de crescimento. Para chegar a esta conclusdo, &
necessaro supor que em momentos de expansdo, ao esgolar-se gradativamente o estoque de capacidade ociosa do
sisterna, os custos varidveis totais (C! + Rn) passam a exercer pressdo altista sobre as empresas, as quais, impelidas
a nao subirem demais as margens de lucro para. evitar a entrada de possiveis concorrentes, preferem espremer as
rentabifidades relativas por meio de um deciinic dos mark yps, © inverst deve ocotrér nos periodos de retragio da
atividade econdmica: supondo que o alargamento das reservas de capacidade ociosa tenha como contrapartida wm
deciinic dos custos totais, as empresas poderiam exercer seu poder de mercado para manter ou aumentar os fmark ups
da sorte a garantir maiores taxas de jucro.
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Tabela 18: Comportamento do Mark up para os grandes segmentos da atividade econdmica - Brasil.
Mark up Setorial Médio”

f Servicos Total
tﬁ?mpwz::::m‘z’ tx“f"dum::dica‘z’ " I-‘m;ci'ndit.:e"’ 'Y indice'?
19858 1059 oG4 105.1 1613
1980 55 1060 il 1000 49 1000 -13 1004
1951 1,7 1017 1.2 101,2 53 06,3 36 103,86
1882 -45 971 25 103,7 4.1 1106 30 108,7
1993 -15 9,7 30 107.7 432 114.7 25 109.4
1884 173 123 08 1085 8.7 t0C.8 -33 1058
18896 2.7 1153 09 1085 A7 = =)} 0.2 1066
4996 48 1086 1,4 1107 0.7 o8 D5 1061
o me aa 18 17 01 1.0

Fonte: IBGE; elaboragdo propria a partir dos dados das MIP's.

(1) Taxa de crescimento reai. Valores caloulados com refagdo ao anho anteriol.

{2) Indice de evolugdo, com 1580 = 100,

{} Mark up Médio calcutado pela expressao: k = VI / (Cf + W).

As especificidades de comportamento dos mark ups para os complexos industriais sdo das
mais importantes de verificar, dada a reagdo adotada frente & abhertura comercial ¢ &
estabilizacdo, em termos das estratégias privadas de formagdo de pregos. Em primeiro plano
estdo os complexos Industrial Extrativo e Mineral ndo Metalico; Papel, Papeldo, Editorial ¢
Gréfico, Téxil, Couros e Calgados, que tiveram suas margens de lucro comprimidas ao longe de
praticamente todo o periodo, muito provavelmente pelo acimamento da concomréncia externa
(tabela 17). Néo por acaso, estes complexos industriais foram também os que mais perderam
participagio relativa em termos da massa de Jucros.

Em segunde plano estdo os complexos Metal-Mecanico e Material de Transporte; Madeireiro;
Quimico, Petrogquimico, Borracha e Plastico; Alimentos, Bebidas & Fumo, que depois do
crescimento inicial dos mark ups, sofreram taxas decrescentes e as vezes negativas a partir da
estabilizacdo em 1984. O complexo Alimentes, Bebidas e Fumo € o que menos oscila e meihor
se recupera na passagem de 1995 para 1998, o que pode explicar, em termos do comportamento

ex post dos seus mark ups, porque foi 0 Gnico deste grupo a apresentar aumento da massa de
iucros no periodo.

Finalmente, os complexos Eletro-Eletrbnico e Construcdo Civil, apresentaram indices de
crescimento sustentado dos mark ups, independentes do estagio do cicle econdmico, com
destaque para a Construgdo Civil, que aparentemente expandiu em 36% o nivel praticado em
1990. Isto pode ser justificado pelo fato deste complexo ser altamente oligopolizado no Brasil e
nac sofrer pressdo de concomrentes estrangeiros, enquanto no caso do complexo Eletro-
Eletrdnico, 0 comportamento ex post dos mark ups pode estar associado ao fato de ter sido o que
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menos regrediu o peso na composicao dos lucros totais, denfre todos os demais compiexos que
tiveram redugdo.

Tabela 17: Comportaments do Mark up para os complexos do setor Industrial - Brasi,
Mark up Setorial Médio®

ingd. Extrativo Metat-Mecinico Eletro-
Min. nac Metiiico Mat, Transporie Eletrdnico
0 indice™® 0 idice® 0 indice®
1948 1118 100,2 1035
1490 408 100 0.2 1000 34 100,0
1991 52 1062 23 1029 14 101,4
1982 19 108,2 28 1049 23 1087
1893 4,1 989 44 1005 05 1082
1954 27 1016 07 110,2 14 1045
1988 2.1 wE 085 1.7 1.4 1060
1995 2.8 1RO 02 1098 10 1070
% e aa 04 1.6 § 3,1
Madeireire Papel, Papeido Quirm, Petrog. Farm.
: Editoriat e Grafico Borracha e Plastico
o indice™ B indice” X" dice
1988 1075 1174 93,1
1990 .70 1060 -148 1000 74 1000
1391 88 168 85 1085 1,7 83
1942 33 1082 68 1011 69 106,1
1993 40 1073 52 B9 144 120,2
1954 20 1095 26 96,4 54 1136
1998 43 108.1 6.7 1080 343 1008
1396 A, 106,9 27 1021 18 108,1
X e s 12 G5 18
Téxtit, Couros Alimentes, Construgio
Caicados Bedidas. e Fumo Cvil
™ indice® = indice!® " ndieet
1985 1068 101,1 @07
1490 &5 1000 10 1000 10,2 1000
1984 25 s75 23 1023 34 1034
1992 22 w7 18 1042 49 185
1853 03 1000 10 1052 48 137
1954 48 ®4 07 1045 9.4 1244
1458 07 29,1 045 1040 79 1342
1996 20 1011 3.1 107,2 15 1362
1 e am 0.2 12 53

Forte: IBGE; elaberagio prépria a partir dos dados das MIP's.

(1) Taxa de crescimento real, Valores caloulades com relagdio 8o ane anterior,

(2) Indice de evolugso, com 1980 = 100,

{*y Mark up Médio calculado pela expressdo: K= VP /{Ci + W),

A analise ex post dos mark ups nos complexos dos servigos revela comportamentos muito
divergentes entre eles. A grande redugio dos mark ups no complexo de Servicos Produtivos ac
final do pericdo se reflete na acentuada queda de participa¢8o nos lucros totais observada antes.
QO mesmo pode ser dito com respeito ac complexo de Servigos Distributivos, embora neste caso o
fendmeno terha sido bem menos intenso.
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Tabeda 18: Comportamenta do Mark up pars 03 complexos do getor serviges - Brasil,
Mark up Sstoriat Médic™

Servigos Servigos Servigos Servigos
Produtivos Uistributivos Pessoals Piversos
tx? indice™® Y indice™! iV indice'™® txt® i
1986 1100 1080 98,2 747
1988 8.1 00 57 1000 19 #00 38 10C0
1981 1.8 BR2 0.1 1001 35 1035 885 1885
1992 =2 108,68 33 o968 18 ™7 202 1505
1891 Q.7 1182 15 854 5.1 1068 -278 108.8
1994 254 88,9 &0 1.1 18 1048 4.4 1134
1586 218 &5 28 1040 T2 1125 36,7 1550
1998 -£8 848 75 56,2 w34 108 6 314 2087
X me aa 55 D5 15 B8

Fonte: IBGE; elaboragdo prépria a partir dos dados das MiP's,

(1) Taxa de crescimento real. Valores caiculados com rsiacdo ao ano anterior.

{2) indice de evoligio, com 18090 = 100.

{*) Mark up Médio calcuiado peia expressd: k = VP /(G « W),

Por outro lade, no case dos complexos de Servigos Pessoals e Servigos Diversos, a
sustentagdo dos mark ups em niveis superiores ac de 1990 estd associada ao fendmeno de
expansao de atividades estritamente ndo transaveis com © exterior, cujo reflexo visivel foi o
crescimento das respectivas massas de lucro, cuiminando, para ambos 0s complexos, em maior

peso na composicao dos lucros totais.

As implicagbes distributivas do comportamento dos mark ups apenas poderdo ser vistas no
item 2.2.3 adiante, sendo por enquanto necessdrio enfatizar gque dependem também do
comportamento observado para a relac@io entre os custos intermediarios e as remuneragdes
{razd@o ‘custos variaveis’). Esta f‘eiac;éo esta dada na pesquisa por.

j=CIi/Rn onde: Cl: custos intermediarios, corng medida para os custos diretos:
Rn: remuneragies.

Ela engessa ¢ confronto enfre 0s principais componentes de custo para as empresas, e de

maneira agregada, para os setores e complexos da atividade econdmica.’™

Os dado relativos ao componente j para o Brasil ndo apresentam tendéncia bem definida de
comportamento. Considerando a economia como um todo (tabela 19), pode-se ver que ele fica
praticamente estagnado durante a recessic, sobe pouco num ano de crescimento econdmico

% Na concepgdo de Kalecki ela se moveria de maneira pro-<iclica, tendendo a subir nas fases de expansiio da
atividade econdmica, & a cair nos momentos de queda da produgleo. Este comportamento depende da suposicéo de
que a elasticidade-prego da demanda dos produtos de consumo intermedidrio ¢ maior que a dos salarios nominais. Se
assim for, entde nos perfodos de crescimento econdmico a relagdo ‘custos variavels’ subiria devido ao fato de que os
precos dos produtos intermedidrios s@o mais sensiveis &s presses de demanda que os safarios, elevando-se
proporcicnaimente mais. O contrdric deveria acontecer nas fases de baixa do ciclo, quando os pregos do consumo
intermedidrio cairiam em ritmo e intensidade superiores aos salarios.
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{1984}, e cai também pouco num ano de retragdo (1996). Mas ndo & possivel concluir nada sobre

sua suposta proé-ciclicidade, pois a trajetéria observada dos grandes segmentos também ndo
revela tendéncia nitida.

Tabela 19: Comportamerto da Razdo Custos Varliveis para os grandes segmentos da atividade econbmica - Brasi).

Relagdio Cusfos Varlaveis”
Agmpecuéﬂa Indiistria Servicos Total
ot indice' ! indice™ ™ indice™ 1x indice'
1985 5 s 136,2 1307
1990 BO 1000 25 1000 -268 100 -Z35 000
1991 26 02,6 -1,% £ 252 28 1028 1.0 ™Mo
1962 25 105,2 47 1035 00 1027 05 1005
1993 ~10.7 938 26 1008 59 1088 21 o84
1494 173 110,2 88 88 23 1114 70 1052
1885 -4.2 1058 -2.8 1068 D4 108 A8 02
18586 08 104,7 -1,6 105, -4.4 106,0 -49 853
i roe aa i1 09 10 0,7

Fonte: IBGE; elaboragdo propria a partiy dos dadoes das MIP's.

{1} Taxa de grescimento real. Valores caicuiados comm relagio ao 2no anenor,

{2 Indice de evolugdo, com 1960 = 0.

{*) Refaglio Custos Varidveis foi calculdda pela expressdo: j = Cl /W,

O mais comreto a dizer da observacdo geral dos dados é que houve uma peqguena tendéncia
ao crescimento dos custos diretos, medidos em termos do consumo intermediario, relativamente

ao crescimento da massa de remuneracdes, para os trés grandes segmentos da economia,

Esta observacdo geral também parece ser valida para os complexos da atividade industrial,
com excecdo de dois. Madeireiro e Papel, Editorial @ Grafico, que depois da estabilizacio em
1994 apresentaram tendéncia a gueda da relagdo consumo intermediaric / remuneracdes,
justamente dois dos complexos que tiveram menor queda de participacic da massa de
remuneragdes entre 1990-96. Dentre os demais, Alimentos e Eletro-Eletrbnico aparentaram
crescimento da relacdo custos varidveis muito superior @ meédia da industria como um todo. No
primeiro caso, como a massa de remuneragdes praticamente ndo se aiterou no periodo, deve ter
havido encarecimento do componente ligado ao consumo intermedirio, principalmente a partir
de 1984. Ja no caso do complexo Eletro-Eletrdnico, uma das explicagbes deve estar no
comportamento da massa de remuneracdes, gue caiu cerca de 30% entre 1980-86; quase ©
MEsmo que subiu a relaclc custos varidveis no periodo (27,4%).
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Tabela 20; Comportamento da ‘Relagdo Custos Varidveis' para og compiexcs do setor industrial - Brasil.

Relacdo Custos Varidveis®
ind, Extrativo Metal-Macinico Eletro--
Min. ndic Metallco Mat. Transporte Eletrénico
tx indice't! £xt! indice T ingire™
1985 e0g 81,3 840
1934 100 100 95 000 190 1000
1591 34 06,6 70 930 08 @4
1882 a4 104,8 14,8 1065 134 112,7
1993 31 108,1 22 088 85 1200
1954 34 1118 51 1143 48 1259
1985 39 1074 B4 1105 a9 1308
1888 1.8 1055 1.7 108,7 2.8 1274
L me aa 1.0 1.6 4.2
Madeireiro Papel, Papeldo Quim. Petrog. Faru
Editorial e Grafico Borracha e Plastico
' indice™ ! indice™ tx" indice'
1988 03 04,3 14,2
1980 a7 0,0 &0 1000 10,1 {1 ls]
1894 28 g7.1 40 0 38 06,4
1952 15.4 12,1 24 101 4 80 1040
1953 63 B0 o9 102, 58 8.0
19394 23 1075 %5 1056 1.4 1092
199% -149 925 56 oHE 8.4 1000
1956 1,2 91,4 86 87.3 27 1027
X meaa -1, «2.1 o7
Téxtil, Couros Atimentos, Construgio
Caleados Bedidas ¢ Fumo Civil
e indica™ o indiced o T indice®
1988 a4 1078 2.9
1550 16 1000 73 1000 76 100,0
1991 D4 06 458 65 08 %05
1982 87 1063 L3 958 06 =k
1983 8,7 02 €7 102,2 63 1061
1894 45 103.8 138 16,1 158 1215
1938 05 043 38 14,7 1.8 1337
1956 15 6.5 1.4 1128 45,6 1043
£ me an 1.0 22 1,2

Fante: {BGE; elaboragdo propria & partir dos dados das MIF's.

{1} Taxa de grescimento real. Valores calculados com reiagso ac ang anterior,
{2 indice de evolugo, com 1990 = 100,

{"3 Retaglo Custos Varidveis {ol calculada pela expressdo: j = C1/W.

A pouca aderéncia do comportamento da relagdo ‘custos vandveis' ao ciclo do produto
também pode ser sentida para os complexos do segmento de servigos. No entanto, é importante
abservar que ¢ compoernamento das respectivas massas de remuneragdes influi decisivamente no
comportamento da relagdo consumo intermediario / remuneracbes. Qu seja, cada vez que sobe a
massa de remuneracgdes, tende a cair a relagdo custos variaveis para os complexos dos servigos,
o que de fato faz mais sentido do que no caso dos complexos da industria, cujos custos diretos
sdo de maior complexidade e de pesos mais significativos.
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Tabeia 21: Comportamento da "Relagio Custos Varidveis' para o3 complexos do setor servigos - Brasil,

. Relacio Custos Variivels®
Servigog Servigos. i Servigns Servigos Servigos
Produtivos Distributivos Pesstoaly Soclais Diversos
o indice® | o™ indice®] 7 indice®| ™ indice®™]| o indice®
1886 1286 1091 © 1480 1363 1233
1590 ~222 100 ;7 83 1000 324 1000 ~286 1000 -igo 1000
1961 35 845 545 > 48 954 188 1188 -12 9.8
1882 -17.6 T8 S5 14,2 386 89z0 36 1231 09 936
1592 34 .4 108 1158 51 876 16,1 1430 .1 a35
1954 x4 1051 50 189 1,1 o8y 59 1303 103 103,1
1996 199 1261 52 1041 80 o8 78 140,2 128 899
i) 4.4 1316 8.6 (=% ] 47,7 747 38 1348 80 818
e aa 82 L5 - 45 58 30

Forte: 1BGE; elaboragdo propria # partir dos dados das MiF's,

{1} Taxa de crescimento real, Valores caicuiados com refagio 20 ano anterior,

£2) indice de evoluglia, com 1890 = 100,

") Relaglo Custos Varidvels fof calculada pela expressiio: | = Cl/W.,

De qualquer forma, ndo deixa de ser interessante o fato de os Servicos Produtivos e Servigos
Sociais terem sido os que maiores aumentos tiveram na relagfio custos variadveis ao longo do
periodo, na medida em que foram complexos que demonstraram poucas alteragbes nas
respectivas massas de remuneragdes, indicando que houve incremento de outros custos diretos
ligados a estas atividades. Também coerente com a natureza das atividades agrupadas em tomo
dos Servicos Pessoais e Servigos Diversos esta o fato de terem demonstrado as maiores quedas
na relacio custos variaveis ao iongo do pericdo, como reflexc da expanséo das remuneragbes

nestes complexos.

d} sintese da Produtividade, Mark ups e razédo Custos Variaveis.

O quadro 2 procura resumir a situagdo dos complexos econémicos em termos das variaveis
aestudadas nests item. O bloco de indicadores relativo aos condicionantes estritamente
econdmicos da distribuiclio procura representar a dindmica distributiva & luz dos processos de
geracdo e apropriagdo de valor adicionado. O primeiro processo, de produgic de valor, foi
representado pelo comportamento da produtividade meédia do trabaiho em cada complexo da
atividade econdmica, enquanto o segundo processo, de repartigio deste valor, sob é forma de
rendimentos do capital (lucros) e, residualmente, rendimentos do trabalho (remuneragbes), foi
representado pela evolugdo conjunta dos mark ups e razdo custos variaveis. |
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quadro 2: Combinagio dos complexos econdmicos sequnda o nivel de produtividade média,
mark ups médios e relagio ‘custos variavels' médios, todos para o periodo 1990/96 - Brasil.

digtribulg¢ie funcional distribuigio funcionai
inclinada aos fucros inclinada 3z resnuneragies
niveis médios de produtividade, Quimico, Farmacéitico, Plastico Papel, Editorial @ Grafico
mark ups & razdo custos varidveis Eietro-Eletrénice Segmento dos Servigos
acima da média da economia Alimentos, Bebidas e Fumo Servigos Produtives
brasileira Metal-Meclnico Mat. Transporte
Ind, Extrative Min. nio Metdlico
Segmernto industrial
Construgdo Civil
niveiz médios de produtividade, Madeireiro Servigos Sociais
mark ups e razio custos variaveis Seginenio Agropecusnio Sanvigos Distributivas
abaixo da média da economia Servigos Diversos Servinos Fessoais
brasileira Téxtil, Courns e Calgados

Otrs: indices caiculados pela média do periodo 18960-96.

Cs indices que definiram a posicéo de cada com;iexo econdmico dentro de cada quadrante
foram obtidos pela evolugdo média, respectivamente, da produtividade do trabaihp. mark ups e
relacdo custos variaveis, ao longo do periodo 1980-96. A observagdo comparada das posiches
relativas de cada complexo pode ajudar na compreenséo dos respectivos perfis de distribuicdo
funcional,

Em primeiro lugar, comprova-se que a naftureza altamente concentraaa da renda no segmento
industrial provém de uma combinagdo entre um nivel elevado de produtividade do trabatho, como
sinbnimo da capacidade de gerag8o de valor agregado, de um lado, e de outro, niveis
comparativamente significativos de mark ups e razdo custos variaveis, como fatores que agem no
sentido de depreciarem a parcela de remuneragdes em favor dos lucros.

Por este mesmo raciocinio, verifica-se que os complexos industriais com uma distribuicio
funcional mais inclinada aos lucros devam ser o' Quimico-Petroquimico; Eletro-Eletrdnico;
Alimentos, Bebidas e Fumo; Metal-Mecanico; Ind. Extrativo e Construgdo Civil, na medida em que
combinam niveis acima da media para a produtividade do trabatho, mark ups e relagdo custos
variaveis. Também entraria no rol de altamente concentrados o complexo de Servicos Diversos,
mas fundamentalmente pela posi¢do alcangada por seus mark-ups médios.

O segmento tercidrio, embora possua um nivel médio elevado de mark up, apresenta um valor
muito baixo para a relag8o custos varidveis, sinal de que a participagéio das remuneragdes no
valor adicionado deve ser elevada. Alids, a caracteristica comum dos complexos ligados aos
servicos € justamente o papel quase nulo desempenhado pela razdo custos varidveis na recducio
da parcela relativa as remuneragdes.
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Por fim, o segmenio agropecudrio ¢ claramente inclinado aos lucres, do ponto de vista da
distribuicdo funcional, devido & combinagio entre uma produtividade do trabalho muito pequena
mas, ao mesmo tempo, um elevado poder de apropriacdo de valor pelo lado dos rendimentos do

capital, dado por niveis ndo despreziveis de mark ups e razdo custos variaveis.

2.2.3 -~ indicadores de apropriacdo relativa do vaior adicionado.

Qs itens anteriores procuraram analisar algumas caracteristicas especificas as quatro
principais varidveis que juntas concorrem para a conformacao do padrdo distributive da economia
brasileira {relembrando; valor adicionado, pessoal ocupado, conjunto de remuneracBes e massa
de {ucros). Em sequida, analisou-se como elas se combinaram dinamicamenie (em torno dos
mdicadores de produtividade, mark ups e custos varidveis) para dar origem a determinado padrio

de reparticio da renda no Brasil,

Portanio, cabe neste momento estabelecer as relagbes derradeiras entre as principais
varidveis explicativas da distribuigo funcional, & fim de checar como ¢ processo descrito até aqui
desemboca em estados diferenciados de reparticdo, seja pelos grandes segmentos da economia,
seja pelos principais complexos industriais e dos servicos. Como sintese dos itens anteriores, 0

resultado da distribuicio funcionai no Brasil sera retratado com base nas seguintes relagbes:
ay EOB/VA - participac8o dos lucros no valor adicionado;

b) RBn/VA —participacdo das remuneragdes no valor adicionado,

c) EOB/Rn —indicador sintético de apropriacdo dos lucros sobre as remuneragdes.

Apenas rafificando o que ja fol dito no inicio deste capitulo, é somente com a coberiura integrai
de seus trés cortes analiticos (expressos em cada um dos itens especificos) que se pode
completar a visdo de conjunto da distribuiclo funcional da renda na economia brasileira para o
periodo 1990-96.

a} lucros / valor adicionado.

A forma de manifestaciio mais evidente acerca do tamanho da renda apropriada pela massa
de jucros numa economia se da através do seu peso relativo sobre o total produzido em dado
periodo. Em termos muito simpies, olhando primeiro a composicio do valor adicionado pela tica

da despesa, tem-se em uma economia aberta com governo a seguinte iguaidade contabil:"”

" Onde VA valor adicionado; Cw: censumo dos trabathadores, ou gasto total com rendimentos do trabatho, Cp:

consumo dos capitalistas, oy gastos de consumo com rendimentos do capital; & formagdo bruta de capifal fike, ou
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se VA=Ow+Cp+l+ X-M}+ (G~T)

supondo equilibrio externo e equilibrio fiscal,

entio VA = Cw+ Cp +i

cifa contrapartida em termos da ética da renda ¢ vA=w+P

de forma gue: Cw+Cp+i=W+P

& como Cw = W, pois admite-se que a propens3o a poupar dos trabathadores seja zero,

iem-52 gue P=Cp+l
Da forma como exposta, a formulacdo acima estabelece apenas uma igualdade contabil entre
os gastos capitalistas {de consumo e investimento) e a massa total de lucros que lhe
corresponde, em termos ex post. No entanto, é importante frisar que, construindo esta formulagdo
a parlir da Ofica da despesa para a da renda, objefiva-se também transmitir o sentido
verdadeiraments scondmico, em temos agregados ex ante, da direcionalidade causal que liga

gastos dos capitalistas e lucros.’™

O ‘principio da demanda efetiva’ fundamenta satisfatoriamente esta proposicao. Se g geragio
de emprego € renda em uma economia capitalista depende do montante de recursos_,(para a
producdo comente e para novos investimentos) que se mobiliza para tanto a cada momento, e se
a efetivacdo deste empreendimento depende, antes de mais nada, do convencimenic dos
agentes relevantes (o0s efnpresérios) e da comaspondente tomada de decisdo acerca dos gastos
que pretendem realizar, entdo fica claro que o.montante de lucros que se obtém a cada instante,
em termos agregados, é na verdade fruto das decisdes que se efetivaram no passado, como
parte integrante do total de recursos gerados para financiar os gastos antes despendidos. Seja
em termos kaleckianos, para quem "o investimento, uma vez realizade, automalicamente fornece
a poupanga necessaria para financia-io” {Kalecki, 1976: 85), seja em termos Keynesianos,
segundo o qual ‘o volume de emprego depende do nivel de receita que 08 ermpresarios esperam

receber da comespondente producdo” (Keynes, 1988 34), o fato & gue o ‘principio da demanda

investimenio privado total, incluindo, por simplificaggo, os componentes anttdnomo e induzide, {X - M) saldo do
comercio exterior, que por simplificacdo, admite-se igual a zero; {G - T)  déficit orcamentaric do governo que por
simplificagdo, admite-se iguat a Zero.

Y Onde W massa dos saldrios (soma de todos s rendimentos do trabalho), P: massa de lucros (soma de todas as
rendas de propriedade).

% As formulaches neoclassicas constrdem a mesma formulagdo com um sentide econdmico oposto, que denuncia na
verdade uma ‘falacia de composicds’, mediante a qual créam que, se em termos microecondmicos, s&o os fucres
prévios gue determinam os gastos posteriores, entdo o mesmo deveria ser verdade em termos agregades, O ‘principio
da demanda efetiva’ mostia, ao conirario, que em termos macroecandmicos a causalidade correta vai dos gasios para
os lucres, como reflexo mesme do processe de formagsoe da renda com base nas decisbes capitalistas.
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efetiva’ fornece uma explicacdo suficiente para conceber o montante de lucros como resultado {e
ndo causa) dos gastos capitalistas com consumo e investimento.'™©

Na formulagdo kaleckiana, entdo, a massa de lucro agregado do sistema num momento t
aparece como fungdo do montante de investimento realizado em periodo anterior, da maneira

que segue:’

se P=Cp+l

& Cp=qgP,tA

e Pi=1{)

entdo Pi= it gPy + A

Os lucros totais da sconomia no momento t serdo, portanto, 180 maiores quanto maior tiver
sido o investimento realizado em t-x, e quantc maiores tiverem sido os gastos de consumo dos
capitalisias, fanto no que toca ao seu componente autdnome, quanto aguele realizado em um

periodo t-y anterior.

Em conclusao, € possivel afirmar, tendo em mente a discussio precedente, que o ‘capital’ é
remunerado como uma variavel exdgena do sistema, no sentido de que o capitalista fixa o prego
de seu produto antes de leva-io ao mercade, independentemente de se este preco & ou ndo
‘realista’ 4 luz das condigBes impostas pela concorréncia. Como visto, frata-se de um prego
expeciacional, cuja realizacde depende de que as expeciativas de curto praze dos empresarnos
néo sejam frustadas, ou seja, depende de que 0 mercado sancione ¢ preco previamente fixado,
com o que estara também sancionando o poder decisério do agente formador deste preco.”” Se

' Em outras palavras, diz-se gue ‘um capitafista pode estar decidido a aumentar seu lucro, mas ele sé conseguirg isse
s puder vender mais, e apenas poderd vender mais se, obviamente, houver maior compra s seus produtos. Agora,
embora um capitalisia individusl possa ampliar seu lucro vendendo wm maior voliune de bens de consumo para 0s
trabathadores. isso 8o aumentard o lucro total, isto é, o lucro da classe capitalista como um todo. O lucro total 36 serd
ampliade se os capitalistas venderem maior quantidede de bens de investimenta e/ou bens de consumo des
capialistas, ou sefs, se os proprios capitaliistas decidirem investir mals efou consumir mais. ... Eles ndo devem decidir
que lucre devem ganhar, porque ndo podem decidir quanto devem vender para obler esse luore. Em compensagéo,
sfes podem decidir & efetivamente deciderm & respeito de quanto vdo consumir e investir. E ¢ exatamente o malor ou
menor montante de gasto em bens de inveslimento s em bens de consumo por parte dos capitalistas qus os feve a
obfer maior oi menor ucro” (Mighioli, 1981: 223-224). De fato, os capitalistas ‘ganham o que gastam’ ndo porgue
pouparam antecipadamente, mas sim porgue, precisamants, ndo o fizeram, islo & os lcros ioteis do sistema
representam © resuliado posterior da efelivacdo dos gastos previamente decididos, de {al sorte que ndo & errado
afirmar, contrariando ¢ pensamento convencional, que ‘0 lucro é o prémjo pela ndo abstinéneia;, é o prémia gue
recabeom peio fato de gastarerm” (Miglioli, 1981 228}

" Onde 4.Puy parte q dos lucros do periedo anterior destinado a0 consumo dos capitalistas no periedo atuatl, A parte

gutbnoma do consume dos capitalistas, qgue independe dos iucros do periodo anterior.

"2 ggta formulacio & bem aderente aos mercados oligopotizados e monopolizados, mas em principio nac ha motivos
empiricos ou tedricos para gue ndo possa sef estendido também aos mercados concorrenciais. Iste porgue cada
agente, mesmo atomizado, pode tentar fixar seu prego (expectacional} a cada momento, levande em conta & histdria
pregressa do comportamenic dos pregos £ dos concorrentes no mercado em que atua. O simples fato dele assim
proceder ndio significa gue terd validada sua opcan; o mercado se encarregara de sancionar ou 180 as expectativas
embutidas em seus pregos. A sfetividade deste processo serdé tanto major quanto mais ineléstica 20s precos for a
demanda por seus produtes, ou guanto maior for o peder de mercado da empresa em guesto. Caso as expectativas
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assim ocorrer, entdio os capitalistas estarfio também conseguindo obter a remuneragéo
‘adequada’ para o seu capital, entendida como sendo a remuneracdo possivel a luz das
resiricBes presentes em qualquer economia onde prevalece a concorréncia intercapitalista, € néo

necessariamente a remuneragdo maxima de uma fun¢do de producdo neoclassica.

A dlustracdo estatistica para o caso brasileiro pode ser vista na tabela 22, que mosira as
participacBes dos lucros no valor adicionado para a economia como um todo e para 0s trés
grandes segmentos. O ano de 1985, data do ultimo censo socio-econdmico de fato realizade no
pais, mostrava uma situacdo na qual 57,1% do valor adicionado pela economia brasileira era
apropriado pelos rendimentos do capital, sendo impressionante ¢ montante de lucros dos
segmentos agropecudrio (80,5%) e industrial (62,1%). O montante de 48,8% apropriado peio
segmento dos senigos € que puxava a média brasileira para baixo. Estas percentagens se
alteram pouct na segunda meiade da década de 80 para os segmenios agropecuaro e
industrial, tendo side o segmento dos servicos o principal responséavel, entdo, pela queda na

relagdio EOB 7 VA do conjunic da economia, entre 1985-90.

Tabela 22; Participagao do EQB no Vator Adicionado
_para os grandes segmantos da atividade econdmica - Brasil.

EOB i VA
Agropecuiria indiistria Servicos Totat
w indice'? % indice™ 3% indice!? %" indice™
1986 305 05,4 62,1 1044 48,8 1368.2 57,1 1217
1990 836 1000 505 1000 BB 1000 435 1000
1881 82,0 982 619 1040 405 1131 &2 107.0
1942 814 975 668 1123 450 1257 54.1 115,2
1993 79.4 o950 844 108,1 480 1286 538 1146
1984 B85 1035 &3.7 1071 3585 o8 504 1073
1988 885 1071 826 1052 344 96,1 48.8 1039
19965 868 1039 82,1 1044 346 96,7 479 102,

Fente; IBGE; elaboracée propria a parir dos dados das MiPs.

{1} Grau de conceniragfio econdmica refativa, medida pela ponderagio do setor no total,

{2} Ingice de evolugds, com 1880 = 100,

Ag longo dos anos pesquisados da década de 80, por sua vez, o segmento terciario continua
sendo 0 principal responsavel pelas mudancas verificadas na composigio da distribuicdo
funcional da economia, quando tomada pela participacao dos jucros no valor adicionado. Durante
os dois primeiros anos de recessao da década, nota-se um nitido movimento de apropriacdo de
valor adicionado peios lucros, puxado pelos segmentos industrial e tercidrio, com tendéncia
oposta manifesta pelo segmento agropecuario.

nac sejam satisfeitas, ent@e na proxima ‘rodada’ o mesmo agente reavaliard sua opgdo corm uma nova aposta de
precos, carregados de ocutras expectativas de realizacdn.
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NGO case da industria, a participacdo dos lucros cresce cerca de 12.3% entre 1990-92,
atingindn a marca de 66,8%. Nos servicos, o crescimento & ainda mais expressivo, cerca de
25,7%, fazendo o peso dos lucros no valor adicionado saitar de 35,8% em 1890 para 45% em
1982. A tendéncia contra-ciclica observada para 0s segmentos industrial e dos servicos se
confirma para o bignio 1994-95, anos de retomada do crescimento econdmico. Os lucros
industriais se retraem em relaco ao ponto maximo atingido durante a recessao, mas nao descem
abaixo dos 60%. Com os servigos ocorre ¢ mesmo movimento de queda, mas em magnitude
mais intensa, o que puxa para baixo a participacfio dos lucros totais da economia.

Um primeiro registro importante de fazer, a julgar pelos resultados acima, é que a distribuicio
funcional da renda no Brasil para o periodo estudadoe ndo é invariante ao estagio do ciclo
gcondmico do produte. A economia como um todo reflete o comportamento contra-ciclico
expresso pelos segmentos industrial e tercidrio, sem" que O aparente movimento pré-ciclico da
agropecuaria pudesse ter contrabalangado a tendéncia mais geral.

Em segundo lugar, & preciso dizer que a natureza contra-ciclica constatada para 0s lucros
industriais @ dos servigos possuem raizes, fundamentalmente, no comportamento dos indicadores
de produtividade, mark ups e relagdo custos varidveis estudados acima, na medida em que
articulam as variaveis do item 2.2.1 (VA, PO, Rn e ECB). A produtividade do trabalho industrial,
que reprasenta o fendmeno de geracdo de valor adicionade por trabathador na economia,
cresceu consistentemente durante o periodo, assim como o mark up industrial, como resuitado
das estratégias privadas de formagdo de pregos e apropriag8o de valor adicionado. A razdo
custos varaveis (consumo intermediario / remuneragdes), para completar o quadro explicativo,
manteve-se praticamente constante durante os anos recessivos, esbogandoc um pequeno
crescimento depois, o que na verdade so reforca a idéia de que as remuneracdes na industria
ndo foram impeditivo para uma maior apropriagdo de lucros. Por conta disto, ndo surpreende o
fato de os lucros industriais terem se apropriado da maior parte do valor adicionado durante a
recessdo, apesar de terem caido como proporgio do total de lucros gerados pela economia no
periodo,

A reversdo que se observa na relag@o EOB f VA com a retomada do crescimento econdmico
pode ser explicada pela propria expansdo do valor adicionado industrial, aliada, de um iado, a
persisténcia dos ganhos de produtividade do trabalho e, de oulro, a desaceleracdc no
crescimento dos mark ups, com custos diretos {consumo intermediario) em ascensio
relativamente as remuneragdes. O resultado final foi muito mais um arrefecimento do ritmo de
apropriacdo de lucros do que propriamente uma queda pronunciada da reiagéo EOB / VA, haja
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visto a proporgdo de lucros industriais no valor adicionado ndo ter jamais voltado ao patamar de

1990, Unico ponto em que esteve abaixo dos 60%.

No caso dos servigos, cuja relagdo EOB / VA sofrau oscilac@es mais intensas ao longo do ciclo
econdrico, € preciso notar, com respeito ao crescimento verificado no periodo recessive do inicio
da década, gue ele pode ser explicado por um crescimento expressivo dos mark ups até 1983,
como reflexo das estratégias privadas de apropriacdo da renda, num contexto em que a
produtividade do trabalho e a razdo custos varidveis estiveram praticamente estagnadas. Assim,
‘a quase totalidade do aumento do valor adicionado dos servigos no periodo recessivo se traduziu
num aumento da massa de lucros em relagdo ao total.

A reversio da relagdo EOB / VA durante os anos de maior crescimento econdmico na década
esta ligada a queda dos mark ups e ao encarecimento dos custos diretos, quando sobe a relagdo
consumo intarmediario / remuneragdes. A partir de 1994, a massa de lucros nos servicos cai mais
intensamente que o valor adicionado, o que deve ter favorecido a apropriag8o por parte das
remungragies,

A participag&o dos lucros no valor adicionado dos complexos industriais reforga a tese da
natureza contra-ciclica verificada para a industria como um todo. Em praticamente todos os casos
4 para perceber um movimento ciclico oposto ao ciclo do produto industrial. Mas ainda que a
explicacao dada para' o conjunto da 'industria seja também valida para cada complexoc em
separaco, logicamente respeitando as particularidades de cada um, é preciso reconhecer que
éxistem diferengas importantes entre eles, relacionadas tanto aos respectivos pesos das massas
de iucro em cada complexo, quanto & trajetdria de apropria¢iio descrita nos anos 90 (tabela 23).

Com excecdio dos complexos Metal-Mecanico Mat. Transporte; Quimico-Petroguimico e
Construgdo Civil, todos os demais iniciaram a década de 90 com participagéo dos lucros no valor
adicionado inferior aquela observada para ¢ ano de 1985 N&o obstante, durante os dois
primeiros anos recessivos da década, todos os complexos industriais ratificaram o
comportamento contra-ciclico de apropriagio de lucros, com destague para seis dos nove
complexos (industrial Extrativo; Metal-Mecanico; Eletro-Eletronico; Quimico-Petroquimico;
Alimentos, Bebidas e Fumo; Construglo Civil), cujas respectivas massas de jucro representam
mais de 60% do valor adicionado total em cada complexo.

Este movimento esteve colado aos fendmenos de crescimento da produtividade do trabatho e
de expansdo dos mark ups durante a recessdo. No caso da produtividade, a queda do valor
adicionado da industria pdde ser compernsada pela grande dispensa de pessoal no periodo,
enguantc a massa de remuneragbes, como importante componente de custos, se retraia para
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viabilizar a expans@o dos mark ups nestes complexos industriais. Assim, apesar da queda de

participag8o dos lucros industriais na composicdo dos jucros totais, houve uma expansdoc dos
mesmos em termos do valor adicionado de cada complexo entre 1990-92.

Tabela 2% Participagdo do EOB no Valor Adicionade
para 08 compliexos do setor industrial - Brasil.

EQB VA
Ind, Extrativo Metal-Mecinico Eletro-
Min, ndo Metaiico Mat. Transporte Elstrénico
%D idice® W indice® 73 indice®
1886 . me 1132 54,7 870 64,3 1047
19390 889 1000 829 1000 81,4 00
981 ¢ 718 138 83 1102 632 1030
1992 22 1048 759 120,7 £76 10,2
1993 .9 1000 619 o84 665 106,4
1984 ;|5 5 a1 9.8 65,2 06,3
1995 65,8 2 oF ] 88,0 82,2 66,1 1076
1098 862 082 56,7 o2 853 106,4
Madeireiro Papel, Papelio Quiirn, Petrod. Farm.
Editoriai e Grafico Borracha & Plastico
%" indice™ % indice™ ot indice™®
1985 580 1343 5.4 1700 6.5 080
1950 HU0 00,0 S 1000 74.0 1000
1991 AT 16,4 528 1373 63,1 or4
1952 4856 1137 518 1348 758 106,38
1993 43,8 1191 =7 87.7 803 1132
1994 48 1214 3}/0 8.8 8.2 107.4
1995 448 1083 439 $140 25 1021
1998 407 203 371 06,4 70,8 924
Téxtil, Couros Alimentos, Conslrugac
Calcadog Bedidas e Futno Chvit
i indice® a4l indice'? gl infice™
1888 8.9 1278 847 1144 5485 924
1880 48,4 o0 565 1000 50,1 1000
1991 448 G824 a6 107,2 61,1 3.4
1982 58,0 1155 64,5 11472 66,3 122
1893 468 95,3 a2 11,9 680 1168
1994 445 G618 g0 1081 732 1238
1935 49,1 827 - G586 1001 749 1267
1898 41,4 855 =7 1058 730 1235

Fonte: IBGE; alaboragdo propsia a partir dos dades das MIP's.

{1} Grau de concentragdo econdmicd retativa, medida pela porderacdo do setor ro total,

(2 indice de evolugdio, com 1590 = 100,

A retracdo do movimento de apropriagio de lucros sobre o valor adicionado se deu de maneira
menos uniforme entre os complexos industriais durante o periodo postenor a recessd@oc, Alguns
deles (Ind. Extrativo Min. ndc Metalico, Metal-Mecanico 'Mat. Transporte; Papel, Editorial ¢
Grafico; Téextil e Calcados) chegaram do final do periodo estudado com participacdo dos lucros
no valor adicionade inferior & que tinham no inicio da década. Nestes casos, a despeito dos
ganhos de produtividade do trabalho, houve retragio dos indices de mark up e elevagdo da
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relacdo custos varigveis, tornando pronunciada a queda da massa de fucros em relacéo ao total

da economia.

Os compiexos industriais que mantiveram a mesma participacdo dos lucros no valor
adicionade que tinham em 1890 foram o Madeireiro e Quimico-Petroquimico, os quais, apesar
dos continuados ganhos de produtividade, também tiveram retragclo de mark ups e conseqlente
diminuicio do peso dos lucros nos lucros totais da economia. Ja os trés complexos restantes
(Eletro-Eletrénico; Alimentos, Bebidas e Fumo; Construcdo Civil) demonstraram retracic menor,'
apds a recessd@o, que os demais em termos da participacdo dos lucros no valor adicionado,
mantendo-se ainda em niveis superiores ao inicio da década. N&o por acaso, foram os
complexos que, respectivamente, menos diminuiram & mais aumentaram o peso dos lucros nos

ucros totais durante 0s anos estudados.

Destaque-se ¢ caso da Construgdo Civil, gue foi o complexo que conjugou os maiores indices
de mark up com a menor relagdo custos varidveis dentre todos os complexos industriais, tendo
podide expandir simultaneamente ¢ valor adicionado e a massa de lucros, a ponto destes
representarem mais de 70% de todo o valor adicionado gerado depois de 1994,

No caso dos servigos, a tabela 24 mostra que o comportamento ohservado entre seus
complexos foi bem menos uniforme que no caso dos complexos industriais. Para comecgar,
apenas o comportamento conjunto deste segmento econdmico revelou-se legitimamente contra-
ciclico durante os anos estudados. Os Servigos Produtivos tiveram uma queda pronunciada de E
participagéo dos lucros no valor adicionado, fruto em grande medida do movimento conjunto de :
declinio da produtividade do trabalho (queda do valor adicionade e crescimento do pessoal . 5
ocupado), encarecimento de custos diretos (consumo intermediario) sobre remuneragbes, e
queda expressiva dos mark ups. Os Servigos Distributivos também tiveram gueda da relagdio
EOB / VA, a despeito dos ganhos de produtividade, que devem ter se convertido em uma massa
maior de remuneracdes, uma vez que 0s mark ups e a relagdo custos varidveis mantiveram-se
praticamente estagnados ao longo «o periocdo. Ambos os complexos acusaram queda de
participacdo do valor adicionado e dos lucros nos lucros totais da economia entre 1990-98, ao
contrario dos outros complexos tercidrios que, por isso mesmo, tiveram uma dinamica de
apropriacéo de lucros distinta,
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Tabela 24: Participacio do £08 ne Vator Adicionado
para os complexos do setor servigos - Brasit,

EOB VA
Servigos Servigos ' Servigox Servigos
Produtivos Distributivos Pegsoails Diversos
"o indice® %0 indice’d %0 indice™ o indice®
1988 8.0 1149 558 1859 3.1 200 74,7 8,7
1980 0,2 1000 BS 100 12,4 1060 70,7 100,0
1391 523 B84 327 M5 177 142,4 804 1121
1892 €23 1052 By 947 W04 1840 868 1086
1893 5.2 110,1 345 96,4 247 1991 808 1013
1994 518 878 ®T 90,7 713 175 818 1028
1998 343 580 56 994 283 2118 B4 1084
1596 27,7 @87 268 =0 21,3 1718 803 112.1

Forte; IBGE; elaboragso propria a partir dos dados das MiP's.

{1) Grau de concentrag@o econdmica relativa, medida pela ponderagao do setor no total.

{2 Indice de evolugdio, com 1990 = 100,

Tanto 0s Servicos Pessoais quanio em menor medida os Servigos Diversos fizeram crescer a
participagéo dos fucros no valor adicionado de suas atividades, Em ambeos 0s casos, a
produtividade foi cadente devido as dificuidades de incorporagéb de progresso técnico e ao
consequente fiuxo de trabalhaderes para estas atividades. Ndo obstante, pdde haver uma maior
apropriacdo de lucros devido & expansdo dos mark ups e simultineo barateamento de custos
diretos em relag@o as remuneracbes. Ao final, estes dois complexos foram os unicos que
puderam expandir conjuntamente o valor adicionado, ¢ pessoal ocupado, a massa de lucros e de

remuneracdes, dentre todos os complexos econdmicos, no periodo estudado.

b} remuneragdes / valor adicionado.

A concepcdo relatada acima acerca do processo de formacdo de pregos em uma economia
capitalista de natureza monetaria e a conseqlente apropriagde de lucros sobre o valor
adicionado procurou mostrar que ¢ ‘capital’ € remunerado ¢como varidvel ‘exdgena’ do sistema.
Essa 'exogeneidade’ deve ser entendida como a autonomia ou 0 poder que os formadores
privados de preges detém para marcar & administrar certa margem de lucro sobre os:_' préprios
custos diretos. E 6bvio que este prego tem um componente expectacional importante, onde nada
garante, & pror, que o capitalista consiga impor seu prego a0 mercado no quai atua,
sancionando automaticamente seu poder decisorio. A efetividade deste processo serd tanto
maior quartto mais inelastica aos precgos for a demanda por seu produto, ou quanto maior for o
poder de mercado da empresa em questlo, medido pelo grau de concentragdo econdmica de
gue desfruta,
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Da forma como exposto, o prego se converte no elemento fundamental da empresa para impor
ao mercado seus projetos de investimento, crescimento econdmico e apropriagéo relativa de
parte da renda total gerada ao longo do ciclo produtivo. E justamente por este motivo que o mark
up embutido no preco ndo é simplesmente um resultado contdbil, aparecendo como residuo da
operacio de qualquer empresa em um ambiente competitivo, ele &, ao contrario, a vanavel chave
que determina a parcela detida pelo ‘capital’ o longo das etapas da produgéio e apropriacdo do
excedente econdmico. Todo este processo é ‘comandado’ pelos capitalistas, pois de suas
decisBes de gastos (de consumo, de produgdo corrente e de novos investimentos) é que se

determinam a renda & 0 emprego agregados.

Assim sendo, a parcela apropriada pelo ‘trabatho’ deve aparecer, esta sim, como resultadoe da
forma como se desenrola o circuito produtivo, em calda sociedade e momento do tempo. Este
valor, representante que é da massa de remuneragfes totais, n&o precisa, no entanto, ser
classificado como totalmente indeterminado, no sentido de que somente ex post seria possivel
conhecer a sua real dimens&o.'™ Ha uma dupla determinagio para a massa de remuneracoes
em uma economia capitalista, indissoluvelmente ligadas.

De um lado, seria possivel identificar um ‘condicionante estrutural’ para a remuneracio dos
trabalhadores, intimamente relacionado ao padrdo social e histdérico de desenvolvimento da
economia em questio. Este aspecto define o intervalo dentro do qual deve flutuar a massa de
rendimentos do trabalho, garantindo condigées que em geral, dado o ritmo ‘normal’ de progresso
de umna certa sociedade, ndo devem impor obstaculos a reproducdo tanto da forca de trabalho

(limite inferior) como do préprio sistema econdmico (imite superior). '™

De outro [ado, estariam os elementos que operam no campo estritamente econdmico desta
sociedade, chamados por Kalecki de ‘fatores de distribuicdo’, gue definem a dimensao real da
massa de remuneragbes, a luz daquele intervalc estabelecido pelas condigSes histéricas e
sociais de reproducéo da populacio.

' Souza (1980b: cap, 1), reformulando sua propria concepgdo acerca deste fendmenoc {ver Souza, 1980a; Saldrios &

Mao de Cbra Excedenfe, ensaio de 1978), chama atengio para o caréter indeterminado da teoria dos 2 limites,
decorrente do fato de qgue ambos os limites (inferior @ superior) estariam sempre em mutaco, com tendéncia ao
crescimento, mas a ritmos diferenciados por possuirem condicionantes distintos. Esta observacdio, ainda que de fato
tarne a teoria dos 2 limites incapaz de determinar @ taxa de salarios (salério de base) da eccnomia, ndo impede que a
idéia de fimites possa ser apropriada para pensar a determinagio da massa de remunera¢des gerada num contexto de
reproducao ampliada do capital. E Sbvio que ndo & possivel fazer deia uma teoria de determinacéo da taxa salarial
nem tampouce da distribuiclo dos salrios pela estrutura ocupacional, mas nao € disto que se esta iralando neste
capituo.

T p. R Souza afirma que “a possibilidade tednce da existéncie de qualquer imite superior para a vatiag8o dos salérios,

acima de¢ qual a taxa de lucro sena reduzids, $6 & concebivel se adotamos os supostos da lsi de Say” (Souza, 1980b:
43). Entretants, a existéncia logica de um limite superior, ainda que sem determinacdo exata, deriva justaments da
forma de conceber a massa de rendimentos como endogenamente derivada do processo de acumulagio de capital, e
ndo o contrario.
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No primeiro caso, cumpre ressaltar que o valor da forga de trabalho, quando expresso em
termos de uma determinada massa agregada de remuneracbes, estara sempre embutida no valor
total dos produtos gerados por uma dada economia em certo espago de tempo. Mas este valor,
estabelecido por um conjunto de for¢as que atuam desde uma perspectiva histérica e social,
deve situar-se entre dois extremos logicamente identificaveis. De um lado, em seu conjunto, essa
massa de rendimentos do frabalho ndo pode descer abaixo do nivel representado pelo valor de
uma cesta minima de bens e servigos indispensaveis a manutencdo e reproducio em escala
‘simples’ da populacio trabalhadora em dado momento.'™ De outro lado, ela ndo pode subir
acima do nivel representado pelo ponto em que todo o tempo de trabalho presente na jormnada
padran de trabalho fosse representado pelo tempo de trabalho necessario a obtencio daguela
cesta de bens e servigos, vale dizer, pelo pontd a partir do qual estaria comprometida a
reproducio em escala ‘ampliada’ do estoque de capital existente.'™ N&o é demais alertar para o
fato de que o limite inferior de determinagdo das remuneragbes é um ponto muito mais apto ac
calculo gue o limite superior, pois estd, de alguma maneira, atrelado a um limite fisico.’” De fato,
o limite superior serd t8o mais dificil de encontrar quante mais ‘descolado’ da base estiverem os
rendimentos do trabalho de uma economia, como reflexo do fato de que outros fatores concorrem
para a conformacao final dos respectivos rendimentos (Dobb, 1966: 101 ).

Estes dois limites definiriam o intervalo dentro do gqual deve flutuar o valor da forga de trabalho
tomada em fermos de uma massa de remuneragdes, de sorte a garantir tanto a reprodugdo da
poputacéo trabalhadora guanto a reproducio do proprio regime de acumulacgio dentro do qual
ela opera. Tratar-se-ia, enfim, de um fator de ordem mais estrutural a condicionar a massa de
rendimentos do trabatho numa economia capitalista.

" O qualificativo "simples’ diz respeite ac patamar minime abaixo do quai @ populaglo trabalhadora ativa passaria 2
decrescer em voiume, relativamente ao estoque de capital ao qual ela estava antes relacionada. A partir deste ponto,
suponde constants @ produtividade, a jomada efetiva e a intensidade de wtilizagdo da forga de trabatho, modificar-se-ia
& composicao orgénica do capital em defrimenio da acumuiagdo, comprometendo as condicBes de reprodugsio do
esfogue de capital fixo existante.

V% & qualificativo ‘ampliada’ pode ser lido de duas formas. Ou como o patamar maximo para o valor de reproducio da
" forga de trabatho, sendo que este ndo poderia, em hipdtese alguma, consumir todo 0 tempo da jornada de trabaiho,
cujo limite superior seria dado por uma jomada de 24 horas diadas. Ou, altemativamente, como ¢ patamar mipimo
necessario 4 geraglic de uma taxa de acumulagio de capital condizente com uma expansdo minima do estoque de
capital fixe existente no periodo considerade. N&o bastaria, neste caso, a garantia de uma taxa de reprodugdo simples
de estogque de capiial, pois permanecendo em crescimento naturat a taxa de reproducio da populacdo total, em pouce
tempo o sisterma produtive nfio seria capaz de absorver a parcela ativa da forga de irabatho, gerando ‘problemas
cumulativos de realizagio da producdo comente, cuja conseqiéncia mais iminente seria o surgimento de crises
sistémicas insuperaveis. A taxa de acumulacho seria suficiente apenas para repor 0 mesmo estoque de capital, sem
condicdes de amplia-lo em ritmo necessario 4 expansdo do sistema, imperativo esie fundamental 3 sobrevivéncia do
modo capitalista de produgdo.

" Mesmao assim, nao se deve reduzir o valor da forga de trabalho simpiesmente ao valor dos meios necessarios &

reproducdo fisica dos trabathadores, E preciso também considerar, ainda que subjetivamente, os aspectos ligados &
reprooducdo social @ cultural dos individuos.
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No segundo caso, a par das consideracdes anteriores, & possivel compreender melhor o papel
que joga os chamados fatores de distribuiciio’ sobre o processo de determinagdo da massa de
remuneracdes, tal como apontado por Kalecki “dado gue os lucros séo determinados pelo
consumo e investimento dos capitalistas, & a renda dos trabalhadores que é determinada pelos
fatores de distribuigdo. Dessa forma, ¢ consumo e o investimento dos capitalistas, em conjunio
com 0s fatores de distnbuigdo, determinam o consumo dos trabathadores e, consequentements,
a producdo e 0 emprego em escala nacional” (Kalecki, 1976: 93). Esses fatores dizem respeito
aos condicionantes de ordem estritamente econdmica a influenciar o peso dos rendimentos do

trabalho na renda nacional.

O primeiro deles esta relacionado & composicio setorial da renda, pelo gual seria de esperar
que quanto maior ¢ grau de concentragdo econdmica ao nivel setorial, maior deveria ser a parte
apropriada da renda pelo ‘capital’ relativamente aos rendimentos do trabatho. Este aspecto é
tratado por Kalecki de forma a sugerir que sempre um maior ‘grau de monopdlio’ se revertera em
um maior peso dos lucres na.renda total em relagdo aos salarios. No entanto, ainda que isto
possa ser realmente a tendéncia dominante, nio necessariamente serd sempré o caso,
importando para tanto o resultade da interagédo dindmica entre os dois principais condicicnantes
da distribuicdo da renda avaliados abaixo, que atuam em diregdes contrdrias e ternam o

resuitada final indeterminado em termos ex ants.

Os dois principais conjuntos de relagdes (composicio do mark up e relacdo custos varidveis)
estao expressos de maneira clara nas formula¢8es de Kalecki, em conformidade com o que ja fol
discutido sobre formagdo de pregos e determinacdo da massa de lucros: "™

58 k={m/t-n)=VP/{Cl+Rn) proxy para mark up
e i=CH RN proxy para relaglo ‘custos varidvais'
entdo w=1/[1+{k-1).{j+1)] mostra que a parcela dos salarios no valor

adicionado estara em fungéo inversa ao
nivel do mark up ( k ) e da relacdo custos
vanaveis (] ).

""® Para se chegar & ultima equag3o, é preciso observar o seguinte: como a renda agregada pode ser decomposta em
termos do valor adicionado, de forma que; VA = VP - C| = W + P + ¢i, onde YA valor adicionado pela economia em
dado periode, VP valor bruto da produgso no mesmo periodo, Cl: consumo intermediario da produgéo, W massa dos
salarios, P massa dos lucros, of! custos indiretos associados a producso; entdo VP -{Cl+Wj=sP+cio P+
CH=(Cl+ W} [VR/(CI+ W)~ 1] = P+ oi=(Cl+W) (k- 1),

SeVA=WsP+ci= VAR W+ [(k~1)_ (CI+W)]
Sew*—*W;'VAmW“:WfW'F{Cf,{k—1)+W.(k-‘l)§::»W“—”1!1+{{Cl,(k»-‘l)!W]'P[W.(k-‘!)fW}}
mwﬁ‘l!?+[j,{k-1}+(k-1)}::>portaﬁt0=>ww1!1+[{k-—-‘1}.ﬁ+1}}.
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Em linhas gerais, quanto maiores forem o mark up k e a relag8o custos variaveis j, menor
deverd ser a participacdo dos rendimentos do trabalho na renda nacional. No entanto, como k e j
sdo determinantes independentes da parcela de remuneragdes, € preciso considerar a influéncia
de cada um deles scbre a distribuicio da renda, ainda mais considerando que eles se comportam
distintamente ao longe do ciclo econdmico. Depois, & preciso verificar como o comportamento
conjunto de ambos afeta a parcela de rendimentos do trabatho.

A analise conjunta dos impactos que exercemn sobre a parcela de remunerages os dois
condicionantes da distribuicdo da renda acima estudados, tende a alterar as conclusdes iniciais
extraidas da consideracgao isolada de cada um deles: ‘para uma dada composigdo industnial, que
implica um niivel especifico de concentragdo relativa, as variagbes do grau de monopdiio [refletido
no aumento de k ], ... s& fazem no mesmo sentido das variagbes do tamanho da firma. Por outro
lado, & medida que aumenta o tamanho dJdas firnas e, consequentementse, se intensificam as
economias de escala no uso dos materiais pan passu a uma utilizagdo mais extensa de mioe de
obra especializada, deve ocorrer uma queda na relagdo custos vandveis [refletida naquedade j}

. as modificagbes da parcela de saldrios no valor agregado do ramo da indastia em
consiclerag8o dependera, em dlfima instdncia, da intensidade de varacdo daquelas duas forcas
contrarias” (Ferreira, 1996; 65).

Por um lado, ao longo do ciclo econdmico, a massa de remunerages devera ser mais estavel
que a massa de lucros, devido ao fato dos lucros variarem sempre que se modificam os mark
ups. Por outro lado, a massa de remuneragtes devera ser t80 mais estdvel quanto maior for o
mark up k @ menor a relagao custos variaveis j: ‘0 peso dos saldrios nos custos diretos, se é fator
de estabilidade para a parcela salarial, tern efeito oposto sobre os lucros” (Possas, 1987: 261).

Em suma, devido a0 fato de que a parcela dos rendimentos do trabalho na renda depende do
rasuitado dinamico da interagéo de duas forgas que tendem a comportar-se em diregdes opostas
ao iongo do ciclo econdmico, ndo € possivel concluir nada acerca da sua tendéncia de longo
prazo, embora seja possivel afirmar que, pela atuacdo dessas mesmas for¢as, a massa de
remuneracbes deva flutuar menos que a massa de Jucros ao longo dos ciclos.

Quira afirmacio possivel de ser feita é que qualquer que seja a parte apropriada pelos
rendimentos do frabalho como resultado desta interacdo dinamica de forgas, eles serdo
remunerados come vanavel endégena do sistema, uma vez que no plano da circulagdo das
mercadorias, o valor real das remunera¢des depende da evolugdo dos pregos que compdem a
sua cesta de bens e servigos, aspectc scbre o gual os trabalhadores ndo tém nenhuma

influéncia. O trabalhadoer é contratado em urn momento tp por um salario nominal conhecido, mas
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apenas o racebe num momento posterior, em . E a evolugdo dos precos que compdem a cesta
de bens de consumo d'o trabalhador durante 0 periodo {t, ~ ts} que vai determinar o valor real do
seu rendimento. Importa lembrar que o valor nominal contratado j&@ estd embutido como
impoﬁante elemento de custo no prego final do produto que o capitalista pretende levar ao
mercado em momento futuro — pois da expectativa otimista de realizacdo (ou venda) da producao
decorre a decisdo de contratacdio de mais um trabalhador -, dai que o salario nominal, mesmo no
caso em que € igual a0 salario real, ja reflete o patamar historico dentro do qual deve flutuar,
como preco da forga de trabalho. Este valor é tal que satisfaga a condi¢do de estar entre um
firnite inferior, ao nivel de subsisténcia determinado historica e socialmente para garantir a oferta
permanente de forca de frabalho no tempo, e um limite superior, dado a cada contexto
tecniolbgico do padrio de acumulaciio vigente para garantir a reproducdo em escala ampliada
deste sistema de producio.

No ambito de funcionamento da economia brasileira dos anos 80, pode-se ver pela tabela 25
que a participacio das remuneragfies no valor adicionado total decresceu durante o periodo
recessivo, voltando a subir um pouco depois de 1994. Este resultado respalda a idéia de que
quands sobe o mark up, tudo © mais constante, deve baixar o peso dos rendimentos do trabalho
na renda nacional.

Tabela 25: Participagdo das Remuneragies no Valor Adiclonado
pard 0% grandes segmentos da afividade econdmica - Brasii.

RniVA
Agropeciiria inddstria Servicos Total
%N indice Al indice a1 indicet? 9" indice™

1885 202 1113 Ho 1004 485 865 B4 875
1990 18.2 1006 344 1000 537 10G.0 450 100,0
1581 i7.4 e S1Y 339 g7i3 490 91,2 420 932
1992 185 101.9 02 88.6 454 86,4 o8 884
1993 265 12,7 28B4 815 462 84.1 B4 853
1994 140 Fi-] 264 75.8 518 6.6 0.7 88,3

1988 138 =8 263 =5 £33 99,2 A6 202
1896 15,1 B28 prcis) 4.2 533 a2 414 o912

Fonte: IBGE; elabora¢do préptia a partir dos dados das MiP's.

(1) Grau de concentragio econdmica relativa, medida pela ponderagia do setor no total.

{2) indice te evolugds, com 199G = 100,

A mesma relagdo inversa entre crescimento dos mark ups e da relagdo custos varidveis, com
redugdc da participacdo das remuneragbes, pode ser verificada para 0s trés grandes segmentos
da atividade econdmica, a despeito do crescimento da produtividade meédia do trabatho no
mesmo periodo. O segmento industrial, que teve a maior retracio das remuneracgBes no valor
adicionado, foi justamente o gue teve a maior expansdo sustentada dos mark ups, sendo

igualmente verdadeiro que © segmento tercidrio, que teve uma retragdo quase nula das
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remuneraches, fol o que teve uma menor expansio dos mark ups, inclusive voltando, ao final dos
anos estudados, ao patamar de 1980.

Em que pesermn as consideragdes acima, é preciso checar ¢ comportamento desagregado dos
principais segmentos acondmicos, a comegar pelos complexos industrials na tabela 28.

Tabela 26; Parficipagdo das Remuneragdes no Valor Adicionado
para os complexos do setof industrial - Brasil,

R} VA
ind. Extrativo Metai-Mecanico Eletro-
Min, ndo Melaiico Mat. Transpaorte Eletrénico
% indive? ) indice™ % indice®
1988 2,6 84,8 463 1085 349 1003
1980 26,5 1000 447 1000 348 1000
1991 245 920 434 o7.1 B <Y 965
1992 242 a1.0 37.4 83,7 205 846
1593 260 ary 328 733" 28 82,7
1954 240 203 N3 899 269 773
1958 257 96,8 323 723 253 728 )
1996 247 92,8 R4 72,6 25,1 72,2
Mastsireiro Papel, Papelio Quim. Petrog. Farm.
Editorial ¢ Griflco Horracha e Plistico
% indice o indice™ % indice™®
1985 36,6 835 318 850 208 1183
1880 448 1000 489 100.0 25,2 1000
1951 377 859 382 78,0 272 108,1
1892 382 87.1 489 96,8 713 84,4
1993 B8 816 56,4 1153 158 631
© 1994 37 765 50,7 1066 187 - 86,4
1958 375 855 428 875 19,4 768
1994 38,7 882 48,4 ke 198 78,8
Téxtil, Couros Afimentos, Construgio
Calgados Bedidas e Fume Clyil
%M indice™® %Y indice™ %" indice'®
1988 31,2 88,1 342 91,1 346 1308
1990 383 1000 376 1000 265 1000
1991 32 108,1 349 928 24,7 933
1892 5.4 977 22 85,7 224 84,8
1993 36,4 1005 20,7 7.1 19,6 74,2
1954 373 29 28,4 748 150 587
1995 384 100.4 25 78.4 129 489
1998 340 o037 %9 8.8 143 539

Fonte: 1BGE; elaboracds propria a partir dos dados das MiP's.
{1} Gray de concentragio econdmica relativa, medida pefa ponderagio do setor no tofal.

{2} Indice de evolugdo, com 1980 = 100,

Os complexos industriais que levaram para baixo o peso médio das remuneragdes da indastria
no valor adicionado foram jusiamente os que sustentaram 0s maiores indices de mark up no
periodo, a saber, Metal-Mecanico Mat. Transporte; Eletro-Eletrdnico; Alimentos, Bebidas e Fumo;
& Construgdo Civil, com destaque mais uma vez para este ultimo, que em 1898 tinha reduzido
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praticamente & metade a participagdo das remuneragbes no valor adicionado, em relagdo ao
inicio da década. Estes mesmos complexos apresentaram também as maiores elevagbes na
relacdio custos varigveis, fortalecendo os argumentos kaleckianos de que quanto maiores fossem
0s componentes k & j, menor deveria ser, tudo o mais constante, o peso das remuneracies na

formagao da renda.

Dos outros cinco complexos industriais estudados, trés replicaram o comportamento descrito
acima, ainda que em intensidades menores. Apenas Papel, Editorial @ Gréfico; e Téxtil, Courcs e
Calgados conseguiram manter o peso relativo das remuneragdes no valor adicionado num
patarar proximo ao de 1990. Em ambos, ndo surpreende o fato de terem sido os complexos com
menores indices de mark up e, no caso do primeiro, ac lado do compiexo Madeireiro, os (inicos a
possuirem custos varidveis em declinio nos dois Gltimos anos pesquisados, de mode a tornar
inferior © nivel constatado em 1980,

Quuanto acs servigos, € preciso diferenciar dois padrdes distintos no movimento de apropriagéo
das remuneragdes, tal qual feito no estudc da relagdo EOB / VA. De um lado, estdo os
complexos de Servicos Produtivos e Servigos Distributivos, que manifestaram um aumento na
participacdo das rémuneragées no valor adicionado, resultado em grande medida da
incorporagao de trabalhadores que contribuem para engrossar a massa de rendimentos pagos e
também decorrente da tendéncia baixista dos mark ups nestas atividades (labela 27).

Tabeia 27; Participagdo das Remuneragdes no Valor Adicionado
para os conplexos doe setor servigos - Brasil,

RniVa
Servigos Servigos Servigos Servigos
Produtivas Distributives Pessoals Diversos
9! indice™ %" indice’ i indica'? s indice'
1985 2.4 835 37 877 46,8 807 251 1308
1880 3 1000 4228 1000 55 1000 19,2 1000
198y 4.5 1178 436 10t5 4.1 852 85 51,7
1592 38 5.8 448 104.2 5.3 99.5 128 655
1883 305 868 4.3 15,2 460 893 178 =31
1954 40,2 1141 0,7 948 474 2 16,5 862
1995 533 1512 06 922 432 838 123 54,2
1396 284 1S 466 108,86 48.7 845 95 465

Fonte: 1BGE; slaboracio propria a partir dus dadns das MIP's.

{1} Grau de corwentracdo econdmica relativa, medida pela ponderagso do setor no total.

{2) indice de evidugda, com 1960 = 100

De outro lado, os Servigos Pessoais e Servicos Diversos estdo entre os que fiveram reducio
da participagdo das remuneragbes no valor adicionado, em que pese o fato do aumenio do
pessoal ocupado e do peso das remuneracdes destes compiexos no total de remuneracdes da
sconomia. Em ambos os casos, houve expans@o dos mark ups, em contexio de queda da
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produtividade, situag@o que tende a favorecer uma maior apropria¢ao relativa da renda por pane
dos lucros,

¢} relagfo lucros / remuneragdes.

Com vistas a sintetizar 0 comportamento conjunto de lucros e remuneragdes na economia
brasileira ao longo do pericdo 1990-86, a tabela 28 apresenta indices de crescimento para a
relac8no EOB / Rn, através dos quais & possivel perceber, em termos gerais, um certo movimento
ciclico de maior apropriagdo de lucros relativamente as remuneragfes para ¢ conjunto da
economia. Na fase descendente do ciclo econdmico, cresce a participacdo dos lucros sobre as
remuneracbes, fendmeno este que se reverte na fase ascendente, mas mantendo-se ainda
positivo em 19986,

Do ponto de vista dos grandes segmentos da atividade econdmica, entretanto, constata-se,
para a agropecuaria, um comportamente ndo aderente ao ciclo, € uma tendéncia praticamente
continua de apropriagio de lucros sobre remuneragdes para a industria, sendo de apropriagdo
destas sobre lucros no caso dos servigos, ainda que neste caso isto ndo tenha ocorride de forma
continua ao iongo do ciclo, pronunciando-se t&o somente a partir de 1954,

Tabetfa 28: Relagdio EORB / Remuneragdes para os grandes segmentos da atividade econdmica - Brasii,

EOB JRn
Agropecuaria indgstria Servicos Totai
' indice™ 1 indice'd 2 indlce™ ' indice™?
1385 865 1040 1578 12090
1990 155 100,0 38 1000 385 1000 281 1000
1981 28 1028 68 1068 240 1240 14,7 147
1893 70 5.6 185 1266 174 1456 138 1303
1983 1,8 842 47 13286 50 1529 20 1343
1894 6.8 1349 65 1412 30 1085 23 1217
1995 48 1413 4,4 1363 8,1 969 54 1152
1896 11,2 1254 10 140,7 Q7 975 28 1120
tx me aa 8.2 80 13 : 23

Fonte: ISGE,; elaboragio propria a partic dos dados das MIP's.

{1} Taxa de crescimento el Valores calculados com relagio a0 ano anterior.

{2} indice de evoiugiio, com 1990 = 100,

Quando a andlise é feila para os complexos do segmento industrial, constata-se que os
complexos considerados ‘altamente concentrados’, ©s quais tendem a consolidar uma
participagfo média de menos de 30% das remuneragdes no valor adicionado, 540 justamente os
gue possuem um maior potencial de apropriacio de lucros frente aos rendimentos, refletindo-se
em taxas anuais médias elevadas de crescimento da razdo EOB / Fn durante os anos estudados
da década de 90 (tabela 28).
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Tabela 29: Relagdc EQB / Remuneragdes para 0s compluxos do setor industrial - Brasil.

EOR {Rn
ind. Extrativo MetailAecanico Eletro-
#in. ndo Metalico Mat. Transporte ) Eletrénico
") indice'® txt ingice® tx'™ indice'”
1585 1299 840 1044
1588 -230 18000 180 1000 4,2 1000
1891 128 1128 135 1135 8.7 1067
1942 2.1 118,2 273 144.2 290 1302
1983 -11.1 1023 -5,8 134,3 7 1311
1894 78 1102 i8 136,7 48 137.4
1985 -10.4 887 88 1274 7.6 147,98
1556 51 103,7 -25 1243 02 1475
tx me aa 10 4,4 69
Madeireiro Papel, Papelio Quim. Petroy. Famm.
Editariat ¢ Grifice Borracha & Plastico
™ indice™ et ingice® 1x'! indice™
1885 1608 261.7 828
1900 378 100, 61,8 1000 208 1000
1991 BS 1355 760 1760 89 0.1
1952 -3,7 130.5 =202 1405 405 126.8
1952 118 1458 -5 6 780 41.7 1783
1384 8.2 1579 254 863 95 161,7
1988 -10.1 1277 B.7 1303 -17.8 1327
1588 -11.8 1125 -25.2 or 4 49 126.2
tx e aa as 7.8 8.8
Téxtil, Couros Alnentos, Construcio
Calgados Bedidas 2 Fumo Civit
tx' indice® 1! indice'? ! indice™
1988 148 4 1256 706
189¢ -32.6 1000 ~204 1000 418 1.0
1831 -14.8 852 155 1185 108 1108
1992 B4 118,2 o4 1333 19,4 1323
1983 -19.8} = 7] 81 141 5 190 157.4
1584 B8 8o 2 03 1418 B8 2188
1998 -7 5 824 =103 1276 18,6 2509,2
1988 106 91,2 05 1838 -11.6 226,3
x me ag g2 840 158

Fonte: 18GE; elaborago propria a partir dos dados das MIP's,
{1) Taxa de crescimento real, Valores calculados com relagdo g0 ano antericr.
(2} indice de evoiugdo, corn 1800 = 100,

Dos cinco complexos industriais classificados como altamente concentrados, a saber, Ind.
Extrativo Min. ndo Metalico; Eletro-Eletrdnico; Quimico-Petroguimico; Alimentos, Bebidas e Fumo;
e Construgiio Civil, apenas o primeiro destes ndo possui taxas elevadas de apropriagdo dos
lucros sobre remuneragdes, ainda que positivas em seu conjunto. Este mesmo complexo também
foi o dnico a ndo demonstrar indices de mark up compativeis com o elevado grau de
concentragdo que possui em termos da participac@o dos lucros no valor adicionado, apesar dos

enormes ganhaos de produtividade registrados no periodo.
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Qs outros quatre complexos altamente concentrados foram os que conjugaram altos niveis de
produtividade do trabéiho, refletindo um aito potencial de geragdo de valor, e altos indices de
mark up ac longo dos anos pesquisados, indicando por sua vez um alto potencial de apropriagdo
da rénda gerada, sinal ex post do éxito obtido com as politicas de formagéo de precos adotadas
pelas empresas destes setores. Dentre tais complexos, quase todos 0s setores produtivos podem
ser considerados oligopolizados do ponto de vista da sstrutura de mercado dominante, como é o
caso dos segmentos eletrdnico, quimico, petroquimico, farmacéutico, alimentar, de bebidas, de
fumo e da consirugdo civil. Para a maioria deles, além disso, explica-se ¢ éxito, em termos do
movimento de apropriagdo de lucros sobre remuneracBes, por estarem a frente dos processos de
reconversdo produtiva engendrados pelo novo paradigma tecnolégico, como atestam os elevados
ganhos de produtividade ja estudados.Os guatro complexos industriais restantes podem ser
classificados como ‘medianamente concentrados’, pois tendem a apurar entre 30% e 50% de
participa¢@o das remuneragdes no valor adicionado. Destes, dois tiveram taxas anuais médias de
crescimento da relacfio EOB / Rn bastante proximas as taxas pertencentes aos complexos
altamente concentrades, a saber, Metal-Mecénico e Madeireiro. Dos outros dois complexos
medignamente concentrados, Téxtili e Calgados foi o que demonstrou 0 menor potencial de
apropriacio de lucros sobre remuneracbes, com taxa anual média nula para a evolucdo da
relagdo EQB / Rn. Ja o complexo de Papel, Editorial & Grafice foi 0 que mais se aproximou de um
perfil ‘baixamente concentrado’, ou dito de outra forma, mais igualitario na repartigéa. do valor
adicionado enire lucros e remuneragfes, pois a participag¢8o destas no valor adicionado tendeu a
se concentrar perio dos 50%.

Em todos estes casos, tanto os niveis de produtividade média quanto 0s mark ups médios
foram em geral menores que 0s valores observados para 0s complexos altamente concentrados,
ratificando & crenga na existéncia de setores mais tradicionais do ponto de vista da dinamica de
atualizac@o tecnolégica, ac mesmo tempo que menos oligopolizados gue 08 analisados antes.
Talvez a excegdo sejg 0 complexo Metai-Mecanico, que teve grandes ganhos de produtividade
no periodo, aliados a niveis de mark up também elevados, mas cujo peso das remuneragdes no
valor adicionado tendeu a situar-se num patamar pouco acima dos 30% entre 1980-96. "

Com respeitc a0s servicos, & possivel identificar um complexe econdmico ‘altamente
concentrado’ (Servicos Diversos), que registra uma participagdo das remuneragbes no vaior
adicionado inferior a 30%; trés complexos ‘medianamente concentrados’ (Servigos Produtivos,
Distributivos e Pessoais), cuja faixa de participacio das remuneragdes situa-se entre 30% e 50%,;
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e urm complexo ‘baixamente concentrado’ (Servigos Sociais), que, apresenta um peso de mais de

- C 8
50% para as remuneragdes no valor adicionado.”

Tabeia 30: Retagiic EOB / Remuneragoes para os complexos do setor servigos - Brasil.

EOB/IRn
Servicoy Servigos Servigos Sarvigos
Progutivos Oistributivos Pesgoals fiversos
tx indice™ et indice™ et indice'” M indice'®
1985 1378 177.7 278 716
1980 273 1000 3,7 100 83,7 e sks) a8 1000
1591 -249 s 89 0,1 1 1406 1470 2170
1382 453 1006 08 €08 10,2 1548 235 1880
1993 156 1269 28 3.4 35,2 22e 34,4 108,89
1954 -85 768 12,7 1052 -16,3 1865 9.4 19,2
1548 50,1 B3 Z5 1078 B X258 | 4.7 1689
1996 283 28,2 ~36.0 8.0 -28.1 1818 341 285
B e 28 -i32 -45 444 241

Fonte; IBGE; slaboragBo propria a partir dos dados das MiP's.

{1} Taxa de cresciments real. Valores calculados com relaclo ae ano antesior.

{2) Indice de evaluclie, com 1900 = 100.

A tabela 30 mostra que 0 complexo altamente concentrado dos Servicos Diversos possui o
maior potencial de apropriacao de lucros sobre rendimentos do trabalho, somente comparavel ao
potencial revelado pelo complexo da Construgio Civil. Este resultado estd associado a elevada
magnitude dos mark ups de suas atividades, que dencta a grande capacidade de apropriaco da

renda gerada, a despeito da trajetéria cadente da produtividade no periodo,

Mo caso dos complexos medianamente concentrados, notam-se trajetérias opostas entre eles.
Enquanto os Servicos Pessoais expandem seu potencial de apropriagdc de Jucros sobre
remuneracgbes, mediante a sustentacdo de mark wups em niveis elevados diante das outras
atividades em servicos, os complexos de Servicos Produtivos e Distributivos apresentam
movimento de maior apropriacao relativa de rendimentos do trabatho sobre lucros, responséve!
em grande medida peia invers&o da trajetoria apresentada acima para ¢ conjunto do segmento
tercidrio. Eles possuem indices negativos de mark up, o que revela uma situagio de maior
apropriacao relaliva de remuneragdes sobre iucros, constrangidos inclusive pela tendéncia de
crescimento da relagaoe custos varidveis ao longo dos anos pesquisados.

"® A opgsio em classificar os complexcs econdmicos nas tipoiogias 'altamente’, ‘medianamente’ e ’baixamente

concentrados, segundo o peso das remuneragbes no valor adicionado, deve-se a dois motivos hasicos. Pritmeiro,
sendo 3 masss de remuneracdes mais estavel que a massa de lucros ao longo do cicio econdmice, torna-se mais facil
classificar cada um dos complexos em estudo. Segundo, uma possivel escolha feita com base na participagdo dos
ueros ng valor adicionado poderia gerar erros de classificagdn, uma vez gue no cdmpuio da massa de lucros astamos
excliindo 03 rendimentos dos autdnomos, conforme ja explicado no capitulo 2, itern 2.2.1.
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2.3 -~ Resumo,

Este capitulo migrou dos aspectos tedricos e historicos relativos a compreensdo geral acerca
do fendmeno distribulivo na economia brasiieira, efetuados ao longo do capitulo 1, para as
propasigdes propriamente empiricas ligadas a estrutura e evolugéo da distribuigdo funcional da
renda no Brasil na primeira metade da década de 90.

A estratégia adotada consistiv em eleger a produtividade média do trabatho em cada grande
segmento e complexos da atividade como o principal fator de ordem econdmica responséavel pelo
processo de geragdo de valor adicionado por trabalhador ocupado, e os fatores Keynesianos da
distribuicdio {mark ups e relacdo custos varidveis) como os condicionantes econdmicos mais
importantes na estratégia de apropriagéo do valor adicionado dentro de cada setor da economia,

Qs resultados mostraram que a maior parte dos complexos industriais estudados combinaram
grande capacidade de geragio e de apropriacao de valor adicionado, fruto, por um lado, de uma
expansdo considerdvel da produtividade do trabaiho industrial e, por outro, de um sucesso
relativo nas estratégias de contengio de custos @ de formacdo de pregos, a despeito do contexio
de abertura comercial (desde 1890} e de esiabilizag@o (desde 1994). A dindmica distributiva se
inclinou francamente em favor dos rendimentos do capital, minimizando, consequentemente, ©
impacio dos rendimentos do trabalho sobre a demanda agregada. Este aspecto poderia explicar
em parte as baixas taxas de crescimento da economia brasileira no periodo, pois num contexto
de retracdo dos investimentos plblicos produtivos e de pequena contribui¢io ao crescimento
vinda do setor exportador, 0 montante de lucros ndo se converte inteiramente em investimentos
produtivos privados, dada a existéncia de inumeras formas de valorizagdo financeira,

asterilizadoras do crescimento real.

No caso dos servigos, enquanto os complexos de Servigos Diversos e Servigos Pessoais
comportaram-se de forma similar aos complexos industriais na evolugdo da relagae EOB / Rn, os
complexos de Servigos Produtivos ¢ Servigos Distributivos foram os que contrabalangaram a
tendéncia dominante de maior apropriac@o de iucros sobre remuneragdes, de sorte a colocar o
segmenio dos servicos em posicio distributiva mais favoravel aos rendimentos do trabaiho que
do capital, apds o ano de 1994,

146



CAPITULO 3
ESTRUTURAE EVOLU(;AO DA E!ISTR!BUIQRO PESSQOAL NOS ANOS 90.

3.1 - Introducgao.

Este capitulo estabelece um corte de andlise que aprofunda o exame feito no capitulo anterior
sobre a distribuicio funcional da renda, buscando uma compreens@o mais detalhada scbre o

pessoal ocupado nos grandes segmentos e principais complexos da economia brasileira.

A anatomia da distribuicdo pessoal da renda no Brasil dos anos 90 sera apresentada com
base nas informacbes da PNAD / IBGE para dois momentos do tempo (1992 e 18996),
trabaihadas segundo os trés segmentos da economia e ao nivel dos complexos industriais e dos
servicos. O Anexo 2 explica os procedimentos metodolégicos seguidos para a construg@o da
base de dados, enquanto o item 3.2 descreve 0s principais resultados obtidos.

3.2 — Comportamento da distribui¢io pessoal da renda nos anos 90.

Tal como feito no capitulo anterior, aqui também o objetivo ndo & esgotar o arco de
possibilidades interpretativas da imensa quantidade de informagdes levantada pela pesquisa
empirica. Ao contrario, pretende-se testar o potencial de utiizacdo deste formato especial de
organizar os dados sobre distribuig@o pessoal, combinando-0s, ao final, com os resultados
obtidos do estude sobre distribuigio funcional da renda.

Nesta medida, este item esta organizado em 3 topicos. No primeiro (item 3.2.1), investigam-se
as particularidades da distribuicdo pessoal da renda para os grandes segmentos da atividade
econdmica e para os complexos da industria ¢ dos senvigos, tendo ¢ indice de Gini cormo principal
indicador de comparagio do grau de concentragio de renda entre 1992 e 1996,

No segundo (item 3.2.2), apresenta-se a distribuicdo do pessoal ocupado segundo a
respectiva categona ocupacional (empregados com e sem carteira, autbnomos e empregadores),
também para os grandes segmentos e para os complexos industriais e dos sewig:os,' além da
composigic dos ocupados em cada quintil da distribuicdo. Ainda neste item, um Gitmo conjunto

0 £ preciso esclarecer que a escolha do indice de Ginj foi feita simplesmente por ser um indicador convencionalmente
utiizado em exercicios comparativos deste tipn (Hoffmann, 1998, Véler 1598). Caso o objetivo fosse realizar
simulzches em torno de transferéncias de renda para grupos especificos, por exempio, o mais aconsethavel seria usar
0s indices L e T de Theil, pois ‘parecem ser 0s mais apropriades, ndc apenas devide a sua maior sensibilidade g
movimentos na cauds inferior da distrbuicdo, mas também porque eles poderm ser convenientemsnte decompostos em
componaentes que dizem respeito 45 desigualdades enfre e intra grupos. Além disso, as variagdes nestas indices podem
ser decompustas om efeita compasicda, efeito renda e efeito iiterno” (Ramos, 1993: 108-107).
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de tabelas apresenta a composigdo da renda do trabaiho principal em cada quintil da distribuico,
segundo a posicdo na ocupacgdo, e indicadores de comparagio para os rendimentos médios
entre os segmentos industrial e dos servigos.

Finalmente, o terceiro topico (item 3.2.3) procura sintetizar os resuitados da pesquisa,
resgatando 0s resuitados observados para o estudo da distribuicio funcional da renda, com o
gue sera possivel identificar alguns aspectos que articulam ambas as abordagens, desde um
ponto de vista empirico.

3.2.1 - distribuicfio pessoal por grandes segmentos ¢ principais compiexos da economia.

Conforme visto no capitulo 1 (item 1.5), a distribuicdo pessoal da renda sofreu uma piora
considerdvel durante a década de 80, em relagdo ao comportamento médio ohservado nos anos
70. De maneira geral, a década de 80 foi marcada por uma grande instabilidade do sisterna
macroecondmico, tendo sido a auséncia de crescimento do produto intemo e a predominéncia de
um regime de aita inflac&o no pais (sem mecanismos de perfeita indexagdo dos confratos), os
principais responsdveis pela deterioragso do seu perfil distributivo.

Depois de ter atingidc,‘durante os anos 80, seu nivel mais baixo em 1986 (0,584), durante a
curia influéncia distributivista do Plano Cruzado, o indice de Gini da distribuic;éo do rendimento
mansal de todos os trabalhos (das pessoas de 10 anos ou mais de idade, ocupadas e com
rendimentos do trabalho), deteriorou-se continuamente até o final da década, chegando ao
patamar de 0,830 em 1989, no bojo de um processo hiperinflacionario reprimido. Na primeira
metade da década de 1990, por sua vez, 0 indice de Gini oscilaria para baixo (0,571 - nas contas
do IBGE para 1992), depois para cima novamerite em 1993 (0,801), apenas acusando tendéncia
sustentada de queda nos calculos feitos para 1995 (0,585) e 1996 (0,581).™

De fato, por tras do indice de Gini pode-se confirmar que 1989 foi o pior ano da distribuicdo do
rendimento mensal de todos os trabalhos, com o decil mais pobre detendo apenas 0,7% do
rendimento total, enquanta o decil mais rico deteve 51,5%. No confronto entre 1988 e 1996,
pode-se dizer, em termos genéricos, que a melhora distributiva atribuida ao Plano Real foi
suficients t8o somente para restaurar o perfil de distribuicdo alcangado durante o Plano Cruzado.
Na verdade, comparando todos os decis da distribuicao entre estes dois anos, € possivel afirmar
que o indice de Gini de 1996, reposto ac mesmo patamar de 1986, tenha sido obtido mais por
uma redugdo relativa na parte da renda apropriada pelos 20% mais ricos que por um aumento na

! Todos os dados citados foram extrafdos do IBGE, PNAD 1996, Depto de Emprego e Rendimento.

148



renda apropriada pelos 20% mais pobres. Isto pode ser comprovado pelo fato de que, na
distribuicdo acumulada da renda de todos os trabailhos, os 20% mais pobres detinham, em
ambos os anos comparados, os mesmos 3,1% de todo o rendimento proveniente do trabalho.”™

Se -tomado em termos de saldrios minimos (s.m.), o rendimento médio mensal real de todos os
trabaihos mostra que 1992 foi o pior ano do intervalo entre 1986 e 1986, pois a media geral para
todos 0s trabaihadores de 10 anos ou mais de idade (ocupados e com rendimenio) chegou a
apenas 3,1 s.m., tendo sido de 4,9 s.m. em 19886 (maior valor dentre todos 0s anos do intervalo)
e de 4,5 s.m. em 1896 (maior valor durante 0s anos da década de 90). Na realidade, o ano de
1986 apresenta o maior valor do rendimento real em saldrios minimos para praticamente todos os
decis da distribuicBo: 0,5 s.m. para o decil mais pobre em 1986 e 1996, 2,8 s.m. para o quintd
decii em 1986 & 2,6 s.m. em 1996; 23,1 s.m. para o decil mais rico em 1986 e 21,1 s.m. em 1998.
No acumulado da distribuicio, por fim, tem-se que o rendimento real foi de 1,1 s.m. para 08 40%
mais pobres em 1988, 0,7 s.m. em 1992 e 1,0 s.m. em 1998, Ainda no acumulado, até o nono

decil o rendimento real foi de apenas 2,9 s.m. @m 1986, 1,8 s.m. em 1892 e 2,7 s.m. em 1896."%

Com os dados apresentados até aqui, demonstra-se que a melhora na distribuicdo de renda
obtida durante os dois primeiros anos de vigéncia do Planc Real foi apenas suficiente para
recompor o perfil distributivo que ja tinha sido obtido em 1986, sendo que em termos dos
rendimentos reais em salarios minimos, na verdade houve uma piora relativa em 1996. E bem
verdade que este ano representa uma importante melthora distributiva diante do quadro de
deterioragfo vivido pela economia brasileira desde 1987, mas focando mais de perto o
comportamento da distribuit;éo'de rendimentos do trabalho nos anos 90, percebe-se que a
reversdo atribuida ao Plano Real costuma tomar por base o ano de 1983, parque imediatamente
antenior 4 implantagio do programa de estabilizagdo, enguanto que se fosse tomado ¢ ano de
1992, poden_'a sa concluir gue na verdade 0 efeito distributivo do Real n&o fol t30 intensc agsim.

Esta & uma observagfo relevante ndo sd porgue o ano escolhido para comparagcdo &
importante para tirar_c:oncluséas, como tambérmn o é a propria escolha dos indicadores. No caso
de indices de distribuigdo como o Gini, por exemplo, poder-se-ia concluir que a situagdo dos
trabalhadores brasileiros teria sido melhor em 1992 do que em 1985, simplesmente por
apresentar um indice menor em um ano que outro, quando na verdade, elementos adicionais
deveriam ser buscadeos para uma compreensdo mais ampla do probiema. Em 1992, verificou-se
umg forte retragio das atividades econdmicas, com conseqiiéncias negativas principaimente para

os rendimentos do trabatho dos estratos intermediarios da distribuigdo, que aliado ao impacto

122 -
Idem nota anterior.
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favoravel (para trabalhadores da base da piramide distributiva) decorrente do aumento do salario
minimo nagquele ano, & sua extensdo também para trabathadores rurais aposentados (por conta
da efetivagao da reforma previdencidria no meio rural), pode ter favorecide o céiculo do indice de
Gini. Ao contrario, em 1995, observou-se um ritmeo de atividades mais intenso que em 19982, além
de oufras mudangas importantes na dinamica do emprego urbanc e de suas remuneragdes, tais
que a dispersdo dos rendimentos em tormo da média tenha se intensificado de forma a tormar o
valor do indice de Gini maior neste ano que em 1992

isto tudo apenas para exemplificar que indices de distribuicdo de renda ndo devem ser vistos
isoladamente para extrair conclusSes acerca do bem-estar coletive dos trabalhadores.
indicadores de distribuicdo dizem respeito & disperséo dos rendimentos em torno de uma média,
nao revelando nada acerca do nivel absoluto dos rendimentos, por exempio. Neste sentido,
podem haver casos em gue indices de Gini muito baixos estejam na verdade escondendo niveis
muito baixos de rendimentos para o conjunto da populagdo estudada, ainda que de fato a
dispersdo na distribuicdo dos rendimentos entre os individuos seja pequena. O inverso também
parece ser verdadeiro, na medida em que seja possivel observar casos em que a distribuicdo dos
rendimentos @ muito desigual, mas nem por isso o nivel absoiuto dos rendimentos inferiores é
considerado insuficiente, do ponto de vista da satisfacgo das necessidades basicas, para
determinado conjunto de individuos. ™

ASsim, a recuperacac dos rendimentos médios reais, também geralmente atribuida ao Plano
Real, pode ser percebida na verdade desde antes de sua implementacio em 1894, De fato,
desde 1993, no bojo da retomada de taxas positivas de crescimento econdmica, ja € possivel
notalr uma recuperacdo dos niveis reais dos rendimentos médios para quase todos os decis da
distribuicdo, com excecdc de dois decis intermediarios {o 7° e o 8°. Esta tendéncia de
recuperacdo dos rendimentos reais para o conjunto da populagao trabaihadora persistiu inclusive
no biénic 1995.98, mas até este dltimo ano, apenas o primeiro decil da distribuicBo havia
conseguide recuperar 0 mesmo nivel real dos rendimentos prevalecentes em 1986, No caso dos
nove decis restantes, o ntmero-indice situava-se na faixa entre 81% e 95% do nimero-indice de
base 100 registrado para 1986.'% Verifica-se, entfio, que a despeito da melhora aparente no
indicador de distribuicéio da renda no bigénio 1995-96, os rendimentos meédios reais das pessoas
de 10 anos ou mais (ocupadas € com rendimento de todos os trabathos) sifuavam-se ainda em

2 ydem nota anterior.

¥ Talvez a sociedade cubana represente bem o primeiro case, enguanto os EUA podem, sob certos aspectos, ser um
pals emblematico do segunda caso.

"® Todos os dados citados foram extraidos do IBGE, PNAD 1898, Depto de Emprego e Rendimento.
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niveis quase 10% abaixo dos niveis prevalscentes em 1986, para quase todes os decis da
distribuicdo.

Tais fendmenos (distribuicdc e nivel dos rendimentos) encontram-se forfemente ligados as
recentes transformactes na composicdo do emprege, como na dinamica das remuneragbes, que
guardam estreita relacio com as insergdes setorial @ ocupacional dos trabathadores, relativisando
desta maneira o poder explicativo das teorias mais ortodoxas de determinagéo dos rendimentos e

dos empregos em nivel setorial.

De um fado, os setores industriais tém perdido cada vez mais peso relativo na geragdo de
empregos urbanos, reflexo mesme da perda de participacdo da industria na composigéo da renda

nacional, sendo agora 0% setores do terciario (comeércioc e servicos) 08 maiores empregadores da

% ~e outro

mao-de-obra migrante da ind(stria, e ¢ setor que mais cresce em participacioe no PiB.
lado, as remuneracbes da indistria, onde predomina a insercdo ocupacional dos empregados
com carteira, tradicionaimente maiores que as do terciario, cresceram, durante praticamente foda
primeira metade da década de 80, em ritmo e intensidade menores gue as remuneragbes do
comarcio e dos servigos, onde tém tido dominancia a insergdo ocupacional dos empregados sem

carteira @ trabathadores autdnomos.

Uma das explicacbes para este comportamento deve-se ao fate de os setores industrials,
expostos abruptamente & concorréncia dos produtos estrangeiros, terem de manter seus pregos
em niveis competitivos internacionaimente, evitando o repasse dos ganhos de produtividade aos
salarios reais do pessoal ligade & producdo. E isto foi tanto mais possivel quanto mais
formaiizados eram 0s contratos de trabatho nestes segmentos da economia. Mesmo a presenga
de sindicatos organizados ndo tiveram como fazer avangar suas reivindicagdes, em contexto de

queda do emprego industrial, forte competic8o intermnacional e desalento da ciasse trabaihadora.

Por sua vez, a informalidade das relacdes de frabalho cresceu de maneira mais acentuada
justamente no setor terci@rio, onde a auséncia de ampla competicdo externa, ao mesmo tempo
gque a auséncia de controle institucional dos salarios, permitiv maior incremento das
remuneracgfes e consequentemente maior participacdo na renda gerada. Este comporiamento

tornou-se particularmente importante a partir da implemeniacio do Plano Real em 1884, desde

2% A movimentaggo do pessoat ocupado pela década de 90 foi vista no.capitulo 2 da dissertaggo, item 2.2.1. Dados da
PNAD/1896 indicam reducdo de 2.3% {aigo em torne a 1,6 milhdes de pessoas) da poputacdo ccupada em refacsc 4
pesquisa feila ermn 1985, sendo que o setor agricola feria expuise 1,5 miihdes de frabalhadores, principalmente
miulheres e criancas de 10 2 14 anos. O setor de servicos, que tinha crescido & taxa de 5,1% ao ano entre 1883 e
1695, apresentou um crescimento de apenas 0,3% em 1896, Também o setor de coméreio, que cresceu 3,8% entre
1983 ¢ 1995, reduziy este ritmo para 0,4% em 1886, Mas estes resulfados ndo vieram em beneficio dos sefores
industriais, que em 1896 continuararn a perder postos de trabalho {- 1,7%). A construgdo civil, no entanto, foi o dnico
setor g apresentar crescimento na ecupacan, da ordem de 2,5%.
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quando foi possivel observar uma viclenta dispersdo de pregos relativos nos primeiros meses
subsequente, fenbmeno tipico de programas de estabilizacdo sustentados com ancora cambial e
significative diferencial positivo de juros domeésticos em relacdo aos juros extemos.

MNestes termos, “quando o plano € implementado, a concorréncia externa provocada pela
abertura comercial e pelo cAmbio valorizado impfe aos produtos industrializades um répido
ajustamento aos niveis dos pregos internacionals, sendo a partir de entdo mantidos relativaments
estaveis. De outro lado, 05 pregos que ndo sofrem a concoréncia externa, basicaments os
precos de servigos prestados pelos chamados'proﬁssionais liberais, e 08 pregos de servigos
pessoais prestados por uma ampla gama de trabathadores menos qualificados, tendem a manter
uma trajetdria de crescimento, por ndo estarem submetidos & concoméncia de ‘servigos
importados”. Q aquecimento da demanda que se segue acs pnimeiros meses da estabilizagdo
permite, assim, um aumentc significativo dos pregos destes servigos” (Cardoso Jr. & Mattos,
1908: 815)."%" £ entdo a dispersdo dos pregos relativos posterior 3 implementaggo do plano gue
permite uma methora circunstancial no perfil distributivo do pessoal ocupado no mercado de
trabatho,'®

De modo que a observacdo do comportamento das remuneracdes pode dar a impress&o de
que O grau de segmentacdo nos mercados de trabalho tem diminuido, quando, em verdade, &

¥ Em outras palavras, “pode-se afirmar gue o Plano Reaf provocou uma dispersdo de pregos internos da sconomia, &
qual pode ser descrita pelo comportamento difsrenciado dos vérios indices de pregos. Os indices que captam os efaites
de variagdo dos pregos ao consumidor tendem a crescer mais do que os indices de pregos por alacade, que carrsgam,
& suUa composicdn, um major peso de produlfos comercializévels no maercado internacional. Portapio, enquanto ndo se
processa a convergéncia enfre os pregos dos ndo-comercislizéveis e dos comercializdvers, tends a asumentar a
participacdo na renda total dos vendedores dos diversas lipos de servigos. Conforme a estabilizagdo inflacionana se
vonsclida o 0% efeilos positvos que a prépria estabilizagdo gera no aguscimento do consumo o purtanto sobre @
demanda interna v@o se alenuando, tende a ocorrer uma convergéncia enire os difarentes indices de pregos. Esta
convergéncia, porém, pods demorar muitos meses para acontecer. Na Argentina, por exempls, © Plano de
Conversibiidades, nos seus primeiros 24 meses, apresentou uma variagdo de 46% no IPC (Indice de Pregos ao
Consumidor) e de apenas 7% no IPA (Indice de Pregos por Atacado). No Brasi, os primeiros dois anos do Real
provacaram uma acumulacio do INPC de cerca de 58% e de cerca de 30% no {PA Ou sefa, os trabalhadores
autdnomos que prestam servigos qua ndo astdo sujpifos 4 concorréncia dov mercado extemnc beneficiam-se da
dispersdo do pregos relativos, pois 8 remunaragdc que obtém psio seu trabalho crescerd acima do aumento médio de
pregos na economia @ também acima do eventugl crescimento dos salérios dos trabathadore:; empregades nos sefores
industdais sujsitos & concorrdncla externa. O perfil distribitive do conjunto dos ocupados e mercadoe de frabalho
nacional tende, portante, a melharar num primeiro momento como conseqliéngia do aumento difgrenciado de salarios
qus se verifica eptre 05 diforontes setorss da economia, pois 0 salénios pagos aos trabalhadores empregados nos
sefores industriais sdo mals slevados, em média, do que os rendimentos dos prestadores de servigos pessoais”
{Cardoso Jr. & Mattos, 1888; 815).

2 Circunstancial porque este fendmeno “comega a perder filego & medida em que os indices de inflagéo que refietem
pregos ae consumidor @ 0$ Indices que possuem, em s$ua composicdo, major peso de produtos industiializados (IPA),
passem g convergin, como normaimente acontece em planios de esiabilizagdo com as caracteristicas do Resl Esta
convergéncia jé estd se operando desde meados de 1985, permitindo supor que a dispersdio de pregos refativos, que é
o fator explicativae mals importarte para a malhoris do perfif distributive do imediato pds-Real, parece ji estar, no
momenta atual, quese complataments extinta. © que se percebe é que além da estar ccorrendo uma diminuigdo geral
da inflagdn, estd também ocorrendo uma convergéncia entre os pregos dos produtos sufeltos & concorréncia
internacional e 08 precos dos ndo-comercializéveis” (Cardoso Jr. & Mattes, 1998; 817).
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justamente a sua nova caracteristica que tém permitido este comportamento convergente, tanto
entre setores formal / informal, quanto entre inddstria / servigos. Trata-se de uma nova dindmica
do mercado de trabatho no Brasil, cujo enfoque centrado sobre um corte de analise setorial pode
permitir explicacfes ndo convencionais para o fendmeno recente.

A tabela 1 traz, entdo, informacbes sobre a distribuicdo pessoal da renda do trabatho principal
para pessoas de 10 anos ou mais de idade, agrupadas segundo 0s grandes segmentos da
atividade econdmica. O dltimo dado disponivel (PNAD 1996}, confrontado com 0 ang recessivo
de 1992, indica uma pequena deterioragdo da distribuicdo entre os dois pontos no tempe,
claramente refletido no indice de Gini total, relativo aos trabalhadores ocupados nos segmentos
da indistria e dos servicos.” Embora o primeiro quintii tenha aumentado um pouco sua
participacdo na renda total, de 2,9% em 1992 para 3,3% em 1996, o ultimo quintil também
demonstrou pequeno crescimento na apropriagdo final da renda, passando de 58,5% em 1992
para 61,1% em 198986, enquanio os trés quintis intermediarios tiveram perda de participa¢do na

renda total, motivoe pelo qual a distribuicdo como um todo teve aquela pequena piora anunciada
acima.

Tabela 1: Distribuigdo Pessoal da renda para os grandes segrentos da atividade econdmica - Brasit.
Bigtribuicio Pessoal da Renda do Trabalhe Princigal - em %

Agropecuaria Indiistria Servigos Total*

1892 1396 1992 1396 1992 1996 1892 1996

1° quintit 28 38 37 40 28 31 29 33

2° quintli 87 78 76 8,0 70 60 7.2 65

3° quintit 1,7 108 11,8 12,0 108 103 11.1 108

£° quintit 16,7 185 103 189 19,4 182 19,4 18,3

5° quintit 620 61,8 579 57 60,2 62,4 595 61,1
. Gint 0,512 0,500 | 0,480 0,468 0,511 0,524 6,502 0,510

‘Fonte: (BGE. elaboragae propra a parir 6as PNAD'S OZ 8 06,

Obs. Os cdlcuios se referam 4 distribuic3s pessoai da renda do trabalho principal das pessoas {de 10 anos ou +)
acupadas no periodo de captagdo de 365 dias da pesquisa, excluindo, no entanto, as seguintes categorias ocupacionais:
trabalnadores na producdo para o proprio consumy; trabalhadores na construciio para o praprio uso;

trabaibadores néo remunerados; trabalhadores sem dectaragio.

{") Gs dados ge referem A soma de indistria e servigos, portanto, exclusive trabathadores da agrapecudria.

No caso da agropecuaria, pode-se constatar uma pequena melthora na distribuigdo entre 1992
e 1996, condicionada 2 observagBo de que este calculo exclui os trabalhadores néo
remunerados, que compdem efetivamente grande parte da mao-de-obra neste segmento. Isto

¥ () indice de Gini total se refere, na verdade, apenas aos ocupados com rendimentos nas atividades dos segmentos
industriat e dos servigos, excliingdo as pessoas com trabatho principal declarado em alividades agropecudrias devido &
grande incidéncia de trabalhadores ndo remunerados neste segmento, Também ficaram de fora dos galcuios os
trabathadores que declararam como frabatho principal as aiividades na produgdo para o propric consuma, as
atividades na construgdo para © propric uso, vs demais trabaihadores ndo remunerados e os {rabalhadores sem
declaracfo parg o trabalho principal. Como resultado destes procedimentos operacionais, obteve-se estimativas
subestimadas para os Indices de Gini finals, principalmente se comparados com caicuios feitos para o conjunto dos
ccupades, independente da categotia ocupacional declarada. No entanto, o compariamento tendencial dos indices
mantém-se praticamente o mesmo, qualquer que seja o universo amosiral escothido.
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certamente esta gerando indices de Gini subestimados, mas se 3 tendéncia de comportamento
estiver correta, entdo ndo deixa de ser positivo o fato de os dois primeiros quintis terem
apresentado ganhos relativos de participago na renda do trabalho principal gerada na
agropecuaria, pois englobam os 40% mais pobres dos trabalhadores deste segmento.

Os segmentos da industria e dos servigos, por sua vez, ppssuem distribuicdes bastante |
dispares entre si. Enguanto na indastria a distribuicZo como um todo é a menos desigual dentre
0s grandes segméntos da atividade econdmica, com tendéncia 4 melhora entre 1992 & 1996, nos
servicos, ac contrario, a distribuic8o é a mais desigual, revelando enire 0s anos pesquisados uma
piora relativa. Na industna, a renda do trabalho principal apropriada pelos trés primeiros quintis
{ou 80% dos trabathadores com menores rendas) melhorou algo entre 8,1% para o primsiro
quintl, 5,2% para o segundo quintil & 3,4% para o terceiro quintil, numa clara evidéncia de um
efeito distributivo progressivo no periodo. Com a redugdo na participagdo da renda dos dois
guintis de maiores rendas, © indice de Gini referente a distribuicdo dos rendimentos do trabaiho
principal para o pessoal ocupado na industria péde baixar de 0,480 para 0,468 entre 1992 ¢
1996

- Nos servigos, go contrario, 0 ganho de renda verificado para 0 primeiro quintil ndo se deu em
decorréncia de uma perda de renda relativa aos 20% mais ricos da escala de distribuicdo, que
inclusive registrou um aumento em sua participagdo. Isto fez com que crescesse a dispersao
entre os rendimentos dos trabathadores nos serviges, fendmeno refletido no indice de Gini, que
sattou de 0,511 em 1882 para 0,524 em 1898, Enquanto 0s 20% de menores rendas detiveram
2,6% de toda a renda do tfrabalho principal em 1992, os 20% de maiores rendas apropriaram-se
de 60,2% no mesmo ano, saitando em 1996 para 3,1% e 62,4% os respectivos percentuais para
os trabathadores do primeiro & quinto quintis da arvore distributiva. "

A explicagdc para a distribuiciio menos desigual dos rendimentos do trabatho no segmento
industrial pode estar ligada aos impacios da aberfura econbmica desde o inicio dos anos 90,
particuiarmente aos processos de reconversdo produtiva e reestruturagdo organizacional, pelos
guais passaram a maioria dos complexos industriais. A reconversdo produtiva promoveu
investimentos em modemizagdo tecnolégica que dispensou grande parte dos trabalhadores
menos qualificados, em nome de racionalizagdo de custos e conquista de produtividade e
competitividade internacional. Por sua vez, a reestruturag8o organizacional eliminou inGmeros
postos de trabalho intermediarios e de baixo conteudo técnico exigido, mantendo empregado um
conjunte de trabalhadores mais qualificado e de remuneragio média mais elevada nos estratos
inferioras, ac mesme tempo em que a concoméncia extema impedia o incremento das
remuneractes mais elevadas dos gerentes e técnicos mais qualificados. Ou seja, de um lado, a
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dréstieca reducio do pessoal ocupado nas atividades industriais e, de oufro, a predominancia de
trabalhadores mais qualificados e de remuneracic média mais elevada nos postos de trabalho
remanescentes, podem ter concorrido conjuniamente para a geragdo de um perfil menos desigual
na distribuicio dos rendimentos do trabatho principal na industria.

‘Tabela 2: Distribuicio Pessoal da renda para os compleos do setor industrial - Brasil,
Distribuicio Pessoal da Renda do Trabalho Principal - em %

irid. Extrativo Metal-Mecinico Eletro-
KMin. ndo Metalico Matl. Transporte Eletrénico
1992 1986 1992 1898 1992 1396
T guintil 31 41 43 47 47 52
2" quinti 6.9 73 a2 88 81 87
1% quintd 101 13 13,1 133 12,4 12,7
£ quintit 18,4 £78 ‘ 20,4 208 205 20,2
5" queintit B8 |G 340 523 54.3 53,2
1, Gini 0,514 5,487 0447 0,428 0,448 5,430
Madelreiro Papel, Papelio Gty Petroy. Farm.
Editoriai e Gréfico Borracha & Plastico
1992 1998 1992 1996 1592 1996
T quintit 48 48 45 40 43 40
2* quintit 10,3 89 80 7.8 7.8 7.1
37 quintil 138 129 128 124 123 10,7
4° qusingl) 2.3 193 19,4 207 198 10,4
£ quintil 519 543 55,6 55,1 85,7 589
L, Gink 6,413 0,439 0,486 8,480 0,460 D488
Téxtl, Couros Allmentos, . Construgdo
Caicados Bedidas e Funo Clvis
L 1897 1986 1492 1966 1992 1896
1% quinti 2.7 40 4.1 41 £5 53
2° quiati =% 8,4 80 8,1 8.7 48
2° quintil 128 1238 12,1 12,1 137 137
4° quintil 19,8 18,7 T 193 185 202 19.8
5° quintit 559 56,2 56,5 572 500 547
1 G 0,454 0,458 0,464 0,467 0,405 413

Fonte: IBGE; slabaragao propria a partir das PNAD's 52 e 96,

Obs: Os céloulos se referem 3 distribuicie pesscal da rends do trabathe principai das pessoas (de 10 anos ou +)

ocupadas ne pericds de captaclo de 365 dizs da pesquisa, excluindo, no ertante, as seguintes categorias ocupacionais:

trabaihadores na produgdo para o proprio consumo: trabalhadores na construgdo para o proprio use,

{rabathadores ndo remunerados; trabalhadores sem declaragio.

Esta hipbtese pode ser ao menos em parte confirmada pela constatagdo, na tabela 2, de que
08 complexos industriais que apresentaram melhora distributiva entre 1992 e 1998 (ind. Extrativo
Min. ndo Metdlico; Metal-Mecanico Mat. Transporte; Eletro-Eletrdnico; Téxtil, Couros e Calgados),
estdo entre 0s que sofreram as maiores redugdes relativas de pessoal ocupado, como também
estdo entre os que fiveram as maiores reducbes na massa de remuneragdes durante a década

de 90, conforme visto no capitulo 2 {item 2.2.1, tab. 5 e 8).

Os complexos industriais restantes (Madeireiro; Papel-Grafico, Quimico-Petroquimico;
Alimenios, Bebidas e Fumo; Construgdo Civil), embora tenham apresentado deteriora¢3o na
distribuicdo medida pelo indice de Gini, reflexo da perda menos acentuada de pessoal ocupado e
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massa de remuneragées, mantiveram indices abaixo da média geral, contribuindo assim para a
situacao menos desigual da distribuicao dos rendimentos do trabalho no conjunte da industria.

Os complexos com indices de Gini mais elevados em 1996, portanto de pior distribuicdo
relativa dentro do segmento industrial, foram o Quimico-Petrogquimico; o ind. Extrativo; e o de
Alimentos, Bebidas e Fumo, enquanto os de melhor distribuicBo, portanto com indices de Gini
menores em 1896, foram os da Construgéo Civil; o Metal-Mecanico e o Eletro-Eletrénico.

A explicagdce para a distribuicBo mais desigual dos rendimentos do trabalho no segmento
terciaric da economia também pode ser buscada nos impactos das transformagdes recentes
sobre 0 emprego e as remuneragdes. Ao contfrario do ocorrido na industria, o segmento tercidrio
comporiou-se como grande absorvedor de méo-de-obra durante os anos pesquisados da década
de 80, sendo as taxas anuais mais altas encontradas nos complexos de Servigos Diversos (4,1%
a.a.), Servigos Produtivos (2,9% a.a., especiaimente o setor de servigos prestados as emprasas);
Servicos Pessoais (2,8% a.a.), além dos Servigos Distributivos (2,3% a a., especialmente o setor
comercial), conforme relatado no capitulo 2 (item 2.2.1, tab. 6).

Tabela 3: Distribuic&o Pessocal da renda pasa os complexoes do setor servigos - Brasil,

Distribuicio Pessoal da Renda do Trabaihe Principal - em %
Servigos servigos Servigos  Servigos Servicos
Produtivos Distributlvos. Pedsoais Socisis Diversos
1692 1686 1992 1686 1682 1988 1892 1996 1982 1996
T quintit 34 32 a8 33 Z25 35 38 32 33 31
2° quintit 65 6.4 7.3 89 73 61 17 87 74 57
° quintih 115 i0s 18 111 41,2 bR ] 125 1.7 11,2 97
47 quintit 208 189 200 185 181 170 23 23 129 171
5" quintil 578 500 574 &3 a8 &35 553 581 2.3 64,4
. Gini © G482 0.507 8,481 0,503 0,511 4,524 0,465 0,493 0,494 0,536

“Fonte: (BGE, elboracas propra a partic das PNAD'S 92 @ 06,

Ohs: Os calouios se referem 3 distribuigdio pessaal da renda do frabalbo priticipal das pessoas [de 10 anos ou +) _

woupadas no periodn de captacio de 365 dias da pesquisa, exciuinde, no entanto, as seguintes categorias ocupacionais:

trahalhadores na producdo para o préprio consumo; trabathadores na construglo para o proprio uso;

trabaihadores nio remutierados, trabathadores. sem declataglo.

A massa de remunserages dos Servicos Diversos e Servicos Pessoais foram também as que
mais cresceram entre 1990-98, incorporando frabalhadores de distintas faixas de rendimentos, o
gue provoca uma disperséo mais. aguda em tomo da média, principal motivo para a deterioragéo
do perfil distributive da renda do trabalho principal nestes dois complexos, cujos indices de Gini

foram 0s mais elevados dentre todos 08 complexos econdmicos estudados (tabela 3).

A piora observada nos indices de Gini de outros dois complexos terciarios (Servigos Produtivos
e Servigos Distributivos) pode também ser explicada peio movimento conjunto de crescimento de
pessoal ocupado com dispersdo dos respectivos rendimentos do trabalho em tomo da meédia, Os
Servicos Sociais, por fim, a despeito de também terem sofrido piora distributiva entre 1982 ¢
1898, foram os que apresentaram mencres indices de Gini dentre todos os servigos,

156



provavelmente pelo fato de constituir-se de atividades de natureza publica, onde a disperséo de

rendimentos costuma ser mesmo menor que nas atividades de natureza privada.

3.2.2 - novas insercdes de ordem setorial e ocupacional do pessoal ocupado.

Para prosseguir no desvendamento da estrutura da distribuicio pessoal da renda no Brasil
durante a década de 80 é precise conhecer methor come se distribuiram os trabalhadores de
cada grande segmento da atividade econdmica, segundo as principais categorias ocupacionais
conhecidas: assalariados com carteira de trabalho assinada, assalariados sem carteira de
trabalhd,' trabalhadores autdnomos ou por conta propria, e empregadores.'®

A tabela 4 informa sobre a composicdo do pessocal ocupado em termos tanto da insergfo

setorial (colunas A) quanto da inser¢do ocupacionatl {colunas B).

Observando em primeiro fugar os dados relativos as colunas denominadas em A, as quais
correspondem a insercdo setortal do pessoal ocupado segundo a posi¢do na ocupacdo, pode-se
VEer gque nos totais de A, para o conjunto dos trabathadores nos trés grandes segmentos da
atividade econdmica, a participagdo dos ocupados com carteira se reduziu de 44,6% em 1832
para 43,6% em 1896. Ao mesmo tempo, ha um crescimento das categorias ocupacionais agui
consideradas informais no mercado de trabatho (assaiariados sem carteira + trabalhadores
autdnomos por conta propria) de 61,1% em 1992 para 52,8% em 1996,

% Cabe registrar que nesta pesquisa as categorias ocupacionais foram classificadas do seguinte modo: empregados
assalariados com carteira = empregados com carteira, mifitares, funcionarios publicos estatutérios e trabalhadores
domeésticos com carteira, empregados assalariados sem carteira = empregados sem carteira, empregados sem
declaracde de carteira, trabalhadores domesticos sem carteira ¢ trabalhadores domésticos sem declaracio de carteira;
auténomos = trabathadores por conta propria; empregadores = empregadores. Os empregados assalariados (com
ou sem carteira) sfo definidos pelo IBGE como ‘pesscas que frabalham para um empregador (pessoa fisica ou
juridica), obrigando-se & uma jornada de frabalho e recebendo em conftrapartida uma remunerago em dinheiro,
mercadorias, produfos ou beneficios” (IBGE, PNAD 1996). Os trabalhadores por conta propria (auténomos), por sua
vez, sho definidos como “pessoas que trabalham explorando o seu proprio empreendimento, sozinhas ou com ségios,
sem ter empregado o contando, ou nde, com & gjuda de frabalhadoras ndo remunerados” {IBGE, PNAD 19986). Por fim,
os empregadores sio definidos como aguelas ‘pessoes gus frabalham explorando o seu proprio empresndimanto,
com pefo menos um empregada™ (IBGE, PNAD 1996). Ademais, como o objetivo explicito do trabalho, para respeitar o
corte setorial, é concenirar-se sobre os trabalhadores que declararam exercer atividade em um certo trabaiho
principal {entendido pelo IBGE comoe ¢ de maior tempo de permanéncia no periodo de 365 dias da pesquisa, ou o de
maior alimero de horas semanais a gle dedicado, ou ainda, o de maior rendimento auferido na semana de referéncia),
foi recomendével exciuir as seguintes categorias ocupacionals dos caleulos realizades: trabathadores para o préprio
consume, trabathadores na construgdio para o préprio uso, trabalhadores ndo remunerades; trabaihadores
sem remuneragio, cuja identificagde na ¢lasse de trabatho principal’ € algo n&o muite bem definido na PNALD,

3 A dafinicsio de ‘setor informal’ do mercado de trabatho é de fato uma tarefa dificil pela complexidade crescente que
s¢ tem podido observar na configuracde das novas ocupagdes urbanas, sej@ em termos das recentes insergdes
setoriais, predominantemente nos servicos, seja em termos dos distintos padrdes de remuneragio engendrados por
relaghes de trabalho mais flexiveis. Como o proprio fendmene de absorgdo de mao-de-obra nac & homogénes para
todos os setores ecandmicos, misturando-se atividades cors niveis muito dispares de remuneracdo, produtividade e
quatificagdio, & preciso estudar cada sefor como um conjunto de atividades bastante heterogéneas entre si, seja em
termos do padrfio de produtividade e remuneragfo que os diferencia, seja em fungio das distintas formas que
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Tabela 4: Distribuigio do Pessoal Ocupades no Brasil, de acordo com:

coluna A - pessoal ocupado nos grandes segmentos da atlvidade econGmica,
gegundo & categoria ocupacional {posigiio na ocupaciol; e

ciuna B - pessoal ocupado na categoria ocupacionat {posicBo na ocupagiol,
segundo o8 grandes segmentos da atividade econdmica.

Distribuigiio do.Pessoal Qcupado - em %

Agropecisiria indagiria Servicos Totais* Ae B
18492 1888 1852 1858 1592 1986 1992 1988
A 8 A B A 8 A B A 8 A B A B A B
comcarteira | 136 148 B0 504 868 418 446 0B
54 | 53 07 276 639 1A 100 W00
sem cartelra | 38,7 e -1 183 210 27 271 il | 274
263 203 174 185 56,3 51,2 100 1060
conta-prépria | 42,1 449 230 248 28 208 250 %7
299 . 2T 29 231 472 48 100 100
anpregador | 57 4.8 37 38 4.1 42 43 42
234 170 218 214 5,1 616 100 100
Total A 100 0 10 100 100 100 1 108 100

Fonte: BGE; slaboragao propra a partir das PNAD'S 92 & 96,
Obs: Os calculos se referem ds pessoss (de 10 anes o +) ocipadas no periodo de caplagdo de 365 dias da pesquisa,
axciuindo, no entanto, as seguintes categorias ocupacionais: trahalthadares na producho para ¢ proprio consuma;
trabalheciores. na construclo para o praprio uso; trabalhadores ndo remunerados; trabalhadores sem declaracdo.

{*} Qs dudes pars a8 colunas A e B se referem aos frabathadores de todos os selores da econtmia brasileira.

Ne.caso de A, lern-se 0 peso relativo de cada categuria ecupacional no tonjunto da economia.

Mo caso de B, tem-s¢ a soma finaj {igual 2 100%) relativa & distribuici de cada categoria ocupacional por selor de atividade,

No ambito desta pesquisa, o conceito de setor informal € trabalhado segundo uma dupia
perspectiva. A primeira considera informais as atividades assalariadas desempenhadas fora do
arcabougo institucional, legaimente estabelecido pelo Estado. A segunda perspectiva considera
informais as atividades n3o assalariadas desenvolvidas por autdnomos, em que ndo ha uma
separagdo nitida entre a propriedade do empreendimento e a exscucéo de suas atividades fim
{separacdo capital — trabaiho). Em outras palavras, a concepgao de setor informal sustentada
aqui concilia, de um lado, o critério de demarcagdo proveniente da relacdc legal de trabalho,
separando trabalthadores com e sem carteira assinada e, de outro, o critério oriundo da relagdo
de produg@io existente no negoécio, gque no caso dos trabalhadores por conta prépria, é
caracterizada por ser uma relacdo de produglio ndc estruturada em moldes tipicamente
capitatistas. 2

caracterizam as reiactes e condighes de trabatho em cada setor. A heterogeneidade gue complem os distintos tipos
de atividades econdmicas é responsavel por uma imensa dificuldade com respeito a definigbes mais precisas do objeto
sob investigacdo (setor informal), imponde um grands desafic as tentativas de classificagdo das categorias
acupacionais tradicionais em novas tipoiogias condizentes com o quadro afual do mercado de trabaiho,

= Segundo o critério demarcatdrio ligado & refacho de produglio vigenie, seria melhor ter podido excluir aguela
patcela de trabalhadoras por conta propria (profissionais liberais) que, além de auferirem rendas elevadas, estio
devidarnente registrados nas administragbes plblicas, recolhendo contribuigio previdenciaria de autdnomos. Por outro
tado, teria sido deselavel inchuir como trabathadores informais aqueles classificados como empregadores, mas cujo
empreendimeantce declarado & pequeno em termoes do nimero de empregados (geralmente mends de 5) € o grau de
organizacio do negdcio & precario do ponto de vista da separaglio das categorias lucro e remuneracio do empregador
{pradiabore). Em ambos os casos (exciusdo de parte dos auténomos e inciusdoe de parte dos empregadores), ndo fol
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A justificativa para este corte analitico estd ligado ao fato de que no interior de ambas as
categorias ocupacionéis assumidas como informais residem as atividades de trabatho mais
precarias, do ponte de vista do conteudo ou qualidade da ocupagdo, e de mais fragil insergdo
profissional, do ponto de vista das relagdes de trabalho. Isto ndo &, obviamente, o mesmo gue
dizer que ndo existam atividades de trabalho precario ou frageis tambeém no seio da categona
ocupacional de assalariados com carteira, mas sim que neste ¢aso a incidéncia de insergbes
desta natureza é bem menor, posto estarem ligadas ao nucleo mais estruturado do mercado de

trabalho.

N&o por acaso, o regime de trabatho predominantemente assalariado que se conselidou ¢om 0
advento e expans3o do modo capitalista de produgdo passou a ser tanto o canal de entrada dos
individuos no mercado de trabalho, e dai no proprio sistema econdmico, como também a forma a
partir da qual as pessoas se inscreviam na estrutura social, com todos 0s rebatimentos passiveis
de investigagio em termos da hierarquizagdo das classes e dos conteGdos culturais e simbolicos
relacionados. Principaimente a partir do segundo pés-guerra, a montagem (em alguns paises) ou
a consolidacdo (em outros) dos respectivos Estados de bem-estar tinham, como referéncia
central para a concessdo de beneficios sociais e transferéncias de renda, a filiagdo assalariada
formal dos trabalhadores, pois a primazia desta condicdo de trabalho, mediada pela esfera
publica, garantia a possibilidade de controle e avaliagdo dos programas & dos recursos
govemamentais envolvidos. O padrdo de assalariamento formal permitia, ainda, organizar os
fluxos do mercado de trabalho de mode a favoracer um cerfo tipo de modelo de convivio social
construido depois da Segunda Grande Guerra, sob o crive do desenvolvimento das forgas
produtivas das economias capitalistas. £ neste sentido que a possibilidade de fracasso da
socCiedade salarial e a proliferacao de formas ditas atipicas ou informais de trabalho rompem a
trajetéria pretérita de organizacdo dos mercados de trabalho, impondo que se estude
separadamente cada umas destas novas categorias ocupacionais em formagéo nas sociedades
contemporaneas. ™

Em primeiro lugar, contata-se, particularmente junto aos assalardados sem carteira, que a
auséncia de mediacio institucional pelo Estado toma mais frageis e assimétricas as relagdes
capital / trabaiho, favorecendo uma flexibilidade quantitativa {dispensa e contratagdo de m&o-de-
obra} muito elevada, que apenas serve para engendrar uma aita rotatividade de trabalhadores
nestas ocupagdes. Como se sabe, niveis muito altos de rotatividade produzem, de. um lado,

possivel implementar os referidos cortes amostrais, com o que se optou por considerar como informal todo o conjunto
de trabalhadores por conta propria, tratando separadamente, por sua vez, 0s empregadores.

" Um estudo critico sobre a ganese e crise atual da sociedade fundada no trabalho assalariado pode ser viste em
Castel {1898),
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postos de trabalho de baixa qualidade e praticamente nenhum investimento tecnoldgico ou em
recursos humanos e, de outro, trabalhadores sem especializagdo definida, gue rodam

intensamente por ocupagtes distintas, sem perspectivas de ascensdo profissional nem salarial. ™

Em segundo fugar, a auséncia ou precariedade dos mecanismos de protegdo social conferidos
pelo Estado a seus cidados tende a ftransferir aos ambitos familiar e individual a
responsabilidade pela sobrevivéncia numa sociedade marcada por uma crescente redundancia
do trabatho vivo, Este aspecto é particularmente dramatico junto aos trabathadores por conta
propria de menores rendas, que tendem a ndo recolher contribuicdo pravidencidria e tampouco

tendem a ter registrados nas administragbes publicas seus pequenos negocios.

Como conseqiéncia mais direta de ambos 0s aspectos mencionados acima, potencializam-se,
fanto para o3 assalariados sem carieira como para 0s trabalhadores por conta propria, maiores
chances de ferem que conviver com niveis médios de remuneracdo inferiores e jomadas de
trabalho superiores 4s observadas para postos de trabalhe semelhantes, porém pertencentes aos
segmentos mais organizados do mercado de trabalho.'™ Estes aspectos concretos da realidade
das categorias ocupacionais agqui chamadas informais ainda trazem outras consequéncias
nefastas sobre a organizagdo do mercado de trabalho. Ndo desprezivel € a inseguranga
crescente que reina no interior desta parcela significativa de trabathadores ligados aos
segmentos menos estruturados, onde se pode medir niveis inferiores para a produtividade e para
o bem-estar geral de suas familias (Mattoso, 1995).

Em suma, todos os fragos apontados para caracterizar a realidade das categorias
ccupacionais dos autbnomos e dos sem carteira conferem uma certa uniformidade a este
conjunto de trabalhadores, profundamente relacionada com a precariedade das ocupacgbes e com
a fragilidade das relagbes capital / trabalho, motive pelo qual esta pesquisa 0s investiga como
uma unidade, genericamente denominada de setor informal, sem perder de vista, no entanto, as

especificidades proprias que as singularizam.

Assim sendo, voltando a tabela 4 pode-se ver que, com exceclo do segmento agropecuario,
que possuia em ambos o8 anos um imenso contingente de trabalhadores situados na
informaiidade do mercado de trabaltho (na casa dos 80% do total de ocupados com rendimentos

1 jma discussdo mais detalhada sobre a natureza e efeitos da flexibilidade no mercado de frabaiho pode ser vista em
Ramos (1952); Baltar & Proni {1985); Barros & Mendonga (19897); Ramos & Carneira {1887) e Cardoso Jr. {1988).

s Segundo informacdes extraidas dos quadros das matrizes de insumo-produte sobre pessoal ocupado e rendimento
meédio por posicdo na ocupagdo, entre 1994 o 1996, o rendimento médic em reais dos empregados assalariados
manteve-se, sisternaticamente, aigo em torno a 20% acima do rendimento médio dos trabathadores por conta propria.
E Sbvio que existen setores onde o inverso @ verdadeiro, como por exemplo, 0s sstores de madeira & mobiligric, papel
& gréfica, comércio, transportes, prestagdo de servicos as-familias e 4s empresas e aluguet de imdveis. isto pode estar
desvendando nichos proprios de mercado, muitas vezes ndo suieitos 4 concorréncia mais acirrada pela naturera das
atividades desempenhadas, as quais se véem favorecidas em épocas de expansdo da renda urbana (IBGE, 1847a).
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do trabatho principal), os segmentos da indastria e dos servigos apresentaram uma tendéncia de
expansdo dos seus respectivos estoques de trabalhadores informais. No caso da industria, eles
passaram de 41,3% em 1992 para 45,8% em 1996, enquanto nos servigos eles cresceram para
48%, tendo sido de 46,3% em 1892. O segmento industrial, ndo obstante, continuava tendo a
maior parte dos trabalhadores com carteira, cerca de metade dos seus ocupados com
rendimentos em 1896, engquanto no outro extremo, a agropecudria seguia com um infimo
percentual de assalariamento formal, menos de 15% dos ocupados. Nos servicos, ndo deixa de
ser preocupanie a trajetéria de crescimento da informalidade, justamente por ser o segmento da

oo - . . . = = . 138
atividade econdmica responsavel pela maior capacidade de absorgdo de méo-de-obra no pais,

A tabela 4 ainda pode ser vista sob outro a&ngulo, atentando para os dados referenies as
colunas indicadas em B, que na verdade representam, olhando pelas linhas, a inserg&o
ocupacional do pesscal ocupado segundo o segmentc da atividade econdmica. De acordo com
esta maneira de ver, nota-se que o setor servigos, embora possua um grau de assalariamento
relativamente menor que na indastria, possui, em termos absolutes, uma guantidade bem maior
de trabalhadores com carteira assinada. Qu seja, de todos os trabalhadores com carieira, cerca
de 67,1% deles estavam em atividades do segmento terciario no ano de 1996. O aumento do
peso dos ocupados com carteira nos servigos & a concomitante reducio dos mesmos na industria
reflete tanio o fendmeno de informalizacio crescente do mercado de trabatho quanto o
movimente de migragéio de trabathadores da industria para os servicos, ambos 0s eventos

constatados por siumeras pesquisas empiricas desde ¢ inicio da década de 20.

Sob essa mesma 6tica, no bojo do processo de informalizac@o e de expanséo das atividades
ligadas aos servigos, percebe-se que eles também passaram a concentrar um numero maior de
trabalhadores sem carteira {de 56,3% para 61,2% entre 1992 & 1996), autdnomos (de 47,2%
para 49,8%) e empregadores (55,1% para 61,6%). A maior taxa de crescimento observada para
os empregadores, relativamente & taxa dos assalariados (com ou sem carteira), reforga a tese do

desassalariamento da mao-de-obra, que em contrapartida sai em busca de um auto-emprege.

Este mesmo fendmenc pode ser constatado junto aos complexos do segmento industrial,
numa perspectiva gue retoma a énfase na insercdo setorial do pessoal ocupado segundo sua
posi¢io na ocupagdo. Com excegdo do complexo industrial Extrativo @ Minerai nao Metdlico,

% A explosdo da informalidade em periodo recente no Brasil reverte compietamente a trajetoria de estruturac@o do seu
mercado de frabatho, vivenciada entre 1930/70, “afravés da ampliscdo dos empregos assalariados, sobretudo des
assalariados com carleira assinada, e da redugdo das poupagbes ndo remuneradas o por conta propna e ainda dos
desempregados. Para cada 10 postos de trabalho absrios naquele periodo, 8 eram assalanados (sende 7 com
registros e T semn registro) e 2 ndo assafanados. ... Durante & década de 90, observa-se fue para cada 10 postos de
frabalho aberfos, 8 sdc ndo gssalariados & 2 assslanados, ambos sem registro” (Pochmann, 1998a; 02-03). Ver
também Pochmann (1887aj}.

161



todos os demais apresentaram um movimento de queda do assalariamento com carteira € um

crescimento das categorias ocupacionais aqui consideradas informais {tabela 5).

Tabela §: Distribui¢io do Pessoal Ocupado nos complexos do setor lndusiﬁal.

segundo & categoria ocupacional (posiclo na ocupagio) correspondente - Brasil.

Distribuicdo do Pessoal Ocupado - om %

ind. Extrative Matal-Mecinico Eletro-
Min. ndo Metilico Mat. Trangporte Etetrdnico
1992 16908 1882 1854 1892 1996
com carteira 51,4 54 % 822 788 880 84,6
nem carteira X8 202 24 119 aa 126
corta-propria 126 11,4 45 4,7 08 1.2
empregator 52 43 38 48 27 1.6
TFotai 100 10 X H0 0 100
Madeireiro Papel, Papetio Guim. Petroq. Farm,
. Editortal & Grdfico Borracha e Plastico
1992 1956 1582 1596 1992 1998
codTs Carieira 427 B0 2= B 72.4 885 268
sem carfelra 28 277 LER 175 85 10,2
conta-propria 8BS B4 35 238 0s Q7
empregador 59 58 47 7.2 24 24
Tetal 100 100 100 100 100 {3
TéxtH, Couroa Alimentos, Construcio
Calcados Bedidas e Fuano Civii
1992 1956 1882 1998 1982 1996
com carteira 430 9 880 G831 BEe 281
sery cartelra 134 15,1 21 X9 254 295
conta-propria 40,7 #“u7 85 1.3 379 M5
ampregador 28 33 54 47 3.2 28
Yotal 100 100 100 100 00 100
Fonte: IBGE; staboracdc propria g pattic das PNAD's 82 e 56 )

Chs: Os célouios se referem $s pessoas (de 10 anos ou +) ocupadas no periodo de captagdio de 365 dias da pesquisa,
exchinde, no entarte, a& sequintes Sstegorias ccupacionais: irsbaihadores na produgio pers o Gprio consumo;
trabaihadores na construcdo para o priprio uso; frabalhadores ndo remunerades; trabathadores sem dectaragdo,

£ possivel classificar os complexos industriais segundo o grau de institucionalizacéo dos seus
contratos de trabatho. Num nivel que poderia ser considerado bastante elevado de formalizacio,
estariam os complexos Quimico-Petroquimico; Eletro-Eletrbnico; Metal-Mecanico Mat. Transporte;
Papei, Editorial e Orafico, todos eles concentrando trabalhadores com mais de 70% de
assalariamento com carteira. Nao por.acaso sio todos representativos de setores oligopolizados
da inddstrig, onde predominam as grandes organizagdes que ainda procuram atender os
requisitos legais de contratacdo e dispensa. Além disso, a prépria natureza das atividades
desempenhadas por estes complexos econdmicos impede a proliferagdo de trabalhadores por
conta propria, haja visto que em geral se exige uma escala minima de operagéo para estes
negécios due supera em muito as capacidades técnicas e administrativas inerentes aos
autdnomos. ‘

Num nivel intermediaric de formalizagdo dos contratos encontrariam-se os complexos
Alimentar, Bebidas e Fumo e Industrial Exirativo e Mineral n&o Metalico, com graus de
assalariamento com carteira inferior a 70%, mas superior a 50%. Finalmente, num terceiro nivel
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de formalizacdo estariam os complexos Téxtil, Couros e Calgados; Madeireiro e Construgdo Civil,
que possuem mencs de 50% de assalariamento com carteira. Nao surpreende estes ultimos
serem todos representantes de setores que reconhecidamente concentram trabaihadores menos
qualificados, chamando atencdo o fato da Construgdo Civil dispor de cerca de 70% de seus

trabalhadores em categorias ocupacionais informais, quase tanto quanto a agropecuaria.

A vinculacdo entre a natureza da atividade setorial e o perfil ocupacional correspondente pode
ser evidenciada claramertte no caso do complexo ind. Extrativo & Mineral ndo Metalico, em que
predomina, dentre os trabathadores informais, 0s sem carteira, enquanto no complexo Textil,
Couros e Calgados a moda estatistica fica com os autdnomos.

A tentativa de classificacdio dos complexos tercidrios pelo grau de institucionalizacio dos
contratos de trabatho mostra que num nivel superior de formalizagdo estariam os Servigos
Sociais, com mais de 80% de trabathadores com carteira (na verdade, funcionarios publicos),
reflexo evidente da natureza de suas atividades, e os Servigos Produtivos, com grau de
assalarfamento formal na faixa entre 71,3% e 62,9%, ainda que em trajetdria deciinante entre
1992 e 1996, No chamado nivel intermediaric estaria somente o complexo de Servigos Diversos,
com cer?;a de 55% de trabalhadores formalizados e grande presenca de assalariados sem
carteira. O terceiro nivel, por fim, seria composto pelos complexos de Servigos Distributivos e
Servicos Pessoais, ambos com menos de 50% de formaliza¢o dos contratos de trabalho (tab. 6).

Tabela &: Distribui¢io do Pesseat Ocupado nos complexos do setor servigos,
sequndo a categoria ccupacionat [posigio na ccupagio) correspondente - Brasil,
Cistribuicdo do Pessoat Ocupado -am %
Servigns Servigos Servicos Servigos Servigos
Produtives Distributivos Pessoais Sociais Diversos
1892 199§ 1962 1986 1592 1946 1992 1988 1992 1888

com carteira 713 629 £3.4 412 28 31,4 859 B35 953 565
setn carteira 110 151 | 183 183 432 42,1 12,7 163 208 328
conta-propria 12,6 18,7 a8 341 | 228 221 03 041 11,4 o4
empregador 51 55 87 84 40 4.4 00 0,1 25 2.2

Total 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100

Fonte: 1BGE; elaboragdo propria a partir das PNAD's 92 e 96

Obs: Os céleules se ceferem as pessoas {de 10 anos ou +} osupadas no periodo de captagio de 365 dias da pesquisa,

exciuindo, no entanto, as seguintes categorias ocupacienais: trabaliadores na produgdo para o proprio Consuma;

trabathadores na consirugio para o proprio uso; irabathadores ndo remunerados, trabathadores sem declaragiio.

O caso dos Servigos Pessoais é tio emblematico para o segmento dos servigos quanto o da
Construgdo Civil para o segmento indusfrial. Ambos apresentam os maiores niveis de
informalidade entre seus trabalhadores ocupados com rendimentos do trabatho principal, numa
clara evidéncia das condigbes de deterioragéio do mercado de trabatho brasileiro na década de
80, na medida em que sdo atividades que concentram gréndes contingentes de mao-de-obra
urbana, cerca de 20% de todo o pessoal ocupado em 1996, como visto no capitulo 2 (tem 2.2.1
tab. 5 e 8).
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A afimagao precedente pode ser ao menos em parte comprovada pelo conjunto de tabelas
que vem abaixo, as quais retratam a composicdo do pessoal ocupado, em ¢ada quintii da
distribuicdo de rendimentos do trabalho, segundo a respectiva posicdo na ocupacio,

A tabela 7 mosira, para o conjunto de frabalhadores da industria e dos servigos, que cresce
entre 1992 e 1996 g participagdo de trabalhadores com carteira no quintil de menores rendas, de
13% para 23,1%, ao mesmo tempo em que diminui em todos os demais quintis, acusando uma
reducdo global de 545%. Também & possivel constatar uma maior concentragdo de
trabathadores informais (86,7% em 1982 ¢ 76,5% em 1996) justamente no quintil que reune os
20% mais pobres da distribuicdo. Esta composicdo do pessoal ocupado nos quintis da
distribuicdo vai se invertendo na medida em que a renda do frabalho vai aumentando, de tal
forma gue, em contraste, os percentuais para o quinto quintil sdo de 23,6% (1982) ¢ 31,6%
(1996) de trabalhadores informais situados entre 0s 20% de maiores rendas.

Tabela 7: Composicio do Pesssal Ocupado nos guintis da distribulcdo, exciusive agropecudrnia,
segundo as principais Categorias Ocupacionais [posicdo na ocupacio) - Brasil.

Composicio do Pegsoal Gy -em% Total

1° quintil 2° quintf) 3 quintl 4° quintil 8 quintit | (ind + serv}
1992 1886 | 1992 1956 | 1982 1986 | 1952 1996 | 1992 1496 | 1992 1998
com carteira 130 281 ] 499 47| 628 )| 63 07| 634 542 513 485
sem carteira B85 534 | 37 331 | 151 202) 89 130 | 50 72 | s B4
conia propria 02 B} 173 2203 | 203 193] D0 07| 186 244 | 23 R0

. empregador 04 041 10 09 | 18 14 | 39 38 | 130 1421 40 41
Total 0 100 | 00 100 | 100 W0 | 100 10§ 100 00 | 100 100

Forte: IBGE, elaboracBo propria a paytir das PNAD's 82 « 96,

Cibs: Os cdlotios se referem as pessoas (de 10 anos o +) ocupadas ne periodo de captagso de 365 dias da pesquisa,
exciuings, no entardo, a3 seguintes categnrias ocupacionais: trabathadores na produgdo para o préprio consuma;
trabathadores na consirugdo para o propric uso; frabalhadores ndo remunerados; trabalhadores sem declaragio.

{*3 Os dados se Teferem 3 soma de indusina e senvigos, portanta, exclusive trabaihadores da agropecudria,

Estes dados ajudam a comprovar a {ese de que, a despeito da tendéncia de aurﬁento da
participacdo dos trabathadores sem carteira nos quintis de maiores rendas, a maior parte deles
reside de fato nos quintis inferiores da pirdmide de rendimentos do trabatho principal, Os
trabathadores por conta propria, ao contrario, estdo mais bem distribuidos entre todos os quintis.
Eles possuem uma ligeira tend@ncia de concentrar-se nos quintis de maiores rendas, por ccasido
. da passagem de uma economia em estado de profunda recessdo em 1992 para uma situagdo de
estabilidade monetaria e retomada do crescimento econdmico em 1986, momento em que
sempre se vislumbram novas oportunidades para abertura de pequenos negdcios.

Basicamente, astes s80 fatores que convertem ¢ fendmenc da informalidade do mercado de
trabalho brasileiro num problema crucial para o entendimento da nova configuracdo setorial e
peupacional que esté se formando no pais, desde a década passada, mas com maior intensidade
a partir das transformacbes decorrentes da abertura da economia em periodo recente.
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Desde logo, no entanto, é preciso dizer que o fendmeno da informalidade nunca foi um
problema menor ac longo do processo de constituigdo do mercado de trabalho no Brasil. Jamais
foi desprezivel o peso representado pela dominéncia de ocupagbes de baixa remuneragao e
produtividade, geralmente situadas fora da relagdo assalariada formal de trabalho e sem amparo
de mecanismos de protecdo social, aspectos estes derivados, sobretudo, da heterogeneidade
reinante nas relagdes de produgio e de trabalho no pais, bem como do grave problema de
absorgdo de méo-de-obra, conforme relatado no capitulo 1.

Em linhas gerais, pode-se dizer que na experiéncia de desenvoivimento dos paises centrais, a
trajetoria. de homogeneizacao do mercado de trabatho no pds-guerra esteve colada a crescente
capacidade de geragic de postos de trabalho com assalariamento formal, em quantidade
suficiente para absorver a populagiic em idade ativa. E dbvio que a eficicia relativa destas
economias dependia da capacidade de sustentar um ritmo de crescimento econdmico positivo,
mas outros aspectos determinantes da homogeneizagio do mercado de trabalho parecem ter
sido a crescente requiacdo das relagdes de trabalho, a dominancia do trabaiho assalariado e, ndo
desprezivel, a convergénecia enfre os padrdes observados de renda e consumo. No caso
brasileiro, ao contrario, durante os anos de avango da industrializacio, “observou-se crescimento
do assalariamento, mas sem que este movimento tivesse resultado em uma tendéncia de
homogeneizagdo da estrutura ocupacional, fanfo do ponfo de vista das formas de frabaltho como
do padrdo de remuneracéo. As dificuldades em conseguir uma insergdo produtiva mais estavel,
com melhores condigBes de trabalho, amparada peio sistema de protegdo social existente e
caractenzada por um nivel de remuneragdo mais efevado continuaram presentes para a maionia
da forga de trabatho, tanto no meio rural como no urbano” (Baltar & Dedecca, 1997: 04).

Deste modo, na tradicdo dos estudos dos anos 70, o setor informal era visto como “produto do
proprio processo de crescimento das atividades modemas: num contexto de répide crescimento
da forga de trabalho, escassez de oportunidades no campo e slevade ritmo de incorporacio de
progresso técnico nas atividades modemas, o excedente de méo-de-obra criava este novo setor”
{Souza, 198Ca: 130). Embora o critéric dominante de demarcagio do informal tivesse sido, por
algum tempo, a quest&o da facilidade de entrada’ de novos e pequenos negdcios no mercado, o
mais adequado, posteriormente, passou a ser o critério ligado a ‘rentabilidade esperada’ destes
novos empreendimentos, definindo-se entdo pela auséncia de oportunidades de valorizagdo do
capital na Orbita produtiva: “a nafureza essencial do sefor informal reside no seu carater mercantil,
porém ndo capitalista, enfatizando a auséncia de capital e de sua valorizagdo como objetivo”
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(Baitar, 1985: 290)." Enquanto a concorréncia capitalista operava como motor da dinamica do
sistema econdmico, criando novos mercados e novas oportunidades de valorizacdo do capital, os
segmentos ditos informais, ao contrario, limitavam-se a preencher os espagos marginais gerados
pelas atividades no nicleo dindmico,

Portanto, tendo sido considerado um espago populacional e econdmico subordinado a
dindmica especificamente capitalista, o setor informal atuava como refigio de mao-de-obra
estruturaimente excedente no mercado de trabalho urbano e tai'nbém come gerador de
estratégias de sobrevivéncia, mais gue de valorizacdo produtiva de capital, para grandes
contigentes de forga de trabalho ativa destituidas nas cidades. Esta massa de pessoas tinha que
sobreviver, ndo vendendo sua forga de trabalho como assalariadas, mas gragas a obtencao de
uma renda informal proveniente de atividades organizadas em moldes n3o capitalistas de
producdo: ‘face a limitada capacidade dos sefores modernos absorverem a totalidade de forga de
trabatho disponivel, esta era obrigada, frente a auséncia de protegéo social & situagdo de
desemprego, a buscar uma insergdo nas alividades consideradas ‘atrasadas’, como comércio
ambulante, services de reparagdo e conservacdo domiciliar e o servigo doméstico” (Baitar &
Dedecca, 1957 06).

De um lado, o baixo grau de assalariamento da forga de trabalho, como aspecto marcante
durante tode o processo de constituicho do mercado de trabalho nacional e, de outro, as
diferentes formas de remuneragio engendradas pela natureza das atividades ndo organizadas
na forma capitalista, configuravam uma situégéo de extrema precariedade e fragilidade para as
insercBes setoriais e ocupacionais de grande parte da classe trabathadora no Brasil. A auséncia
de uma tradicBo mais arraigada de assalariamento formal, em particular, contribuia para impedir a
irajetdria de homogeneizacdo das relagdes de trabaltho com prote¢fio social, enquanto, por seu
turne, a volatilidade da renda informal ao ciclo econdmico ajudava a barrar o processo de
convergéncia enire os padrﬁes de renda e consumo junto as camadas de menores rendas.’

¥ A luz deste corte analitico, permaneciam validas algumas caracteristicas basicas das atividades informais, tais
como: limitag@o das escalas de produgdo; baixa divisdo do trabalho; baixa remuneragio ¢ produtividade etc. Todos
estes, aspectos que cobfeririam ao informal um tipo de cresciments ancorade mais na multiplicacio das unidades
progutivas do que no aumento das escalas de produgdo, sendo possivel afirmar que “as atividades informais se
fimffavam a preencher os espagos econbmicos ndo acupados pela empresa capitalista, com o que sua dindmica de
comportamento podia ser considerada um reflexo da dindmica capitalista” (Baitar, 1985; 291).

NG capituie 1 da dissenacio, fol dada uma explicacdo geral para a determinacfo dos rendimentos do trabalho, sem
distinguir o tipo de insercdo ocupacional dos trabathadores. NFo obstante a validade geral dagquelas observagdes, é
preciss ter clarg, ne momento em gue se investigam os rerddimentos do trabalhe de maneira menos abstrata, que a
categoria 'saldrio’ possut determinanies nstitucionals proprios & natureza assalariada da relag8io que expressa, sendo
bastante diferentes dos determinantes proprios a categoria ‘renda do trabathe informal’, Os 'saldrios’, na medida emn
que expressam delerminada relagdo assalariada, estdo mais ligados aos determinantes proprios dos segmentos
organizades do mercado de trabalho, nos quais a dindmica de crescimento do sistema econdmico comanda o ritmo de
absorcéc de mao-de-cbra. Por sua vez, a categoria ‘renda informal’, sempre que estiver referida aos rendimentos dos
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Assim, no Brasil, os segmentos do mercado de trabalho marcados por relagdes assalariadas
formais entre trabalhadores e empregadores resfringiam-se aos setores oligopolizados da
industria e dos servigos produtives e sociais, além dos setores tipicos da administragao pubiica.
Por sua vez, nos setores mais amplos e fradicionais da industria e nos servigos pessocais e
distributivos predominavam inserges assalariadas informais e insergbes autdnomas nao
assalariadas, base dos segmentos ndo organizados do mercado de trabalho, representativos do
campo d_é oportunidades setoriais e ocupacionais dominante na estrutura da economia brasileira.

Em suma, a concepcdo de setor informal envolta no pensamento original dos anos 70
acreditava que, sendo ¢ informat um subproduto do nulcleo dindmico capitalista, ele poderia ser
reduzido ou mesmeo eliminado pelo avango da forma de organiza¢do dos setores modemos ao
conjunto de atividades econdmicas mais desestruturadas, ja que o problema central de sua

existéncia residia na incapacidade de absorgiio daquele excesso de mao-de-obra nas cidades.

No entanto, a realidade histérica dos paises latino-americanos, em especial do Brasil, durante
as décadas de 80 e 90, demonstrou ser infundada aquela crenca, ao acusar uma reverséo no
quadro de alargamento do assalariamento formal do mercado de trabalho wbano, em um
contexto de estagnaglic da trajetoria de crescimento econdmico. Ainda que na década de 80
tivesse havide um aumento absolulo considerave! do total de ocﬁupadas na industria de
transformacio, & preciso ressaltar que as atividades que de fato mais cresceram estiveram
ligadas ao comeércio e aos servigos de natureza publica (atividades administrativas e sociais). Do
ponto de vista das novas insercBes ocupacionais, houve uma “redugdo da participagéo relativa do
emprego com carteira e 0 aumento das paricipagdes no emprego total da administragdo publica
e das afivdades sociais, do emprego sem carleira, do trabalho por comta propria e dos
empregadores” (Baitar & Henrique, 1994:607)."

As transformaches econdmicas engendradas pelo movimento de abertura externa com
recess8o doméstica no inicio dos anos 90, por sua vez, agiram no sentido de aprofundar as
insergbes setoriais ligadas aos servigos prestados as empresas (servicos produtivos), comércio e
transportes (senvicos distributivos), servigos prestados as familias (servigos pessoais) e servicos
ndo mercantis (servigos diversos). Ao mesmo tempo, acentuaram-se as inser¢bes ocupacionais

autdnomos e pequencs empregadores, portanto, rendimentos n@o assalariados, estarfic mais direfamente ligados aos
deferrninantes dos segmenios ditos ndo organizados do mercado de frabalho, onde a oferta de mdo-deobra é o
principal aspecio a ser considerado,

** Na verdade, houve um aumento absoluto do emprego formal assalariade na década de 80, mas insuficiente para
absorver a slevacdo da populagdio ativa, ‘destacando-se o aumento da participagdo dos trabalhadores por conta
propria, empregadores e empregados setm carteira de trabatho” (Baltar & Henrigue, 1894: 513).
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consideradas informais por esta pesquisa, a saber, assalariados sem carteira e trabalhadores
autbnomos por conta prépria,'®

Estes eventos recentes sobre o mercado de trabatho brasileiro forgam uma reavaliagdo acerca
da natureza do chamado setor informal da economia, na medida em que as categonas
ocupacionais tidas como informais passam a ser ndo mais a porta de entrada para o mercado de
trabalhe, ou um refdgio temporario para a mao-de-obra excedente, mas assumem drasticamente
o carater de principal alternativa de insercéio para a maiona da populacio em idade ativa do pais.

Se no periodo de expansfo da industrializacdo brasileira, marcada por um crescimento do
assalariamento com carteira, o segmento informal, embora de peso significativo, era visto como
um subproduto indesejado com possibilidades de extingdo, hoje, ao contrario, ele é visto cada
vez mais como refagio definitivo para grande parte dos trabalhadores menos qualificados e
também como altemativa preferencial de ocupacgao para antigos assalariados formais expuisos
dos segmentos organizados do mercado de trabatho. Em outras palavras, ‘@ nova dindmica
econdmica alimenta o crescimento do setor informal ao forgd-jo a absorver ex-assalariados de
baixa gualificagdo em atividades bastanfe precaras, como o comércio ambulante ou servigo
doméstico, bem como ao estimular a formagao de peguenos negocios sob a responsabilidade de
ex-assalariados de melhor qualificagdo, cuja atividade fim é a prestagdo de servigos ou o
fornecimento de produgdo ac setor crganizado ou © desenvolvimento de atividades voltadas para
0§ services que emergem do novo estifo de vida que vai estabelecendo a configura¢do produtiva;
fast food, assisténcia técnica na area de informatica..” (Baltar & Dedecca, 1987 16).

A explos@o da informalidade nos anos 90, como decorréncia da sobreposicdo entre, de um
lado, os movimentos setoriais de reestruturacio produtiva e organizacional forgados pela
aberiura ao exterior e, de outro, as politicas econdmicas domésticas de orientacao recessiva,
geraram um quadro de aprofundamento da heterogeneidade do mercado de trabalho que sinaliza
uma situagdo de deterioracdo das condigbes de insergdo ocupacional para a maior parte da
classe trabalhadora no Brasil. Enquanto nos anos 70 a heterogeneidade era vista como frute de
um crescimento das atividades modernas insuficiente para absorver a disponibilidade existente
de forca de trabatho, na década de S0 a heterogeneidade do mercado de trabalho pode ser

analisada também como produto da passagem de trabalhadores formais para a situacho de

140 Depois da crise de creseimento econdmiceo verificada no inicio da década de 90, “a recuperagdo da economia néo
raverteu o declinio da participagdio do emprego formal na ocupagdc ndo agricola, reafirmando-se ne décads de 90 um
processo que, na verdade, vem se desenvolvendo desde o infcio da décads anteripr, quando a economia brasieira
estagnou sob o peso da cise da divida externa. A novidade dos 90 é que, ao confrénio do verficado na década
anterior, quande o nivel de emprago formal reagia prontamente a retomada do ntmo de atividade da economia, notou-
se que na recuperacio 1992/85, em um contexto de mudangas estruturais mais pronunciadas, o dinsmisme ndo tem a
virtude de recampor o estoque de empregos formais prévio & recessdo” (Baltar & Dedecca, 1997 77).
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informalidade crescente que se acentua pela perda de dinamismo global do sistema

econdmico."

Estes aspectos podem ser visualizados na tabela 8, ao mostrar a composicdo dos ocupados
dos segmentos industrial e dos servicos dentro de cada quintit da distribuicio dos rendimentos do
trabatho principal, segundo a respectiva posicdo na ocupacio.

Tabeia §: Compasicio do Pessoal Ocupado dos setores industrial e dos servigos, nos quintis da distribuicdo,
segurde as principais Categorias Ocupacionais {posi¢io na ocupagio) - Brasil,

Composicio do Pessoal Ocu -am % Tolal
indistria 1 guintil 2° gquint) Lquintit | 4°quintit 5* quintii indistria
1907 1998 | 1992 1998 | 1092 1996 | 1957 1996 | 1992 1996 | 1992 1996
com carteira 120 =8 561 475 1 615 550 | 04 518 60 627 B B4
sem carteiia 41 WE | 263 2701 131 191 7.2 32 ] 38 63 83 0
conta prépria 460 341 {167 248 | 232 25| 188 X5 94 184 | 230 248
empregador 0.9 08 0.5 00 22 1,4 36 33 118 126§ ay 38
fotal 1 100 100 10 100 100 100 100 100 100 100 $00
Caomposigio do Pessoai Ocu -em % Total
Servigos 1° quintit 2° guidntli 3¢ quintil 4° quintil 5° guintil Servicos
1982 1956 | 1802 1996 | 1992 1586 [ 18892 199 | 1992 1996 | 1992 {996
com carteira 136 196 | 486 472 | 18 03 | 662 6S17 | 578 02| w6 478
sem cartejra 814 SB6 | 343 348 173 205 97 132 57 74 5.7 271
conta prépria 247 204 1682 171 ] 192 178} 200 N3 {268 2277 ] 206 208
smpregador 03 o4 0o 0B 17 1.4 40 38 138 148 41 4.2
Tota 100 100 00 100 100 100 HD 100 | 100 100 100 100

Forte: 1BGE,; elaboragdo propria a partr das PNAD's 92 e 06,

Obs: Os céiculos se referam és pessoas (de 1 anos ou +) ccupadas no pericds de captaglo de 365 dias da pesquisa,

exciuincdo, no entanto, as seguintes categorias ocupaclonais; trabathadores ra produclio para o progvio consumo;

trabaitadores na construglo para o proprio uso; trabalhadores ndo remunerados; rabaihadores sem declaracio.

Nota-se, de pronto, uma desvalorizagio marcante do emprego formal na indistria, vista dentro
de uma dupla perspectiva. Em primeiro lugar, a presenca de trabalhadores com carteira se
reduziu em cerca de 8,4% entre 1892 e 1996, em clara indicacdo de que a retomada do
crescimento econdmico ndo foi capaz de fazer crescer a participagio do emprego formal. Em
paralelo a isto, mais que duplicou 0 peso dos trabalhadores com careira no quintit relative as
menores rendas, que concentram os 20% mais pobres da distribuigBo de rendimentos do trabatho
principal. N&o obstante, pode-se perceber que os trabathadores mais bem remunerados da
industria ainda se encontram entre 0s com carteira, pois nos trés quintis de maiores rendas eles
representavam mais de 60% de todos os trabalhadores na média entre os anos pesquisados.

' Tal situaggio se vé agravada “pela raducdo em termos absolutos do emprego formal que tem se verfficado durante a

atual década. Em 1995, 0 emprego em estabelscimentos com mais que um minimo de tamanho & organizag8o era 15%
inferior a0 encontradge em 1989 e 5% menor so de 1980. Este indivador, por se, aponta um contexto de gravidade
social para ym pais tom uma populagdo que continua crescendo e concentrando-se em cidades que possufam um
nivel de emprego formal, em 1995, infarior aguels vigente & 15 anos sirds. A perda de importdncia do smprega formal
néo atingiu maiores proporp0es gragas ao aurnento ponderdvel do emprego piblico que passou de 12% do emprego
formal para quase 25%, representando hoje a principal fonte desta forma de emprego, tendo inclusive superado o total
do emprego da industria de transformagdo” (Battar, Dedecca & Rosandiski, 1997 197).
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Apesar disto, houve, em contrapartida, um alargamento, ainda na industria, das categorias
ccupacionais dos sem carteira e autdnomos, em cerca de 11% entre 1992 ¢ 1996, que se fez
acompanhar por um incremento de seus rendimentos, ja que para ambos constatou-se um
desiocamento dos trabalhadores situados no quintil inferior em diregdo a todos os demais quintis
de maiores rendas. Qu seja, enquanto ¢ primeiro quintit reduziu em 154% o peso dos
trabathadores considerados informais (sem carteira e por conta prépria) entre 1982 e 1996, os
demais quintis aumentaram as respectivas paricipa¢des em 20% (segundo quinti), 11,8%
(terceira quintil), 43,4% (quarto quintil) e 90% (quinto quintil), no mesmo periodo.™

Cabe registrar, porém, que todo este movimento favordvel a2 uma maior apropriacéo de renda
por parte dos trabalhadores sem carteira e autdnomoes, verificado entre 1992 e 1996, em relag8o
aos assalariados com carteira e empregadores (cuja participagdo no total manteve-se
praticamente inalterada), ainda néo retira do segment?; néo organizado do mercado de trabatho a
condigdo de manter na informalidade mais da metade dos trabalhadores situades no quintii de
menores rendimentos. Mais precisamente, uma média de 78,3% de trabalhadores localizados no
primeiro quintil da distribuicio de rendimentos da inddstria classificam-se como informais, contra
téo somente 18,8% no quintil de maiores rendas. '

{ fendmeno de desfiliacio da condicdo de assalariamento formal observado para o0 segmento
industrial também se repetiu para 0s servigos, s6 que em menor intensidade: reduziu-se em 3,8%
a presanca de trabalhadores com carteira no segmento dos servigos entre 1992 e 1996, contra a
regucdo de 8,4% apontada para a industria (tabela 8). Também am menor intensidade se deu a
passagem de assalaniados com carteira dos quintis de maiores para os de menores rendas entre
os anos confrontados. Ou seja, entre 1992 e 1996 cresceu em 44% o peso de trabalhadores com
carteira no primeiro quintit da distribuicdo de rendimentos dos servigos, enquanto caia em 13%
esta participagdo no quinti de maiores rendas.'® N&o obstante, assim como na industria, os
trabaihadores melhor remunerados dos servigos ainda eram aqueles que conservavam seus
vinculos formais de assalariamento, pois representavam mais da metade de todos os
trabalhadores nos trés quintis de maiores rendimentos do trabaiho principal.

2 as informaches presentes nos guadros de pesscal ocupado por setor de atividade e rendimentos médios por
nosiclo na coupacdo, extraidas das matrizes de insumo-produto do IBGE, permitem observar que, entre 1894.865,
embora os rendimentos médios dos assatariados terem se mantido sempre numa faixa 20% acima dos rendimentos
médios dos trabathadores por conta prépria, a taxa de crescimenio nominal dos rendimentos destes Gitimos cresceu
atima da taxa média de crescimento dos rendimentos dos assalariados no mesme periodo, puxando para cima a2 taxa
de crescimento dos rendimentos totais. Ou seja, enquante os rendimentos dos trabalhadores por conta prépria
sresceram algo em tormno & 38,1% a.a. entre 1964-86, os rendimentos tolais cresceram & taxa de 36,2% aa. ¢ os
rendimentos dos assalariados a taxa de 32,9% aa. Cumpre mencionar também que os rendimentos médios dos
empregadores cresceram & taxa de 53,3% a.a. entre 1984-86 (IBGE, 1997a).

"2 Os mesmobs percentuais para a industria foram de 115% e -17,5%, respectivamente.
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Ainda se repete nos servigos o mesmo movimento de expansédo das categorias ocupacionais
tidas como informais no mercado de trabalho (trabalhadores sem carteira e por conta propria),
tendo sido também em menor intensidade que na industria. Isto &, a participacdo conjunta de 55
ambas as categorias informais nos servicos expandiu-se 3,6% entre 1892 e 1996, contra ©
crescimanto de cerca de 11% registrado na industria. Aqui como 14, houve uma redugdo de
trabathadores sem carteira € por conta propria no quintii de menores rendimentos (-7% nos |
servicos e ~15,4% na industria), contra uma elevagdo nos quintis de maiores rendas: 2,7% no
segundo quintil, 5,2% no terceiro quintil, 15,7% no quarto quintil @ 24% no quinto quindil.

Os deslocamentos ocupacionals em igual dire¢do, mas em intensidade menor nos servigos
que na indistria podem estar relacionados 0 ponto de partida de ambos os setores em relagdo
aos impactos das transformacdes recentes sobre a estrutura econdmica interna. O conjunto de
atividades ligadas aos servicos foi 0 grande responsavel pela absorcdo da populagéo
economicamente ativa pertencente aos segmentos menos estruturados do mercado de trabaiho,
de forma que ndo s6 jJ& vinha recebendo ha mais tempo as influéncias da crescente
informalizac8o das novas insergdes ocupacionais, como as manifestaram de modo mais intenso
desde o comego. Assim, 0 processo de aparente arrefecimento das tendéncias a informalizacio
no caso dos servicos, em relac@o ao observado enfre 1992 e 1996 para a industria, pode na
verdade estar escondendo uma ‘maior resisténcia’ por parte do segmento industrial diante das
fortes pressbes exercidas sobre seu mercado de trabalho. Por tratar-se, tradicionaimente, de um
segmento economicamente methor organizado em moldes capitalistas, com um mercado de
trabathe estruturado em tomo de uma cultura de assalaramento formal, pdde a industria ter
resistido um pouco mais as tendéncias de proliferagdo de insergdes ocupacionais atipicas, como
as que estio caracterizadas aqui pelas categorias dos autdnomos & dos sem carteira, mas sem
gque, no entanto, pudesse ter impedido aquela proliferacdo, num contexto de transforrmacgdes
estruturais e medidas de politica econdmica francamente desfavoraveis ao mundo do trabathe
assalariado formal.

Isto posto, a despeito do ritmo de informalizagio ter se apresentado mais intenso no casc da
industria que no dos servigos, a precariedade e a fragilidade das insergdes ocupacionais ainda se
mostra mais dramatica neste ultimo, pois enguanto a informalidade meédia registrada no quintll de
menores rendimentos chegou a 78,3% na industria, ela alcangou a8 marca de 83% nos servigos!
No extremo oposto, olhando as informagdes de maneira mais desagregada, enquante ha na
indUstria uma presenca média de cerca ‘de 4,9% de assalariados sem carteira situados no quintit
de maiores rendimentos, Nos Servigos esta presenca & um pouco maior, na casa dos 6,5%. Neste
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masma quintil superior da distribuigiic dos rendimentos do trabalho principal, a participagio média
dos trabalhadores por conta propria € de 13,8% para a industria e de 25,1% para o0s servigos.

Estes dados permitem concluir que a distribuico dos rendimentos entre os trabathadores
informais foi mais desigual nos servicos que na industria, pois sua participac8o nos quintis
axtremos da arvore distributiva {primeiro e guinto quintis} foi maior no primeirc casc que no
segundo. Mas para uma meihor visualizagio deste ponto, & preciso confroniar os dados sobre
composicdo do pesscal ocupado (tabela 8) com as informagdes da tabela 89, que mostra a
composicdo da renda do trabalho principal, nos quintis da distribuic&o, segundo as principais
categorias ocupacionais estudadas.

Tabeia 9: Composigio da Renda do Trabaltho Principal dos setores industrial e dos servigos,
nas quintis da distribuigio, sequndo as principals Categerlas Ocupacionais {posicio na ocupagio) - Brasil,

Composigio da Renda do Trabatho Principal - em % : Total
indisiria 1 quintli 2° qlethi 3° quintl 4° quintll £° quintil indastria
1992 1996 | 1982 1996 | 1857 1996 | 1992 1998 | 1992 1996 | 692 1898
com carieira 153 318} S6 wasl|l 614 585 | w3 58T | SO &7 | &7 518
serm carteira 4,2 07 ] %7 266 130 18,7 70 128 a1 58 81 1.7
conta propria 43,4 280 17,4 240 233 213 19,7 =50 83 13,4 3.4 178
ampregador 1,2 a5 032) 10 2.3 15 38 3as 156 202 ) W02 125
Total o0 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100 100G
Composicio da Renda do Trabalho Principal - em % Total
Servigos 1° guinii 2° quintit quintt | 4° quintil 5° quintil Servigos
992 1596 | 1592 1994 | 1982 1996 | 1982 1586 | 1992 1996 1892 19898
coum carteira 154 234 453 473 gt 3 €01 &S5 515 550 445 553 488
S8 carteira 58,7 582 3a 338 16,7 22 95 128 47 59 10,4 1@
conts propria 2.6 18,0 16,1 175 201 83 20,7 6 M7 273 21 245
empragador 03 0.4 a8 08 18 14 473 40 185 23 12,3 148
Toftai 100 100 100 100 100 00 100 0 100 100 100 HXI

Fonte: IBGE; elaboragdo prapria & partir das PNAD's 92 e 96,

Chs: Os céloudos se referen ds pessoas (de 10 anos ou +) ocupadas no periode de captaghio de 365 dias da pesquisa,

excluinde, no entante, as seguintes sategorias ccupacienais: frabathadores na produgio para o proprio corsumo;

trabaihadores ra construgdo para o prdprio use; trabalhadores niio remunerados; trabaihadores sem declarac3o.

Com efeito, a distribuicio mais desigual dos rendimentos do trabalho principal entre os
trabalhadores informais dos servigos, relativamente aos trabalhadores informais da industria, esta
relacionada ao fato de os primeiros pesarem mais na composicdo da renda e do emprego nos
quintis extremos da distribuic8o que os Ultimos. Em outras palavras, engquanto nos servicos os
trabathadores sem carteira mais 05 autdbnomos foram responsaveis, na meédia entre os anos de
1992 e 1998, por cerca de 80,2% de toda a renda gerada no primeiro quintil e por cerca de 83%
do pessoal ocupado também no primeire quintil, na inddstria estes percentuais foram
respectivamente de 756% e 80,4%. No quintit das malores rendas, enquanto os assalariados
sem carteira mais 0s trabalhadores por conta prépria, ambos dos servigos, respondiam, também

na meédia entre os anos de 1992 e 1996, por aigo como 19,8% da renda gerada neste quintil dos
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mais ricos e por algo como 31,7% do pessoal ocupado no mesmo quintil, na indastria foram de
14,3% e 18,8%, respectivamente, os percentuais para a renda gerada e o pessocal ocupado no

quinto quintil.

No caso dos empregadores, cuja distribuicdo mostrou-se também mais desigual nos servigos
que na industria, a explicacdo corre na mesma diregio de antes. Ha uma maior concentracdo dos
rendimentos e do pessoal ocupado no quintif dos mais ricos para ambos 0s setores, diante dos
demais quintis, mas isto se da com mais intensidade nos servicos que na industria, torando pior
a distribuicio dos rendimentos entre os empregadores de um setor em relagio ao outro.

Por fim, € preciso mostrar porque a distribuigdo dos rendimentos do trabatho principal foi mais
desigual entre os trabalhadores com carteira assinada da industria em relagdo a seus
correspondentes nos servigos. Enquanto no segmento industrial o peso dos assalariados com
carteira representou, na média entre os anos de 1992 e 1996, algo como 23,5% de toda a renda
gerada no primeiro quintil e cerca de 18,9% de todo o pessoal ocupado neste mesmo quintil dos
menores rendimentos, nos servigos estes percentuais foram de 19,.4% e 16,6%, respectivaments.
No outro extremo, enguanto a participa¢@o dos com carteira da inddstria foi de cerca de 67,8% da
renda gérada dentro do quintil de maiores rendimentos ¢ de 69,3% para 0 pessoal ocupado neste
masmo quinto quintil, nos servigos os percentuais foram de 44,7% para a renda gerada no interior
do quintil dos mais ricos e de 54% para 0 pessoal ccupado neste mesmo quintil. O resultado,
portanto, teria que ser uma distribuicdo dos rendimentos do trabalho principal um pouco pior para
os trabalhadores com carteira da indUstria, relativamente aos trabalhadores dos servicos.

A tabela 9 ainda pode fomecer um conjunto diferente e iguaimente valioso de informacgdes
adicionais a0 estudo da distribuicdo de renda no Brasil, pelo corte das insergSes setorial 2
ccupacional de seus {rabalhadores. Chama atencdo o fato de os trabaihadores com carteifa
ainda responderem por mais da metade de toda a renda do trabalho principal gerada no interior
da industria, apesar da trajetéria de queda entre 1892 e 1996, ratificando uma afirmacdo feita
antes de que, ndo obstante ¢ declinio do emprego formal assalariado na indstria, esta categoria

ocupacional ainda é a mais representativa e a de melhores rendimentos meédios da economia.

Esta afirmacdo pode ser confimada pela tabela 10, que estabelece uma relagdo entre as
informagbes contidas nas duas tabelas anteriorss. Segundo este artificio, cria-se uma relagdo
entre a renda do trabalho principal @ ¢ pessoal ocupado dos setores industrial e dos servicos,
para cada quintil da distribuic8o, segundo as principais categorias ocupacionais estudadas. O

resullado desta combinacgdo funciona como proxy de comparagido para os rendimentos médios
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dos trabalhadores de cada grande segmento da economia, sem perder de vista a respectiva
posicdo na ocupagio principal,

Na média entre os anos de 1992 e 1986, enquanto a rélagéo entre o paso dos trabalhadores
industriais com carteira na geracio da renda do trabalho principal, sobre a participa¢fo dos
mesmos na composicdo do emprego total da industria foi de 1,20 (83,3% / 52,7%), 2 mesma
relagiio para os trabalhadores informais (sem carteira e autdnomos) foi de 0,57 (25,4% / 43,5%).
Em outras palavras, enquanto 52,7% de trabathadores com carteira na inddstria dividiam 63,3%
da renda do trabalho principal gerada neste mesmo segmento, 43 5% de trabalhadores informais
da industria dividiam apenas 25,4% da renda. Este mesmo indicador construido para a categoria
dos empregadores na indusiria mostra uma relacdo de 3,02 na média entre 1992 e 10986,
evidenciando o fato de 11,3% da renda gerada na industria ser dividida por apenas 3,7% de
empregadores,

Tabeia 14 Helacdo entre a Renda do Trabatho Principal e o Pessoal Ocupado dos setores Industrial e
dos servicos, nos quintis da distribuicdo, sequndo as principals Categorias Ocupacionais - Brasdi.

Proxy de Comparacio para o Rendirmento Médio na Inddstrla Tatat Média | Taxade
A - Indistria 1° quintil 2° quintl 3° guintil 4°quinth | & quinti Indistria__| entre | Variagao
1992 1996 | 1992 1896 | 1992 1956 | 1992 1996 | 1902 193¢ | 1992 1998 | anos | em%
o carteira 1.8 1,23 1.00 102 103 101 1.00 1,08 0&s 097 1,25 1158 1,2 803
som carteira 0.96 100 098 coe | 08 G858 oo 087 ] 088 (892 G44 056 050 268
conta propria 084 D82 1,04 G008 1.00 0en 1,00 058 0,68 073 c57 072 065 PARI
empragacor .34 1,18 oo - 103 1,06 .03 108 1,06 1.4 1,60 272 332 a2 2188
_ Proxy de Comparagio para o Rendimento Médie nos Servigos Total Média | Taxade
. B.Servigos 1° quinti] 2° quintil 3° quintit 4° quintil 5° quintii Servicos entre | Variagio
1992 1486 | 1992 1956 | 4992 1996 | 1092 1996 | 18992 1596 | 1892 1986 | anos ey %
com parteira 143 191107 1ol 0% 10 lome 10joss o113 o2 108 ) -1008
saem Carteira 096 (83 ) {58 097 087 058 ooa a7 083 .80 0.AG 044 042 a5
conta propria 104 0,658 099 1,06 106 102 103 1,02 096 0,96 102 117 110 14,41
empegation caz 1,160 100 0 11 106 1.06 108 1,06 1.4 1,5t 296 3.52 24 18,79
Proxy de Comparacio pard ¢ Rendimento Médio na Rejacio A1 B Total Média | Taxade
G - Ind. { Serv, 1 quintit 2% quintit P quint 4% quintit 5° quintil ingd. { Serv, enfre | Varlacso
1852 4506 | 1982 1996 | 1992 1656 | 1992 1896 | 1982 1954 | 1992 1996 | anos ot Y
oom rartelra 1,13 103 (83> =) 1.02 3.0 ' 1 1. 102 104 1.08 1,10 1,13 .H 227
sem carteira 102 102 | 088 101 1.02 1.00 Gog ¢ 103 1,15 108 1251 1,18 1567
conta prapria 081 093 158 053 0,56 Q97 [R5 096 0,71 074 055 Ga2 0.5 11,14
empregador 146 1058 |09 03] o9y oor 100 100|105 106|092z osa| 093] 27

Fonte: 1BGE; slaboragho propria a partir das PNAD's 82 e 96.
Db O indicadorss servern de proxy para uma comparacio entre os rendimentos médios dos trabalbadores industriais o
dos servigos, endo em conta o mesting quintil da distrbuicBo & a mesma posiclo na ocupagie principal.

No caso dos servicos, onde a crise do emprego formal é mais séria € 0 peso das categorias
informais € mais elevado, a relag@o entre a composicdo da renda do trabalhe principal ¢ a
correspondente composicdo do pessoal ocupado, na média entre 1992 e 19986, foi de 1,08
{52,5% / 48,7%) no caso dos trabaihadcres com cartsira, portanto inferior ac vaior calculado para
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os assalariados com carteira da industria, e de 0,76 (33,9% / 47,1%) no caso dos trabalhadores
informais (sem carteira e autbnomos), valor um pouco superior ao encontrado para 08 informais
da industria. No caso dos empregadores, o valor deste indicador foi de 3,24 na média entre 1992
e 1996 para a relacdo entre a composi¢do dos rendimentos dos empregadores nos servigos
seu respectivo peso ocupacional, também um pouco maior que na inddstria.

Na trajetdria descrita pelos rendimentos médios entre 1992 e 1896, pode-se verficar que
snquanto eles declinaram para os assalariados com carteira em ambos 0s segmentos, glevaram-
se para as todas as demais categorias ocupacionais, como mostra a Gitima coluna da tabela 10.
Ainda assim, os trabathadores industriais com carteira receblam em média duas vezes mais que
os trabalhadores sem carleira e os autdbnomos da industria. No caso dos servigos, os
assalariados com carteira também recebiam em média o dobro dos assalariados sem carteira,
mas perdiant um pouco em relacdo aos autdnomos. Os empregadores, por sua vez, mostraram-
se recebendo rendimentos médios cerca de irés vezes os rendimentos medios dos assalariados

com carteira em ambos os segmentos,

A hipitese de ‘dessegmentacdo’ do mercado de trahalho brasileiro, pelo critéric da
convergéncia dos rendimentos médios dos trabathadores inseridos em setores diferentes e com
posicdes na ccupacado também diferentes, parece nio estar sendo inteiramente corroborada
pelos dados da tabeia 10. Isto pode ser visto pela evolu¢do dos rendimentos meadios ao fongo
dos quintis da distribui¢o, entre os anos de 1992 e 1996,

A distancia entre os rendimentos meédios dos assalariados com carfeira da indastia em
relagao aos assalariados com carteira dos servigos aumentou de 1,10 para 1,13 no periédo, de
modo que, na media entre 0s anos, 058 primeiros receberam cerca de 1,11 vezes mais que 0s
ultimos. Também cresceu a distancia entre o$ rendimentos médios dos trabathadores industriais
sem carieira em relagdo aos rendimentos médios dos sem carteira dos serviges, passando a
relacdo entre eles de 1,08 para 1,26 entre 1892 ¢ 1898. Com isso, os assalariados sem carteira
da indUstria receberam em média 1,18 vezes mais que os sem carteira dos senvigos.

No caso dos trabalhadores por conta propria, smbora os rendimentos médios nos servicos
sejam superiores aos rendimentos médios na industria, houve enfre os anos pesquisados um
crescimento mais que proporcional dos tltimos em relaciio aos primeiros, de forma que foi
possivel observar uma convergéncia entre eles. Ainda assim, 0s rendimentos medios dos
autébnomos dos servigos foram, em meédia, uma vez e meia os rendimentos dos autdnomos da
industria. Também convergentes foram os rendimentos medios dos empregadores industriais em

relacdo aos empregadores dos servicos, pois embora os rendimentos dos primeiros fossem
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menores que o8 rendimentos dos ultimos, eles cresceram proporcionalmente mais na industria -
que nos servicos, quase igualando-se na passagem de 1992 para 1956.

Em suma, os indicadores da tabela 10 sintetizam o fato de os trabalhadores com carteira da
industria terem rendimentos médios mais elevados que os seus similares nos servicos, sendo
gualmente verdade o contrario para o caso dos chamados trabalhadores informais, onde os
rendimentos meédios pareceram ser um pOUCO MAIOres nNos senvigos que na industria, Também
um pouco maiores mostraram-se os rendimentos dos empregadores nos servigos, comparados
aos empregadores industrais. Desta forma, o fendmeno da (desjsegmentacdo do mercado de
trabalho brasileiro precisa ser estudado como reflexc das transformacdes estruturais pelas quais
temt passado a economia nacional, com rebatimentos diferenciados sobre a composigdo do
emprego € a dindmica especifica das remuneractes, em cada setor de atividade e posigio na
DCUPACED.

Parece evidente, entdo, a luz das dltimas informacgdes, que um fendmeno bastante nitido
durante 0s anos da década de 80 tenha sido a valorizagio do emprego informal, em detrimento
do assalariarmento com carteira, mas particularments daquele trabalho informal ligado as
atividades por conta prépria. Na industria, esta categoria ocupacional aumentou sua participagio
ra renda gerada pelo trabalho principal em cerca de 36,6% entre 1992 e 1986, passando neste
altimo ano a representar perto de 25% de todo o pessoal ocupado. Nos servigos, embora o
fendmeno tenha sido menos intenso, pois partia de uma situagBo ja mais pronunciada que na
industra, foi suficiente para que os autdnomos representassem em 1996 algo como 24.5% de
toda a renda gerada neste segmento e agrupasse cerca de 21% de todo o pessoat ocupado.'™

E importante destacar, dentro da concepgéio de emprego informal sustentada neste trabatho,
que a situacdo descrita acima na verdade denuncia um processo de desestruturagdo do mercado
de frabatho urbano no pais, em grande parte promovida pela desarticulac@o das atividades
gcondmicas ligadas ao nidcleo dindmico do capitalismo no Brasil. As possibilidades de expansao
do emprego informal por conta prépria dependem fortemente do potencial de crescimento da
renda urbana, particularmente em momentos de crescimento da renda intema da economia,
quando surgem novas oportunidades para a realizacdo de pequenos negoécios situados nos
intersticios do nicleo dinamico. N3o € a toa que os rendimentos médios da classe de
trabalhadores autdnomos & muito mais sensivel aos ciclos de crescimento e retraco do produto
doméstico que 0s$ rendimentos dos trabathadores assalariados. E na medida em que o ntmero de

" Embora nos servicos os trabathadores sem carteira representem proporcionalmente mais que os auténomos
{27 1% contra 20 5% no ano de 1896), eles desfndaram de uma parcela inferior da renda total gerada neste segmento
{11,9% contra 24,5% em 1956). Na inddstria, por outro lado, os assalariados sem carteira representam menos renda e
menos ooupades que os trabalhadores por conta propria.
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concorrentes a uma ocupacdo por conta prépria seja muito alto, tanto as possibilidades de
encontrar NOvOS espacos no mercado como seus proprios rendimentos médios devem cair,
gerando uma possive! situac8o de crescimento do desemprego aberto.

Nestes termos, pode-se afirmar que a configuragdo setorial e ocupacional gue se estad
constituindo no Brasil nos anos 80, como conseqiéncia das transformagdes recentes sobre sua
base econdmica, tende a favorecer mais 0 emprege no segmento terciario que na industria, e
mais em ocupagdes aqui consideradas informais (sem carteira e trabalhadores por conta prépria)
que aquelas formaimente assalariadas. Este panorama geral esconde, porianto, uma situagao
perversa num duplo sentido. Por um lado, as novas insergbes setoriais seriam fruto mais da
perda de dinamismo econdmice da estrutura produtiva brasileira que de um reordenamento da
mesma rumo a um nove padrio de desenvolvimento sustentdvel. Por outro lado, as rovas
insercbes occupacionais representariam muito rais estratégias de sobrevivéncia dos
trabathadores diante do colapso das altemnativas de empregabilidade formai com protegio social
que uma livie @ scberana escolha para alcangar seja ascensfo profissional ou realizagio
passoal, ainda que muitas destas novas atividades autbnomas possam redundar em certo
prestigio social ou mesmo em rendimentos médios mais elevados por algum tempo.

Este cenario de desalento que se afigura para o mercado de trabalho urbano no Brasil ao final
do milénio ndo parece, em suma, ser resuitado de um modelo de desenvolvimento econdmico
susterdavel no longo prézo &, ao contrano, parece conduzir a classe trabalhadora a um esquema
de reproducéo social fortemente ancorado no individualismo das solugdes de sobrevivéncia, com
reflexcs perversos sobre a estrutura ja bastante concentrada da renda do trabatho pessoal.

3.2.3 - relagles empiricas entre distribui¢do funcional e distribuicdo pessoal nos anos 90.

Este Hem encerra o capitulo com uma proposta de organizagéo dos complexos econdmicos
estudados ac longo de todo o trabatho, segunde a articulacgo empiricamente observada entre os
respectivos perfis de distribuigBio pessoal e funcional da renda. A tentativa de situa-los a partir
dos perfis distributivos extraidos dos estudos concluidos no capituio segundo, tende por base a
abardagem funcional, e neste capitulo terceirp, fundado numa abordagem pessoal da distribuicdo
dos rendimentas do trabalho principal, inscreve-se na resolucio de um dos objetivos explicitos da
pesquisa, que & integrar ambas as abordagens sobre distribuicdo de renda para uma meilhor
compreensao do quadro distributivo vivido pela economia brasileira nos anos 90.

Assim, a classificag@0 proposta nos quadros 1 e 2 apenas pretende apresentar a configurag¢do
de relacionamentos empiricamente observaveis entre 0s complexos econdmicos estudados,
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tendo por preocupacdco central mastrar, nada mais, como o contexto histérico dos anos 90
moldou o comportamento distributivo de cada um a iz do imbricamento entre, de um lado, as
cargcteristicas especificamente setoriais e, de outro, considerando um movimento de fundo
comum, marcade por fransformagdes de ordem estrutural sobre o tecido da economia (abertura
extema, reconfiguragdo das insergdes setoriais e ocupacionais dos trabalhadores etc), bem como
por transformacgbes promovidas pela politica econdmica vigente a cada momento (estabilizacio
de pregos pos 1994, politica de juros altos, valorizagio cambial etc).

Deve ficar claro, ademais, que a hierarquizacdo dos complexos econdmicos proposta no
quadro 1, bem como a classificag@o de acordo com o respectivo grau de concentracao da renda
sugerida no quadro 2, constituem certas relagdes circunscritas empiricamente ao cendrio de
transformacdes da primeira metade da decada de 90. Portanto, ainda que elas possam conferir
alguns tragos esfruturantes a distribuicdo de cada complexo, em absoluto isto significa postular a
reproducdo dos mesmos perfis comportamentais no longo prazo.

isto posto, pode-se ver pelo quadro 1 que 0s grandes segmentos e os principais complexos da
atividade econdmica estao dispostos hierarquicamente, segundo o grau de concentragdo de
renda aferido empiricamente nos anos 90.

A distribuicdo funcional da renda foi tomada pela participagio média (no periodo 1990-86) do
total de remuneragfes de cada grande segmento ou complexo econdmico no respective valor
adicionado setoriaimente. A definiclo das faixas de classificagdo entre complexos aitamente
concentrados (0% < Rn/VA < 30%), medianamente concentrados (31% < Rn/VA < 50%) e
baixamente concentrados (51% < Rn/VA < 100%), n&o sequiu nenhum critéric prévio,
procurando-se orientar pelo proprio padrdo de reparticao historicamente consolidade no Brasil, de
al sorte a confrontar 0 resultado obtido pelos comptexbs econdmicos com este padrdo histdrico,
como forma de ater-se a realidade distributiva da aconormia brasileira, ac invés, por exemplo, de
importar da experiéncia estrangeira algum outro padrdo considerado virtuaimente condizente ou
desajado.
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Quadro 1. Distribui¢dc Funcionat e Distribuicdo Pessout em perspectiva cotiparada,
segundo o grau de concentragic de renda por complexos da atividade econdmica - Brasil.

grau de Distribui¢io Uistribuicdo
corcentragio Funcional™ Pesscal™
de renda ol VA : i. Gint

complexos Servigos Diversos 140} Serigos Pessoaig 017

atamente Segmento Agropecudrio 16,8{ Segmento dos Serviges 0517

conceniradas Construgdo Civil 193]  Servigos Diversos G518
Guirico, Farmacutico, Plastico 208] Segmento Agropecudrio 0,506
ind. Extrat, Mineral nio Mebalico 281 Econcmia Brasileira - ind+Serv 0.58%
Eletro-Eletronico 2521  ind. Extrat. Mineral ndo Mefilico 0.5
Segmento Industrial 2951 Servigos Produtives 0,500
Alitnentos, Bebidas e Fumo 31,1 Senvigos Distribulivos 0,452

Servigos Socials 0478
GQuimico, Farmacéutico, Plistico 0,474

complexos Metal-Mec, Material de Transporfe 3831  Segmento Indiustrial 0474

medianameiite Tiutit, Couras e Calgados 364 Alimentos, Bebidas e Fumo 0,465

concentradas Madeireiro 379 Téxit, Couros ¢ Calgados 0,462
Economia Braslieira - Total 41,0f Papel, Egitonial e Gréfico 0,457
Servipos Produtivos 418  Eletro-Eletrbnico D438
Servigos Distributivos 432] Metsl-Mec. Material de Transporte 0,433
Papel, Editoriai ¢ Grafico 4751  Madeireiny 0,428
Servigos Pessoals 48.2] Construgdo Chil 0,48

complexos Segmento dos Servigos 504

baixarmonie Servigos Soclais

concentradoes ind, Utilidade Pilbiica

{1} © grau de concentracin funcional da renda por complexo da atividade econdrnica fof calculado peln pese meédio

das remuneracdes o valor adicionado durante o8 anos S0 (periodo 1980/86), dande origern & uma Clssificagdo tal que:
complexas altamente concentrades: 0% < RnAVA <« 0%,

complexos medianarmente concentrados: 0% < An/VA < 50%;

Lomplexos baikamente concentrados: 50% < RrVA < 100%.

(2) C grau de concentracdo pessoal da renda foi caloulado peio indice de Gini médio entre 1962 o 1906,

- A distribuig@o pessoal da renda, por sua vez, foi calculada a partir do indice de Gini médio
observado nos anos de 1992 e 1996, mas, neste caso, sem estabelecer nenhuma classificacio
aprioristica para os complexos econdmicos. O motivo para tanto deveu-se ao fato de a higrarquia
distributiva dos complexos, segundo a disiribuicBo pessoal, variar em termos praticamente
continuos, ac mesmo tempo em que poederiam oscilar de forma muite mais aguda as posicbes de

cada um no interior desta classificagdo.’*

Feitas as ressalvas proprias aos procedimentos metodoldgicos utilizados, pode-se constatar,
pelo quadro 1, que os segmentos agropecudrio e industrial sdo os ﬁue fazem deo Brasil uma
economia com um padrdo altamente concentrado de distnbui¢Bo funcional da renda, sendo o
segmento dos servicos 0 que contrapesa a tendéncia dominante. Se no periedo 1890-96 o peso
médio obtido pelo total de remuneragdes sobre o valor adicionado situou-se na faixa proxima a

148 Apesar disto, para a classificagdo proposta no quadre 2, foi preciso estabelecer algum critério de separacio para o
grau de conceniracao pessoal da renda entre 0s complexos econdmicos. Assim, © critério adotado vaisu-se do | Gini
médio entre os valores extremos da ciassificacdo axistente no guadro 1. Este procedimento redundou num valor de
corte equivalente a um i Gini de 0,4630, de tal sorte que fodos os complexcs situados acima deste valor foram
classfficados como tendo uma alta concentragdo pessoal da renda, enquanto os compiexos abaixo foram considerados
de meédia concentragdo pessoal da renda.
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41% para a economia brasileira em seu conjunto, isto se deveu a uma reparticdo da renda
altamente concentrada para a maioria dos complexos industriais (Com exceg¢io dos complexos de
Papel, Editorial # Grafico e Industrial de Utilidade Pdblica) @ média cu baixamente concentrada
para quase todos os complexos dos servigos, excecdo feita ac complexo de Servigos Diversos.

Os atributos gque isolam os complexos econdmicos em niveis de concentragdo funcional
considerados alto, médio ou baixo, estdo ligados aos quesitos de produtividade, mark ups e
relagfo custos varidvels (consumo intermedidrio / remuneragbes). Como visto no capitulo 2 {item
2.2.2), a produtividade média do trabalho sintetiza o resultado do processo de geragdo de valor
por trabalhador ocupado, enquanto o indicador de mark up, ao simbolizar determinada politica
privada de formacio de pregos, expressa a luta pela apropriacdo do valor obtida pela parte dos
rendimentos do capital. Por fim, a relagdo custos varidveis, associada ao indicador de mark up,
definem, conjuntamente, o paso das remuneragdes r;o valor adicionado setorialmente. De forma
geral, quanto maiores 0s valores obtidos da combinag¢fo entre produtividade do trabalho, mark
ups e razio custos varidveis, maior devera ser o grau de concentracao funcional da renda para
dado setor ou complexo econdmico, e vice-versa,

Todos os complexes classificados no quadro 1 como altamente concentrados, do ponto de
vista da distribuigdo funcional da renda, apresentaram, conforme visto no capitulo 2 (item 2.2.1,
quadre 1), para a média do pericdo 1980-86, menores valores de participacdo de suas
remmunsraches, relativamente aos valores de participacdc dos lucros e do valor adicionado de
cada um. Em oufras palavras, enquanto ¢ péso das remuneracdes do segmento agropecudario,
por exemplo, representou {80 somente 2,9% de todo ¢ conjunto de remuneragbes da economia
brasileira, 08 pesos de seu valor adicionado & massa de lucros foram de 72% e"12,2%,
respectivamente. No caso do segmento indusfrial, enquanio a contribuicdo ao fotai de
remuneracdes foi de 23,7%, a participacdo em nome do valor adicionado foi de 33,1% e o peso
dos lucros industriais na maséa total de lucros foi de 41,5%. O mesmo perfil se confirmou para
todos os demais complexos aqui classificados como altamente concentrados.

No outro exiremo, 08 complexos econdmicos classificados no quadro 1 como baikamente
cancentrados, ainda do ponto de vista da distribui¢do funcional da renda, apresentaram um perfil
de comportamento oposto av descrito acima. Ou seja, o segmento dos servigos darﬁonstrou
contribuir (ainda pelo quadro 1 do capituio 2, item 2.2.1) com uma média de 73,4% de toda
massa de remuneragdes presente na economia brasileira durante o periode 1990.98, contra urna
contribuicdo de cerca de 58,7% em nome do valor adicionado total e de algo como 46,3% em
termos do montante de lucros,
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Os casos intermediarios, ou medianamente concentrados, assim foram considerados por
compartilharem, em graus diferenciados, combinagbes tais entre os respectivos pesos de suas
remuneracbes, valor adicionado e massa de lucros, que os faziam transitar entre 0s estagios
extremos do grau de concentragdo funcional da renda. N&do por acaso, todos os complexos
econdmicos ligados aos servigos, que em geral apresentam nivels de produtividade e relag@o
custos varidveis mais baixos que os encontrados para a industria, localizaram-se mais proximos
da classificagio dita baixamente concentrada, ocorrendo © inverso com o0s compiexos de
natureza industrial, excecdo feita aos de Papel, Editorial e Grafico e Ind. de Utilidade Publica.

A segunda coluna do guadro 1, relativo ao grau de concentragao pessoal da renda, aponta o
conjunto de complexos dos servicos como 0s de distribuicdo mais desigual, sendo a unica
excecdo no meio deles o complexo ind. Extrativo Min. ndo Metélico. Destacam-se os Servigos
Pessoais e Servigos Diversos como os que possuiam, na média entre 0s anos de 1992 e 1896,
as piores distribuicbes pessoais, puxando para cima, indusive, o indice de Gini médio da
economia brasileira como um todo. Ndo é & toa que ambos 0s complexos estdo enire os que
concentravam as maiores incidéncias de assalariados sem carteira e trabalhadores por conta
propria, conforme visto no item 3.2.2 deste capituio (tab. 6).

Na outra ponta da hisrarquia da distribuicgo pessoal esta a maioria dos complexos industriats,
mas que, apesar disto, ndo conseguiram trazer para baixo o indice de Gini medio do conjunto da
economia brasileira. 1sto porque sdo todos complexos que possuem pesos muito baixes na
composigdo do pessoal ocupado total da estrutura econdmica (cf. cap. 2, item 2.2.1, quadro 1), ¢
que reduz o seu impacto na conformagdo do perfif distributivo da economia como um todo. Nao é
por outro motivo, portanto, que a distribuicdo pessoal da renda para toda a economia brasileira
segue mais de perto o perfil distributivo associado ao segmento terciario que aquele presente no
segmento industrial.

A elevada concentracdo pessoal da renda, que engioba todos os complexos dos servigos e
guase a metade dos complexos industriais, esta diretamente associada a uma maior incidéncia
de assalariados sem carteira e trabathadores por conta propria, 08 quais, inclusive, concentram-
se mais nos quintis de menores rendimentos do trabatho principal. Isto €, ha uma forte correlacédo
entre_ o tipo de insergdo setoral e ocupacional dos trabalhadores e o perfi esperado para a
distribuic&o pessoal da renda.

Em linhas gerais, portanto, poder—se-i__a concluir que existe uma certa relacio inversa entra os
cqmp!exos econdmicos, tomados conjuntamente em termos das abordagens funcional e pessoal
da distibuicdo. A maioria dos complexos de natureza industrial possui um padrio altamente
concentrado para a distribuigdo funcional e, a0 mesmo tempo, um perfil de distribuicdo pessoal
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que, se ndo pode ser considerado baixo em termos absolules, & dos menos desiguais dentre
todos os complexos es'tudados‘ E ¢ inverso parece também se confirmar, genericamente, para a
maimj parte dos complexos tercidrios, de tal forma ser possivel afirmar que entre estes predomina
um padrac medianamente concentrado para a distribuic@o funcional da renda e, em simultaneo,
um perfil de distribuicdo pessocal certamente dos mais desiguais.

O quadre 2 apresenta uma tentativa de classificagfo dos complexos econdmicos, segundo o
grau de concentragdo conjunta (funcional e pessoal) da renda, para melhor clarificar as
afirmacgbes precedentes.

No conjunto de complexos situados dentre os duplamente mais concentrados predominam 0s
que, sob o prisma da distribuicdo funcional, apresentaram, como media do periodo 1990-96, os
maiores valores combinados para a produtividade media, mark ups meédios e relagdo custos
varigveis médios, conforme visto no capitulo 2 (item 2.2.2, quadro 2). Com excegfo do segmento
agropecuario, que apresentou o nivel de produtividade média mais baixo de toda & economia (o
que denota uma pequena capacidade de geracio de valor por trabathador ocupado), apesar de
um nivel medio de mark up bastante elevado (0 que, por outro lado, significa uma grande
capacidade de apropriagBo de valor da parte dos rendimentos do capital), todos os demais
complexos demonstraram combinar niveis acima da média geral para a produtividade do
frabalho, além de niveis tambeém elevados de mark ups e da razdo custos vandveis, dois dos

principais fatores a reduzir o peso das remunera¢tes no valor adicionado total,

Guatiro 2: Tentativa de Classificagio dos compiexos econdmicos,
segundo o gray de concentracio de renda - Brasif.

concemtracic concentragio
pessoal pessoal
afia média
concentragdo | Segmento Agropecudrio Construcdo Civil
funcional Segmento Irddustrial Elrtro-Eletriinico
Alta Ing., Extrat. Min. ndo Metdlico

Quimico, Petrog, Farmacéutics
Alimentos, Babidas e Fumo

Servicos Diversos
concentracdo  (Economia Brasleirs Madeireirn
funcional  {Téxii, Couros & Calgades {Metal-Mec. Mat. Transporte
édia Servigos Produtivos Papel, Editorial e Gréfico
Setvigos Distributives
Betvicos Pessoals
concentragic  [Segmento dos Servigos ind, Utilidade Piblica
funcional Servigus Socials
baixa

Cbst: a divisio dog complexcs segurndo o grau de concentragds pesseat alta ou meédia
foi feita tomando-sa o valor médio entre os extremas dos 1.Gind = 0,483,

(s a divisdo dos complexos segundo o grau de concentraglio funcional da renda ol
feita pelo peso médio de Rn / VA, tal que:
somblexos aftamente concentrados: 0% < Rn/VA < 20%;
Lomplexos medianamente concentrados: 30% < RrvA < S0%,;
complexos baxamenie concentrados: S0% < RnAVA < 100%.
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Do ponto de vista da distribuicdo pessoal da renda, apesar destes complexos estarem
enquadrados como altamente concentrados, devido ao critéric de corte estabelecido pelo ponto
médio entre os valores exiremos (maximo e minimo) dos indices de Gini do quadro 1, ndo se
pode esguecer que sdo todos compiexts que se aproximam da cauda menos desigual da
distribuig8o, ainda que em termos absolutos sejam realmente altamente concentrados.

A segunda maior incidéncia de complexos econdmicos é a que combina, de um lado, uma alta
goncentracio pessoal da renda e, de outro, um nivel de concentragdo funcional apenas médio.
Com excecdo do complexo industrial ali presente (Téxtil, Couros e Calgados), todos os demais
pertencem ao segmento tercidric da economia, ratificando a afimag@o feita acima acerca da
existéncia de uma certa relagdo inversa entre 08 niveis de concentracio funcional e pessoal da
renda para 0s complexos econdmicos. Neste caso, parece nitida a relacio inversa existente para
os compiexos ligados aos servicos, segundo a qual se combina um perfil de distribuicdo pessoal
altamente desigual com um padrdo apenas medianamente concentrado em termos funcionais.

O caso destes complexos que tém uma concentragao funcional apenas meédia, esto refletindo
uma situacéo na qual os niveis combinados de produtividade do trabalho, mark ups e razdo
cusins variaveis séd geraimente inferiores aos observados para 0s complexos enquadrados
como altamente concentrados. Isto em geral pode refletir uma menor capacidade de geracao de
valor por trabalhador ocupado, aspecto captado pela produtividade média do trabatho, como
ginda uma menor capacidade de apropriagdo do valor da parte dos rendimentos do capital,
aspecto este melhor representado pelo mark up médio.

Na seqiiéncia dos dois principais casos relatados até aqui, a auséncia de complexes
industriais no terceiro tipo de combinacgiio reforga a tese da relagao inversa, no caso dos servigos,
entre uma afta concentraglo pessoal da renda e uma baixa concentragdo funcional. Esia
situacéo, de certa forma paradigmatica, pode também ser vista como a que combina, de um lado,
baixos niveis relativos de produtividade do trabatho, mark ups e razfo custos variaveis,
redundando numa participagdo mais alta das remuneragbes na composicio final do valor
adicionado e, de outro lado, insergbes ocupacionais marcadas pela dominancia ds assalariados
sem carteira e trabalhadores por conta prépria, o que tende a tormnar mais desigual a distribuigio

pessoal. "

A partir da segunda coluna do quadro 2 repete-se a explicacdo para o enquadramento dos
complexos econdmicos sob o prisma da distribuicdo funcional da renda, mas alteram-se as

" No caso especifico dos Servigps Sociais, embora estejam classificados como tendo uma concentracio pessoal
absoluta slevada, é preciso lembrar, em cbservacdo ao quadro 1, que trata-se do perfil mencs desigual relativamente
2% distribuicfes pessoals no inderior do segmento dos senvigos.
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justificativas para a classificagdo dos mesmos segundo a distribuicio pessoal. Na verdade, em
toda esta coluna circunscrita aos casos de média concentrag3o pessoal, pode-se verificar uma
auséncia total de complexos ligados aos servigos, o que mais uma vez reforga a idaia de uma
relagdo genericamente inversa, para os representantes da industria, entre uma meédia ou alta
concentracdo funcional @ uma média ou baixa concentragao pessoal da renda.

Este padrdo idealizado, no entanto, somente encontra respaldo absoiuto nos complexos
Eletro-Eletrdnico e da Construgdo Civil, os quais combinam, da dtica de uma elevada
concentrét;éa funcional, os mais altos niveis de produtividade do trabalho, mark ups e razéc
custos variaveis (cf. capitulo 2, fem 2.2.2, quadro 2). Sob o crivo de uma concentrago pessoal
apenas rriédia, por outro lado, a explicagdo difere em ambos 0s casos. Enquanto ¢ complexc
Eletro-Eletrdnico se caracteriza por atuar em um mercado fortemente cligopolizado, cuja natureza
de suas atividades e postos de trabalho exiger’n trabalhadores homogeneamente mais
qualificados, o complexo da Construgdo Civil possibilita mais facilmente a difusdo de pequencs
empregadores e trabathadores por conta prépria, dado um tipo de atividade que permite um
menor nivel de qualificagdo. Assim, enquanto o complexc Eletro-Eletrdnico se destaca por
possuir uma alta concentragdo de trabalhadores com cartéira assinada, vindo muito
provaveimente dai a origem de sua distribuigio pessoal menos desigual, ¢ complexo da
Construgao Civil, ac contrdrio, carrega em si um peso muito maior de assalariados sem carteira e
trabalhadores autdnomos, em quantidade tal que a fonte de sua distribuico pessocal mencs
desigual reside justamente num nivelamento por baixo do conjunto de remuneragdes.

Fendmenos similares a estes concorrem para a explicacdo dos niveis médios de concentragéo
pessoal observados para 0s complexos Madeireiro, Metal-Mecanico Mat. Transporte, Papel,
Editorial e Grafico. Enquanto no primeiro predominam trabathadores autdnomos e sem carteira,
nos demais complexes hd uma dominancia de assalariamento formal, aspectos estes que poderm,
guardadas as devidas proporges, explicar cada um dos respectivos perfis distributivos. N&o & de
estranhar, portanto, gue os complexos Madeireiro e da Construgdo Civil estejam praticamente
juntos nas posigbes menos desiguais ¢a hierarquia do grau de concentragiio pessoal da renda,
nem tampouco que o complexo Eletro-Eletrénico esteja exatamente no meio das posigdes
hierarquicas dos complexas Metal-Mecanico Mat, Transporte e Papel, Edit. Grafico (cf. quadro 1).

Por fim, o quadro 2 ainda inclut o complexo Industrial de Utllidade Publica como representante
anico da combinagdio entre uma baixa concentragdo funcional da renda e uma concentragdo
pessoal também reduzida, apenas para simbolizar a existéncia ¢ a possibilidade concreta desta
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situagdo, apesar desie complexo n&o ter sido objeto de investigagdo ao longo de iodo o
trabatho. "

Em resumo, € preciso ter claro que a classificacdo ‘proposta no quadro 2, sucintamente
descrita acima, expressa um tipo particular de articulagdo entre os padries de reparticido da
renda presente na economia brasileira, durante o periodo 1280-86, que pode sofrer alteragles de
duas ordens. Em primeiro lugar, pelo simples fato de se alterarem 08 critérios de hierarquizagio
oriundos das abordagens funcional e pessoal da distribuigio da renda e, consequentemente, os
proprios critérios de juncio dos complexos segundoe estes dois cortes de analise. Em segundo
lugar, @ mais importante, pelo fato de a classificag@o sustentada no quadro 2 ser o registro de
uma dada realidade histérica que, a despeito de seu componente estrutural, ndo pode ser vista

como inexoravel ou imutavel no tempo.

Como dito e enfatizado ao ilongo de todo o trabalho, a tarefa de estudar a anatomia da
distribuic&o de renda em uma gconomia capitalista encerra a necessidade de dissecar da forma a
mais minuciosa possivel as partes mais importantes do fendmeno bara a compreensao do todo.
E na medida em que isto & feito, pode-se verificar que ¢ formato final de dado padrao distributivo
sofre influéncias decisivas, por um lado, de aspectos que atuam desde uma Idgica dita primaria
de determinacdo, também reconhecida como estruturante e, de outro lado, de fatores que
operam mais na superficie do fe.némeno, segundo uma légica de determinagdo tida como
secundaria, ™

No primeirc campo, estariam as transformagdes de natureza estrutural, identificadas na
década de S0 no Brasil como sendo aguelas decorrentes dos processos de abertura extemna e
reestniuracbes de ordem setorial, produtiva e organizacional. As modificagdes tme témn
impactado a base da economia brasileira neste periodo encontram manifestacio mais direta,
como visto no capituio 2 (item 2.2.2), nos quesiios ligados a produtividade media do trabatho e ao
comportamento tendencial dos mark ups e da razdo custos variaveis, fatores estes que
condicionam, em grande medida, a forma gue assume a distribuigdo funcional da renda,

No segundo espectro de mudancas, por sua vez, estariam as fransformacdes engendradas
pela agdo das politicas econdmicas e sociais, bem como pela agdo sindical. O enfraguecimento

T Nao obstante, & certo que pela natureza de suas atividades, deve prevalecer um tipo de inserco ocupacional tanto

mais homogénea (assalariamento formal) como mais qualificada, aspecics determinantes de uma estrutura de
distribuigdo pessoal menos desigual. Par outro lado, como situade na condiglio de possuir uma baixa concentracio
funcionat da renda, este complexe econdmico, apesar de revelar uma grande capacidade de geragBo de vailor por
trabaihador ocupado, combina niveis relativamente reduridos de mark ups e relacio custos varigveis, a partir do gque o
peso de suas remuneragdes na composiclo do valor adicionado estd bem acima da média brasileira. Ver dados deste
setor no Apéndice.

¥ Rever capitulo 1, quadro 1.
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da classe trabaihadora no Brasil durante a primeira metade da década de 90 impediu aquele tipo
de atitude outrora cléssica de fesisténcia & queda dos salarios reais e 3 deteriorago do padréo
de vida dos assalariados. As politicas de cunho social, submetidas & légica imperativa do gjuste
fiscal permanente, apenas reforcaram seu viés ja intrinsecamente compensatério, pouco
podendo fazer para reverter 0 quadro de desigualdades reinante no seio da sociedade brasileira.
Por fim, as politicas propriamente econdmicas mantiveram-se presas aos objetivos imediatistas
da estabilidade da moeda, em detrimento do potencial de crescimento do produto, do emprego

interno e da renda agregada.

Neste contexto, um violento movimento de reinsercéo setorial da classe frabalhadora, rumo as
oportunidédes de (re)emprego nas vagas aberfas em grande quantidade (mas de qualidade
duvidosa) pelos setores terciarios da atividade econdmica, somado a um tipo de reinsergéo
ocupacional marcada pela desfiliagdo da condicio de assalariamento com carteira e alguma
protecdo social, condicionaram, sohremaneira, a nova anatomia da distribvigdo pessoal dos
rendimentos do trabaiho no pais.

Todos estes pontos, rapidamente lembrados agora, conferem a questio distributiva um sfatus
tedrico que precisa ser integradc a uma perspectiva analitica que a associe ao modeilo de
desenvolvimento social e econdmico em constru¢do no pais, justificande, desta forma, seu
estudo a partir das abordagens funcional e pessoal da renda.

3.3 -~ Resumo.

Uma vez tendoc acompanhado a construgdo tedrica e histdrica do capitulo 1, sobre o
entendimento acerca da dindmica distibutiva em uma economia capitalista retardataria como a
brasileira, e operacionalizado a distribuigdo funcional da renda no capitulo 2, dela se valendo
como categoria gnalitica privilegiada de mediacao, acredita-se que tenha sido possivel chegar ao
estudo da distribuigdo pessoal, neste capitulo, com a missdo de dissecar a estrutura e a evolugio
da distribui¢do no Brasil ao longo do pericdo 1990-86, devidamente cumprida.

Para tanto, a concepclio acerca da distribuicio pessoal estabeleceu como vetores principais
de determinacao dos rendimentos do trabalho, de um lado, a insercéo setorial dos trabalhadores
no processo de produgdo do valor adicionado e, de outro, o fipo de insergdo ocupacional em
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cada setor, a saber, assalariamento com carteira, sem carteira, empregadores e trabalhadores
autdnomos ou por conta propria, “*®

Os resultados evidenciaram uma situagdo de pequena melhora distributiva no segmento
industrial, explicada em parte pelos processos de reconvers@o produtiva e racionalizagiio de
custos, como estratégias imperativas das empresas diante do contexto de abertura e maior
exposicio a competicdo intemacional nos anos 90, as quais, ao promoverem uma pronunciada
reducdic de pessoal nos principais complexos da atividade industrial, acabaram por afetar
positivamente os indicadores de distribuic@o neste segmento econdmico.

Jé nas atividades ligadas aos servigos, houve uma piora distributiva por conta da absorgido de
um grande contingente de pessoas portadoras de niveis muito dispares de qualificagéo,
produtividade e rendimentos médios, ofertantes de uma imensa gama de trabalhos de natureza
muito heterogénea, os quais na verdade evidenciam uma situagdo de crescente desestruturacéo
do mercado de trabalho brasileiro. Suas formas mais aparentes de manifestacio puderam ser
percebidas pelo crescimento das insergfes ocupacionais aqui chamadas de informais
{assalariados sem carteira + autdbnomos), bem como pela dificuldads destes rendimentos meédios
alcancarem os niveis ainda prevalecentes para 0s trabalhadores industrias com carteira assinada.

Finalmente, na relacdo empirica pbservada entre a distribuicdo pessoal e a distribuigdo
funcional da renda, foi possivel constatar, grosso modo, uma certa articulagio inversa para os
complexos econdmicos. Os complexos industriais, em sua maioria, demonstraram combinar uma
alta conceniragdo funcional da renda com indices de concentragdo pessoal, se ndo baixos,
certamente inferiores aos indices existentes para as atividades dos serviges. Por seu tumo, a
maior parte dos complexos dos servigos combinaram distribuigbes pessoais das mais desiguais
com perfis de concentragéio funcional de médio a baixo teor. "

8 (35 quesitos ligados aos atributos individuais dos trabathadores foram concebidos coma determinantes secundarios
da distribuicdo pessoal da renda (cf. capiivic 1),
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CONSIDERAGOES FINAIS

“0 vetor da desestruturagdo social ndo se imita mais & secessio dos ‘dols Brasis | nem mesmo as formas histdricas de heterogeneidade
es‘:frurwaf produzidas pelas desiqualdades scondmicas e regionais, um pais em cresciments seculanmente concenlrador d riqueza & da
renda, Na situago atual de estagnagio com desemprego. os desequibrios sociais estio s aprofundando € evolindo para um
estifagamento Societdnio que inclif das elites heterondmicas ds classes trabalhadoras, € & mais visivel na diversidade de siuagdes dos

exchidos do jogo polfirco~econdmico ¢ de qualquer possibilidade de mobiidade socia/ ascendente”

- M. Conceicio Tavares, Vises da (rise, Fotha, 03/01/1998 -

A idéia de que o avango do industrialismo poderia livrar o Brasil do subdesenvolvimento
endémico e mithdes de pessoas da situagio de pobreza remonta as teorias desenvolvimentistas
dos anos 50 e 80, seja nas vertentes neocléssicas de autores como Rostow, Kuznets e Lewis,
seia no pensamento estruturalista da CEPAL, notadamente em seus trabalhos de primeira
geracdo. ' -

Aparentemente superado rios anos 70, ests tipo de formutagio tedrica volta com destaque em
anos recentes, transfigurado seja na forma de uma crenga renovada na capacidade das forgas
de mercado em reverter o quadro de mazelas sociais que assolam o pais, seja na forma de
argumentos ligados a faléncia fiscal dos Estados modemos, que se fraduz em propostas
minimalistas de intervencio estatal piblica."™

Em geral, parece prevalecer, nestas novas formulacBes, um raciocinioc marcadamente
mecanicista, ac pretender enquadrar e reduzir o funcicnamento mais ampio do conjunto da
sociedade ans moldes de operacio tipicamente econdmica. Escapa a este raciocinio uma
compreensdo historica dos fatores de constiluicdio do padrio perversamente concentrador de
reparticdo dbs estoques de riqueza @ dos fluxos de renda gerados anualmente pela sociedade

brasileira.

Neste sentido, o principal objetivo do capitulo 1 fol mapear historicamente as raizes do modelo
concentrador de renda no Brasil, relacionando-as com o tipo de desenvolvimento econémico gue
por aqui se instaurou desde que 0 modo industrial de produgdo passou a nortear 0 progresso do
pais. O segundo objetivo foi elevar a distribuicdo funcional da renda a instancia de mediagao

necessaria para os estudos que pretendem abordar de forma integrada os aspectos do

% As chamadas ‘politicas sociais de nova geracio' (descentralizacBo, focalizacio ele) seriam o resultado, na verdade,
da crise fiscal ¢ financeira mais geral dos Estados Nacicnais, e ndo necessariamente a forma privilegiada do sisterma
pbiico de protecio social alcangar eficiéncia e eficacia na gestio dos recursos e na coberfura dos segmentos mais
carentes da populacdo, tal como propugnada por seus defensores.
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desenvolvimento econdmico com os da distribuigado dos rendimentos do trabalho. Sob este
prisma, as abordagens funcional e pessoal deveriam ser tratadas de forma mais complementar
gue antagbnica.

O saldo das reflexfes levantadas pelo capitulo 1 mostra que um dos principais resultados
obtidos com esta pesquisa foi, na verdade, de natureza metodolégica. Susterta ser possivel — e
mesmo necessdrio ~ estudar fendmenos como o da distribuicio de renda segundo enfoques (e
base de dados) ndo tradicionais, tendo por preocupagdo central buscar explicagies de fundo
para as caracteristicas recentes da questao distributiva nacional. O significado preciso desta idéia
cuiminou, na seqléncia do trabalho, com um esforgo de compatibilizar proposicdes tedricas,
histbricas e empiricas, voltadas & construgo de evidéncias de ordem setorial (aglutinadas em
compiaxos & grandes segmentos econdmicos) para o debate sobre distribuicdo funcional e
pessoal no Brasil dos anos 80

Parte destas reflexfes foram operacionalizadas, ao longo do capitulo 2, pela énfase conferida
a distribuicgo funcional da renda, cujos determinantes de comportamento estdo localizados num
ambito exterior ao do mercado de trabaltho propriamente dito. isto é, t&m mais a ver com a
trajetoria de crescimento econdmico do que com determinacdes secundarias que atuam scbre um
grands conjunto de atributos individuais, como por exemplo, a qualificacdo dos trabalhadores,
seu perfil etario, sua composicdo por género, raga etc. £ com esta premissa que se pdde
susteniar a idéia de gue a distribuigo funcional precede e condiciona a distribuicdo pessoal, no
sentido de que os limites superiores para a reparticdo de determinada massa de rendimentos do
trabaiho seriam estabelecidos num ‘momento ldgico’ anterior, dados pela dinamica de operagéo
do sistema econdmico como um todo, o que minimiza a influéncia dos atributos pessoais dos
trabathadores. '™

Contudo, esta pesquisa tratou somente de uma parte dos elementos explicativos da
distribuicdio funcional, todos fundamentaimente de natureza econdmica, estruturantes do padrio
de reparticio da renda entre rendimentos do trabalho e do capital. Nada foi dito acerca da
estruturagio pormenorizada de cada setor gcondmico, do pape!l dos sindicatos, instituicdes e
poliicas puablicas (econbmicas e sociais), entre outros, fatores estes que influenciam
decisivamente a conformacao final do perfil distributivo do pais.'™ Todos estes aspectos agem
nas mediagtes entre os determinantes de funde econdmico e o resultado final do imenso

"' Desde que néio considerados individualmente, é Sbvio que 2 aglo coletiva dos trabathadores pode alterar
radicaimente ¢ quadro da distribuicdo funcional, mas al, de novao, volta-se para a dindmica do sisterma econdmico, do
qual o compoertamento organizado da classe trabalhadora é parte integrante e decisiva.

"2 poderia se argumentar que, na medida em que o estudo foi feito tomande por base o resuitado ex post da dindmica
distribuliva, de algurmna maneira & infiuéncia destes fatores adicionais foram implicitamentes considerados na analise.
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maosaico no gqual se constitui a distribuicdo da renda. Nao é por outra razéo que este trabalho
representa apenas parte de um projeto mais amplo, que se encontra em plena efervescéncia e

comtinuo desenvolvimento,

Assim, a trajetéria seguida no capitulo 2 procurou mostrar que o conceito de produtividade do
trabalho, calculada como a relagdo entre o valor adicionado e ¢ pessoal ocupado em cada setor
de atividade, poderia expressar uma relagdo social especifica, pela qual 0s agentes econdmicos
estariam énmlvidos na tarefa de criagio de cleterminado valor ou excedente de riqueza coletivo.
Adicionaimente, nele se procurou fundarmentar uma teoria de formacio de pregos, ancorada na
idéia de .-hark up, como principic axial em tomo do qual se poderia sustentar explicagdes tedricas

para o padrio de reparticio funcional da renda gerada na economia, '®

E sem a pretensfio de cumprir todas as exigéncias necessarias de mediacdo entre o
arcabougo fedrico agui constituido e o perfil distributivo da renda no Brasi, seguiu-se, & guisa de
ustragdo, um conjunto de informagfes empiricas que se valeu da oportunidade oferecida pela
recente divulgagdo dos dados referentes as novas contas nacionais do IBGE. Os resultados
evidenciaram as possibllidades de aderéncia de algumas hipoteses tebricas, mas ac mesmo
tempo suscitaram 2 necessidade de aprofundamento empirico frente as especificidades
demonstradas para o caso brasiieiro, Dentre estas, duas podem ser destacadas abaixo.

Em primeiro lugar, embora a utiiizai;éo do instrumental analiticc acima mencionado tenha
permitido chegar a conclusdo de que a dindmica distributiva brasileira, notadamente de seus
segmentos agropecuarnio & industrial, tenha se inclinado francamente em favor dos rendimentos
do capital no decomrer do periodo 1990-98, é preciso reconhecer gue grande parte da economia
nacional estd assentada sobre mercados pouce estruturados do ponto de vista da légica de
reproducdio ampliada do capital. E o caso, paricularmente, do imenso peso que reprasenta o
segmento tercidric na composicic da renda e do pessoal ocupade, cujos padrbes de
produtividade (portanto, de capacidade de geracio de valor adicionado) e respectivas i6gicas de
formacao de precos (como sinal de capacidade de apropriago de valor adicicnado por parte dos
rendimentos do capital) sdo ainda bastante distintos dos modelos observados em economias

3% Um importante aspecto ndo tratado no trabalho, mas que valeria a penga investigar, diz respeitoc ac impacto desta
dindmica distributiva sobre o crescirnento do emprego e da renda agregada. Suspeita-se queg num contexto tal qual o
vivido peia economia brasieira nos anos 90, de taxas reduzidas de crescimento do produto, em que o valor agregado
ndn consegue crescer peio lado dos gastos produtivos do govemo, nem peio lade de uma insergfa exportadora
vigorosa, restariam, como principais elementos impulsionadares da demanda agregada, & massa de remuneragdes e
os investimentos privados. Mas a simples existéncia de um montante significativo de tucros ndo garante a realizacso
de seu polenciai produtive, ainda mais no contexto de ‘financeirizacho’ da riqueza, onde estdo inseridas as decisées de
valorizacdo do capital hoje em dia. A via financeira da valorizagdo esteriliza bom parte do potencial produtivo daguela
enorme massa de lucros, de farma que a economia ndo0 cresce, & empregos ndo sa0 gerados pelo sistema, A
distribuicdo funcional se inciina perversamente em favor dos ucros.
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capitalistas maduras, fato este que relativisaria o poder explicativo dos mark ups quando
aplicados a grande parte das atividades ligadas ao comércio, servicos pessoais, sociais e
diversns,

Em segundo lugar, seria preciso investigar mais profundamente ©0s impactos das
transformacdes recentes em ambito mundial sobre as particularidades de funcionamento de cada
setor de atividade no Brasil, tanto no meio industrial quanto nos servigos, othando mais de perto
as repercussdes sobre o desaparecimento de certas ocupacgbes e o surgimento de novas, em
termos de sua sustentabilidade no tempo, bem como frente aos requisitos de ordem pessoal
exigidos (qualificacdo, faixa etaria atc). ™

Nio obstante, é possivel afimar que uma parte destas exigéncias por um nivel maior de
detathamento, rumo as particularidades propriamenté nacionais da distribuicio da renda, tenha
sido satisfeita ao longo do capitulo 3. E isto foi feito buscando-se qualificar o mais
desagregadamente possivel a estrutura e a evolugdo da distribuicio pessoal dos rendimentos do
trabalho em cada grande segmento e principais complexos da atividade econdmica, sempre
tomando como referéncia a posicdo na ocupacio principal dos trabalhadores.

Qs resultados jevaram a concluso de que o perfil da distribuicio pessoal esta intimamente
refacionado ac tipo de insercdo setorial e ocupacional da forca de trabalho, posto que as
especificidades de cada setor imprimem trajetorias distintas para a evolugdo das remuneragges.
Neste particular, viu-se que a distribuiclo pessoal foi mais desigual nos servicos que na industria,
e isto sena um sinal preccupante diante da importante fungdo incorporadora que esteve sendo
desempenhada, principalmente, pelo conjunto das atividades do comeércio (servigos distributivos),
servigos prestados as empresas (servigos produtivos), servigos prestados as familias (sarvig;os
pessoais) e servigos diversos, em periodo recente. A piora distributiva nos servicos se explicaria,
em parte, pelo fendmeno de expansio do emprego informal desrequiado (assalariamento sem
carteira e trabalhadores por conta propria), em detrimento do assalariamento com carteira e
alguma protecio social. Portanto, a piora distributiva no segmento atualmente mais importante da
frajetdna recente de crescimento da economia brasileira seria a contraface de uma maior
precarizacéo do emprego e das relagdes de rabalho no meio urbano nacional.

O corolério das andlises anteriores confirmaria o estado de desestruturacio do mercado de
trabaltho brasileiro, em grande parte promovida pela desarticulaciio das atividades econdmicas
ligadas ac nucleo din2mico do capitalismo no pais. Este cendrio geral estaria desnudando,

™ £ste tema somente pode ser desenvolvido, com a profundidade de detathamento que requer, no ambito de estudos
de ¢asos mais especificos, de corte no maximo seforial. Portanto, desde o inicio, totalmente fora do escopo originat
deste trabalho.
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portanto, uma situacdo tal que as novas insergles em atividades ligadas ao comércio e servicos
de toda espécie resuitariam mais da perda de dinamismo econdmico da estrutura produtiva
intena, que de um reaparethamento do sistema rumo a um modelo virtuoso de desenvolvimento
intemo. Por sua vez, as novas insercdes em ocupagbes marcadas por trabalhos autdnomos e
sem carteira assinada estariam sinalizando, predominantemente, esfratégias individuais de
sobravivéncia, frente ao desaquecimento do mundo do trabatho formal com protegao social.

Nem mesmo a evolucdo positiva dos rendimentos médios das categorias informais foi
suficiente para reverter o quadro de desalento que se afigura para o mercado de ftrabatho
brasileiro ao final do milénio. Embora tenham crescido as remuneragdes dos trabathadores por
conta propria & sem carteira, entre 1982 e 1996, enquanto caiam os rendimentos medios dos
assalariados com carteira, isto ndo evitou que os trabalhadores com carteira de ambos 0s
segmentos (industria e servicos) continuassem a ser melhor remunerados na média que 0s
trabathadores informais, excecdo feita aos trabalhadores por conta prépria dos servicos, que no
ano de 1996 passaram a auferir rendimentos médios mais elevados que 0s rendimentos médios
dos traba!ﬁadores com carteira no mesmo segmento. Nem fampouco evitou o alargamento da
distancia entre os rendimentos médios dos trabalhadores sem carteira da industria em relagéo
aos frabalhadores sem carteira dos servigos, 0 mesmo ocorréndo com Os assalariados com
cartelra de ambaos 0s segmentos da economia.

Tudo isto para concluir que a atuai crise social e econdmica brasileira, fruto, em ditima analise,
do esgotamento do modelo de industrializagZo e de participagdo estatal constituide no pais ao
longo de aproximadamente 50 anos (1930-80), e refletida na trajetdria estagnacionista das
ultimas duas décadas, ainda nfo encontrou respostas para uma superagio positiva, orientada ao
estabelecimento de diretrizes (econfmicas e potiticés) amparadas em bases mais solidas,
visando ¢ crescimento econdmico e o desenvalvimento social sustentado.

Tendo em vista o objetivo de uma distribuigdo de renda mais igualitaria no pais, é preciso
reconhecer que O crescimento econdmico, embora seja condigd0 necessaria para a geragdo de
| condi¢clas mais propicias a redistribuicdo dos estogues de riqueza e dos fluxos de rendimentos
provenientes do trabatho, certamente ndo pode ser, por si s, condicio suficiente, como ja ficou
demonstrado em ouiros momentos historicos do pais. Algumas condigdes importantes se impdem

como necessarias neste processa.

Em primeiro lugar, seria preciso que uma parte maior dos ganhos de produtividade do trabalho
fossem repassados continuamente para os salarios reais‘ em comparagdo com o que até hoje
tem se verificado na economia brasileira. Esta possibilidade seria concreta diante da tendéncia
historica a redugdo do custo do trabalhe no custo total dos bens e servigos produzidos, bem
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como em funcio do tamanho da apropriaco feita em nome de uma maior acumulagdo de capital,
tal qual verificada pelos incrementos de produtividade alcangados nos anos 80 no Brasil. O meio
politico para estas conquistas deveria passar pelo fortalecimento da representagdo sindical nos
locais de trabalho e por negociagBes mais amplas, como no caso das camaras setoriais, cujas
agendas de reivindicagdo n&o estavam limitadas simplesmente & reposicdes salariais,
estendendo-se também para temas como (re)qualificagio profissional, {re)emprego, sistemas de
previdéncia privados, participagdo nos lucros etc.

Em segundo lugar, seria preciso, além do crescimento econdmico, politicas sociais e de
mercado de trabalho ativas. As primeiras deveriam orientar-se pelo principio da progressividade
distibutiva, seja nos marcos da universalizac3o, seja nos da focalizacdo. As sequndas deveriam
arficular as atividades classicas de capacitagdo profissional e intermedia¢io de mao-de-obra com
politicas setorialmente definidas de geragio de empregos e renda, sem as quais as politicas
fincadas no lado da oferta do mercado de frabatho perderiam sentido e eficacia.

E certo que toda esta nova estrutura socicecondmica sé poderia se concretizar mediante o
atague sistematico e coordenado a exclusdo e a pobreza, através de politicas governamentais
ativas ¢ simuitdneas, que buscassem a construgdo de uma institucionalidade democratica auto-
gerida. Para tanto, a idealiza¢do de um Estado minimalista no Brasil ndo é referéncia para os
compromissos de reformas estruturantes que ¢ pais precisa enfrentar. A é;onstrug.éo politica de
um novo padrdo de desenvolvimento nacional, no percurso de superagio da crise, passa
obrigatoriamente pela reorganizagdo, em novas bases, do setor publico brasileiro e, ademais,
pelas formas de articulag@o deste com os setores privados, nacional e estrangeiro.'™ ‘

Contudo, "a parfir do momento em que o motor do crescimento deixa de ser a formagdo do
mercado interno para ser a integragdo (subordinada) com a econarmia intemacional, os efeitos de
sinergia gerades pela interdependéncia das distintas regides do pais desaparecem,
enfraquecendo consideravelmente os vinculos de solidafiedade entre efas” (Furtade, 1992; 32). O
resultado deste processo, nos marcoes da reprodugdo de u.na situagio de dependéncia estrutural
com subdesenvolvimento endémico, aponta para “a predomindncia da légica das empresas
transnacionais na ordenagdo das atividades econdmicas”, levando, “guase necessaramente a
tensdes infer-regionais, & exacerbagdo de nvalidades corporativas e & formagéo de bolsdes de
miséria, tudo apontando para a inviabilizagdo do pais como projefo nacional” (Furtado, 1992: 38).

' Desde fogo, & preciso ficar claro que estas idélas pdo caincider com @ defesa do Estado que se gestou da
estratégia nacional-desenvelvimentista e qus hoje vé esgotadas suas potencialidades.
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De tudo o que foi dito, ja se vislumbra um crescimento desmesurado do_;ritmo e intensidade do
desemprego no pais, que extrapola as dimensdes proprias ac desemprego tecnologico e avanga
para as fileiras do desemprego proveniente da armaditha da politica econdmica atual. Esta,
prisioneira das condigBes sobre as quais montou os pilares da estabilizag8io, imobiliza os
mecanismos propicios & retomada do crescimento econdmico. Neste ambiente, retrocesso
industrial, com precarizago das condigdes de vida e de trabalho, s80 a contraface da

estabilidade monetaria modema.

Se a abertura comercial foi capaz de segurar a inflagdo doméstica a0 manter a concorréncia
internacional em condico de permanente contestabilidade dos mercados e pregos intemos,
também demonstrou ser capaz de desarticular o pargue industrial aqui constituido, ao impor
sérios limites a retomada dos investimentos produtivos em territdrio nacional. £ a abertura
financeira, se conseguiu insedr o Brasil nos fluxos intémacianais de capital, eliminando, ou peilo
menos relativisando drasticamente a restricio externa que perdurou sobre o pais durante toda a
década de 80, também aprofundou a crise bancaria em curso, comprometende duramente a
capacidade de regulacio sistémica por parte das autoridades macroecondmica e monetaria.

Com a inibicdo do crescimento econdmice, o Estado vé reduzir a base e a capacidade de
arrecadagio tributaria sobre a qual incidem os impostos, ja que a performance fiscal possui uma
natureza sabidamente pré-ciclica. As dificuidades de financiamento do setor publico s8o ainda
agravadas pelo descomunal efeito que a politica de juros altos tem sobre a divida intemna. A
rolagem atual j& estd comprometida e o mercado comeca a revelar uma cerla reversido de
expectativas com relag8o a capacidade de o Estado honrar seus compromissos. Qu seja, se por
um lade o planc de estabilizagiio ancorado no Real alcangou relativo sucesso no combate &
inflagdc (apesar de ainda se manter em niveis acima dos padrfes internacionais), por outro,
levou a economia brasileira & uma combinagdo perversa de trés armadilhas bem visiveis, sem
saida no curto prazo e nas atuais condigoes.

A primeira armaditha € a da estagnacio eccndmica, onde se constata uma certa incapacidade
das forgas de mercado em operar ¢ milagre da retomada do crescimento sustentado, em claros
sinais de que estabilizacio sem crescimento do produto ndo pode se manter indefinidamenta. A
segunda ammaditha é a da crise fiscal e financeira do Estadoe brasileiro, pela qual se verifica o
crescente esgotamento dos mecanismos clissicos de financiamento das contas publicas.
Fingimente, a terceira armaditha diz respeito aos proprios sustentaculos da estabilizacdo, cujos
anteparos tém se mostrados extremamente vulperdveis e dependentes das condigSes do
mercado intemacional. A abertura n2o seletiva com cambio flutuante impacta negativamente o
crescimento. A estagnacdo econdmica com juros elevados inviabiliza qualquer tentativa de
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recomposicdo das condicbes de financiamento do setor publico. Por fim, Estado em situagio
financeira ponzi acelera a deterioragdo do cenario politico, sintoma inequivoco de
aprofundamento da crige latente no pais.

Em suma, somente com uma perspectiva positiva de integracdo social, portanto, ndo
excludente como a que tem comandado as esferas de dominacdo politica e econdmica vigents
no pais, é que 05 anos vindouros do novo milénio podem vir a representar um periodo histdrico
de grande importancia para o Brasil, rumo & superacio dos impasses nos quais estd atuaimente
inserido. Atravessamos um momento critico desta trajetoria, cuja resolugdo definird o tipo de pais
que teremos no futuro.
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ANEXOS

ANEXC 1 - Aspectos metodologicos da construgio da base de dados para o estudo da
distribuicio funcional da renda no Brasit: 1990/96 — capitulo 2.

ANEXOQO 2 - Aspectos metodolégicos da construgdo da base de dados para o estudo da
distribuicdo pessoal da renda no Brasil: 1990/96 - capitulo 3,



ANEXQO 1

Aspectos Metodolégicos da Construgdo da Base de Dados para o Estudo da
Distribuicdo Funcional da Renda - Capitulo 2

O nicleo central da dissertagdo esta constituido pelo objetivo de apresentar uma ampla gama
de informagBes empiricas capazes de permitir que se disseque a anatomia da distribuicao da
renda no Brasil em pericdo recente, vale dizer, sua estrutura e evolugdc pela década de 1890."

Para o primeiro corte de analise, que consiste em identificar a anatomia da distribuigdo
funcional da renda nos complexos da atividade econbmica, o trabalho utiliza as informagbes
oriundas das matrizes de insumo-produto, terdo como base o ano de 1885, depois anualizadas
para o periodo 1990-96. As informagdes da distribuicdo funcional sdo obtidas dos quadros sobre
‘componentes do valor adicionado’ por setor de atividade, sem necessidade de tratamento
adicional, ou de alguma desagregacio que ja ndo conste da divuigago direta dos dados pelo
IBGE (IBGE, 1997a).

Este corte de analise resgata um tipo de abordagem sobre a distribuigdo da renda que somente
era factivel com dados atualizados de matrizes de insumo-produte ou matrizes de contabilidade
social. Por meio de um metodo que estabelece determinados ‘algoritmos de otimizagdo setoriais’
(IBGE, 1987b), esta sendo possivel ao IBGE ‘atualizar’ as matrizes de insumo-produto.

A atualizagiio para o ano de 1990 toma por base o Ultimo censo sécic-econdmico realizado no
pais em 1985. A partir de 1990, a metodologia incorpora informacdes setoriais de diversas fontes,
tomando possivel ajustar anualmente a matriz original de coeficientes técnicos para dar conta das
transformacdes recentes sobre a estrutura produtiva da economia. Cabe ressaltar, no entanto, que
este procedimento esta limitado por uma hipéiese restritiva, de “constancia das estruturas do ano
base, principaimente as de consumo intermediaric” (IBGE, 1897b: 28). Com isso, nem todas as
mudangas ccorridas no sistema produtive, incluindo-se algumas de grande significado econdmico,
puderam ser completamente captadas por esta metodologia de projegdo.?

' Cumpre ressaitar que nas fabelas do Anexo 3, todas as informagdes estio em nivel setorial. Ao longo do texto, por sua
vez, apresenta-se 130 somente Os gquadros e tabelas usados para andlise, que estdo agregados por compiexos
econdmicos, cujos motivos s30 esclarecidos nesta segao.

? Para o que importa a esta pesquisa, por exemplo, tem-se que as estatisticas de pessoal ocupado e dos rendimentos
monetarios, para os anos corentes, foram obtidas pela aplicacdo de Indices de variagio do pessoat ocupado {indices de
volumae) e dos rendimentos medios (Indices de precos) aos dados do ano anterior. As principais fontes usadas pelo 1BGE
para tante foramy, Censo de 1985, IRFPJ de 1885, PNADY's, PIM's-DG e RAIS. Para os anos de 1891 e 1984, quando nfo
houve PNAD, foram estimados os indices de volume - para o calculo do pessocal ocupado - interpolando-se as
informacdes dos anos adiacentes, enquanto que o8 (ndices de pregos - para o cdlculo dos rendimentos - foram
estimados com base em indices de variagdo do salaric minimo - para os trabalhadores por conta prépria {auwtdnomos);
indices de variacho do INPC - para os empregados na agricultura, coméreio, transportes, construgdo civil e atividades de
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Devido a esta restricio, e tambeém considerandeo que os valores presentes nas matrizes sdo, na
verdade, ‘valores construidos’, ou seja, numeros obtidos de ajustes seforiaimente especificos entre
indices de quantidades dos produtos gerados e indices de pregos relativos aquelas quantidades
em dado ano de referéncia, trabathar-se-a aqui simplesmente com indicadores especialmente
construidos para as analises, bem como com nameros-indice daqueles indicadores, como forma
privilegiada de captar as ‘tendéncias’ mais importantes de comportamente das varaveis em
estudo,

O quadro 1 apresenta a relagdo de indicadores utilizados. Eles estdo organizados em frés
blocos qualitativamente distintos. Em todos os casos, 0s indicadores podem ser vistos, tanto ‘intra’
complexos, ac longo dos anos para os quais se dispde de dados, quanto ‘inter’ complexos,
também comparativamente, seja dentro de um mesmo ano de referéncia, seja ao longo da sérnie.

{ primeiro bloco pondera a participagio dos complexos na estrutura economica total, servindo
de proxy para o grau de conceniragdo econdmica relativa por complexos. Esta concentragBo pode
ser avaliada com base em 4 dimenséss: em termos do valor adicionado, do pessoal ocupado, em’
rela¢do ao total de remuneragies @ ao excedente operaqional bruto.

O segundo bloco de indicadores constrdi indicadores sintéticos para medir a evolugdo
aproximada das produtividades do trabalho, dos mark-ups ao longo dos anos 90 e da relagédo
custos / remuneragdes, todos por compiexc econdmico. Nestes trés casos, também foram
calculadas as respectivas taxas de variagio anual, que denotam o crescimento real.

0 indicador de produtividade do trabalho estabelece a relagdo entre o valor adicionado em cada
complexo e o respectivo passoat ocupado. O indicador que serve de proxy para o mam—up, por sua
vez, estabelece a relagdo entre o valor da produgc em cada complexo sobre a soma das
remuneracdes mais o consumo intermediario. Juntamente com o mark-up, © indicador que
refaciona custos {medido em termos do consumo intermediario) e remuneragbes, compfem os
dois condicionantes econdmicos principais da distribui¢o da renda em uma economia capitalista,

servieos, € dados da PIM-DG - para 0s empregatos nas atividades indusinials. As estimativas para o pessoal ocupado
nos diversos setores de atividade ainda procuraram considerar aspectos especificos de cada setor, tais como: as
caracteristicas da méo de obra e da intensidade de capital nas alividades onde as variagbes no contingente-de pessoal
néo acompanham de perto as oscilagdes nos voiumes de produgdo; os impactos do crescimento da infarmajidade em
algumas atividades; os impacios das condicfes vigentes no mercado sobre o pessoal occupado dos setores industriais
organizados; os effos amostrais .associados as estimatives da PNAD, principaimente para empregadores e
trabalhadores por conta préptia. Para malores esclarecimentos acerca dos procedimentos metodologicos, ver IBGE,
1997h.
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Quadro 1; Conjunto de Indicadores Criados a partir das Informagdes das Matrizes de
Insumo-Produto {Componentes do Valor Adicionado). _
BLOCO 1: indicadores de Concentracdo Econfdmica Relativa
Peso do complexo na estrutura econémica em relagfo ao:

Pessoal ocupado (FQO) PO.C/PCI
Valor adicionado (VA) VA.C/VAL
Total de remuneragdes (Rn) - Rn.c/Rnt
EOB sem rendimentos dos autdnomes (EOB) EQB.c / EOBA
BLQCO 2: Indicadores de Evolugdo Anuatl
Taxas de crescimento real
do pessoal ocupado PO.Cc4/PO.Cyy
do vator adicionado VAC./ VA Cia
Proxy para produtividade do trabalho (PT) VAc/ PO.:;
Variagdo anual da produtividade do trabaiho (PT.Caf PT.C44) -1
Proxy para retacio cusios / remuneragdes () Clc/Rne
Variagio anual da relacdo custos / remuneragoes AN RS B
Proxy para mark-up (K) VP.o/(Rnc+ Clo)
Variacio anual do mark-up Kei/Keyd-1
8L.0CO 3: Indicadores de Apropriacdo da Renda
Participacdo relativa:
das remuneragtes no valor adicionado Rn.c/VAc
Variagao anual da relagiio remuneracies / valor adicionado (r) (red/rce)-1
do EOB exclusive rendimento dos auténomos no vator adicionado EQOB.c/VAC
Variagao anyal da relacio EOB / valor adicionado ( eob ) {eob.c/eoh.Cey)-1
Proxy para relagao lucros / remuneragdes EOB.c/Rnc
Variagdo anual da relacio lucros / remuneragdes { Ir) {irc /irceqy}- 1

¢: complexo ¢ da atividade econdmica, comec=1 ... 17

O terceiro bioco, finalmente, apresenta indicadores relacionados com a reparticio do valor
adicionado entre remuneragies, por um lado, e excedente operacional bruto (sem o peso dos
rendimentos dos autdnomas), por outro. Em outras palavras, com este bloco de indicadores @
possivel verificar a participagdo relativa do total de remuneracBes no valor adicionado, bem como
do excedente operacional bruto sem autdnomos no valor adicionado. Por dltimo, ha um indicador
de evolugho da relagho entre lucros (medido em termos do excedente operacional bruto) e
remuneraces, o qual fomece uma idéia do comportamento conjunto de ambas as parcelas da
renda da economia ao longo do tempo. Também neste caso, foram calculadas taxas de
crescimento real para a relacdo lucros / remuneractes.

As informacles originais das matrizes, em moeda nominal comente, foram suficientes para
construir ¢ conjunto de indicadores presente no primeirc e terceiro blocos do quadro 1, sendo
perfeitamente possivel a comparag3o entre eles, mesmo entre anos diferentes.?

® A conversao dos valores nominais correntes para valores em reais de 1896 somente se & necessaria para aualizar o
valor adicionado e, com isso, caicuiar e comparar a produtividade meédia do trabalho a0 longo do periodo, entre os



Todos os indicadores estdo aplicados para os grandes segmentos da atividade econdmica
{agropecuanoe, inddstria e servicos), como ainda para os setores de atividade agrupados em tormo
a complexns econdmicos, O quadro 2 lista os 42 setores da atividade econdmica dos quais se
partiu para sua agregagdo em 17 complexos econc‘:micds.“

Este procedimento encontra justificacdo em dois motivos. O primeirc & de ordem puramente
operacional. A agregagéo de sefores em complexos evita anélises exaustivas sobre um conjunto
amplo e muito denso de informagdes. Além disso, toma mais evidentes as diferengas entre setores
gue, agrupados em tomo de um mesmo complexo econdmico, anunciam comportamentos
distintos, dependendo da base técnica a qual estio vinculados, do grau de concentragio relativa
que possuem, dos impactos da abertura comercial etc.

O segundo motivo € de natureza tedrica. A presente investiga¢io esta preocupada com o
movimento mais geral da estrutura econdmica, ou seja, de como as transformacdes observadas
nos anos 90 tém impactado, tendenciaimente, a distribuicdo de renda no pais, @ ndo com as
especificidades proprias a cada um dos 42 setores da classificagiio fornecida pelo IBGE. Além
disso, a agregacdo dos setores em complexos desnuda, com um grau bastante elevado de
confianca, o comportamento agregado do complexo, representando também de maneira
satisfatoria 0 comportamento tendencial e individualizado dos setores.®

Por simplificag8o, e também porque uma anadlise mais minuciosa dos setores que compdem o
complexe agropecudrio ndo faz parte das intencdes deste trabaltho, resclveu-se agrupa-los em
tomo & um Gnico complexc econdmico: &grbpegu;é,rie. de Piscicultura e Extracio Vegetal,
complexo 1.

Dentro dos segmenios secundario e terciario da atividade econdmica, ac contrario, onde moram
as mdificacdes mais significativas do ponto de vista desta pesquisa, foi preciso agregar os
respectivos setores respeitando alguns principios basicos.

complexos econdmicos. A atualizacso do vaior adicionado wtilizou taxas de crescimento real anual desagregadas para
os 42 setores da classificaciio do IBGE, com as quals foi possivel obter as taxas de crescimento real dos 17 complexos
scondimicos, ponderande a taxa de grescimento reai de cada sefor pelo seu peso, dentro do respectivo campiexo, em
termos do valor adicionade. Apenas os dados do ano de 1585 ndio sofreram ajustes, por faita de indices abrangentes ¢
bastante para gerar as taxas de crescimento real do-valor adicionado por setores, como ainda confiaveis o bastante para
comportar as violentas flutuacdes dos niveis de pregos observadas a cada novo planc de estabilizacao.

% Na verdade, s#o 43 sefores pela clessificaclio do IBGE, sendo o (itimo deles um setor ficticio, chamado Dummy
Einanceiro, que concentra os vaiores dos servicos de intermediacio financeirs, indiretamente medidos.

* O nivel de desagregagso fomecido peio conjunto de tabelas do Anexo 3 permite andlises detathadas sobre qualguer
um dos 42 setores da atividade econdmica, ainda que este ndo seja o objetive principal deste trabaiho,



Quadre 2; Agregacio dos Setores MIPJBGE em Gomplexos da Atividade Econdmica,

Segmentos Principais Classificagic Grau de Competitividade dos
Da Atividade Compiexos dos 42 Setores Setores Industriais segundo
Econdémica Econdmicos™ da Mip® a Tipologla do EC1B™
Primaric 1. Complexo Agrapecudtis, 1. Agropecudsia
Secundane |2 Complexo industrial Extrative 2. Extrativa Mineral
& Mineral Ndo Metdlico 3. Petrblne & Gds
4. Mineral Niio Metdiico Setor com Deficiénoia Compatitiva
3. Complexa Metai-Mecdnico 5. Siderurgia Setor com Capacidade Campetitiva
e de Material de Transpore 6. Metalurgia dos N30 Ferrosos
7. Outros. Metaldrgicos Setor Difusor da Pragresso Téctico
8. Maquinas & Tratores Setor com Deficiéncia Competitiva
12. Automdveis, Onibus e
Caminhbes
13. Pecas e Qulros Veiculos
% Compiexc Eletro-Eletrdnico 10. Material Elétrico Setar Difusor de Progresso Técnico
11. Equipamentos Eletronices
&, Complexo Madeireiro 14, Madeira e Mobilidsio Sefor com Deficiéneia Competitiva
& Complexo do Papel, Papelio, 15, Papei e Grifica Setor com Capacidade Competitiva
Editorial e Grifico -
7. Compiexe Quimico, 18, indlslria da Boracha Setor com Deficiéncia Competitiva
Petroguimico
Farmacdutics, Borracha & Plastices (17, Elemaentos Quimicos Setor com Capacidade Competitiva
18, Refiny do Pefrélea Setor com Capacidade Competitiva
19. Quimices Diversos
20. Farmacéutica e Perfumaria Setor Difusor de Progresso Técnice
21. Artigns Plasticos
8. Complexo Téxtit, Courcs 22. Indistria Téxtil Setor com Reficiéneia Caompetitiva
23, Artigos de Vestudrio Setor com Deficiéncia Competitiva
24 Fabricagdo de Calgados Setor com Deficiéncia Competitiva
9 Compiexo Alimentar, Bebidas 25, Inchistria do Caféd Setor com Deficiéncia Competitiva
@ Furmo 26. Beneficiamento de Prod.
Vegetais
27. Abate de Animais
28. inddstria de Laticinios
28. Fabricagao de Aglcar
0. Fabricago de Cleos Vegetais
1. Qutros: Produtos Alimentares
1Q. Complexo industrial Diverso 32. Indistrias Divarsas
11. Complexo Industnal de 33, Bervigus industriais de Utilidade | Setor Difusor de Progresso Técnico
Lilidade Fibiica Pablica
12, Compiexo da Conglrucdo Civil ]34, Canstrugao Civil
Tercidric  [13. Complexo de Saervigos 6. Somércin
Distributives 36. Transportes

37. Comunicacles

14. Compiexo de Servigos

38, Instituicdes Financeiras

Progutivos 4, Servicos Prestados &s Empresas
15, Complexa de Sarvigos 39, Servicus Prestados ds Familiag
Pessaais

18, Complexs de Servigos 42. Administragdo Piblica

Seciaks

17. Gomplexo de Servigos 41, Aluguei de Imaveis

Diversos: 43 Servicos Privados Néo Mercantis

Fontes: Matriz Insumo-Produte (BGE e cédigo de atividades da PNAD.
(1) Elaboragdo prépria a partir do concelto de base téonica similar, (2) Ver IRGE (1997 anexo 3, pg. 44), (3) ECIH: Estudoda
Competitividade da inddstria Brasileira, Coutinhio & Ferraz (coords), 1985 247,
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No que toca aos setores do segmento industrial, a agregaco em complexas procurou respeitar
o conceito de ‘base técnica similar, largamente utilizado em estudos de economia industrial. Este
conceito procura entender “cada fipo de atividade produtiva que utiliza méquinas, processos,
capacitacbes e maténas-primas complementares e estreitaments associadas no processo de
produgdo” (Penrose, 1962; original de 1959 109). Neste sentido, 0s complexos industrizis
agrupam selores cujas empresas devem compartithar uma mesma ou semelhante base
tacnolégica, isto &, um grupo de firmas engajadas na produgiio de mercadorias similares em seus
respactivos processos produtivos.

A importancia de verificar este tipo de relagfo entre os setores da economia e os complexos
industriais reside em evidéncias segundo as guais o processo de desenvolvimento industrial de um
pais sofre fortes influéncias de imperativos tecnolégicos que atuam na base produtiva durante as
fases de constituigio e consolidacio de seus sefores e complexos.

De modo mais claro, @ possivel perceber que existem relagBes tais entre diferentes indistrias
de uma mesma cadeia produtiva que sio comandadas pelo que se chama de ‘poder de
encadeamentos produtivos’. A tese mais difundida a este respeito provém de Hirschman (1881),
para quérn a esséncia do processo de desenvolvimento econdmico estda dada pelo registro de
“eomo uma coisa conduz a outra”, via efeitos dos encadeamentos.®

Enfretanto, mais importante que o reconhecimento da existéneia dos efeitos dos
encadeamentos € a magnitude ou poder que lhes sdo conferidos pelo tipo de investimento
realizado. Isto &, o desenvolvimento pode se acelerar por meio de inversdes em projetos e
indastrias com fortes poderes expansivos, sendo que as decisfes empresariais ndo se determinam
apenas pela atragdo da renda e da demanda preexistente em dado setor industrial, mas também
por fatores outros que emanam do lado da produgdo. E neste sentido que 0 ‘investimento induzide’
& tido come a varidvel chave para o crescimento econdmico, cujas formas pelas quais se
manifesta dependem fundamentaimente do poder de encadear novas atividades que os
investimentos iniciais em dado setor promovem.” Além de possuir um carater regulador e
estimulador de novas inversdes, o processo dinamico de criagdo do investimento também
caracteriza-se peld fatc de ser gerador de renda, por um lado, e adicionador de capacidade
produtiva instalada, por outro.

e Enkages offects sBo justamente esse registro, de um ponto de vista especifico. “eles enfocam cerlas caracteristicas
inerentas &s atividedes produtivas ja4 existentes numa determinada épocs. Esias afividades, devido ds suas
caracteristica convidam alguns agentes econdmicos a iniciar novas atividades. Sempre que isto ocorre, hé um linkage
entre a atividade existents & & nova alividade™ (Hirschman, 1981: 75).

7 Os ‘investimentos induzidos’ constituem-se no componente mais seguro do totat das inversbes, pois se relacionam com
aumentos anteriores de rendimendos e pelos mesmos sfo virluaimente compelidos; ao contrario des ‘investimentos
auténomos’, que dependem de fatores inceros e exdgenocs ao sistema econdmico,
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De um ponto de vista abrangente, pode-se classificar o poder de encadeamento em duas
grandes categorias: linkage intemo e linkage externo (Hirschman, 1881). O primeiro compreende
aquelas atividades econdmicas que surgem a partir das atividades ja existentes no sistema, sendo
executadas, em grande medida, pelos mesmos agentes ecdnémicos. Em outras palavras, ¢ poder
de encadeamento interno pode ser resumido como intrinsecamente decorrente dos investimentos
precedentes.® Por sua vez, o linkage exemno é aquele que surge por intermédio de decisdes
autbnomas de investimento, normaimente realizado pelo capital estrangeiro efou Estado.®

Sob a divisdo linkage extemo / linkage intemo situa-se nova classificacdo, que abrange
diferentes categorias de investimento, isto &, linkage de produgdo, linkage de consumo ou de
demanda final, e linkage fiscal. O linkage fiscal & o Unico que é extemo por definigdo, sendo que a
magnitude de toda a receita liquida, mais toda a capacidade de endividamento do Estado, fomece-
lhe o grau de liberdade para aplicagbes do tipo finkage fiscal externo. Os Jinkages de consuma e
os de produgdo podem ser tanto internos quanto externos, dependendo da génese dos

investimertos.

O linkage de consumo da origem a atividades gue se constituemn em subprodutos da atividade
principal, como fornecedores de bens finais de consumo para os fatqres empregados naquela
produgdo. Este tipo de encadeamento é utilizado para explicar o fendmeno medianie o qual é
comum ver surgirem certas industrias substituidoras de importagbes nos paises em
desenvolvimento, dependendo, em primeiro lugar, da dimenséo do mercado a abastecer, vis a vis
a escala minima de opera¢do da unidade industrial, e em segundo lugar, do grau de
desenvolvimento tecnolégico em questdo. Vale assinalar que estes dois imperativos (famanho do
mercado e dominio da tecnologia) condicionam, sobremaneira, o fitmo com que as féses do
desenvolvimento econdmico vio sendo superadas.

Os mais importantes dos encadeamentos, entretanto, sdo os finkages de producdo, por
imprirmirem uma dinamica propria ao sistema econdmico, revelando 0 seu carater integrado. Eles
padem ser de dois tipos: encadeamentos para frente, onde o crescimento de uma indistria
provoca o crescimento daquelas que compram seus produtos, ou seja, o praduto final da industria
basica serve de insumo as demais empresas que surgem e se expandem; e encadeamentos para
tras, onde © crescimento de uma industria provoca o crescimento daquelas que formecem insumos,

® A tendéncia natural & a de gue os agentes j& incorporados e consolidados a0 sistema econdmico expandam-se para
atividades correlatas, incentivando processos de integragio vertical, dado o conhecimento que j& possuem das
tecnoiogias tilizadas; ou entfo, que expandam-se para outras regides, desiocando-se espaciaimente, a0 mesmo tempo
2Im que permanecern com a mesma atividade-fim.

® Enquadram-se pesta perspectiva foda a gama de provisdo de bens pablicos, vale dizer, fornecimento de energia
eiétrica, abastecimento de senicos de agua e esgoto, transportes & habitacdo popuiar, educacdo e sadde piblica efc,
que geram enofmes sconomias externas acs tomadores de deciséo dos investimentos privados induzidos.
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isto &, a fabricagdo do produto principal depende de uma série de bens intermedidrios cujo
fornecimento € garantido por outras empresas.

Pelo exposto, & possivel perceber que através do poder dos encadeamentos, todas as
atividades econdmicas tém capacidade para induzir o surgimento de outras que lhes sejam
complementares, como compradoras de seus produtos (encadeamentos para frente), ou como
fomecedoras de seus insumos (encadeamentos para tras). O poder de encadeamento funciona,
entdo, como um mecanisme indutor do investimento e do crescimento, através do qual se
materializam as complementaridades técnicas existentes entre os diversos setores da economia,
dando origem ans complexos ou cjusfers industriais.

Os complexos industriais, nesta perspectiva, podem ser definidos como qualguer agrupamento
de atividades produtivas “caractenzadoe por elevade grau de vinculacdo econdmica entre si,
comparativarmente a existente com a media das demais atividades da economia de um pais ou
regido” (Possas, 1984: 02), lembrando que eles “tém em potencial a capacidade de concentrarem
si mesmos a maior parte dos efeifos multipiicadores inter-indusiniais, os efeitos de investimentos,
de progresso técnico e de ¢riagdo das economias externas pecunjanas, geradas no processo de
crescimento” (Prado, 1980; 222).

isto posto, abaixo estfio descritos 0s resultados obtidos da agregacdo dos 42 setores da
classificacdo do IBGE nos 17 complexos econdmicos levantados por esta pesquisa (quadro 2). O
procadimento adotade estd baseado num trabalho empreendido pelo Governo do Estado de Séo
Paulo {1981). Nele, buscou-se construir um cerfo instrumental destinado 2 identificacdo dos
sefores industriais integrados por ‘componentes técnicos fortemente maximais', isto &, cujos
encadeamentos interseforiais fossem de tal magnitude que permitissemn enquadrar sob a
denominacdo de um mesmo agrupamento industrial varios setores e subsetores da economia,
fornacidos peio IBGE "

Desta feita, o complexo 2, Industrial Exdrativo e Mineral N3o-Metélico, concentra as indistrias
extrativas de minerais metalicos e ndo-metalicos, extrativas de petrélec, gas natural e carvdo, além

das indistrias de cimento, vidros e arefatos. S8¢ fodas atividades de processamento industrial,
ainda que tenham como origem e contelido selores primétios.

As industrias sidenirgica, metaldrgica dos ndo-ferrosos e outros, de maquinas e tratores,
automoveis, dnibus e caminhdes, pecas e oulros, agrupam-se todas em tomo a0 complexo 3,

Metal-Mecanico e de Material de Transporte. O compiexo 4, Eletro-Eletrnico, reune as industrias
de material elétrico e de equipamentos eletrbnicos. Do ponto de vista da base técnica, estes

° O resuitade fing a que se chegou, embora fruto dos procedimentos metodoibgicos acima exposios, & de
responsabilidade total desta pesquisa.



setores agrupam atividades de elevada densidade de capital em relagio ac fator trabaiho,
podendo concentrar setores ‘difusores de progresso técnico’, segundo a tipologia desenvolvida
pelo Estudo da Competitividade da Industria Erasileira - ECIB (Coutinho & Ferraz, 1995: 257)."

As industrias de madeira e mobifidrio formam o complexe 5, Madeireiro, enquanto papel e
gréfica compdem o complexo 6, do Papel Papeldo, Editorial @ Grafico. Ambos podem ser
classificados como tradicionais do ponto de vista da base técnica, querendo dizer com isso uma
mener relagio capital / trabatho, e predominancia de setores com ‘deficiéncias competitivas’.

O complexo 7, Guimice  Petroquimico, Farmacéutico, de Borracha e Plasticos, abrange um
conjunto muito amplo de indUstrias ~ borracha, quimica, petroquimica, farmacéutica, perfumaria,
sabbes ¢ velas, material plastico ~ ligadas fundamentaimente a produgio de insumos, mas com
densidades capital / trabalho muito variadas. Predominam industrias com ‘capacidade competitiva’.

Qutro complexo que reune setores tradicionais é o 8, Téxtil, Couros e Calcados, das industrias
téxtil (beneficiamento de fios, tecelagem e outros), artigos de vestuario e fabricagio de calgados.

Também o complexo 9, Alimentar. Bebidas e Fumo, que congrega as industias do café,
baneficiamento de produtos vegetais, abate de animais, laticinios, fabricacdo de aglcar, éleos
vegetais e outros, pode ser considerade tradicional do ponto de vista da constituicdio da base

técnica. Em ambos os complexos prevalecem industrias com ‘deficiéncias competitivas’.

Os trés Oltimos complexos do segmento industrial s8o tratados como complexos a parte, devido
as caracteristicas préprias que possuem. O complexo 10, Industrial Diverso, é composte por
atividades de difici classificacio. O complexo 11, Industrial de Utilidade Piblica, é composto pelas

atividades de producao e distribuicdo de energia elétrica e de abastecimento de agua e esgoto.
Finalmente, o complexo 12, da Construcdo Civil, & tradicionalimente tratado separadamente pela
natureza de suas atividades.

Dentro do segmento tercidrio da atividade econdmica, encontram-se cinco complexos
econdmicos. Eles foram definidos com procedimentos diferentes daqueles que guiaram a
constituicdo dos complexos industriais. Isto porgue o conceito de complexo se aplica basicamente
& indastria de transfbrmagéo, uma vez que por ela se materializam os efeitos de interligagdo das
cadeias produtivas, refletindo adequadamente a nogdo de processo de produgdo. J& as diversas

0 ECIR desenvolveu uma tipologia de classificag@o dos setores industriais presentes na economia brasileira, com o
intuito de averiguar © estado em que eles se enconiravam, do ponto de vista da competitividade sist@mica internacional,
quande da realizagdo do estudo, bem como o respectivo potencial competitivo diarde das aberturas comercial e
financeira dos anos 90. Chegou, entdo, a uma tipologia que, embora ndo inteiramente compativel com a classificacsio
deste trabatho, servira de referéncia para uma breve avaliagdo dos complexcs industriais. Resumidamente, integram a
tipelogia do ECIE: a) setores difusores de progresso técnico; b) setores com capacidade competitiva; ¢) setores com
deficiéncias competitivas.



modalidades do comércio e dos servicos ndo podem se constituir como complexas econdmicos
particulares a luz das consideragdes utilizadas acima para identificar os complexos industriais.

A principal dificuldade estd em definir critérios de agregacsio capazes de sustentar a imensa
heterogeneidade gque caracteriza as atividades do tercidrio, No caso especifico dos servigos, a
prépria definicio € problematica, uma vez que a natureza das atividades é muito distinta daquela
que € possivel extrair dos setores industriais (Melo ef aili, 1997). Os ‘bens finais’ dos senvigos, por
assim dizer, possuem caracteristicas que os distinguem sobremaneira dos bens produzidos pelos
segmentos primario e secundario da atividade econdmica.

Primeiramente, tem-se que o8 serviges, enquanto bens sociais de valor econdmico, ‘ndo sio
esgotaveis’ pelo consumg, permanecendo em Seu momento e espagoe, ndo importa o quanto sejam
usados. Em segundeo lugar, eles ‘ndo sdo fransferivels’, 'pe'rmanecendo disponiveis ainda nos
agentes que os transferiram. Em terceiro, 0s servigos pedem ser ‘cumutativos’, no sentide de que
ndc deixam de existir como posse ou afributo do agente transmissor. Finalments, eles sdo
‘intangiveis’ e ‘indivisiveis’, pois se ndo ha materialidade envoivida, também ndo pode haver
divisibilidade para seu consumo (Cardoso Jr. & Costa Jr., 1991).

Com base nestas particularidades, a tarefa de agregagdo dos setores do terciario em
complexos econdmicos procurou quiar-se, numa primeira aproximagfo, pelo tipo de demanda
existente (se proveniente das empresas e/ou familias ) e, numa segunda aproximacéo, pelo tipo de
vinculo que se nota entre © servigo & © estagio do circuito produgdo / circulagdo de mercadorias,
para 0 caso das empresas, bem como pelo tipo de relagdo entre o servico e sua forma de
consumo (se coletiva ou individual), em se tratando das fémilias. Com isso, a tipologia para o
segmento tercidrio da economia define quatro diferentes complexos, chamados, respecti\famenta,
servicos produtivos, distributivos, pessoais e sociais (Andrade, 1896; Meio et alli, 1997;_ Rocha,
1997)."

Qs servigos produtivos, segundo os critérios agima, podem ser definidos como aquele conjunto
de atividades que sdo demandadas pelas empresas com o intuito de auxiliar o processo de
produgiio, estando, desta maneira, ligados ao primeiro estagio do circuito produgio / circu!éz;éo de
.mercadorias. No que tange a esta pesquisa, 0 conjunto de sefores que compdem © complexo 14,
dos Servicos Produtives, congrega as instituigdes financeiras e de seguros, o5 seus proprios

servicos auxifiarss e servigos gerais prestados as empresas, além de servigos auxiliares da
agropecudria e da construgo civil,

2 (g trés trabathos citam Browning & Singeimann {1978) e Eifring (1988} como os primeiros a proporem e defenderem a
fipologia acima para a classificagde das stividades do terclanieo, embora evidéncias de uma tentativa anterior de
classificacdo j& tivesse sido sugerida por Bell (1573}



Os senigos distributivos tambeém s30 demandados pelas empresas, mas no que se refere ao
vinculo com o circuito producdo / circulagiio de mercadorias, est@c mais ligados ao segundo
estagio. No ambito da pesquisa, o complexs 13, dos Servicos Distributivos, agrupa um conjunto
muitc amplo de atividades ligadas ao comércio, fransportes e comunicacdes. Mais

especificamente, dele fazem parte o comércio lojista, de feirantes e ambulantes, 0s transportes
rodovidrio, ferroviario, hidrovidrio e aéreo, as atividades de comunicagdo, além dos servigos de
armazenagem e dos proprios servigos awdliares do comeércio e dos transportes.?

Qs servicos sociais e pessoais, diferentemente dos anteriores, sdo caracterizados por um tipo
de demanda que ndo provém das empresas, mas sim das familias. A diferenga entre ambos esta
relacionada ao tipo de consumo que dele se verifica (se coletivo ou individual} ou,
alternativamente, ao tipo de oferta que se faz dos servigos (se de natureza publica ou privada).

Os servicos pessocais servem, basicamente, a demandas individuais de natureza privada. O
complexo 15, de Servicos Pesscais, relaciona-se as atividades de alojamento e alimentagio,
servicos de reparacio (exclusive industrial), servicos gerais as familias, servigos domeésticos
remunerados e servigos de sadnde e de educagao privados.

Os servigos sociais também atendem demandas das familias, mas esta demanda & mais de
natureza coletiva, estando associados a uma estrutura de oferta piblica. O compiexo 16, dos
Servicos Sociais, concentra as atividades cla administracdo publica direta, além dos servigos
publicos de satde e de educagio.

No caso desta pesquisa, foi instituido mais. um complexo econdmico de atividades de servigos,
o compiexo 17, de Servicos Diversos, que redne, por excluslo, um conjunto de atividades nio
aderentes aocs critérios de classificagdo estabelecidos acima. Dentre suas atividades, encontram-
se aluguel de bens moveis e imbveis, servicos ndo mercantis, organismos internacionais,
instituigbes estrangeiras e atividades ndo especificadas.

Enfim, com as considera¢fes metodolégicas acima, é possivel compreender melfhor as analises
sobre a distribuig@o funcional da renda no Brasil ao longo da década de 1980.

3 Ambos os complexos de servigos tratados acima - produtivos e distributivos - podem fazer parte ou ndo da estrutura
interna das empresas. Quanto mais a oferta desses servicos estiver interiorizada 2 empresa, mais se poderd notar
processos de 'integrag@o vertical', Ao contrano, quanto mais externa a empresa for a estrutura de oferta desses servigos,
mais estard caracterizado um processo de ferceirizacfic’ dos servigos auxiiares,
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ANEXO 2

Aspectos Metodologicos da Construgéo da Base de Dados para o Estudo da
Distribuigdo Pessoal da Renda —~ Capitulo 3

A fim de tornar a abordagem da distribuicio pessoal compativel & complementar a analise j&
empreendida para a distribuigio funcional, foi preciso realizar um tratamento especial junto acs
microdados da PNAD. Estes procedimentos abriram a possibilidade de tratar de maneira ndo
convencional a abordagem pesscal da distribuicio da renda, tormando possivel estabelecer
importantes relagbes entre o padrdo observado da distribuicdio funcional por complexos da
atividade econdmica e o respectivo perfil de reparticio pessoal dos rendimentos do trabalho.

Em primeiro Jugar, a0 contraric do exercicio realizado com os dados das matrizes sobre
distribuicdo funcional, neste caso foi suficiente concentrar-se somente sobre duas pesquisas
domiciliares da década de 90, confrontando os resultados entre os anos.™ A escolha dos anos de
1992 e 1998 encontra sua razdo de ser nos seguintes motivos:

1882; trata-se de um ano importante por trazer informagdes relativas as principais alteracdes na
fstrutura produtiva da economia brasileira e seus rebatimentos sobre as varidveis de emprego e
renda pessoal do trabalho, passados os primeiros anos do processo de abertura comercial, num
contexto interno de aita inflacdo e de crescimento negativo do produto interno bruto. Além disso,
representa um marco prévio a entrada em vigor do Plano Real em 1994, cujo sucesso em termos
de estabilizagdo monetaria constiful a novidade dos anos recentes;

18996 frata-se de um ano importante por constituir ¢ Uitimo ano para © qual se tinham dados
disponiveis que alimeniaram a pesquisa, além de incorporar informacgdes relevantes no que toca
aos impactos da aberura comercial e financeira sobre ¢ mercade de trabalho brasileiro e,
principalmente, acs impactos da estabilidade monetaria desde o segundo semestre de 1994,

A confrontag@o das informagdes ao longo dos anos escothidos, ainda que prescs a um curto
gspacs de tempo, & capaz de fomecer um retrato bastante amplo de como esteve distribuida a
renda pessoal do trabalho na economia brasileira, em termos da composigao setorial do emprego
e da respectiva distribuicdo dos rendimentos do trabalho.

" Esta escolha foi necessaria devido ao fato de ndo ter se disponibilizado nenhura dessas pesquisas para anocs
anteriores & 1990, e tarmbém peio fate de néc existic PNAD dos ancs de 1991 — ano de Censo Demografico — e de 1924
~- gquande ela simplesmente ndo fol reatizada, NSo cbstante, tanto pelo fato de que o mais comum, no campo de estudos
sobre distibuicdo de renda, seja justamente a énfase sobre a abordagem pessoal da distribuicBo, quanto pelo cargter
complementar que esta andlise possui para os gbjetivos da pesquisa, tem-sa que a glilizacso apenas de dois pontos no
tempo seja suficiente para conduzir @ sustentar a argumentacdio central,
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Em segundo lugar, para ¢ estudo da distribui¢do pessoal foi necessario utilizar um recorte
analitico mais agregado do qué o setorial, agrupando os setores em complexes econdmicos,
conforme ja explicado antes.™ Este procedimento se impds. por uma limitagio intrinseca dos dados
desagregados da PNAD ao nivel de setores, os quais, em alguns casos, mostraram-se
estatisticamente pouco significativos em fungéio do tratamento amostral utilizado pela pesquisa.

Ent&o, como o obietivo explicito foi construir a distribuigdo pessoal por complexos da atividade
econdmica, compativel com a desagregacgio setorial presente nas matrizes, foi necesséario, antes
de mais nada, compatibilizar 0s codigos das atividades econdmicas que estdo na PNAD com os
codigos de atividades das matrizes, mediante a utilizagdo de uma espécie de ‘conversor
especiaimente desenvolvido pelo IBGE para isto. Feito isto, fol possivel obter uma agregaciio de
atividades da PNAD a mais proxima possivel da agregacio por setores existentes nas matrizes.’®
O quadro 3 mostra a compatibilizacdo entre os 42 sefores das matrizes de insumo-produtc e as
respectivas atividades oriundas da PNAD desde 19982, base para a compreensio das andlises que
se fazem neste capitulo.

O terceiro passo deste processo consistiu em uma desagregacio especial a partir dos
microdados da PNAD, visando obter, como primeira tabulago eSpecial, a composi¢dc por
compilexos da populagiio ocupada; depois, a distribuicio pessoal intra-complexos propriamente
dita, isto e, a hierarquia de remuneracfes segundo os quintis da distibuic8o, com a qual se
identifica o grau de concentragio de renda entre os diversos complexos econdmicos ao fongo do
petiodo estudado. O indice de Gini foi aqui utilizado como parametro de comparacdo entre 0§ anos
pesquisados, para o grau de concentragdo relativa da renda do trabatho principal em cada
complexo da atividade econdmica.

O ditimo passo, por fim, consistiu em verificar quem eram os trabalhadores que compunham
cada quintil desta imensa drvore da distribuicBo pessoal, de acordo com a respectiva categoria
ocupacionat (empregados com e sem carteira, empregadores e autdnomos). Este exercicio se
ateve somente aos segmentos da inddstria e dos servicos, como forma de evitar os problemas de

_significac@io estatistica, se desagregados 20s niveis de complexos ou setores.

"® Ver quadro 2, anexo 1.

" Ver (IBGE, 1997: 45, anexo 4). A compatibiizacgo realizada nesta pesquisa altera ligeiramente a compatibilizacgio
proposta pelo iBGE.



Quadro 3: Compatibilizagdo entre Matrizes insumc-Produto e PNAD's para os Setores da Atlvidade Econdmica

Segmentos Principais Classificagdo Codigos
Da Afividade Cornplexos dos 42 Setores Correspondentes na
Econémica Econimicas'’” da Mg PNAD®
Primério 1. Complexs Agiopecuario, 1. Agropecuaria 011 a 037,041 0 042
Secundario |2 Complexe industrial Extrative 2. Exirativa Mineral 0 a 05s
& Mineral N&o Metaiico 3. Petrdles & Gés 100
4. Mineral Mo Metdlico
3 Complexo Metal-Mecdnico 5. Siderurgia 110, 120 e 140
& de Material de Transporte €. Metalurgia dos Ndo Ferrosos
7. Qutros Metaldrgicos
8. Mdguinas e Tratores
12. Automodveis, Onibus e Caminhdes
13. Pegas o Cuires Veiculos
4. Compiexs Eletro-Eletronico 10. Material Elétrico 130
11, Equipamentos Eletrfnicos
5. Complexo Madeireiro 14. Madeira e Mobilidrio 180, 151 ¢ 160
8. Campiexo do Papel, Papetdo, 15. Papel e Grafica 170 e 290
Editarial o Gréfico
7. Complexo Quimico, Peiroq., 16. indGstria da Barracha 180, 200 a 202,
Farmacdutice, Borracha e Plasticos 17, Elementas Quimicos 210, 220, 230
18. Refino do Petrdleo Xz edi?
18. Quimicos Diversos
20. Farmacéutica e Perfumaria
21. Artigos Plasticos
8. Complexo Taxiil, Courcs 22, Inddstria Taxtd 190, 240, 241
23. Adtiges de Vestadrio 250G, 259
24, Fabricagio de Calgados 832
9, Compiexo Alimentar, Bebidas |25, Indusiria do Café 260, 261
e Fume 26 Beneficiamento de Prod. Vegelais 270 e 280
27. Abate de Animais
28. industria de Laticinios
20, Fabricagio de Aglcar
30. Fabricagdo de Olecs Vegetais
3. Outros Produtes Alimentares
10. Complexo indusiriat Diverse 32. Indystrias Diversas 300
11. Camplexe Ind, L. Plblica 33, Servigos Ind. Litilidade Publica Et e 353
12. Gomplexe da Construgdo Givik |34, Construgsio Civit 340
Terciario 13 Complaxo de Servigos 38, Comernio 410 a 429
Digtributives 36, Transportes 47t a 476, 481, 482
7. Camunicabes 5A2, 583 e 588
14. Complexe de Servicos 3B. Instituigdes Financeiras 451 a 453, 460, 4864
Produtivos 40, Servicos Presiados s Empresas 524, 543, 552 571 a 876
578, 581, 585, Shb e 612
18, Compiexe de Servigos 35, Servicos Prestados 45 Familfias 483, 511, 512, 521 a 523, 525
Peszoais 531, 533, 541, 542, 544, 545, 559
577, 566, 587, 622 a 624, 632
201 e 502
15, Complexc de Servigos 42, Adrninistragdo Publica 354, 611, 621, 631
Sociais THanyT 7211a727
17. Compiexo de Servigos 4%, Aluguel de imoveis 481, 584, 810, 613 a 618
Diversocs 43, Servigos Privados N3o Mercantis 201 e B3

Fontes, Matriz insumo-Froduto IBGE e cddigo de atividades da PNAD.

(1) Elaborag#o prapiia & partir do conceito de base iéonica similar, {2) Ver IBGE (1987: anexo 3, pg. 44} (3) A compatibilizagia
das atividades dz PNAD com os setores da MIP. modifica ligeiramente 0 mesmo trabatho feito ern IBGE (1997 anexo 4).



A’ questdo da nova composicdo do emprego, medida em termos da participagdo setorial da
popufacdo ocupada, e das mudancas origindrias da posigdo na ocupagdo dos trabalhadores, e
capaz de fornecer um retrato até o momento pouco conhecido sobre a composi¢do dos ocupados,
quando tomados pelos quintis da distribui¢do. Em outras paiavras, o objetivo explicito & apresentar
um quadro bastante ampio da estrutura da distribuicdo pessoal da renda no Brasil, segundo a
categoria ocupacional da populagio ocupada, levando em conta tanto 0 segmento econdmice no
qual esta inserido o individuo, quanto o quintil da distribuicdo de rendimentos.

Em suma, investigar qual a composigdo setorial, em termos da posi¢ao na ocupagao, dos 20%
mais ricos da populagdo ocupada, em relagBo aos 20% mais pobres, pode indicar o tipo de
insercdo ocupacional que estd se constituindo no pais como conseqiéncia das transformagbes
recentes, bem como o perfil de rendimantos desta nova configuragde, O quadro 4 torna mais clara
a configurac@o de informacgdes que concorrem para &sta pesquisa, evidenciando o imbricamento
entre as abordagens funcional e pessoal da distribuicdo, que aparece como uma contribuicdo
fundamental aos estudos interessados em integrar ambos 0s aspectos distributivos na perspectiva
do dese.nvolvimento econdmico.

Guadro 47 Arvore indicativa da estrutura de informacdes da parte empirica da pesquisa,

distribuigia indicadores de concerfraglo econdtnica relativa
pe=—I] feinicicnat ~lindicadores de evolugiio real de varidveis selecionadas
da renda proxy para produfividade setorial média do irabalho
) proxy para mark ups setoriais médins e relagido custos / remuneragdes
composicio indicagores de apropriacio relativa da renda setorial
setorial proxy para evolughe dda relagfo fucros / remuneragdes
da popuiagio
oCupaia
) gistribuigio hierarguia de rermuperacies
] DB S0 — {quintis da distribuicds)
da renda
I
posi¢Eo na
oCupAGa0
%
assalariados (com € sern carteira)
empregatoies
aidromos {por conta prapria)




REFERENCIAS BIBLIOGRAFICAS

AFFONSO, R. ~ A ruptura do padrdo de financiamento do setor publico e a crise do planejamento
no Brasil nos anos oitenta. Brasilia: P.P.P, n4, 1990

AMADEQ, E. ~ Rentabilidade do setor fradable e gerago de empregos. Rio de Janeiro: Texto parma
Discusséo, n. 358, PUC-RJ, Depto de Economia, 1906,

AMADEQC, E. & CAMARGO, J. M. - Liberalizacgo comercial, distribuicdo e emprego. Brasilia:
Texto para Discussdo n. 247, IPEA, 1992,

AMADEQ, E. & VILLELA, A. - Crescimento da produtividade e geraciio de empregos na inddstria
brasileira. Rio de Janeiro: Revista do BNDES, v.1, n.1, 1994,

ANDRADE, M.V. ~ Heterogeneidade e desigualdade salarial no setor senvicos. Rio de Janeiro:
Série Semindrios n.24/6, IPEA, 1996,

ARGAWALA, A. & SINGH, S. (orgs.) ~ A Economia do Subdesenvolvimento. S&o Paulo: Forense,
1869 (original de 1858).

BAER, M. - O Rumo Perdido: a crise fiscal e financeira do Estado brasileiro. Rio de Janeiro: Paz e
Termra, 1983,

BALTAR, P. — Saldrios e Pregos: esbogo de uma abordagem fedrica. Campinas, Tese de
Doutoramento, |.E. Unicamp, 1985,

BALTAR, P. & HENRIQUE, W. — Emprego e renda na crise contemporanea. in: OLIVEIRA, CA;
MATTOBO, J.E. ef afli (orgs.) - O Mundo do Trabalho: cnse e mudanca no final do século. Séo
FPaulo; Scritta, 1994,

BALTAR, P. & PRONI, M. — Flexibilidade do trabatho, emprego e estrutura salarial no Brasil.
Campinas: Cademos do Cesit, n. 15, LE. Unicamp, 1995.

BALTAR, P. & DEDECCA, C. -~ Mercado de trabalho no Brasit: o aumento da informalidade nos
anos 90. Campinas: mimeo, LE. Unicamp, 1997.

BALTAR, P.; DEDECCA, C. & ROSANDISKI, E. — A questdo da ccupag¢do urbana no Brasil nos
anos 90: uma reflex8o a partir dos dados da PNAD. Belo Horizonte: Nova Economia, v.7, n.1,
1947,

BALTAR, P. & MATTOSO, J. - Transformagfes estruturais e emprago nos anos 80, Porto Alegre:
Ensaios FEE, v. 18, n. 1, 1997.

BARROS, R. P. & MENDONGA, R. ~ Os determinantes da desigualdade no Brasil. Brasilia: Texto
para Discussdo, n. 377, IPEA, 1995a.

BARROS, R. P. & MENDONCA, R. - Uma avaliagdo da qualidade do emprego no Brasil. Brasilia:
Texto para Discusséo, n. 381, IPEA, 1895b.

BARROS, R. P. & MENDONCA, R. - Flexbilidade do mercado de frabalho brasileiro: uma
avaliagdo empirica. Brasilia: Texto para Discussdo n. 452, IPEA, 1997,

BARROS, R. P, MENDONCA, R., CAMARGO, J. M. - A estrutura do desemprego no Brasil.
Brasilia: Texto para Discusséo n. 478, IPEA, 1997,

RELL, D. - O Advento da Sociedade Pés-Industrial. Sao Paulo: Cultrix, 1973.

BELLUZZO, L.G.M. — O declinio de Bretton Woods e a emergéncia dos mercados globalizados.
(Gampinas: Economia e Sociedade, |.E. Unicamp, n4, 1985,

BIELSCHOWSKY, R. - Os investimentos fixos na economia brasileira nos anos 90: apresentacéo
e discussdo dos nameros relevantes. Brasilia: mimeo, CEPAL, 1998a.

xvit



BIELSCHOWSKY, R. — Investimentos na industria brasileira depois da abertura e do real o mini-
ciclo de modemizagbes 1895-87. Brasilia: mimeo, CEPAL, 1208hb.

BIELSCHOWSKY, R. - Evolucion de las ideas de la CEPAL. Santiago de Chile: Revista de /a
CEPAL, numerc extraordinario, 1998¢.

BONELLI, R. — Produtividade industrial nos anos 90: controvérsias e quase fatos. in: IPEA - A
Economia Brasileira em Perspectiva: 1986. Rio de janeiro: IPEA, 1996.

BONELLY, R. & SEDLACEK, G. - Distribuiciio de renda: evolugiio no Gitimo quarto de século. in:
SEDLACEK, G. & BARROS, R.P. ~ Mercado de Trabalho e Distribuigéo de Renda: uma coletinea.
Ric de Janeiro: IPEA / INPES, 1989

BONELLI, R. & SEDLACEK, G. ~ A evolugdo da distribuigdo de renda entre 1983 e 1988. I
CAMARGO, JM. & GIAMBIAGH, F. - Distribuicdo de Renda no Brasil. Rio de Janeire: Paz e Terra,
1891,

BRAGA, 1.C. - Economia politica da din3mica capitalista. Campinas: Texfo de Discussdc n. 51,
LE. Unicamp, 1998.

BROWNING, H.C. & SINGELMAN, J. - The Emergence of a Service Saciety. Springfield, 1978.

BULMER-THOMAS, V. (org.) — E/ Nuevo Modlelo Econdmico en América Latina: su efecto en la
distnibuicion del ingresso y en la pobreza. Cidade do México: Fondo de Cultura Econdmica, 1997,

CACCIAMALL, M.C. & BEZERRA, L.L. — Produtividade e emprege industrial no Brasil. Rie de
Janeiro: R.B.E., n.81, v.1, 1987

CAMARGO, J.M. & GIAMBIAGI, F. (orgs.} — Distribuicdo de Renda no Brasil. Rio de Janeiro: Paz e
Terra, 1991,

CANQ, W. — Desequifibrios Regionais @ Concentragdo Industrial no Brasil: 1930-1970. S8o Paulo:
Brasiliense, 1885,

CARDOSO JR., J.C. —~ Flexibilidade e desemprego no mercado de trabalho brasileiro: principais
pontos em dlscussao e breve resumo das interpretagdes correntes. Niteroi. Anais do Il Encontro
Nacional de Economia Politica, EAUFF, 1998.

CARDOSO JR., J.C. & COSTA JR., L.R. — A Informagdo como Setor Quaternario no Brasil: uma
avaliagdo sécio-econdmica e perspectivas do setor na nova década, Sdo Paulo: mimeo, Relatdrio
CNPq, ECA USP, 1891.

CARDOSQ JR., J.C. & MATTOS, F. — A guestio distributiva no Planc Real. Niteroi: Anais do /i
Encontro Nacional de Economia Politica, EdUFF, 1998.

CARNEIRO, R. — Crise, Estagnacio e Hiperinflagdo: a economia brasileira nos ancs 80.
Campinas: Tese de Doutoramento, .E. Unicamp, 1992.

CARVALHO, F.C. — Some short - and long - term barriers to income redistribution in a monetary
prodution economy. In: DAVIDSON, P. & KREGEL, J. — Macroeconomic Problems and Policies of
Income Distribution: functional, personal, international. Aldershot: Edward Flgar, 1989,

CARVALHO, R.Q. & BERNARDES, R. ~ Reestruturacdo industrial, produtividade e desemprego
Séo Paulo: Sdo Paufo em Perspectiva, v. 10 (1), 1998,

CASSEB, N.C. — A Distribuigdo de renda na esfera macroecondmica:; decisdes de investimento e
bens de saldrio. S&o Paulo: Estudos Econdmicos FIPE, n. 3, v. 268, 1996.

CASTEL, R. — As Metamorfoses da Questdo Social: uma crbnica do saldrio. Petrépolis: Vozes,
1998,

CASTRO, AB. & SOUZA, FEP — A Economia Brasileira em Marcha Forgada: a;usfamento X
transformacdo: 1974-84. Rio de Janeiro: Paz e Terra, 1985,

xviil



CAVALCANTY, JE. - Distribuigdo setorial da renda: seus efeitos de indugdo na economia
brasileira. Rio de Janeiro: P.P.E, v. 27, n. 1, 1997.

CEPAL (Comissdo Econdmica para América Latina e Caribe) — Transformacién Productiva com
Equidad: Ja tarea prioritaria del desarroflo de America Latina y e Carbe en los afios noventa.
Santiago de Chile: Publicacién de la Naciones Unidas, 1880,

CEPAL (Comissdo Econdmica para América lLatina e Caribe) ~ Equidad y Transformacién
Froductiva: un enfoque integrado. Santiage de Chile: Publicacion de ia Naciones Unidas, 1992.

CHESNAY, F, ~ A Mundializagdo do Capital. S8o Paulo: Xam&, 1996 (original de 1294).
CHECCH!, D. - La Disegualianza: istruzione e mercato def lavoro. Bari: Editori Laterza, 1997,

COMIN, A. ~ O crescimento das fusdes e aquisicbes no Brasil & no mundo. Campinas: Leituras de
Economia Politica, LE. Unicamp, n.3, 1996.

CONSIDERA, C. - Estrutura e evolugio dos lucros e dos saldrios na industria de transformacéo.
Rio de Janeiro: FP.E., v. 10 (1), 1880,

COSTANZL, R. — Impactos da abertura comercial sobre a industria. S0 Paulo: informagbes FIFE,
fev, 1998.

COUTINHO, L. — Notas sobre a natureza da globalizacdo. Campinas: Economia e Sac;edade LE.
Unicamp, n.4, 1085,

COUTINHO, L. & BELLUZZO, L G - Politica econdmica, inflexbes e crise; 1974-1881. In:
BELLUZZO, L.G.M. & COUTINHO, R. (orgs.) — Desenvolvimento Capitalista no Brasil: ensaios
sobre a crise. Sdo Paulo: Brasiliense, v. 1, 1982,

COUTINHO, L. & FERRAZ, L. (orgs.) — Estudo da Competitividade da Indastria Brasileira. Sao
Paulo: Papirus, 1995,

CQUTINHO, M. — Distribuicdo de Renda e Mobilidade Social no Brasil. Campinas. Tese de
Doutoramento, 1.E. Unicamp, 1984,

CRUZ, P. R. D. — Divida Externa e Politica Econémica: a expenéntia brasileira nos anos sefenfa.
S&o Pauvio; Brasiliense, 1984,

CRUZ, P. R. D. — Notas sobre ¢ financiamento de longo prazo na economia brasileira. Campinas:
Economia e Sociedade n. 3, LE. Unicamp, 1994.

DAVIDSON, P. - The demand and supply of securities and economic growth and its implications
for the Kaldor-Pasinetti versus Samuelson-Modigliani controversy. In: PANICO, C. & SALVADOR,
N. —~ Post Keynesian Theory of Growth and Distribution. Cambridge: Cambridge University Press,
1963,

DAVIDSON, P. & KREGEL, J. « Macrmeconomic Problems and Policies of income Distnbution:
functional, personal, international. Aldershot. Edward Eigar, 1989.

DEVLIN, R.; DAVIS, R. & GRIFFITH-JONES, S. - Crescimento dos fluxos de capital e
desenvolvimento: uma visdo geral das questdes de politica econdmica. Rio de Janeiro. PP.E,
v.24, n.3, 1894,

DOBE, M. — Os Saidrios. 880 Paulo: Cultrix, 1966 (original de 1955).
EICHNER, A —~ Toward a New Economics. M.E. Sharpe, 1985.
ELFRING, T. - Service sectos employment in advanced economies. Aldershot: Avebury, 1998,

FELIO, C. - Decisdes empresariais numa economia monetaria de produgdio: notas para uma teoria
pos-keynesiana da firma. Rio de Janeiro: R.E.P. n. 49, vol 13 (1), 1883

xix



FEWO, C. & CARVALHO, P.G. - A evolugdo recente da produtividade e do emprego na industria
brasileira. Rio de Janeiro: Proposta, n. 83, 1994,

FERREIRA, A — Limites da Acumulagdo Capitalista: um estuda sobre a economia politica de
Michal Kafecki. 530 Paulo: Hucitec, 1996,

FIORL, J. L. — O V6o da Coruja: uma leitura néo liberal da crise do Estado desenvolvimentista. Rio
de Janegire: EQUERJ, 1895a.

FIORY, J. L. —~ Para uma economiia politica do Estado brasileiro. in FIORI, J. L. — Em Busca do
Dissenso Perdido: ensaios criticos sobre a festejada crise do Estado. Rio de Janeiro: Insight
Editorial, 1985b.

FFRENCH-DAVIS, R. & GRIFFITH-JONES, 8. {orgs.) — Las Nuevas Comentes Financieras hacia
fa América Latina: fuertes, efactos y politicas. Santiago de Chile: Fondo de Cultura Econdmica,
1695,

FRENKEL, R. - Decisiones de precio en alta inflacion. Buenos Aires: Desarrolio Econoémico ~
Revista de Ciencias Sociales, 1979.

FURTADQ, C. - Forragéo Econbmica do Brasil. Rio de Janeiro: Fundo de Cultura, 1961.
FURTADQ, C. — Andlise do Modelo Brasileiro, Rio de Janeiro: Paz e Temra, 1972

FURTADOQ, C. - O Mito do Desenvolvimento Econdmico. Paz e Terra, 1983 (original de 1874).
FURTADQ, C.~ Brasil, a Constmgéa Inferrompida. Rio de Janeiro, Paz e Terra, 1992,
GOLDENSTEIN, L. ~ Repensando a Dependéncia. Rio de Janeiro: Paz e Terra, 1994,

GONCALVES, R. - Capitais especulativos internacionais, investimento produtive e vuinerabilidade
externa. Rio de Janeiro: Boletim de Conjuntura, v. 15, n® 4, LE.L UFRJ, 1895,

GONCALVES, R. ef alli — A Nova Economia Internacional: uma perspectiva brasiieira, Rio de
Janeiro: Campus, 1998,

HIRSCHMANN, A. — Estratégia do Desenvolvimento Econbmico. Rio de Janeiro: Fundo de Cultura,
19681,

HIRSCHMANN, A - Essays in Trespassing. economics fo politics and beyond. Cambridge:
Cambridge University Press, 1981.

HOFFMANN, R. - Distribuigdo da Renda: medidas de desiguaidade e pobreza. 580 Patllo: Edusp,
19086, '

IBGE —~ Pesquisa Nacionaf por Amosiragem Domicifiar, metodologia. Rio de Janeiro: IBGE, 1996,

IBGE - Sistena de Contas Nacionars: Brasil. Rio de Janeiro: Departamento de Contas Nacionais,
1997a

IBGE — Sistema de contas nacionais, tabelas de recursos e usos: metodologia. Rio de Janeiro:
Texto para Discussdo n. 88, 1887b.,

KALDOR, N. — Altemnative theories of distribution. Edinburgh: Review of Economic Studies, n. 23
{2), 1956.

KALECK!, M. — Teoria da Dindmica Capitalista. S&o Paulo: Abril Cultural, Os Pensadores, 1876
{originai de 1054),

KALECKI, M. — Luta de classe e distribui¢20o da renda nacional. In: KALECKI, M. - Crescimento e
Ciclo das Economias Capitalistas. SA¢ Paulo: Hucitec, 1980 (original de 1871},

KEYNES, JM. — Teoria Geral do Emprego, do Juro e da Moeda. 380 Paulo: Nova Cultural, Os
Economistas, 1988 (original de 1938).



KILSZTAUJN, 8. - Produto, capital e taxa de iucro: paises industrializados @ América Latina. Rio de
Janeiro: KEP, v18 n3 (71), 1998

KREGEL, J. -~ The reconstruction of political economy. New York: John Wiley & Sons, 1973.

KUZNETS, S, ~ Os paises subdesenvolvidos e a fase pre-mdustnal nos paises avangados. In:

AGARWALA, A. & SINGH, S. (orgs.) — A Economia do Subdesenvoivimento. S0 Paulo: Forense,
1969 {original de 1958).

LABINL, S.P. - Qligopdlio e Progresso Técnico. Sdo Paulo: Nova Cultural, Os Economistas, 1988
{original de 1968).
LANDES, D. - The Unbound Prometeus. Cambridge: Cambridge University Press, 1972.

LANGON|, C. — Distribuicdo de Renda & Desenvolvimento Fcondmico no Brasil. Rio de Janeiro:
Expresséo e Cultura, 1973

LEWIS, W, A, ~ O desenvolvimento econdmico com oferta ilimitada de méo-de-obra. In:
AGARWALA, A & SINGH, S. (orgs.) — A Economia do Subdesenvolvimento. Sao Paulo: Forense,
1969 (original de 1858).

LIMA, R. ~ Mercado de trabatho: o capital humano e a teoria da segmentacdo. Rio de Janeiro:
PPRE., v. 10(1), 1980.

LiMA, LA, — O conceito de mark up nos modelos de distribuicio e cresmmento Rio de Janeiro:
REP.,v. 1 n 2 1981,

MALAN, P. & WELLS, J. — Distribuicdo de renda e desenvolvimento econdmico do Brasil. in:
TOLIPAN, R. & TINELLL, A.C. (orgs) — A Controvérsia sobre Distribuigdo de Renda e
Desenvolvimento. Rio de Janeiro. Zahar, 1975.

MARSHALL, A. — Principios de Economia; tratado infrodufério. S&o Paulo: Nova Cultural, Os
Economistas, 1988 (original de 1920).

MARX, K. — O Capitai: critica da economia politica. S&o Paule: Nova Cultural, Os Economistas,
1988 (original de 1880).

MATTOSBO, J. — A Desordem do Trabalho. S40 Paulo: Scritta, 1995.

MELO, H.P. ef alli ~ E possivel uma politica para o setor servicos? Brasilia: Texto para Discusséo
n. 457, IPEA, 1997,

MELO, H.P. ot alli ~ O setor servigos no Brasil: uma visdo giobal 1985/085. Brasilia: Texto para
Discussdo n. 549, IPEA, 1998.

MELLO, JIMC. - O Capitaiismo Tardio: contribuicdo & revisdo critica da formagdo e do
desenvolvimento da economia brasileira. 380 Paulo: Brasiliense, 1986 (original de 1975).

MELLO, J M. C. & BELLUZZO, L. G. M. - Reflexdes sobre a crise atual. in BELLUZZO, L. G. M. &
COUTINHO, R. {orgs.) ~ Desenvolvimento Capitalista no Brasil: ensaios sobre a crse. Sao Paulo:
Brasiliense, v. 1, 1882.

MIGLIOLL, J. — Acumulacdo de Capital e Demanda Efetiva. S3v Paulo: T.A.Queiroz, 1981.
MINSKY, H. -~ Sfabling an unstable economy. Yale: Yale University Press, 1986.

MIRANDA, J.C. - Incerteza, antecipacdo & convengio. o estado da previsdo de longo prazo.
Campinas: Economia e Sociedade n.2, LE. Unicamp, 1993.

OLIVEIRA, CAB. - O Processo de industralizacdo: do. cap:tal;smo onigindric ao atrasado.
Campinas: Tese de Doutoramento, 1.E. Unicamp, 1985,



CLIVEIRA, CAB. — Contrato coletivo e relagbes de trabalho no Brasil. in: QLIVEIRA, CAB;
MATTOSO, J.E. ef alli (orgs.) = O Mundo do Trabatho: crise e mudanga no final do século. Sio
Paule: Scritta, 1994,

OLIVEIRA, F. -~ A Economia da Dependéncia Imperfeita: padrdes de acumulagdo, oligopélias e
Esiado no Brasi. S&o Paulo: Brasiliense, 1977.

PACHECO, CA. & POCHMANN, M. — Transformagbes do mercado de trabaiho, experiéncias
internacional e brasiteira no periodo recente. Campinas: mimeo, LE. Unicamp, 1988,

PANICO, C. & SALVADORI, N. — Past Keynesian Theary of Growth and Distribution. Aldershot:
Edward Elgar, 1993,

PABINETTI, L. — Crescimento e Distribuigdo de Renda. Séo Faulo: Zahar, 1979 (original de 1974).

PAULANI, L.M. - Hayek e o individualismo no discurse econdmico. S§o Paulo: Lua Nova Revista
de Cultura e Politica, n. 38, 1896,

PELIANQ, J.C.P. ~ Distribuigdo da Renda e Mobilidade Social no Brasil: a ordem e o progresso
desiguais. Campinas: Tese de Doutoramento, 1.E. Unicamp, 1992,

PENRQOSE, E ~ Teoria def Crecimienfo de la Empresa. Madri: Aguilar, 1962 (original de 1959).

PEREIRA, TR & CARVALHO, A. ~ Abertura comercial, mark ups setoriais domésticos e
rertabilidade esperada das expontagtes. Brasilia: Texfo para Discussédo n. 571, IPEA, 1998,

FACENTINL, P. & PINIL, P. — Growth, productivity and employment: do income distribution and
internal components of demand matter? Internet. mimeo, 1998,

PINTO, A, — Distnbuic8o de Renda na América Latina e Desenvolvimento. Sac Paule: Zahar, 1978
{originai de 1967).

PIVETTE, M. ~ Essay on Money and Distnibution: studies in poiitical economy. London: Macmillian
Academic and Professional LTD, 1981, -

FOCHMANN, M. — Trinta anos de politicas salariais no Brasil. in: OLIVEIRA, C A, MATTOSQ, J.E.
et allf {orgs.) — O Mundo do Trabalho: crise € mudanca no final do sécuio. S8o Paulo: Scritta, 1994

POCHMANN, M. — Tragos gerais do movimento de desestruturagio do mercado de trabatho
brasileiro. Campinas: mimeo, |L.E. Unicamp, 1897.

POCHMANN, M. - O movimento de desestruturagio do mercado de trabalho brasileiro nos anocs
90: uma anélise regional. Campinas: mimeo, LE. Unicamp, 1998a.

POCHMANN, M. - Reconverséo econdmica e as tendéncias recentes das ocupagdes profissionais
no Brasil. Campinas: mimeo, L.E. Unicamp, 1998b.

POSSAS, M.L. = Complexos industriais: uma proposta metodoldgica. S3o Paule: mimeo, LP.E.
USSP, 1684,

POSSAS, M.L. — Estruturas de Mercado em Ofigopdiio. S80 Paulo: Hucitec, 1985,

POSBAS, M.L. — Dindmica da Economia Capitalista: uma abordagem ledrica. Sao Paulo:
Brasifiense, 1987,

POSSAS, ML, ~ Racionalidade e regularidade: rumo a uma integragdo micro-macrodinamica.
Campinas. Economia e Sociedade n.2, LE. Unicamp, 1883

POSSAS, M.S. — Concorénicia e Competitividade: notas sobre esliratégia e dindmica seletiva na
economia capitalista. Campinas: Tese de Doutoramento, LE. Unicamp, 1993.

PRADO, E. — Elementos Indicativos para a Selegdo de Atividades em Programas de
Desenvolvimento Regional no Brasil. S&o Paulo: Tese de Douloramento, F.E A, USP, 1980,



RAMOS, C.A. — Flexibilidade e mercado de trabatho: modelos tedricos e a experiéncia dos paises
centrais durante 0s anos 80. Brasilia: Texfo para Discussdo, IPEA, n. 271, 1982,

RAMOS, C.A. & CARNEIRO, F.G. - Rotatividade e instituigbes: beneficios ao trabalhador
desiigado incentivam os afastamentos? Brasilia: Texto para Discussdo, IPEA, n. 503, 1997.

RAMOS L. — A Distribuigdo de Rendimentos no Brasil: 1976-85. Rio de Janeiro: (PEA, 1993.

RAMOS, L. & REIS, 4. G. — Distribuicgo da renda: aspectos teéricos e 0 debate no Brasil. In
CAMARGO, L. M. & GIAMBIAG], F. (orgs.) —~ Distribuigdo de Renda no Brasil. Rio de Janeiro: Paz
& Temra, 1991,

ROCHA, F. - Composicio do crescimento dos servigos na economia brasileira; uma analise da
matriz insumo-produto 1985/92. Brasilia: Texfo para Discussdo n. 522, |IPEA, 1997,

RODRIGUEZ, 0. - Heterogeneidad estructural y empleo, Santiago de Chile: Revista de la CEPAL,
numero extracrdinario, 1998.

ROSTOW, W. — A decolagem para o desenvolvimento auto-sustentado. in: AGARWALA, A. &
SINGH, 8. (orgs.) ~ A Economia do Subdesenvolvimento. Sdo Paulo: Forense, 1969 (criginal de
1358).

SAROIA, J. & CARVALHQ, P.G. — Produtividade na indastria brasileira; questes metodologicas e
analise empirica. Brasilia: Texfo para Discussdo n.504, IPEA, 1887,

SANTOS, AL & POCHMANN, M. — O custo do trabalho e a competitividade internacional. in:
GLIVEIRA, CAB. & MATTQSO, J. (orgs.) — Crse e Trabalhe no Brasil: modemidade ou voita ac
passado? S8o Paulo: Boritta, 19986,

SAQ PAULO, Govemo do Estado ~ identificacdo e Caracterizagdo de Agrupamentos Industriais
como Subsidio & Polifica de Desenvolvirnento Regional. 880 Paulo: Governo do Estado, Secretaria
do interior, Coordenadoria de Agdo Regional, 1981

SEDLACEK, G. & BARROS, R.P. -~ Mercado de Trabalho e Distnbuico de Renda: uma coletdnea.
Rio de Janeiro: IPEA / INPES, 1988,

S!LVA, §. - Expanséo Cafeeira e Origens da Indistria no Brasil. S80 Paulo: Alfa-Omega, 1976.

SINGER, P. - Desenvolvimento e reparticao da renda no Brasil. in: TOLIPAN, R. & TINELLL AC.
{orgs.) — A Controversia sobre Distﬁbuigéo de Renda e Desenvolvimento. Rio de Janeiro: Zahar,
1975.

SOUZA, P.R. — Emprego, Salério e Pobreza. S80 Paulo: Hucitec-Funcamp, 1980a.

SOUZA, P.R. - A Determinagdo dos Salarios e do Emprege nas Economias Atrasadas. Campinas;
Tese de Doutoramento, L.E. Unicamp, 1980b.

STEINDL, J. - Matundade e Estagnacédo do Capitalismo Americanc. Sdo Paule: Abrnit Cultural, Os
Economistas, 1983 (oniginal de 1952).

SUNKEL, O. {(org.} — EI Desarrolio desde Dentro: un enfoque necestruturalista para ia América
Latina. Cidade do México: Fondo de Cuiltura Econdmica, 1891.

SUZIGAN, W. — Industria Brasileira: origem e desenvolvimento. Sac Paulo:; Brasiliense, 1986.

TAVARES, M.C. ~ Acumulagdo de Capital e fndustnahzaa;ao no Brasil. Rio de Janeiro: Tese de
Coutoramento, LE.L UFRJ, 1974,

TAVARES, M.C. — Ciclo & Crise: 0 movimenfo recente da economia brasileira. Rio de Janeiro:
Tase de Livre Docéngia, LEL UFRJ, 1978,

TAVARES, M.C. - Auge e declinic do processo de substituigBa de importagdes no Brasil. In
TAVARES, M.C. — Da Substituigdo de Importagbes ac Capltalismo Financeiro: ensaios sobre
economia brasileira. Rio de Janeiro: Zahar Editores, 1979 (original de 1983). -

xxii



TAVARES, M.C. ~ Problemas de industrializacion avanzada en capitalismos tardios y periféricos.
Rio de Janeiro: Texto para Discussdo n.894, LE L UFRJ, 1986.

TAVARES, M. C. — Tendéncias de globalizacdo, crise do Estado Nacional e seus impactos sobre o
Brasil. S&o Paulo: Cademos Ange, n° 6, 1993,

TAVARES, M.C. & SQUZA, P.R. — Emprego e salarios na industria: o caso brasileiro. Rio de
Janeirae: REF, v. 1,n. 1, 1981,

TAVARES, M. C. & FIQRYL, J. L. ~ Desajuste Global e Modemizagdo Conservadora. Rio de Janeiro:
Paz e Terra, 1993.

TAVARES, M. C. & FIORI, J. L. (orgs.} — Poder e Dinheiro; uma economja politica da globalizagéo.
Petropélis: Vozes, 1997.

TEIXEIRA, A. — O Ajuste Impossivel: um estudo sobre a desestruturagdo da ordem econémica
mundial e seu impacto sobre o Brasil. Campinas: Tese de Doutoramento, |.E. Unicamp, 1893.

THERET, B. & BRAGA, J.C. (orgs.} — Regulagdo Econémica e Globalizagdc. Campinas: LE.
Unicamp, 1998,

TOLIPAN, R & TINELLI, A.C. (orgs.) — A Controvérsia sobre Distribuicdo de Renda e
Desenvolvimento. Rio de Janeiro: Zahar, 1975.

VELEZ, C.E. ~ Gasto Social y Desigualdad. logros y extravios. Colombia: Depto Nacional de
Planeacidn, 1996.

VERCELLI, A — Methodological Foundations of Macroeconomics: Keynes and Lucas. Cambridge:
Cambridge University Press, 1991.

WQOOD, A —~ Uma Teoria de Lucros. S&o Paulo: Paz e Terra, 1980.

xxiv



APENDICE

Tabela 1: Indicadores Setoriais para a Distribuicdo Funcional da Renda - Brasii, 1685.
Tabela 2. Indicadores Setoriais para a Distribuicdo Funcional da Renda -~ Brasil, 1990.
Tabsla 3: Indir.:adores Setoriais para a Distribuicdo Funcional da Renda — Brasil, 1881,
Tabela 4: indicadores Setoriais para a Distribuigdo Funcional da Renda -~ Brasil, 1892.
Tabela 5. Indicadores Setoriais para a Distribuigio Funcional da Renda — Brasil, 1993.
Tabela &: Indicadores Setoriais para a Distribuicdo Funcional dg Renda — Brasil, 1994.
Tabela 7. Indicadores Setoriais para a Distribuicdo Funcional da Renda — Brasil, 1995

Tabela 8: Indicadores Setoriais para a Distribuigao Funcional da Renda - Brasil, 1996.



CAVALCANT!, JE - Distribuicdo setorial da renda: seus efeitos de indugdo na economia
brasileira. Rio de Janeiro: PP E, v. 27, n. 1, 1997.

CEPAL (Comissdo Econdmica para Ameérica Latina e Caribe) ~ Transformacién Productiva com
Equidad: fa tarea prioritaria del desarrollo de America Latina v ef Carnibe en Ilos afics noverta.
Santiago de Chile: Publicacién de la Naciones Unidas, 1980,

CEPAL (Comissdo kcondmica para América Latina e Caribe) —~ Equidad y Transformacién
Productiva: un enfoque integrado. Santiago de Chile: Publicacién de ia Naciones Unidas, 1992,

CHESNAY, F. - A Mundializa¢do do Capital. S8c Paulo: Xam&, 1996 (original de 1294).
CHECCHL, D. -~ La Disegualianza: istruzione e mercato del lavoro. Bari: Editori Laterza, 1997.

COMIN, A. ~ O crescimento das fusdes e aquisi¢bes no Brasil & no mundo. Campinas: Leituras de
Economia Politica, 1LE. Unicamp, n.3, 18986,

CONSIDERA, C. ~ Estrutura e evoluglo dos lucros e dos salarios na indUstria de transformagdo.
Rio de Janeire: F.P.E., v. 10 (1), 1880

COBTANZL, R. - Impactos da abertura comercial sobre a industria. S&o Paulo: Informagles FIPE,
fev. 1998,

COUTINHO, L. — Notas sobre a natureza da globalizagdo. Campinas: Economia e Sac:edade i.E.
Unicamp, n.4, 1885,

COUTINHO, L. & BELLUZZO, L. G. — Politica econdmica, inflexdes e crise; 1974-1981. In:
BELLUZZO, L.GM. & COUTINHO, R. {orgs) — Desenvolvimento Capitalista no Brasil: ensaios
sobre g cnse. Sép Paulp: Brasiliense, v. 1, 1982,

COUTINHO, L. & FERRAZ, L. (orgs.) — Estudo da Competitividade da Indistria Brasileira. Séo
Paulo: Papirus, 1995,

COUTINHO, M. — Distribuicdo de Renda e Mobilidade Social no Brasil. Campinas. Tese de
Doutorarmento, 1.E. Unicamp, 1984,

CRUZ, P. R. D. — Divida Externa e Politica Econbmica: a experniéncia brasileira nos anos sefenfa.
Sioc Paulo: Brasiliense, 1984

CRUZ, P. R. D. — Notas sobre ¢ financiamento de longo prazo na economia brasileira. Campinas:
Economia e Sociedade n. 3, 1L.E. Unicamp, 1994,

DAVIDSON, P. - The demand and supply of securiies and economic growth and its implications
for the Kaldor-Pasinetti versus Samuelson-Modigliani controversy. In: PANICO, C. & SALVADOR|,
N. — Post Keynesian Theory of Growth and Distribution. Carbridge: Cambridge University Press,
1983,

DAVIDSON, P. & KREGEL, J. — Macrmeconomic Problems and Policies of income Distribution:
functional, personal, international. Aldershot. Edward Eigar, 1989.

DEVLIN, R.: DAVIS, R. & GRIFFITH-JONES, S. - Crescimento dos fluxos de capital e
desenvolvimento: uma visdo geral das guestdes de politica econémica. Rio de Janeiro: PP.E,,
v.24, n.3, 1894,

DOBR, M. —~ Os Salénos, S&o Paulo: Cultrix, 1968 (original de 1955).
EICHNER, A ~ Toward a New Ecoriomics. M.E. Sharpe, 1985,
ELFRING, T. - Service sectos employment in advanced economies. Aldershot: Avebury, 1998,

FELIO, C. — Decisdes empresariais numa economia monetaria de produgdo: notas para uma teoria
pos-keynesiana da firma. Rio de Janeiro: R.EP. n. 48, vol 13 (1), 1983,

xix



informagdes Setosiais, ane 1585

Tabala 1 - indloadores Setorials Sslacionndos pars o Kstudo da O

COMPLEXOR COMPLEXD
METAL-MECANICO & DE
MATERIAL DE TRANSPORYE
ok [ or [ 1% 13 G
SETORES MEYALORGA CUTROS MAGUINAS 8 AUTOM. ONBUD PECAB EOUTROS  TOTALS
ADERURGIA N PERROBOS METALURGICOS TRATORES £ CAMINHOES VEIGULOS G

Rioss 1; indicadores de costentragho sonnbonien
paso 20 selor na satrisura soonbinion, em raleglio:
20 pessoal OCUPRDD
v . prodoghert)

i o adicionadafd)
mmtummuma}

ao EOB exclusive rendirnentos de autdnomos(4)
Bloco 22 lndicadons de svoluglo anual
Inxay reais e cravolnenic 8o ww:

do pessoal ocupads

do valor adicionado
;mmmﬁmmwm
pma:ypam reiag&ncuﬂas!mmmqﬂu 12,255 9,443 2928 240 8,363 3,007 . 4458 -
mmomwmmm:mmm : .
- pronly piira miatk-uf eddio: :

vatiaclo anual do mark-ip e :
Bloco 3: mumd-wmhw“m
Partioipagdo reletiva;
.mmmmmmm i R I &
- varlagio dnusl da felagho ieeminera _'_Ivalurusiaimmdo T A

dos salirios no total de remuneni;ies 0807
dossatiriecmvabfmmndn . R
RN 7 - A

0001
A
BRSH.F: > OE
0.004
5,000

0,002 0,005
T sl
gt EEHENT I 7
0,008 0018
0004 0,018

R R - BRI - SRR W 1] SRR " TR NIRL ¥ 17 AT T~ TSR 1 Y

0.420 - 0,463

0,844 0,848
0,354 0,308
0580 . . G55
RIS 3+ o SR 0903 -
os0 o oser

'mmnmmrmm;g TSI IR Ry
ey paira eadalle lucros f remunaraeies i 2,281

variaglio anual de elaclo luoros / smunermcies

Forte: Claboragls propria a patir dos dados da MIP 1965
{11 Inclul dummy financein.

(&) VA = VF - G, inclul dumnmy financeiro.

{3} Remunemgbes inclul: Saldrios + Comtribuiches Sociais.
{4) Excedents Opemacional Bruto exclul rendinentos dus auténomos (

1,407 18z

Tabela 1, ano 1885




Informagdes Setoriele, ang 1988

Tabela f - indicad Selorials Sebecionados pars o Extuddo da B

COMBLEXGS . COMPLEXO
QLAMICO, PET!
FARMACEUTICG, DA BORRACHA E PLASTICO
18 17 1 H Fo) FIl
SETORES HOOSTRA ELEMENTOS  REFHO DO Quimicos FARMACEUTICA ARTIGOS

DA BORRACHA CHAMICOS PETROLED DEVERSOS E VETERINARIA PLASTICCS

Bioro 12 INdlondares g8 ol oy
mbmmmmﬂﬂmmm

0,003

BT
Cemr
oot

2o B8 axchisive rendinecios de suitrnomow 4} 0044
Bioct Z: indicadores de wvolugio andal
Taxs renis ce Cramckmenio uo ano:
10 pessont scupads
o valor adivionsdo
. prozy pans prodfuidede mae doabathe | 1T E T T I Bt s L S T i e

-vmriacho arxin de procdfuidede to inabaho IEEE R : A oo
ey para refedia cusion f rerunenscOes 17,248 1839 TR 8752 4,808 3,700 " 3w
variagho el de reiGAO ks fremunenncOes - i R
* proy pars markup ol Rt 1,168 CAATE U nnee 1348
“Bioco 3 mmﬂwﬁaﬁohm
8273 R | natz
o.M 0473 0857 a8
0312 .. 5 0238 0395 .. 0268
QB3 OF24 0543 847
g 1,@". EE 0,153 besg o802
LLeem 0548, LIV e 0818
varinglio st o foloRo EOB fusier BSiNadg L T U R e
Proxy para neieclia oros  femunercies 1,884 3,080 2,861 1,784 1,908 1,120 1982
VATGED arkusl de relacBo Lcros / renunaracies
Fonke: Elnboraclio propita & paclr dos dados de MIP 1985,
(Hinchf ey fwnceir.
{2) VA w VP . Cf; inchil dumeny ficsncelro.

{3) Recwneragies vkl SaMnos + Convibiictes Socias.
{#) Emcecaris Oparacional Broto s fendmiolos dos sulbnomis (cor

Tabela 1, ano 1885



informagdes Setoriais, ano 1B8S

Tabelt § - indicsdoms Satoriais Seleaionados pars o Extudo da 0

COMPLEXOS

Bicet i: mdioagorns ds conveniragic econdmies
pasn do selor i ssirisura sconliaien, am relegho:
o pessoal ocupado
o vatlor e produg ol
. #r villor adicionidolZ)
20 total de remunsracBes{3)

a0 EQB mxclusive rendimsntos da sttdnomos(d)
Nioco 1: indicndores de svolucho seusl

SExan reals te Sresckarie A0 W0!

do peasoal poupede

mmmm

gy mmmmaom
;‘wﬂniamwdammdemmm
proxy para reiaglio custos / remunsraches
mmiomuﬁdamlmwm!mmw

- clow fpmiuribragiien. rio valor adicionasdo | ¢ i
:me&MWImdrdom
dos saldros no toiRl de remunamgies
mmmmmm
dammmmm :

dozoammmm dos wuin. m'maﬁmﬂu et

mwmmimm

variaglio anual du relaglio lucros 7 remuneragdes

Fante: Elaboraghio pripris @ pari dos dades da MIP 1985,
{1} inciui dumimy financeiro,

{2) VA = VP - CL inclul dummy financeirg. 1
(3) Remunerages inciué Saldrios + ContribuicSes Sociais.

{4) Excedente Openciconal Bato exclul readimentos dos autbnomos {

Tabela 1, anc 1985



Tabela § - indicadorss Batorisis Selecionndos pars o Extude da U

inforrmagdes Betorials, anc 1985

T = R

COMPLEXOS CGOMPLEXD DB
DIVERSOS B S
“ 4 e B
SETORKS ALUGUEL DE SERY. PRIV, BRI
L WOVES N MERCANTIS
"Hinos ¥ indicadorss ¢ coneeatragho sconince
Denp do Selor B RIS Seonsiiion, sm reiaglio:
" pesont acupai 10%0
1,000
1.000
a6 EOB exclushee rerdimanios de aumnomoﬁ(-t) 1,000
Bioon 2: nilicadorys #o syolugho adtal
faxoe reals o oTesRimenio &0 AN0!
do peasoal cupaio
dao valor sdiclonado
-mmmmwmwm“
Swaragks anval da prod : REER
mmmm;m 2,662
varisgho snupl da relaglio custos | remuneragles
iy pbn it Mg [ : i 142
varagho sl do mekp : : C
Socoe 3 um.m-uwm«m
0,304
0828
8,327
0812
fig-znd
051
mmmmimimm 1,445
varacio anusl da relegho lucros ! G4

Fonte: Eisboragiio propria @ partis dos dados da MIP 1985

{4} Inciul dummy financeiro. ’

621 WA = VP G el dumnivy finsnceim,

{3} Remunsmgies Inclul: Satdrios + Contiibuiclies Socials.

(4} Exceriants Oparacions! Bruto exciul nendimentos dos adnomds {

Tabela 1, sno 1985



Tabais 2 - indicadorss Setorisis Selecicandos pars o Sabido da

informagdes Setorials, ano 1950

COMPLEXOS

COMPLEXD
METAL-MECANKO £ DE
MATERIAL Dl__ TRANSFORTE

SIDERURDIA

12 1%
AUTOM. ONiBUS PEGAS 5 OUTROS
& CAMINHOED VEICULOS

[ ] oF ) ' [
METALURGIA OUTROZ MACUINAS §
H FERROSON METALURGICOS TRATORES

. ToTALR

mmlmmmmw:!}

0,001 0012
ootz
ome
0,007 0,008

0om Ceez  goes

o EDE sxlusive rendimantos de st {4} 0012

Bloso 2: indicadores #» svolugho anusi
BN reals J0 SreReinNINe 80 MN0:

do pessosl oruipudo ")

do valor adicionado
varingo aauat du produtividids do abalhe 1T

proxy para relago custos / reruneragiies 46,708

mmmammrmmﬂ . ) 0,363

mmum!dém-g('} REF ST

BENG R SRR
e O

0,088 0,004 0,088 0,088

2731

DA

Bioon 31 mmunmmnm

dmulidosmbb!domm
dou saliirion no velor adics

do EOR no veiof sdicionade 0
dnBJﬁemﬁdmmd dolnuﬁn MW@EDE
mauemmm Mﬂm mmmbhm
.mmmumm;mmmn
proxy para relagilo lucros f remuneracles

varinglo anusl da relachc fucros 7 remunerbes (%)

Fonte: Eluhoasclo priods & partic dos dedos da WP 1000

{1} Inclul dummy financeino.

(2} VA = VP~ CT; Inclul dummy finsnceing.

{3} Remunevagbes inciul: Satbrios + Coniribuighes Soctais.

{4} Exoadents Operscional Bruts exclui rendimantos dos suibnomos {

Tabela 2, ano 1990




Tabein 2 - Indioad Satorials Ssiscionados pars o Estudo da D

Intormagdon Setoriais, ano 1990

[]
COMPLEXOS TOMPLEXD COMPLERD
QUIMCO, PETROGLEMICO, TEXTH, COURDR &
meﬁ@,mmﬁm CALCADOS
0] (53 tH () » 2 = 2] 2 R
BETORES HOUSTRIA ELEMENTOS REFING 00 [= T 0w ] FARMACEUTICA ARTIGOS INCOSTRIA ARTIGOS DO FABRICACAQDE . TOTAL R
UA BORRACHA QUICOS PETROLEC DIVERSOS £ VETERINARIA PLASTICOS TEXTL CALCADON L
Bloco : intloadores de concentracio scondmica
PORC J0 Belr 1 esiidus scondisicn, em relaciky:
6002 0,001 0,003

}
msoemmawq

L L
SE _Z.Q‘fgﬂ: .
0,008

0006
Blmthﬂicmhmuﬁomuﬂ
LR S O T EECHYNER B0 BN
da peuscsl Ocupado () 0,422
o vake sdciormdo i
- oy pars produividade rbdie 40 rabeRg | 4902
- YBECRD ShU O Srodkstvionde & FIDRIR B
proxy pera reinchc cusios / Heminericies 5405 .
mm&mmiwm G344 aats
MW‘IWW : R “h2TA
w_agggmmmn Rt 20,008 4,066
mamma-mpﬂmw-m : e o
daE rerUrBricDes o vaki BGONS0G 033 6383
mmmmmﬁmmm 0,169 0,181
s sathrios 1o Kotal do PETL RGeS ‘9590
dos sedrios no velor adcioods 0323
o EOB 1 valor sgbcionadg. o : 0518
wmmmmmmmmm 0788
mmmmmauenmmm : D485
vartacho st da rétegho EOB Fvalor sdicionsdo {4 R
proxy pars resclo LCros / FenEnenacoes R F<
variaco sl de nelaciy keros rermunecuches (*} —a 185 0,002 -o 128 0,105 0740 -0,562 0428

Forde: Elaboracio prigeis & partr dos dados de MIF 1990

{1} inchust dumey frnceirg,

(2} VA = VP - C1; incl dummy fioanoeino,

{3) Remunerscoes incbd: Buirios + Conkitkiicdes Bocis,

{4} Extacioris Oparncicnal Briks #xciul rendmerios dos suldnomos {cor

Tabala 2, anc 1990



hnormegdes Setonals, ano 1980

Tabeit 1 - indicadares Setoriz Selecioxados pars o Estido da D

COMPLEXOS

BETORES

Sioco 1: indieadonss de sonostiragho soandmics
Paac do SeI0r AB GOUTLITE R0NSEN0N, 0N FHINRG;

s EQB mxiusive rendimentos de sutdnomos{d)
Woen 2; Indicadores do svolugho snuat
faxas reais oo oressknanic s ane:

do pessoal ccupaso (")

oo lucros /
Fonts: Elaboraglo proprs & partir dos dadcs da MiF 1960,
{1} inciut dummy financeiro.
) VA = VP - CF; inclul dusmmy financain.
(%) Revuneragdes inclul: Satirion + Contribuigbes Sociis,
{4} Excedante Operacional Bruto il rendimentos dos auibnomos {

Tabeta 2, ano 1860



Tabely 2 - indicadores Suariain Sxiscionades par o Retido da 0

Imormagdes Setorals, ano 1990

COMPLEROS

1]

SRTORES

Rioca £ lndicadores de concentragdy econbmice
mammmmmm:

a4 veior asficlonedogd
%0 botal do remuneraciead)

&0 EOB axclusive rendimenios de autdnomos(4)

mzmm«mm

0,080

10400

28
0,235
1402

0,013

daonliﬁumbh!ﬁemmum

Fonts; Elabonglo propr & pattir dos dadoa da MIP 1990,

{1} inchul dummy tinencekio.
£21 VA = P - CF; Inclul sumery financein.

{3 Remuneragdes inchul Salitos + Contribuiches Sociais.
{4} Bxcadents Opesacional Bato axciul rendimentos dos autéhomos {

Wmanum Faaior adicionada 9

L3 aasa
Fooot48.

0,802
0,384

LGBz
- 0‘4&
3,478

1,042
0,281

Tabela 2, ano 1890



informacdies Sutoriais, ano 1981

Tubdele 3 - Indicadores Batoriis Selscionsdos parn o Bxtudo da ©
) 3
COMPLEXOY COMPLEXD
METAL-MECANICO E DE
MATERIAL DE TRANSPORTE
o8 0% o7 = 12 11 S
SETORES METALURGIA CUTROS MAGUINAS B AUTOM. ONIRUS PEGAS § OUTROS TOTAL %
HOERURGIA i FERROSOA METALURGICOS TRATORES K CAMIRHOES VEICULOS i
Bioee 12 indicadores de consentragho scondimius )
Sone 00 S0P R SELLANS Seondmioa, sin relaglio;
mmm G001 o011
2 valord Ceper i aoie
a0 total de rermuneiacbes{3} 0,005 0,002 o019
ag EOB exclusive rendimentos de sutdnomos(4} 2.013 0,007 G,008
Bioes 2 Indicsdoren 4 svolugho anisal
Haxme rouis do srasoiment B a0
do pesscal ocupaic G073 0,068
dovdawdmmdo =23t} 3,009
mmammmmmm Fmenlo oo 0000
proxy para relaclio custons / rernunetaglies 13,621 & 2602
varlagho anual da relacho custios | venuneragies £,185 L,075 0,020
: 1,93 P ERL
aoH
3. T B O I 0508 oE0
MWleM?mm Gos 0,043 A8
dos saldrios no total de remunstacies 0828 0842
! 8172 o522
¥4 R 0348
1,000 ;BR800
80 N X BES :
whasito B0 ooz 0350 oqm
mmmm;mm 36802 0,502 U aser
variacho arusl da misglc lucros | remunsracies 5,022 0,067 0,460 138

Fonte: Elabomgho priprie & partir dos dados da MIP 1991,
{1} inchs durnmy financein,

{2 Vi = VP . 1 inclul dummy financedro.

{33 Remuneragles inciui; Salibios + Contribuigbes Sociats.

{4) Excedente Opsrcionel Bruto exciul rendirantos doxs autSnomos {

Tabela 3, ano 1991




neOiMagdon Setonais, ano 1991

Trbwis $ < Indicad 2, in Batecionadon pars o Estuds da B

COMPLEROS COMPLEAC
QUIMICO, PETROGUIMICO,
FARMACEUTICO, DA BORRACHA E PLASTICO

COMPLEXD
TEXTI, COUROS &

- T T w

2
SETORES INDOSTRA ELEMENTOS REFINOG DO GUiMCoS FARMACEUTICA ARPIGCS
DA BORRACHA QUisICOs PETROLEC  DIERSOS E VETERINARIA, PLASTICO8

-4

FoJ

4
IWDOSTRA ARTIGOS DO FABRICACAC DE

TEXTH

YESTUARIC CRLOALOS

o

o002 o 0,003 0,002

0008 8010 004
0,031 0,013 006

DS Ogie 0 p0eg
G T EORENN. T TR . SRR S

0,003

. Q;WB o
L0008 ¢

2,005
6907

0,008

0008
9014

oo
R0

o0z 8,007
Lol T 008
goer o0
007 0,005
0,001 0,003

6,001 §065 poot 6018
0,091 0,058 0,086 0,081

Fvii 8,120 4337
frRiE S -H065 4,048
EEERRY. F.1 - SRR & SEANEI & -
Cooer i pom

84872

T JMCEURERT-T I ERRR T SECCEEE U Yl
BT 3+~ + BRNOCIE RN * & -] BRI .| IRARSRETHE R 2 -

0,051
5,010

e

: j..u,m_
BRE:1i 1

T.7188

e

BEE Lo BEEEER L .
HENENS S RN BRE B & - DTSR .1 -]
@Qmmmﬂm 0,831 13,054 0728
0122
GUoTee
e n?sa..' g
T R
4862
4,204

T
“goet
TR
0800

CBAE
-8

o

03527

0744

4,138

‘Fore: EMCorago PrOpre PR % WGoR O HIP T05T,
{1}3ncis dummy franceico,

{2) VA » VP - i, Inckd dumemy Snanceiro.

{3) Romnaracten ki Sairios + ConrbuigOes Socias.

{4) Excedents Operacionsl Brute scki rendimentos dog sUANOMesS o

Tabelz 3, anc 1981



inrormagdes Setonais, ano 18991

Tabais 3 - indicsdores Setoriais Seleclonados pars o Esbido du

(0]
COMPLEXCS COMPLEXO
INDUBTRIAL
DIVERSO
BETORES MDUSTRIAZ . TOTAL 40
Blocn 1; indicadorss de consentglo scondmice
mammmn&%wm:
0,005
0,008
0008
0,005
ao EOB sxclusive rendimentos de autdnornos(€) 0,067
Rioto 2; indioadorss de svohiglo anual
BN raniy die Srescimenty o ano;
s pessal oupEde D053
do valor adicionsdo 3 _ o o028 .
:mmmum;ammm P LNIE IS I - S
varingo wnuRl de proditividade do abatho (0 T AR R X
proxy para relacEo custos / emuneraglies 2082 o
mmwmmmfmmm D088 D
" proay park roadk-up mbdio 0 SRR S | 1800
.mmaimm‘u_gw GO04
ma*nmmuwmum
mﬁem
das eminsraghes na vilor adicionady | - BRI REERY % =T SRR
mﬂwammmmmfwmw REEER SRR, - HEE
dos salirion nc toial de remunenages 0,841
dotulﬂﬂunmmwadicionm 0,281
| dho EDH rid vaor: Sdicioninde e I TEITHE N SH <)~ | B
:dumamhummnd dmmﬁn mkmldoEOE [ IR ¥ < < T
;mmemmm 408 At mwuloimadn A5eE
* vadagio- krsal 0 reiapio EOB f valor adicionage D g
procy park relacBio fucros f remuneraches 1,783
variaclo anual di relegho lucros | remuneragles -G.0581
Fonte: Elaboragic proprin 4 partir dos dados da MIP 1901,
{1} inciul dummy Snancain.

{2 VA = ¥P - O, inclui dummy financeiro.
{3) Remurievagdes inclul: Salddon + Contribuiglies Sociiis.
{4) Excedsnte Oparacional Bruto exclul rendimentos dos autdnomos {

Tabela 3, ano 1881



inforrmagdes Setorinis, anc 1981

Tubals 2 - indicadores Ssioriais Saiscionsdos para & Esbuda da 0

1 T o
COMPLEXOS COMPLEXO DE R
SERVIGUS “TOYAL
a RS e
SETOREE S TOTAL AR biidsf
Bloco 1 Indlenderes 48 consaniraglic soonbivien
Paso B £4ior ik RGN 00nBmine, s relagho;
#a pessoal ocupads 1,000
: i .‘ 1,000
1,000
1,000
w0 EOB suciustve nendimentons de aut 4} 1,000
Bioco % mlicasores da avolugho anusi
taxne roals te Srasoimeio a anc;
to pessoal acupado 0,008
da valor adicionado 0,014
' proxy para produtividsda: médid do trabato- R
“vainlaghc s g prodiutividede’do tnabatho | 0.006
proxy para miaciio custos / remuneraging 2,067
MMMQMW!W 0,00
Doy peR mark-up midio: 1452 -
vamginmmidomawrup S Q438
mamnwam W
wm . . . -t e e e e :
dan iemunsrachas N vt adicionsdo: PR HE RIS ERHENE 13' | RN 0,426 -
mm«mmfwmm:" Hi.068
0.788
0323
B3
0877
0.502
| G
MMMIm!munmqﬁu 11606
mu@mwamm!mm 0,147

Fonte: Elaboraglio propa s pertir dos dudos da MiP 1981,

{1} Inclui dummy financeiro.

{2} VA = VP . O, inclut dumimy financeino.

3} Remuroragdes indlul: Saldrios + Contribuigdes Socius.

#) Excedenta Cperacions! Bouto exclui rswlimentos dos autdhomos {

Tabela 3, anc 1961



Informacdes Setorlals, ano 1982

Tabaia 4 - indicadorss Setorils Selcionados pars o Extude du

32
COMPLEXOS : COMPLEXS
METAL-MECANICO B D&
MATERIAL D TRANSPORTS
i ™ [ o7 S [ 12 3
AKTORES METALORDIA ouTROS MAQUINAS K AUTOM, SNIBUS PECAS £ OUTROS  © TOTALS|
MDERURGIA i FERROSOS METALURGICOS TRATORES ¥ CAMINHOES VEictLO8 SN

Riceo 1: indicadores de poscaniragho scondiics
pons o astor rm sulriivies sesnbndon, am releglo:

variagho sl da relngho lucios | emiinaragies
Foote: Elaboraciio prdpria s paitir dow dicdos dan MIP 1982
{1} inciul dimmy Tinancelo,

{4 VA = VP - O, includ dummy fitsnceino.

(3) Remuneripbes inclul; Salros + Contritrsicl
(4} Excedents Cperacional Beuto sxchi randimeoios Sos sutdnomos |

Tabeia 4, ano 1882



KO G lee Sttuaals, ano 1992

Tabeie 4 - indicudoren Beiarints Selacionadons pars o Extudo da

] T [
COMBLEXDS COMPLEXO COMPLEXQ
QUIMICO, PETROGUIMICO, TEXTH, COURCS E
FAHMACEUTICO, DA BORRACHA E PLARTCD CALCADOS
1% 17 1 1% F2) n T F73 n T S
BETORES NDOSTRIA ELEMENTON  REFINODC  QUIMICOS FARMACEUTICA ARTIGDS LTOTAL TS NDUSTRIA ARTIGOS DO FABRICALAO DE C TOTAL 3]
DA BORRACHA GUINICOS PETROLED  DIVERSOS E VETERMARIA pLASTICOS o TEXTR. VESTUARIO CALGADOS o
m‘:‘ Ak d : ‘ﬁ -} o i
Paso ch Selor A Sreica, wen relacho: ' s
#0 pesscal oCLpado 4,001 0,001 2,001 o003 o002 0,003 5,006 o025 G007 © o poas
Bovalor de produgho{ 1) .1 T D L L T a0 1B 0009 0T LR o00B T o008 0 LT past
o viior RAGIORIOCE LT T T T e e T s o L s Y 7 . SRR 1 . eoos o o poos T g 0 pote
#0 fotal de remuneraches!3) 0002 0,004 0,067 0,008 0,004 0,004 0,007 0,008 0,004 D017
80 ECB seciusive rend de mASnomoH(4) 0,004 0011 0,045 0010 0,008 0,005 po12 002 0005 0018
Bloce 1 indicadorss de svalugio anusi o
s repin Do CrecCiETIio 20 a; ]
G0 pessoal 0CLpade G045 D870 05,085 0,068 0,008 0,078 0,080 0048 8,001 042
0 VBiOF BACIONNH £.010 0,087 0,008 0024 0,067 0,085 048 6,067 0,047 0035
proxy prn prodtividade média do tabethe. : Lo iamARe o BRI L 1884TR O GeER M 18508 W20 . L IRABS T 0 Bs C 4 A48
varinclo WL 06 Drocividede do kel 0 T T oo - RS0 e L oME 00 o i 013 a0 g4 8007
proxy pars relgha cusios [ remuneoacies 7744 7938 17813 4,738 5,278 4,133 8407 4108 3,861 | 5744
mmmmmfmm 0,129 0,081 0,105 6,092 0,053 0034 0,083 0058 0,038 0067
Provy pArLIerk-Lp mbds . A S TLN ISR - RIS ¥ - | JPRRSERLTE 1 - SRR -7 SR .- SR v - BOE R R TEME TR 3 .- SR 1S 1270
mmmm ' T TS SURRIALS - MERNIIE . SRR ) - AR .4 om0 - - pogp o opes b ogoos 0023 SO AL ;o2
Bioco ¥ indlcadores de proprisci d‘m S R -'-“—-1
participacii rlative: S )
dan remuneaces no vekor adiclormde 0 el agte AEEENE 3 -3 0993 . gd40d a6 0 . 031 o G310 e300 0 o383 G428 % T
Wmummmm:mm JECRNT RTRRN 11 - S - ST - SR 1 i SEEEE o b SN = BN 2t O U - R ¥ . N . 1 3 0,097
o8 salrion 1o iotal de rerunuracies 0,548 o452 0,714 0862 0,843 0834 ComT o 0,535 0468 0,850 0,850
dOS SESFcS NG valor adcionads 0236 0,183 0073 8,344 0.225 0343 474 13,3 5,333 0384 0,304
do EOH 1 vaior sdicionade - i TR 1 IPINY 7.+ SRRNNILINEERD X - TRESEINSRI - X - I LogEer CoGF0Ec o . g5t o 0758 BERE i DRI 1. . 5 0703 a,éau
mmmmmmwmmm RIESIE I ESRESE ¥: R <008 Wod L w0ed D wpen T Tped 1008 o868 o p30s gt - pawo
G EOB axcusive 1and, tos 8400, N ieker adcianido -: S hnpo U cmeer. o 0 BTSS C  0868 UL pSRY T L hates ol eses coerme | ooz i onme e o687 0,560
intagho amuml da relegio EOB fvalor adcioneda 1 0L o0l LA R L4033 U0 ades T e p0aR opse. .} o pa0s 0 08 : 4,587 0254
Peoy piirs Telacho lucrog Freen, b 2464 3,580 8458 1,398 2640 1543 -1 <] 2505 0,468 1,628 1570
Variagho anual du ralecho kicros {TemUaches 0,194 0,148 0,803 0018 0569 0085 . aA0s 0,140 1245 1,179 0388
Forte: Elsbarscao proprie & perir dos tados de MIP 1992,
{1} inchd Gummy Rnanceirs,
£2) VA = VP « CI, incha tummy financeiro.

£3) Remureracles ok Swirion + Conkitulcles Socials.
{4) Excocinte Cparticionsl Beuks axcid rendimentds 405 sultromos (oo

Tabsla 4, ano 1992



informagde: Setoriais, ano 19892

Tubais 4 - Indinadores Sviorisly Salscionados pars o Estudo da £
- r
COMPLEROS COMPLEXD
ALBAENTAR, BERIDAS
UNO
28 % i F 38 Y] ' e
SETORES INDUSTRIA DO BENEFICIAM, ABATE DE INDUSTRIA DE FARRICAGAT DE FABRIGACAO DE OUT. PRODUTOS = TOTALS|
CArE PROD. VEOETAIS ANIMAIS LATICIOOS AGUCAR OLECS VEGETAIS ALIMENTARES R
Sioco 1: indicadores de soncentragiic scondmica
PORE 0 43I0 18 SRErUBNS Soonbiion, s rewplia; Bl
4004 0,001 0011 ENY Y. T
. LRI I R (51 . DO
2,004 podz oL 00 0,083
0,004 0,002 0,011 Y8
a6 EOB ssclusive rendimenton de sutdnomos(d) 5,002 0,011 0,004 0,002 ooh 6,035
Boco 2; indicadores de sveiugiio saust L
Lo reals tis srancimento a0 ano; L
do pessaal ocupada 0,001 0,044 0,018 o.0Mm Tpan
do valor adicionada 0,008 som 0,057 oo
proxy pars proditividade médis de frabisiho 18,514 EHERR T ¥ ') D Ba7e 14988
wmriagho wual da prochitfvidge to Eataln. 0,009 08 0,088 0,533
provy paa tolagho cusios f remuneraglies 8122 12,286 5,882 9527
varierdo anunl da reiaclo custos / cos 0,039 0,045 0038 C 0,008
prowy para irarkep mbdio 132 R S 1320 F A0
viingBo ariial o marciip | - B0 O 0,033 0018
Mtiﬁhﬁr«ﬁuwum T
portiopagho reltha: AR
G fomibmrapos g vl adicads 15 17 ios gg i o os
maammmumwmmiwmml“? sk CpAs0 o088 {1080 L 1y B
dos satirios no total de remuneaches 0,842 0830 0,842 - 0,845
dos satrics n0 valor adiclonado 0,203 04374 0,341 0272
4G EOB po valr adicionado: 11 oy ogat - 5,800 0.8% .
do‘éoawuﬂwm&m:m mwmﬁoa e L e H000 ‘B888 0883 .
¥ S 110 Vor ik Lo orRt Qs o 0,552 © 0845,
variagho anval da relaglic EOB 1 valor didonade: Clnnes DL 0,004 0,005 .
Mmmw:m 2,56 1,155 1,385 2,008
whﬁganu&dudaﬁaium}mmqﬁu 0,222 0,220 Q202 0,154 -

Fonte: Eishoracio propris 2 partr dos dados da MiP 1892

{1) inclul dummy financeino.

(2) VA = VP - Cf inclul dummy financets,

(3] Remnunemclen inciul: Suidrios + ContribuicSes Socials,

{4} Excadenis Operacional Bruto iyl rendimentos dos autbnomos {

Tabela 4, ano 1982



Informagies Setoriais, anc 1992

Tabala 4 - indicadores Setorisis Ssiationados par » Estudo da D

L 1
COMPLEXD DE COMPLEXD DR
SERVIGOS BERVICOS
DISTRIBUTIVOS FRODUTIVGS
» s n S ) 4 R
NRTITUICOS SERV. FREST. TOTAL 44
FINANCEIRAS ARMPREBA T

COMPLEXGS

SETORES
COMERCIO THANSPORTES COMUNIGAGOES

Bloso 1 indkiadores 44 concantrecio scoadmice
Paro g0 Sefor ne selrigiay ssonimics, sm releylia:
mpumﬂumptdo
_mm&produgiqi)"
a6 valar sdiclonarogd) |
#0 total de remuneracdes(3)

#0 EOB exclusive 7endimentos de sutdnomos{4}

FR LT 0,034 0,003 i 0,015 0,028 Lo Dods
OO 008 L0008 e 03e ) ams T s
COEEE U 0Ra heetd a F o0e T 00 D padn

0,081 0,038 6014 CLU0AEE 0,163 6,041 C208

0,042 0,019 0013 i QO‘M B 0,251 0020 DI
Bloco #: Indicadores ¢ svelugho anuat RS RN
faxam Tonis de erssciments i o AR
40 pessoat 0cupRde SLo0%e 0,000 0t0 6024
do valar adiclonads caes ] oom @o® 0052
pey pth proviUbividads mbdia do trabatha 1 0T conyam o ofEITD o BEET TS easee
variagho anual da produtiidedmdo tabaihe - 0 LT B o0k s T G088 L T o0
proy parm telaclio custos | remuneragbes am ] 1,509 2288 6,690
wmhanwdammmmmmw Cooeml 1 0381 8122 o haes
Prowy. pars madk-up idlic 11 ORI SnRE T TR SEEEE . SRS F T ER R 1 S
wn@nml&m D054 DO BT

0,061 0071 SoDgEE
0047 0072 Y
L1 L faee o
Bk R Sl mee HALes2
6,388 o0 - 0485
0,152 0,118 B R
COORGAT i esd Nl T Daay
aEsd o hoopgad 'a,zsz ;

MS'HM“W“M

das Waragdes ha vilkor adicionada < S COART LT AR T e 0435 04 ) s B3E T s DATEL . 03

mmwummmufwwmma--: SR T RPN AR X 2 S et EEMIEAR -1 <1 U SR - 1. INETUPIEN N & - SO (X T

vlos salérios no total de remunoracies R 0,851 5851 0408 o GRs 0,844 0,638 B

dos satdrios no valor adicionado ClipBen 0,967 0,420 L - R 6,266 0,387 . 0288

* o B o vador adiclonsdo T : EOLEERNEI R SUE - £.7: 3 coUase 0 050 SR NI 11 i 0s08 . o847

do EGR swchusive tend dos autin. mmmusoa DU EL L 08BeE T L 0BT L U Oes | 08t R 1 HIEEPNIEY - - - SR )" -
' SERCRCRNNN (S E 2. S AR - . REEOONERDINN - : INENUREIEE I 2 TSRS - - TN FURAE .- R T oen

variagho mnwal da relagho EOB /valof adicknada . | OAM ) g0 0mer i ouel o oms F o ome o o odw

proxy park reluclo fucros 7 rsmuneracies ST : 1°7 1 0,703 o682 1,274 . 078Y - 2,080 Q487 T1,843

variaco anual da relacho lucros / remunatecbes CopATE -0.087 0,073 0,205 ST G008 0,628 0,270 . 0483

Fonts: EIABoragio propria # part dos didos de MIP 1962

11} inciul durnmy financeiro.

{2) VA = VP . Ol inclui dununy financaico.

[3) RemunmragBes. inclui: Saldrios + Cantribuipbes Sociais.

{4) Excedents Operaciontt Bruto exclul rendimentos dos autbnomoes {

Tabaela 4, ano 1962



informagbas Setorials, ano 1993

Tabaly 3 « indicagorss Betorisis Selecionados pars o Estuds da Distrituichio Fonsional da Rends - Reasil, 1853,

S B r
COMPLEXOS COMPLEXG " COMPLEXD
AGROPECUARIO IDUSTRIAL EXTRATVG &
AETORES MINERAL O TOTALZ
R METALICO
Binco 4 indicadores de soncentragho scondmica
peso o asior na sxtroiins ssonbeios, S relegie: Eriani o
LooamE
L
RN 7101
J g2
20 EOB sxchusive nadimentos de aubinomos(4) 4024
Biocs 2: indicadores de svoluigho sauel e
BNk Peaie 15e arescimants e ano: Ll
do pessoal poupado Coqe008
do vilor adicionasdo -0
* peciny pam produtividate e do trabalho o .13122' Wadk
.~wiaﬁoumafdapmduﬁ\ddadeénhhwﬁ» : G004
Proncy para relaclo Custos f nemunermpios L A%TS.
mednmmlmww L Copoa
‘peiny para markAg Médio: SRR Y |
‘vairigli arie o mRttup - Ry " G
maumuw«m T
mmmmmwmm Clmin o iy
Va0 anuat da PacEG red wiles 1k adicionad LU O0TS
dos satdrios no tofal de remunemclios LoOmg
mmmwm N 1 - B
o OB s vdon mlicionad i Lo DT
mm'm'mmm mm&soa ;_'Z 0878
; o886
: - D0
mmmmtmm LoResa
0,111

vmu;inmuddauwtmimm

Forte: Elaboragio pedpria a partir dos dados du MiP 1883,

{1} ineisi dummy financelto.

{2 YA = VP - Cf; inclul dummy tinanceiro.

{31 Remuneracbes inchi: Saldrics + Contribuicles Socisls.

{4) Excedents Operacional Boado exclul randimantos dos autdnomos (conta proprie); inclui dummy tinanceira.

Tabela 5, ano 1983



Tabeis & - (ndicadores Betortais Ssiscionsdos pars o Extide da 0

informagdes Setorials, aho 1983

COMPLEXOS

SETORES

Sioeo £: indloadores #e concentragho seondmice
mﬂmmm%mm

‘wdmommmmw.mmm
oy para relachks Custos [ remunarsgdes
Wmammimm

Py parw rarkup ridio. SR
vamgloanwddcmﬂwp

Ma.hdluﬁnlﬁnmﬂlﬂodlm
partioipaghs relative:

“dak remunenaghes no valod adiconado’
mmmmmm;mmr B
dos salirios no bl de mmunemcdes

dos saliiios no valor adicionado

variagho snusl da relagac lucros / remimeacies

Foute: Elaboraclio pripria g pertir dos dedos da MIP 1083,

{1} inclui dummy Tinanceiro,

(2 WA = VP - CI; inclul dummy financeiro,

{3) Remunencies inclul: Saxtdnos + Coviribuicbes Sociais.

) Expadente Operacions] Bruto excll mendimentos dos autbnemns

Tabeia 5, ano 1993




Tabala § - indicadares Satorinis Asiscionados pars o Bxtudo da ©

[P 4

ey B8 DS, aN0 383

COMPLEXOS

ALIMENTAR, RESIDAS &

SETORES

i
ABATE DE

PROD. VEGETAIS ANIMALY

INDUSTRIA DR
LATICINIOS

PARRICAGAD DE
AGUCAR

in
FABRICAGAC DE
SLEDS VEGETAIS

o

OUT. PRODUTOS
ALIMENTARES

”""I’IQYJ\_LQ

Blaed 1! indicadores de concentragho scondmica
Fas0 do selor ni astrurs secoalmios, s religlo;
npeumiocupado
acvaladawoduqiom [Tt
an valo¥ adicionada(®)
wmﬁssamnunu’agﬁaﬁj

20 EUB sxciusive rendimentos de autdaomos(d)

G004
_oota

g o B

0,004
2.006

500

Dooa
Y e

6,001
o2

0,011

C O
N+ X1 {-

0010
aog

Rings 2: indicadores de evohiclo anunl
Booe raals e Srauainents a W

g0 pessosl OCURado.

do valor sdicionada

prvly pais pioiufividade midindo tratthe
.  anal g8 produiividede do s
plmqpara lag mstmi 3
wmqﬁewuﬂﬁnrﬂ%%!mum
 prOXY pare mark-up mbdio

0,017

;.Hm.

0014
0045

B 15.283
DT
13,269
0082

-0,030
0,055

saa
0027

18,660
0,083

.28
0,020

1..35.2% IR

33,148
0,340

o

0,024

Cn 78

RE.17E

- 15,085

o067
e q ¥4

Q0%

0082
10,164

variacha anumi do makup L
mtm«wum
participagiic relativa:

das romiinatacBes no valot adicionido: |

mmmnmmiﬁwmmﬁa& R PN

dod suliditios no tobal de muneaches
dusa!arioumv;iorndicimnﬂo

do EOB rio valor ikinad. | = S
MEOEMMMM:M whﬁénEOB
o EQR sciusive rand. dow aiitdn: wwm
wmﬁoaudammiwhw.
proocy para relaglo lucros ! remuneracbes

variaclo anual da relegBo lucros / remunaraches

pobd] S

0,848
0119

e A0
SEEY S
oee

5,462
0,252

Toea
v

| 0,010
ozt
L.007

0,984

- 0,081

0,848
0,252
0.688

083
000 )
24m

Fonts: ElAborgio progria & partr dos ducos oa MIP 1563,

{1} inchui dummy finantein.

{2} VA = VP - CJ; inclui dummy financeiro.

{3} Remuneraches inciui: Sadsios + Contribuighes Sociais.

{8) Excedents Opamcional Broto enciid rendimentos dos sutdnomos {

Tabela 5, anc 1983



Tabeia § - indisadorss Satorias Seiegionedos pare o Extudo da 0

informacdes Setoriais, ano 1983

COMMERDS

COMPLEXO DR
BERVIGOS

DI TRIBUTIVOS -

k]

SETORES

£
COMERCIO

TRANSPFORTES COMUNICAGOES

7

TOTAL 14

Biooo 1: jndicadores 48 qoncentragio ssoadmica
POsD 0 Bt DR SRLTUIGER SOODAITICE, Siv) relag iy
_aepelmimupado -
 #a vaior d produghol 1)
#o valer sdicionadold)
wm“mum@q

uq EOB exclusiva rendimentos de autdnomon(4)

0138

cogert o

R 124 IEH

0040

0,035
BRSO

- R

0,038

0,017

0,029

J a0
U008
0284
S oz

Bloso 2: indieadores ds svoiugio anusl
s ranin de crencimenis s and;

do pessodl acupado
dovaio:ndicbnado

Mmmmlwmum

mnﬁonnm&mwimw
 peay pach mark-up Ml - S
wmmwmm_up R

G012
0.045
aeer
032
0,7

S
0026

0.003
Q054

"ﬁm_ s
o8y

0,851

Sogrs

L3

o7

5,510
26,848

R i<y i
Y-
a0t

2,585
U oy

th«mum
partioipagho refatve:

. dits tenusiviracDas no valor adicionado 5 1n L B
mm:«mummmrmmm.&
dos saidrios no total de remunsrapdes

dos aalddon no valor adicionado

sho ECH o valor adicionaido <0 s
:wsﬂanmmm&aﬁnmwwﬁw R

- o EOB suciustvm rend. mmmmﬁdm
varkédo anval da relaidio EOH Fuler adicionads |

proxy para celago hicrs ! i

varingho anual da relaglio lucros | 2

. 0,524
0,05
0,844
0,438

Camst o
o Q‘m Lo
A

083

43075

0,388

B

0818

o,M5

SRS Pt DR
BT 11 ERE

0212

0,832
0,243

Loses

| Dess
R LA

oms

e
0,110

_:O'm :

0094

- 0,838
p26e

0873

. osE2
. 0047
L2

0,156

Forws: Eaboragh propea & pari Got Sados oa MIP 193

{1} inclul dummy financeiro.

{25 YA = P . CF inclal durmmy finsncelro,

{3} Revuneragbes inclul: Salkios + Contribuigbes Sociais.

{4} Excadents Operacionsl Bruto exciul rendimentos dos autdnomaes {

Tabela §, anc 1993



Tabuia § - indicadorss Satorials Balecionndox pars o Extudo da Distribuigho Funcional da Rands - Brasi,

informacdes Sdoriais, sno 1984

COMPLEXOS

o

Sineo 1: Indicadores ke sonsenirngho esondmica
Foen oo aetor ne ssiriitrs svondinies, s relepho:

mamwy
a0 EOB soxiusive endiminios de autbnomon(4)

Riocn 2: Indicatons de svolplo anual
faxau ronia ds arastimenio & %
do peasoal ccapado

varagio anual de relacdo fucros / rerunisracles

Forde: Elaborecio prépria a parir dos dados da MIP 1984,
{1} inchal dumemy financeia.

(2 VA = VP - CF; Intlui dummy financsino.

(3 Remuneragbes inciul: Saldnios + Contribuices Socisha.

{4) Excaderte Operacional Srutc exclul rendimentos dot sutbnomos (conta priptia);, inciui dummy financeiro.

Tabela 8, ano 1954




informagdes Seloriais, ano 1984

Tadals & - indicadores Saterinis Sxlscionsdos pare o Extudo de O

COMPLEXOS

[T
ANTORES MATERIAL EQUIFAMENTOS
RLETRIGO ELETRONICDS

Bioco 1: indicadores de soncentraghs sconbmics

poae &5 Se1or PR sxtrufien seonhimien, s reingbo;

20 pessoal ocupado 0002

R T . ek {;Dio-_j_;:ﬁ"'

uatomidommqun{a) 0,005

&0 EOR sxciusie ndimentos de gutdnomos(d} 0.007

Biooo 2 ndioadores de svohipho anual

e rodlé i grewineio a0 aro:

e pensoal ooupsdo 0,087

do valor adicionada 0,189

oy pams prdutividade mbtis g frabaiha - IEPREERININ SORR- (> B

viirimglio ariual da produtividids do trabetha: sohn b opre

prowy pare relacho cusios / remunaragies 5,081

mhqhmuﬁdnubﬁhw%fmum o 0,006
oy paca marup médio | SRETUELL LR 20

tiago sHual do mateup TR, LAt

ma,nmbnw«mu

partiolpaphc reletiva:

das Eemunarapbes n valor adicionads - ERRMALAN B £

ariagas anual gk relagi remuner ‘"fvaﬁ:r dicionnd

dos salifios no total de remuneraciss

dmuiirimnovniurldmm

“do EOB vl adigionado - e

meosmmmmmnw mmaoeos

ﬁoEﬂdeuﬂwnnd dos authn, mmm

atiichc anust da retelio EOB Ivaiot adicionade”
mmﬁa@hw:mum

varago snual da relaglio uoros | remunetacdes

Fonte: Elaboraclo pripra @ partic dos dados da MIP 1984,

{1 inclul dummy finsnceir,

{2) VA = VP . CI; inciul dummy financeiro.

{3) Remuneragies incly. Seidros + Contribuiches Socials.

(4} Excadente Openacional Brute sxciui nendimentas dos auldnomos |

Tabela 8, anc 1994



Tubabs § - indicsdores Setorivis Belecionndon pars o Estudo da D

informacdes Setoripls, ano 1984

s
COMPLEXDS COMPLEXO
ALINENTAR, BEBIDAS
FLIMG
24 2% Eid » i % [T 7] IR
SETORES INDUSTIIA DO BENEFICIAM. ABATE DE INDUSTRIA DE FABRICAGAC DR PFARRICAGAO DE OUT, PRODUTOS - TOTAL &
CAPE PROD. VEGETAIS ANMALS LATICINIDS AGUCAR OLEDS VEGETAIS ALMENTARES SRR
Bicos §; lndicatores de soncentragln scondmicn - o )
pens do awior ne sairiuen soandmisa, vivs relagho: BT
#0 pessonl otupada 0005 0004 0,001 0,001 G001 D025
s vfor i prodisgaalt): BT L L T R - B - gh08 L0008 T A 0078
a6 valor adicidnadall - - 0.008 R 4002 0002 Q003 083
mmidammmmqbu(’a) 0,005 0,004 8,001 0,002 0,00 003
a0 EOB exclusive rendimentos de autdnomos{4) 0.010 0,006 0,002 0.002 9,005 0,04t
Bloco 2: indicadores de svolugho snual . :
$wxas reaie e srescimento s aho:
o pessoal pcupade 0,014 a0m o2 0.013 0,011 02 bot2 0012
do valor sdcionado Q086 0,042 0,048 D28 0,007 0641 0,103 0,837
" Reacy pRr prodiitividade madis o faiun: e 18638 . L iear 24,128 RNl - ral LT 18,444
ariaglo anunl da produtividede do trabatho 4049 .03 O080 8,043 0,084 Coahze R Y: - Cops
prosey para relaclio cusios f remunsmaces 18,400 11,402 15,8686 16,043 9,583 37942 6798 11,540
mmw«mmfmm 0508 0208 6,080 6,003 a7 0,144 013t 6,15
PruY paa makeup midic. ‘ = - N 1,288 L 1180 PLEATEULE i AT 123 D 1,204
Meiemmidemmgg e 0,035 0,000 5,001 . L00e2 -0.005 007
mmmnwmum« T
pattiojpaphc reiativa;
mmmammmmadldmm 087 nar G308 RIS k- < HANTHEN 0,365 . 8281
matag s anisal da. celaglio e 3 !wm o 0277 00 L o0er 043 0054
dos saldrios no fotal de munom;ﬁu 0,860 0,875 0,865 0,863 0,888
dat gatiriok 1o valor sdickmnade o8 0267 . 08 0,318 0,244
o EOR rio valer adisionada 1L [ DESB.. . psas CQER0 - B,533 0,804
wﬁosmmmmm mwmm - Crpeed e T 0ges SR . IR 0 6,588 0,083
do EOB axciustve rend. dos authn, mmm 0,862 L < SR .~ A SRS - & 2 3 IE L7 D800
sentiagho anisl g4 mikgha EOB / vior adichonads ' " A0 T - B onOR D T D071 - 062 0051 °
proxy pars mlagka iucros / remuneragbes 4,804 2,752 1,782 1,472 5824 1,443 12138
varineio anual da religho lucros / remunsmoBes 0,518 0,088 0,072 0,070 6,030 0,010 0003

Fonts: EIRDOrgho projeia @ partr dos dados 4a KIP 1954,

{1} inclui dummy financelro.

(VA= VP.CL; Mmdummyﬁnmm

(3} Remuneragives inciul: Saldrios + ContribuigBes Socials.

(4} Excedenit Operacional Bruto exclul rendimentos dos autdnomos |

Tabeia 8, ano 1984



informagBos Selorials, ano 1094

Tabein § - inditadores Selorists Seleclonados pars o Extudo da G
:Z'Z' P !’ 1‘
GOMPLEXO DE COMPLEXD DE
BERVICOS SERVIGOS
DISTRISUTIVOS PRODUTIVOS
% ¥ S n ] _
SR INSTITUK GES BERV. PREAT. : wm.u

COMPLEXOS

SETORES
FINANCEIRAS A EMPRESA

Bioce 12 indicakores #h concumragio seonbivics
poae do awtor ne sxlruturs soonbmion, s releglie:

0,014 0,031 RN T:T L T
‘CH@.- RTINS 272
0,138 0,038 at7a
0,153 4,024 8177

8,036 0,003
G008 D T R
IECERN 7. L ¥

0,037

9,018 0014

4,050 0,085 - 0,048
0,028 0077 o Do0e.
RN L BERTR RN - BE A T
0,509 0,868 0.588
0483 0,020 Db
CLURGMT L aeB s - 1938
BN L A P Y,

0,047 0038
0,042 o181
CUBTIRL o asss U 4asen
L0083 T LB 0BE T i L0,
1,858 2,443 o818
3,108 0,081 0,068
TIAEIB L AMe el
L AR . R 1. e

mmmmmmmmm
Mmmmmmmlm
proxy para telaglo custos / rsmunmacbes
mmmcamm:mm ‘ -
wMﬁmuﬂd@mm i D
Mmmmuwum
pariicipagiic reltive:
mmmmmwmm"“ SRS
vaitachs anuef da refackoirs
dos saldrics no total de remisneragles

GGl paes 0402
CIOAR T DA% ‘035
0842 0,870 © 0848

. bam 0408 0341
CU OSTALT 08T 0557
CoEes a8 - o83t
TR - R - -} U 1§17
A2 i 0263 -0,208

» 1,420 079 1289

oy 0,384 0,207 0,305

BB 0478
01647 7 00850
0,877 0,858
0,333 0408
S g
il
varlaglo anual du selagdo EOB /valor sdicionads | jagor Eoo s o o0t
prosty pari relaclio luoros £ remuneracles S0 L 0,848
variagio snual da retaglo lucros / b T e 0,268 0,028

Forte: Elmbomglc prspria 8 pariir dos dados dx MIP 19684

{1} incli dumeay Fnanceiro.

{2} VA = ¥P - Cf; inciul dummy linanoein.

{3} Remunerages inclul: Saldrics + Contribulpbes Sociais,

{#) Excedenis Operacional Brdo exclul rendimentos dos autdnomos {

Lo

Tabela 6, ano 1094




Tabeln 7 - indieadores Betoriaiy Seciossdos pars o Estudo 9a Distribuiglo Funcionsl ds Renda - Brasts

informagdes Setorials, ane 1995

COMPLEXDR

COMPLEXC
AGROPECUARIO

1

COMPILEXOD
MDUATRIAL EXTRATIVO &
mnw. uﬁomﬂm

o

. AoROPEC

L -]
EXTRATIVA

MUNERAL

o
PETROLED
B aAs

o4
MHNERAL
A MsTALICO

- voTAL2

Bioga t: Indlcadores de opnswninaglo scosdnice
Besc do seinr e SuITLEUER Soonbmiss, s relnglio;
# pensoal ooupade

- 4 vdor d prodhucliol 1}
0 valor adiciornda())
mmiaemmuwa?aoqs}

w0 ECH sxclusive rendimentos de autsnomosid4)

AGROPEGUARIA - TOTAL & |

0248

R

0.0
0,155

.015551: :

0.004

SRR T

0.003
0,005

0,007

8,007
0015

Liepz
BN 11 SR
R 12T S

R VE i P

f022
gine

o028

Bioco 2; indicadotws de svolugho anuat

R TORIE (e STONSITININD 80 BND:

do pesscal ocupado

o valkr adiclonado

Prowy pae produtividade midia do trabalhe -
Vit 3o aniial e prodiftividise dotrabalbo ..+
proxy para relacio cusios / tesnuneracles
m-mmuafdnmmimm
- ooty pans matk-up madio -
varisgio ariual do mark-up

0Mm3
0043

EREER- 1. 1
1 B

4,453
0,042

BUE LT I
bt

0,068
0054

coIeEs
ot

4224
0,004
1362

907

Q020

ARIPE
8005 -

3,726
8013
CLB74

:rﬂ,m D

o 04T

0038
B 18"2‘“}

P aoer?

A .
g

4548
0,039

mamumum
participagho reistive;
-dnmmmﬂovsmraﬁmnm

mmmuummwm:wumm SIS

dow salérios no total da rer o
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. o EOB exchusive rnd, dos autdn, no veler sdicionads
variagdo deusal da relaca EOR ¢ vaior adficiinido
Py park rednglo oros { remunaraches
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S o800
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CLass
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ShAgy
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o a5y
0128
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Cagie
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0,067
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0,839
0,213
BEN: Y. 1
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0,042
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0,120
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Co0rz

. 0881
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258y

g7e3
0,204
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Fonte: Elaboracdo propria a partir dos dados da MIP 1995,
{1} inclui dursmy tinanceiro.

{23 VA = VP - Ci; inclui durmmy financaing.

{3) Remurmenciey Inclui: Seidrics + Contiibulcbes Socisls,

{4) Excadents Operacional Bruty exclui rendimentos dos autdnomos (conta peopria); inciui dummy financain.

Tabala 7, ano 1985



Tabels ¥ - indicadores Ssloriais Saiscionsdon pars o Estudo da 0

inforraces Setorlais, anc 1995

COMPLEXOS

SKTORES

Blose 1; Indicsdores de canceniragho scondmica
paap do sefor rm sstritrs evonkmios, em reinglio:
0 pessnal ocupado
.wvnbrﬂpmdw&u{ﬂ
a0 valor adici : [
wmdnmmunermﬂ)

&0 ECB meciusive rendimentos de sutbnomaos({d)

Bioeo 1 imdicadores ds syolupho saual

faxn ronl oo orsenimeni a0 anc:

do pessoal ocupado

@0 valor adicionasio
WMWWM&ME&%MM
VaragEo aiml dapmdutm&tdodoﬂbaﬂw
praxy pare relacho custos / remunetaphs
Wmuddt:ﬁw&om!mm

wnaqae Bnoel 85 miich Ap.

M!.thum
Partiolpegin relativa:

das Pemuremichen nd vilod adicionado - A Hi
:mmwammmtwuwm. FREEEEN TS
dos saldrios no total de remunersglies
dmuunummum

mmmmmm:m WW&EOB.

ariacho wril d rsiselio EOB / valor adicionsdo
proxy para relaclio luctos / remuneraglies

variaglo anual da refacdo lucros 7 rer

Foobe: mmﬂ-wmmmummm

{1} inclul dummy financsin.

(& VA = VP - O, inglul dummy financeiro.

(31 Remuneragdes inclul Saldrios + Contrib

{4} Exvedents Oparacional Bruto exchu rendimentos dox autdnomos {

Tabela 7, ano 1995




tnformacdes Setorialz, anc 1895

Tabela 7 - indicadores Satoritis Selacionades pars o Exings ds &

CORPLEXOS COMPLENO
ALMENTAR, BERIDAS E
FU0

28 n 7 - 28

SETORES MOIBTRIA DO BENEPICIAM, . ABATEDE  INDUSTRIADE FARRICACAC DE PARNICAGA DE
GAPE PROD. VEGETAIS ANIMAIS LATICINIOS  AGGCAR GLECS VEQRTAIS

3

OT. PRODUTOS
ALIMENTARESR

L ToTAL

Hloco 1: indicadores ds concentragho sconBmics
Peac 40 sator NE sRlrLALER soondoien, A relagio:
a0 pessoal opado
iwwanwmmm i REINE - LT
mm«mmm 0,001 0,005 0,004
we EOB excliysive rendimentos de autdnomons{4) G003 0,008 0,008

0,004

0,011
C 06
014
0010
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50088
Conm

Kioca 2: indioadores 48 evokigho sausl

faxae resis de oreesimenio a0 ano:

do pesscal coupado 0,08

do valor adicionado 0,073

Bty pam produlividade médie do fmbathg AT R

Mlhwﬁﬁwﬁbm B Domnatn i

pRORy para retacio custos | remunencies 14,427

wnaqioannaldu lagda custos 7 &

mmmnwhupr«%o
o anual 40 mark-up

0,045 0,000 0,000 o012
0,169 0292 0430 0,087

T D eoee i Logest T ore
12,800 17,372 8,531 35,503
. hos? ) 0,081
_____ CARRE LD A L iasd
COTE T poga

O 2000 T T a0 e

[1k3 7]
0,447
L 1B
Lot
8954
0023
S
. ﬁ,w

0059 8

0024
- BHH

A ]

18800 |
0,07
11182

1158

mtmawum

partivipaghe relative:

mmmmmwmmm - 0,151; o
0.545
6127

T osse

o

IR - "1 B
4,338
0,220

varingho anust &4 relaclio OB | valor adicionado
proxy para refagio ucros f remunsraGbes

e T

et ¢

o
8,088
0848
0,207

. 538

sz
0001
1,498

{008

variiﬂ: anuai da sslacio Jucros / remuneragbes
Fonte: Elaboragho pripia a pastic dos gados da MIP 1965,

(1) inclul dummy fingnosino,

{2) VA = Vi - CI; inclui durmimy Tinanceiro.

{3) Remunemmcdes inclui: Saldrios + Contribuigdes Sociais.

{4) Excedents Operacional Brubo sxciul rendimentos dos autbnomos {

Tabela 7, ano 1995



Tabeln 7 - indisadores Setoriais Selecionados pars o Extudo ds

informacdes Setorials, ane 1995

COMPLEXDS

COMPLEXO DX

BERVICOS
DISTRIBUTIVOD

1%

COMPLEXO DE
BERVIGDS

]

TN ) o

SOMERCI TRANSFORTES COMUNICAGOES

retan

meTmucHes
FINANCEIRAS

SERV. PREST,

TOTAL 14

Woss 1 indinndons de coxsentragho soonbmice
peso do astor ne eatrciise sconbmios, sm relagle;

'mw«mmmm
30 EOB mclusive rendimentos de auttnomos(4)

0,145 0,097 0,003

Ueg oo iUl TUTomg o
* pos4 Cggag i T oo

0.07% 0,037 0012
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0107
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Bioee Z: indiosdares de avolugho snuni

taxny roale gu srescknanky 8o aiwy:

da pessoal ocupado

do valor adicionado

.MWMMM*&WIW

mmammwmm
prooy para relacko cugtos / temunsragles

_wmmm«mom:mmm

MW‘"""WPMN = o

viatlaglo unip! do

P T ;] S
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L BLEOY
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G007 opes o Tgaedl o
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o saess
Bipesd)
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0075
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006t

24823
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mammawum
participegio ceisthve:
dan remuneraghen. g valor adiclongdo

mnqiommﬁmhﬁommimwmm it v

dok satdrios no total de memuneragies
dos seldrion Ro vakor sdicionacdo.

 do EOR no valor adicionado
40 EOB onciisive remd. dwm:mmdoﬁos i
sio EOB suctusive tend; dow autdn. mvﬂuldidomdo
variaglic aaunf de relacho EOB fusior sdicionado
proxy pars relacko lucnos / remunenaglies

iagho anuel da telaclo cros 7 GO

ozer |
Vo bdog ]
LRAN
- 97"921
D344
Q087
gnes
4061 -

B T TR tt ¥ "7 IhE NIRRT - -~ P BN
S 0008 T L0 e

RERREE V- X9
1,860 0,840 4,814
0377 0,360 . bazrs

080 L aser il Dees
0ses o iUosa ol on
{5328 RN : 1. « RUCENSNEE I R .

cDped oo Opss L 0 0183
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co05e
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5 oau.
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4,531

. o508

4,80
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0,205
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" 0533 .

oz
. beaz
0,343

- 0338

0325
0827 .
o441

0843
0,501

Fonte: Elaboraglic prdpria & partir dos dados da MIF 1605,
{1} inclui dumimy financein,

5 VA = VP - CJ; inclul dummy Hinanceing,

{3 Remuneracdes inclul: Sstdrios + Contribuicies Sociais.

{4} Excodents Operacional Brido sxclui rendimentos dos autbnomos {

Tabela 7, ano 1995



Tabai § - dicadores Svinsisls Salscionados pars ¢ Estude da Distribuight Funcional ds Kends - Diash, 1998,

informacios Setorlals, ano 19948

COMPLEXS

COMMLEXDS
IDUBTRIAL RXTRATIVG E
MINERAL NAD METALICD
02 [ o4
SETORES EXTRATIVA  FETROLED MIRERAL
MINERAL Eais & METALICO

oo 1: indicadores fe soncentragho scondmics
Pes0 i swior na satribinn ssondmicn, v relegio;

a0 EDB exciusive remndimentos de sntdnomos(d)

Bioco 2: indiosdores de svolugho saual
mxae ronia de srassinenio » anc:

do pesscal ooupado

do vadler adichonsdo _ o
iy pars prvividude media do fbeia
“vartago shus da produtividade do-trabatho ;|
proscy park roladdo cusios / emuneragdes

proory piari relecio lucros / remunemaciies
witriagho anuad da relagio 1ucios / remuneraglios

Forte: Elnborago propeia & partir dos dados da Ml 1008,
(1) incil dummy finsnceiro,

{2} VA = VP « O, inclul dummy financeiro.

{3} Remunsacies inclul Salinios + Contribuigbes Sociais.

(4 Exondlente Opesacionat Brutt exciul mndimentos dos sutdnomoes {oonta propria); inclul dummy finanosira.

Tabela 8, ano 1998



Informrmagdes Setoriais, ano 1006

Tabal § - indicadores Setorials Selcionsdos pare & Estudo G D

COMMLEXOS COMPLEXO
ELETRO-ELETRONICO
16 "
SETORES MATERIAL EQUIFPAMENTOS

ELETRICO BLETRONICOS

Siogo 1: dicadoms e aenosntracho soondmiva
pese oo sator ne ssiysusa seonimivs, ser releglic:
»o peasari oopada
3mw§wdlpmw1i

mmumm:mm
proxy pars roiaco lcrs § nemstscachos
vanacho anus! du relaclo lucros / remuneraglies

Fore: Elnbormcho prdgda » partic dos dados di MIP 1960,
{1} Inchal dummy financeire.

{2 VA = VP - CF inchul dumitry finmncein,

{3) Remunemgies inviui Saldrios + Conmbbuigbes Socinis.
{4) Exowdents Operacional Bado wiciui readimentos dos autbnomos {

Tabels 8, anc 18996



Informaches Setoriais, sne 1996

Tabala § - indicadores Setoriais Belesionsdas pars o Kstudo da D

COMPLEXOS COMPLEXO
ALIENTAR, BERIDAS
] - FLMG
% ) 4] F3 [T T 3
SETORES WOGSTRIA DO REXEFICIAN, ABATE DE NDUBTRIA DE FARRIGAGAG DE FABRICAGAC DR OUT. PRODUTOS
cark _ PROD. VEGETAIR ANMALS LATICNIOS AGUCAR OLEOS VEORTAIS ALMENTARES
Bioca 1: ndicadorss e contentragho sconbruicn
PRt wulor P selruturn snondovos, em ralagdc;
0,011
Cpoe
0,010
90 EOB axclusive rendimantos ds authnomon(d) 0014
Siloss T: indioadores da avolugio seual
RN Fonis te Orascimemie B0 N0
do passcal ocupado 0,028 0,035 0,061 0,060 -0 (35
o0t

do vaior adicionada 0025 O .o A boos _bom

virigle mnual dn relagho tucros | % -0,188 0,773 0078 0,182 0,088 0,022

LeHd
Y
Soae
0088
o057
2513
Q206

Fonte: EMboragio (opria @ parir dos dados da MIP 1960,

{1} inclui dummy Hnancelro.

{2) VA = WP - O, inciui dummy tinancaino. '
(3] RemuneracBos inciut; Saidrios + Contribuigbes Sociais.

{4} Excedente Cpemcional Bro exclul rendimentos dos sutnames {

Tabela 8, anc 1906




informacBes Betoriais, ano 1908

Yabeis £ - indioadores Swioriely Selulonsdon park o Rstuo da 0
- i 1
COMPLEXGS COMPLEXD DE COMPLEXO DE
sERVICOS BERVICOS
DITARUTIVOS FRODUTIVOS
“ “ HE : ‘
— | MSTITUICSES  SERV.PREST. | TOTAL44

A EMPRESA

Blose 1 indicadares ds consentragho sconbmics
peao do sslor se sulrutire soondeien, aiv releplla:

wmﬂmmhwﬁnmnmw

0,036

Rloon 2 lndicwares da svolighe anusl
Saxie Fouln ot oressinNnie M0 AN
do pesscal ocupado

oo
aoie

BAW

CLOeT

oy

-7 P N
ER LTI

mmmmimum o

varlacio snust da relagho fucros 7 remunemaglies

LMK

0oes

Cpgss
D08
7.5 BN
hATS
B85
S oarr
sk

G474
0,283

Forte: Elaboraco prprin @ partir dos dadis da MiP 1956,
{4} inctul dummy financeino.

{3 VA = VP - Gk Inclul dummy linanceiro,

{3) Remunamgbes Inciut: Saikrios + ContribuigSes Sociais.

{4) Excedants Operscionat Bna eiyi rentimantos dos autbnomes {

Tabeia 8, anc 1806




“Nunca entend! muito bem o que € um intelectual, £ alguém que pensa? Todo mundo pensa, mesmo que precise
fazer um esforgo. £ alguém que tem idéias novas, que vive do que pensa? A perfeita descrigdo de um vigarista
profissional, também. Alguém que 1€ muifo? Ler muito, dependendo do tipo de livro, pode substituir o pensamento.
Lertos livros fazem para a menle o que o respirador artificial faz para o pulmao, enchem de ar para ele pensar que
estd funcionando. Um erudito ndo é necessariamente um intelectual. Cultura ndo é inteligéncia, inteligéncia ndo é
cultura e agifidade mental pode ser apenas um dom performdtico, como mexer as orefhas. Se vocé se declarar um
intefectual e alguém disser “Prove”, 0 que € que vocé vai fazer? Usar dculos ndo é argumento, também existe a
miopia burra e o astigmatismo sem qualquer redengdo cultural, Vocé tem teses publicadas? Teses sdo como
chegues, meu caro, como € que eu sei que elas tém fundamento? Também ndo adianta vocé me dizer uma coisa
inteligente, pode ser decorado. E espontaneidade ndo € prova de poder intelectual, pode ser 50 reflexo efétrico.
Vocé tem uma reputagdo como intelectual? Entre quem, outros intelectuals? Quero ver as credencials deles. Podem
ser falsas. Precisamos de provas. DNA. Impressdes digiais. Dizem que deddo de intelectual ndo deixa impressdo,

aeixa arrazoado, Serd?"

- L. F. Verissimo, Novas Comédias da Vida Privada, de 06 de dezembro de 1994, 1B -



